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Im Leasing liegt die grosse
Zukunft!

Vielleicht auch Ihre grosse
Zukunft...

Wir setzen auf Leasing.
Deshalb suchen wir einen Leasing-Spezialisten. Oder einen Kauf-
mann, der die Voraussetzungen mitbringt, es in kurzer Zeit zu

werden.

Leasing als moderner Finanzierungsweg der unternehmerischen
Entwicklung oder als dynamische Massnahme zur Verkaufsförde-
rung wird in der Schweiz immer aktueller. Noch aber ist harte
Pionierarbeit zu leisten und viel Aufklärung nötig. Noch muss

gesät werden, wenn geerntet werden soll.

Eine faszinierende Aufgabe, die sich da einem Finanzfachmann
stellt. Die Anforderungen sind allerdings hoch: es braucht fundiertes
Wissen in allen Finanzierungsfragen. Es braucht Ausdauer und die
Überzeugungskraft, mit denen allein einer neuen Idee zum Durch-
bruch verholfen werden kann. Es braucht unternehmerischen Weit-
blick, wenn es gilt, unsere Partner in ihren Entwicklungsprojekten
zu beraten. Es braucht aber auch Verhandlungsgeschick, gute
Umgangsformen und Sprachkenntnisse, denn die Gesprächspartner
werden oft die Spitzen bedeutender Unternehmen sein. Es braucht

einen Mann, der seiner Sache sicher ist!

Gibt es diesen Mann? Oder muss er noch herangebildet werden?
Wir sind gerne bereit, ihm eine sorgfältige Leasing-Schulung zu
bieten, dennwirsetzengrosseStückeaufihn. Erkönnteinabsehbarer

Zeit zu einem unserer wichtigsten Männer werden.

Interessiert Sie diese Perspektive? Dann schreiben Sie eine Bewer-
bung mit Lebenslauf, legen Sie eine Foto bei und senden Sie alles an
die Geschäftsleitung der Aufina AG, 5200 Brugg. Stichwort: Grosse

Zukunft mit Leasing.

der Schweizerischen Bankgesellschaft
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