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Markt und Umwelt

Rund um das Reisegeld

Raiffeisen tagt in Baden

Riitliwiese fest in Raiffeisenhand

Naturstein als moderner Baustoft

RAIFFEISEN



Petri Heil.
Bezahlt mit der
neuen Schweizer Wahrung.

€C ziicken - Tasten driicken.

Auch wenn Sie gerade keinen kapitalen Zeichen sehen, gehen Sie einfach zur Kasse,
Fang an land gezogen haben — mit der ziehen dort |hre altvertraute ec-Karte durch
neuven Schweizer Wahrung kénnen Sie land- ein  Kéastchen, tippen lhren persénlichen
auf,landab an immer mehr Orten barbezah- Code ein und - fertig. Schon kénnen Sie tag-
len. Ohne Bargeld dabei zu haben. Und das  téaglich fir bis zu 2000 Franken einkaufen.
geht so: Uberall, wo Sie das ec-Direct- Und das ist bestimmt kein Fischerlatein.
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Uberall da, wo Sie dieses Zeichen sehen. m DlSBRVIEGCT v
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Angepasst

Die iiber 200000 kleinen und
mittleren Gewerbebetriebe in der
Schweiz verkorpern ein sehr bedeu-
tendes Wirtschafispotential. Die
Raiffeisenbanken — selbst an 1200
Orten in der Rolle des Gewerbe-
betriebes — haben fiir diese interes-
sante Kundengruppe ein angepass-
tes Dienstleistungspaket, wie das
Beispiel der Nunninger «Gilgen-
berg-Garage» in dieser Nummer
zeigt.

Eine massgeschneiderte Kombina-
tion zwischen Sicherheit und Flexi-
bilitdt gilt es fiir die bevorstehende
Ferienzeit auch in Sachen Reise-
geld zu finden; eine Auswahl an si-
cheren Kombinationen stellen wir
Ihnen ab Seite 16 vor. Anpassungen
sind schliesslich auch gegeniiber un-
serer stark belasteten Umwelt ge-
fordert. Welche Verbesserungen mit
sogenannten marktwirtschaftlichen
Instrumenten moglich sind, zeigt
unser Beitrag «Markt und Umwelty
auf. Thren ganz personlichen Bei-
trag konnen Sie mit vermehrten
Velofahrten leisten; im Wauwiler
Moos gibt’s eine besonders er-fah-
renswerte Route. Viel Spass!

Thre PANORAMA-Redaktion

Zum Titelbild

Wie Banken Ferien verschonern, lesen Sie
auf Seite 16.
Foto: Zefa
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um erstenmal in der Geschichte der

Z Schweizer Raiffeisenbewegung fin-
det im Juni 1991 in Baden die mit

den neuen Verbandsstatuten eingefiihrte
kleine Delegiertenversammlung statt. Sie
16st den traditionsreichen grossen Ver-
bandstag ab, der jeweils iitber 1000 Dele-
gierte zusammengefiihrt hat. Die Vorziige
der 163 Mitglieder zdhlenden kleinen Dele-
giertenversammlung liegen einerseits in ih-
rer erhohten Reaktions- und Entschei-
dungsfihigkeit, denn sie kann kurzfristig
und mit vertretbarem Aufwand einberufen
werden. Anderseits ist sie durch die vier-
jdhrige Amtsdauer der Delegierten ver-

gen Raiffeisenpolitik festlegen. Sie werden
iber neue Musterstatuten fiir die einzelnen
Raiffeisenbanken befinden, welche eine
Anpassung an die vor einem Jahr verab-
schiedeten neuen Verbandsstatuten brin-
gen und den verdnderten Marktverhaltnis-
sen Rechnung tragen. Schliesslich wird
sich die Delegiertenversammlung mit den
Grundsitzen des Finanzierungskonzeptes
auseinanderzusetzen haben. Das neue Fi-
nanzierungskonzept fiihrt, wie in den Ver-
bandsstatuten bereits verankert, zu mehr
Marktkonformitit, Transparenz und Ei-
genverantwortung im Verhaltnis zwischen
Raiffeisenbanken und Verband. Es folgt

dem Verursacherprinzip, ohne jedoch den
unerldsslichen Solidarititsaspekt génzlich
zu vernachléssigen.

Die erste kleine Delegiertenversammlung
hat am 29.Juni in Baden somit Beschliisse
von beachtlicher Tragweite zu fassen, die
sich jedoch auf eine griindliche Vorarbeit
und eine breite Vernehmlassung innerhalb
der Raiffeisenorganisation abstiitzen kon-
nen. Die demokratischen Grundregeln
sind bei der Erstellung der Entwiirfe kon-
sequent eingehalten worden. Dies erleich-
tert nach Genehmigung der Antrige durch
die Delegiertenversammlung die Umset-
zung in den Geschiftsalltag wesentlich.

Vorschau auf die 88. Delegierten-
versammlung des Schweizer
Verbandes der Raifieisenbanken

stirkt auf Kontinuitét ausgerichtet. Sie er-
moglicht in einem iiberschaubaren Rah-
men vertiefte Diskussionen iiber einzelne
Vorlagen.

Fir die Zusammensetzung der Delegier-
tenversammlung gilt, wie es freundeidge-
nossischen  Gepflogenheiten entspricht,
eine wohlausgewogene Formel. Diese
nimmt Riicksicht auf das foderalistische
Prinzip, indem jeder der 22 Regionalver-
binde unabhingig von der Grosse zwei
Delegierte stellt. Zusitzlich werden weitere
Delegierte aufgrund der Anzahl Genossen-
schafter (Kopfstimmprinzip), der Anzahl
der Mitgliedinstitute (Genossenschafts-
dichte) und der Bilanzsumme im Regional-
verband zugeteilt.

Die Traktandenliste fiir die Delegierten-
versammlung in Baden ist reich befrachtet.
Die ordentlichen Geschafte umfassen die
Genehmigung des  Geschiftsberichtes
1990, der Gewinn- und Verlustrechnung,
der Bilanz sowie der Verwendung des
Reingewinnes und die Entlastung des Ver-
waltungsrates und der Zentraldirektion.
Ferner sind Ersatzwahlen in den Verwal-
tungs- und Aufsichtsrat vorzunehmen.
Daneben stehen gewichtige ausserordentli-
che Geschifte auf der Tagesordnung. Die
Delegierten werden iiber ein neues Leitbild
beraten und die Grundsétze der langfTisti-

B




Baden - Biderstadt,

Treffpunkt und Regionalzentrum

matklus, wo der Fluss die siidlich- | und griindlich. Noch wesentlich weiter in

ste Jurakette durchbricht und da- | die Geschichte zuriick, in die Epoche von
bei den scharfkantigen Grat des Ligern- | Kelten und Romern, weisen die 19 minera-
berges vom Schlossberg trennt. Die Ruine | lienreichen Thermalquellen, die téglich
auf seinem Riicken erinnert an glorreiche | rund eine Million Liter 47 Grad Celsius
Zeiten habsburgischer Vorherrschaft in | heisses Wasser liefern und auch heute noch
den «vorderosterreichischen Landen» um | Zehntausenden von Besucherinnen und
1400, aber auch von dunklen Abschnitten | Besuchern aktive Erholung oder Linderung
mit Krieg, Verwiistung und Brandschat- | von rheumatischen Beschwerden vermit-
Joset Bz, zung im Hochmittelalter. Ausgerechnet die | teln.
Stadtammann, Baden eidgendssischen Stiande, die damals alljahr- | Im 19.Jahrhundert machte Baden Schlag-
lich um die Pfingstzeit die gemeinsame Un- | zeilen als Zielort der ersten schweizeri-
tertanenstadt als Ort der Tagsatzung be- | schen Eisenbahn, die 1847 von Ziirich aus
suchten, zerstorten ihre stolze Feste | der Limmat entlang folgte und den Stadt-
«Stein» im Anschluss an den zweiten Vill- | herrschaften erlaubte, die beliebte Badener

D ie Stadt Baden liegt in der Lim- | merger Krieg von 1712 zum zweitenmal
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Spezialitat «Spanisch Brodlin noch ofen-
frisch auf den Ziircher Mittagstisch liefern
zu lassen. Ein markanter Einschnitt in Ba-
dens Geschichte ergab sich vor genau 100
Jahren. Am 9.Mai 1891 wurde in der Stadt
die «Elektricitiatsgesellschafty gegriindet.
Ihre erste Bestellung fiir die Kraftwerks-
ausriistung im Kappelerhof erging an die
Ingenieure Charles Brown und Walter Bo-
veri. Gleichzeitig stellte die Stadt dem neu-
gegriindeten Maschinenbauunternehmen
das notige Industrieland zur Verfiigung
und leitet damit eine Epoche von Wachs-
tum, Aufstieg und Wohlstand ein, die ohne
BBC Brown Boveri & Cie AG, heute ABB
Asea Brown Boveri, nie moglich gewesen
ware.

Heute ist Baden mit gegen 16000 Einwoh-
nerinnen und Einwohnern und ebensovie-
len Arbeitsplatzen lebhaftes Zentrum einer
aktiven Region von iiber 100000 Personen
und deren Bezirkshauptort. Als Kur- und
Baderstadt mit einem breiten kulturellen
Angebot, aber auch als Dienstleistungs-
und Einkaufszentrum entwickelt der Ort
eine starke Anziehungskraft fir Woh-
nungssuchende wie auch fiir Kurgéste und
andere Besucher. Seit zehn Jahren ist die
Bevolkerung kontinuierlich gewachsen,

wihrend sie in andern Teilen des Kantons
Aargau stagnierte oder gar riickldufig war.
Neben dem breit geficherten Angebot an
Arbeitsmoglichkeiten und Ausbildungs-
statten haben bestimmt auch die vorteil-
hafte geographische Lage und die gut aus-
gebauten Verkehrsbeziehungen dazu bei-
getragen. Nur gut zwanzig Bahnminuten
entfernt liegt der Flugplatz Kloten von Ba-
dens Schnellzugshalt. Ziirich, die schweize-

rische Wirtschaftsmetropole Nummer eins,
ist gar in der halben Zeit und seit dem Mai
1990 auch mit der S-Bahn zu erreichen.
Mit zwei Anschliissen bedient die N1 die
Stadt direkt, und ein vorziiglich ausgebau-
tes Busnetz sorgt als Feinverteiler dafiir,
dass die Bevolkerung der weiteren Region
ihr Bediirfnis nach zeitgemasser Mobilitét
wo immer moglich mittels dem o6ffentli-
chen Verkehrsmittel stillen kann.

Wenn die vielfaltigen Zentrumsfunktionen
die Stadt auch stark belasten, ist es gerade
der Dienstleistungsbereich, der viel zur Be-
deutung in der Region beitrégt. Fine ganze
Palette von Grossbankniederlassungen,
aktive Regionalbankinstitute und die einzi-
ge stddtische Raiffeisenbank im Aargau
beleben das wirtschaftliche Geschehen in
Stadt und Region namhaft. Um so mehr
freue ich mich dariiber, dass die Delegier-
ten des Schweizerischen Verbandes der
Raiffeisenkassen die Béderstadt fiir den
Kongress 1991 ausgewihlt haben. Ich heis-
se sie alle in Baden und den schmucken
Dorfern der Umgebung von Herzen will-
kommen und hoffe, dass sie auf ihrem
Rundgang etwas von jenem Hauch der Ge-
schichte und der lebhaften Gegenwart ver-
spiiren, der unserer Stadt zu eigen ist.

PANORAMA 5-91



Grusswort

an die Delegierten

Raiffeisenbanken heisse ich die Dele-

gierten und Giste des Schweizerischen
Verbandes der Raiffeisenbanken im Kan-
ton Aargau herzlich willkommen. Wir freu-
en uns, dass der Verband fiir die erste Zu-
sammenkunft der neu geschaffenen Dele-
giertenversammlung Baden als Tagungsort
gewihlt hat.
Der Aargauer Verband ist mit 103 Ge-
nossenschaften, 46373 Genossenschaftern
und einer Bilanzsumme von 4,38 Milliar-
den Franken einer der grossten Regional-
verbinde; aus seinen Reihen stellte er in
den Personen der Herren Paul Schib und
Robert Reimann zwei verdiente Prisiden-
ten des schweizerischen Verwaltungsrates.

I m Namen des Aargauer Verbandes der

Innerhalb des Kantons stellen wir heute
mit dem aufgefithrten Geschiftsvolumen
aller aargauischen Raiffeisenbanken und
-kassen eine vielbeachtete Bankengruppe
dar. Die Stadt Baden liegt im Geschifts-
kreis der Raiffeisenbank Wettingen, die in
Baden einen eigenen Filialbetrieb betreibt.
Wettingen ist im Kanton Aargau die gross-
te und mit Griilndungsjahr 1903 auch alte-
ste Raiffeisenbank. Sie war 1913 zusam-
men mit acht weiteren, damals bestehen-
den Darlehenskassen an der Griindung des
aargauischen Regionalverbandes beteiligt.
Es darf sicher erwihnt werden, dass Wet-
tingen seit langem auch gesamtschweize-
risch zu den grossten Raiffeisenbanken ge-
hort.

Wir hoffen, dass Sie, die zu dieser Dele-
giertenversammlung anreisen, trotz der
reichlich  befrachteten = Traktandenliste
noch Zeit finden, die Schonheiten der rei-
zenden Béderstadt Baden und des vielge-
staltigen Kantons Aargau ein wenig zu ge-
niessen, und wiinschen Ihnen eine erfolg-
reiche Delegiertenversammlung.

Dr. Josef Kennel, Prasident AVRB

PANORAMA 591




ur Hauptsache sind es «fundamen-
Z talistischey Griinde, die ein gleich-
zeitiges Funktionieren von sauberer
Umwelt und Marktwirtschaft kategorisch
verneinen. Von ihrem Standpunkt aus ist
die kapitalistische Marktwirtschaft der
eigentliche Grund fir die Umweltver-
schmutzung der letzten Jahrzehnte. Des-
halb fordern sie die radikale Abkehr vom
Wirtschaftswachstum und der Marktwirt-
schaft. Wer aber diese Forderungen stellt,
iibersieht, dass gerade die zentral gelenkten
Planwirtschaften Osteuropas ‘die Umwelt
wahrscheinlich fiir Jahrzehnte irreparabel
zerstort haben. Dariiber hinaus sind in den
Landern der Dritten Welt globale Umwelt-
zerstorungen im Gange. Angesichts dieser
Tatsachen erscheinen unsere westlichen
Marktwirtschaften geradezu als Waisen-
kinder, was das Mass der Umweltzersto-
rungen betrifft. Der Aufbau einer Kom-
mandogesellschaft, in der Ver- und Gebote
das Wohl der Menschen und der Umwelt
regeln, kann also nicht ein erstrebenswer-
tes Ziel sein. Um so mehr miissen daher
andere Instrumente gefunden werden.

Es geht ums Geld

Hier dringt sich aber auch die Frage auf,
wieso denn der jetzige Zustand aus volks-
wirtschaftlicher Sicht ungeniigend er-
scheint. Immerhin haben wir Gesetze, die
das Ausmass der Umweltbelastung regeln.
Zwei Punkte sind es, die die Okonomen be-
méngeln. Erstens, meinen sie, dass beim
jetzigen Stand der Dinge nicht diejenigen
die Kosten eines Schadens tragen, die ihn
zu verantworten haben. Wenn beispiels-
weise eine Fabrik ihre Abwisser ungeklirt
in den nahen Fluss leitet, sind davon einer-
seits die Anlieger betroffen, die aus dem
Fluss ihr Trinkwasser beziehen. Anderseits
miissen aber auch Angler, Badewillige und
andere Beniitzer des Flusses unter der Ver-
schmutzung leiden. Wenn jetzt die Anlie-
ger eine Kldranlage bauen, so reinigt das
zwar wieder den Fluss, aber die tatsichli-
chen Verschmutzer sind dabei billig davon-
gekommen. Zweitens hat dieser Vorgang
noch die Konsequenz, dass die Fabrik zu
billig produzieren kann. Miisste die Fabrik
namlich die Kosten fiir die Reinigung des
Flusses tragen, wiirde dadurch die Produk-
tion teurer. Die Fabrik wiirde nun aber we-
niger Schadstoffe in ihrem Herstellungs-
vorgang einsetzen oder andere Produk-
tionsverfahren anwenden. In beiden Fillen
wiirde die Belastung der Umwelt abneh-
men und wiirden gleichzeitig die Produk-
tionskosten sinken, weil ja die Fabrik tiefe-
re Reinigungskosten hitte. (Das hier ange-
fuhrte Beispiel lasst sich problemlos fiir

Markt und Umwelt

Der Okobonus gehért zu den Dauerbrennern
der aktuellen tagespolitischen Diskussion. Gestritten
wird dabei nicht nur um saubere Luft und Griffe
ins Autofahrer-Portemonnaie, sondern auch darum,
ob eine Verbesserung der Umweltqualitat
mit sogenannt marktwirtschaftlichen Instrumenten
wirksam moglich ist.

Je 1 F
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jede andere Art der Umweltverschmutzung
anwenden, also auch fiir Luft, Larm, Bo-
den usw.)

Um nun zu erreichen, dass auch tatsichlich
die Fabrik die Kosten ihrer Umweltver-
schmutzung trigt, geniigt es, eines der
selbstverstandlichsten Verfahren anzuwen-
den, das sogenannte Verursacherprinzip.
Die Idee dabei ist, dass derjenige, der die
Umwelt verschmutzt, dafiir bezahlt. Dabei
handelt es sich keineswegs um eine Strafe.
Strafen werden fiir ungesetzliche Handlun-
gen ausgesprochen. Tatséchlich ist es aber,
bis zu bestimmten Grenzwerten, unver-
meidlich und erlaubt Abgase, Abwiésser,
Larm und Schmutz zu produzieren. Hier-
bei geht es vielmehr darum, dass eine ge-
sunde und saubere Umwelt nicht mehr als

selbstverstandlich und gratis offeriertes
Produkt verstanden wird. Wenn nun also
jeder fur seine «Umweltverschmutzungy
bezahlt und die Kosten nicht mehr der All-
gemeinheit aufbiirdet, wird es sich auch je-
der iiberlegen, ob er auf die Verschmut-
zung nicht verzichten konnte.

An diesem Punkt sind es oft die Vertreter
der Marktwirtschaft, die sich gegen eine
Einfiihrung marktwirtschaftlicher Instru-
mente beim Umweltschutz wehren. Dabei
wird haufig damit argumentiert, dass hohe-
re Betriebskosten die internationale Wett-
bewerbsfihigkeit der Schweizer Industrie
gefihrdeten und somit mit Betriebsschlies-
sungen und vermehrter Arbeitslosigkeit ge-
rechnet werden miisste. Es ist ganz klar,
dass einzelne Betriebe in Schwierigkeiten

Foto: Keystone

kdmen, wenn sie nicht in der Lage wiren,
ihre Produktion anzupassen. Demgegen-
iiber stiinde eine Vielzahl von Branchen,
die aufgrund einer umweltfreundlichen
Produktion keine gestiegenen Kosten auf-
wiesen, womit sich deren Wettbewerbs-
situation ~dementsprechend verbessern
wiirde. Auch ein einseitiges Vorprellen
wiirde der Schweiz keine schwerwiegenden
Nachteile aufbiirden. Im Gegenteil, die
Schweiz konnte sich auf dem Gebiet der
umweltschonenden  Produktion einen
wichtigen Wissens- und Technologievor-
sprung verschaffen und sich in eine vorteil-
hafte Lage gegeniiber dem Ausland brin-
gen. Nicht zuletzt darf nicht vergessen wer-
den, dass die Schweiz, die entscheidend
vom Tourismus abhangig ist, auf eine in-
takte Umwelt unbedingt angewiesen ist.

Keine Zeit verlieren!

Wie die Erfahrung zeigt, hat die Einfiih-
rung einer zentral gelenkten Kommando-
wirtschaft fiir die Umwelt hauptsichlich
negative Folgen. Der Verzicht auf einen
wirksamen Umweltschutz kommt uns aber
ebenso teuer zu stehen. Nur schon aus rein
wirtschaftlichen Griinden ist der unver-
minderte Raubbau am Rohstoff Umwelt
nicht tragbar. Je linger wirksamer Um-
weltschutz hinausgezogert wird, desto teu-
rer kommen uns spéter Reinigungs- und
Wiederherstellungskosten. Deshalb ist es
wichtig, schnell und wirksam greifende
Instrumente einzusetzen. Hierbei haben
markwirtschaftliche Instrumente Ver- und
Geboten gegeniiber entscheidende Vortei-
le. Marktwirtschaftliche Instrumente be-
einflussen den Preis von Giitern. Der Preis
ist das wichtigste Steuerungsinstrument,
wenn es gilt, Nachfrage und Angebot aus-
zugleichen. Damit bleibt aber eine der
wichtigsten Grundlagen unserer Wirt-
schaftsordnung, die Handels- und Gewer-
befreiheit, unberithrt, im Gegensatz zu
Verboten. Dariiber hinaus sind die admini-
strativen Kosten sehr gering. Wihrend
starre Vorschriften nur schwer an den tech-
nischen Fortschritt angepasst werden kon-
nen oder diesen sogar aufhalten, kénnen
marktwirtschaftliche Instrumente, wie
Preise, einfach angepasst werden, noch
verhindern sie den technischen Fortschritt.
Im Ausland existiert ein bereits praktisch
erprobtes Instrumentarium. Es geht also
nicht darum, dass die Schweiz alleine ver-
sucht, den Stein der Weisen zu finden.
Aber nur der rasche Einsatz der Instru-
mente ermdglicht auch eine sanfte Anpas-
sung, bei der die Kosten fiir uns alle mog-
lichst gering ausfallen.

PANORAMA 591




Aus Versehen offen?

Bauer Turen stehen nicht
aus Versehen offen.

Sicherheitsfachleute wissen, dass bei vielen SicherheitskonzeptenderMensch zur Achillesferse
werden kann. Menschen sind keine Maschinen. Sie unterliegen der Routine, der Vergesslichkeit,
der Unachtsamkeit. Davon betroffen sind alle Menschen, auch die Zuverlassigsten. Bei Bauer
Sicherheitsprodukten stehen die Turen nicht aus Versehen offen. Sie sind auf menschliche

Verhaltensweisen optimiert, eben Bauersicher.

Baver Tresortiren mit dem HochsicherheitsVerschluss-System Bauer Paxos eréffnen ganz
neue Maglichkeiten in der Prévention fir Tresoranlagen. Angiffe auf Tresoranlagen dirfen nicht
statffinden, auch nicht durch Erpressung und Geiselnahme. Das Hochsicherheits-Verschluss-
System Bauer Paxos schiitzt wirksam durch raffinierte Sperr- und Identifikationseinrichtungen vor

diesen Gefahren.

—

/N1

<

Bauer AG ¢ Hofwisensirasse 20 ® CH-8153 Rimlang
Telefon 01-817 20 61 o Telefax 01-8 17 00 92
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Herr Dr.Kennel, wie wird man SRK-Prisi-
dent?

Seit 1976 vertrat ich die Schweizerische
Gesundheitsdirektorenkonferenz ~ (SDK)
im Direktionsrat des SRK. 1985 wurde ich
in das Zentralkomitee und 1986 zum Vize-
prasidenten gewihlt. Nach meinem Riick-
tritt als Regierungsrat des Kantons Luzern
im Jahr 1987 habe ich mich bereit erklart,
mich der Wahl zum Prisidenten des SRK
zu stellen. Ich fithlte mich damals mit mei-
nen 58 Jahren noch zu jung, um einen ruhi-
gen Lebensabend ohne neue Herausforde-
rung zu geniessen. An der DV des SRK
wurde ich 1988 zum Prisidenten gewihlt.
Prisident wird schlussendlich, wer durch
die Delegierten gewihlt wird!

Wo steht das SRK im Vergleich mit den
grossen nationalen Hilfswerken? Wo liegen
die Verbindungen zum IKRK?

Das Schweizerische Rote Kreuz ist die vom
Bund anerkannte nationale Rotkreuzge-
sellschaft. Es ist den Grundsitzen der in-
ternationalen  Rotkreuzbewegung  ver-
pflichtet, namlich dem Grundsatz der
Menschlichkeit, der Unabhingigkeit, der
Neutralitat, der Freiwilligkeit, der Unpar-
teilichkeit, der Einheit und der Universali-
tat. Die Anerkennung durch den Bund und
die Verpflichtung auf die Rotkreuzgrund-
sitze sind die zwei Hauptmerkmale der
Rotkreuzidentitét.

Das IKRK ist trotz des «Internationaly in
seinem Namen ein rein schweizerisches
Komitee. Es ist vor allem verantwortlich
fir die von Auseinandersetzungen in
Kriegs- und Krisengebieten Betroffenen,
gemiss den Genfer Konventionen und den
Statuten der Internationalen Rotkreuzbe-
wegung. Das SRK und das IKRK haben
daher ganz verschiedenartige Aufgaben zu

ZU GAST BEI
PANORAMA

Von Raiffeisen
zu Henri Dunant

erfillen. Das Schweizerische Rote Kreuz
handelt selbstindig und ist dem IKRK in
keiner Weise unterstellt. Die Kontakte zwi-
schen beiden Organisationen sind gut und
freundschaftlich. Das IKRK und das SRK
sind im Ausland Botschafter der humani-
tiren Schweiz und helfen mit, das Bild der
Schweiz im Ausland zu verbessern.

Woher nimmt das SRK die nétigen Mittel,
um seine Aufgaben erfiillen zu kénnen?
(Erst kiirzlich forderten Sie mehr Bundes-
unterstiitzung.)

Die finanziellen Mittel, die die Zentralor-
ganisation des SRK benétigt, stammen un-
gefihr zur Hélfte von der offentlichen
Hand, von Bund, Kantonen und Gemein-

Dr. Karl Kennel, Prisident des
Schweizerischen Roten Kreuzes

den, zur andern Hilfte aus privaten Spen-
den, Erbschaften, Legaten und eigenen Er-
tragen. Der gesamte Finanzaufwand der
Zentralorganisation betrug fiir das Jahr
1990 rund 80 Mio Franken.

Thre Organisation leistet viel Hilfe, auch in
dauernden Engagements. Welches sind die
Hauptaufgaben heute, und von welchen ver-
dienstvollen Einsitzen weiss die Offentlich-
keit am wenigsten?

Das SRK mit all seinen Gliedern leistet
tatsachlich viel Hilfe, im Ausland und im
Inland. Dies wird augenfillig, wenn man
die Liste der Organisationen kennt, die alle
zur schweizerischen Rotkreuzfamilie gehs-
ren. Denn das SRK besteht nicht nur aus
der Zentralorganisation in Bern, sondern
vielmehr aus 68 regionalen Rotkreuzsek-
tionen, aus den Korporativmitgliedern,
namlich dem Schweizerischen Samariter-
bund, der Rega, dem Schweizerischen Ver-
ein fiir Katastrophenhunde, der Schweize-
rischen Lebensrettungsgesellschaft, dem
Schweizerischen  Militirsanititsverband,
dem Schweizerischen Zivilschutzverband,
aus Rotkreuzstiftungen (Stiftung Ausbil-
dungszentrum Nottwil, Stiftung Zentralla-
boratorium Blutspendedienst Bern, Stif-
tung fiir Krankenpflege Lindenhof Bern
und La Source in Lausanne).

Vermutlich weiss die Offentlichkeit am we-
nigsten, dass das SRK auch wertvolle Auf-
bau- und Entwicklungsarbeit leistet in ver-
schiedenen Liandern der Dritten Welt, so
u.a. in Ghana, Mali, Nepal, Vietnam,
Kambodscha, Bangladesh. Das SRK als
die nationale Gesellschaft eines der reich-
sten Lander der Welt fithlt sich ganz be-
sonders verpflichtet, den drmsten Landern
und ihren Rotkreuzgesellschaften zu hel-
fen, insbesondere um diese Gesellschaften
allméhlich in»die Lage zu versetzen, ihre
Aufgaben selbstindig zu erledigen. «Hilfe
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zur Selbsthilfey ist das Ziel dieses Rot-
kreuzengagements.

Das SRK ist auf private Helfer angewiesen;
in welchem Rahmen und in welchen Aufga-
ben werden diese eingesetzt? Auch vollamt-
lich?

Insbesondere die Rotkreuzsektionen sind
auf private, freiwillige Helfer angewiesen.
Diese Freiwilligkeit ist geradezu ein Mar-
kenzeichen der Rotkreuzarbeit. Es ist aller-
dings in unserer verwohnten Wohlfahrtsge-
sellschaft nicht mehr so einfach, geniigend
Freiwillige zu rekrutieren. Die Moglichkei-
ten des Einsatzes sind recht vielfiltig, so
u.a. als RotkreuzfahrerInnen zur Beglei-
tung Alleinstehender, Pflegebediirftiger,
Behinderter, als RotkreuzhelferInnen in
der Nachbarhilfe, in Alters- und Pflegehei-
men.

Wo kann man sich zu einer Mitarbeit mel-
den? Wie alt muss man sein?

Am besten erkundigt man sich bei einer re-
gionalen Rotkreuzsektion. Es sind keine
Altersgrenzen gesetzt. Ich hoffe, dass sich
vermehrt auch Pensionierte fiir freiwillige
Rotkreuzarbeit interessieren. Sie kdnnten
einen Teil ihrer wohlverdienten Freizeit

sinnvoll im Dienste des Nichsten einset-
zZen.

Herr Prisident, Sie sind auch ein aktiver
Raiffeisenmann; da gibt es wohl keine In-
teressenskonflikte bei Ihrer Arbeit?

Zurzeit bin ich ein inaktiver Raiffeisen-
mann, blicke aber mit Stolz auf eine lange
und aktive Raiffeisenzeit zuriick. Ich war
von 1961 bis 1983 Prisident der Raiffei-
senbank Root sowie wihrend mehrerer
Jahre Vorstandsmitglied und Prisident des
Regionalverbandes Luzern, Ob- und Nid-
walden. 1983 habe ich mich aus der aktiven
Raiffeisentitigkeit ~zuriickgezogen, um
neuen Kriften Platz zu machen. Aber
selbst wenn ich noch aktiver Raiffeisen-
mann wire, so wiirde dies zu keinem Inter-
essenskonflikt fithren. Denn die Raiffeisen-
idee ist einem dhnlichen Grund entsprungen
wie die Rotkreuzidee, niamlich der Idee, je-
nen zu helfen, die dazu aus eigener Kraft
nicht in der Lage sind. «Hilfe an Menschen
in Not» hiess das Leitmotiv, das sowohl
Henry Dunant als auch Friedrich Raiffei-
sen zur Schaffung ihrer grossen Werke mo-
tivierte.

Wie prisentiert sich ein leistungsfihiges

SRK in den 90er Jahren?

Ein leistungsfihiges SRK in den 90er Jah-
ren muss bereit sein, neue Bediirfnisse
rasch wahrzunehmen und neue Aufgaben
zeitgerecht zu bewiltigen. Es muss ebenso-
sehr bereit sein, auf die Erbringung von
Leistungen zu verzichten, die nicht mehr
unbedingt erbracht werden miissen oder
die vom Staat oder einer anderen Organi-
sation besser erfiilllt werden. Denn Rot-
kreuzarbeit muss immer unmittelbarer
Einsatz zugunsten derjenigen sein, die der
Hilfe bediirfen, und nicht bloss nostalgi-
sche Pflege einer hinfillig gewordenen Ti-
tigkeit. Auch in der Zukunft ist das SRK
auf private Spenden und Sponsoren ange-
wiesen. Denn ohne Geld ist keine Rot-
kreuzarbeit moglich. Die Arbeit in den
90er Jahren hat sich stets an den Rotkreuz-
grundsitzen zu orientieren. Diese haben
als Konstante stets den Erfolg der Rot-
kreuzarbeit in den vergangenen 125 Jahren
verbiirgt. Als oberster Grundsatz hat dabei
der Grundsatz der Menschlichkeit den
Weg zu weisen. Henry Dunant hat die
Menschlichkeit definiert als das Gesetz der
Solidaritat, das jeder in sich trigt. Fiir eine
erfolgreiche Zukunft hat das SRK auch in
den 90er Jahren diesem Gesetz zu folgen.
Dies gilt tibrigens auch fiir die Raiffeisen-
banken, sofern sie die Raiffeisenidentitit
beibehalten.

FUEGOTEC

I FUEGOTEC

SA

PRINCESS

Geldbearheitungs-
Maschinen

TELLAC-30 DD

Notenzihlmaschine

Miinzsortier- und Zéhimaschine Miinzzéhl- und Rollmaschine Automatische Einstellung der wichtigsten
Funktionen sobald die Maschine unter
Strom gesetzt wird. Automatischer Start,
und Ermittlung aller Noten, deren Aus-
mass von der ersten Note abweicht. Auto-
matischer Stopp, sobald eine schlechte
Note entdeckt wird. Diese wird nicht mit-
gezéhlt. Vorteil: es ist nicht notig,

der Zéhlvorgang wieder von

vorne zu beginnen.

Die ideale Miinzzdhimaschine.

Ihr grossen Vorteile sind: hohe Zahl-
leistung, absolute Zahlsicherheit und
einfache Bedienbarkeit. Die
gewiinschte Miinzsorte kann mit
einem einzigen Handgriff eingestellt
werden.

Diese Maschine ist eine kleine Revo-
lution: Sie ist in der Lage auch
Fremdmiinzen auszuscheiden, die das
gleiche Kaliber wie die-Schweizer-
miinzen haben.

Exklusiv Vertrieb flir die Schweiz:

SITZ: CHEMIN DES DAILLES 10 - 1053 CUGY - TEL. 021/732 22 32
FUEGO TE(' ’." FILIALE: LANDSTRASSE 37 - 5430 WETTINGEN - TEL. 056/27 27 00
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" Reparatur- und Carosserie-

Hansruedi Miiller beim Abgastest. Das Testgerét kostet rund 20000 Franken und muss nach fiinf,
spatestens aber nach acht Jahren ersetzt werden.

Zum Beispiel: die Nunninger Gilgenberg-Garage

Auf dem Land sind
Garagisten
noch Generalisten

Verkauf, Service, Tankstelle,

Werkstatt: all dies vereinigt die

" Nunninger Gilgenberg-Garage

im solothurnischen Schwarz-
bubenland unter einem Dach.
Eine Garage, die von den land-
lichen Standortvorteilen profi-
tiert und trotz technischer Ent-
wicklungen den Anschluss
nicht verpasste.

u iiberzeugen vermogen die ange-
zeigten Abgaswerte Hansruedi
Miiller nicht. Am Potentiometer

ganz leicht nach rechts gedreht, und flugs
nahern sich die Zahlen auf dem Computer-

Martin Zimmerli

bildschirm den Sollwerten. Noch eine feine
Korrektur — alles klar.

Der Abgastest, in den letzten fiinf Jahren
fir Automobilistinnen und Automobili-
sten zur jahrlichen Selbstverstiandlichkeit
geworden, ist fir die Entwicklung im
Auto- und Garagegewerbe in den letzten
zehn Jahren gleich in doppelter Hinsicht
typisch: Zum einen, weil dazu modernste
elektronische Hilfsmittel verwendet wer-
den; zum andern als Stellvertreter fiir das
gesteigerte Umweltbewusstsein.

PANORAMA 5—91
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Vom Dreher zum Elektroniker

Seit Hansruedi Miiller 1981 vom angestell-
ten Mechaniker zum Betriebsleiter und
Mitinhaber der Gilgenberg-Garage AG im
solothurnischen Nunningen emporstieg,
sind es diese beiden Hauptmerkmale — Fin-
zug der Elektronik, Umweltbewusstsein —
die die Branche geradezu revolutionierten.
«Der Automechaniker ist in dieser Zeit
vom Arbeiter an der Drehbank schon fast
zum Elektroniker gewordeny, stellt der
35jdhrige Unternehmer fest, «feilen, dre-
hen und frisen sind heute nur noch zweit-
rangig.»

Fiir das Abgastestgerit blattert der Gara-
gist rund 20000 Franken auf den Tisch.
Nach fiinf bis maximal acht Jahren muss es
ersetzt werden. Es ist aber nicht das einzige
«Werkzeugy, das Frise und Feile auf der
Werkbank des Automechanikers in den
Hintergrund dréingte. Andere Testcompu-
ter sind darauf heute ebenso selbstver-
standlich wie Hammer und Schraubenzie-
her. Das fithrte dazu, dass die Einrich-
tungskosten fiir einen Automechaniker-
Arbeitsplatz in Riesenspriingen nach oben
sprangen. Kam eine Garage vom Format
der Gilgenberg-Garage (vier Mechaniker, 2
Lehrlinge) vor 30 Jahren noch mit Investi-
tionen von 5000 Franken pro Arbeitsplatz
aus, belduft sich diese Grosse heute auf
rund 100000 Franken. Selbst wenn man
die teuerungsbedingte Preissteigerung in
Rechnung stellt, erhohten sich die Investi-
tionen um das Fiinffache.

Parallel zur Zunahme der Elektronik im

Alles unter einem Dach:
auch Arbeiten an der
Carosserie werden in
der Gilgenberg-Garage
erledigt.

40 Jahre im Geschaft

Im April dieses Jahres feierte die Gilgen-
berg-Garage AG in Nunningen ihr 40-
Jahr-Jubildum. 1981 zog sich Firmen-
grinder Ernst Hanggi nach 30jahriger Ta-
tigkeit aus dem Betrieb zurlick und wan-
delte diesen in eine Familien-Aktiengesell-
schaft um. Die Aktien halten er, sein
Schwiegersohn Hansruedi Mdiller, der als
Betriebsleiter arbeitet, und sein Sohn Da-
niel Hanggi.

Mit den Verkaufen im ersten Quartal die-
ses Jahres ist Hansruedi Mller zufrieden.
«Zwar gingen die Verkaufszahlen um zwei
Prozent zurtick, verglichen mit dem sechs-
prozentigen Riickgang in der Branche ste-
hen wir aber sehr gut da.»

Auto stieg auch der Weiterbildungsbedarf
der Automechaniker. «Unsere Leute gehen
sechs Wochen pro Jahr an Kurse, um auf
dem laufenden zu seiny, sagt Miiller. Sechs
Wochen, wihrend deren sie nicht produk-
tiv titig sein konnen.

Strukturbereinigung

Die «elektronische Revolutiony im Auto-
bau und die damit nétig gewordenen An-
passungen in den einzelnen Garagen zeig-
ten Wirkung bei der Struktur des Garagen-
Gewerbes. «Die Hinterhof-Garagen, wo
mit zwei Schliisseln und einem Schrauben-
zieher gearbeitet wird, verschwinden, weil

sie die Entwicklung nicht mehr mitmachen
konneny, stellt Hansruedi Miiller mit Be-
friedigung fest. «Auf Betriebe, die in der
Lage sind, die Entwicklung mitzumachen
und auch das notige, gutausgebildete Per-
sonal beschiftigen, wirkt sich die Entwick-
lung deshalb positiv aus — trotz hoherer In-
vestitionen.)

Die zweite grosse Veranderung der letzten
zehn Jahre betrifft das gesteigerte Umwelt-
bewusstsein. «Die Beseitigung von Sonder-
miill — zum Beispiel von alten Pneus, Ol
oder Plastikbauteilen — bereitet uns seit ein
paar Jahren grosse Mithey, gibt Miiller zu.
«Frither konnte man das Zeug der norma-
len Kehrichtabfuhr tibergeben, heute ge-
ben wir fiir die Beseitigung von Sonder-
miill pro Jahr 5000 bis 6000 Franken aus.»

Standortgunst niitzen

Die zusitzlich notig gewordenen Investi-
tionen und die in den letzten Jahren gestie-
genen Hypothekarzinsen — zwei fiir einen
Unternehmer an sich unerfreuliche Gege-
benheiten — konnte sich die Gilgenberg-
Garage AG zu Nutzen machen. Zum einen
konnte sie, wie alle andern Garagen auch,
die erhohten Kosten auf den Kunden und
die Kundin iiberwilzen, zum andern profi-
tiert sie von ihrem Standort auf dem Land.
Arbeitet der Garagist im 30 Autominuten
von Nunningen gelegenen Basel nach Miil-
lers Angaben mit einem Verrechnungslohn
(der Preis, der dem Kunden verrechnet
wird) von 112 Franken pro Arbeitsstunde,
komme er mit 80 Franken aus.

12
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Der Chef legt selber
Hand an, wie hier
bei der Endkontrolle.

Fiir Beratungenim
Finanz-Bereich vertraut
Hansruedi Miiller
(links) auf das Wissen
und die Erfahrung

von Raiffeisenbank-
Verwalter Germann
Wiggli (rechts).

Fotos: Martin Zimmerli

«Die Arbeit ist nicht monotony

Dies ist aber nicht der einzige Standortvor-
teil der Garage auf dem Lande: «Wenn ich
sehe, wie wenig Platz die Garagisten in der
Stadt haben, dass sie ihre Betriebe gerne
erweitern wiirden, aber nicht kénnen -
dann bin ich mit unseren Verhéltnissen
glitcklich.» Und auch bei der Personalsu-
che habe die Landgarage eher die besseren
Triimpfe in der Hand. «In der Stadt wer-
den in einer Opel-Garage Opel, in einer
VW-Garage VW und in einer Citroén-Ga-
rage Citroén repariert. Bei uns kann und
muss ein Mechaniker alles machen.» Vor
allem junge Berufsleute seien froh, wenn
sie nicht immer mit der gleichen Marke ar-
beiten miissten. «Die Arbeit wird so nicht
monoton, und wenn die Mechaniker spéter
die Stelle wechseln wollen, haben sie den
Vorteil, Allrounder zu sein.»

Ein Allrounder ist auch die Gilgenberg-
Garage als Ganzes: sie vereinigt Verkauf,
Reparatur, Service, Tankstelle und Caros-
serie-Werkstétte unter einem Dach. «Der
Kunde mag es nicht, wenn er fiir den Un-
terhalt seines Autos zu sieben Betrieben
laufen muss», machte Miiller die Erfah-
rung, «wir sind eben noch richtige Genera-
listen.»

Bei der Bank ernst genommen

All diese Standortvorteile und der damit
verbundene wirtschaftliche Erfolg fithrten
dazu, dass die Gilgenberg-Garage ihren
Betrieb in den letzten Jahren immer wieder
erweitern konnte. «Mit Investitionsfragen
wende ich mich jeweils an meine Bank,
denn fiir einen (Laien) ist es enorm schwie-
rig, einen realistischen Investitionsplan
aufzustelleny, gibt Hansruedi Miiller zu.
Letztmals war dies 1988 der Fall. Weil er
sich von einer grosseren Bank mit seinen
Erweiterungspldnen nicht ernst genommen
fithlte, wandte er sich an die ortsanséssige
Raiffeisenbank, deren Verwalter, Ger-
mann Wiggli, (er fdhrt ein Gilgenberg-
Auto) er aus seiner Jugendzeit bereits
kannte. «Dieses personliche Verhaltnis zur
Bank ist viel wert. Durch eine gute Bank-
verbindung spare ich bei Finanzberatun-
gen ein Treuhandbiiroy, sagt Miiller.

Uberhaupt spielen personliche Beziehun-
gen fiir den Land-Garagisten eine wesentli-
che Rolle: «Jeder kennt jedeny, sagt Hans-
ruedi Miiller und widmet sich deshalb
gleich selber dem Verkauf, «weil ohnehin

" jeder Kunde vom Chef personlich wissen

will, ob nicht doch noch ein Prozent mehr
drinliegty.
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Es muss
1a nicht beim

KV bleiben.

Bei einem der bedeutendsten Computer-
unternehmen der Schweiz beginnen laufend neue
Lehrginge in angewandter Informatik.

KV-Absolventen mit Berufspraxis, denen
unsere Bankensoftware FIRST bereits ein Begriff
ist, konnen mit uns den nichsten Karriereschritt

planen.

Anmeldungen fiirs NCR Bankenteam
nimmt Frau B. Gértner (Tel. 01/8321646) entgegen.
NCR (SCHWEIZ), Personalabteilung,
Postfach 579, 8301 Glattzentrum.
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Unterschiedliche Teuerung

in Schweizer Stiadten Konjunktur-Aussichten

Zwischen den Teuerungsraten der sich die gesamtschweizerische prognose
Schweizer Stadte bestehen erhebli- Jahresteuerung im Februar 1991

che Unterschiede. Um nicht weni- auf 6,2%. Betrachtet man die von Wirtschafis-
ger als 7,4% stiegen die Preise im Dezember 1982 (= Indexbasis wachstum

Februar 1991 gegentiber dem ent-
sprechenden Monat des Vorjahres
in Grenchen. Wesentlich darunter
lag die entsprechende Teuerung
mit 4,9% dagegen in Bellinzona.
Zwischen diesen beiden Werten
bewegte sich die Jahresteuerung
im Februar 1991 in den Schweizer
Grossstadten. Am hdchsten lag sie
in Zirich und Winterthur mit je
6,7%, vor Basel und St. Gallen mit

je 6,3%. Es folgten Bern (6,2%), 26,8% und in Winterthur 26,7%. ;
Genf (6,0%) und Lausanne Gesamtschweizerisch waren es Anstieg +
(5,7%). Im Vergleich dazu belief 26,9%. in %

100) bis Februar 1991 aufgelaufe-
ne Veranderung des Preisniveaus,
so féllt Genf mit einer Zunahme
um 31,1% auf. «Nur» 24,3% wa-
ren es dagegen in Langenthal. Bei
den Grossstddten folgte hinter
Genf St. Gallen mit 27,4%, vor
Basel und Lausanne mit je 27,3%.
In Zurich erreichte in den vergan-
genen gut neun Jahren die aufge-
laufene Teuerung 26,9%, in Bern

je Einwohner (1989)

in % / 7990

~\
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Gebremste Konjunktur. Die Schweizer Konjunktur hat
sich seit Mitte 1990 deutlich abgeschwacht. Die Wissen-
schaftler der Konjunkturforschungsstelle der ETH in Ziirich
rechnen jedoch ab Mitte 1991 mit einer Konjunkturerho-
lung. Trotzdem werden die Jahreswerte schlechter ausfal-
len als 1990. So wird sich das Wirtschaftswachstum von
2,6 auf 0,9 Prozent verringern, die Zunahme der Investitio-
nen sogar von 4,3 auf 1,4 Prozent. Als erfreulich ist zu ver-
melden, dass der Preisanstieg mit 4,7 Prozent gegeniiber

Schweizer fahren am meisten. Wer kein Auto hat, muss
mit der Bahn fahren. In den gering motorisierten Landern
Osteuropas wird daher in der Regel mehr mit dem Zug ge-
fahren als in Westeuropa. Es gibt aber Ausnahmen: An der
Spitze der Bahnfahrer stehen die Schweizer mit 1637 pro
Jahr und Einwohner gefahrenen Schienenkilometern. Die
Eidgenossen sind damit wesentlich haufiger mit der Bahn
unterwegs als beispielsweise die Deutschen, die in Europa
mit 1033 Kilometern einen mittleren Platz einnehmen. Da-
bei bringen es die Menschen in Westdeutschland auf 926
Kilometer, jene in der ehemaligen DDR aber auf 1432 Kilo-
meter. Doch in den neuen Bundeslandern grassiert das
Auto-Fieber. Eine rasche Angleichung an die westdeut-
schen Fortbewegungsgewohnheiten (wenig Bahn, viel
Auto) ist daher abzusehen.
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5,4 Prozentim Vorjahr geringer ausfallen wird.

Plus und Minus auf dem

Arbeitsmarkt

Aus strukturellen und vor allem
konjunkturellen Griinden liegt die
Anzahl Ganzarbeitslose seit eini-
gen Monaten Gber der Anzahl ge-
meldeter offener Vollzeit-Stellen.
Dabei existieren zwischen den
Berufsgruppen erhebliche Unter-
schiede. Bezogen auf Ende Marz
1991 liess sich ein Uberangebot an
Arbeitslosen in erster Linie in den
Berufsgruppen Biro/Verwaltung
(3813 fehlende Stellen), Verkauf

(1465) und Gastgewerbe/Haus-
wirtschaft (1416) feststellen. Hohe
Arbeitslosenzahlen bei fast glei-
cher Anzahl offener Stellen traten
in den Bereichen Metallherstel-
lung/Maschinenbau (496 fehlen-
de Arbeitsplatze) und Baugewerbe
(156) auf. Einen Uberschuss an of-
fenen Stellen verzeichneten dage-
gen die Ingenieure HTL (40 Ar-
beitsplatze) und die Berufe der
Heilbehandlung (13).
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Immer weiter und immer
— " teurer, so konnte das Motto
von Herr und Frau Schweizer
lauten, wenn es um die
Ferienreise geht. Tatsachlich
f e nehmen unsere Pro-Kopf-
u le Ausgaben fiir Ferien eine
Spitzenstellung ein. Demge-
e o h geniiber steht weltweit eine
rIChtlge MlSChung wachsende Kleinkriminalitét,
was zu einem steigenden
Bediirfnis nach Sicherheit auf
kommt eS an der Reise fiihrt. Die Banken
stellen folgerichtig eine ganze
Auswahl von sicherem Reise-
geld zur Verfiigung.

Der Kunde hat auch hier die
Qual der richtigen Wahl.
Dieser Artikel zeigt, welche
Zahlungsmittel auf welcher

Reise am besten mitgenommen
werden.
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Etwas Bargeld braucht man immer

Auch im Zeitalter der Plastikkarten gehort
ein gewisser Betrag an Bargeld in der Wih-
rung des Ferienlandes in die Brieftasche.
Mit Vorteil besorgt man sich das fremde
Geld vor der Abreise bei seiner Bank.
Denn nur allzuoft gerdt der Geldwechsel
im Ausland zur zeit- und nervenraubenden
Operation. Andere Offnungszeiten, kom-
plizierte Formulare oder ein ungiinstiger
Wechselkurs sind die iiblichen Schwierig-
keiten. Das fremde Geld besorgt man sich
einige Tage vor der Abreise. Bei exotischen
Wihrungen oder grossen Betrdgen wird
sich die Bank erst auf Bestellung hin ein-
decken.

Wohl jeder Ferienreisende steht vor dem
Problem, geniigend Geldreserven mitzu-
fithren. Die giinstige Lederjacke in Italien,
die Autopanne in Siidfrankreich oder das
sindhaft teure Essen in London lassen sich
vor der Abreise nicht budgetieren. Als
Geldreserve ist Bargeld denkbar ungeeig-
net. Hier kommen die bargeldlosen Zah-
lungsmittel zum Zuge.
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Der Eurocheque als Rettungsanker
auf Europareisen

Bei iiber 1,8 Millionen Schweizern, das
heisst bei jedem dritten Erwachsenen,
steckt die ec-Karte im Portemonnaie. Mit
den dazugehorigen ec-Eurocheques ist sie
im europdischen Raum ein gern akzeptier-
tes Zahlungsmittel. Besonders in den euro-
paischen Ferienldndern ldsst sich mit den
ec-Eurocheques alles bezahlen, was das
Touristenherz begehrt. Und an iiber
200000 Bankschaltern kann Bargeld bezo-
gen werden.

Der Einsatz des ec-Eurocheques ist trotz-
dem riicklaufig. Das diirfte vor allem auf
die Limite von Fr.300.— pro ec-Cheque
und das etwas umstdndliche Ausfiillen des
Cheques-Formulares zuriickzufithren sein.

P
sennen” s o @8 T e

Revolutionierende Neuerung
bei der ec-Karte

Um dem Kunden mehr Bequemlichkeit
und Flexibilitit zu bieten, warten die euro-
péischen Banken in diesem Sommer mit ei-
ner technischen Meisterleistung auf. Die
ec-Karte kann jetzt wie zu Hause an den
Bancomaten auch im Ausland an den mit
«ecy bezeichneten Automaten zum Geld-
bezug benutzt werden. Die Belastung fiir
diese Beziige erfolgt elektronisch direkt auf
dem Bankkonto. Folgende Lander machen
mit: Belgien, Danemark, Deutschland,
Frankreich, Grossbritannien, Israel, Ita-
lien, Niederlande, Portugal, Spanien. Da
dieses System aber noch vollig neu ist,
scheint es nicht ratsam, sein ganzes Ferien-
budget auf diese Bezugsquelle abzustellen.

Wer noch vor den Ferien eine ec-Karte
und Cheques bei seiner Raiffeisenbank be-
antragen mochte, sollte das etwa drei Wo-
chen vor der Abreise tun. Die Jahresge-
bithr betrigt Fr.20.-. Die auslidndische
Bank darf bei der Einlosung keine Spesen
erheben. Bei der Belastung des Cheques
auf dem Bankkonto werden 1,6% Kommis-
sion verrechnet. Diese Kommission wird
jedoch durch den ginstigeren Umrech-
nungskurs meist kompensiert. Das macht
die ec-Karte zum empfehlenswerten Zah-
lungsmittel fiir Ferienreisen in Europa.

Travellers Cheques — 100 Jahre
Sicherheit

Die Firma American Express hat bereits
vor einem Jahrhundert den Travellers Che-
que erfunden. Und noch immer werden
Travellers Cheques auf der ganzen Welt
gerne als Zahlungsmittel akzeptiert.
Travellers Cheques besorgt man sich am
Bankschalter. Pro hundert Franken wird
ein Franken Kommission erhoben. Als Ge-
genleistung erhilt man eine unbegrenzte
Sicherheit im Falle von Verlust. Verlorene
Cheques werden innerhalb von 1 bis 2 Ta-
gen ersetzt, je nachdem, wie abgelegen der
Ferienort ist. Die entsprechenden Telefon-
nummern sind auf der Hiille der Cheques
aufgefiihrt.

Travellers Cheques gibt es in den Wahrun-
gen der wichtigsten Wirtschaftslédnder.

Sehr oft werden fiir Reisen in Europa die
Cheques in Schweizer Franken mitgenom-
men. Gehen die Ferienpline iiber Europa
hinaus, sind Cheques in amerikanischen
Dollar die beste Wahl. Travellers Cheques
konnen auch kurzfristig, einige Tage vor
der Abreise, bei der Raiffeisenbank bezo-
gen werden. Uberzihlige Cheques kénnen
fur die nichste Reise aufbewahrt werden.
Grossere Betrige werden mit Vorteil wie-
der dem zinstragenden Bankkonto gutge-
schrieben.

Die Kreditkarten im Uberblick

wichtigsten Kriterien.

Fir den Kartengebrauch im tiblichen Rahmen sind Preis und weltweite Akzeptanz die

Jahresgebuihr Akzeptanzstellen (Hotels,
Restaurants, Geschafte) weltweit
American Express Fr.140.— 3.0 Mio
Diners Club Fr.140.— 1,9 Mio
Eurocard Fr.100.— 9,4 Mio?
Visa Fr.100.— 8.4 Mio

2 Im Verbund mit Mastercard

" inklusive Partnerkarte, Gebtihr reduziert sich um 50% bei Fr. 5000.— Umsatz

>
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Die Kreditkarten — flexibel und
bequem

Noch vor wenigen Jahren waren Kredit-
karten ein exklusives Attribut von reisen-
den Geschiftsleuten. Heute stecken tiber
eine Million dieser Plastikkarten in
Schweizer Portemonnaies. Bei geregelten
finanziellen Verhiltnissen werden Kredit-
karten an Personen mit Monatseinkom-
men ab Fr.2000.- abgegeben. Niitzlich
sind die Kreditkarten vor allem auf Aus-
landreisen, werden aber immer haufiger im
Alltag eingesetzt.

Die Jahresgebithr fir den Inhaber einer
Karte betrigt bei Visa und Eurocard
Fr.100.-. Bei Eurocard ist in diesem Betrag
die Zusatzkarte fiir den Ehepartner inbe-
griffen. Und bei einem Jahresumsatz von
Fr.5000.~ reduziert sich die Jahresgebiihr
um die Hélfte. Bei American Express ko-
stet die Hauptkarte Fr.140.— und die Zu-
satzkarte fiir den Ehepartner Fr.75.—.

Die weltweite Verbreitung ist
entscheidend

Im Grundprinzip funktionieren alle Kre-
ditkarten gleich: Karte vorweisen, Beleg
unterschreiben und die Abrechnung folgt
in Schweizer Franken am Monatsende.
Wesentliche Unterschiede bestehen aber
nicht nur im Preis, sondern auch bei den
Leistungen. Das wichtigste Leistungsmerk-
mal ist die grosse, weltweite Verbreitung.
Hier schwingen Eurocard und Visa mit
Abstand obenaus.

Bei Verlust der Karte liegt das Risiko bei
den Kartengesellschaften. Selbst wenn die

Auf die
richtige Mischung
kommt es an

Karte von einem Dritten missbriuchlich

eingesetzt wird, haftet der Kartenhalter
hochstens mit symbolischen Fr.100.-. Die
Karten werden innerhalb von 1 bis 2 Tagen
weltweit per Kurier ersetzt, nachdem der
Verlust telefonisch gemeldet wurde. Hier
ist American Express dank seinem welt-
weiten Netz von Biiros am schnellsten.

Die Bezeichnung «Kreditkartey ist mit
Ausnahme der Visa-Karte in der Schweiz
eigentlich falsch. Denn Eurocard, Ameri-
can Express und Diners gewihren keinen
Kredit. Im Gegenteil, die Monatsabrech-
nung muss sehr piinktlich bezahlt werden,
sonst belasten die Kartenherausgeber um-
gehend hohe Verzugszinsen (12-16%!) Es
empfiehlt sich, die Monatsabrechnung au-
tomatisch mit dem Lastschriftverfahren zu
begleichen. Bei einem Abrechnungsfehler
kann 7 Tage nach Eintreffen der Monats-
rechnung die Belastung widerrufen wer-
den.

Visa ist die einzige Karte, die ein (grosszii-
giges) Ausgabelimit pro Monat festlegt.
Bei allen anderen Karten gibt es keine fe-
sten Ausgabelimiten fiir den Inhaber. Der
Karteneinsatz ist so lange «unlimitierty, als
die Monatsrechnungen beglichen werden
und die Ausgabenhohe etwa im Einklang
mit dem im Antrag deklarierten Gehalt
steht. Gerade die hohe Verfiigbarkeit von
Geld eben nur dann, wenn es gebraucht
wird, machen die Kreditkarten zum idea-
len Reisebegleiter; sei es als Rettungsanker
im Notfall, oder dank der weiten Verbrei-
tung als hauptsichliches Zahlungsmittel.
Die Grundgebithr von Fr.100.— pro Jahr
setzt allerdings voraus, dass man die Karte
wirklich regelméssig braucht.

Empfehlenswerte
Reisegeld-
Kombinationen

Reisen in Europa

auf eigene Faust

Bei selbstorganisierten Reisen ist der
Geldbedarf und das Risiko unterwegs
erhéht. Neben fremdem Bargeld und
der ec-Karte mit Eurocheques ist die
Eurocard oder Visa empfehlenswert.
Anstelle der Kreditkarte eventuell Tra-
vellers Cheques als Reserve mitneh-
men.

Reisen in Europa

mit Reisearrangement

Die grossten Ausgabeposten werden
im Arrangement bezahlt. Neben frem-
den Bargeld geniigt die ec-Karte mit
einer Anzahl Eurocheques. Limite pro
Cheque von Fr.300.— beachten.

Reisen nach Ubersee

Bargeld in der Landeswahrung fur die
laufenden kleineren Ausgaben. Eine
Kreditkarte mit guter Akzeptanz fir
grossere und unvorhergesehene Aus-
gaben. Anstelle der Kreditkarte kann
auch ein grésserer Betrag in Travellers
Cheques (Dollar oder entsprechende
Landeswahrung) mitgenommen wer-
den.

In allen Fallen gilt es, sich nicht nur
auf ein einziges Zahlungsmittel zu ver-
lassen.

18
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NICHT NUR HELDEN
BRAVCHEN BINE,

Tl 01/ 828 3111 &
VISA % Finalba ©

Tochtergesellschatt des Schweizerischen Bankvereins -

EINE FUR ALLES. WELTWEIT. |




ALBIS-SAFE AG
plant und baut fiir Sie

sortiert, gezahlt und
)
in Hulsen verpackt

Bank-Anlagen nach neuesten Anforderungen
der Banken, mit kraftschliissiger Armierung der
Panzertiiren.

Safes-Anlagen mit verstirkten Stahltiiren.

Neueste Nachttresor-Anlagen mit falschungs-
sicheren Quittungen mit Ort, Datum und Uhr-

Sie lgisten Ihren Kunden den besten Dienst, wenn Sie deren zeit.

Miinzen maglichst schnell und zuverlassig bearbeiten. Und Schalter-Anlagen, schusssicher, mit automati-
dabei sparen Sie erst noch Zeit und Geld. Um Miinzen zu schem Kassiertresor (AKT), mit zentraler Geld-
sortieren, zahlen undiin Hiilsen zuverpacken, aberauch zum Versorgung (ZGV, Rohrpost).

@ Zahlen und Bindeln von Banknaten, offeriert Ihnen Sotremo
» eine grosse Auswahl von Geraten der fiihrenden Hersteller,
X die fiir jeden Anspruch eine massgerechte Ldsung finden.

Ihre Kunden zéhlen auf Ihre Kompetenz. Und die ganze

Schweiz vertraut auf Sotremo und ihren Service, der sich | ]
_seit Jahren bei zahllosen Beniitzern bewahrt. ‘

SOtremo CH-8925 Ebertswil

~ Minz- und Banknotenbearbeitungssysteme. Telefon 01 764 00 33
Sotremo SA, 1062 Sottens, Tel. 021/905 36 35
8600 Diibendorf, Tel. 01/82010 33, 6966 Villa- Luganese Tel. 091/911174

Diskettensichere Datensafes.

&’wﬁ :
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Jugendliches Erleben
und «geschichtliche Pflicht-
erfiillung» auf einen Nenner

gebracht: die Riitli-Aktion
der Raiffeisenbanken zur
700-Jahr-Feier der Schweiz
lasst 15 000 Sechstklassler
einen abwechslungsreichen
Ausflug an die historische
Griinderstétte erleben.
Uber 600 Schulklassen haben
diese Einladung der Raiff-
eisenbanken angenommen.

er Selbsthilfegedanke war sowohl
D bei der Griindung der genossen-

schaftlich strukturierten Raiffei-
senbanken als auch der Eidgenossenschaft
die ziindende Idee. Wieweit diese ideelle
Basis die Riitli-Aktion beeinflusst hat, will
an dieser Stelle nicht abgekldrt werdén.
Fest steht, dass die Idee, die Sechstkléssler

iithiwiese fest
in Raiffeisenhand

im Jubildumsjahr in die Waldstitte einzu-
laden, bei kantonalen und lokalen Behor-
den genauso grosse Begeisterung ausloste
wie bei den Lehrern; so wird denn die Riit-
liwiese an 11 Daten im Mai und Juni fest in
Raiffeisenhand sein, dann namlich, wenn
Schiiler aus dem Tessin (13., 15.Mai), den
Kantonen Solothurn (27., 29.Mai), Grau-

biinden (31.Mai), Wallis (7.Juni), St.Gal-
len, den beiden Appenzell und Glarus (10.,
12., 17., 19.Juni) und dem Waadtland
(24.Juni) unterwegs sind.

Ein «historischery Tag

Schulreisen haben auch in unserer iiberaus
mobilen Zeit ihren ganz besonderen Reiz
behalten und sind nicht nur wegen ihrer
vielfach geschichtstrichtigen Reiseziele
«historischey Tage. Die Besammlung in
der Morgenddmmerung, die lustigen Er-
lebnisse im Zug oder auf dem Schiff und
die Verpflegung aus dem Rucksack kitten
den Klassengeist und sind Gespréchsstoff
an Klassenzusammenkiinften noch viele
Jahre danach. In dieser Hinsicht wird auch
die Jubiliums-Schulreise sdmtlichen” An-
forderungen gerecht. Alle Klassen reisen
mit Bus und Bahn an die Gestade des Ur-
nersees, steigen dort aufs Schiff um oder
bewiltigen einen Teil des «Wegs der
Schweizy auf Schusters Rappen. Selbstver-
standlich gehort auch ein Besuch der Riitli-
wiese zum Tagesprogramm. Die SBB wer-
den fiir diese Aktion mehrere Extraziige
einsetzen.

Verpflegung aus dem Raiffeisen-
Rucksack

Damit alle Schiiler ihre belegten Brote, das
obligate Tuttifrutti und den Tee problem-
los auf die Reise mitnehmen k&nnen,
schenken die Raiffeisenbanken jedem Teil-
nehmer einen praktischen Rucksack. Mit
dieser ¢runden» Aktion wollen die Raiffei-
senbanken ihre starke Verbundenheit mit
der lokalen Bevolkerung unterstreichen.

PANORAMA 5-91

21



I R U N D S C H A U

75 Jahre Raiffeisenbank

Schneisingen

Aus Anlass des 75jahrigen Beste-
hens machte sich die Raiffeisen-
bank Schneisingen (Bilanz 52,2
. Mio) das Jubildumsgeschenk
gleich selber. Mit einem kleinen
Festakt, zu dem die ganze Dorfbe-
volkerung eingeladen war, und im
Beisein der lokalen Behdérdenver-
treter der drei zum Geschéftskreis
gehdrenden Gemeinden Schnei-
singen, Siglistorf und Niederwe-
ningen sowie Delegierten der Raiff-
eisen-Nachbarbanken wurde der
Neubau vom Architekten,
W. Steinmann, und dem Prasiden-
ten der Raiffeisenbank Schneisin-

gen, Josef Lehmann, seiner Be-
stimmung tibergeben.

Das Gebaude, das neben der Bank
auch noch acht Wohnungen und
einem Gewerberaum Platz bietet,
ist ideal im Dorfkern gelegen. Die
Bank ist mit den modernsten Ein-
richtungen ausgestattet. Verwalter
P. Dettinger und seine Crew freuen
sich, der Kundschaft, neben der
heimeligen Agentur in Niederwe-
ningen, nun auch im gelungenen,
modernen Neubau mit allen zeitge-
massen Dienstleistungen zur Ver-
figung zu stehen.

75 Jahre Raiffeisenbank

Bottstein

Jubildums-GV einstimmig fiir Fusion
mit der Raiffeisenkasse Villigen

Rechenschaft iiber das erneut er-
folgreiche Geschéftsjahr liessen
sich anlasslich ihrer 75.GV vom
vergangenen Freitag 390 Kassa-
mitglieder der Raiffeisenbank Bott-
stein geben, die mit einem Apéro
und dem Spiel der Musikgesell-
schaft Kleinddttingen einen gera-
dezu festlichen Versammlungsbe-
ginn erlebten. Nebst den so zahl-
reich erschienenen Genossen-
schaftern war es Bankprasident
Hans Rennhard eingangs der
Verhandlungen vergonnt, vom
Schweizer Raiffeisenverband F.C.
Byland, vom Aargauer Verband Dr.
Josef Kennel, den Vertreter des Be-

Bankprésident Hans Rennhard

zirksverbandes, den Vorstand der
Raiffeisenkasse Villigen, die Behor-
demitglieder von Bottstein sowie
die ehemaligen Vorstandsfunktio-
nare der Bottsteiner Raiffeisenbank
willkommen zu heissen. — Bank-
prasident Rennhard zeigte sich
dartiber erfreut, dass die Bottstei-
ner Raiffeisenbank auch im Ge-
schaftsjahr 1990 starker und auch
mitgliederméassig grosser wurde.
Im Berichtsjahre verschérfte sich
der Kostendruck. Bei geringeren
Margen mussten teils hohere Ko-
sten abgedeckt werden. Zudem
war es nicht immer leicht, bei der
zunehmend héarteren Konkurrenz-
situation vorteilhafte Raiffeisen-
Konditionen zu gewahren. Die
Geldbeschaffung, die Zinsentwick-
lung im Spar-Anlage- und Hypo-
thekarbereich stellte auch die Bott-
steiner Bank — wie die ganze Bran-
che — vor besonders heikle Proble-

me und Aufgaben. Dennoch ge-
lang es, den Mitgliedern und Kun-
den bestmoglich zu dienen.

In seinem Exposé streifte der Red-
ner dann auch den momentanen
Umbruch in Europa. So wird die
Konkurrenzsituation auch die volle
Aufmerksamkeit der Bottsteiner
Dorfbank erfordern. Die Einflih-
rung des europdischen Binnen-
marktes im Jahre 1992 ladsst —
wenn auch die Bottsteiner Bank
nur im Gemeindebereich tatig ist—
in dieser Hinsicht noch einiges er-
warten. Diese will jedoch das
Dienstleistungsangebot in Qualitat
und Umfang halten, ja steigern,,
um auch in Zukunft die Hausbank
der 39 neuen und somit der 655
Genossenschaftern zu sein. Am
Schluss seines Berichtes wies
Bankprasident Rennhard auf das
heute 75jahrige Bestehen der Bott-
steiner Raiffeisenbank hin. Von der
kleinen, unscheinbaren — oft bela-
chelten — Stubenbank sei die Dorf-
bank in den nun 75 Jahren zu
einem angesehenen Geldinstitut
der Gemeinde Bottstein herange-
wachsen.

Verwalter C. Notter konnte tiber ein
erfolgreiches 1990 berichten. Die
Bilanzsumme stieg um 15,6%

oder um rund 8,305 Mio Franken.

Verwalter Notter

Demnach wird heute eine Bilanz-
summe von 61,575 Mio Franken
ausgewiesen. — Die Kundengelder
betrugen Ende 1990 total 58 Mio
Franken, was gegeniiber 1989 ei-
nen Zuwachs von 15,27% oder

PANORAMA 5-91



[ R UNDSCHAU

7,7 Mio Franken bedeutet. Fast
3,8 Mio Franken mussten (iber
Pfandbriefdarlehen aufgenommen
werden, um den Kreditbedirfnis-
sen der Kunden entsprechen zu
konnen. Dies bedeutet langfristig
relativ teures Geld, ein Problem,
das allen Banken Sorge bereitet. —
Trotz den steigenden bzw. hohen
Zinsen vergab die Bottsteiner Bank
im 1990 Kredite und Darlehen von
6,75 Mio Franken. Das Total der
Ausleihungen betrug demnach per
Ende 90 54,4 Mio Franken oder
14,2% mehr als 1989. — Wie alle
Banken und Betriebe steht auch
die Raiffeisenbank einem stetigen
Kostendruck gegentiber. Trotzdem
versuchte man, die Unkosten nur
dort abzuwalzen, wo es unbedingt
angebracht war. Die Geschafts-
und Birokosten, Lohne etc. stie-
gen im vergangenen Jahr von
Fr.450700.— auf Fr.496000.—
oder um 10,15%. Durch Auswei-
tung des Geschéftsvolumens, ver-
mehrten Zugang auch neuer Kun-
den konnten die zinsneutralen Er-
trage inkl. Mietertrdage aus dem
neuen Bankgebdude um nicht we-

niger als 61,05% gesteigert wer-
den.

Diskussionslos passierte dann das
wohl attraktivste Traktandum die-
ser Jubildumsversammlung: die
Fusion mit der Raiffeisenkasse Vil-
ligen. Bereits im Sommer 1990
wurden vom Vorstand Gesprache
tiber eine mdgliche Fusion gefiihrt.
In weiteren Gesprachen mit Vertre-
tern des Verbandes, bei denen Vor-
und Nachteile erdrtert wurden,
kam man dann, in Anbetracht des
immer noch grésser werdenden
Konkurrenzdruckes unter den Ban-
ken zum Entschluss, den Genos-
senschaftern — bereits beschlossen
von der Raiffeisenkasse Villigen —
eine diesbeztigliche Fusion und so
Starkung der beiden Geldinstitute
zu beantragen. — Eine in diesem
Zusammenhang stehende Statu-
tenanderung passierte anschlies-
send einstimmig, wie auch die
Wahl von Hugentobler Hanspeter
und John Fritz (Vorstandsmitglie-
der) wie Geisser Anton (Aufsichts-
rat) als Vertreter von Villigen in den
Bottsteiner Raiffeisenbank-Vor-
stand, mit Sitz in Kleind6ttingen.

Sponsoring fiir Berner
Oberlander Skiverband

(BOSV)

«Es hat sich zweifellos gelohnt, das Sponsoring fiir den BOSV-
Langlauf durch die Berner Raiffeisenkassen zu ibernehmen»,
glaubt Markus Bachler, Verwalter der Raiffeisenbank an der Lenk.
«Zweck und Ziel sind ja unter anderem auch, Jugend- und Brei-
tensport zu férdern. Wir durften dazu beitragen. Es ist dazu eine
gute Sache, mit dem BOSV auch im CUP zusammenzuarbeiten. »

Das Bild zeigt die CUP-Sieger 90/ 91 von links nach rechts: Brigit-
te Dénzer, Adelboden; Daniel Zobrist, Matten; Urs Brechbiihl,
Thomas Graf und Markus Segessemann, alle Stadtturnverein

Bern.
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Der Auffahrtsumritt
Beromiinster

Mit Giber 400jahriger Tradition be-
geht Berominster den Christi-Him-
melfahrts-Tag. Eine Prozession mit
Hunderten von Reitern in farben-
prachtigen Uniformen und mit un-
gezahlten Pilgern zu Fuss beginnt
in der Morgenfriihe. Tausende be-
teiligen sich jeweils an dieser im-
posant barocken Festlichkeit und
erleben am Nachmittag den feierli-
chen Einzug und Abschluss im
festlich dekorierten Flecken.
Prozessionen zu Pferd am Christi
Himmelfahrtstag kennt man einzig
auf der Luzerner Landschaft. Uber
tausend Pferde sind es insgesamt,
welche an diesem Tag in Ettiswil,
Hitzkirch, Altishofen, Grosswan-
gen, Sempach und Beromiinster
durch die bliihende Landschaft ge-
ritten werden. Die Tradition dieser
Bannritte reicht weit zuriick. Schon
1420 erwahnt ein Schriftstiick im
Stiftsarchiv Beromiinster einen Ritt
entlang der Pfarreigrenzen. Es wa-
ren damals nur wenige Priester.
Sie baten Gott um Segen auf
Mensch, Tier und Feld.

Der Beromunsterer Umritt beginnt
jeweils am Morgen um 5 Uhr.
Durch die Gassen des alten Markt-
fleckens hallt das Aufsetzen der
Pferdehufe. Die Reiter formieren
sich in der Hauptgasse. Es sind
dies Kreuz-, Fahnen- und Laternen-
trager, die Reitermusik, Sanger,
Priester, der Prediger und der Pfar-
rer. Alle Glocken werden gelautet,
die Musik setzt ein und der Tross
zieht los. Der 18 km lange Bittgang
fuhrt Gber sanft ansteigende Hu-
gelziige entlang an Waldern und
durchquert Gehdfte und Weiler.
Man betet, singt Choréle und Lie-
der. 14mal wird unter den eigens
fir diesen Anlass erstellten
Triumphbdgen  (Holzkonstruktio-

nen mit Tannenasten eingebunden
und mit viel bunter Zierart ge-
schmiickt) eine kurze Andacht ge-
halten. Den Reitern voraus ziehen
Tausende Pilger zu Fuss.

Auf halber Wegstrecke erreicht der
Reitertross Rickenbach. Ein feierli-
cher Gottesdienst in der tberfill-
ten Kirche wird hier gehalten. Es
folgt ein kurzer Rast, ein verdienter
Halt mit Verpflegung von Ross und
Reiter.

Am friihen Nachmittag kehrt die
Prozession zuriick in den Flecken
Beromiinster. Eine noch nie ge-
zahlte Masse an Zuschauern erlebt
alljahlich hier den festlich barok-
ken Einzug und Abschluss. Froh
und erleichtert, aber mit muden
Beinen und etwas Schmerzen im
Ricken endet fir viele Reiter der
Umritt. Sie alle sind nachstes Jahr
wieder mit dabei, vielleicht auch
Sie, liebe Leser und Leserinnen, als
Besucher von Beromtinster.

Erstmalig erschien jetzt liber
diese Prozession ein farben-
prachtiger Bildband, fotogra-
fiert, gezeichnet und geschrie-
ben von Ludwig Suter. Die
Drucklegung dieses Buches
und der Verkauf zu einem an-
gemessenen Preis wurde mog-
lich dank Spenden von Ge-
meinden und der Raiffeisen-
bank Beromiinster.

a
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Wer auf Reisen geht, weiss den Wert
dieser drei Dinge zu schatzen.

Wer gerne unabhingig, frei und trotzdem
sicher unterwegs ist, muss auf erfahrene, treue
Reisebegleiter zahlen konnen: Die American
Express Karte und American Express Travelers
Cheques. Weltweit bekannt und anerkannt als
sichere Zahlungsmittel.

Da es schon immer nicht ganz ungefahrlich
war, mit Bargeld in der Tasche oder im Gepack
herumzureisen, wurde die Idee des bargeldlosen
Zahlens von American Express im Laufe der
Jahre immer mehr verfeinert und globalisiert.
Heute kann man mit der American Express Karte

'AMERICAN

BEXXPRESS

und den American Express Travelers Cheques
auf der ganzen Welt mit seinem guten Namen
bezahlen. Und falls diese mal durch Diebstahl
oder Verlust abhanden kommen, geniigt ein
kurzer Telefonanruf. Ganz gleich, wo Sie sich
gerade aufhalten - wir ersetzen Karte und Che-
ques in der Regel innert 24 Stunden, wenn erfor-
derlich sogar mit einem personlichen Kurier.

Mit der American Express Karte und Ameri-
can Express Travelers Cheques sind Sie tiberall
auf der Welt herzlich willkommen. Schéne, un-
beschwerte Reise!

American Express International Inc., Seefeldstr. 214, 8034 Ziirich, Tel. 01/384 61 61
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Von anfangs Mai bis in die
erste Oktoberwoche ist er fiir
interessierte Radler befahrbar:
der neue Velowegim
Luzerner Hinterland. Es ist nicht
irgendein ganz gewoéhnlicher
Veloweg, der da vom Luzerner
Bauernverband geschaffen
wurde. Was in diesem Sommer-
halbjahr in der Region Wau-
wiler Moos angeboten wird, das
ist tatsachlich erlebenswert,
oder anders gesagt:
er-fahrens-wert.

ERLEBEN — ERFAHREN

Unter diesem Motto wurde der neue Velo-
weg 1m eidgenossischen Jubildumsjahr
erstmals lanciert. Ein finanzieller Zustupf
des Verbandes der Raiffeisenbanken half
mit, die beim Luzerner Bauernverband
schon lange gehegte Idee endlich in die Tat
umzusetzen. Die Region Wauwiler Moos
wurde als Projektgebiet auserkoren, weil
sich die grosse, iiberaus vielfiltige Ebene
fir einen Veloweg hervorragend eignet.
Zusammen mit Gemeindebehoérden und
Naturschutzkreisen wurden vom Luzerner
Bauernsekretariat zwei Routen zusammen-
gestellt und im Geldnde signalisiert: eine
rote Strecke (21 km) und eine griine (20
km). Ausgangspunkt und Ziel der beiden
Routen ist das Dorf, das dem Moos seinen
Namen gab: Wauwil. Mit offentlichen
Verkehrsmitteln leicht erreichbar (SBB-Li-
nie Luzern—Olten), liegt Wauwil mitten im
Finzugsgebiet des Veloweges. Fiir Schul-

'y

Die Region Wauwiler Moos eignet sich hervorragend fiir ausgiebige Velotouren. Im Vordergrund der Egolzwilersee.

EIN GANZ BESONDERER VELOWEG

klassen, Vereine, Familien und Einzelper-
sonen besteht hier die Moglichkeit, Velos
zu mieten. Zur Verfiigung stehen insge-
samt 80 Fahrrader (davon 20 Kindervelos).
Fiir eine frithzeitige Reservation der Velos
ist man dankbar (Tel. 045/713105).

UND DAS BESONDERE AN

DIESEM VELOWEG?

Was macht diesen Veloweg nun aber so be-
sonders reizvoll? Neben Bewegung und
Spass in freier Natur méchte man den
Radlern auf attraktive Art und Weise auch
Informationen iiber die Land- und Milch-
wirtschaft vermitteln. Zu diesem Zweck
sind Kulturen und Felder am Wegrand mit
Informationstafeln beschildert und kurz
beschrieben. Neben beschilderten Kultu-
ren soll aber auch der personliche Kontakt
nicht zu kurz kommen. An jedem Werktag
von Mai bis Oktober ist in der Veloweg-
Region ein Bauernhof zu besichtigen. Eine
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grosse Anzahl Bauernfamilien erklarten
sich spontan bereit, allen Interessierten ei-
nen Einblick in ihr tdgliches Handwerk zu
gewéhren.

Auch an jene, welche schon lange gerne
wiissten, weshalb ein Emmentaler-Kise so
viele Locher hat, wurde bei der Gestaltung
des Veloweges gedacht: An jedem Vormit-
tag ist eine ganz bestimmte Kaserei fiir in-
teressierte Radler zu besichtigen. Nahere
Informationen zu den Hof- und Késerei-
Besuchen finden sich ebenfalls im Routen-
prospekt. Das Veloweg-Motto ¢Erleben —
erfahreny ist also nicht einfach aus der
Luft gegriffen; zu erleben gibt es auf die-
sem Veloweg tatsichlich allerhand!

VELOFAHRER MIT SCHNORCHEL
UND TAUCHERBRILLE?

Es ist nicht selbstverstindlich, dass man
als Radler heute das Wauwiler Moos
durchqueren kann, ohne dabei nasse Fiisse
zu bekommen. Noch bis vor knapp 140
Jahren lag hier namlich ein See, der zu sei-
nen besten Zeiten so gross war wie der
Baldeggersee, allerdings nur gerade 15 Me-
ter tief. Aufgrund dieser geringen Tiefe

—

Dés neurenovierte Schloss Wyher liegt diekt am Veloweg.

(I I ES T B8 ES T |

verlandete der See immer mehr, und im
Jahre 1854 verschwand er schliesslich voll-
ends. Zuriick blieb bis heute das Egolzwi-
lerseeli. In den zwanziger Jahren des ver-
gangenen Jahrhunderts begann man in der
Ebene mit dem Abbau von Torf. Feld-
scheunen und Torfhiitten erinnern heute
noch an diese Zeit, die im Ersten Weltkrieg
ihren Hohepunkt erlebte. Immer mehr Fla-
chen wurden entwissert und damit fiir die
Landwirtschaft nutzbar gemacht. Neben
der Landwirtschaft interessierten sich auch
verschiedene andere Wirtschaftszweige fiir
die grosse Ebene von Wauwil: 1963 sollte
eine riesige Olraffinerie erbaut werden,
1967 plante man eine Kehrichtdeponie,
1970 war ein Militirflugplatz in Diskus-
sion, 1972 sollte ein Vergniigungszentrum
(Europapark) entstehen, und die Auto-
bahn Luzern—Basel hitte durch das Gebiet
gefiihrt werden sollen, und in den achtziger
Jahren tauchten erneut Pléne fiir eine Ab-
falldeponie auf. Fiir den Velofahrer ist es
eindriicklich, diese und weitere Informa-
tionen iiber das Wauwiler Moos auf einer
Informationstafel nachzulesen mit gleich-
zeitigem Ausblick auf die weite Ebene.

Y

Denn neben Info-Tafeln iiber Kulturen
sind am Wegrand auch Schilder anzutref-
fen, die Wissenswertes iiber verschiedene
andere Bereiche enthalten.

DOCH DAS IST NOCH NICHT ALLES!
Wer nun geglaubt hat, das sei die komplet-
te Angebotspalette des neuen Veloweges,
der hat sich aber gewaltig getduscht! Im
Routenprospekt findet man noch eine gan-
ze Reihe weiterer Vorschlige: Wer bei-
spielsweise eine gesellige Rosslifahrt dem
Stahlesel vorzieht, der findet im Prospekt
die richtige Kontaktadresse. Auch das
Landwirtschaftsmuseum Burgrain liegt di-
rekt an der Veloroute und offeriert eine
Reise in die lindliche Vergangenheit. Ge-
samtschweizerisch von sehr grosser Bedeu-
tung ist das Naturlehrgebiet Ettiswil. Spe-
ziell fir Schulklassen ist die zweistiindige
Fithrung eine ideale Erganzung zum Biolo-
gieunterricht. Sie werden bestimmt nicht
enttduscht sein. Fiir weitere Informationen
steht Thnen das Luzerner Bauernsekreta-
riat (Tel. 045/212922) gerne zur Verfi-
gung; auch der Routenprospekt kann da
bestellt werden.

(Bilder: Edi Estermann)
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Ein uraltes Bau- und Gestaltungsmaterial
im Trend der Zeit:

Naturstein —
natiirlich, zeitlos,
dauerhaft

Ahnlich wie das Holz profitie-
ren auch Granit, Marmor,
Sandstein und andere Natur-
steinarten von einer
allgemein zunehmenden
Wertschitzung natiirlichen
Materialien gegeniiber.
Nicht erstaunlich also, wenn
das schweizerische Natur-
steingewerbe seit einigen
Jahren einen wahren Boom
erlebt. Allerdings kdnnte
sich auch in dieser Branche
die riicklaufige Bautéatigkeit
allméhlich auszuwirken
beginnen. Grossere Sorgen
als die gegenwartige
Wirtschaftsentwicklung berei-
ten dem vorwiegend klein-
und mittelbetrieblich struktu-
rierten Gewerbe indessen
die immer strengeren
behordlichen Auflagen fiir
neue Abbaubewilligungen
und fiir die Rekultivierung von
fertig ausgebeuteten
Steinbriichen.

as natursteinverarbeitende Gewer-
D be hat das Privileg, mit einem Bau-
stoff arbeiten zu konnen, der so-
wohl hochsten dsthetischen als auch tech-

nischen und praktischen Anspriichen zu
geniigen vermag.» Dies schreibt Peter

Von Robert Stadler, Ziirich
(Text und Bilder)

Schdr, Prisident der Pro Naturstein,
Schweizerische Arbeitsgemeinschaft fiir den
Naturstein, im Vorwort zu einem kiirzlich
erschienenen Branchen-Portrit. Schirs Be-
rufsstolz ist recht typisch fiir das gesamte
natursteinverarbeitende Gewerbe. Man
findet ihn dhnlich ausgepragt wohl nur
noch unter Angehorigen anderer besonders
bodenstindiger Berufsgattungen, etwa bei
Bauern, Forstern oder Fischern. Auch der
«Natursteinige» ist ein Mensch, der mit
und aus der Natur arbeitet.

Bilderbuch der Erdgeschichte

Die Gesteine in ihrer bunten Vielfalt sind
ein einzigartiges Bilderbuch der erdge-
schichtlichen Entwicklung. lhre Entste-
hung setzte ein, als sich auf unserm zu-
néchst glutfliissigen Planeten mit der all-
mihlichen Abkiithlung eine feste Kruste zu
bilden begann. Unterhalb dieser Erdkruste
erstarren seither laufend ungeheure Men-
gen von Magma zu festem Gestein. Durch
Verschiebungen, Faltungen, Vulkanaus-
briiche und durch nachherige Abtragungen
und Umwandlungen entstehen daraus je
nach spezifischen Bedingungen und je
nach mineralischer Zusammensetzung in-
nerhalb von Millionen von Jahren die
mannigfaltigsten Gesteinsarten (sieche Ka-
sten).

Steine priigten ganze Stiidte

Uber die einstige herausragende Bedeu-
tung von Naturstein als Baustoff legen
Baudenkmadler aus der Antike noch heute
ein eindriickliches Zeugnis ab. Neben dem
Holz waren die natiirlichen Gesteine auch
in der Schweiz iiber Jahrhunderte das
wichtigste ~ Baumaterial.  Kathedralen,
Schlésser, Zunft- und Biirgerhiuser, Stadt-
befestigungen, Briicken und Tore, kurz: all
jene Bauten, die unsere mittelalterlichen
Stadtkerne noch heute prigen, wurden
grosstenteils in Naturstein errichtet.

Weil frither geeignete Transportmittel fehl-
ten, beschrinkte sich der Einsatz eines be-
stimmten Gesteins bis zum Aufkommen
der Eisenbahn in der Regel auf ein eng be-
grenztes Gebiet rund um das jeweilige Vor-
kommen. Am Baubestand vieler Gegenden
und Stidte lasst sich das noch heute deut-
lich ablesen. Typische Beispiele dafiir sind
das Tessin (Gneis bzw. Granit), Bern (Ber-
ner Sandstein), Solothurn (Solothurner
«Juramarmor») oder Ziirich (Sandstein
vom oberen Ziirichsee; Schiffstransport!).

Ubers ganze Land verteilt

Die brauchbaren Naturstein-Vorkommen
in der Schweiz verteilen sich auf alle Lan-
desgegenden: Im Jura werden vorwiegend
Kalksteine, im Mittelland und im voralpi-
nen Gebiet Sandsteine und Muschelkalk-
sandsteine, im Wallis Quarzite, im Tessin
und in Graubiinden Granite und Gneise
abgebaut. Daneben gibt es auch Serpentin-,
Schiefer- und sogar Marmersteinsteinbrii-
che. Die in der Schweiz gewonnenen Steine
decken den Bedarf aber nur etwa zu einem
Finftel. Der grosse Rest muss importiert
werden. Wichtige Lieferanten sind Italien,
Frankreich, Spanien, Deutschland, Portu-
gal, Belgien, Skandinavien und Griechen-
land. Selbst aus Ubersee (z.B. Brasilien,
Australien, Indien) werden heute Natur-
steine eingefithrt. Anderseits exportiert
auch die Schweiz in geringerem Masse
Steine und Steinerzeugnisse, insbesondere
nach Deutschland.

Mittlere und kleine Betriebe
vorherrschend

Die Zeit seiner hochsten Bliite erlebte das
schweizerische Natursteingewerbe in der
zweiten Hailfte des 19.Jahrhunderts. Der
Ausbau des Strassen- und Schienennetzes
und die Errichtung von grossen offentli-
chen Bauten wie Amts- und Regierungs-
gebauden, Bahnhofen, Schulhdusern und
Kirchen, aber auch von Hotels und Villen
liessen damals die Nachfrage nach Mau-
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ersteinen und Steinmetzarbeiten stark stei-
gen. Der Bedarf insbesondere fiir den Bau
der Eisenbahnlinien war betrichtlich. Al-
lein an den Zufahrtslinien zum Gotthard-
tunnel wurden mehr als 500000 Kubik-
meter Mauersteine versetzt. Ganze Dorfer
und Talschaften lebten damals von der
Steinindustrie. Es war eine Zeit, als man
mit Steinen im wahrsten Sinne des Wortes
steinreich werden konnte.

Mit dem Aufkommen anderer Baumateria-
lien wie Backstein, Stahl und vor allem Be-
ton schwand die Bedeutung von Natur-
stein ab Anfang unseres Jahrhunderts
dann aber zusehends. Hunderte von klei-
neren und kleinsten Betrieben mussten in
der Zeit zwischen dem 1. und 2. Weltkrieg
aufgelost werden. Auch wihrend der Re-
zession Mitte der siebziger Jahre sahen sich
nochmals viele zum Aufgeben gezwungen,

y
\ 4

4 Marmor-Abbau ober-
halb Peccia (Tessin).
Inden letzten Jahren
ist die Mechanisierung
in den Steinbriichen
stark vorangetrieben
worden.

-.:'IJ‘ P Gartengestaltung mit :
va

S
7 /-

/___

74 ein- und demselben
Material, aber in unter-
schiedlicher Ober-
flichenbearbeitung.

< Gepflasterter
Brunnen
in Winterthur.

» Unipark Irchel,
Ziirich; Freitreppenan-
lage aus roh zugerichte-
ten Sandsteinquadern
in Verbindung mit

| bearbeiteten Treppen-

| stufen und Pflasterungen | =
aus Granit. =

andere schrinkten ihre Titigkeit ein oder
verlagerten sie auf andere Gebiete. Gegen-
wartig bestehen in der Schweiz noch etwa
120 mittelgrosse und kleinere naturstein-
verarbeitende Betriebe mit insgesamt
schatzungsweise 3000 Beschaftigten. Nur
ein einziges Unternehmen beschiftigt
mehr als hundert Mitarbeiter.

Fortschreitende Mechanisierung

Der Fels in einem Steinbruch besteht sel-
ten aus einer kompakten Masse, sondern
ist meist zerkliiftet und von verschiedenen
Lagerschichten durchzogen. Die Kunst der
wirtschaftlichen Steingewinnung besteht
nun darin, diese natiirliche Gliederung zur
Blockgewinnung zu nutzen. Je nach o6rtli-
chen Gegebenheiten und Gesteinsart wer-
den in schweizerischen Steinbriichen ganz

unterschiedliche Abbaumethoden ange-
wandt. Dabei kommen unter anderem
Keile, Bohrer, Seilsdgen, Sprengstoffe,
Schrammaschinen und neuerdings sogar
thermische Schneidgerite zum Einsatz.

Die Weiterverarbeitung ist je nach Betrieb
mehr manueller oder industrieller Art.
Handarbeit herrscht bei der steinmetzmas-
sigen Verarbeitung vor. Mit traditionellen
Steinmetzwerkzeugen wie Fiustel, Spitz-
eisen oder Stockhammer in Verbindung
mit Pressluft- und Elektrowerkzeugen wer-
den Steinblocke zu Werkstiicken wie Sau-
len, Tiir- und Fenstereinfassungen, in Bild-
hauerbetrieben — es gibt deren etwa 250 in
der Schweiz — auch zu Grabmilern und
Skulpturen verarbeitet. Mengenmassig viel
bedeutender ist allerdings die industrielle
Verarbeitung, fiir die heute modernste
Sége-, Fras- und Oberflichenbearbeitungs-
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maschinen eingesetzt werden. Bei weitem
nicht alle Betriebe verfiigen iibrigens iiber
einen eigenen Steinbruch. Viele verarbei-
ten ausschliesslich Fremdmaterial, das sie
in Form von Rohblécken, Platten oder
Halbfabrikaten von andern, meist auslin-
dischen Steinbriichen beziehen.

In der Gunst zeitgendssischer
Architekten

Im Bauschaffen wird Naturstein vor allem
fiir Bodenbeldge, Wand- und Fassadenver-
kleidungen, Treppen, Fenster- und Tiirein-
fassungen, Kiichen- und Badezimmerab-
deckungen, aber auch fiir Aussenraumge-

Hundert Gesteinsarten —
drei Hauptgruppen

Die Wissenschaft unterscheidet etwa hun-
dert Gesteinsarten. Diese lassen sich grob
in drei Hauptgruppen einteilen:

Magmatische Gesteine
(Glutflussgesteine; Beispiele: Granit, Sye-
nit, Gabro)

Sedimentire Gesteine
(Ablagerungsgesteine; Beispiele: Sand-
stein, Nagelfuh, Kalksteine, Muschelkalk)

Metamorphe Gesteine
(Umwandlungsgesteine; Beispiele: Schie-
fer, Gneis, Marmor)

Diese Einteilung beruht auf dem natdirli-
chen Kreislauf der Steine, d.h. auf der
Lehre von deren Entstehung, Abtragung
und Umwandlung. Der Kreislauf spielt
sich an der Erdoberflache, in der Erdkru-
ste und im oberen Erdmantel ab.

Im Gegensatz zur wissenschaftlichen
Klassifizierung ist die gewerbliche Eintei-
lung mehr praxisbezogen. Friiher bezeich-
nete man die leicht zu bearbeitenden Ge-
steinsarten generell als Marmore, die
schwieriger zu bearbeitenden als Granite.
Heute sind im Handel vor allem die Sor-
tennamen gebrduchlich (z.B. Andeer,
Granit, Marmor Carrara Bianco, Ror-
schacher Sandstein). Die Bezeichnung
schliesst vielfach technische, &sthetische
und herkunftsbezogene Komponenten
mit ein.

staltungen wie Fluss- und Bachverbauun-
gen, Stiitzmauern, Pflasterungen, Freitrep-
pen, Pergolas, Gartenmauern und Brunnen
verwendet. Ein traditionelles Einsatzgebiet
vor allem fiir Tessiner Granit ist ausserdem
der Strassenbau. Mengenmissig nicht
iberaus gross, qualitativ und damit um-
satzmissig aber doch recht bedeutend, sind
schliesslich die Lieferungen fiir Restaurie-

rungen und Renovationen. Auf diesem Ge-
biet sind hauptsichlich die sandsteinverar-
beitenden Betriebe des Mittellandes titig.
In den achtziger Jahren wurde Naturstein
bei den zeitgenossischen Architekten zuse-
hends beliebter. Hunderte von Geschéfts-
und Bankgebiduden, aber auch offentliche
Bauten wie Spitiler, Verwaltungs- und
Schulgebdude erhielten Fassadenverklei-
dungen oder Bodenbeldge aus Naturstein.
Grund fiir die vermehrte Anwendung ist
tibrigens keineswegs nur der Umstand,
dass es sich bei Naturstein um ein natiirli-
ches, in Farbe, Zeichnung und Textur oft
sehr lebhaftes, zudem gediegen und zeitlos
wirkendes Material handelt. Auch wirt-
schaftliche Griinde sind dafiir massge-
bend. Zwar ist Naturstein in der Geste-
hung teurer als die meisten andern Fassa-
denmaterialien; beriicksichtigt man aber
die unerreichte Dauerhaftigkeit und den
geringeren Reinigungs- und Pflegeauf-
wand, so vermag er, wie eine neutrale Ver-
gleichsuntersuchung kiirzlich ergeben hat,
durchaus auch preislich mitzuhalten.

Eine ganz neue Entwicklung sind Ver-
bundplatten aus einer nur wenige Millime-
ter dicken Granit- oder Marmorschicht,
die auf Leichtmetall-Tragerplatten aufge-
zogen werden. Auf dem Markt sind mitt-
lerweilen bereits verschiedene solche Syste-
me erhéltlich. Thr Hauptvorteil liegt im
vergleichsweise geringen Gewicht. Die
Platten kénnen auch dort eingesetzt wer-
den, wo Naturstein frither als Verklei-
dungsmaterial aus statischen Griinden
nicht in Frage kam, beispielsweise im La-
denbau.

Naturnahe Girten und Pirke

In Girten, Piarken und 6ffentlichen Frei-
raumanlagen hat Naturstein in neuerer
Zeit vielleicht am meisten neue Freunde
hinzugewonnen. Vielerorts entstanden na-
turnah gestaltete Anlagen, wo sich Stein —
sei es in roher, grob zugerichteter oder
auch bearbeiteter Form — besonders gut
einfiigen lasst. Ein ausserordentlich gelun-
genes Beispiel dafiir ist die neue Parkanla-
ge bei der neuen Universitit Ziirich-Irchel.
Dort bilden mehrere hundert Kubikmeter
rohe Sandsteinblocke und grossflichige
Granitpflasterungen eine imposante Frei-
treppe, die eine Art fliessenden Ubergang
von der natiirlichen Pflanzenwelt des Par-
kes zu den niichternen Universititsbauten
herstellt: Naturstein als verbindendes, aus-
gleichendes Element zwischen Natur und
Technik gewissermassen.

Auf Plitzen und Gassen hat Naturstein
ebenfalls wieder einen Teil seiner fritheren
Bedeutung zuriickerobert. Neue Strassen-

typen wie Wohnstrassen und Fussgénger-
zonen sowie Verkehrsberuhigungsmass-
nahmen fithrten zu einer eigentlichen Re-
naissance der Pflasterungen. In vielen hi-
storischen Dorf- und Stadtkernen wurden
zudem aus denkmalpflegerischen Uberle-
gungen unpassende Asphaltbeldge wieder
durch charaktervollere Natursteinbelédge
ersetzt.

Gut ausgelastet — aber auch Probleme

«Unsere Betriebe sind iiberwiegend gut bis
sehr gut ausgelastet», charakterisiert Ami
Conrad (Andeer GR), Président des Natur-
stein Verbandes Schweiz (NVS), die gegen-
wirtige wirtschaftliche Situation in der
Branche. «Zwar sind auch wir sehr stark
von der allgemeinen Entwicklung im Bau-
gewerbe abhingig, und diese ist bekannt-
lich riicklaufig. Konjukturelle Hohen und
Tiefen spiiren wir aber stets etwas spater
als andere Zweige der Bauwirtschaft. Zur-
zeit haben wir jedenfalls noch alle Hiande
voll zu tun mit Lieferungen fiir Gross-
objekte, deren Ausfithrung bereits vor der
Zinshausse eingeleitet wurde.y

Mehr Sorgen als die gegenwirtige Wirt-
schaftslage bereiten manchen Steinbruch-
betrieben die zunehmenden behordlichen
Auflagen in bezug auf den weiteren Ge-
steinsabbau und die Rekultivierung von
aufgegebenen oder fertig ausgebeuteten
Steinbriichen. Das Raumplanungsgesetz
aus dem Jahre 1980 gibt den Gemeinden
und Kantonen unter gewissen Umstdnden
sogar die Moglichkeit, Steinbriiche aus
Griinden des Landschaftschutzes schlies-
sen zu lassen. Laut Martin Bader, Direktor
eines Kalksteinbruches im ziircherischen
Steinmaur, ist es heute in der Schweiz nur
noch in Ausnahmefillen moglich, eine
neue Abbaubewilligung zu erhalten. Inso-
fern sei das (rein-)schweizerische Natur-
steingewerbe ein lingerfristig absterbender
Wirtschaftszweig.

Warum aber diese Skepsis gegeniiber dem
Natursteingewerbe? Bader erklart sich das
so: «Frither waren Steinbriiche in der
Landschaft etwas Selbstverstindliches. Sie
hatten eine grosse Bedeutung sowohl als
Rohstoffquellen als auch als Arbeitsorte.
Heute fehlen in der Bevélkerung die per-
sonlichen Beziehungen dazu — und daher
auch das Verstdndnis dem Natursteinge-
werbe gegeniiber. Wo es aber am Verstand-
nis mangelt, da werden Steinbriiche eher
als Fremdkérper empfunden.» Bader
raumt allerdings auch ein, dass es manche
Steinbruchbetreiber in der Vergangenheit
versdumt hétten, rechtzeitig und aus eige-
nem Antrieb Rekultivierungsmassnahmen
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durchzufithren. Dies habe sich auf das
Image des Natursteingewerbes insgesamt
negativ ausgewirkt.

Zu schaffen macht vielen Betrieben ausser-
dem der Mangel an gut ausgebildeten

Fachkriften und an entsprechendem
Nachwuchs. Zwar wurden in jiingster Zeit
grosse Anstrengungen zu einer breiter ge-
ficherten Lehrlingsausbildung unternom-
men. Auch dieses Jahr werden aber zahlrei-
che Lehrstellen fiir angehende Steinwerker,
Steinhauer und Steinmetzen unbesetzt
bleiben. — Trotz gutem Geschiftsgang und
grundsitzlich weiterhin rosigen Aussichten
wachsen also auch im Natursteingewerbe
die Biume nicht in den Himmel.

< Ausschnitt aus einer
modernen Geschéfts-
| hausfassade in Aarau.
= Bei den verwendeten
Gesteinsarten handelt
es sich umeinen
bulgarischen Trachit

m (hellere Flichen)

und einen brasiliani-
schen Granit (dunkle
Zwischenbinder). Die
| Verwendung «exoti-
scher» Sorten hatin
den letzten Jahren stark
zugenommen.

4 Kein Stein ist wie
der andere. Eine solche
Mauer lebt.

» Restaurierter Sand-
stein-Erker in Bern.

» Neue Gewerbeiiber-
bauung im Ziircher

Industriequartier; Ver- ‘
kleidung mit weiss- <
graulichen italienischen
und rotlichen brasiliani-
schen Granitsorten.
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«Der Weg des Steins»

«Der Weg des Steins» nennt sich eine
48seitige, teils farbig bebilderte Broschii-
re, die von der Pro Naturstein, Schweizeri-
sche Arbeitsgemeinschaft fir den Natur-
stein, vor wenigen Wochen herausgege-
ben wurde. Die allgemein verstandliche
Schrift vermittelt einen gerafften Uber-
blick tber die Einteilung der verschiede-
nen Gesteinsarten sowie (iber die Gewin-
nung, Verarbeitung und Anwendung von
Naturstein. Weitere Kurzkapitel befassen
sich mit mdglichen Schutzmassnahmen
gegen Schaden sowie mit den Berufsbil-

dern der finf steinverarbeitenden Berufe
Steinwerker,  Steinhauer,  Steinmetz,
Steinbildhauer und Pflasterer. Ergénzt
werden diese allgemeinen Informationen

mit 40 Kurzportréts von einschldgigen Be-

trieben sowie mit den Mitglieder-Adress-
verzeichnissen der verschiedenen Bran-
chenverbénde. Die Broschiire kann bei
der Pro Naturstein,

Postfach 6922, 3001 Bern,
Tel.031262322, Fax 0312626 70,
solange Vorrat kostenlos angefordert wer-
den.

PANORAMA 5—91
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Coiffeure mit hoheren « Mindestlohnen»

Die Vertragsparteien des Gesamt-
arbeitsvertrages fiir das Schweize-
rische Coiffeurgewerbe (GAV) zwi-
schen dem Schweizerischen Coif-
feurmeister-Verband (SCMV) einer-
seits und dem Schweizerischen
Coiffeurpersonal-Verband (SCPV),
dem Christlichen Chemie-Textil-
Bekleidungs-Papier-Personalver-
band der Schweiz (CTB) und dem
Schweizerischen Verband evange-
lischer Arbeitnehmer (SVEA) ande-
rerseits haben in Bern neue Min-
destlhne vereinbart.

Die im GAV festgelegten Mindest-
I6hne fir gelernte und angelernte
Arbeitnehmer und Volontéare wer-
den in den verschiedenen Katego-
rien um mindestens 6,6% bis auf
tiber 12% angehoben.

Nach der Allgemeinverbindlich-
keitserklarung durch den Bundes-
rat, spatestens am 1.Mai 1991,
wird die unterste Lohnstufe fir
eine Jungcoiffeuse im ersten
Jahr nach dem Lehrabschluss

Fr.2400.— per Monat betragen,
was eine Erhéhung von Fr.275.—
bedeutet. Mit dieser markanten
Anhebung will das Coiffeurgewer-
be die Léhne anderen wachstums-
starken Branchen anpassen und
die Attraktivitat des Coiffeurberu-

fes wesentlich verbessern. Zurzeit
wird unter den Sozialpartnern
Uberdies ein neuer GAV diskutiert,
der 1992 in Kraft gesetzt werden
soll und weitere Verbesserungen in
Richtung Monatssaldre und Frei-
zeit bringen wird.

Zu verkaufen

Occ. Schalteranlage

Schusssicher, mit Panzerglas

2er-Schalter, bestehend aus: 3 Vertikalschran-
ken, 2 Rolladenschranken, 1 Schalterkasse, 2
Gelddurchgaben und 2 Késselidurchgaben.
Breite: 4,2 bis 5,6 m variabel, Hohe: 2,46 m.
Verfligbar ab ca. Mitte November 1991.

Raiffeisenbank Dottikon-Hagglingen,
5605 Dottikon, Tel. 057 24 3131.

Kader-, Personal-, Fuhrmgs- und Untemehmensberatmg_

Fiihrungsposition

Unser Auftraggeber ist eine sehr modern gefiihrte Bank im
St. Galler Rheintal. Heute suchen wir infolge Versetzung des
bisherigen Stelleninhabers innerhalb der Bankengruppe ei-
nen kompetenten

Anlageberater(in)

Sie fiihren die Bereiche Anlage- und Vermégensberatung
selbstandig und verantwortlich. Im weiteren obliegen lhnen
die Ausbildung der Lehrlinge und weitere Tatigkeiten im
Dienste der Bank.

Voraussetzung fir diese vielseitige und entwicklungsfdhige
Kaderposition sind fundierte Kenntnisse in der Anlagebera-
tung. Idealerweise haben Sie sich zum dipl. Bankfachmann
weitergebildet.

Angenehme Arbeitsbedingungen in kleinem Team erleich-
tern lhnen die Erfiillung lhrer Aufgaben.

Sind Sie interessiert? Frau U. Savary gibt |hnen gerne weite-
re telefonische Auskliinfte oder freut sich lber lhre Bewer-
bungsunterlagen. Volle Diskretion ist zugesichert.

Dr.Max Schnopp & Partner AG, Poststr. 18, 3001 St. Gallen, Tel. 0712247 77

( EEe— R
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Raiffeisen-
Beschriftungen

Handbuch
Solarenergie '91

Die richtige Adresse von Fachleu-
ten im Bereich Solarenergie zu fin-
den, war bislang nicht gerade ein-
fach. Ein neues «Handbuch Solar-
energie '91» bietet hier Abhilfe:
tber 500 Adressen von Planern,
Installateuren, Komponenten-Her-
stellern und Importeuren sind in
diesem 110seitigen Buch enthal-
ten. Die Adressen sind ausserdem
in einem Branchen-Register aufge-
fiihrt, so dass der tatséchlich zu-
stdndige Spezialist ausfindig ge-
macht werden kann. Neben den
Adressen sind Informationen zur
Technik und Wirtschaftlichkeit der
Solarenergie-Nutzung in diesem
Handbuch zu finden.

Handbuch  Solarenergie, Ausgabe
1991. Von Martin Rauber und Othmar
Humm. Herausgeber: Infosolar und
SOFAS (Sonnenenergie-Fachverband
Schweiz). 110 Seiten. Preis: 15 Fran-
ken. Verlag: SolarEnergie Fachverlag,
Hohenstrasse 57, 9500 Wil.

in allen
Varianten
nach der

Bank

Raiffeisen-
Norm

((E) Bancomat

beleuchtet
und
unbeleuchtet

litzsse

Ein Untenehmen der GFLA-FARMENGRUPPE

Litex Neon AG
Tel: 071 /8787 11

Rtistrasse
- Fax 071 /87 45 24

- 9050 Appenzell
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Vor-Wahl. «Herr Ober, bringen
Sie  mir Rihrei, Spinatsuppe,
Hackbraten mit Rotkohl, hinterher
Schokoladeeis und Aprikosenkom-
pott.»

«Haben Sie schon die Meniikarte
gesehen?»

«Nein, aber die Tischtiicher!»

* ¥

Alter. «Sie wissen doch, Herr
Ober, dass man das Alter eines
Huhns an den Zdhnen feststellen
kann!»

«Ein Huhn hat doch gar keine Zah-
nel»

«Aber ich!»

* ¥ *

Vornehm. Ein Gast im vornehmen
Restaurant bindet sich die weisse
Serviette um den Hals. Der Ober,
sanft schockiert, geht an den Tisch
und fragt: «Haarschneiden oder ra-
sieren?»

Schnitzel. «Das soll ein Schnitzel
sein?» fragt der Gast den Wirt.
«Da muss ich ja lachen!»

«Schon, dass Sie das kénnen. Die
meisten Gaste haben namlich nur
geschimpft.»

* ¥ *

Nachsicht. Der Portier verbeugt
sich ehrfiirchtig vor dem abreisen-
den Gast: «Auf Wiedersehen, Herr
Professor!»

Der Gast stutzt: «Warum nennen
Sie mich pldtzlich Herr Professor? »
Worauf der Portier milde lachelt
und nachsichtig erklart: «Weil Sie
in der Zerstreutheit vergessen ha-
ben, Trinkgeld zu geben!»

* ¥ *

Fastentag. «Aber Herr Boll-
mann», staunt ein Gast im «Gol-
denen Ochsen» sein Gegenliber
an, das sich eine riesige Kalbshaxe
auffahren ldsst. «Sie haben mir
doch neulich erzdhlt, Sie seien Ve-
getarier geworden.»

«Stimmt», sagt Bollmann unge-

riihrt und isst weiter, «aber heute
ist Mittwoch, und am Mittwoch ha-
ben wir Vegetarier unseren Fasten-
tag.»

Alter. «Herr Ober, in meinem
Wein schwimmt ein weisses
Haar.»

«Da kénnen Sie mal sehen, wie alt
unsere Weine sind. »

* ¥ *

Speisekarte. «Du liebe Giite»,
sagt der Wirt zur Serviertochter,
«Sie haben ja auf die Speisekarte
«Speinat geschrieben.»
«Naturlich», erwidert die Kellne-
rin, «Sie sagten doch, ich solle
Spinat mit ei auf die Karte schrei-
ben!»

* * *

Schottische Musik. In einem Lo-
kal im schottischen Aberdeen wird
ein  Musikautomat aufgestellt.
McPerry steckt ein Pennystiick hin-
ein, nimmt seinen Hut, geht von
Tisch zu Tisch und sagt: «Ladies
and Gentlemen, darf ich fir die Ka-
pelle sammeln?»

* ® *

Gefiihl. «Warum essen Sie denn
nicht?» fragt der Wirt den Gast.
«Schmeckt Ihnen der Hasenbraten
nicht?»

«Hm, ich weiss nicht so recht»,
stochert der Gast auf dem Teller
herum, «ich habe das Gefiihl, dass
dieser Hase, wenn er nicht ge-
schossen worden wiére, noch man-
che Maus gefangen hétte. »

* ¥ *

SCHLUSS
PUNKT

Horen Sie nicht auf das, was die
Kritiker sagen. Fiir einen Kritiker ist
noch nie ein Denkmal gesetzt

worden.
(Jean Sibelius)
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Der Raiffeisen-
Ferienservice

(<Damit punkt¢o Geld
alles rund lauft!)

Nutzen Sie diese sechs Raiffeisen-Dienstleistungen flir unbeschwertes
Reisen im In- und Ausland:

1. Geldwechsel - wir wechseln Ihnen alle Wahrungen zu Tageskursen

2. ec-Bancomat - Tag und Nacht Bargeld beziehen in der Schweiz
und vielen européischen Léandern sowie bargeldlos einkaufen und
tanken

3. Traveller’s Cheques — das Zahlungsmittel ohne Risiko in Franken
und anderen Wahrungen

4. Eurocheques - wie Bargeld, nur viel sicherer

5. Eurocard -die weltweit anerkannte Kreditkarte fir Hotels und Einkéufe

6. Wertsachen bei uns deponieren - zu lhrer Sicherheit

Wir beraten Sie gerne!

RAIFFEISEN

die Bank, die ihren Kunden gehort
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