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Von der Wust zur Mehrwertsteuer?
Ein Volk von Sparern
Es geht wieder aufwarts
Wenn der erste Reif kommt
Von Federball zu Badminton
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Bei Einbruchdiebstahl

verzichten wir auf einen
Selbstbehalt. 1
Dies ist nur einer von den

V Vorteilen unserer Hausrat MEGA

f

Mit unserer Hausrat-Versicherung garantieren wir lhnen nicht nur
umfassende Deckung. Sondern auch einen Sorgfaltsbonus:
Damit sind Ihnen bei Schadenfreiheit

10% Rabatt

sicher. Ob Sie nun bei uns oder bei der vorherigen Gesellschaft
versichert waren.

Und das gibt’s auch noch von der Altstadt

Auto-Kasko-
Versicherung:

"\ Parkschaden als Zusatz

Altstadt opne beckungsiimit

VERSICHERUNGEN

EIN SCHADEN. EIN CHECK.

Alle Glaser
sind versichert

Senden Sie uns den
untenstehenden Coupon.
Wir informieren Sie gerne

_§<____________________

Ja, ich moéchte mehr wissen. Bitte informieren Sie mich tber

[l Hausrat MEGA
[ Vollkasko-Versicherung
[l Teilkasko-Versicherung

Name: Vorname:

Strasse/Nr.: PLZ/Ort:

Alctadt Telefon-Nummer:

VERSICHERUNGEN Sofort einsenden an:
EIN SCHADEN. EIN CHECK Altstadt Versicherungen, z.H. Herr D. Kalbling, Postfach, 8040 Ziirich




- JNhEYss

Sparen

Kaum ein Schlagwort dominiert in
wirtschaftlich schwierigen Zeiten wie den
heutigen so wie der Begriff «Sparen».
Sparen muss der Bund, sparen miissen die
Kantone, sparen miissen die Gemeinden,
und sparen tun auch die privaten Haus-
halte.

Nicht immer sind die Sparmotive gleicher
Natur. Die dffentliche Hand muss sparen,
weil sie wegen geringerer Steueraufkom-
men weniger Einnahmen verzeichnet. Pri-
vate hingegen sparen oft auf freiwilliger
Basis — sei es mit einem bestimmten
Sparziel im Hinterkopf, oder sei es,

um angesichts der derzeitigen wirtschaft-
lichen Unsicherheit etwas vorzusorgen.

Rund 11 Prozent ihres zur Verfiigung
stehenden Haushalteinkommens legen die
Schweizerinnen und Schweizer auf die
hohe Kante. Eine beeindruckende Zahl.
Nur fiir Nahrungsmittel (17 Prozent) und
Mieten (13 Prozent) verwenden die
hiesigen Konsumenten mehr Geld. Was
auf den ersten Blick paradox tont: Trotz
tieferer Zinsen lohnt es sich fiir die Sparer,
zu ihrem Geld zu schauen. Denn die
Realverzinsung ist dank tiefer Inflation so
gut wie schon lange nicht mehr (vgl.
Artikel auf Seite 6).

Mit Sparen, wenn auch in etwas entfernte-
rem Sinne, hat auch ein zweiter Artikel im
vorliegenden «Panorama» zu tun. Am
28. November stimmt das Schweizervolk
iiber die Einfiihrung der Mehrwertsteuer
ab. Sie soll dem Bund zu mehr Einnahmen
verhelfen, damit der nicht noch mehr
sparen muss. Die Schweizer Wirtschaft ist
fast einhellig fiir die Vorlage. Warum,
erfahren Sie ab Seite 2.

Markus Angst

Vom 2. bis 12. November finden
wieder die traditionellen Raiffeisen-

Im kommenden Monat steht wieder ein-
mal eine heisse Abstimmung ins Haus:
Das Schweizer Volk befindet iiber die
Mehrwertsteuer.

Winterzeit ist Grippezeit — doch gegen
die Viren kann man sich aktiv schiitzen.

8

6/16

Sparwochen statt. Nebst dem Mitglie-

dersparkonto gibt es bei Raiffeisen
diverse weitere attraktive Sparformen.

Die Raiffeisen-Kundenzeitschrift 14

Laut der Konjunkturforschungsstzelle
der ETH Ziirich (KOF) soll es 1994 mit
der Schweizer Wirtschaft — endlich -
wieder aufwiirts gehen

10

Ein Testament ist nicht immer ein
Testament — wir verraten IThnen,
worauf Sie besonders achten miissen.

12

Der Winter steht vor der Tiir — Ihr Gar-
ten braucht deshalb eine letzte Pflege. 18

Antike Mobel erfreuen das Herz eines
jeden Hausbesitzers.

22

«Panoraman feiert heuer ihren

80. Geburtstag.

Der Computer leistet nicht nur im 20
Biro, sondern auch zu Hause viele niitz-
liche Dienste.

Badminton ist ein Sport mit Rasse, der
sich insbesondere auf dem Land rasant
verbreitet.

24

Sitten

Ein Schweizer Jungbauer wagte den
Sprung in die ehemalige DDR und lehrt
nun die «Ossis» neue Landwirtschafts-

26

Raiffeisen-Rundschau

30

Zum Titelbild

Sparen ist auch in Zeiten tieferer Zinsen
in. (Seite 6)
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Die Wirte, die neu von der

betroffen waren, bekampfen

Die Wust
‘hat ausgedient -

es lebe

Mehrwertsteuer

die Vorlage vom
28. November.

die Merwertsteur

emiss dem heutigen Artikel 41ter
der Bundesverfassung kann der
Bund eine Warenumsatzsteuer
(Wust) erheben auf dem Umsatz von Waren,
auf der Wareneinfuhr und auf gewerbsmis-

Von Markus Dietler

sigen Arbeiten an Fahrnis (bewegliche Ge-
genstinde), Bauwerken und Grundstiicken,
unter Ausschluss der Bebauung des Bodens
fiir die Urproduktion. Die Steuer betrigt bei
Detaillieferungen 6,2 Prozent, bei Engros-

Die Mehrwertsteuer soll der Schweizer
Wirtschaft zu gleich langen Spiessen auf
dem Weltmarkt verhelfen.

Warenumsatzsteuer oder
Mehrwertsteuer, das ist die
Frage, die dem Schweizervolk
am kommenden
28. November zum viertenmal
nach 1977, 1979 und 1991
vorgelegt wird - erstmals
allerdings als isolierte Vorlage,
nachdem bisher meist der
Einbindung in Finanzpakete
die Schuld am jeweiligen
Scheitern gegeben wurde.
Heute spricht sich hingegen
eine Mehrheit der Parteien
und Verbande und neben der
Industrie auch die Spitze des
starker als bisher betroffenen
Gewerbes fiir den Wechsel zur
Mehrwertsteuer aus.

lieferungen 9,3 Prozent. Im Vergleich zu den
2 bis 3 Prozent von 1941, als die Konsum-
steuer urspriinglich fiir die Dauer der Kriegs-
zeit eingefiihrt wurde, nachher aber bestehen
blieb, ist die Belastung also wesentlich ge-
stiegen.

145000 Steuerpflichtige

Die heute geltende Wust wird nach dem Ein-
phasensystem erhoben, also nach einer fiir
die moderne Umsatzbesteuerung an sich
tauglichen Methode: Die Lieferungen unter
Steuerpflichtigen sind steuerfrei; die Steuer
wird erst bei Lieferungen von Steuerpflich-
tigen an Nichtsteuerpflichtige erhoben. Den-
noch kann die Wust im Vergleich zu den
Steuersystemen der umliegenden Lénder
Europas nicht als moderne Umsatzssteuer
bezeichnet werden:

® Bei einer nach dem Einphasenprinzip ge-
stalteten echten Konsumsteuer sollten die
Steuerpflichtigen berechtigt sein, alle Giiter
und Dienstleistungen fiir Zwecke ihrer Un-
ternehmen steuerfrei zu beziehen. Dem ist
nicht so bei der geltenden Wust: Heute zir-
kulieren nur Handelswaren und Werkstoffe
fir die gewerbsmaissige Herstellung von
Waren und Bauwerken unter den Steuer-
pflichtigen steuerfrei. Hingegen miissen
auch diese ihre Anlagegiiter und Betriebs-
mitte] wie etwa Maschinen steuerbelastet
beziehen, was zu beriithmt-beriichtigten
Taxe occulte fiihrt, die auf 1 bis 2 Prozent
des Warenpreises beziffert werden kann und
bei rund 10 Mrd. Franken Wust jahrlich rund
2,6 Mrd. Franken ausmacht.

PANORAMA 10-93



rch Vgibfa;ich

® Aus verwaltungsokonomischen Griinden
wird heute der Kreis der Steuerpflichtigen —
rund 145 000 — eng umschrieben. Von der
Steuerpflicht ausgenommen sind beispiels-
weise Detailhindler, die ausschliesslich ver-
kaufsfertig bezogene Waren umsetzen, fer-
ner Urproduzenten (Bauern, Forstwirte,
Girtner und Weinbauern), das Gastgewerbe
und weitere Dienstleistungsbereiche wie
Vermogensverwaltung oder Beforderung
von Waren und Personen.

Den Mehrwert versteuern

Obschon diese Besonderheiten der Schwei-
zer Wust insgesamt eine ausgepragte Wirt-
schaftlichkeit in der Erhebung verleihen,
fiihren sie zu Wettbewerbsverzerrungen und
Rechtsungleichheiten, die fiir die Schweizer
Wirtschaft sowohl auf dem Inlandmarkt wie
auch beim Export mit Nachteilen verbunden
sind.

Diese Missstinde soll die Mehrwertsteuer,
die bei einer Zustimmung des Souverins die
Waust ablosen wird, beseitigen. Thre Funk-
tionsweise ist einfach: Besteuert wird — wie
der Name sagt — der im Unternehmen erar-
beitete Mehrwert eines Produkts. Der Unter-
nehmer/die Unternehmerin errechnet die ge-
schuldete Steuer — 6,2 oder 6,5 Prozent fiir
den Normalsatz — auf dem im Inland erziel-
ten Umsatz. Davon zieht er/sie die Mehr-
wertsteuern ab, die er/sie seiner-/ihrerseits
beim Einkauf von Waren, Betriebseinrich-
tungen und Dienstleistungen bezahlt hat; die
Taxe occulte der heutigen Wust auf Investi-
tionsgiitern wird damit weitgehend elimi-
niert. Die Differenz iiberweist er/sic — wie
bisher die Wust — der Eidgen6ssischen Steu-
erverwaltung.

Die Mehrwertsteuer wird auf der Rechnung
offen ausgewiesen; sie wird somit — soweit
es die Marktverhiltnisse gestatten — auf die
Preise und damit auf die Kéuferschaft iiber-
wilzt, die nach dem Willen des Gesetzge-
bers diese Konsumsteuer tragen soll.

Dienstleistungen, Coiffeure, Wirte

Im Gegensatz zur Wust erfasst die nun dem
Souverén vorgelegte Mehrwertsteuer, wel-
che bei einem Satz von 6,2 Prozent einen
Mehrertrag fiir die Bundeskasse von netto
850 Mio. Franken, bei 6,5 Prozent von 1,41
Mrd. Franken erbringen soll, nicht nur die
Umsitze mit Waren, sondern auch — mit we-
nigen Ausnahmen — die Dienstleistungen.
Besteuert werden — nicht zur Freude der
74 000 neu Betroffenen wie etwa Wirte und
Coiffeure — alle wirtschaftlichen Leistun-
gen.

Ein Absatz im neuen Verfassungsartikel soll
dem Umstand Rechnung tragen, dass die
Mehrwertsteuer eine stirkere fiskalische Be-
lastung des Konsums bewirkt, von der vor
allem die Beziiger von geringen Einkommen
betroffen sind: 5 Prozent des jéhrlichen
Steuerertrags werden wéhrend der ersten
fiinf Jahre nach Einfilhrung der Mehrwert-
steuer fiir die Pramienverbilligung in der
Krankenversicherung zugunsten unterer
Einkommensschichten verwendet; rund 60
Prozent der Bevolkerung sollen laut Aus-
kunft der Eidgendssischen Steuerverwal-
tung in den Genuss dieser Vergiinstigungen
kommen. Nach Ablauf dieser Frist haben die
eidgenossischen Rite iiber die Verwendung
dieses zweckgebundenen Anteils der neuen
Steuer zu entscheiden.

Bei der neuen Konsumsteuer darf aber auch
nicht vergessen werden, dass fiir Produkte
des tdglichen Bedarfs — wie Ess- und Trink-
waren, Getreide und Futtermittel, Medika-
mente, Biicher und Zeitungen — ein wesent-
lich tieferer Satz von 1,9 oder 2 Prozent
angewendet wird. Und nicht der Mehrwert-

Dienstleistungen, die -
wie das Gesundheitswesen -
dem Gemeinwohl
dienen, sind von
der Mehrwertsteuer
ausgenommen.
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steuer unterliegen Dienstleistungen, die dem
Gemeinwohl dienen wie Gesundheitswesen
(Arzt- und Spitalkosten), Sozialfiirsorge,
Versicherungen, Erziehung und Kultur.

Auswirkungen auf Teuerung

Gewiss sind auch bei der Mehrwertsteuer
Schwachstellen festzustellen. So diirfte sie
sich durch den vergrosserten Kreis von Be-
troffenen auf die Teuerung auswirken: Laut
Vertretern der Eidgendssischen Steuerver-
waltung soll der Index der Konsumenten-
preise beim Steuersatz 6,2 Prozent um 1,6
Punkte, bei 6,5 Prozent gar um 2,0 Punkte
ansteigen. Benachteiligt durch die Mehr-
wertsteuer wird ferner der bisher verschonte
offentliche Verkehr, der nun zum Normal-
satz besteuert wird.

Die Erweiterung des Kreises um 74000
Steuerpflichtige sorgt zudem fiir einen
Mehraufwand bei den Steuerbehorden: Die
Steuerverwaltung rechnet mit einem Bedarf
von 180 Personen fiir die Kontrollen, zu-
sitzlich zu den 320 vorhandenen.

Konkurrenzfihigkeit steigern

Dennoch iiberwiegen die Vorteile des neuen
Systems gegeniiber der Wust. Die Mehr-
wertsteuer, wie sie iibrigens die meisten eu-
ropdischen Staaten kennen, soll der Schwei-
zer Wirtschaft zu gleich langen Spiessen auf
dem Weltmarkt verhelfen: Die Taxe occulte
auf Investitionen, welche die Produkte ver-
teuert, entfillt ebenso wie die Steuerbela-
stung auf Exporten. Die Konkurrenzfzhig-
keit wird also im Landesinnern — gegeniiber
importierten Produkten — wie auch im Aus-
land verbessert.




Faszinierende Granolithos in limitierter Auflage und

kostbare Kunst-Kalender von

@

Friedensreich Hundertwasser

<« «Art Calendar 1994»
12 Bilderreproduktionen
in 8farbigem Kunstdruck
mit Gold, Silber und

Mattschwarz, Karton-

gung, Format 49x56 cm
Fr. 67.-

«Architektur-
Kalender 1994»

12 grossformatige Farbfoto-
grafien zeigen eine Auswahl
aus dem einzigartigen architekto-
nischen Schaffen Hundertwassers
Format 49x56 cm, Fr. 55.-

>

Titelblatt mit Glanzfolienpra-

«Dampferteil»

Granolithos in 10 Farben auf Rives-
Bijtten mit zusditzlichem Gold- und
Silberfoliendruck, Auflage 1000 Ex.
Format 80x60 cm, Fr. 290.-

in schwarzem Holzrahmen iiber Eck
gearbeitet und mit Bronze-Filet,
Passepartout mit Schrégschnitt
bronziert 94x71,5 cm, Fr. 650.-

[

e —

A «Wind aus Gras»

Granolitho in 10 Farben auf Rives-
Biitten mit zusditzlichem Gold- und
Silberfoliendruck, Auflage 1000 Ex.
Format 70x80 cm, Fr. 290.-

in schwarzem Holzrahmen tber Eck
gearbeitet und mit Bronze-Filet,
Passepartout mit Schrégschnitt bron-
ziert 81x94 cm, Fr. 650.-

COleC

e ————————— 3>

i Bestellung mit Riickgabegarantie
! Ja, ich bestelle folgende Kunstwerke von Friedensreich Hundertwasser mit einem

i Riickgaberecht innerhalb von 14 Tagen:

! O «Dampferteil», ungerahmt Fr. 290.-
1 O «Dampferteil», gerahmt Fr. 650.-
1 «Wincr aus Gras», ungerahmt Fr. 290.-
| 0 «Wind aus Gras», gerahmt  Fr. 650.-

! O «Art Calendar 1994»

67.-

! Q «Architektur-Kalender 1994» Fr. 55.-

1 (+Versand- und Versicherungskostenanteil)

Ars Collect-Kunstkatalog
Nome/Vorname

1 1 Senden Sie mir bitte kostenlos und unverbindlich den

trasse/Nr.

S
PLZ/Ort
Telefon

Datum/Unterschrift

Einsenden an: Schweizer Verband der Raiffeisenbanken

Panorama-Leserdienst, Vadianstrasse 17, 9001 St. Gallen
Tel. 071/21 91 11, Fax 071/22 98 25



«Wer mehr konsumiert,

bezahlt mehr»

Wahrend sich viele, die sonst nicht immer das Heu auf der glei-
chen Biihne haben, wie etwa die Wirtschaftsforderung und der
Schweizerische Gewerkschaftsbund, zum Wechsel zur Mehr-
wertsteuer bekennen, ist das Gewerbe gespalten: Neu Betrof-
fene, von der Wust bisher Verschonte wie das Gastgewerbe weh-
ren sich gegen die Mehrwertsteuer, wahrend die Gewerbespitze
durch den Einbezug der Dienstleistungen eine breitere Abstut-
zung des neuen Systems erwartet.

ntschieden gegen die Mehrwert-
Esteuer votiert Werner Hiibscher

(Bild) als Direktor des Schweizer
Wirteverbandes: Zu den erhohten admini-
strativen Aufwendungen, die angesichts der
kleinbetrieblichen
Struktur des Gast-
gewerbes nicht zu
unterschitzen
seien, kimen wei-
tere Nachteile. So
gelinge etwa die
Uberwilzbarkeit
der  Mehrwert-
steuer im Gastge-
werbe aus zwei
Griinden  nicht:
Erstens  wiirden
neue Wettbewerbsverzerrungen zwischen
dem Detailhandel und dem Gastgewerbe ge-
schaffen (so werde eine Flasche Mineral-
wasser beim Detaillisten mit 1,9 Prozent,
beim Gastgewerbe hingegen mit 6,2 Prozent
besteuert). Zweitens machten auch die sin-
kenden Umsitze und die verschérfte Kon-
kurrenz der Paragastronomie eine vollstin-
dige Uberwilzung undenkbar. Hiibscher
spricht sich daher fiir eine Ausmerzung der
Taxe occulte und eine Unterstellung zusétz-
licher Branchen innerhalb der noch giiltigen
Waust aus.

«Zeitgemisse Verbrauchssteuer»

Anders Pierre Triponez (Bild), Direktor
des Schweizerischen Gewerbeverbandes,

fiir den die Nach-
teile der heutigen
Wust — einseitige
Steuerbelastung
der Waren und
Taxe occulte -
iiberwiegen: Er
sieht den wichtig-
sten Vorteil der
Mehrwertsteuer
in deren wesent-
lich breiteren Ab-
stiitzung  durch
den Einbezug der
Dienstleistungen.
Matthias Kummer
(Bild), Direktor
der Wirtschafts-
forderung  (wf),
betrachtet ~ den
Ubergang von der
«Investitions-
blockade» Wust
zur  Mehrwert-
steuer als Sache
der Wirtschaft als Ganzes: Nicht nur die Ex-
portfirmen, auch die Binnenwirtschaft und
damit das Gewerbe profitierten als Zuliefe-
rer der Exportwirtschaft und als Lieferanten
von Waren und Dienstleistungen an private
Haushalte. Fiir die zu erwartende Mehrbela-
stung der Konsumenten hat Kummer ein ein-
faches Rezept: «Wer mehr konsumiert, be-
zahlt mehr.»

«Nebenkriegsschauplatz»

Als einen «Nebenkriegsschauplatz» be-
zeichnet wf-Direktor Kummer die Frage der
Satzhohe: «Wir konnen sowohl mit 6,2 wie
mit 6,5 Prozent leben.» Die Sanierung des
aus dem Lot geratenen Bundeshaushaltes
miisse gesondert betrachtet werden: Eine
strikte  Ausgabendisziplin miisse Richt-
schnur sidmtlicher finanzpolitischer Ent-
scheide sein.

Waihrend auch Wirtevertreter Werner Hiib-
scher die Satz-Frage als unwesentlich abtut,
da weder 6,2 noch 6,5 Prozent zur Sanierung
der Bundesfinanzen Wesentliches beitriigen,
setzt sich Pierre Triponez im Namen des Ge-
samtgewerbes «mit Klarheit» fiir 6,2 Pro-
zent ein, die dem Bund immerhin 850 Mio.
Franken Mehreinnahmen verschafften. Eine
Erhohung dieses Steuersatzes sei in der heu-
tigen Wirtschafts- und Arbeitsmarktlage
nicht vertretbar. Nachdem der Stimmbiirger
erst in diesem Frithling einer Erhohung des
Treibstoffgrundzolls um 20 Rappen je Liter
zugestimmt habe, wehre sich der Gewerbe-
verband gegen jeden hoheren Steueransatz.
Der Bund miisse vielmehr zum Sparen ge-
zwungen werden.

«Lieber Wust als 6,2 Prozent»

Finanzminister Otto Stich vertritt hingegen
die Ansicht, mit Ausgabenkiirzungen allein
liessen sich die Bundesfinanzen nicht in
Ordnung bringen; es sei denn, das Engage-
ment des Bundes fiir die Sozialversicherun-
gen, die Landwirtschaft, den offentlichen
Verkehr, die Bildung und Forschung oder
die Landesverteidigung wiirde massiv
gekiirzt. Er spricht sich daher fiir eine Mehr-
wertsteuer von 6,5 Prozent aus; sonst wiirde
er die heutige Wust vorziehen.
Dieser Argumentation folgte beispielsweise
die Schweizerische Arbeitsgemeinschaft fiir
die Berggebiete, die sich aus Furcht vor
Sparmassnahmen des Bundes den Bergge-
bieten gegeniiber fiir 6,5 Prozent stark
macht. Und auch der Gewerkschaftsbund
spricht sich fiir 6,5 Prozent aus, weil der
Bund dringend Mehreinnahmen brauche.
Sonst wiirde den gewerkschaftlichen Forde-
rungen, eine aktivere Beschaftigungspolitik
zu betreiben, den Teuerungsausgleich zu ge-
wihren und bei der Arbeitslosenversiche-
rung voriibergehend Defizite in Kauf zu neh-
men «noch hirterer Widerstand erwachsen».
(md)
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Die Schweizer(innen)
tragen Sorge zu
ihrem Ersparten.

Foto: Bildagentur Baumann

Das Sparschwein
geht nicht zur Schlachtbank

Trotz sinkender Zinsen legen Herr und Frau Schweizer ihr Geld auf die hohe Kante
wie seit Jahren nicht mehr. Dank der tieferen Inflationsrate profitieren

In der Schweiz werden rund 11 Prozent
des verfiigbaren Haushalteinkommens
gespart. Am meisten Geld brauchen
die Schweizer fiir die Nahrungsmittel
(17 Prozent), gefolgt von den Mieten
(13 Prozent).

Mieten 13%

Nahrungsmittel
17%

Ersparnis 11%

Gesundheits-

Verschiedenes
8%

pflege 10,5%
Beklei-

Verkehr 10%
9%
Bildung/
Erholung
Heizung/ dhang

Genussmittel Ausland- Bejeuch-
reisen tung

die Sparer von einer gestiegenen

Realverzinsung.

iir einige wenige Jahre hatten wir Ab-
F schied nehmen miissen von der welt-
weit einmaligen Zinsinsel Schweiz.
Das Zinsniveau erreichte um die Jahrzehnt-

Von Markus Angst

wende plotzlich den anndhernd gleichen
(hohen) Standard wie die iibrigen Industrie-
nationen. Uber die gestiegenen Zinsen ir-
gerten sich Hausbesitzer und Mieter, dafiir
hatten die Sparer um so mehr Grund zur
Freude.

In diesem Jahr sind die Zinsen jedoch wieder
in die gegenteilige Richtung ins Rutschen
gekommen — und zwar schneller, als viele
erwartet hatten. Nun ist das Bild (wieder)

Wohnungs-
einrichtung:

umgekehrt: Haus- und Stockwerkeigentii-
mer freuen sich iiber tiefere Hypothekarzin-
sen, derweil die Sparer mit weniger grossen
Zinsertrdgen Vorlieb nehmen miissen.

Ungebrochene Popularitiit

Daraus abzuleiten, Herr und Frau Schweizer
wiirden nun ihre Sparschweine vermehrt zur
Schlachtbank fithren und ihr Geld in weniger
grossen Mengen auf die hohe Kante legen,
wire jedoch falsch. Eine Statistik der
Schweizerischen Bankiervereinigung spricht
Klartext: Das Banksparen, eine ebenso typi-
sche wie positive helvetische Eigenschaft,
hat auch in Zeiten sinkender Zinsen nichts
von seiner Popularitit verloren. Im Gegen-
teil. So viele Gelder wie 1993 sind seit Jah-
ren nicht mehr auf Bankkonti geflossen.

Prozentual gesehen liegt Raiffeisen in Sa-
chen Banksparen deutlich an der Spitze der
vier Bankengruppen (Grossbanken/Kanto-
nalbanken/Regionalbanken/Raiffeisenban-
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ken). Gemiss Schitzungen, die auf den Er-
gebnissen des ersten Semesters beruhen,
werden im laufenden Jahr die Spargelder ge-
geniiber dem Vorjahr um 16 Prozent zuneh-
men. Dabei lagen die Raiffeisenbanken be-
reits 1992 iiber dem schweizerischen
Durchschnitt. Um 8 Prozent hatte Bankspa-
ren im letzten Jahr gegeniiber 1991 zuge-
nommen. Damit liess Raiffeisen die Gross-
banken (+5 Prozent), Kantonalbanken (+6
Prozent) und Regionalbanken (-1 Prozent)
Klar hinter sich.

Treue Raiffeisen-Sparer

Bereits in den Jahren zuvor standen die
Raiffeisenbanken in Sachen Banksparen an
oberster Stelle. Als im Jahre 1989 alle an-
deren Bankengruppen Einbussen in Kauf
nehmen mussten (Grossbanken —6, Kanto-
nal- und Regionalbanken je ~2 Prozent), da
wuchsen die Spargelder bei Raiffeisen um 6
Prozent. Auch in den Jahren 1990 und 1991
hielt sich Raiffeisen mit +4 bzw. +8 Prozent
in der Pole-Position.

Die deutlich iiber dem schweizerischen
Durchschnitt liegenden und von weniger
grossen Schwankungen betroffenen Raiffei-
senbanken diirfen also seit Jahren von einer
hohen Kundentreue profitieren.

Bessere Realverzinsung

Wenn die Spargelder trotz sinkenden Zinsen
in Rekordmengen fliessen (1992 waren es
gesamtschweizerisch 312 Milliarden Fran-
ken), so hat dies natiirlich mehrere Griinde.
Zum einen ist dafiir zweifellos die derzeitige
Rezession mitverantwortlich. In wirtschaft-
lich schwierigeren Zeiten erhilt die guteid-
genossische Sparmentalitiit noch speziellen
Auftrieb. Etwas Geld auf der hohen Kante zu
haben, verleiht zusitzliche Sicherheit.

Neben der Rezession gibt es eine weitere
entscheidende Komponente, die dem
Banksparen derzeit verstdrkte Attraktivitit
verleiht. Wohl liegen die aktuellen Sparzin-
sen deutlich unter dem Niveau der letzten
Jahre. Doch zieht man die Inflationsrate vom
Zins ab, so bleibt iiber dem Strich immer

Wie Sie lhr Geld anlegen konnen

noch mehr als wihrend der Hochzinsphase,
als wir auch unter einer hohen Inflation lit-
ten. So betrdgt die Realverzinsung derzeit
plus 1 Prozent — ein Wert, der in den ver-
gangenen Jahren nicht immer erreicht
wurde.

Attraktive Produkte

Kommt dazu, dass die Sparer auf viele inter-
essante Sparprodukte zuriickgreifen konnen.
So weist bei den Raiffeisenbanken beispiels-
weise das vor Jahresfrist lancierte Mitglie-
dersparkonto eine ungebrochene Popularitit
auf (vgl. Zusammenstellung «Wie Sie Thr
Geld anlegen konnen»).

Volkswirtschaftlich gesehen hat die Spar-
mentalitdt der Schweizer(innen) gerade in
der jetzigen Zeit einen grossen Vorteil: weil
sie nun wieder iiber gentigend Kundengelder
verfiigen, sind die Banken auch wieder in
der Lage, vermehrt Kredite zu sprechen —ein
wesentlicher Faktor, dass es mit unserer
Wirtschaft bald aufwirts geht.

«Fir das Sparheft spricht ei-
gentlich nur noch die Nostal-
gie», schreiben Martin Jakob
und Peter Rippmann viel-
leicht etwas Uberspitzt im
«Beobachter»-Ratgeber
«Mein Geld».

Tatsdchlich gibt es immer
weniger Leute, die mit ein
paar Batzen auf die Bank ge-
hen und mit kritischem Auge
kontrollieren, ob der Betrag
auch tatsachlich ihrem Spar-
biichlein gutgeschrieben
wurde. Weil das Sparheft ein
Inhaberpapier ist, hat es ei-
nen grossen Nachteil: Bei
Verlust oder Diebstahl be-
steht die Gefahr, dass ein
Unberechtigter das Gutha-
ben abhebt. Denn die Bank
kann Auszahlungen vorneh-
men, ohne die Identitdt des
Heft-Vorweisers zu iberpri-
fen.

Vom Schweizer Verband der
Raiffeisenbanken empfohle-
ner Zinssatz fiir ein Sparheft:
4/4 Prozent. *

Gegeniiber dem Sparheft hat
das zu den gleichen Zinskon-
ditionen gefiihrte Sparkonto
handfeste Vorziige. Der Inha-
ber muss nicht fir jede Ein-
und Auszahlung personlich
auf der Bank erscheinen. Sal-
dodnderungen und inshe-
sondere auch der Jahresab-
schluss ~ werden  dem
Kontoinhaber per Post zuge-
stellt. Die Verfiigungsberech-
tigung ist klar geregelt: Aus-
zahlungen erfolgen nur an
den Kontoinhaber oder an
von ihm bevollmachtigte
Personen. Ein Sparkonto ist
wohl praktisch, aber nicht fiir
alle Sparbediirfnisse die opti-
malste Anlageform. Denn die
hohe Sicherheit und die Ver-
fligbarkeit des Sparkapitals
haben einen gewissen Ein-
fluss auf die Rendite.

Vom Schweizer Verband der
Raiffeisenbanken empfohle-
ner Zinssatz fir ein Spar-
konto: 4'/; Prozent.*

* Empfohlener Zinssatz, jede Raiffeisenbank ist
jedoch bei der Zinsgestaltung autonom.

Das Mitgliedersparkonto ist
eine Exklusivitat der Raiffei-
senbanken. Grundidee: die
Genossenschafter sollen fiir
die Treue zu ihrer Bank mit
einem eigens fiir sie geschaf-
fenen Produkt belohnt wer-
den. Der Zinssatz liegt iiber
demijenigen fiir Sparkonto
und Sparheft. Das Mitglie-
der-Sparkonto ist ein eigent-
licher Renner. So nahm im
ersten Halbjahr 1993 die Zahl
der Konti um 60 Prozent zu.
Das von vielen Raiffeisen-
banken gefiihrte Mitglieder-
sparkonto, fiir das die Mit-
gliedschaft bei einer
Raiffeisenbank  Vorausset-
zung ist, erwies sich auch als
Werbemagnet: die Zahl der
Mitglieder wuchs heuer be-
reits um 7 Prozent. Bald ist
das 500000. Raiffeisen-Mit-
glied zu feiern.

Verzinsung des Mitglieder-
sparkontos bei den Raiffei-
senbanken: 5 Prozent.

Die 3. Séule (bei Raiffeisen:
Vorsorgeplan 3) gehort zu
den attraktivsten Sparfor-
men. Nicht nur liegen der
(Ubrigens steuerfreie) Zins-
fuss und damit die Rendite
Uiber derjenigen von Sparheft
und Sparkonto. Die Einzah-
lungen konnen auch bis zu ei-
ner vom Bundesrat jahrlich
neu festgelegten Hochst-
grenze von der Steuer abge-
zogen werden. Wohl bleibt
das auf einem Vorsorgeplan
3 angesparte Vermdgen in
der Regel bis zum Erreichen
des Pensionsalters blockiert.
Wer sich selbstdndig macht
oder auswandert, kann je-
doch ebenso vorzeitig darauf
zuriickgreifen wie derjenige,
der sein Wohneigentum da-
mit finanzieren mdchte.

Aktueller Zinssatz fiir den
Vorsorgeplan 3 bei Raiffei-
sen: 5'/; Prozent.

Die Kassaobligationen ge-
horen zu denjenigen Produk-
ten, die praktisch alle Banken
ihren Kunden zum Kauf emp-
fehlen. Bei der Kassaobliga-
tion handelt es sich um eine
festverzinsliche Schuldver-
schreibung der ausstellen-
den Bank. Sie werden - ins-
besondere wenn sie
langfristig sind - meist etwas
héher verzinst als Sparkonti.
Dafiir kann der Kunde friihe-
stens nach zwei, spatestens
nach acht Jahren (je nach
vereinbarter Laufzeit) Uber
sein Geld verfiigen. Dass sich
der Inhaber nicht friihzeitig
lésen kann, hat Vor- und
Nachteile. Sinken die Zinsen,
profitiert er - steigen sie je-
doch, kénnte er mit einer an-
deren Investition hohere Er-
trage erwirtschaften.

Aktueller Zinssatz auf Kassa-
obligationen der Raiffeisen-
banken: 4'/; (2 Jahre) bzw.
41/, Prozent (8 Jahre).

Langfristig und global Gber
den ganzen Aktienmarkt ge-
sehen sind Aktien das Anlag-
einstrument mit der hdch-
sten Rendite. Die Betonung
liegt allerdings auf langfri-
stig. Auf kurze Frist sind Ak-
tien immer auch eine Speku-
lation. Es ist durchaus mo-
glich, dass an einem einzigen
Tag Verluste und Gewinne
entstehen konnen, die dem
Sparkonto-Zins eines ganzen
Jahres entsprechen. Eine
Streuung der Aktien senkt
nicht nur das Risiko, sondern
erhoht gleichzeitig auch die
Renditechance. In fast allen
Kantonen gilt der grosste Teil
des Ertrages mit Aktien als
steuerfreier Kapitalgewinn.
Weil die Zinsen in letzter Zeit
gesunken sind, erlebte die
Bdrse heuer eine eigentliche

Hausse (vgl. «Panorama»
9/93).
Durchschnittliche ~ Gesam-

trendite von Schweizer Ak-
tien in den letzten 20 Jahren:
knapp 8 Prozent.

Zusammenstellung: ma
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Wenn die Viren angreifen

Keine anderen Erkrankungen kosten derart viele Arbeitsstunden
wie Erkaltungen und Grippe. Sie sind zwar selten
lebensgefahrlich, rauben aber vielen Menschen wahrend Tagen oder

Wochen die Lebensfreude.

Vor diesen Infekten, die wahrend des Winters gehauft
auftreten, kann man sich bis zu einem gewissen Grad

schiitzen.

Bewahrte
Abwehrmittel
gegen Grippe:
vitaminreiche
Ernahrung...

Foto: Incolor

o fingt es an: ein Kratzen im Hals,
eine triefende Nase, Kopfschmerzen,
bleierne Miidigkeit, erhohte Korper-

temperatur ... Die Viren haben sich im Kor-
per eingenistet und vermehren sich munter.

Von Franz Auf der Maur

Etwa eine Woche lang diirfte dieser Zustand
dauern, bei einer schweren Grippe auch lin-
ger. Bleibt es bei der leichten Form, spricht
man von Erkiltung. Die Grenze zwischen
Erkiltung und Grippe ist fliessend; Arzte
brauchen daher gerne die allgemeine Be-
zeichnung «grippaler Infekt».

Das Wort «Erkiltung» ist irrefiihrend, denn
die Kilte an sich verursacht keine Krankheit.
Kilte oder auch Nisse kann indes die Wi-
derstandskraft des Korpers herabsetzen und
das Eindringen der Viren erleichtern. Auf
diese Weise forderte die Grippeepidemie des
Winters 1918/1919 am Ende des Ersten
Weltkrieges unter der erschopften Bevélke-
rung Europas mehrere Millionen Todes-
opfer.

Ansteckungsort Arbeitsplatz

Viren als Erreger von Erkiltungskrankhei-
ten sind hochansteckend. Wo immer meh-
rere Leute in engeren Kontakt treten, iiber-
tragen sich  Krankheitskeime durch
Tropfchen — hatschi — aus Nase und Mund.
Auch beim Héndedruck kénnen Millionen
Keime von einer Person zur anderen gelan-
gen. Der Arbeitsplatz ist deshalb An-
steckungsherd Nummer 1. Der Arbeitsweg
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...und regelmassig Sport treiben.

hat ebenfalls seine Tiicken: In iiberfiillten
Ziigen, Bussen und Trams kommt man man-
chen Erkilteten néher, als es einem lieb ist.
Also vollige Einsamkeit wihrend der kriti-
schen Wintermonate? Das ist weder moglich
noch notig. Denn einen gewissen Ansturm
von Viren kann der Korper problemlos ver-
kraften, indem er seine natiirlichen Abwehr-
krifte mobilisiert. Isolation wire sogar ge-
fahrlich ... weil dann, wenn es doch zu einer
Infektion kommt, die Abwehrstoffe fehlen
und der Krankheitsverlauf viel schlimmer
ist. Solche Erfahrungen machen beispiels-
weise Polarforscher, die bei wochenlangen

Tiefsttemperaturen kerngesund bleiben und
sich dann nach der Riickkehr in die Zivilisa-
tion prompt einen ziinftigen Schnupfen
holen.

Gefahr im Lift

Ideal wiire natiirlich, wenn auch hierzulande
nach japanischem Vorbild bei Grippegefahr
alle Leute im Betrieb einen Mundschutz tra-
gen wiirden, um das Ansteckungsrisiko zu
vermindern. Doch selbst ohne Tuch vor dem
Gesicht kann man sich und die Mitmenschen
einigermassen schiitzen. Man meide nach
Moglichkeit Zugsabteile und Kantinenti-
sche, wo Virenstreuer — hatschi — sitzen. Lie-
ber den Platz wechseln als dann eine Woche
lang krank sein.

Sehr gefahrlich sind Liftfahrten, weil hier im
Gedringe der sonst iibliche «Sicherheitsab-
stand» von Mensch zu Mensch unterschrit-
ten wird. Ist Grippezeit, waschen Sie héufig
die Hénde: Seife bewihrt sich als ein gutes
Mittel gegen Viren.

Ist die Erkéltung einmal ausgebrochen, erge-
ben Sie sich am besten in Ihr Schicksal. Ob
es sich lohnt, heldenhaft mit brummendem
Kopf und triefender Nase im Geschift auf-
zutauchen? Viel Verniinftiges kommt oh-
nehin nicht zustande, und als Tréger oder
Trégerin der Krankheitskeime stecken Sie
bloss die iibrige Belegschaft an. Also lieber
einige Tage der Schonung zu Hause im Bett,
bis die drgsten Symptome abgeklungen sind.
In unseren winterfeuchten Breitengraden ist
es fasst ein Menschenrecht, die «Grippe zu
nehmen».

Foto: Bildagentur Baumann

Der Korper kimpft

Bei Behandlung, so der Volksmund, dauert
eine Erkiltung sieben Tage, ohne Behand-
lung eine Woche. Hinter diesem Scherz
steckt die alte Erkenntnis, dass wir gegen Vi-
renkrankheiten (noch) weitgehend machtlos
bleiben, sobald diese einmal ausgebrochen
sind. Antibiotika helfen bloss gegen Bakte-
rien, zeigen also bei grippalen Infekten keine
Heilwirkung.

Was man tun kann: mit Hausmittelchen oder
Priparaten aus der Apotheke oder Drogerie
die Beschwerden lindern. Mit anderen Wor-
ten, wir behandeln die Symptome, wihrend
unser Korper mit selbstproduzierten Ab-
wehrstoffen die Invasion der Viren
bekampft.

Da es eine Weile braucht, bis diese Abwehr-
stoffe wirken, dauert eben eine Erkiltung
ihre sieben Tage oder so. Am besten unter-
stiitzen wir den gegen die Krankheitserreger
kimpfenden Korper, indem wir ihn sonst
moglichst wenig belasten: Ruhe, Schonung,
Schlaf...

Was die Hausmittelchen angeht, sind der
Phantasie iibrigens kaum Grenzen gesetzt.
Der eine schwort auf Krautertee mit Honig,
die andere auf heisse Dampfe zum Inhalie-
ren. Auch einigermassen exotische Prozedu-
ren wie «Pfefferkorner zerbeissen» oder
«angeschnittene Zwiebeln neben das Kopf-
kissen legen» werden herumgeboten. Sei’s
denn, was nichts niitzt, schadet wenigstens
auch nichts.

Foto: Image Bank / David de Lossy

Hat sich der Grippevirus erst einmal ein-
genistet, gibt’s nur ein Rezept: viel Ruhe
und Schlaf.
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Um 1,5 Prozent
soll die Schweizer
Bauwirtschaft
1994 zulegen.

Foto: Prisma/David Cunningham

Aus der Talsohle heraus

eit Herbst 1990 kimpft die Schweizer

Wirtschaft mit einer konjunkturellen

Flaute. Fiir den seit langem erhofften
Wiederaufschwung fehlten bislang die noti-
gen Voraussetzungen. Mit der allméhlichen
Erholung der Weltwirtschaft haben sich nun
aber die Rahmenbedingungen fiir die
Schweiz verbessert. Nach den USA und Ka-
nada hat auch Grossbritannien den Wachs-
tumspfad betreten; Japan diirfte bald folgen.
In Kontinentaleuropa ist der Konjunkturum-
schwung ebenfalls in die Néhe gertickt.

1,5 bis 2 Prozent

Nachdem die Deutsche Bundesbank ihre
restriktive Zinspolitik gelockert hat und das
Korsett des Europdischen Wiahrungssystems
gesprengt wurde, verfiigen die européischen
Lénder wieder iiber den notigen Spielraum,
um die Konjunktur iiber die Geldpolitik an-
zukurbeln. Schitzungen gehen davon aus,
dass das Wirtschaftswachstum 1994 in
Europa etwa 1,5 Prozent, fiir die Industrie-
nationen insgesamt iiber 2 Prozent betragen

Es mehren sich die Anzeichen
dafir, dass die hartnackige
Konjunkturschwache allmah-
lich einem Aufschwung Platz
macht. Die Schweizer Wirt-
schaft wird sich jedoch nur
zaghaft erholen, so dass die
Arbeitslosigkeit vorlaufig
recht hoch bleibt.

wird. Der Aufschwung in unseren wichtig-
sten Wirtschaftspartnerlédndern lidsst erwar-
ten, dass entscheidende Impulse fiir die
schweizerische Volkswirtschaft von aussen
kommen werden. Bereits jetzt nehmen die
Exporte zu.

Geldhahn o6ffnen

Letztlich hingt es aber auch vom Erfolg der
eigenen Wirtschaftspolitik ab, wann und wie
energisch der noch stotternde Konjunktur-

motor wieder anziehen wird. Nachdem die
Nationalbank bis vor einem Jahr zur Teue-
rungsbekdmpfung eine sehr restriktive Geld-
politik betrieb, verfiigt sie derzeit wieder
iiber geniigend Spielraum zur Steuerung der
Geldmenge. Insbesondere braucht sie nicht
mehr sténdig auf die Entwicklung des Wech-
selkurses zu schielen.

Die Krise des Europdischen Wirtschafts-
systems seit dem Herbst des vergangenen
Jahres machte den Schweizer Franken aktiv,
so dass unseren Wahrungshiitern die Angst
vor der Abwertung genommen wurde. Ein
gegeniiber den europdischen Wéhrungen
allzu starker Franken konnte im Gegenteil
fiir die Exportindustrie und den Tourismus
zur Belastung werden..So scheint es vertret-
bar und sinnvoll, wenn die Nationalbank den
Geldhahn kurzfristig 6ffnen wiirde.

Defizite steigen an
Weit weniger rosig ist es um die staatlichen

Haushalte bestellt. Bund, Kantone und Ge-
meinden sehen sich mit einem starken An-

10
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stieg der Defizite konfrontiert. 1993 diirfte
der Fehlbetrag auf die Rekordhéhe von fast
14 Milliarden Franken steigen. Die roten
Zahlen sind einerseits konjunkturell bedingt
(sinkende Steuereinnahmen, wachsende Ar-
beitslosenunterstiitzung). Anderseits liegt
die Ursache fiir die heutigen Defizite in er-
ster Linie in der allzu hemmungslosen Aus-
gabenpolitik friiherer Jahre.

Nun, in der Rezession, sehen sich Bund,
Kantone und Gemeinden gezwungen, den
Sparstift in die Hand zu nehmen. Beides, die
Ausgabefreudigkeit wihrend der Hochkon-
junktur und die Sparpolitik in der Rezession,
verstérkt nur noch das Auf und Ab der Kon-
junkturzyklen.

Aufschwung beim Wohnungsbau

Eine Ausnahme stellt das Impulsprogramm
des Bundes zur Férderung der Bauwirtschaft
dar. Dadurch werden Gelder fiir 6ffentliche
Bauten frei, welche die erhofften Impulse
auslosen sollen. Bereits vermeldet die Bau-
wirtschaft eine Verlangsamung des Riick-
gangs der Auftrige. Im Wohnungsbau ist
sogar ein deutlicher Aufschwung zu beob-
achten. Hier wirken sich offenbar schon die
gesunkenen Hypothekarzinssitze aus.

Beim Markt fiir Biiro- und Gewerberdum-
lichkeiten bestimmen enorme Leerbestinde
das Bild, so dass in diesem Bereich die Tal-
sohle erst noch durchschritten werden muss.
Insgesamt diirfte das Bauwesen im nichsten
Jahr jedoch um etwa 1,5 Prozent zulegen,
eine Entwicklung, die sich 1995 noch deut-
lich akzentuieren wird.

Erfreuliche Perspek-
tiven: Die Schweizer
Konjunktur zeigt
wieder nach oben

Konsumfreude nimmt zu

Auch der allmihlich wachsende Kosum ist
ein Anzeichen dafiir, dass die Konjunktur-
schwiche iiberwunden ist. Herr und Frau
Schweizer geben fiir Waren wieder leicht
mehr aus. Bei den Dienstleistungen verlduft
der Aufschwung harziger. Im néchsten Jahr
diirfte das Konsumwachstum aber insgesamt
1 Prozent betragen.

Bremsend wirken sich hier natiirlich die ge-
driickten Lohne aus. Auch steigende Steuern
belasten das private Budget. Aus Konsu-
mentenumfragen wird allerdings deutlich,
dass die Zukunft weit weniger pessimistisch
beurteilt wird als auch schon. Erfahrungs-
gemiss nimmt auch die Konsumfreude zu.

Sinkende Teuerung

Die vorsichtig positive Einschétzung
der kiinftigen konjunkturellen Ent-
wicklung wird bei einem Blick auf
die Inflationsraten noch unterstri-
chen. An der Teuerungsfront beru-
higt sich namlich die Lage zuse-
hends. Zum einen wirken sich
niedrige Lohnabschliisse giinstig auf
die Inflation aus — es hat eben alles
auch seine gute Seite. Zum zweiten
ist die in den letzten Jahren wichtig-
ste Teuerungsursache vorldufig be-
seitigt: die exorbitanten Steigerun-
gen der Mieten. Die sinkenden
Hypothekarzinsen haben hier eine

Die Schweizer Exporte nehmen
bereits jetzt wieder zu.

Foto: Prisma/Walter Wick

Schweizer Konjunkturwellen

Wende bewirkt. Insgesamt werden die Kon-
sumentenpreise auch 1994 noch zunehmen —
mit knapp 2 Prozent allerdings in einem sehr
bescheidenen Umfang. Vor dem Hinter-
grund der sinkenden Teuerung kann auch ein
weiterer Riickgang der Langfristzinsen, bei
der Bundesobligationenrendite auf 4,3 Pro-
zent erwartet werden.

Diese Prognosen gelten iibrigens im wesent-
lichen unabhingig davon, ob Volk und
Stinde am 6. November den Ubergang zur
Mehrwertsteuer beschliessen werden. Ob-
wohl dieser Entscheid eminente Bedeutung
fiir die Entwicklung der Schweizer Volks-
wirtschaft hat, wird sich der Konjunkturver-
lauf zumindest kurzfristig nicht veréndern.
Zwar wird die Einfiihrung der Mehrwert-
steuer vermutlich einen leichten Anstieg der
Teuerung bewirken. Dadurch wird die
Nachfrage geddmpft. Der Bund wird jedoch
in jedem Fall die Reduktion der Budgetdefi-
zite verfolgen, so dass bei einer Ablehnung
der Vorlage andere Massnahmen mit dhnlich
nachfrageddmpfender Wirkung getroffen
werden miissten.

s0 hnell abneh
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Im Todesfall gehéren nicht alle Verwandten automatisch zu den Erben. Wer beispielsweise eine

Foto: Zefa
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Cousine miitterlicherseits begiinstigen will, muss dies im Testament vermerken.

Ein Testament hat seine Tiicken

Wer sich schon zu Lebzeiten iiber die Regelung seines Nachlas-
ses Gedanken macht, kann dies in einem Testament klar und
deutlich festhalten. Dabei sind aber strenge Formvorschriften
einzuhalten und die gesetzlichen Pflichtteile zu beriicksichtigen.

eden Tag sterben in der Schweiz
durchschnittlich 176 Menschen. Ne-
ben Leid und Trauer werden die An-
gehorigen dabei auch mit der Erbfolge, dem
Verteilen des Nachlasses unter die Erben,

Von Guido Fasel

konfrontiert. Da oft keine letztwillige Verfii-
gung vorliegt (vgl. Kasten), bestimmt das
Gesetz, wer in diesem Fall einen Anspruch
auf das Erbe hat und wie gross der Anteil ist.
In vielen Fillen deckt sich diese im Schwei-
zerischen Zivilgesetzbuch (ZGB) festgehal-
tene Regelung mit dem mutmasslichen Wil-
len des Verstorbenen. Wer aber nicht nur die
gesetzlichen Erben, sondern auch andere
Personen oder Institutionen mit seinem

Nachlass begliicken will, kann dies mit einer
«Verfiigung von Todes wegen» kundtun.

Testament oder Erbvertrag

Die gebréuchlichste Variante einer letztwil-
ligen . Verfiigung stellt das Testament dar.
Damit konnen — unter Beriicksichtigung der
Pflichtteile fiir die ndchsten Angehdrigen —
Erben eingesetzt, Vermichtnisse ausgerich-
tet und Enterbungen vorgenommen werden.
Beim Testament handelt es sich um eine ein-
seitige Willenserkldrung, die jederzeit vom
Verfasser abgeédndert oder widerrufen wer-
den kann.

Im Gegensatz dazu stellt ein Erbvertrag ein
zweiseitiges Rechtsgeschift dar, das der 6f-

fentlichen Beurkundung bedarf und nur im
gegenseitigen Einvernehmen widerrufbar
ist. Es wird unterschieden zwischen dem po-
sitiven Erbzuwendungsvertrag, wo sich bei-
spielsweise die Ehepartner gegenseitig be-
glinstigen, und dem negativen
Erbverzichtsvertrag, mit dem — oft gegen
eine Abfindung — auf eine Erbschaft ver-
zichtet wird.

Strenge Formvorschriften

Die Voraussetzung, um ein Testament er-
richten zu konnen, ist die Testierfahigkeit,
das heisst man muss das 18. Altersjahr
zuriickgelegt haben und urteilsfahig sein. Es
gibt drei mogliche Arten eines Testamentes:
das eigenhéndige, das 6ffentliche sowie das
miindliche. Letzteres wird auch Nottesta-
ment genannt und kommt nur in Ausnahme-
situationen (z. B. bei einem Unfall) vor. Das
offentliche Testament bedarf wie der Erb-
vertrag der offentlichen Beurkundung und

12
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muss in Gegenwart zweier Zeugen angefer-
tigt werden. Es wird vor allem von gebrech-
lichen Leuten, die des Schreibens nicht mehr
michtig sind, beniitzt und hat den Vorteil
der rechtskundigen Beratung durch eine
Urkundsperson.

Meistens wird ein Testament aber eigenhén-
dig angefertigt. Dabei miissen strenge Form-
vorschriften erfiillt sein, damit der «Letzte
Wille» spiter nicht angefochten werden
kann. Das eigenhidndige Testament muss,
damit es giiltig ist, vom Verfasser selber
handschriftlich auf ein unbedrucktes Blatt
Papier geschrieben werden, mit Ort und ge-
nauem Datum versehen und unterzeichnet
sein.

Nicht alles ist méglich

Im Testament kann der Erblasser nicht be-
liebige Anordnungen iiber seinen Nachlass
treffen, sondern muss sich an die Pflichtteile
halten, die gegeniiber dem Ehegatten, den
direkten Nachkommen sowie den Eltern be-
stehen. Es gilt der Grundsatz: Je néher die
Erben verwandt sind, desto weniger darf der
Erblasser iiber sein Vermogen frei verfiigen.
Wird der Pflichtteil verletzt, ist das Testa-
ment zwar nicht ungiiltig, kann aber vom
Betroffenen gerichtlich angefochten wer-
den.

Wenn der Erblasser gar jemanden enterben
will, muss er dafiir schwerwiegende Griinde
geltend machen konnen. Im weiteren darf

der Inhalt eines Testamentes nicht unsittlich
oder rechtswidrig sein, das Testament nicht
unter Drohung, Zwang, Irrtum oder Tdu-
schung errichtet worden sein.

Erbe ist nicht gleich Vermiichtnis

Nach Abzug des pflichtteilgeschiitzten Ver-
mogens, der den Erben nicht entzogen wer-
den kann, verbleibt eine verfiigbare Quote.
Damit kann der Erblasser andere Erben ein-
setzen, die dann ebenfalls ein Mitsprache-
recht bei der Teilung der Erbschaft haben,
aber auch mit den anderen Erben solidarisch
fiir die Schulden des Verstorbenen haften.
Anders verhilt es sich beim Vermichtnis,
wo jemandem ein Vermdogensvorteil zuge-
sprochen wird. Hier wird der Begiinstigte
nicht Erbe und haftet auch nicht fiir allféllige
Schulden. Wichtig ist auf jeden Fall, sich
iiber die steuerlichen Folgen von solchen
Zuwendungen an Dritte zu informieren. Die
kantonal verschieden angesetzte Erbschafts-
steuer vermindert ndmlich das Erbe vor al-
lem bei nichtverwandten Begiinstigten be-
trichtlich.

Da sich die Vermogenslage bis zum Zeit-
punkt des Todes verdndern kann, sind Anga-
ben in Frankenbetréigen im Testament nicht
immer gliicklich. Deshalb empfiehlt sich die
Angabe in Prozenten des zu verteilenden
Nachlasses.

Eine Bankvollmacht ist sinnvoll

Bei einem Todesfall kann eine Bankvoll-
macht zugunsten eines nahen Verwandten
sehr praktisch sein (vgl. «Panorama 2/93).
Dies erlaubt dem Bevollméchtigten, das
Konto zu verwalten. Ein Verfiigungsrecht

steht thm aber nur insofern zu, als dass er die
Vollmacht im Sinne des Verstorbenen aus-
iibt. Beziige fiir den Eigenbedarf sind somit,
wie Theo Meyer, Verwalter der Raiffeisen-
bank Heitenried FR, betont, ausgeschlossen.
Um iiber den Tod hinaus giiltig zu sein, muss
die Vollmacht es ausdriicklich vorsehen.
Nach dem Tode kann sie jederzeit durch ei-
nen Erben zuriickgezogen werden. Im Testa-
ment kann auch eine Person als Willensvoll-
strecker bezeichnet werden, die den
Nachlass nach dem letzten Willen des Ver-
storbenen teilt. Hier wird es sich um eine
Vertrauensperson wie den Bankverwalter
oder den Notar handeln.

Das Testament nic_ht verstecken

Um Schwierigkeiten zu vermeiden, sollte
immer eine Drittperson iiber die Existenz
und den Ort eines Testaments informiert
sein. Kommt der gut behiitete letzte Wille
ndmlich nicht rechtzeitig zum Vorschein,
konnen die Wiinsche des Erblassers nicht in
Erfiillung gehen. Ein Testament wird des-
halb laut Theo Meyer am sinnvollsten in
einem offenen Depot bei der Hausbank auf-
bewahrt oder beim Friedensgericht oder
einem Notar hinterlegt. Dort ist es sicher und
jederzeit verfiigbar.

Gemiss den Ausfiihrungen eines erfahrenen
Freiburger Notars machen viele Leute kein
Testament, weil sie die Konfrontation mit
dem eigenen Tod scheuen. Grosser ist diese
Bereitschaft hingegen bei Junggesellen, kin-
derlosen Ehepaaren und gesetzlich nicht
geregelten Partnerschaften.

In einfachen Verhéltnissen bedeutet die Erb-
folge meist kein grosses Problem. Bei
schwierigen Rechtsfragen oder heiklen Erb-
teilungen ist es hingegen immer ratsam,
einen erfahrenen Fachmann bei-
zuziehen. Meist lohnen sich die
Kosten.

Foto: Zefa

Bei schwierigen Rechtsfragen
ist es ratsam, einen Fach-
mann - sprich Anwalt oder
Notar - beizuziehen.
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80 Jahre «Panorama»

Vom «Raiffeisenboten» zum «Panorama» -
seit 80 Jahren hat die Schweizer
Raiffeisen-Bewegung ein eigenes (Kunden-)
Magazin.

Bis 1983 hiess das Verbandsorgan
«Schweiz. Raiffeisenbote».

Fotos: Patrick Lithy




ass die Bindung der Genossenschaf-

ter an ihre Raiffeisenbank mit der

Herausgabe einer periodisch er-
scheinenden Publikation einen noch grosse-
ren Stellenwert bekommt, hatte bereits der
Pionier der Schweizer Raiffeisen-Bewegung
erkannt. Pfarrer Johann Evangelist Traber,
der 1899 in Bichelsee die erste Raiffeisen-
bank unseres Landes griindete und drei Jahre
spiter auch bei der Griindung des Schweize-
rischen Raiffeisen-Verbandes an vorderster
Front stand, hatte bereits in den ersten Ver-
bandsstatuten von 1902 ein eigenes Organ
vorgesehen.

Von «Raiffeisenboten»...

Bis es soweit war, zogen allerdings elf Jahre
ins Land. Finanzielle Engpdsse verzogerten
das Projekt immer wieder. 1913 war es dann
aber soweit: im Juli erschien die erste Num-
mer des «Raiffeisenboten».
Genaugenommen fiel der Startschuss bereits
ein Jahr frither. Am 10. Februar 1912 gab
Pfarrer Traber zusammen mit dem Frauen-
felder Verleger Fridolin Miiller auf eigene
Initiative und auf eigenes Risiko hin den
«Schweizerischen Raiffeisenboten» heraus.
Das zweisprachig erschienene Blatt (franzo-
sischer Untertitel «Le Messager Raiffeisé-
niste»), das Traber hochst personlich redi-
gierte, hatte aber nur 14 Monate Bestand. Im
Juni 1913 ging es wieder ein.

Dies veranlasste den Verbandstag, das Pro-
jekt eines offiziellen Organs wieder aus der
Schublade zu ziehen. Pietdtvoll wurde der
Name «Raiffeisenbote» iibernommen — ein
Name iibrigens, der bis 1983 Bestand hatte.

...zum «Panorama»

Im Rahmen einer neuen inhaltlichen und op-
tischen Ausrichtung bekam das Magazin vor
einem Jahrzehnt auch einen neuen Titel, der
wihrend fiinf Jahren schlicht «Raiffeisen»
(franzosisch «Le Messager Raiffeisen», ita-
lienisch «Messagero Raiffeisen») lautete.

hergestelit.

Sprachregionen unter dem einheitlichen,
sprachneutralen Titel «<Panorama».
Geindert hat sich in den acht Jahrzehnten
natiirlich nicht nur der Name, sondern auch
das Erscheinungsbild, die Produktion und
die Auflage.

Ein modernes Kundenmagazin

Verstand sich der «Raiffeisenbote» primér
noch als Informationsorgan nach innen, so
hat sich die Vorstellung eines modernen
Kundenmagazins mit den Jahren stark ge-
wandelt. Heute berichtet «Panorama» nicht
mehr wie anno dazumal in erster Linie iiber
Geschiftsabschliisse, Generalversammlun-
gen und Verwaltungsratsaktivititen einzel-
ner Raiffeisenbanken oder iiber Verbands-
belange, sondern bringt — reichlich illustriert

«Panorama» wird bei der Nord-West-Druck in Olten im modernen Desk-Top-Verfahren

285 000 Leser/-innen

Eines stetigen Wachstums erfreut sich die
Auflage. Wurde 1987 erstmals die
100000er-Schwelle iiberschritten, so rollen
nur sechs Jahre spiter bereits 130 000 Exem-
plare (80 000 in deutscher, 26 000 in italieni-
scher und 23000 in franzosischer Sprache)
zehnmal pro Jahre iiber die Rotationsma-
schine.

Wie eine reprisentative Untersuchung des
unabhéngigen Marktforschungsinstituts
DemoSCOPE im vergangenen Jahr ergab,
wird jedes «Panorama»-Exemplar im
Durchschnitt von 2,2 Personen genutzt. Das
ergibt die stolze Zahl von insgesamt 285 000
Lesern/-innen.

Thnen werden wir uns auch inskiinftig ver-
pflichtet fiihlen.

Seit 1988 erscheint das Kundenmagazin der ~ — aktuelle Themen aus den Bereichen Bank, (ma.)
Schweizer Raiffeisenbanken in allen  Wirtschaft, Wohnen oder Familie und Ge-
sellschaft.
Auch wenn das Raiffeisen-Organ seit 1917
im gleichen Verlagshaus in Olten gedruckt
wird (friiherer Firmenname Walter Verlag,
heute Nord-West-Druck), so machte das
Produkt die ganze technische Entwicklung
An der Redaktionskonferenz der graphischen Branchfe durf:h. Arbeitf:te
werden die Themen fiir die Redaktor Traber noch mit Bleisatz, so wird
nichsten «Panorama»-Nummern «Panorama» heute im modernen Desk-Top-
festgelegt. Verfahren hergestellt.
PANORAMA 10-93 1 5



1000 (echte) Fiinfliber zu gewinnen

iinfliber sind derzeit in. Seit im ver-
F gangenen Frithling die ersten ge-

filschten Fiinf-Franken-Miinzen auf-
getaucht sind, ist eine eigentliche Hysterie
ausgebrochen. Fiinfliber auf ihre Echtheit zu
priifen, ist zu einer Art Volkssport gewor-
den.
Nun munkelt man zwar, dass die falschen
Miinzen mit dem Konterfei Wilhelm Tells
auf der einen und dem Schweizer Kreuz auf
der anderen Seite in Sammlerkreisen bereits
um die 100 Franken gehandelt werden. Al-
lein, diesbeziiglich miissen wir Sie (leider)
enttduschen. Beim grossen Raiffeisen-Ge-
winnspiel gibt es ausschliesslich echte Fiinf-
liber zu gewinnen.

1. Chance: Sofortgewinn

Und das ist ganz einfach. Sie gehen mit Ih-
rer Gewinnkarte (zu beziehen bei den Raiff-
eisenbanken oder
direkt beim
«Panoramax»-
Leserdienst,
Vadianstrasse 17,
9001 St. Gallen)

zu Threr
Raiffeisenbank.

1000 Fiinfliber als 1. Preis bei
der Hauptverlosung sowie
zahlreiche Fiinfliber-Sofort-

gewinne winken beim grossen
Raiffeisen-Gewinnspiel.
Dieses findet im Rahmen der
traditionellen Raiffeisen-
Sparwochen vom 2. bis 12.
November 1993 statt.

Dort vergleichen Sie Ilhre personliche
Gliickszahl mit der angeschlagenen Liste.
Dieser konnen Sie sogleich entnehmen, ob
sie einen, zwei, fiinf oder gar zehn Fiinfliber
gewonnen haben. Gehoren Sie zu den
Gliicklichen, dann konnen Sie den Gewinn
gleich am Schalter der Raiffeisenbank abho-
len.

2. Chance: Hauptverlosung

Kein Gliick mit dem Soforttreffer? Sie haben
eine zweite Chance. Denn jetzt geht der Ner-
venkitzel erst richtig los. Alle am Schalter
der Raiffeisenbank abgegebenen Gewinn-
karten nehmen an der unter notarieller Auf-

sicht vorgenommenen Hauptverlosung vom
30. November 1993 teil. Als 1. Preis gibt es
1000 Fiinfliber zu gewinnen — eine willkom-
mene Entlastung des Weihnachtsbudgets.
Fiinf Teilnehmer/-innen gewinnen zudem je
100 Fiinfliber. Die Namen der Gewinner/
-innen werden im «Panorama» veroffent-
licht.

3. Chance: auf Nummer sicher

Man kann das Gliick natiirlich gleich zum
System machen, zum Beispiel mit der Fiinf-
liber-Sparmethode. Jede Woche zehn Fiinf-
liber auf die hohe Kante legen, ergibt in fiinf
Jahren — bei 41/, Prozent Zins — 14593 Fran-
ken und in zehn Jahren 32779 Franken.
Spart man jedes Jahr 1000 Fiinfliber, so hat
man nach fiinf Jahren — bei 5 Prozent Zins —
29010 Franken und nach zehn Jahren gar
66 034 Franken beisammen. (ma.)

Mehr zum Thema «Sparen» lesen Sie auf den
Seiten 6 und 7.




ALBIS-SAFE AG
plant und baut fiir Sie

Bank-Anlagen nach neuesten Anforderungen
der Banken, mit kraftschliissiger Armierung der
Panzertiiren.
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Ein wirkungsvoller Schutz der Straucher.

leichzeitig sollte man aber auch an

den kommenden Friihling denken

und schon jetzt einen Garten, eine
Terrasse oder einen Balkon planen, die im
ersten milden Friihlingslicht erstrahlen wer-
den.

Von Pierre-André Magnollay

In gewissen Regionen, die durch das Klima
weniger begiinstigt sind, wurden die Dahlien
bereits Opfer eines ersten Reifeschubs. Nun
gilt es also, die schonen Herbsttage zu niit-
zen und alle nétigen Schritte zu unterneh-
men, um die Bepflanzungen in Ordnung zu
bringen.

Die Gladiolen, Dahlien, Freesien, das Blu-
menrohr und die Schwertlilien werden aus-
gegraben und in einem Topf eingekellert.
Die Begonienknollen werden in den Tépfen
oder den Kisten hereingenommen. Diese
werden erst gereinigt, wenn die Bldtter und
die Wurzeln trocken sind. Die Geranien,

g4  Dahlie in voller
Bliite.

Dahlie bereit zur
Uberwinterung.

Auf den Winter
folgt ein herrlicher
Friihling

Die Zeit des ersten Reifs nahert sich. Nach der milden Sommer-
zeit konnen Garten und Pflanzen nun einer ziemlich langen
Ruhezeit entgegensehen. Es ist Zeit, Garten und
Pflanzen vorzubereiten. Verschiedene Arbeiten miissen nun
ausgefiihrt werden, damit man nicht vom ersten Frost und der
Kalte tiberrascht wird.

Ein schoner Winterschmuck.
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Fuchsien und auch die Feuchtpflanzen, die
sich auf vegetative Art vermehren, miissen
ebenfalls ausser Frostgefahr gebracht wer-
den, um jegliche Beschddigung zu vermei-
den.

Sparsam giessen

Jeder Girtner, jede Region hat eigene Me-
thoden des Uberwinterns. Wenn sich die
Pflanzen bisher gut gehalten haben, sollten
die Gewohnheiten nicht geéndert werden.
Wir empfehlen, die Pflanzen bei Einsetzen
des Winters nicht zuriickzuschneiden, son-
dern nur die gelben Blitter und die Bliiten-
stidnde zu entfernen. Die Kisten sollten nahe
ans Fenster gestellt werden, und zwar in ei-
nem Raum, in dem die Temperatur 2 bis 5
Grad betrégt. Dank der natiirlichen Umge-
bungsfeuchtigkeit miissen die Pflanzen nur
alle vier bis acht Wochen gegossen werden,
manchmal sogar nur einmal pro Winter.

Erst im Februar erwacht die Kultur zu
neuem Leben. Bei der ersten Frostankiindi-
gung sollten auch die Rosenlorbeeren, der
Edellorbeer, die Datura, die Siidfriichte und
ganz allgemein die mediterranen Pflanzen
an einen sicheren Ort gebracht werden. Das

Der Ba on im Winter

Die Sommerpracht ist nun verweikt Jetzt
miuissen die Troge entweder hereingenom-
men un schen und mit Chavelwasser
desinfiziert oder kleine Koniferen, Heide-

epflanzung kann bei Winter-
iinpflanzen, trockg’g’en Zwei-

chlechten Saison nicht ver-
rden Achtung, diese Pﬁan-

explatten geschu;zt werden.
nachtstanne im Topf anbe-

peratur zu diesem Zeitpunkt
ann die Pflanze i m einer Ga-

Uberwintern erfolgt an einem hellen und
kiihlen Ort. Alle diese Pflanzen benétigen
ein Maximum an Licht und eine Temperatur
zwischen 2 bis 10 Grad. Nur im dussersten
Notfall giessen! Das Uberwintern eines sol-
chen Strauches ist am einfachsten, wenn die-
ser vollig trocken gehalten wird.

Blumenzwiebeln setzen

Nun wird es Zeit, die Blumenzwiebeln im
Blumengarten zu setzen, um eine reiche Blii-
tenpracht im Friihling zu erhalten. Die Zwie-
beln benétigen fiinf bis sechs Wochen, bis
sie Wurzeln fassen und sich im Boden fest-
setzen konnen, um den Winter ohne Pro-
bleme zu iiberstehen. Es sollte darauf geach-
tet werden, dass die Zwiebeln weit genug in
den Boden gepflanzt werden, damit sie vom
Frost und vom Tauwetter nicht gelockert
werden. Die Tulpen-, Hyazinthen- und Nar-
zissenzwiebeln miissen 15 Zentimeter tief
gesetzt werden, wihrend ein Krokus, ein
Schneeglockchen oder eine Tréubelhya-
zinthe 20 Zentimeter Tiefe bendtigen. Nach
dem Pflanzen miissen die Zwiebeln griind-
lich gegossen und der Boden mit einer 5
Zentimeter hohen Schicht Torf oder Pflan-
zenerde bedeckt werden. So geschiitzt, kon-
nen die Blumenzwiebeln die strenge Saison
problemlos iiberstehen.

Der Rasen...

Die Griinflichen werden nochmals geschnit-
ten, aber vor allem werden die abgestorbe-
nen Griser beseitigt, um Fiulnis zu vermei-
den. In den Girten mit diirrem Boden oder
einem Boden, in dem zu wenig organische
Materialien vorhanden sind, kann jetzt eine
2 bis 3 Zentimeter dicke Schicht Kompost
ausgestreut werden, und zwar auf der ganzen
Rasenfléche. Diese Diingeschicht wird sich
mit den Winterregen unter den Graspflanzen
vermischen. Im Friihling kann der Rasen
von diesem Mikrobenleben und der so zuge-
fiihrten Nahrung profitieren. Trotzdem muss
dann aber ein vollwertiger Rasendiinger ein-
gesetzt werden.

...und die Striucher

In den Bergregionen und in den Regionen
mit starkem Schneefall miissen Stréucher
mit Bliiten und Koniferen speziell geschiitzt
werden. Ein Zusammenbinden geniigt in der
Regel, um ein Abbrechen der mit Schnee be-
deckten Aste zu verhindern. Es gibt auch

Ausdauernde Fuchsia, an Ort schiitzen.

griine Netze, welche einen guten Schutz bil-
den; sie sind auch weinger auffillig als die
herkommlichen Netze.

Trotz dieser Schutzmassnahme darf nicht
ausser acht gelassen werden, dass einige
empfindliche und weniger widerstands-
fdhige Pflanzen, sogar im Flachland, einen
Schutz gegen die Kilte brauchen. Der
trockene Torf, die abgestorbenen Blitter, der
strohige Dung werden mit einigen Tannen-
zweigen geschiitzt.

Im Gemiisegarten

Die Gemiiseernte muss jetzt abgeschlossen
sein. Karotten, Riiben, Sellerie, Fenchel und
verschiedene Kohlsorten miissen vor Frost
geschiitzt werden. In den begiinstigten Ge-
genden, in den niedrigeren Regionen, geniigt
ein einfaches Bedecken mit Blittern oder
Stroh zu gegebener Zeit zum Schutz vor der
Kilte.

Ganz anders in hoheren Regionen. Hier
muss das Gartengemiise entweder eingekel-
lert oder ganz einfach ins Silo im Garten ge-
bracht werden.

Je nach Gegend wird der Spross (Rapunzel
oder Rapiinzchen), wenn er im Oktober noch
klein ist, mit einer Plastikfolie (zum Beispiel
«Agril») bedeckt, zum Schutz vor der Kilte.
So den ganzen Winter geschiitzt, kann dieser
kleine Salat sogar noch mehr als doppelt so
gross werden.

Im Herbst muss in Giirten mit schwerer und
tonhaltiger Erde nur Roharbeit getan wer-
den. Der Frost wird die Motten vertreiben
und im Friihling wird der Boden leichter
zum Bearbeiten sein.

PANORAMA 10-93
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Yon Bits, Mhz, MB und Viren

Sie mochten einen Computer kaufen. Aber fiir welches
Modell sollen Sie sich entscheiden,
wenn Sie weder Informatiker noch ein routinierter

ie Software ist ein wichtiger Be-

standteil des Computers, und die je-

weiligen individuellen Bediirfnisse
sollten bei der Wahl des Computers aus-
schlaggebend sein.

Von Florence Luy

Die Leistung und Geschwindigkeit eines Sy-
stems hangt zum grossen Teil vom Mikro-
prozessor (16 oder 32 Bit), der Taktfrequenz
(von 4,77 bis 66 MHz) und dem Coprozes-
sor (welcher die Rechenoperationen be-

/

nehmen.

Die Portablen: netzunabhiéngig und hand-
lich. Der Beniitzer kann sie iiberallhin mit-

Beniitzer sind?

schleunigt) ab. Die Speicherkapazitit be-
stimmt ihrerseits die Anzahl Programme, die
man auf dem Computer installieren kann
(einige von ihnen sind sehr speicherinten-
siv), aber auch die Geschwindigkeit des In-
formationszugriffs. Wenn man beispiels-
weise eine  Textverarbeitung, eine
Tabellenkalkulation und vielleicht einige
Spiele installieren mochte, geniigen eine
Harddisk von 80 MB und eine RAM-Erwei-
terung von 4 MB. Fiir weitere Programme
(wie Graphik oder Buchfiihrung) ist jedoch
ein Computer mit einer Harddisk von 120
oder sogar 240 MB zu empfehlen.

MS/DOS, 0S/2, Windows

Ein einwandfreies Funktionieren des
Computers und seiner Peripherie-
gerite hingt vom Betriebssystem ab.
Meistens wird dieses auf einer Dis-
kette mitgeliefert, oder es ist bereits
auf der Harddisk installiert. Im letzte-

ren Fall muss sich der Beniitzer nicht mehr
darum kiimmern, es funktioniert automa-
tisch.

Das meistverbreitete Betriebssystem ist zur
Zeit MS/DOS (fiir die IBM- und IBM-kom-
patiblen Computer). MS/DOS wird jedoch
durch OS/2 (Vorteil: verschiedene Pro-
gramme konnen gleichzeitig laufen) und
durch Windows konkurrenziert. Windows
arbeitet mit dem gleichen Prinzip und seine
graphische Beniitzeroberfliche ist sehr viel-
seitig.

Guter Bildschirm wichtig

Die Computer werden in der Regel ohne Pe-
ripheriegerite verkauft und der Beniitzer
muss seinen Bildschirm, seine Druckeraus-
riistung und manchmal sogar die Tastatur
selber auswihlen. Einige Wiederverkéufer
offerieren die Option eines kompletten
«Package» zu vorteilhaften Preisen. Aber
der Kéufer hat dann nicht mehr die Wahl ei-

Folgt nun das Zeitalter «Vom Biiro nach Hause»?
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nes Produktes, das seinen spezifischen Be-
diirfnissen entspricht.

Ein wesentlicher Aspekt fiir den Beniitzer ist
der Bildschirm. Er kann im Computer selbst
eingebaut sein (portabel und mobil). Die
LCD-Anzeigen sind zwar fiir Taschenrech-
ner ausreichend, fiir weitere Anwendungen
jedoch nur begrenzt anwendbar.

Fiir die Textverarbeitung ist eher ein mono-
chroner Bildschirm mit einer guten Auflo-
sung (im Mittel 640 x 400 Punkte pro Zoll)
zu empfehlen. Wenn man hauptséchlich mit
dem Graphikprogramm arbeitet, ist ein Bild-
schirm mit einer hohen Auflosung unerldss-
lich. Was die Spiele betrifft, ist es sicher an-
genehmer, mit einem Farbbildschirm zu
arbeiten.

Drei Druckertypen

Zurzeit kostet eine gute Druckerausriistung
weniger als 2000 Franken. In dieser Preiska-
tegorie ist das Angebot gross. Es gibt drei
verschiedene Grundtypen: Nadel-, Tinten-
strahl- und Laserdrucker.

Die Nadeldrucker sind mit einem Nadelspiel
ausgertistet (9 bis 24 Nadeln), die auf ein
Tintenband schlagen. Sie bieten eine akzep-
table Qualitit, die fiir den personlichen Ge-
brauch ausreicht, aber sie arbeiten oft ziem-
lich laut.

Die Tintenstrahlmodelle sind mit einem Dii-
sensystem versehen. Diese spritzen kleinste
Tintentropfchen auf das Papier. Die Druck-
qualitdt ist gut, selbst bei einem billigeren
Modell.

Beim Laserdrucker werden auf einer magne-
tischen Walze Tunerpartikel angesammelt
und danach auf das Papier iibertragen. Die
Lasergerite bieten die beste Druckqualitit.
Weitere Peripheriegerite, welche die Com-
puterausriistung vervollstindigen, sind Ta-
statur und Maus; diese beiden Gerite sollten
leicht und bequem zum Bedienen sein. Es
gibt viele portable Gerite mit Tastaturen, die
nur mit Kinderfingern bedient werden kon-
nen...

Vom Spiel zum Text

Der Spielcomputer bietet Spielmdglichkei-
ten fiir gross und klein. Zurzeit sind Zehn-
tausende von Spielen erhéltlich. Es gibt viele
Arten von Denkspielen (Othello, Scrabble,
Schach), Phantasie- und Geschicklichkeits-
spielen. Die Informatikzeitschriften verof-
fentlichen regelmissig Listen der verfiigba-
ren Produkte. Aber um wirklich gut spielen
zu konnen, geniigt die Tastatur oft nicht. Mit

Peripheriegeriten wie etwa Joysticks beste-
hen viel grossere Moglichkeiten.

Jedes Betriebssystem bietet auch ein Text-
verarbeitungsprogramm. Die Wahl der Soft-
ware hingt bei diesem Programm ganz von
den individuellen Bediirfnissen ab. Es gibt

ganz  einfache  Textverarbeitungspro-
gramme, die vollig genligen, wenn man nur
ein paar Briefe in der Woche schreiben
muss. Sie ermdglichen ein schnelleres Ar-
beiten und eine bessere Prisentation der
Texte.

Es gibt auch, unabhéngig von einer spezifi-
schen Textverarbeitung, Rechtschreibepro-
gramme. Diese sind zwar nicht unfehlbar,
erweisen sich aber oft als niitzlich.

Von DTP zum Lernprogramm

Das Gestalten einer Seite — auch Desktop
Publishing (DTP) oder computerunterstiitzte
Publikation genannt — wird dem Beniitzer
ebenfalls zuginglich gemacht. Viele Soft-
wareprogramme ermdoglichen die Bearbei-
tung eines Dokuments, das Einfiigen von
Graphiken, Bildern oder Rahmen. Man
braucht bei dieser Anwendungsart eine
geniigend leistungsfihige Ausriistung. ‘Fiir
viele Firmen und Kleinbetriebe liegen die
Probleme bei der Auswahl der klassischen
Anwendungen, fiir die es zahlreiche Pro-
gramme gibt. Am besten ldsst man sich von
einem Fachmann beraten.

Im Bereich der Buchhaltung ist die Wahl
schwierig. Am ehesten eignet sich eine Soft-
ware mit einer leichten und praktischen
Handhabung, die spiter noch ausgebaut
werden kann (neue Module konnen zusétz-
lich installiert werden).

Die Tabellenkalkulationsporgramme sindr

zurzeit die Renner in der Informatik. Sie er-
weisen sich als sehr niitzlich, entweder zum
Berechnen von Gehiltern und léngerfristi-
gen Zinsen oder zum Darstellen von Ein-

Eine aufwendige In-
formatikausriistung
ist keine Garantie fiir
eine gute Beratung.

kommen. Das Resultat wird nicht mehr in
einer langen Zahlenreihe, sondern in Form
von Histogrammen oder Kurven aufge-
zeichnet.

Und schliesslich kann man mit einem Com-
puter auch lernen. Die neuste Lehrmethode
ist der computerunterstiitzte Unterricht. Ei-
nige Studien haben gezeigt, dass selbst die
schwichsten Schiiler gut mit einer Compu-
tertastatur umgehen konnen.

Wo kaufen?

Wenn die Wahl iiber den Typ des Computers
einmal getroffen ist, muss man sich nur noch
entscheiden, wo man ihn kauft. Die Mog-
lichkeit des «Cash and Carry» ist gut, wenn
man den Computer fiir personliche Zwecke
braucht; ein solcher Computer wird norma-
lerweise getestet und das Betriebssystem ist
bereits installiert.

Im Gegensatz dazu sollte man sich beim
Kauf eines Computers fiir den professionel-
len Einsatz beraten lassen, und zwar nicht
nur bei der Installation, sondern auch spiter.
Bleibt noch der Computer fiir den Hausge-
brauch; hier hidngt die Wahl des Modells
vom Budget des Kéufers ab, denn jeder Ser-
vice hat seinen Preis.

Ein regelmassiger Unterhalt ermoglicht eine
dauerhafte Leistung des Gerites. Viele Lie-
ferfirmen und Wiederverkéufer bieten die-
sen Service zu einem Preis von 10 bis 12
Prozent des Materialwertes an.
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Pieter Breughel der Jiingere Bruxellex, c. 1564 Anvers 1637/38. «Der Hochzeitstanz».

Vasen aus Obwohl wir uns mitten
franzésischem in einer wirtschaftlichen
Porzellan, . .

verzlert mit Rezession befinden,
vergoldeter scheint sich der
Bronze, mit

Antiquitatenmarkt dieser
Entwicklung entgegen-

sinnbildlicher
Verzierung,

Wappenblild zusetzen.

Louis Phi- . Wl 5 i

lippe, Hohe Die Antiquitatenhandler
1,12 m.

sind jedenfalls mit
dem Geschaftsgang
zufrieden.

Eine Investition,
die jeden Tag Freude
bereitet

ntike Gegenstiande kaufen bedeutet,
sein Geld gut anlegen und sich
gleichzeitig eine Freude bereiten.
Dies allerdings unter der Bedingung, dass
man nur garantiert echte Gegenstinde kauft,

von Jacqueline Mayor-Schwegler

und zwar bei einem Antiquititenhéndler mit
einem eigenen Geschift oder an einer An-
tiquitdtenmesse.

Zur Zeit kaufen die Kunden sehr wachsam
ein. Sie sind sich bewusst, dass der Kauf ei-
nes antiken Gegenstandes eine sichere Inve-
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stition ist, und die Antiquitidtenhéndler sind
da, um sie zu beraten. Diese hatten die Mog-
lichkeit oder die Bereitschaft, aus ihrem
Hobby, oder vielmehr aus ihrer Leiden-
schaft, einen Beruf zu machen, in welchem
sie sich durch zusitzlich erworbene Kennt-
nisse zum Fachmann entwickelt haben, um
auf den ersten Blick einen Stil oder eine
Epoche bestimmen und unfehlbar das
Falsche vom Echten unterscheiden zu kon-
nen.

Das bestimmte Flair

Und dies ist keine Kleinigkeit! Mit den M6-
beln verhdlt es sich wie mit der Architektur.
Jede Epoche ist von ihrem eigenen Stil ge-
pragt. Die Grenzen sind jedoch nicht immer
klar gezogen. Es gibt Ubergangsperioden,
aus denen gewisse Stiicke stammen, die man
manchmal sehr schwierig einer bestimmten
Zeit zuordnen kann.

Und schliesslich geht es nicht nur darum,
eine solide kiinstlerische Bildung zu haben.
Man braucht dazu auch ein bestimmtes Flair,
und, wie die Arzte, ein sicheres Beurtei-
lungsvermogen, um genau feststellen zu
konnen, ob ein Stiick authentisch ist oder ob
es sich um eine Kopie handelt.

Solide Garantie

Da zwei Meinungen mehr gelten als eine,
muss jedes Stiick ausgewiesen werden, be-

Antiker Kashanteppich, Seide.

Flacher Arbeitstisch mit drei Schubladen
mit Einfassung. Zeit Louis XVI.

vor es an einer Messe ausgestellt werden
darf. Ein strenges Expertengremium kon-
trolliert das Alter, die Authentizitit und die
Asthetik. Dies ist eine solide und doppelte
Garantie fiir den Kéufer.

Eine Antiquitdt ist somit eine sichere Inve-
stition. Eine Investition, die mit der Zeit
noch an Wert gewinnt, und die ausserdem je-
den Tag von neuem Freude bereitet. So kann
der Laie in gutem Glauben seine Wahl unter
Mobeln, Bildern, Gravuren, Porzellan, Zinn,
Silber- oder Glasgegenstinden, Lampen,
Schmuck, Mineralien, andern Nippsachen
jeder Art und sogar antiken Teppichen tref-
fen.

Orientteppich-Vereinigung

Ein Kollektionsteppich ist, auch fiir das Spe-
zialgeschift, ein Grenzartikel. Im Gegensatz
zu den Mobeln und verschiedenen andern
Artikeln verderben die Teppiche leicht. Da-
her stammen die meisten antiken Teppiche
aus dem Anfang dieses Jahrhunderts. Die
iiber hundert Jahre alten Teppiche sind sehr
selten. Selten sind auch die Gelegenheiten,
diese auszustellen und dem Laien zuging-
lich zu machen.

Aus diesem Grund kamen einige Héandler,
Mitglieder der (SOV) Schweizerische Ori-
entteppich Vereinigung, welche die Teppi-
che mit Leidenschaft sammeln, auf die Idee,
diese Schmuckstiicke an die Offentlichkeit
zu bringen, was bei den Kennern grosses
Staunen ausloste.

Die SOV stellt iibrigens einmalig am An-
tiquitdtensalon in Lausanne aus (vgl. Ka-
sten).

Zeugen der Vergangenheit

Wie deckt sich der Antiquititenhéndler mit
Waren ein? Es ist klar, dass dies nicht mit ei-
nem Telefonanruf erledigt werden kann. Da
wirklich schone antike Stiicke immer selte-
ner werden, muss ein Héndler auf der Suche
nach seinen Wunderstiicken immer auf Trab
sein und stdndig herumreisen. Wenn der An-
tiquar etwas verkaufen will, muss er eine
Auswahl haben und nicht immer die glei-
chen Stiicke prisentieren. Und dies speziell
an einem Salon, an dem seine berufliche
Titigkeit eine wichtige Rolle abgeben muss.
Seine Investierung ist enorm. Er muss Risi-
ken auf sich nehmen, Investitionen wagen,
ohne sich von der Wirtschaftslage beeinflus-
sen zu lassen, wenn er die Moglichkeit zum
Kaufen hat. Und dieses Kapital ist auf unbe-
stimmte Zeit blockiert. Ein antikes Stiick
kann ebenso gut 2 Monate wie 2 oder sogar
20 Jahre in seinem Geschiift bleiben.

Der Preis fiir Antiquititen mag vielleicht
hoch erscheinen. Diese kosten jedoch nicht
mehr als schéne Kopien, die heute von ta-
lentierten Kiinstlern angefertigt werden, die
ihren Anspriichen vollig legitim gerecht
werden. Ausserdem haben alle antiken
Stiicke verschiedene Jahrhunderte durchlebt
und sind Teil unseres kulturellen Erbes.

itatensalon in Lausanne
vom 11 ,—2 . November 1993

«Mauerblumchen der Welt»

Der erste Antiquititensalon in Lausanne .
fand 1970 statt. Er wurde auf Initiative des
€ *“dlcats des Waadtla des

schon ein Jahr spéter bis in die erste Etagef? ‘
des Palais de Beaulieu. Immer auf Erfolgse
tour, iberschritt der Salon das nation‘akle‘ ,

Kisstern, M \"een und anatsammlung 0
aus aller Welt von denen einige das erste
Mal aus lhren vier Wanden kommen wne‘
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24° SALON DES

ANTIQUAIRES
11-21 NOV. 1993

LAUSANNE
PALAIS DE BEAULIEU

Chaque jour: 14h. - 21h30
Samedis: 10h. - 21h30
Dimanches: 10h. - 20h.

Renseignements: tél. (41 21) 319 71 11
Fax Secrétariat: (41 21) 643 37 11

EXPOSITION SPECIALE:

LES CRECHES DU MONDE

Sie braucht. Er hat.

lhr offenes Cheminée
wird zur wirkungsvollen Heizung

Unkauf «Werbung

Mit einer SUPRA-He schlossenen Feuerraum.  Wir senden Ihnen gerne
kassette sparen Sie gleich Was spricht also dagegen, detaillierte Unterlagen.

vielfach: dass Sie lhr offenes

o Sie sparen Zeit und Geld Cheminée in eine vollwer- TIBA AG

dank einfachstem Einbau  tige Raumheizung verwan- Hauptstrasse 147
¢ Sie sparen Holz durch die deln? Und dabei erst noch #:‘Ifﬂg"“;g';g‘:':" 1d
gute Verbrennung im ge-  die Umwelt schonen? Fax 061/ 9311161
Ich mochte mehr Informationen haben dber: | PAN

[ Holz- und Kombiherde, 1 Zentralheizungsherde, 1 Holzschnitzelfeuerungen TIBAmatic,
11 Stiickholzfeuerung TIBAtherm, 1 Cheminéedfen, 1 Heizeinsatze/Heizkassetten




Gerstenernte in
Pasenow: Auch der
riesige Mahdrescher
kommt im Sommer
nicht zur Ruhe.
Wahrend die bereits
geernteten Flachen
gepfliigt werden,
frisst sich der
Mahdrescher noch
rund um die Uhr
durch die
ausgedehnten
Gerstenfelder.

Fotos: Esther Studhavlter“

Das tagliche Brot: Die riesigen,
leicht zu bearbeitenden Flachen in
Mecklenburg-Vorpommern zwin-
gen zu monatelangen, monotonen
Traktorfahrten im 24-Stunden-
Schichtbetrieb.

Hier bearbeitet Markus Schmid
frisch geerntete Weizenfelder.

Aufbruch gegen Osten

Markus Schmid, ein Schweizer Jungbauer knapp iber 20, macht
sich auf in die ehemalige DDR - und weckt bei den «Ossis» ein
neues Landwirtschafts-Verstandnis.

as Bundesland Mecklenburg-Vor-
pommern zéhlt zweifellos zu den
landschaftlich schonsten Gebieten
der ehemaligen DDR. Von der im Siiden des
Landes domizilierten Schwerindustrie ver-

Von Thomi Studhalter

schont, entwickelten sich die topfebenen,
fruchtbaren Flichen in und um die Mecklen-
burgische Seenplatte zur Kornkammer und
«Fleischfabrik» der einst prosperierenden
DDR. Nahezu die gesamte Bevolkerung des
Agrargiirtels lebte von und fiir die Landwirt-

schaft. Heute droht derselben Gegend
ein wirtschaftliches und soziales
Desaster: Die vor wenigen Jahren
dusserlich noch florierende
Landwirtschaft ist am Ende, die
«Landwirtschaftlichen Produktions-
Gemeinschaften» (LPG) aufgelost.
Die Arbeitslosenquote stieg &=
regional bis zu 60 Prozent. Nl
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Ein ehrgeiziges Projekt

Mitten in dieser schier auswegslosen Situa-
tion startet ein Schweizer Jungbauer ein ehr-
geiziges Projekt: Markus Schmid iiber-
nimmt als 20jihriger Absolvent der
Landwirtschaftlichen Schule im Oktober
1991 einen der grossten und effizientesten
Tierproduktionsbetriecbe der ehemaligen
DDR mit 750 Hektaren Land und 1500
Mastbullen. Bereits im ersten Betriebsjahr
muss Markus Schmid Flexibilitdt, Risiko
und Optimismus beweisen: Die Preise fiir
Rindfleisch liegen langst unter der Rentabi-
litdtsgrenzen, Schmids Stélle entvolkern
sich, und eine Neuorientierung wird not-
wendig.

Vom Regen in die Traufe

Seit dem Fall der Mauer und dem Ende der
sozialistischen Plan- und Misswirtschaft hat
sich der Alltag fiir die mecklenburgischen
Bauern radikal verdndert. Kein Stein blieb
unverdndert. Unzidhlige Produktionsgenos-
senschaften wurden liquidiert, andere priva-

tisiert und modernisiert. Vier Fiinftel der
Arbeitsplitze gingen verloren, und Alterna-
tiven bietet der Arbeitsmarkt im industriell
kaum erschlossenen Agrargiirtel wenig. Der
Wechsel zur Mark(t)-Wirtschaft brachte den
verbliebenen Landwirten hohe Risiken auf
schwankenden Westmérkten und gleichzei-
tig eine enorme Schuldenbelastung durch
Neuinvestitionen und Pachtvertrige.

Markus Schmid startete mit viel
Schwung in sein berufliches Abenteuer.
Aber auch ein harzender Start vermag
den 21jahrigen Schweizer Bauern nicht
zu bremsen.

Ein fiir Ost-Landwirte kaum durchschauba-
rer Dschungel von EG-Vorschriften macht
das bduerliche Leben auch nicht einfacher.
Bereits werfen die ersten Landwirte das
Handtuch und melden Konkurs. Mehrere
Bauern haben den Ausweg im Selbstmord
gesucht, und ein Ende der Probleme scheint
nicht abzusehen.

Ein ziihes Ringen

Waihrend 1990 im fernen Mecklenburg die
Ost-Mark durch die West-Mark abgelost
wird, beschiftigt sich im schaffhausischen
Ramsen ein soeben der Schule entwachsener
Landwirt mit Auswanderungspldnen. Mar-
kus Schmid wird es in der Schweiz als kiinf-
tiger Bauersmann zu eng. Wie viele Schwei-
zer Jungbauern trdumte auch Schmid von
einem grossen Landwirtschaftsbetrieb. Die
kleine Schweiz bietet seinen ehrgeizigen
Plénen keine Zukunft mehr. So zieht der in-
telligente Einzelgénger los. Auf der Suche
nach einem moglichen Standort fiir sein Un-
ternehmen landet er fast zwangslaufig im
Zentrum der Ost-Landwirtschaft, den weiten

Improvisation ist auch

| nach dem Ende der so-
zialistischen Plan- und
Misswirtschaft im Osten
Deutschlands noch im-
mer gefragt:

Da wichtige Ersatzteile

M fir die arg beschadigte
Drillmaschine am
Wochenende nicht mehr
erhaltlich sind, greift

i Markus Schmid auf sein
Bastel-Talent zuriick:
Bis weit in die Nacht
hinein flickt Schmid die
defekten Kunststoff-
teile. Am nachsten Mor-
gen steht die Maschine
wieder im Einsatz.

Feldern von Brandenburg und Mecklen-
burg-Vorpommern.
Langwierige Abkldrungen werden notwen-

.dig. In Pasenow, 150 km nérdlich von Ber-

lin, findet Schmid einen Tierproduktions-
betrieb (Rindermast und Bullenzucht) mit
idealen Ausmassen. Nun beginnt ein sieben-
monatiger Kampf um Pachtvertriage: Das
nach 1945 enteignete Land verfiel nach dem
Ende des Sozialismus wieder in einzelne
Parzellen, deren Besitzer mittlerweile in
ganz Europa verteilt leben. Jeder einzelne
Grundeigentiimer muss in miihsamer Arbeit
eruiert werden. Der 21jdhrige Schweizer
fiihrt die Verhandlungen in eigener Regie

und iiberzeugt die in beiden Teilen Deutsch-
lands lebenden Besitzern in monatelangem
zdhen Ringen von seinem Vorhaben.

Es gelingt ihm, zusammen mit dem ehema-
ligen Brigadier Olaf Friese 750 Hektaren zu-
sammenhdngendes Land zu pachten. Erst
nach Abschluss samtlicher Pachtvertrige
bietet die Treuhandanstalt Berlin als recht-
massige Nachfolgerin des DDR-Erbes einen
12-Jahres-Vertrag fiir die Gebéulichkeiten
der einstigen Tierproduktion Pasenow. Von
den beiden neuen Gesellschaftern wird
Schmid zum treibenden Motor. Ex-Bri-
gadier Friese, mit der Marktwirtschaft wenig
vertraut, baut ganz auf die Fahigkeiten des
jungen Schweizers.

Zweiter Start

Das Unternehmen Schmid/Friese startet im
Oktober 1991 in eine ungewisse Zukunft.
Beide beabsichtigen, die Tierproduktion von
friiher 2500 Einheiten weiterzufithren. Zu
Beginn stehen in den 10 Stéllen 1500 Mast-
bullen und 60 Kiihe zur Ammenhaltung.
Sémtliche der 200 Mitarbeiter miissen ent-
lassen werden, und fortan erledigen bloss
noch sieben Personen die gesamte Produk-
tion. Die Tendenz blieb fallend: Ende 1992
waren noch fiinf Arbeitsplétze iibrig. Ge-
plant ist langfristig gar eine Reduktion auf
drei Mitarbeiter.

Auch Markus Schmid schlift nicht mehr so
ruhig wie zu Beginn seines Experiments:
Schon im Oktober 1991 war die Rinderzucht
riskant. Die schlimmsten Befiirchtungen ha-
ben sich inzwischen bewahrheitet. Die
Preise fiir Rindfleisch sind weiter in den
Keller gerutscht, das Unternehmen kippt aus
der Rentabilititszone. Schmid und Friese
miissen sich entschliessen, die Rindermast
aufzugeben und auf Pflanzenbau umzustei-
gen. Von den 1500 Jungstieren sind noch
etwa 60 iibriggeblieben und die baufilligen
Grossstille stehen bis auf zwei Ausnahmen
leer. Schmid hat die Gebéulichkeiten Ende
Jahr an die Treuhandanstalt zuriickgegeben
und widmet sich nun ganz der Feldarbeit.
Von den urspriinglich 750 Hektaren Land
sind im Moment noch 600 Hektaren iibrig-
geblieben. Das Duo beabsichtigt aber, die
Fldche in absehbarer Zukunft auf 1000 Hekt-
aren auszuweiten, um eine betriebswirt-
schaftlich sinnvolle Grosse zu erreichen.

7 Tage pro Woche

Einem erst 21jihrigen Unternehmer fillt es
erfahrungsgemiss kaum leicht, die Banken

PANORAMA 10-93

27




SOREG-GLASROLLWAND
das neue Verglasungssystem
fiir Ihren Traumwintergarten

Profit weg?!

Mit dem seit tiber 10 Jahren be- ™
wiéhrten Soreg-System ver-
wandeln wir lhren Sitzplatz, lhre™
Terrasse oder Balkon in einen
Traumwintergarten. Beratung —
Planung — Realisierung nach
dem Firmengrundsatz:

Erledigte Geschaftsunter-
lagen warf er achtlos in
seinen ,altgedienten“ Papier-
korb. Mit fatalen Folgen

fir das ganze Unternehmen...

Einsenden an Movitec AG. Information folgt.

Qualitat nach Mass.
INTIMUS-Aktenvernichter - i
garantieren die datenschutz- movitec ag
gerechte Vemichtung VOT er- Einsiedlerstrasse 31 8820 Wadenswil Telefon 01/780 57 44

ledigten Geschiftsunterlagen.

Fenster u. Hausturen
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®
Thermo Max
uber 60 Grossen

dorig-Tiefstpreisgarantie I
linger Ihrem Papierkorb. /_
Lassen Sie sich vom : ab Fr 115

Spezialisten beraten.

MESSERLI 4

INFORMATIONSTECHNIK

Vertrauen Sie nicht

@ dorig-Tiefstpreisgarantie @ besuchen Sie

unsere Fenster-u.Turenschau @ fur kurzfristige :
S Offerte Masse mitbringen @ Fenster-Turen-
\Q Laden auf Mass @ Renovation zum Festpreis

A.Messerli AG, 8152 Glattbrugg/ZH
Sagereistr. 29, Tel. 0178291111
Fax 01/82913 48

Aarau, Basel, Bern, Chur, Genf,
Lausanne, Luzern, Manno, St. Gallen,
Sion
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Aktenvernichter

von A-Z @ kostenlose Beratung auch bei

Ihnen zu Hause —ter g"“ﬂ

erser,, - n. Fe o el
< N Ec\,)ruchschutz m.Schius®

in! -
- nur *
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solan!

St Ganes
dorig fenster service ag
Rorschacherstr. 183, 9000 St.Gallen
Tel 071-2542 23 Fax 071-25 50 35
Filialen: Chur, Schaffhausen, Winterthur




Kiimmerlicher Rest eines einst 1500 Zuchtbullen umfassenden Betriebs: Noch rund 60
Kiithe zur Ammenhaltung bevélkern die riesigen Stalle. Schmid und Friese miissen
von der Fleisch- auf die Pflanzenproduktion umsteigen.

von einem Vorhaben dieser Grossenordnung
zu iiberzeugen. Schmid hat sich dennoch
durchgesetzt und verfiigt heute iiber einen
respektablen Fuhrpark: drei Traktoren mit
114, 160 und 190 PS stehen auf den Feldern
im Einsatz. Ein 7-Schar-Pflug, eine Krei-
selegge mit Drillmaschine, eine Spritzma-
schine zum Pflanzenschutz, ein Streuer, ein
riesiger Mahdrescher und sechs Anhdnger
vervollstindigen das Sortiment. Ein radika-
ler Wandel nicht nur in der Technik. Auch
die verbliebenen Mitarbeiter miissen méch-
tig dazulernen: Sie arbeiten heute als
Tierpfleger, = Landmaschinenmechaniker,
Schweisser, Schlosser und Traktoristen in
Personalunion.

Noch erstaunliche aber die breitgefacherten
Fahigkeiten des jungen Schweizers: Von
Managementqualititen zu handwerklicher
Begabung und agronomischen Kenntnissen
beherrscht Schmid sémtliche Sparten und
lebt seinen Mitarbeitern Landwirtschaft un-
ter marktwirtschaftlichen Gesetzen vor.
Schmid arbeitet 7 Tage pro Woche und
kommt nur selten dazu, Essenspausen einzu-
legen. Stets parkt ein Kleinwagen mit
Schaffhauser Kennzeichen in seiner Néhe:
heruntergelassene Fensterscheiben, offener
Aktenkoffer und empfangsbereites Autote-
lefon zeugen davon, dass es sich dabei mehr
um ein rollendes Biiro als um ein Transport-
fahrzeug handelt.

Jugend als Nachteil

Schmids fundiertes Fachwissen, seine Aus-
dauer und Energie sind aber noch kein Ga-
rant fiir den Erfolg. Immer wieder spiirt der
mutige Schulabginger die Nachteile seines
jugendlichen Alters. Nicht nur Behorden,
Versicherungen und Banken beobachten den
erst 21jdhrigen Pionier mit Argusaugen. Die
Belegschaft der fritheren «Tierfabrik» Pase-
now und die noch verbliebenen Mitarbeiter
misstrauen ihrem neuen Gutsherrn: Die
Mecklenburger sind ein verschlossenes,
stolzes Volk und in der kollektivistisch ge-
fiihrten Landwirtschaft aufgewachsen. Alle-
samt sind sie Spezialisten ihres Fachs, bei-
spielsweise als Traktoristen hochdekoriert.

Verstindlich, dass unter diesen Umstinden
der Auftritt eines knapp liber zwanzigjahri-

gen Schweizer Unternehmers Misstrauen

und Konkurrenzéingste streut. Die Mitarbei-
ter miissen ihr wihrend Jahrzehnten antrai-
niertes Wissen wie Kleider abstreifen, sich
von einem ausldndischen Gutsherrn beleh-
ren und in die Geheimnisse einer marktwirt-
schaftlich orientierten Landwirtschaft ein-
fiihren lassen. Markus Schmid wird kaum je
als Retter des heimischen Bauernstands ge-
feiert und wohl noch Jahre brauchen, um die
Herzen der eher zugeknopften «Ossis» zu
erobern.

24-Stunden-Stress

Zum Zeitpunkt unseres Besuches Ende Au-
gust wurde gerade die Ernte unter Dach ge-
bracht, und die Mannschaft stand im Dauer-
stress: 600 Hektaren Acker sollten bearbeitet
werden. Wenn der Pflug unter den harten
Arbeitsbedingungen nicht gerade repariert
werden muss, steht er in zwei 12-Stunden-
Schichten rund um die Uhr im Einsatz. Mih-
drescher und Drillmaschine zur Aussaat zie-
hen bis Ende September auch des nachts ihre
Runden auf endlos weiten Feldern. Anders
sind die fiir Schweizer Verhiltnisse gewalti-
gen Dimensionen nicht zu bewiltigen.

Das gespenstische Bild der einsamen Nacht-
arbeiter in Mecklenburg passt zur gegenwir-
tigen Marktsituation: Viele landwirtschaftli-
che Produkte aus dem Ostteil Deutschlands
sind unverkéuflich. Einzelne Bundeslidnder
drohten in Kirschen, Pflaumen, Gurken und
Tomaten zu ersticken. Die Obst- und Ge-
miiseschwemme sowie Billigangebote aus
Osteuropa werden zunehmend zu einer Be-
drohung ostdeutscher Obst- und Ge-
miiseproduzenten.

Etliche Landwirte iiberlegen sich bereits, ob
es sich noch lohnt, die Kartoffeln aus dem
Boden zu holen. Kein gutes Omen fiir einen
Neustart im Stil des mutigen Schweizers.
Doch Markus Schmid gibt nicht auf und
beisst auf die Ziahne. Er vertraut auf die
Grosse des europidischen Marktes und hat
seine Auswanderungspldne bisher nie be-
reut.

Moderne Traktoren mit 190 Pferdestarken
erleichtern zwar die monotone Arbeit.
Standiger Materialverschleiss zwingt
Markus Schmids Mitarbeiter fast taglich
zu zeitraubenden Reparaturen.
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450'000 Mitglieder
vertrauen dieser Bank.

Wintergirten
im Bausatz

- Qualitats-Produkt!

- Alle Masse moglich!

— Besuchen Sie unsere
Ausstellung!

Offnungszeiten Ausstellung:

Di-Fr 08.30-11.30 Uhr
14.00-18.30 Uhr

Sa 09.30-16.00 Uhr

WINTERGARTEN-DISCOUNT

Telefon 062/63 28 25
Hauptstrasse 34
4626 Niederbuchsiten

(bei Egerkingen)

Immer mehr Menschen, gerade auch junge,
vertrauen der Raiffeisenbank. Sie schatzen die fairen

Grundséatze und die auf Sicherheit ausgerichtete
Geschaftspolitik.
Als Raiffeisen-Mitglied geniessen Sie interessante

F ' . Vorteile und Rechte. Mdchten Sie mehr wissen?

RA' E I S E N k' Wir informieren Sie gerne persénlich!

“ Nach 18 Jahren erfotgrexcher Tattgket’c 'mtt unser Verwalter, . RAI FF$EISEN
' o = B .

? Mtt’ce 1994 m den wohlverdlenten Ruhestand

Wi wollen rechtzeitig die Nachfolge in die Wege (eaten und M Die Bank, der man vertraut.
 chen daher auf Jahresende 1993 oder nach Vereinbarung ¢ enen. .

 Bankverwalter

Zu den Hauptaufgaben geharen. . .

- die selbsfandige Fihrung unserer Bank (Bdanzsumme 40 Mno } .
in einem sich wandelnden Umfeld; .

- die Betreuung der bestehenden Kundschaft sew:e der
Ausbau der Geschaﬁsbez:ehmgen ,

~ Wir erwarten. - ‘

- fundierte. Bankausbﬁdung und mehrjahnge Berufserfahrung, .
— Praxis in samtlichen Bereichen des Bankwesens inklusive EDV;
 — Kontaktfreudigkeit und Erfahrung im Umgang mit Kunden;

~ ~ Initiative, Se!bstandigke;t Orgamsatsonstalent und Teamgerst \

. Wir bleten . .
- eine vielseitige T at;gkett verbunden mxt emer "
~herausfordernden Aufgabe;

— gutes Mitarbeiterinnen-Team;
— moderne EDV-Anlage; .
~ ~ den Anforderungen entsprechendes Gehalt ‘ .
- zeitgemdsse Anstellungsbedmgungen und Somaﬂexstungen .

~ Wenn Siesich von dieser nicht aﬂtag ichen Chance angesprochen ~ In
 fihlen, setzen Sie sich mit uns in. Verbsndungen oder senden S‘e
~uns die ublichen Bewerbungsunteriagen 2. .

Herm Wﬂiy Uebe{hart Verwaltungsrafsprasndent de sffelseh— -
~ bank Welschenrohr, Technosstrasse 444, 471 6 Welschenrohr .
Telefon P 065 / 49 13 39 G062 ;'76 22 n . ’

* RAIFFEISEN

= = bBowuiomdaen mehishdoRife
Die Bank, der man vertraut. ~am neuen System angeschlossen.
. . ~ Bis Herbst 1994 werden sémtliche
alten Geréte umgerdistet sein.
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’Dle Run}dklrche von Saas-Balen

'Em rchltektomsches Kurlosum im Oberwallis

undktrcbe von Saas-Balen im Oberwallis gilt in vieler Bezie-
(hung als architektonisches Kuriosum. Nun wird sie mit grossem

{ and renov:ert

Allein schon die .auch im Tal gelau-
fige Bezeichnung «Rundkirche»
charakterisiert die der Assunta (Ma-
ria Himmelfahrt) geweihte ehema-

So ist. s;e das Werk eines aus Saas-
Balen selbst gebiirtigen Maurer-

‘meisters namens Johann Josephj
metz, Stukkator, Ingenieur und Ar-

‘nach Abschluss einer Maurerlehre
in Sitten 1782 vom Stadtrat da-
selbst das Meisterdiplom erhielt
und, nach der grossen Feuers-
brunst des Jahres 1788 Stadtbau-
meister und Burger von Sitten,
‘wohl namhafte Patrizierhauser am
«Grand Pont» der Stadt ernchtete

EIN AUTODIDAKT

Ein Prophet, der in seinem Vater-

land etwas galt. Dies, obwohl Inner-

und Ausserbalen wegen der Finan-

zierung des geplanten Neubaus der
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Kirche zerstritten waren; es be-
durfte des bischoflichen Schieds-
spruchs zugunsten des Neubaus.

Andenmatten erbaute die Kirche
mit Hilfe von zwolf Tiroler Gesellen

unter Ludwick Korber in den Jahren

. 1809-1812. Der Kultbau blieb Ka-

pelle bis zur Pfarreigriindung 1916.

Wie die Prismeller Baumeister der
Spatgotik und des Barocks war An-
denmatten Maurermeister, Stein-

chitekt in einem. In der Architektur
war er Autodidakt. In seiner Bitt-
schrift an den Stadtrat von Sitten
steht: «Nach demme ich etliche
Jahre ... bey mier selbsten gelehr-
net die Baukunst zu iben... » -
«lch habe im oberen Wallis schier
zusammen alle Gotteshauser be-

trachtet.»

EIN WERK VOLL GRAZIE

Den Beweis fir die Richtigkeit die-
ser Aussage liefert die Rundkirche
von Saas-Balen in verbliiffender

__aussenmauern,

Weise. Wer die Oberwalliser Kir-
chenarchitektur etwas kennt, be-
gegnet in dem Bauwerk einer klei-
nen «Summa» ihrer Motive: der
Vorhalle der Burgerkirche von Visp
- dem Frontturm iber der Orgel-
empore der Ritikapelle in Eyholz —
der Aussenwandgliederung mit fla-
chen Rundbogennischen, wobei die
Lisenen durch Kampfer zu Pilastern
umgedeutet sind, wie in der Marti-
nikirche in Visp — der Zwiebelhaube
der Stockalpertiirme - den schon
von den Prismellern verwendeten
Dachkragsteinen.

Dass bei dieser Vielzahl vertrauter
Motive nicht eine Architekturklitte-
rung entstand, sondern ein Werk
voll Ebenmass und Grazie, darin lag
die Meisterschaft des einheimi-
schen Maurermeisters, die man
vielleicht genial nennen darf. An ein
fast kreisrundes Schiff schmiegt
sich ein gleichfalls runder Chor. Die
Kegeldachlein mit ihren Gie-
belahren steigen zum Turm hinan,
der in der Zwiebel wie in einem
Flammchen gipfelt, wahrend die
Vorhalle die taleinwarts nach Si-
den drangende Bewegung halt.

FUR BESONDERE ANLASSE

Und die Wahl des Kreises fiir den
Grundriss — bei steilem Vertikalis-
mus - ist mehr als ein Anflug von
Klassizismus. Welche Gestalt hatte
sich denn besser in den kleinen run-
den Talkessel von Saas-Balen ge-
fligt, den an beiden Talflanken Fel-
sentirme umfassen. So kommt
zum reinen Klang der Architektur
noch der Einklang mit der Natur.

Die Rundkirche wurde als Pfarrkir-
che zu klein. So baute man in den
flinfziger Jahren eine neue, gros-
sere Kirche. Seit 1958 wird die alte
Rundkirche nur mehr bei besonde-
ren Anldssen benutzt. 1962 ist sie
auf Initiative des Oberwalliser Hei-

matschutzes restauriert worden.

GESAMTRESTAURIERUNG

Doch das standige Aufsteigen von
Feuchtigkeit ber die 2,5 Meter tief
im Land gelegenen Fundamente
hat in den letzten Jahren erhebliche
Schaden an den Kirchenmauern
verursacht. Direkt hinter dem Sei-
tenaltar des heiligen Josef befindet
sich der Sakristeianbau. Hinter die-
sem Anbau, entlang der Kirchen-
drang ebenfalls
stark Feuchtigkeit in das Innere der
Kirche und richtete schwere Scha-
den am spéatbarocken Seitenaltar

an. Durch die standig hohe Luft-
feuchtigkeit von tber 70 Prozent
wurden auch die anderen Altare
und Kirchenstatuen beschadigt. Der
Verputz an den Wanden verfarbte
sich und brockelte sukzessive ab.
Aufgrund der standig fortschreiten-
den Schaden sah sich die Pfarrei
und die Gemeindeverwaltung ver-
anlasst, eine Gesamtrestaurierung
der Rundkirche in Angriff zu neh-
men, um weitere schwere Schaden
an diesem Kulturgut zu verhindern.
Unter Beizug von kantonaler und
eidgenossischer  Denkmalpflege
wurde ein Restaurierungsprojekt
ausgearbeitet. Damit
keine Feuchtigkeit mehr Gber die
Fundamentmauern in die Kirche
eindringen kann, wird das ganze
Fundament auf eine Tiefe von
einem Meter in kleinen Etappen
weggenommen, anschliessend mit
einer verschweissten Sarnafilmatte
abgetrennt und dann wieder neu
untermauert. Ebenfalls wird der Sa-
kristeianbau neu abgedichtet. Mit
einem Entwasserungskanal rund
um die Kirche wird das Grund- und
Regenwasser abgeleitet.

...VERURSACHT HOHE
KOSTEN

Im Innern der Kirche mlssen der
Boden, die Seitenwande sowie das
Dach restauriert werden. Die Altare
missen ebenfalls restauriert und

neu vergoldet werden. All dies ist

zwar eine kostspielige, aber drin-
gend notwendige Arbeit fir den
Erhalt dieses Bauwerkes von natio-
naler Bedeutung fiir zukiinftige Ge-
nerationen.

Der Kostenvoranschlag fiir diese
Gesamtrestaurierung belduft sich
auf iiber 1 Million Franken. Dank der
Unterstilitzung von Bund und Kan-
ton ist ein Teil der Finanzierung si-
chergestellt. Es verbleibt aber noch
eine namhafte Restschuld, die vom
Dorf Saas-Balen mit seinen 400 Ein-
wohnern nicht allein getragen wer-
den kann. Fiir die Reduzierung der
Restschuld ist die Pfarrei Saas-Ba-
len daher dringend auf Spenden
und Beitrage angewiesen.

Spenden fiir die Sanierung der
Rundkirche konnen auf das Post-
checkkonto 19-4152-2 der Raiff-
eisenbank Saas-Grund zugunsten
Konto Nr. 50915.09, lautend auf
Rundkirche Saas-Balen, iiberwie-
sen werden.

Walter Ruppen / Konrad Burgener

i
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«DIE LETZTE » I

ICH HAB' DIR AUCH
VON ZU HAUSE WAS
FEINES MITGEBRACHT.

Geistige Arbeitsfahigkeit nimmt zu

Der Herbst ist besser als sein Ruf

Unversehens ist es Herbst ge-
worden, aber der Herbst ist
besser als sein Ruf - auch fiir
die Gesundheit. Die tidglichen
Temperaturschwankungen zum
Beispiel sind durchschnittlich
etwa um zehn Grad niedriger
als in den Sommermonaten.

Viele Herz- und Kreislaufkranke
sind gliicklich, dass sie endlich den
Sommer hinter sich haben. Sie
freuen sich auf den Herbst, der er-
fahrungsgemass immer noch eine
ganze Reihe schoner Tage bringt.
Dass man in den kiihleren Herbst-
nachten besser schlaft als in den
schwiilen Sommernéchten, weiss
jeder aus eigener Erfahrung.

Und trotzdem: Wenn man vom
Herbst spricht, denkt man sofort an
Nebel, Regen, Kélte und Erkaltung.
Viele denken denn auch an das alte
Sprichwort, wonach Vorbeugen
besser sei als Heilen.

Weniger Depressionen

Und «zur Vorbeugung» mummen
sie sich dann ein, als ob wir schon
im tiefsten Winter wéren. Sie las-
sen sich von der Angst treiben, von
den ersten kiihlen Tagen, die nun
einmal diese Jahreszeit mit sich
bringt.
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Besser ware, so etwas mit dem Arzt
zu besprechen, wenn Sie selbst
nicht sicher sind, vor allem bei
lhren Kindern. Diese dick einzu-
packen oder gar im Zimmer hocken
zu lassen, das ist bestimmt nicht
das Richtige. Denn wie schon ge-
sagt: der Herbst ist besser als sein
Ruf.

Depressionen treten im Herbst nur
selten auf, auch wenn er als «graue
Jahreszeit» gilt. Die Statistik gibt
ein ganz anders Bild: der Hohe-
punkt der gefdhrlichen Depressio-
nen liegt im Friihjahr, der Tiefpunkt
dagegen im Herbst und Winter.

Zeichen des Friedens

Auffallend ist die Zunahme der gei-
stigen Arbeitsfahigkeit im Herbst.
Der russische Komponist Peter
Tschaikowsky liebte den Herbstbe-
ginn besonders, er regte ihn zu
neuen musikalischen Gedanken an.
Viele Menschen verrichten ihre gei-
stige Hauptarbeit wéhrend des
ganzen Jahres im Herbst und in
den frilhen Wintermonaten, und
anderen ist keine Zeit des Jahres
lieber und willkommener als die ru-
higen grauen Tage des Spatherb-
stes: sie bedeuten ihnen ein Zei-
chen des Friedens und der inneren
Einkehr. ead./G.D.

HEITERER SCHLUSSPUNKT

Skelett. - Oliver, Sohn vom Dok-
tor, zeigt seinem Freund Pascal das
Arbeitszimmer seines Vaters. Vor
allem bestaunen sie das Skelett im
Glasschrank.

«Woher hat dein Vater das?» fragt
Pascal.

«Das steht schon lange hier», ent-
gegnet Oliver gelangweilt, «wahr-
scheinlich war das sein erster Pa-
tient.»

Apfelschuss. - «Um Gottes Wil-
len, was machst du mit deiner Arm-
brust?» schreit Peters Mutter aus
dem Fenster. «Du zielst ja deinem
Bruder direkt auf den Bauch!»
«Seine Schuld, Mami. Wir spielen
doch Wilhelm Telb, und wahrend
ich die Armbrust spannte und den
Pfeil einlegte, hat der Urs den Apfel
aufgegessen!»

Dornroschen. - Die Lehrerin er-
zéhlt den Kindern das Marchen
vom Dornréschen. André ist damit
nicht zufrieden.

«Dornroschen ist doch an ihrem 14.
Geburtstag eingeschlafen», tadelt
er. «Da war sie doch viel zu jung
zum Heiraten, als der Prinz sie
weckte.»

«Aber denk doch nach, André. Sie
hatte doch in der Zwischenzeit hun-
dert Jahre geschlafen!»

«Stimmt, doch dann war sie doch
viel zu alt zum Heiraten!»

Unterbrechung. - Micha spricht
mit Andacht sein Abendgebet. Sei-
ne Schwester Karin will ihn necken
und kitzelt ihn unter den Armen. Da
halt Micha in seinem Gebet inne
und sagt: «Lieber Gott, wart bitte ei-
nen Augenblick, ich muss meiner
Schwester eine kleben!»

Demontage. - Grossmutter ist auf
Besuch und reinigt vor dem Schla-

fengehen noch ihr Gebiss. Die klei-
ne Barbi kommt zufallig dazu.
«Grossmami», fragt sie erstaunt,
«kann man dich noch weiter aus-
einandernehmen?»

Anfénger. - Kinderschwester in
der Maternité zu einer jungen Mut-
ter: «Es ist Ihr erstes Kind, nicht
wahr?»

«Ja, warum? Finden Sie, dass es di-
lettantisch wirkt?»

Befdorderung. - «Ich habe gehort,
dass dein Vater Professor gewor-
den ist.»

«Ja, stimmt, aber ich darf weiterhin
Papi zu ihm sagen.»

Anpassungsvermogen. - «Wel-
ches Tier», fragt die Lehrerin, «hat
das grosste Anpassungsvermo-
gen?»

«Das Huhn!» ruft Karla.

«Und warum das Huhn?»

«Es legt die Eier immer so, dass sie
genau in die Eierbecher passen!»

Kummer. - Ein franzosischer Film-
schauspieler geht in Beverly Hills
spazieren, als er ein kleines weinen-
des Madchen sieht.

«Warum weinst du denn, Kleine?»
fragt der Schauspieler, «hast du et-
wa deine Mommy verloren?»
«Nein», schluchzt das Kind, «ich
weiss bloss nicht mehr, mit wem
sie verheiratet ist.»

Mode. - Sheila, mit einem blauen
und einem rose Strumpf angetan,
trifft ihren Vater, einen New Yorker
Millionar, zufallig im Wohnzimmer.
«lst das etwa die neueste Mode in
eurer Schule?« fragte der Vater.

«Bis gestern noch nicht», lachelt
Sheila. «Aber von morgen an ganz
bestimmt - darauf kannst du Gift
nehmen!» (ead)

SCHLUSS
PUNKT

Wenn jemand unser Bestes will,
meint er hdufig unser Geld.

Robert Lembke, deutscher Fernsehjournalist




Gewinnen Sie 1000
Funfliber!

L U
Grosses Funfliber- g5 £
GeWinnSP‘e‘ Ml Bei der Raiffeisenbank haben Sie
2. bis 12. November 199 jetzt doppelte Gewinnchancen:
Sie kénnen bis 10 Funfliber sofort gewinnen. Und
Sie nehmen an der grossen Hauptverlosung vom
30. November teil, bei der es um 100 oder gar

1000 Funfliber geht! Und das kurz vor Weihnach-
ten...

Holen Sie gleich Ihre Gewinnkarte am Schalter!

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.
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