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BODENMARKT Parallel zu den Hypozinsen sinken auch die Landpreise —
Bauen wird wieder erschwinglich.

NATIONALBANK Sie ist die Hiterin der schweizerischen Kredit-
und Wahrungspolitik — ein Portrat der Nationalbank.

JUGENDWETTBEWERB «Tempo: umdenken — umlenken!».
So lautet das Motto des diesjahrigen Raiffeisen-Jugendwettbewerbs.

RAIFFEISEN
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DONAUM

Erleben Sie eine aussergewohnliche
Reise zu den Donaumetropolen, wo
vieles noch an die glorreiche gute alte
K + K Zeit erinnert - Wien, Walzer-

stadt und ehemalige Kaiserresidenz -
Budapest, die der Donau...
Zu Puszia und Paprika, in die weiten
Steppen mit den typischen Brunnen,
reimvolle Bouprsrach Budepest i
reizvolle Hau Uhrt
Sie diese Rundreise nochpﬁ‘tngam.
Wie kuun;‘::n anderes I.an(li‘ in Os;
europa Ungam sich auc
wiahrend der ;ﬁ!l‘k vom Sozialismus
geprigten Jahre sein ganz eigenes,
ungansches Gesicht bewahrt. Auf
dieser Reise erleben Sie die Uber-
sch&umendeUdulebensnf:’ezde der
Metropole B! st u ie fraum-
haften- I.nndschcff?skulissen der un-
rischen Tiefebene, der Pusztas und
s Badlatonsees kennen. Zahlreiche
Ausfliige zu landschaftlichen und kul-
turellen Sehenswiirdigkeiten zeigen
lhnen die Schétze, die Ungam fir uns
bereit halt.
Preise pro Person

8 Tage inkl. Halbpension Fr. 795.-

Zuschlag Maiabfahrten  Fr. 50.-
Einzelzimmerzuschlag Fr. 210.-
Fak. Ausflug Szenbekkala

inkl. Nachtessen Fr. 65.-
Annullationsschutz oblig.  Fr. 12.-

REISEDATEN: (So-So)
03.04.-10.04.94
10.04.-17.04.94

01.05.-08.05.94
08.05.-15.05.94
17.04.-24.04.94 15.05.-22.05.94
24.04.-01.05.94 22.05.-29.05.94

Einreisebestimmungen
Fir die Einreise nach Ungarn bendtigen Sie
einen giiltigen Reisepass.

ONARCHIEN

Wien - Budapest - Plaftensee

8 Tage inkl. Halbpension

e

TWERENBOLD-Leistungen

— Fahrt mit modernem Reisebus

— Unterkunft in guten Erstklasshotels inkl.
Frihstick

- 6 x Abend- und 2 x Mittagessen

— Alle Zimmer mit Dusche/Bad und WC

— Alle aufgefihrten Ausflige (ausgenommen
am 6. Tag)

— gefihrte Stadtrundfahrt in Wien

~ gefihrte Stadtrundfahrt in Budapest

— Kutschenfahrt mit Reitschau in der Puszta

~ Reiseleitung in Ungarn

— Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

Abfahrtsorte

06.45 Bern, 07.30 Olten, 08.00 Lenzburg,
08.00 Baden, 08.30 Zirich, 09.00 Win-
terthur, 10.30 St. Margrethen.

Reiseprogramm
1. Tag: Hinfahrt via Feldkirch - Bludenz — Arl-
bergtunnel — Autobahn - Innsbruck - Salzburg
— Linz — Melk — St. Pslten - Wien.
2. Tag: Nach dem Frihstiick erwartet uns eine
einheimische Reiseleiterin zur ausfihrlichen
Stadtbesichtigung dieser strahlenden Millionen-
stadt am Donauufer. Sie lernen die wichtigsten
Sehenswiirdigkeiten kennen: z.B. Staatsoper,
Stephansdom, Peterskirche, Hofburg, Belvede-
re, Burgtheater. Anschliessend setzen wir unse-
re Reise Richtung Ungarn fort. Abends erreichen
wir die ungarische Metropole Budapest.
3. Tag: Am Vormitiag gefihrte Stadtrundfahrt
durch Budapest, der Perle der Donau mit der
Fischerbastei, Matthiaskirche, Burgviertel, Hel-
denplatz, Margaretheninsel usw. Der Nachmit-
tag steht zur freien Verfigung fir individuelle
Besichtigungen und Shopping. Sie kénnen die
beiden Stadtteile Buda und Pest auf eigene
Faust erforschen und vielleicht ein paar Souve-
nirs einkaufen. Sehr beliebt sind die buntbe-
stickten Tucher und Servietten. Einen Spazier-
ang auf der Fischerbastei solllen Sie auf
einen Fall verséumen.

Fur telefonische Anmeldung und weitere Informationen stehen wir lhnen gerne
zur Verfigung. Die Platzzuteilung im Car erfolgt nach Eingang der Anmeldung.
1.-3. Sitzreihe kann gegen Zuschlag gebucht werden.

Damit alle gut fahren, seit 1895.

TWERENBOLD

“Fislishacherstrasse, 5406 Baden-Ritihof. Tel. 056,/84 02 02

ab F 50-

4. Tag: Wir verlassen Budapest und fahren siidlich ins Zentrum der
«Puszta» nach Kecskemét mit Empfang durch den Biirgermeister im
Rathaus. Anschliessend Kutschenfahrt mit Reitschau. Vielleicht
wagen Sie auch selbst einen Ritt auf den rassigen, temperamentvol-
len Pferden Ungarns. Mittagessen mit Zigeunermusik in einer
Csarda. Durch abwechslungsreiche Landschaft erreichen wir unser
ndchstes Ziel den Plattensee auch Balaton genannt. Der Plattensee
ist der grésste Binnensee Europas und weltbekannt als Paradies fiir
Erholungssuchende. Wir iibernachten auf der Halbinsel Tihany, die
welgen ihrer eigenartigen Vulkanformationen unter Naturschutz
steht.

5. Tag: Nach dem Frihstick fahren wir nach Pécs, einem wichti-
gen Kulturzentrum im Stiden des Landes. Zu Recht gilt Pécs als eine
der schénsten und interessantesten Stadte. Der Ruf beruht nicht nur
auf der malerischen Lage am Siidhang der 535 m hohen Misina -
hier gibt es die meisten tiirkischen Baudenkméler Ungarns. Abends
Rickkehr zu unserem Hotel.

6. Tag: Fahrt nach Herend mit Besichtigung der traditionsreichen
Porzelgnmonufoktur — weiter zur Konigsstadt Veszprem, wo wir
einen Stadfrundgang unternehmen. Anschliessend zuriick zu unse-
rem Hotel und Mittagessen. Der Rest des Tages steht zur freien Ver-
figung oder Méglichkeit zur Teilnahme an einem fak. Ausflug nach
Szenbekkala, wo wir einem Winzer einen Besuch abstatten werden.
Besichtigung des Weinguts mit dazugehdrender Degustation. Am
Abend erleben wir hier einen alten ungarischen Brcuc?‘n: Darstellung
einer Dorfhochzeit, wie sie in Ungarn seit jeher gefeiert wird. Bei
Zigeunermusik und reichhaltigem Hochzeitsmahl geniessen wir das
gemiitliche Beisammensein. Ruckfahrt zu unserem Hotel.

7. Tag: Fahrt zur ungarisch/sterreichischen Grenze und iiber Fiir-
stenfeld - Graz — Klagenfurt - dem Waérthersee entlang - Villach -
nach Lienz.

8. Tag: Riickfahrt im Hochpustertal iber Toblach - Bruneck und wei-
ter Gber den Brenner hinunter zur alten Tiroler Landeshauptstadt Inns-
bruck: Weiter via Landeck - Arlbergtunnel — durch das Voralberg
zuriick in die Schweiz.
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Im
neuen
Kleid

oppla — was ist
denn mit ‘Panorama’
passiert!» So
mogen Sie reagiert
haben, als Sie einen ersten
Blick auf die Titelseite unserer
neugestalteten Kundenzeit-
schrift geworfen haben.
Tatsédchlich kommt «Panora-
may in einem neuen Kleid da-
her. In der besonders schnell-
lebigen Medienbranche die Zei-
chen der Zeit erkennen, heisst
ein Produkt in nicht allzu gros-
sen Abstinden einem Face-
lifting zu unterziehen. Das gilt
fiir eine Tageszeitung ebenso
wie fiir das Magazin der Raiff-
eisenbanken. Mit Clemens
Barmettler hat Raiffeisen einen
ausgewiesenen Fachmann en-
gagiert, der ein modernes und
lesefreundliches Layout
schuf.
Wenn Thnen optisch auch eini-
ges neu vorkommen wird: am
redaktionellen Konzept hat
sich nichts gedndert. Wir wol-
len Thnen auch weiterhin einen
interessanten Mix bieten zwi-
schen Bank- und Wirtschafts-
themen einerseits sowie Arti-
keln aus den Bereichen Bauen,
Wohnen, Familie und Gesell-
schaft andererseits — wie mit
der vorliegenden Nummer.
Wir sind tiberzeugt, dass Sie
am neuen «Panoramay recht
schnell Gefallen finden werden.
MARKUS ANGST
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WAHRUNGSHUTERIN Die Schweizerische
Nationalbank regelt den Geldumlauf
und hutet die Wahrungs- und Kreditpolitik.

4

LANDPREISE \Weil neben den Zinsen auch
die Bodenpreise fallen, scheint der
Traum vom Eigenheim wieder realistischer.

10

PATENT Die Schweiz braucht kluge Képfe,
doch der Weg des Erfinders
bis zum Patentamt ist beschwerlich.

12

MAL-REKORD Mit jahrlich 600 000 Malarbeiten
kam der Internationale Raiffeisen-
Jugendwettbewerb ins «Guiness-Buch». 16

Foto: Patrick Luthy

ESSEN Gerade in den Wintermonaten
ist es wichtig, dass Kinder vitaminreiche
Nahrung zu sich nehmen.

24

HAUSHALTGELD Budget '94 schon gemacht?
«Panorama» gibt Ihnen Tips zum Thema
«Haushaltgeld». 28

HYDROKULTUREN Sie brauchen keine
Erde und nur wenig Wasser — Hydrokulturen
sind besonders pflegeleicht.

30
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B NEUJAHRSGRUSS VON DR. MARIUS COTTIER

Ein neuer
Aufbruch

umeiner vornehmen und

dankbaren-Aufgabe als

Verwaltungsratsprasident

desSchweizer Verbandes

derRaiffeisenbanken ge-
hort es, allen «Panorama»-Lesern,
Raiffeisen-Genossenschaftern sowie
Mitarbeitern von Raiffeisenbanken
und Verband fiir die Treue im alten
Jahr zu danken und ihnen gleichzeitig
fiir das neue Jahr alles Gute, Gliick
und Gesundheit zu wiinschen.

Diese Neujahrsgriisse tibermittle
ich mit doppelter Freude, als ich mei-
ne besten Wiinsche gleich in einem
neuen Gefiss iiberbringen kann. Ich
hoffe, auch Sie finden Gefallen an der
neuen Form unseres «Panoramay.

Wenn sich das Kundenmagazin der
Raiffeisenbanken in einem neuen
Kleid présentiert, so passt dies mei-
ner Ansicht nach gut in die jetzige
Zeit. In eine Zeit, in der iiberall An-
zeichen eines neuen Aufbruchs zu
spiiren sind. «Aufschwung beginnt
im Kopf, zuerst in Deinemy lautete
im vergangenen Jahr das Motto einer
pfiffigen Werbekampagne, die mich
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beeindruckt hat. Tatsdchlichsindnach
einigen schwierigen Jahren die
Voraussetzungen fiir eine wirtschaft-
liche Wende da. Doch dieser Auf-
schwung muss erarbeitet werden. Ein-
fach nur auf ihn zu warten, erbringt
nichts.

Auch die Raiffeisenbanken stehen
vor grossen Herausforderungen. In
sechs Stichworten auf dieser und auf
der néchsten Seite méchte ich etwas
néher darauf eingehen.

Mut, Wille, Energie und Kraft ei-
nesjeden einzelnen sind gefragt, wenn
es mit unserer Wirtschaft wieder auf-
wirtsgehen soll. In diesem Sinne
wiinsche ich lhnen ein erfolgreiches
1994!

Dr. Marius Cottier,
SVRB-Verwaltungsratsprdsident

Gemeinsam
sind wir stark

Auch derBankensektorin der Schweiz
istinfolge der wirtschaftlichen Turbu-
lenzen seit einiger Zeit im Umbruch.
Und dieser Umbruch wird sich zwei-
fellos auch im neuen Jahr fortsetzen.
Bei all den Schlagzeilen, die Fusionen
oder Ubernahmen im Bankensektor
verursachen, scheint mir jedoch we-
sentlich: Die Strukturbereinigungen
sollen in geordneten Bahnen verlau-
fen und keineswegs Ausdruck
Uberhasteter oder unbedachter Hand-
lungen sein.

Und was sind die Auswirkungen auf
Raiffeisen? Wichtig und richtig ist,
dass die einzelnen Raiffeisenbanken
zwar eine grosse Selbstandigkeit und
Verantwortung haben und auch be-
wahren. Sie sind jedoch nicht auf sich
alleine angewiesen. Denn das grosse
Plus und die grosse Chance unserer
Bankengruppe ist die starke Verbin-
dung zwischen den einzelnen Institu-
ten und dem Schweizer Verband der
Raiffeisenbanken. Gemeinsam sind
wir stark — auch in Zukunft.

Eine landesweite
Organisation

Weil Raiffeisen eine gesamtschwei-
zerische Organisation ist, tragen wir
auch den unterschiedlichen (Ge-
schafts-)Kulturen Rechnung. Deshalb
hat der Verband fur die zahlreichen
Raiffeisenbanken in der Romandie
und im Tessin eigene Zweigstellen.
Diese garantieren fr bessere Dienst-
leistungen, da die Raiffeisenbanken
inihrer Sprache mit der Verbandszen-
trale korrespondieren kénnen. Fur
mich ist ein guter Kontakt zu allen
Landesteilen wichtig, weil wir ge-
meinsam Uber die Zukunft unserer
Bankengruppe diskutieren und ent-
scheiden mussen.




Herausforderung
annehmen

Fragt mich jemand nach den beiden
grossten Herausforderungen fur Raiff-
eisen, so nenne ich jeweils zwei
Stichworte: Strukturen und Verwal-
ter(innen)-Rekrutierung.

Wasdie Strukturen anbetrifft, somus-
sen wir diese regelmdassig Uberpri-
fen. Das wurde unldngst wieder ge-
macht, und der Verwaltungsrat des
Schweizer Verbandes hat ein Kon-
zept erarbeitet. Dieses gilt es nun
zlgig zu realisieren. Allerdings muss
es bei den einzelnen Raiffeisenban-
ken reifen, damit sie dann auch alle
dahinterstehen.

Die Verwalterinnen und Verwalter
haben in unserer Organisation eine
derart zentrale Stellunginne, dass wir
insbesondere bei deren Auswahl so-
wie bei der Aus- und Weiterbildung
Akzente setzen mussen. Auch hier ist
es eine vornehme Aufgabe des Ver-
bandes, die grosse Erfahrung an die
einzelnen Banken weiterzugeben.

Eine Chance
flr junge Leute

Eine traditionell starke Rolle spielen
bei den Raiffeisenbanken die Hypo-
thekarkredite. Nun zeichnet sich be-
zuglich Wohnbaumarkt nach einer
langeren Flaute wieder Morgenréte
ab. Nicht nur die Hypozinsen sind
gesunken, sondern auch die Land-
preise und die Baukosten. Deshalb ist
es jetzt glinstig zu bauen. Dass Bauen
gerade fur die jungere Generation
wieder zu einem Thema geworden
ist, beweist der grosse Andrang bei
einem kurzlichen Bauseminar des
Deutschfreiburger Verbandes der
Raiffeisenbanken.

Grundsatze
bewahren, aber...

Bewadhrte und auch heute noch ak-
tuelle Raiffeisen-Grundsatze wie etwa
die Beschrankung der Banktatigkeit
auf die jeweiligen Geschaftskreise,
die Beschrankung der Kredittatigkeit
auf die Genossenschaftsmitglieder
oder die vorsichtigen Belehnungs-
grenzen bei Hypothekarobjekten gilt
es auch in Zukunft zu beachten. Ge-
nauso wichtig ist es zudem, dass die
Raiffeisenbanken Bereitschaft zur In-
novation zeigen. Eine Verbindung zu
schaffen zwischen den Idealen Fried-
rich Wilhelm Raiffeisens und den
Anforderungen unserer heutigen mo-
dernen Zeit ist ja auch das Hauptziel
unseres Leitbilds.

Der Bankkunde von heute verlangt
eine breite Angebotspalette. Dank
dem Verband ist jede Raiffeisenbank
in der Lage, die gewdinschten Pro-
dukte anzubieten. In gleichem Mas-
se, wie die einzelnen Banken mit dem
Verband zusammenarbeiten, sucht
auch der Verband nach geeigneten
Partnern — wie beispielsweise die Fir-
ma Eurocard.

... gefragt ist
auch Innovation

Raiffeisen-Eurocard, Raiffeisen-Lea-
sing und demnachst der Raiffeisen-
Anlagefonds — diese drei Beispiele
stehen fiir innovative Produkte unse-
rer Bankengruppe. Und sie stehen im
Falle der vor Jahresfrist lancierten
Eurocard und des 1991 eingefuhrten
Leasings auch fur gefragte Produkte.
Dass die Raiffeisen-Eurocard heute
bereits im Besitz von Uber 15 000
Genossenschafter(inne)n ist, zeugt
zum einen vom Bedurfnis dieses Pro-
dukts. Zum andern ist es aber auch
ein eindricklicher Beweis, dass die
einzelnen Raiffeisenbanken die An-
strengungen des Schweizer Verbands
honorieren und die neuen Produkte
an ihre Kundschaft weitergeben.
Denn letztlich zielen all unsere An-
strengungen auf das Wohl der Ge-
nossenschafter. Wenn wir uns immer
wieder fragen, wo die Kundenbe-
durfnisse liegen, dann werden wir
auch in Zukunft mit neuen Produkten
den gleichen Erfolg haben.
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Bauen ist
wieder ein
Thema
geworden.

Foto: SVRB



VON
VIRGINIA

F. BODMER-
ALTURA

m NATIONALBANK

Unbekannte Bekannte

Manniglich vermeint die Schweizerische Nationalbank (SNB) zu kennen, aber viele ihrer
Aufgaben — ausser Banknoten- und Miinzhoheit - sind weitgehend unbekannt. «Panora-
ma» leuchtet hinter die Kulissen unserer Wahrungshuterin.

war stellt die Regelung
des Geldumlaufes und
die Erleichterung des
Zahlungsverkehrs noch
immer eine zentrale Auf-
gabe der Nationalbank dar. Dank
Computervernetzung steht aber nicht
mehr das physische Geld, sondern
das Buchgeld im Vordergrund, was
die Steuerung des Geldumlaufes je-
doch fiir die SNB schwieriger macht.
Die Schweizerische Bundesverfas-
sung schreibt in Artikel 39/3 der SNB
vor, dass sie «eine den Gesamtinter-
essen des Landes dienende Kredit-
und Wihrungspolitik» zu fiihren habe.
Genau diese Aufgabe erheischt von
der SNB eine unabhingige Stellung
gegeniiber Politik und Wirtschaft,
damit die {ibergeordneten Interessen
jederzeit gewahrt werden konnen.
Dies hat im Volksmunde dazu ge-
fithrt, dass der jeweilige Président des
Direktoriums der SNB oft als achter
Bundesrat bezeichnet wird. Die von
der SNB verfolgte Politik soll fiir
stabile Preise, tiefe Teuerung, die Si-
cherung und Schaffung von Arbeits-
platzen, ein ausgeglichenes Wirt-
schaftswachstum sowie ein gutes
Investitionsklima sorgen.

Anpassungsdruck

Seit ihrer Griindung 1907 hat die
Nationalbank ihre Politik den wech-
selnden internationalen, heute gar glo-
balen Rahmenbedingungen anzu-
passen. Dabei muss es ihr um die
Wahrung der internen und externen
Landesinteressen in einer immer en-

4 PANORAMA RAIFFEISEN 1/94

Der achte Bundesrat:
Dr. Markus Lusser.

ger miteinander verflochtenen Welt
gehen. Hierzu bedurfte es neuer an-
gepasster Eingriffsmoglichkeiten,
genannt Notenbankinstrumentarium.

1978 wurde vom Volk der Kon-
junkturartikel (Art. 31/5) zur Aufnah-
me in der Bundesverfassung geneh-
migt. Er bildet zusammen mit dem
schon erwéhnten Artikel 39 die Grund-
lage fiir simliche Massnahmen in der
schweizerischen Geld- und Wih-
rungspolitik, sei es auf Ebene des
Bundes oder der Nationalbank. Mit
der einhergehenden Teilrevision des
Nationalbankgesetzes wurden friihe-

Foto: zVg.

re Notrechtsmassnahmen, nimlichdie
Einforderung von Mindestreserven
auf Bankeinlagen, die Kontrolle 6f-
fentlicher Emissionen sowie die Ab-
wehrauslindischer Gelder ins ordent-
liche Recht iibergefiihrt, ebenso die
schon zuvor sich eingespielte wirt-
schaftspolitische Koordination zwi-
schen Regierung und Notenbank.

Geldmengenziele

Gegen Mitte der 70er Jahre erar-
beitete die Nationalbank ein grundle-
gendes geldpolitisches Ziel und defi-
nierte in einer Konvention, was unter
«Geldmenge» iiberhaupt zu verste-
hen ist. Unter Geldmenge versteht
man alle jene Aktiven, welche in der
Wirtschaft als allgemein anerkannte
Zahlungsmittel in Umlauf'sind. Erhe-
bungen legen wirtschaftlich den
Schluss nahe, dass eine zum Wirt-
schaftswachstum disproportionierte
Geldmenge die Preise verteuert und
demzufolge die Preisstabilitdt nuriiber
ein Gleichschritt der Geldmenge mit
dem realen Wirtschaftswachstum zu
«erkaufeny ist.

Es gibt nach gingiger Definition
verschiedene Geldmengen, die ge-
wichtigste und bekannteste ist die M 1
(Bargeldumlauf plus Sichteinlagen
des Publikums bei Banken und auf
Postcheckkonti). Nach eingehenden
Untersuchungen legte die National-
bank 1978 erstmals Geldmengenzie-
le fest—damals fiinf, respektive sechs
Prozent jahrliches Wachstum, dann
fielen sie auf die Hilfte und heute
liegt das Ziel im Schnitt bei (saison-



bereinigt) 1 Prozent in den kommen-
den drei bis fiinf Jahren. Pro 1993
diirfte der Wert dariiber liegen, weil
sich die Zinssatzsenkungen nur mit
Verzogerung senkend auf Geldmen-
ge, d.h. besonders auf den Notenum-
lauf, auswirken.

Der Aussenwert des

Schweizerfrankens

Trotz dieser klaren Signale nach
aussen und umfassenden Abwehr-
massnahmen gegen den Zufluss
ausldndischer Gelder kam es zu einer

Aufwertung des Schweizerfrankens,
also seines Aussenwertes im Vergleich
zu anderen Wihrungen. Da die
Schweiz ein bedeutendes Exportland
ist, beeintrachtigt ein starker Franken
jeweils die Konkurrenzféhigkeit un-
serer Exportwirtschaft, indem sich
Schweizer Produkte und Dienst-
leistungen verteuern. Aus gesamt-
wirtschaftlichen Uberlegungen inter-
venierte die Nationalbank damals am
Devisenmarkt, bis der Schweizerfran-
ken jenes Niveau erreichte, welches
die Notenbank fiir die Wahrung der

nationalen Interessen fiir angemes-
sen hielt. Dies hielt gleichzeitig den
Strom von auslidndischen Geldern auf,
so dass in den darauffolgenden zwei
Jahren andere Abwehrmassnahmen
aufgehoben werden konnten.

Die 80er und 90er Jahre

In den 80er Jahren gab es Zeiten,
in denen der Finanzplatz Schweiz als
nicht mehr so attraktiv galt, das Zins-
niveau nicht auf Europaniveau lag.
Wihrend andere Lénder zugunsten
ihres Finanzplatzes die Rahmenbe-

Huterin von
Geld

und Gold:
Die
Nationalbank.
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dingungen liberalisierten, konnten
solche Massnahmen in der Schweiz
nur langsam durchgesetzt werden.
Dies hatte dieAbwanderung verschie-
denster Bankaktivititen ins giinstige-
re Ausland zur Folge. Dies zog zudem
die Abwanderung von Arbeitsplétzen
im Bankensektor nach sich. Uber die
allgemeinen Liberalisierungstenden-
zen im Bankensektor verschirfte sich
auf dem Schweizer Markt aber auch
der Konkurrenzkampf. Dies flihrte zu
tieferen Ertrigen in der Schweiz und
gegen Ende der 80er und in den 90er
Jahren zu einer Redimensionierung
und Umstrukturierung der Schweizer
Bankenwelt.

Parallel hierzu entwickelten sich
neue Bankprodukte, die sich sehr oft
der Kontrolle von Notenbanken — auf
Grundihres globalen, weltweiten Cha-
rakters — weitgehend entziehen, je-
doch fiir die Banken mit einer neuen
und gewichtigen Art von Risiko ver-
bunden sind. Uber den gleichen Zeit-
raum hinweg kam es zu einer Ent-
wicklung im Schweizer Bankensek-

tor, die man tendenziell - mit Ausnah-
me der Grossbanken — mit weg von
der Universalbank hin zur Nischen-
und Spezialititenbank bezeichnen
konnte.

Auswirkungen

auf die Nationalbank

Sdamtliche Verdnderungen haben
einen Einfluss auf die Politik der
Nationalbank. Ihriibergeordnetes Ziel
muss es sein, einen qualitativ hoch-
stehenden Finanzplatz Schweiz und
gute wirtschaftliche Rahmen- und
Investitionsbedingungen zu erhalten,
respektive zu fordern. Die Banken
haben der Notenbank diese Aufgaben
nicht immer leicht gemacht. In guten
Zeiten sonnen sie sich in den Meriten
der Nationalbank und in harten Zei-
ten schieben sie ihr mindestens die
Mitverantwortung fiir die missliche
Wirtschaftslage zu.

Hatte die Notenbank ndmlich die
wirtschaftliche Lage vorausschauend
richtig beurteilt und daraufhin ihr In-
strumentarium eingesetzt, so sah sie

Die Schweizerische Nationalbank
Aktienkapital 107 Mio. Franken, hiervon 63% Kantone, Kantonalbanken, offentlich-rechtliche Institutionen; 37% Privataktionére

= = = = Wahlrecht

Bundesrat

Aarau Lugano
Basel Luzern
Bern Neuenburg
Genf St. Gallen
Lausanne Ziirich
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Generalversammlung

sich anfanglich der Kritik ausgesetzt.
Musste sie die Konjunktur ddmpfen,
so setzte die Kritik erneut ein. Wenn
die Notenbank die Konjunkturankur-
belung vermeintlich zu spit beginnt,
erntet sie erneut Kritik.

Festzuhalten bleibt in jedem Falle,
dass es selbst Fachleuten dusserst
schwer fillt, verlissliche wirtschaft-
liche Zukunftsprognosen zu machen.
Die Nationalbank hat zudem tiber ein
riesiges wirtschaftliches Schwungrad
zu wachen, dieses in Schwung zu
halten, manchmal zu bremsen. Gera-
de dieser Vergleich macht aber deut-
lich, dass geraume Zeit vergeht, bis
das Schwungrad anlduft und ebenso
bis es wieder gebremst werden kann.

Die Zukunft lesen

Eine Riickblende iiber 25 Jahre
zeigt auf, dass der Verzogerungs-
effekt ab Einsatz des Notenbank-
instrumentariums iiber zwolf Monate
betrdgt, bis das erreicht wird, was
urspriinglich anvisiert wurde. Daraus
wird klar, dass die Verantwortlichen

Revisionskommission
3 Mitglieder/3 Ersatz

rechtlicher und adn
Bern
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der Notenbank beharrlich, umsichtig
und vorsichtig ihre Instrumentarien
einsetzen, wobei nicht nur vergan-
genheitsbezogene Erfahrung, natio-
nale und globale Abwigung eine mar-
kante Rolle zukommt, sondern eben-
so der Gewichtung von zukiinftigen
Faktoren. Ganz zu schweigen von
nichtvorhersehbaren Ereignissen, wie
Borsencrashes, die politischen Ver-
inderungen Osteuropas und deren
Auswirkungen.

Aufgrund der dusserst komplexen
Aufgaben der Nationalbank bleibt sie
fiir viele eine unbekannte Bekannte
und der wohl einzige direkte Kontakt
auf die Banknote beschriankt, wenn-
gleich ihre Einfliisse auf den wirt-
schaftlichen Alltag gross sind.

Marksteine

m 20. Juni 1907, Grindung der
Schweizerischen Nationalbank.

H 1907-1914, Banknotenausgabe
ohne gesetzlichen Kurswert, jedoch
Minz- und Metalldeckung.

W 1914/18, Kleinerer Banknotenno-
minalwert mit gesetzlichem Kurswert,
Metalldeckung entfallt.

W 1924, Wiederherstellung der
Goldparitat des Frankens zum Dollar.

W 1930, Aufhebung des gesetzlichen
Kurses fur Banknoten.

W 3. Juni 1931, Silber verliert mone-
tare Funktion, absolute Goldparitat.

W 27. September 1936, Abwertung
des Frankens um 30 Prozent im Mit-
tel, Wiedereinfihrung des gesetzli-
chen Kurses fir Banknoten.

W 29.Juni 1954, Feste Wahrungspa-
ritaten (Abkommen von Bretton
Woods), Schwankungsbreite des
Frankens 1,5 Prozent Uber/unter
Goldparitat.

W 70/80er Jahre, Abwehr auslandi-
scher Gelder, Teuerungsbekampfung,
Geldmengensteuerung, flexible
Wechselkurse.

W 90er Jahre, Geldmengenziel-Fest-

setzung; von anderen Notenbanken

unabhéangigere Wechselkurspolitik.
(vba.)

B DR. MARKUS LUSSER

«Liberalisierung bringt
mehr Wettbewerb»

Dr. Markus Lusser, Prasident des Direktoriums der National-
bank nimmt gegeniber «Panorama» zu aktuellen bank-
und notenbankpolitischen Fragen Stellung.

PANORAMA Wie bewerten
Sie als Notenbankchef die Liberali-
sierungstendenzen im Bankensektor?

DR. MARKUS LUSSER: Ich be-
griisse diese Liberalisierung. Sie
bringt mehr Wettbewerb und Effi-
zienz an den Finanzmérkten. Die Na-
tionalbank setzt die Geldpolitik mit
Instrumenten des Marktes und nicht
durch behordliche Eingriffe um. An
gut organisierten Mirkten kann die
Geldpolitik rascher und direkter wir-
ken.

Was halten Sie von innovativen Bank-
produkten, und welche Auswirkun-
gen haben diese auf kiinftige Auf-
sichts-, Uberwachungs-und Kontroll-

Sfunktionen?

Der Wettbewerb fordert auch die
Entwicklung neuer Finanzinstrumen-
te. Die Bankenaufsicht muss an dieje-
nigen Innovationen, die sich als dau-
erhaft herausstellen, angepasst wer-
den. Dies steht nicht im Widerspruch
mit der Haltung, dass Wettbewerb
und Innovation zu begriissen sind.
Von einer modernen Finanzmarktauf-
sicht profitiert letztlich der Finanz-
platz selbst.

Wiewerten Sie die Zukunftdes Finanz-

platzes Schweiz, und wo liegen die
kiinftigen Akzente der Notenbankpo-
litik?

Ich sehe die Zukunft des Finanz-
platzes Schweiz vor allem in seinen
klassischen Tatigkeitsbereichen Pri-
vate Banking und Portfolio Manage-
ment positiv. Die Nationalbank han-
delt im Interesse der gesamten Wirt-
schaft und wird sich deshalb weiter-
hin vor allem um die Preisstabilitdt
kiimmern. Der Finanzplatz zieht ei-
nen besonders grossen Nutzen aus
einer geringen Teuerung, tiefen Zin-
sen und einer starken Wéhrung.

Welche kiinftige Chancen réiumen Sie
den einzelnen Bankgruppen, darun-
ter den ldndlich orientierten Raiffei-
senbanken ein?

Ich glaube nicht, dass ganze
Bankengruppen der Umstrukturierung
zum Opfer fallen werden. Kleinere
Institute haben weiterhin gute Chan-
cen. Dies gilt besonders fiir die
Raiffeisenbanken, die eine klar defi-
nierte Kundschaft in ihrer Region
bedienen und sich auf die gemein-
schaftlichen Leistungen einer Ver-
bandszentrale stiitzen konnen.

Erwarten Sie kiinftige Verdnderungen
in der Zusammenarbeit mit anderen
Notenbanken, beispielsweise wegen
des engeren Zusammenriickens in de-

finierten grosseren Wirtschaftsrdumen

(Europdische Union, NAFTA usw.)?

Fiir die Notenbank eines kleineren
Landes wie der Schweizsind die Tref-
fen der Zentralbankgouverneure der
Zehnergruppe, die jeden Monat bei
der Bank fiir Internationalen Zah-
lungsausgleich (BIZ) in Basel statt-
finden, besonders wertvoll. Solange
die wirtschaftliche Konvergenzinden
regionalen Wirtschaftsraumen, die zu-
sammenriicken wollen, nicht grosser
ist, wird die Nationalbank vor allem
den Bediifnissen unseres Landes ent-
sprechend handeln miissen. Die Un-
abhidngigkeit der schweizerischen
Geldpolitik behalt fiir mich deshalb
ihren hohen Stellenwert.

Wie begegnen Sie der gegen die No-
tenbank zielenden Kritik?

Wir haben die Inflation erfolgreich
bekdmpft und sehen gute Chancen,
1994 die Teuerung auf zwei Prozent
oder sogar darunter driicken zu kon-
nen. Damit hat die Kritik an der Stel-
lung der Nationalbank an Bedeutung
verloren. Interview: vba.
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B RAIFFEISEN-MERKMALE (1)

Die Raiffeisenbanken sind anders als andere Banken. In
einer zehnteiligen «Panoramax-Serie stellen wir hnen die
wesentlichsten Merkmale unserer Bankengruppe vor.

Der
Geschaftskreis

er Geschiftskreis um-
fasst Biirglen, Istig-
hofen, Mettlen, Mau-
ren, Reuti, Werth-
biihl.» So lautet Arti-
kel 4 der Statuten der Raiffeisenbank
Biirglen im Kanton Thurgau.

Was hier an Hand von Biirglen
dokumentiert wird, gilt auch fiir samt-
liche anderen 1129 Raiffeisenbanken
in der Schweiz. Thr Geschiftskreis ist
in den Statuten geografisch klar um-

schrieben — und damit auch klar be-
grenzt.

Die Definition eines beschrankten
Geschéftskreises ist ein wichtiges
Raiffeisen-Merkmal.

Vorteil Nahe

Die geographische und personli-
che Nihe ist Grundlage einer guten
Vertrauensbasis zwischen Raiffeisen-
bank und ihren Mitgliedern und Kun-
den. DieVerwalterin oder der Verwal-

Foto: Swissair

ter kennen die Verhiltnisse vor Ort
und konnen ihre Kunden, weil sie
deren personliche Verhiltnisse bestens
kennen, entsprechend massgeschnei-
dert beraten — so beispielsweise bei
einem Hauskauf (Baupreise, Bauqua-
litdt), bei einer Kreditgewdhrung oder
einer Geldanlage.

Grundsitzlich darf eine Raiffei-
senbank nur in ihrem Geschéftskreis
tatig sein. Dies bedeutet konkret, dass
Ausleihungen nur an Mitglieder im
Geschiftskreis gewdédhrt werden.
Schuldnerund Objekte sind der Bank-
verwaltung somit personlich bekannt.

Ebenso miissen die Genossen-
schaftsmitglieder im Normalfall aus
dem Geschéftskreis stammen. Aus-
nahmen werden jedoch insbesondere
beziiglich Mitgliedschaft toleriert.
Wer beispielsweise jahrelang Mitglied
bei einer Raiffeisenbank warund dann
ins Nachbardorf und damit auch in
den Geschiftskreis einer andern Raiff-
eisenbank zieht, bleibt nicht selten
der alten Genossenschaft treu.

Konzentration der Krafte

Damit eine Raiffeisenbank sich
behaupten kann, muss sie {iber ein
ausreichendes Geschiftspotential und
damit iiber eine gesicherte Existenz-
grundlage verfiigen. Ist dies nicht
(mehr) der Fall, dann kann es zum
einen zur Erweiterung des Geschifts-
kreises auf sogenannte «raiffeisenlo-
se Gebiete» oder zur Zusammenar-
beit zwischen einzelnen Raiffeisen-
banken auf regionaler Ebene kom-
men.

Gerade durch die Konzentration
der Krifte mittels vermehrter Koope-
ration zwischen einzelnen Raiffeisen-
banken konnen beispielsweise Ko-
stenvorteile erzielt werden, ohne dass
die Eigenstindigkeit und Eigenver-
antwortung der Genossenschaften tan-
giert werden. (ma.)

Lesen Sie im nidchsten
«Panoramax:
Der Anteilschein
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B LANDPREISE

Auf den Boden
zuruckgeholt,

aber...

Die Hypozinsen sind gefallen, die Baupreise im Keller, und
die Landpreise wurden auf den Boden zuriickgeholt. Doch
die Landpreise ziehen bereits wieder an.

ie Vorgeschichte ist
bekannt: Die schwei-
zerische Volkswirt-
schaft rutschte nach
einer gut sieben Jahre
andauernden konjunkturellen Expan-
sion im Herbst 1990 in eine Rezes-
sion ab, von der sie sich — geméss den
Auguren, die ihre Aufschwungspro-
gnosen von Quartal zu Quartal revi-
dieren — erst in den ndchsten Jahren
erholen wird. Wahrend die Teuerung
1991 ihren Hohepunkt tberschritt,
steigt die Arbeitslosigkeit nach wie
vor an. In den Jahren zuvor hatten
die Konjunktur-Zuwachsraten das

Wachstumspotential der Schweizer
Volkswirtschaft tiberstiegen, was zu
Uberhitzungserscheinungen fiihrte.
Eine Uberhitzung, die nicht zuletzt —
im Einklang mit der breiten Verfiig-
barkeit von Krediten (zwischen 1987
und 1990 nahmen die Hypothekar-
kredite um 56 Prozent zu!) —auf dem
Immobilienmarkt in Form von {iber-
hohten Preisen deutlich sichtbar wur-
de.

10 bis 50 Prozent

Diedreijihrige Rezession hatauch
dort jedoch ihre Spuren hinterlassen:
In allen Immobiliensegmenten sind

Hypozinsen und Landpreise

%  Hypozinsen in Prozent

Preise unbebautes Wohnland Kt. Z(irich
(Index 1980 = 100)
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“| Hypozins alt

9— Landpreise

gegeniiber dem Hohepunkt Anfang
1990 massive Preiseinbriiche zwi-
schen 10 und — in stidtischen Agglo-
merationen — 50 Prozent festzustel-
len. Auch die Preise fiir Einfamilien-
hiuser und Eigentumswohnungen in
der Schweiz sind — wenn auch weni-
ger stark, da durchaus noch eine Nach-
frage besteht —in den letzten zwei bis
drei Jahren um 10 bis 30 Prozent
gesunken.

Die von der Konjunkturfor-
schungsstelle (KOF) der ETH erho-
benen Preise fiir unbebautes Wohn-
land im Kanton Ziirich — ohne Stadt



Nach einem
Sturzflug ist bei
den Landpreisen
bereits wieder eine
Hausse in Sicht.

Zirich—sprechenebenfalls eine deut-
liche Sprache (vgl. Grafik): Gegen-
tiber 1980 stiegen die Preise in den
Boom-Jahren von 1986 bis 1991 vom
rund Anderthalbfachen auf mehr als
das Viereinhalbfache. Seit 1991 sind
sie leicht im Sinkflug begriffen: Von
4599 Indexpunkten (1991) auf zur-
zeit 398,3 (1993).

Die Ursachen fiir den Preiszerfall:
Hohe Inflationsraten und steigende
Zinssitze fiihrten Ende der achtziger
Jahre zu deutlich hoheren Kapitalko-
sten. Ziehen wir zur Illustration nur
einmal die Hypozinsen heran, die mit

Foto: Christof Sonderegger

Regionale Schwankungen

Dass die Preissituation je nach Stand-
ortvariiert, zeigt eine kleine Umfrage
bei zufallig ausgewahlten Raiffeisen-
banken: Wahrend die Verwalter Pe-
ter Schmid in Naters VS und Werner
Arnold in Arlesheim BL eher von seit
1990 unveranderten Immobilienprei-
sen sprechen, hat Niklaus Flury in
Sargans SG Preisriickgange — je nach
Kategorie — zwischen 10 und 20 Pro-
zent festgestellt: 10 Prozent bei Ein-
familienhaus- und Buroflachenprei-
sen, 10 bis 15 Prozent bei Mehrfami-
lienhausern und gar 20 Prozent bei
den Bodenpreisen.

In Arlesheim sind laut Werner Arnold
hingegen nur die Burofldchenpreise
um 10 bis 15 Prozent gesunken, wah-
rend die andern Kategorien unveran-
dert blieben — ein Reihenhaus kostet
ab 850 000 Franken, der Quadratme-
terLand 800 bis 1000 Franken. 300 bis
1000 Franken kostet der Quadratme-
terin Naters, 600 000 bis 700 000 das
Einfamilienhaus. Lediglich die Preise
fir Eigentumswohnungen sind in
Naters gesunken auf 400 000 bis
450 000fureine Viereinhalb-, 320 000
bis 380 000 Franken flir eine Dreiein-
halb-Zimmer-Wohnung. (md.)

zwel, drei Jahren Verzogerung zu den
Immobilienpreisen kontinuierlich bis
gegen 8 Prozent (Neuhypotheken)
anstiegen und erst seit 1993 wieder
nachlassen (vgl. Grafik). Die hohen
Kapitalkosten wiederum dédmpften die
Nachfrage und fiihrten zudem bei vie-
len (Bau-)Unternehmern und Vermie-
tern angesichts der ohnehin hohen
Fremdkapitallastigkeitin der Schweiz
(die Hypothekarverschuldung der
Schweiz betrug 1990 126 Prozent des
Bruttosozialprodukts!) zu Liquiditits-
problemen —an Neuinvestitionen gar
nichtzu denken. Das Fazit dieser Kon-
stellation hat der gesamten Baubran-
che wie auch den Banken schwer zu
schaffen gemacht.

Hinzu kamen und kommen die
Finanzengpisse der offentlichen
Hand, die daher nur zdgernd inve-
stiert, aber auch vieler Privatperso-
nen. Objekte miissen unter Preis ver-
kauft werden oder landen — wie die
Inseratseiten vieler Zeitungen zurzeit
unterstreichen — auf der Gant, wo sie
vielfach ebenfalls unter den Preisen
des Handels abgestossen werden. Al-
lein 1991 mussten tiber 600 Liegen-
schaftenim Verkehrswert von 1,5 Mrd.
Franken zwangsversteigert werden.

Wendepunkt in Sicht

Wie gehtes weiter? Die noch nicht
abgeschlossenen Preiskorrekturen auf
den Immobilienmérkten und der gros-
se Bestand an — noch in Hochkon-
junkturzeiten initiierten — leerstehen-
den Biirordumen und Geschéftshéu-
sern (zurzeit rund 3 Mio. Quadratme-
ter!) verhindern eine rasche Erholung
der Baukonjunktur, die nicht vor 1994
mit einem echten Aufschwung rech-

nen kann. Der positive Inflationsver-
lauf des letzten Jahres sollte hingegen
weiteren Zinsreduktionen den Weg
bereiten: Was die Hypotheken angeht,
gibt es bereits Experten, die — nicht
zuletzt wegen des Kapitaliiberflusses
aufgrund geringer Investitionsnei-
gung—aufeinen Riickgang der Althy-
pothekensitze bis Ende 1994 unter 5
Prozent spekulieren.

Im neuen Jahr rechnet die KOF
nochmals mit einer ganz geringen
Senkung der Landpreise um 1,2 In-
dexpunkte. Bereits 1995 sollen die
Preise aber wieder um 8,5 Punkte auf
deren 405,6 — immer noch weit tiber
den Werten der achtziger Jahre —klet-
tern. Dass wir uns an einem Tiefpunkt
in Sachen Landpreise befinden und
sich ein Wiederanstieg ankiindigen
konnte, zeigt auch die Auswertung
der Immobilieninserate in 16 Kanto-
nen der Schweiz durch den Cash-
Immobilien-Index: Nachdem 1992 die
Preise vielerorts stark gesunken wa-
ren, betrug im 1. Quartal 1993 —aller-
dings unter grossen monatlichen
Schwankungen — der durchschnittli-
che Quadratmeterpreis 581 Franken,
im zweiten Quartal 629 und im drit-
ten 637 Franken.

Fazit: Angesichts der noch im Sin-
ken begriffenen Zinsen, welche die
Kosten reduzieren und so die Nach-
frage nach Boden und Wohneigen-
tum wieder begiinstigen, scheint der
giinstige Moment fiir den Erwerb von
Immobilien gekommen. Wer hin-
gegen selber bauen will, dem raten
die Experten, aufgrund der noch sin-
kenden Hypozinsen noch ein paar
Monate zu warten. Aber nicht zu lan-

ge. ..
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Jedes Jahr

stapeln sich beim
Bundesamt fuir
geistiges Eigentum
in Bern
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Erfinden - gewusst wie

Schon seit jeher hat sich der Mensch bemuht, seine Lebensweise mit Erfindungen zu
verbessern, wobei sich das Streben nach Fortschritt nicht selten nachteilig auf die Umwelt

auswirkte.

it der Geschichte
der Zivilisation
beginnt auch die
Geschichte der Er-
findungen. Das
Feuer, das Steinhauen, die Beniitzung
von rudimentidren Werkzeugen, das
Metall, das Rad und tausend andere
kunsthandwerkliche Entdeckungen
haben das Interesse des Menschen an
der Wissenschaft geweckt, eine Ent-
wicklung, die das industrielle Zeital-
ter einleitete und zur hochentwickel-
ten Technologie von heute fiihrte.
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Diese Technologie, die fast aus-
schliesslich auf dem Informatikkult
mit vorwiegend elektronischen Riten
beruht, 6ffnet uns jeden Tag neu die
Tiiren zum Universum, nachdem sie
praktisch alle Formen der Telekom-
munikation erschlossen hat.

Seit 1888 geschiitzt

Lange hat der Mensch von Erfin-
dungen anderer profitiert, ohne dass
er sich darum kiilmmern musste, wes-
sen Verdienst sie waren. Im Zuge des
Fortschritts wurde die Erfindertatig-

keit immer grésser und die Einrich-
tungen immer leistungsfahiger. Des-
halb wurde es unumgénglich, die Er-
findungen zu schiitzen, nicht zuletzt
zum Schutz der nationalen Industrie
auf dem Binnenmarkt, damit sich die
Industrie nicht in andere Linder, die
diesen Schutz bereits gewahrten, ver-
lagerte. Der Erfindungsschutz wurde
in der Schweiz 1888 eingefiihrt und
dem Bundesamt fiir geistiges Eigen-
tum (BAGE) in Bern tibertragen.
Die Aufgaben des BAGE, dasiiber
eine beachtliche Dokumentation ver-



fligt, besteht hauptsichlich darin, die
Patentgesuche zu priifen, nationale
Patente auszustellen sowie die Ver-
breitung und den Informations-
zugang zu fordern. In einer Gratisbro-
schiireindrei Sprachen gibt das BAGE
Auskunft iiber alle Fragen, die sich
Erfindern beziiglich Gesuchsforma-
litdten und Informationsbeschaffung
im Zusammenhang mit dem Erfin-
derpatent stellen. Gemass Schweizer
Patentrecht steht dem Patentinhaber
das Exklusivrecht zu, seine Erfindung
in unserem Land und auch in Liech-
tenstein professionell zu nutzen. In
der Broschiire findet man auch Ant-
worten auf Fragen wie: Warum iiber-
haupt ein Patent beantragen? Ist es
notig, sich iiber etwas néher zu infor-
mieren, das bereits existiert? Wie soll
man wissen, ob die Erfindung neu ist
oder was andere machen?

20 Jahre glltig

Wenn es auch unmdglich ist, auf
alle Fragen zu antworten, so sei doch
kurz auf das Wichtigste hingewiesen.
Im allgemeinen werden Erfindungen

8 Erfindungen, die die Welt veranderten

Bilder: Alexandra Schambacher

Das Rad

Das Rad, eine der wichtigsten Erfin-
dungen der Menschheit, markiertden
Anfang der Wissenschaft. Die Agyp-
ter benUtzten es bereits vor 3500
Jahren.

Die Photographie

Der Franzose Nicéphore Niepce
(1765-1833) erfand gegen 1816 die
Irisblende und realisierte zum ersten
Mal 1826 eine Photographie auf
Metall.

Das Telefon

Der Amerikaner Graham Bell (1847-
1922) erfand 1876 das kombinierte
Telefon (Mikrophon-Lautsprecher). Er
hinterlegte ein Patentgesuch beim
Patentamtin New York am 14. Januar
1876 um 12 Uhr, angeblich zwei Stun-
den vor Elisha Gray . . .

Der Plattenspieler

1877 erfand der Amerikaner Thomas
A. Edison (1847-1931) den ersten
Plattenspieler, der 1878 patentiert
wurde.

Die Rundfunkiibertragung
Der Deutsche Heinrich Hertzentdeck-
te 1887 die Maglichkeit, drahtlose
Signale zu Ubermitteln. Es war jedoch
der Italiener Guglielmo Marconi, dem
es 1897 gelang, die erste Meldung in
den Ather zu schicken.

Der Fernseher

Dieser wurde 1923 vom Englander
John Logie Baird (1888-1946) erfun-
den. Neun Jahre spater sendete BBC
die ersten regelmdassigen Sendungen
nach diesem Prinzip.

Das Penizillin

Der englische Bakteriologe Alexan-
der Flemming (1888-1955, Nobel-
preis 1945), entdeckte 1928 das Pe-
nizillin, das erste wirksame Antibioti-
kum.

W’ A
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Der Laser

Die Amerikaner Schawlow und Tow-
nesverbreiteten 1958 die Theorie des
«Maser» mitinfraroten und optischen
Frequenzen. T.H. Maiman konstruier-
te 1960 den ersten Laser (Light Am-
plification by Simulated Emission of
Radiation).

1/94 PANORAMA RAIFFEISEN 13
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Gepflegtes * * * Hotel mit Tradition
und vorziiglicher Kiiche.

Alle Zimmer mit Bad/Dusche/WC
Radio/Telefon/auf Wunsch Farb-TV.

Heimelige Toggenburger-Stube.
Skigebiet Obertoggenburg und 25km Langlaufloipen
direkt vor der Haustiir.
Gepflegte Winter-Wanderwege.
Halbpension Fr. 80.- bis 85.—
Vollpension +15.—

Seit 80 Jahren Familie Schlumpf
9656 Alt St. Johann
Obertoggenburg
Telefon 074/5 11 21
Telefax 074/5 90 28

N

Elektronische Kalkdestabilisierung —
die umweltfreundliche und wirksame
Methode zur Kalksteinbekampfung!

Schluss mit dem Kalkproblem!

R

=
a

< WEW
— schont die Umwelt, da kein Einsatz
von Chemie!

— beseitigt bestehende und verhindert neue Kalkablagerungen
— einfache Montage ohne Eingriff ins Leitungsnetz

— minimaler Stromverbrauch, wartungsfrei

— gunstiger Anschaffungspreis mit 2 Jahren Werksgarantie
—unveranderte Wasserqualitat

Senden Sie mir bitte unverbindlich detaillierte Unterlagen zu:

Die Vorteile
der
EWC-Gerate:

Name: Tel.:

Adresse:

daumanné&co.
aaing

.

g

Obergasse 34, 8402 Winterthur, Postfach 786, Telefon 052/213 03 13

SOREG-WINTERGARTEN
Ihr Traum wird Wirklichkeit

.

ine seriése und sorgféltige <
. Planung, ein aussergewohn-
liches Soreg-System und mehr
als 10 Jahre Erfahrung bilden

Grundlage zur Verwirklichung
lhres Traumwintergartens nach

dem Firmengrundsatz:

Qualitat nach Mass.

movitec ag
Einsiedlerstrasse 31 8820 Wadenswil Telefon 01/780 57 44

:rf?j

FACHSCHULE FUR BANKWIRTSCHAFT

Einsenden an Movitec AG. Information f;Jlgt.
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Badenerstrasse 701 + Postfach + CH-8048 Zirich
Telefon 01/4331484/85 - Telefax 01/4330433 « Postcheckkonto 80-1405-1



technischer Natur, die sich auf die
Zusammensetzung, Beschaffenheit
oder Fabrikation einer Substanz, ei-
nes Produktes oder einer Maschine
beziehen, die industriell nutzbar sind,
patentiert. Ausserdem kann jedermann
einen Schutz fiir seine Erfindung be-
antragen. Die Giltigkeit eines Pa-
tents betrdgt 20 Jahre nach Einrei-
chung des Patentgesuchs.

Die Kosten fiir den Erhalt und den
Unterhalt eines Patents setzen sich
aus einer Hinterlegungssumme von
100 Franken, einer Drucksumme von
30 Franken pro Seite sowie aus den
Jahresraten zusammen, die von 100
Franken vom dritten Jahr an und 800
Franken fiir das 20. Jahr variieren.
Ein Schweizer Patent erlischt nach 20
Jahren oder wenn die Jahresrate nicht
bezahlt wird. In diesem Fall wird die
Erfindung 6ffentliches Eigentum und
kann von jedermann frei bentitzt wer-
den.

33 Millionen Erfindungen

Bis heute wurden auf der ganzen
Welt 33 Millionen Patentdokumenta-
tionen veroffentlicht. Allein 23 Mil-
lionen Dokumente aus 28 Lindern
sind beim BAGE verfiigbar und kon-
nen von jedermann eingesehen wer-
den. Zusitzlich existiert noch eine
Sammlung aus 5,4 Millionen Doku-
mentationen, die nach Art klassiert
sind und immer auf dem neuesten
Stand gehalten werden, nicht zu ver-
gessen die tiber 370 000 neuen Dos-
siers, die jihrlich dazukommen.

Das BAGE verfligt auch iiber eine
erstaunliche Informationsquelle be-
treffend Neuerungen, und zwar auf
allen Gebieten. Die Patente liefern
nicht nur Losungen zu technischen
Problemen. Sie verhindern auch, dass
viele Sachen, die bereits existieren,
nochmals erfunden werden, mit oft
grossem Zeit- und Geldaufwand. Der

Adressen:

Bundesamt fur geistiges
Eigentum (BAGE),
Einsteinstrasse 2, Bern,
Telefon 031 61 49 67

Internationale Organisation
fur geistiges Eigentum,

34, Chemin des colombettes,
Genf,

Telefon 022 73091 11

Internationale Patente

Bei einem einzigen internationalen
Patentgesuch ist es moglich, gleich-
zeitig den Erfindungsschutz in ver-
schiedenen Landern zu erhalten. Die
Internationale Organisation fur gei-
stiges Eigentum, die ihren Sitzin Genf
hat, besteht aus rund 60 Landern, die
Schweiz eingeschlossen. Sie ermog-
licht vor allem, dass der Gesuchsteller
—gegen Bezahlung - seine Erfindung

zuerst prufen kann, bevor das Patent
in einem der Mitgliederlander erteilt
wird. Diese Prifung stltzt sich auf die
internationale Forschung und wird
nach den international gultigen Kri-
terien der «Patentierbarkeit» (Neu-
heit, erfinderische Tatigkeit, Moglich-
keit der industriellen Nutzung) durch-
geflhrt.

(bj.)

Wert dieser Informationsquelle ist
unschitzbar, da nur ein Teil der be-
schriebenen Erfindungen von einem
Schutz profitiert, der Rest hingegen
als wertvolle Quelle an frei verfligba-
rer Technologie genutzt werden kann.

Erst beraten lassen

Das BAGE empfiehlt dem Laien,
sich zuerst von einem Patentfachmann
beraten zu lassen, bevor er ein Patent-
gesuch stellt. Ein solches vorgingi-
ges Gespriach mit einem Spezialisten
ermoglicht vor allem, tiber die Gele-
genheit der Gesuchstellung zu disku-
tieren, die Risiken besser abzuschit-
zen und gegebenenfalls zu verhin-
dern, dass der kleine Erfinder sich in
ein Abenteuer stiirzt, das ausserhalb

seiner finanziellen Moglichkeiten
liegt. Der Genfer Jean S., Berater des
BAGE und Ing. ETH, konstatiert hu-
morvoll: «Es gibt drei Arten, sich zu
ruinieren: das Spiel, die Frauen und
die Erfindungen. Die erste ist die
schnellste, die zweite die angenehm-
ste und die dritte die sicherste . . .»

Ein wenig serioser meint M. Ro-
bert, dass es einfacher ist, ein Patent
fiir eine Firma einzureichen, die ihre
Prototypen fabrizieren und je nach
Notwendigkeit, Resultat und Bediirf-
nissen modifizieren kann, als fiir ei-
nen selbstdndigen Erfinder, der ge-
zwungen ist, die Hilfe eines interes-
sierten Unternehmens zu beanspru-
chen oder der sogar von einem Spon-
sor abhingig ist.

Der Erfindersalon in Genf

Der Internationale Salon fur Erfin-
dungen, Technik und neue Produkte,
der wichtigste und professionellste
dieser Art auf der Welt, wird zum 22.
Malvom 15.-24. April 1994 im Palex-
po in Genf durchgefthrt. Es werden
mehr als 450 Lizenzen aus der gan-
zen Welt behandelt, die sich auf eine
Summe von Uber 30 Millionen Fran-
ken belaufen.

Jean-Luc Vincent, Grindungsprasi-
dent des Salons, betont: «Der Verfas-
ser einer Erfindung interessiert sich
nicht fur die Theorie, sein einziger
Gedanke ist die Kommerzialisierung
seiner Erfindung. Diese befindet sich
in einem kompletten Wandel. Das
Zeitalter der Erfinder, die der Zeit 20
Jahre voraus sind, ist endgultig vor-
bei.»

An dieser Stelle sei der geniale Wel-
sche Georges de Mestral erwahnt,
Vater des Velcro-Verschlusses, der mit-

ansehen musste, wie sein Produkt
kilometerweise fabriziert wurde, wah-
rend sein Patent bereits in offentli-
chen Handen war. Heute ist der Erfin-
der mehr in seine Zeit integriert, und
die Erfindungen, die zur Patentie-
rung vorgeschlagen werden, sind be-
durfnisbezogener und daher auch
sofort anwendbar.

Jeder, der mit eigenen Mitteln eine
Erfindung fordern oder machen wil,
sollte sich klar dartber sein, dass die
Zeit, die Energie und die Finanzierung,
die er fur die Erfindung aufwendet, in
keinem Verhaltnis zu den erhofften
Resultaten stehen. Heute ist bewie-
sen, dass der beste Weg, eine Erfin-
dung zu kommerzialisieren, die Aus-
stellung an einem Salon ist, jedoch
unter der Bedingung, dass dieser an
einer guten Lage stattfindet und pro-
fessionelle Besucher und Journalisten
auf internationaler Ebene anzieht.
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Foto: Zefa/SVRB

B 24. RAIFFEISEN-JUGENDWETTBEWERB

Das Motto fiir 1994:
«Tempo: umdenken -
umlenken!»

«Tempo: umdenken —umlenken!» Mit diesem Motto will der 24. Internationale Raiffeisen-
Jugendwettbewerb Madchen und Knaben zwischen 6 und 18 Jahren anregen, sich auf
malerische Weise mit der Verkehrsproblematik auseinanderzusetzen.

16 PANORAMA RAIFFEISEN 1/94
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onne ist Leben.» So lautete
der Titel des letzten Raiff-
eisen-Jugendwettbewerbs.
Nicht wenige der iiber
25 000 Teilnehmer hatten
sich damals fiir Solarmobile als Mal-
sujet entschieden. Ihnen wird deshalb
das neue Motto vertraut vorkommen.
Mit «Tempo: umdenken—umlenken!»
ist der weltweit grosste Zeichenwett-
bewerb auch dieses Jahr einem The-
ma gewidmet, das die Jugend mit
Problemen unserer Zeit — in diesem
Falle dem Verkehr — konfrontieren
und Denkanstésse zu einer sinnvol-
len Freizeitbeschéftigung geben will.
Unsere Stidte drohen im Verkehr
zu ersticken, und Meldungen iiber
(zu) hohe Ozonwerte verunsichern
auch die Bevolkerung auf dem Land.
Der diesjdhrige Raiffeisen-Jugend-
wettbewerb soll Mddchen und Kna-
ben im Alter von 6 bis 18 Jahren
einerseits dazu anregen, ihre tagliche
Begegnung mit dem Verkehr male-
risch darzustellen. Andererseits sind
die Teilnehmer des unter dem Ehren-
patronat von Bundesrat Adolf Ogi
stechenden Wettbewerbs durchaus
auch aufgefordert, sich kritisch mit
dem Verkehr und dessen Schattensei-
ten auseinanderzusetzen.

Drei Alterskategorien
Die Malaufgaben sind auf drei
Alterskategorien abgestimmt:

B Gruppe 1+2 (Jahrginge 1986—
88 bzw. 1984/85): «Male, womit Du
am liebsten fihrst!»

B Gruppe 3 (Jahrginge 1980-83):
«Male, was Dich am Verkehr am mei-
sten beeindruckt!»

B Gruppe 4 (Jahrginge 1976-79):
«Male, wie Du Dir den Verkehr der
Zukunft vorstellst!»

Parallel zum Zeichnungswettbe-
werb lduft wiederum ein Quiz, das
ebenfalls unterdem Thema «Verkehm»
steht.

Teilnahmetalons und Wettbe-
werbsunterlagen gibt’s bei der néch-
sten Raiffeisenbank.

Viele attraktive Preise

Die Malarbeiten werden von einer
neutralen Jury auf nationaler und in-
ternationaler Ebene bewertet.

Fur die Kategoriensieger winken
eine Abenteuerwoche quer durch
Osterreich (Jahrginge 1976-79), ein

einwochiges internationales Aben-
teuercamp am Dachstein (Jahrgidnge
1980—83) sowie je ein Wochenende
fiir zwei Personen im Euro-Disney-
land in Paris (Jahrgédnge 1984/85 und
1986—1988).

Dazu gibtes 20 Klassenpreise. Die
fiinf fleissigsten Klassen erwartet ein
unvergesslicher Ausflug zur nationa-
len Schlussfeier, die am 23. Juni 1994
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Raiffeisen
im «Guiness-Buch»

25 000 Kinder aus der Schweiz ha-
ben im letzten Jahr bei ihrer Raiff-
eisenbank eine Malarbeit zum The-
ma «Sonne ist Leben» eingereicht.
Weltweit waren es Gber zweieinhalb
Millionen. Damit fand der Raiffeisen-
Jugendwettbewerb als grésster Inter-
nationaler Jugendwettbewerb Auf-
nahme ins «Guiness-Buch der Rekor-
de 1993».

im Verkehrshaus in Luzern stattfin-
den wird. Weitere 15 Klassen erhal-
ten je 200 Franken in die Klassen-
kasse. Ausserdem organisieren viele
Raiffeisenbanken zusitzlich lokale
Jurierungen und Pramierungen.
Teilnahmetalons und Wettbe-
werbsunterlagen gibt’s bei den Raiff-
eisenbanken. Bis zum 18. Mérz 1994
kénnen dort auch die Zeichnungen,
die A3-Format (42x30 Zentimeter)
aufweisen miissen, sowie die Quiz-
l6sungen abgegeben werden.
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B RUNDSCHAU

Neue Software im Dienste der Bankkunden: Dr. Helmut Sand-
mayr (VR-Prasident) und Karl Haas (Projektleiter «DIALBA 2000»)
von der Firma basoft.

«DIALBA 2000» von basoft:
Der Kunde profitiert

Das vom Schweizer Verband der Raiffeisenbanken
(SVRB) in Auftrag gegebene Bankensoftwarepaket
«DIALBA 2000» steht kurz vor seiner Fertigstellung.
Damit wird es moglich, den Raiffeisenkunden bessere
Bankdienstleistungen effizienter anzubieten.

«DIALBA 2000» ist die Be- kann der Verwalter der Betreu-

zeichnung fur ein neues Ban-
kensoftwarepaket (DIALBA =
DlAlog BAnken), das sowohl fur
die Raiffeisenbanken als auch
fur deren Kunden zahlreiche
Vorteile gegentber den derzeit
im Einsatz befindlichen Appli-
kationen bringt. Das neue Pro-
grammpaket wurde von der in
Dietikon ZH ansassigen Firma
basoft Neue Bankensoftware
AG speziell fiir den Einsatz bei
Raiffeisenbanken entwickelt.
Die Herstellerfirma ist eine selb-
standige Aktiengesellschaft, die
Mitte 1993 als gemeinsame
Tochtegesellschaft des SVRB
und der St. Galler Privatbank
Wegelin & Co. gegriindet wur-
de.

Aufgrund des Einsatzes mo-
dernster Informatik-Technolo-
gie wird «DIALBA 2000» die
Arbeit der Raiffeisen-Verwalter
in Zukunft wesentlich erleich-
tern. Dank der ausgeprdgten
Benutzerfreundlichkeit dieser
neuen EDV-Losung und der da-
mit verbundenen Entlastung
von administrativen Aufgaben

18 PANORAMA RAIFFEISEN 1/94

ung seiner Kunden mehr Auf-
merksamkeit widmen. Alle we-
sentlichen Informationen sind
so miteinander verknUpft, dass
zusammenhangende Arbeits-
schritte auf rasche und einfa-
che Weise in einem Arbeits-
gang, also quasi per Knopf-
druck, erledigt werden kénnen.
Beispielsweise werden beim
Vermieten eines Tresorfaches in
einem Schritt die entsprechen-
den Vertrage, die Formulare ftr
Dauerauftrage und die Voll-
machtsformulare bearbeitet
und ausgedruckt.

Derzeitlauft «DIALBA 2000»
bei der Raiffeisenbank Inwil im
Pilotbetrieb. Voraussichtlich im
kommenden Frihjahr soll es
dann bei anderen Raiffeisen-
banken zum Einsatz kommen.
Durch die Méglichkeit des be-
sonders kostengtnstigen Ein-
satzes dieses neuen Bankpro-
grammes auf Personalcompu-
ter-Netzwerken (Novell) rech-
net sich der Hersteller basoft
sehr gute Chancen im Markt
aus. (ma./ff.)

Foto: Ruedi Steiner

Beforderungen bei
Raiffeisen

Es gehort zu den schonen Traditionen des Schweizer Verbandes
der Raiffeisenbanken (SVRB), dass jeweils auf Jahresbeginn Befor-
derungen vorgenommen werden. 22 Damen und Herren waren es
dieses Mal, die per 1. Januar eine Stufe héher stiegen.

Vizedirektor: Peter Zeller (Leiter Kreisinspektorat Olten).

Vollzeichnungsberechtigte: Ronald Suter (Abteilungslei-
ter Wertschriftenverwaltung), Mauro Palazzesi (Leiter Internes In-
spektorat).

Prokuristen: Norbert Schwitter (Abteilungsleiter Interbank-
Administration), Alain Girardin (Marketing Lausanne), Bruno Hu-
wyler (Gruppenleiter Bankdienstleistungen), Jean-Pierre Vuistiner
(BC/Coop. Caut., Lausanne), Gilbert Deschenaux, Michel Fournier
(beide Abteilungsleiter Revisionsgruppe Kreisinspektorat Lausanne),
Josef Frank (Abteilungsleiter Revisionsgruppe Kreisinspekorat Ol-
ten).

Handlungsbevollmachtigte: Rosanna Dotta (Kassierin),
Doris Frick (Gruppenleiterin Kreditadministration), Toni Kaufmann
(Anlageberater), Hanspeter Steiner (Bérsenhandler), Isabella Bau-
dat (Sekretarin des Bereichsleiters Logistik Lausanne), Ferdinand
Franze (Assistent des Bereichsleiters Beratung Raiffeisenbanken),
Daniel Beck, Fredi Beerli, Berthold Buchs, Werner Frauenknecht,
Francois Gay, Peter Zimmermann (alle selbstandige Revisoren).

Raiffeisen-Leasing

Handlungsbevollmachtigte: Ulrike Koller.

Pensionskasse

Kollektivunterschrift zu zweien: Heinz Niedermann.

«Panorama» gratuliert allen Beférderten zu ihrer Ernennung
und winscht ihnen weiterhin Befriedigung und Erfolg in der

Ausibung ihrer Tatigkeit.

(ma.)

Samichlaus bei der
Raiffeisenbank

Bei einigen Raiffeisenbanken
ist es Tradition, dass um den
6. Dezember herum der Sami-
chlaus zu Besuch kommt. So
beispielsweise in Erlinsbach an
deraargauisch-solothurnischen
Kantonsgrenze, wo gleich vier
Chlause der wartenden Schar
von Kindern ihre Aufwartung
machten. Sie verteilten nicht
weniger als 250 Chlaussackli

und 250 Bratwdirste, die innert
einer Stunde weggingen! Fur
Verwalter Alfred Wermelinger
ein Beweis, dass diese vor funf
Jahren gestartete Aktion zu ei-
ner Tradition geworden ist. Be-
sonders freute die Kinder, die
natdrlich meistensin Begleitung
eines Elternteils erschienen, dass
sich die Chlduse auch etwas
Zeit fur sie nahmen.



Checkibergabe im Oberwallis.

300 000 Franken fur
Unwettergebiete

Weihnachtsgeschenk fiir die Unwettergeschadigten im
Oberwallis und im Tessin. Mit einer Solidaritatsspende
von 300 000 Franken wollen die Schweizer Raiffeisen-
banken insbesondere dort helfen, wo nichtversicherte

Langzeitschdden driicken.

Solidaritat und Selbsthilfe
sind Grundpfeiler der Raiffei-
senidee. Dass diese Werte noch
heute lebendig sind, zeigt das
stolze Ergebnis der Solidaritats-
aktion. 780 Raiffeisenbanken
aus allen Landesteilen folgten
spontan dem Aufruf und zahl-
ten zusammen mit dem Schwei-
zer Verband der Raiffeisenban-
ken 300 000 Franken auf das
Spendenkonto ein. Zusammen
mit den kommissionsfreien

3'/>-Prozent-Solidaritatsanlei-
hen der Schweizer Banken, an
der sich die Raiffeisenbanken
ebenfalls mit sechs Millionen
Franken beteiligten, macht die
Spende andie Unwettergescha-
digten Uber eine halbe Million
Franken aus.

Aufgeteilt wurde der Betrag
an die beiden betroffenen Re-
gionen Oberwallis (zwei Drittel)
und Téssin (ein Drittel).

Gar noch alter als in Erlins-
bachistdie Chlaus-Tradition bei
der Raiffeisenbank im thurgaui-
schen Sulgen. Dort verteilte der

Samichlaus zum 9. Mal die be-
gehrten Sackli, gleich deren 200
an der Zahl. (ma.)

Foto: WB
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Briefe
schreiben kann

Richtig! Aber tiberzeugende, leicht verstindliche und
stilsichere Korrespondenz ist eine Kunst fiir sich. Denn
sie ist sowohl Ausdruck eines Unternehmens wie auch
Spiegel Ihrer Personlichkeit.

Mit dem Nachschlagewerk «Musterbriefe fiir die
erfolgreiche Geschiftskorrespondenz» gibt es nun
einen Ratgeber, der Thnen hilft, einen perfekten Schrift-
wechsel zu fiihren.

Sie finden darin auf iiber 500 Seiten alle Arten von
Briefschaften fiir den tdglichen Gebrauch. Ob fiir Chef
oder Schreibkraft, fiir Vorstand oder Vorarbeiter.

Die Musterbriefe konnen Sie als Vorlage verwenden
oder direkt abschreiben. Angebote, Mahnungen,
Dankesschreiben, Arbeitszeugnisse, Werbebriefe,
u.v.m. Stilistisch und grammatikalisch perfekt.

Fordern Sie mit dem Bestellcoupon Thr Exemplar an.
Bis zum 15.4.1994 profitieren Sie vom Subskriptions-
preis von nur Fr. 168.-.

raxisnah.
WEKA Verlag AG

Hermetschloostrasse 77
Postfach
8010 Zirich

Telefon 01-432 84 32
Telefax 01-432 82 01

i
i

Bestellcoupon

fiir das Nachschlagewerk
Anz. “Musterbriefe fiir die erfolgreiche

Geschiftskorrespondenz”
(Bestell-Nr. 35 200) im stabilen Ringordner mit iiber 500 Inhaltsseiten.
Subskriptionspreis Fr. 168.— (ab 15.4.94 Fr. 192.-)
10 Tage Riickgaberecht. Vierteljihrlicher Erginzungs-Service Fr. -.79/Seite
(Abbestellung jederzeit moglich)

WK 140204
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Einsenden an:
WEKA Verlag AG, Hermetschloostrasse 77, Postfach, 8010 Ziirich
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B NEBENWERTE

Interessante

Anlagealternativen

Nebenwerte an der Bérse sind eine interessante Anlagealternative. Die
Dividenden 1993 lassen sich sehen.

n der Wende zum

neuen Jahr, nach

einer iiberaus erfreu-

lichen Hausse an den

Schweizer Borsen,
filltes zunehmend schwerer, eine An-
lageentscheidung zu treffen. Die Ak-
tienmirkte der Schweiz haben 1993,
befliigelt durch sinkende Zinsen und
grosse Liquiditdt, ihre «Bergfahrt»
fortgesetzt und in den vergangenen
Wochen neue Rekordmarken erklom-
men. Nach der eindrucksvollen Bor-
senperformance, die vor allem den
grosskapitalisierten Titeln des Swiss
Market Index zuzurechnen war, ist
der Markt anfilliger fiir Riickschldge
geworden. Bei der Titelauswahl steht
das «stock pickingy wieder vermehrt
im Vordergrund.

Zunehmendes Interesse
Marktbeobachter rechnen fiir die
néichsten Monate mit zunehmendem

Interesse flir zyklische Titel sowie die
zurtickgebliebenen kleinkapitalisier-
ten Nebenwerte. Zu dieser Kategorie
zéhlen insbesondere Wertpapiere aus
der Bauzulieferindustrie und von En-
ergieversorgungsunternehmen, aber
auch Vertreter der Verpackungs- und
Maschinenbranche sowie konsumna-
he Werte. Bei der Auswahl dieser
Titel, deren Marktkapitalisierung des
ofteren unter 500 Millionen Franken
liegt, ist fundamentalen Gesichts-
punkten wie der Branchenzugeho-
rigkeit, Produktepalette und Absatz-
mirkte des Unternehmens Rechnung
Zu tragen.

Im Vordergrund stehen Firmen mit
gesunden Bilanzrelationen und soli-
der Ertragslage. Aufgrund der Erfah-
rungen der letzten Jahre achten Port-
foliomanager der grossen institutio-
nellen Anleger besonders auf ein gu-
tes Management, das sich auch in
Krisenzeiten bewéhrt hat.

Vontobel-Index fiir Nebenwerte 1993
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Langerfristig

Nebenwerte eignen sich besonders
fur lingerfristig orientierte Anleger
zur Depotbeimischung. Die im Ver-
gleichzum breiten Markt engere Kor-
relation der kleinkapitalisierten Wer-
te gegeniiber Schwankungen im
Schweizer Konjunkturverlauf erhcht
das Diversifikationspotential der An-
lage. Zu beachten ist jedoch, dass nur
Nebenwerte mitausreichender Markt-
liquiditdt beim Kauf beriicksichtigt
werden.

EinBlick aufdenIndex der «Small
Companies» (vgl. Grafik) zeigt, dass
Dividendenwerte aus diesem Markt-
segment 1993 eine ausserordentlich
gute Performance erzielt haben. Ob-
wohl kurzfristig eine Konsolidierung
nicht auszuschliessen ist, billigen wir
diesen Titeln auch im neuen Jahr wei-
teres Kurspotential zu.

Bjorn Feddern,
Finanzanalyse SVRB
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Fotos: Bruno und Eric Buhrer

Okologisch und
kinderfreundlich:
Das Dreifamilien-

haus in Ober-
schlatt verfigt
ber eine Holzhei-
zung und Sonnen-
kollektoren sowie
Uber viel
Umschwung.

VON
CORNELIA
JACOB

m WOHNBAUGENOSSENSCHAFTEN

Mit gutem Willen
Ist fast alles moglich!

Wohnbaugenossenschaften wecken in jedem von uns eine bestimmte Vorstellung. Wie
unterschiedlich das Leben in einer solchen Wohnform sein kann, veranschaulichen die drei
Beispiele aus den Kantonen Schaffhausen und Thurgau.

arte, ich muss noch

den Fritzli holen!,

sagt der siebenjah-

rige Dominik und

lauft ins Haus zu-

riick. Fototermin bei der Wohngenos-

senschaft Mattenstrasse 6 in Neuhau-

sen: Die Kuscheltiere der Kinder miis-

sen mitaufs Bild, Dominiks Hase Fritzli
genau gleich wie Julias Affe Judy.

Vor neun Jahren ist die Familie

Stamm mit Baby Fabian in das typi-

sche Stadthaus der Jahrhundertwende

gezogen, damals noch zur Miete. Un-

terdessen sind die Stamms mit Fabian,

Dominik und Julia zu fiinft, und das

Haus wurde zur Wohngenossenschaft.

«Als die Besitzer das Haus nicht mehr

brauchten, entzogen sie es der Speku-
lation und griindeten mit uns und ei-
ner anderen Familie eine Genossen-
schaft. Sie haben das Haus der Ge-
nossenschaft sehr billig tiberlassen»,
erzdhlt Ursula Stamm. Dieses gross-
ziigige Entgegenkommen rechnet sie
den damaligen Besitzern heute noch
hoch an. Denn dadurch stand die
Wohngenossenschaft von Anfang an
auf soliden Beinen, hatte nie finanzi-
elle Probleme und kann sehr niedrige
Mietzinse bieten: Rund 700 Franken
kosten die Vier-Zimmer-Wohnungen
pro Monat.

Ein Gliicksfall fir Monika Rohr-
bach, Mutter der sechsjahrigen Elva
und alleinerziehend: Sie ist auf eine

billige Wohnung angewiesen und
schitzt den Kontakt zu den Nachbar-
familien. «Wenn ich in einem Block
oder sonstwo wohnen wiirde, wire
ich viel isolierter. Jetzt, im Winter,
leben wir hier zwar relativ zuriickge-
zogen in unseren Wohnungen. Aber
an Sommerabenden, wenn die Kinder
im Bett sind, treffen wir uns oft im
Garten.» Der grosse, einladende Gar-
tentisch wurde eigens fiir diese Plau-
derstiindchen gemeinsam angeschaftt.

Probleme -

wie in jeder Familie!

Die Wohnung der fiinfképfigen
Familie Stamm ist knapp bemessen.
Not macht erfinderisch, und die Auf-
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Im Winter wird die
Werkstatt in der
Wohngenossen-

schaft Mattenstrasse
in Neuhausen zur
Bastelbude: Dominik
und Julia bauen eine
Kiste um.

Die Kuche der funf-
kopfigen Familie
Stamm, hier mit

Nachbarin Monika,

ist zentraler Ort der

knapp bemessenen
Vier-Zimmer-Woh-
nung (Matten-
strassse, Neuhau-
sen).

teilung ist ausgekliigelt: Sohn Fabian
hat ein eigenes Zimmer, Julia und
Dominik teilen sich ein weiteres. Biiro
und Arbeitszimmer sind Vater Geris
Refugium, wihrend sich Mutter Ur-
sula am Schreibtisch im Schlafzim-
mer auf ihr Studium vorbereitet. Ein
Wohnzimmer gibt’s nicht, zentraler
Raum ist die Kiiche.

Verbindend unter den drei Famili-
en wirken vor allem die Kinder, die
freien Zutritt zu allen Wohnungen
haben. Uberhaupt bewegen sich die
Kinder in diesem Haus wie Geschwi-
ster. «Das bringt uns eine Entspan-
nung in die Familie, weil die Kinder
nicht immer mit ihren idlteren und
jungeren Geschwistern zusammen
sind, sondern ebensoviel mit Gleich-
altrigen. Sie streiten sich wirklich sehr
selteny, fiihrt Ursula Stamm aus.

Auch die Erwachsenen haben sich
—neben den Sommerabenden im Gar-
ten — eine Nische geschaffen: Ein
Zimmer der Wohnung Rohrbach wird
als gemeinsames Fernsehzimmer ge-
nutzt. Den Nachteil des dichten Zu-
sammenlebens im Stadthaus fasst
Monika Rohrbach in den Satz: «Klar,
manchmal geht man sich hier auf den
Geist!» Doch, so ist man sich einig
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am Tisch, das kommt ja in den besten
Familien vor. Ursula Stamm berichtet
von einem ehemaligen Wohnpartner,
der zuviele Anspriiche ans gemein-
schaftliche Leben stellte; Anspriiche,
die nicht mit den Bediirfnissen der
anderen Familien in Einklang zu brin-
gen waren. «Man muss auch beschei-
den seiny, pladiert sie, «wir machen
hier soviel gemeinsam, wie wir wol-
len und wie in dieser Zusammenset-
zung eben auch moglich ist.»

Viel Freiraum, aber auch

viel Arbeit

Im Dreifamilienhaus «Zum Ku-
buk» im thurgauischen Oberschlatt,
mitten in einer landlichen Idylle, ste-
hen neben regelméssigen Arbeits-
samstagen und monatlichen Sitzun-
genein Spargelessen, ein Weihnachts-
essen und ein Genossenschaftsessen
pro Jahr auf dem Programm. Das un-
konventionelle Holzhaus mit seinem
grossen Gemeinschaftsteil und rund
4000 Quadratmetern Umschwung
braucht viel Unterhalt und Pflege:
Rund 40 Ster Holz fiir die Holzzen-
tralheizung muss eingebracht werden,
die Apfel abgelesen, gesammelt und
vermostet, die tibrigen Fruchtbdume

geerntet, der Gemiisegarten bepflanzt,
der Kompost gepflegt, der Weiher
«entschilft», die Wiesen geméht wer-
den. Ganz zu schweigen von kleine-
ren Reparaturen und grésseren Ver-
schonerungsaktionen im Innern des
Hauses.

«Wirhaben zwar zu wenig Zeit fur
alles», lacht Dorette Deggeller, «doch
diese Arbeiten tun uns gut, denn so
machen wir etwas zusammen.» Nicht
personliche Gemeinsamkeiten verbin-
den die drei Familien mit ihren insge-
samt acht Kindern im Alter zwischen
einem und 18 Jahren, sondern das
kinderfreundliche, umweltfreundliche
Haus. Bei Mietzinsen von {iber 2000
Franken pro Monat fiir die Fiinf-Zim-
mer-Wohnungen gehoren Diskussio-
nen {iber die Finanzen an den monat-
lichen Sitzungen genauso dazu wie
die Planung von nétigen Arbeiten und
anderes Organisatorisches.

Manchmal, wenn die Meinungen
sehrauseinandergehen, «chlopfts» im
Kubuk — doch wird immer wieder
eine Einigung und Entspannung er-
reicht. Gaby Oberli, Kindergértnerin
und Mutter dreier Médchen, bringt
einen Aspekt von Differenzen auf den
Punkt: «Wer in einem solchen etwas



—

Der 70jéhrige Ro-
bert Schmied (Mit-
te) ist nach der Pen-
sionierung mit sei-
ner Frau Susi von
der Stadt Zurich ins
landliche Géchlin-
gen umgezogen —
und er hat bis heute
keine Sekunde be-
reut.

Das umgebaute
Bauernhaus in
Gachlingen/SH bie-
tet drei Generatio-
nen ein schones Zu-
hause zu gunstigen
Zinsen und in ruhi-
ger, idyllischer Um-
gebung.

verriickten Haus leben will, ist selbst
ein wenig verriickt —oder aller Erfah-
rung nach eine Person, mit der nicht
einfach umzugehen ist.» Toleranzund
die Fihigkeit, Kompromisse einzu-
gehen, empfindet sie als wichtige
Voraussetzungen fiir das Zusammen-
leben in einer Wohnbaugenossen-
schaft.

Drei Generationen unter

einem Dach

Szenenwechsel: In Géchlingen,
einem kleinen Bauerndorfim Herzen
des Klettgaus, scheint die Zeit ein
wenig stiller zu stehen als anderswo,
das Land ist weit hier draussen, «ein
bisschen schwibisch», wie es Foto-
graf Bruno treffend formuliert. Ursu-
la Mugglin empfingt uns in ihrem
Wohnraum am runden Tisch, der Ka-
chelofen, ein Prunkstiick, strahlt Wir-
me aus. « Wir sitzen hier eigentlich im
Stall», lacht Ursula Mugglin, «meine
Eltern wohnen in der Scheune und
Stocklis, unsere Freunde und Nach-
barn, imalten Bauernwohnhaus.» Die
drei Familien Mugglin (vier Kinder),
Stockli (ein Kind) und Schmied konn-
ten das Elternhaus von Verena Stockli
dank dem Entgegenkommen der Er-
bengemeinschaft Stockli preisgiinstig
kaufen. Die zwei Fiinfeinhalb-Zim-
mer-Wohnungen und die Dreieinhalb-
Zimmer-Wohnung wurden genau auf
die Bediirfnisse der Familien hin aus-
gebaut — und alle kosten um die 1300
Franken pro Monat. Die Grossziigi-
gen in der kleinen Wohnung sind Ur-
sula Mugglins Eltern Susi und Robert
Schmied. «Das ist vielleicht unsere
Art, etwas Sinnvolles zu tuny», erklért
Robert Schmied beildufig.

Viel lieber schildert er den nicht
gerade einfachen Weg zu dieser Wohn-
form: «Wir haben es uns lange {iber-
legt, wir hatten schon unsere Beden-
ken.» Sollten sie aufs Land, in diese
abgelegene Gegend ziehen — wo sie
doch ihr Leben lang in der Stadt Zii-
rich gewohnt hatten? Und mit der
Familie ihrer Tochter im gleichen
Haus leben? Wiirde das gutgehen mit
dem Umbau des Bauernhauses?
«Nach drei Jahren Bedenkfrist und
vielen Diskussionenmit Mugglins und
Stocklis haben wir uns entschieden
und sind gleich nach meiner Pensio-
nierung eingezogen. Das war vor
sechs Jahren.» «Und wir haben’s bis
jetzt keinen Tag bereut!», lacht Susi
Schmied mit blitzenden Augen.

Schmieds geniessen den Ruhe-
stand in ihrer sonnigen Wohnung auf

dem Land — und fahren von hier aus
zweimal pro Woche in ihre alte Hei-
mat, nach Ziirich. Doch trotz ihrer
schénen Wohnsituation missen die
tiber 70jdhrigen an die Zukunft den-
ken: «Wirsind im Altersheim in Hom-
brechtikon angemeldet», sagt Frau
Schmied, und ihre wegwerfende
Handbewegung zeigt: Sie mag gar
nicht dran denken. Das sorgenvolle
Gesicht von Ursula Mugglin deutet
daraufhin, dass dies nicht einfach die
einsame Entscheidung zweier alter
Leute sein wird.

Uneigenniitzig denken und

handeln

Finden auch in dieser so friedlich
und ruhig wirkenden Genossenschaft
Auseinandersetzungenstatt? «Ja, Aus-
einandersetzungen schony, sagt Ur-
sula Mugglin, «doch wir haben uns
alle von Anfang an gekannt, wir sind
eng befreundet miteinander.» Dies
mache den Umgang miteinander ein-
facher. Trotzdem habe wohl jede Fa-
milie umdenken und sich in gewisser

Weise anpassen miissen. Beispiele
sind der Gemiisegarten, den Ursula
Mugglin gerne gemeinsam bewirt-
schaftet hdtte. Wegen unterschiedli-
cher Arbeitsmethoden war es dann
einfacher, die Beete untereinander auf-
zuteilen. Auch in der Werkstatt hat
heute jede Familie ihr eigenes Werk-
zeug. Das sind Abstriche an einem
Ideal, die Ursula Mugglin verkraftet
hat.

Auch mit dem anfanglich vorhan-
denen Gefiihl «kMuss ich jetzt das tun
— weshalb macht das nicht ein ande-
rer?» schldgt sie sich nicht mehr her-
um: «Das geht allen gleich, ich glau-
be, da muss man einfach ein wenig
dartiber stehen, uneigenniitzig den-
ken und handeln.» Ursula Mugglin
hat das gelernt, wie es wohl jedes
Mitglied einer Wohngenossenschaft
lernen muss. Sie ist gliicklich tber
ithren damaligen Entscheid, sie lebt
gerne hier. «Ich hatte eigentlich von
Anfang an keine Bedenken», lacht
sie, «ich fragte mich nur: Geht’s gut —
oder geht’s sehr gut?!»

Gemeinniitzige Wohnbaugenossenschaften

Neben den hier geschilderten priva-
ten Wohnbaugenossenschaften gibt
es in der Schweiz eine ganze Reihe
gemeinnitziger Wohnbaugenossen-
schaften. Diese sind in Untersektio-
nen der Dachorganisation Schweize-
rischer Verband fir Wohnungswesen
(SVW) zusammengeschlossen. Insge-
samtbetreut dieser Verband, derauch
die Zeitschrift «Wohnen» (Bild) her-
ausgibt, rund 110000 Genossen-
schafts-Wohnungen in der Schweiz.
Das Ziel der gemeinnUtzigen — meist
auch der privaten — Wohngenossen-
schaften ist, preisglinstigen Wohn-
raum zur Verfligung zu stellen. Die
Wohnungenwerden zu Selbstkosten-
preisen an die Mieter abgegeben, die
Mieter beteiligen sich mit Anteilschei-
nen an ihrer Genossenschaft und ha-
ben ein Mitspracherecht. Den Rah-
men dazu setzen die Statuten der
Genossenschaft.

Meistens werden die gemeinnitzi-
gen Wohnbaugenossenschaften sub-
ventioniert: In Schaffhausen z.B. hat

erst klrzlich die Wohnbaugenossen-
schaft Pro Familia von der Stadt das
Land im Baurecht zum Vorzugspreis
von 100 Franken statt zum offiziell
gehandelten Baulandpreis von rund
500 Franken erhalten. So kann preis-
gunstiger Wohnraum geschaffen wer-
den, Wohnraum, der nicht gehandelt
wird und somit nicht den Gesetzen
der freien Marktwirtschaft unterwor-
fen ist. (c.)
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VON
EDITH
BECKMANN

B ERNAHRUNG

Der Mensch ist,
was er isst

Der Grundstein fur falsche Essgewohnheiten wird bereits
im Kindergartenalter gelegt. Liebevolle Erziehung zu einer
abwechslungsreichen Mischkost tut deshalb dringend not.

ssen und Trinken geho-
ren zu den tdglichen Le-
bensfreuden, die man
bewusst geniessen soll.
Doch vorbei sind die fet-
ten Jahre mit unkontrolliertem Essge-
nuss: Gefragt ist leichte Kiiche mit
naturbelassenen, unraffinierten Nah-
rungsmitteln. Denn gesunde Erndh-
rung hat wesentlichen Einfluss auf
das korperliche und geistige Wohlbe-
finden; viele Krankheiten und Todes-

Das Buch
vom klugen Essen

Erdbeeren im Januar, Gurken und
Tomaten das ganze Jahr, Trauben im
April: Schnelle Transportwege, Treib-
hauskulturen und Importe aus Billig-
lohnléndern haben unseren Speise-
plan ganz schon durcheinanderge-
bracht. «Das Buch vom klugen Es-
sen», eine Neuerscheinung aus dem
Verlag pro Juventute, setzt sich kri-
tisch mit unseren Einkaufsgewohn-
heiten auseinander, zeigt Hintergriin-
de unseres masslosen Konsums und
seinen Auswirkungen auf.
Steckbriefe einheimischer Gemuse
von A wie Artischocke bis Z wie Zwie-
beln, ein Wiedersehen mit altebe-
kannten Getreiden und wie man sie
pfiffig zubereitet: Die Autorin Ruth
Michel Richter bietet eine Flle von
Ideen fur gesundes Essen, das auch
okologische und politische Aspekte
berlcksichtigt.

«Das Buch vom klugen Essen», er-
haltlich im Buchhandel zu Fr. 34.80
oder direkt beim:

Verlag pro Juventute, Postfach, 8022
Zurich, Telefon 01 252 07 19.
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ursachen stehen sogar in direktem
Zusammenhang mit falschen Essge-
wohnheiten.

Doch was Hinschen nicht lernt,
lernt Hans nimmermehr: Untersu-
chungen haben ergeben, dass falsche
Erndhrungsgewohnheiten in der Ju-
gend meistens zeitlebens fortgesetzt
werden. Damit legen bereits Kinder
den Grundstein fiir verschiedene
Krankheiten in spiteren Jahren.

Kinder sind den hohen Anforde-
rungen in der Schule nur dann ge-
wachsen, wennsierichtig erndhrt sind.
Solange sie wachsen, ist eine ausrei-
chende Versorgung mit Eiweiss,
Mineralstoffen und Vitaminen beson-
ders wichtig. Grosse Bedeutung ha-
ben deshalb vor allem Brot, Getreide,
Obst, Gemiise — moglichst auch roh —
und Milchprodukte.

Magnesium fiir den

Knochenaufbau

Hiilsenfriichte, Mais, Niisse und
griines Gemiise sind gute Quellen fiir
Magnesium, ein Mineralstoff, der fiir
den Knochenaufbau unentbehrlichist.
Eisen wirkt als Baustein von Himo-
globin blutbildend und ist nicht nur
im Fleisch enthalten, sondern ebenso
in Niisslisalat, Griinkohl, Krautstiel
(Mangold), Schwarzwurzeln, Spinat,
Kartoffeln, Petersilie und Schnitt-
lauch.

Gute Eisenlieferanten sind aber
auch die Getreideprodukte. Sie wei-
sen zudem einen hohen Gehalt an
Vitaminen der B-Gruppe aufund ent-
halten die fiir eine optimale Verdau-
ung wichtigen Nahrungsfasern. Die-
se sogenannten «Ballaststoffe» bin-
den Wasser, quellen dadurch auf und
fiillen den Magen. Nahrungsfasern
machen deshalb langer satt, regen die

Darmtétigkeit an und verhindern Ver-
stopfung.

In der gesunden Kost spielen Voll-
kornprodukte eine entscheidende
Rolle. Weil die Nahrungsfasern und
Mineralstoffe hauptsichlich in der
dusseren Getreidehiille sitzen, gehen
sie beim Raffinieren und Mahlen
weitgehend verloren. Nur das volle
Korn liefert deshalb die ganze Palette
an wertvollen Inhaltsstoffen.

Vielfalt aus dem vollen

Korn

Bevorzugen Sie deshalb Vollkorn-
brot, Vollreis oder Vollkornteigwa-
ren, Miiesli zum Friihstiick und Voll-
kornmehl zum Backen. Oder wie wire
es mit der Neuentdeckung alter Ge-
richte aus Weizen, Griinkern, Hirse
oder Mais? Es gibt eine ganze Reihe
von Kochbiichern, welche die viel-
seitige Verwendung dieser alten Be-
kannten aufzeigen. Getreidekeimlin-
ge, auf feuchtem Haushaltpapier ge-



Besonders
wichtig:

ein reichhaltiges
Fruhstlck.

zogen, sind librigens eine schmack-
hafte und gesunde Bereicherung im
Salat oder auf dem Butterbrot, vor
allem im Winter.

Unentbehrlich fiireinen guten Start
am Morgen ist das Friihstiick. Leider
wird diese wichtige Mahlzeit in vie-
len Familien arg vernachléssigt. Brin-
gen Sie deshalb bereits zum Friih-
stiick Abwechslung auf den Tisch:
Joghurt, Quark, Haferflocken, Corn-
flakes, Birchermiiesli, ein Ei, Kise
sowie diverse Brotsorten oder Klein-
gebick, vorzugsweise auf Vollkorn-
basis. Als Getrénke eignen sich Voll-
milch, Milchgetrinke wie Kakao,
Ovomaltine oder Frappés, Milch-
kaffee, Obst-und Gemiisesifte, even-
tuell mit Wasser verdiinnt.

Znini und Zvieri sorgen flir einen
leistungsgerechten Energienachschub
und tiberbriicken die lange Zeit zwi-
schen den Hauptmahlzeiten. Damit
wird geholfen, Konzentrationsschwi-
chen und Nervositit zu vermindern.

Essen mit Freude und

Genuss

Phantasievolle Zwischenmahlzei-
ten—zusammengestellt nach dem Ge-
schmack des Kindes — werden nicht
nurzur Schule getragen, sondernauch
gegessen. Besonders empfehlenswert
sind Milch- und Milchmischgetridn-
ke, belegte Vollkornbrote, Getreide-
stengel, Kise, Friichte, vor allem
Apfel, aber auch Rohkost wie Riiebli
und Gurken, Dérrfriichte und Niisse.
Zniini fuir die Schule gut verpacken,
entweder in Frischhaltedosen legen
oder in Klarsichtfolie einwickeln und
eventuell Serviette oder Papierta-
schentuch mitgeben.

Denn es ist wichtig fiir gross und
klein, den tédglichen Kalorienbedarf
auf funf bis sechs kleine Portionen zu
verteilen, statt den Magen mit drei
grossen Mabhlzeiten zu belasten.
«Missig, aber regelmassig» heisstein
wesentlicher Grundsatz, denn nach
langen Essenspausen glaubt der Kor-

Foto: Patrick Luthy

per es sei Hungersnot und legt bei der
ersten {ippigen Mahlzeit Reserven in
Form von Fettpolstern an.

Manche Zeitgenossen schlingen
ihre Mahlzeiten hinunter, als ob sie
einen Geschwindigkeitsrekord auf-
stellen miissten. Zur gesunden Er-
néhrung gehort deshalb auch ein ent-
spannter Familientisch, Zeit und gu-
tes Kauen, denn: Wer langsam isst,
isst mit mehr Genuss!

So vermeiden Sie
Vitaminverluste

H Tip 1: GemUse, Frichte und Salat
maglichst taglich frisch und roh ge-
niessen; kuhl lagern und langes Auf-
bewahren vermeiden.

B Tip 2: Erst unmittelbar vor der Zu-
bereitung risten und jeden unné-
tigen Wasserkontaktvermeiden, denn
dabei werden Vitamine und Nahr-
stoffe ausgeschwemmt. Salat, Ge-
muUse und Kartoffeln also nie im Was-
ser liegen lassen!

B Tip 3: Zum Schélen, Zerkleinern,
Kochen und Aufbewahren von Vit-
amin-C-haltigen Lebensmitteln nur
Gerate und Gefasse aus rostfreiem
Stahl verwenden.

H Tip 4: Pflanzliche Lebensmittel
nicht mehr zerkleinern, als unbedingt
notig. Tip: GemUse ganz garen und
vor dem Servieren in Stlcke schnei-
den.

B Tip 5: Dinsten, Dampfen oder
Schmoren sind dem Kochen vorzu-
ziehen; das Dunsten ist zur Vermei-
dung von Néhrstoffverlusten noch
gunstiger als das Dampfen.

H Tip 6: Frisches und tiefgekuhltes
GemUse sowie Kartoffeln erst in die
Pfanne geben, wenn das Wasser be-
reits kocht.

m Tip 7: Pfannen jeweils mit einem
Deckel verschliessen, sonst hangt das
beste am Gemuse im Kichendunst.

H Tip 8: Gemuse nur knapp weich
garen und langes Warmhalten ver-
meiden.

B Tip 9: Kochwasser nicht weggies-
sen, sondern fir die Speisenzuberei-
tung mitverwenden; das gilt auch fur
die Flussigkeit in Konservendosen.

(ebm.)
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7 ART-PINS VON
ROLF KNIE

Rolf Knie wurde am 16. August 1949 in Bern als
Spross der 6. Generafion der berihmfen Knie-
Dynastie des Schweizer Nationalzirkus geboren.Zur
Malerei kam Knie 1977 - angeregt und unterstiitzt
durch den Kinstler Hans Falk, der Themen rund um
den Zirkus malte. Rolf Knies Werke haben bereits
in vielen bedeutenden Sammlungen ihren
Platz gefunden, diverse Ausstellungen im
In- und Ausland unterstreichen seine
Stellung innerhalb der aktuellen

Kunstszene. |

PANORAMA
LESERANGEBOT

SUBSKRIPTIONS-
ANGEBOT

«Zauber der Manege»
Ein Gesamtkunstwerk

7 Art-Pins von Rolf Knie zum Thema ‘
Circus, in ersiklassiger eingebrannter
Hart-Email-Qualitét auf einer vom|
Kinstler  handsignierten  und|
numerierten Serigraphie auf fester|
~ Unterlage  (Format  31x17  cm)
angeordnet und ist zum Aufstellen
sowie zum Aufhdngen als Bild
geeignet. Eine Scheibe aus Acrylglas in
gleicher Form wie das Bild schitzt das
Kunstwerk. Es ist jedoch einfach, die Pins einzeln
herauszunehmen.

Limitierte Weltauflage von 4999 Exemplaren.

Subskriptionspreis Fr. 245.~
statt spater Fr. 290.-
HANDSIGNIERT

In erstklassiger eingebrannter
Hart-Email-Qualitéit
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= (+Versand- und Versicherungskostenanteil) Telefon
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Einsenden an: Schweizer Verband der Raiffeisenbanken, Panorama-leserdienst,

Vadianstrasse 17, 9001 St. Gallen, Telefon 071/21 91 11, Telefax 071/219 799
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VON
THOMAS
KNAPP

B EISSTOCKSCHIESSEN

Kein

Altherrensport

In Osterreich ist Eisstockschiessen ein Volkssport, in der
Schweiz eine Randsportart. Trotz Nachwuchsproblemen
ware es aber verfehlt, von einem Altherrensport zu spre-

chen.

ie erkldren Sie

jemandem, was

Eisstockschies-

sen ist? Ganz ein-

fach: SiesagenIh-

rem Gesprichspartner, er solle sich
einen Melkstuhl vorstellen und die-
sen, dann umgekehrt tiber das Eis
werfen. «Milchstuelschiesse» eben.
So einfach ist das Wurfspiel nun
auch wieder nicht. Eisstockschiessen
verlangt Konzentration, Prizision,
Erfahrung und viel Training. Fredy
Weyermann, mehrfacher Mann-

schaftsmeister, distanziert sich vom
Altherrensport-Image. «Auch wenn
die Sache doch recht simpel aussieht,
Eisstockschiessen ist Spitzensport.»

Der Solothurner trainiert zweimal
pro Woche, jedes zweite Wochen-
ende nimmt er an einem Turnier teil,
auch im Sommer. Denn trotz dem
«Eis» im Namenszug ist Eisstock-
schiessen ein Ganzjahressport. Im
Sommer wird aus dem Eisstock ein
Asphaltstock.

Verschiedene Platten

Rund fiinf Kilogramm wiegt das
Sportgerit. Dank den verschiedenen
Laufplatten (Gummi auf Eis, Kunst-
stoff auf Asphalt) kann sich der Eis-
stock auf der Unterlage bewegen.
Auch im Wettkampf werden die Plat-
ten gewechselt.

Im Mannschaftswettbwerb be-
spricht der Moar (Spielftihrer) mit
seiner Moarschaft (bayrischer Aus-
druck fiir Vierermannschaft) eine
Aufgabe. Der nichste Wurf kann aus
Setzen, Anstellen, Abschiessen oder
Durchschiessen bestehen. «Jeder
Schuss muss den Begebenheiten an-
gepasst werden, dazu gehort auch das
Anpassen der Laufplatten», gibt
Weyermann Einblick in die taktische
Trickkiste der Eisstockschiitzen.

Mannschaftswettkampfistdie eine
Disziplin, Einzel- und Wettschiessen
die anderen beiden Wettbewerbsfor-
men beim Eisstockspiel. Beim Weit-
schiessen auf gefrorenen Seen wird
der Sport dem Laien am eindriick-
lichsten vor Augen gefiihrt. Der mo-

mentane Weltrekord steht auf sagen-
haften 566,60 Metern.

Bayern und vor allem die Steier-
mark sind die Hochburgen des Eis-
stockschiessens. In der Schweiz ist
diese Sportart hauptsdchlich in der
Deutschschweiz populér. Erst kiirz-
lich wurde im Wallis ein Klub ge-
griindet, in der Romandie gibt es nur
einige sogenannte «wilde» Spieler.
Im Vergleich mit unseren 6stlichen
Nachbarn nimmt sich die Zahl von
700 Lizenzierten geradezu beschei-
den aus. In Osterreich betreiben tiber
100 000 Spieler regelmissig den Eis-
stocksport, nicht einberechnet, die
vielen tausend Gelegenheitsspieler.

Nachwuchsprobleme

Dagegen plagen den Schweizeri-
schen Eisstockverband (SESV) gros-
se Nachwuchsprobleme. Die zustin-
digen Stellen haben sich Gedanken
iiber die Misere in diesem Bereich
gemacht, doch in dem Masse, wie das
Durchschnittsalter der Aktiven steigt,

schwinden auch die Lizenzausgaben.
Und Fredy Weyermann sieht der Zu-
kunft pessimistisch entgegen. «Ein
Mannschaftswettkampf dauert in der
Regel zehn Stunden. Wenn wir jetzt
ins Biindnerland reisen miissen, um
sieben Uhr bereits das erste Spiel ha-
ben,dannbleibtnicht mehr viel Schlaf
iibers Wochenende.»

Fiir den Schweizer Meister ist das
einer der Griinde, ein anderer ist die
finanzielle Seite. «Ein Eisstock ko-
stet zwischen 300 und 400 Franken,
was noch nicht so sehr ins Gewicht
fallt. Aber die hohen Reisekosten
schrecken manchen ab.»

Infos

Klubadressen und Informationen sind erhéltlich
bei der Geschaftsstelle des SESV: Schweizerischer
Eisstockverband (SESV), Geschéftsstelle, Postfach
861, 4502 Solothurn, Telefon 065 22 35 52.
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VON
MARTIN
ZIMMERLI

B HAUSHALTGELD

Jeden Tag Fleisch
liegt kaum drin

ec-direct hin, Kreditkarten her: Das traditionelle Haus-

“haltgeld ist noch lange nicht tot — im Gegenteil. Fragt sich

bloss, wieviel es denn sein soll.

n meiner Kindheit war es ein

Hohepunkt zum Monatsende:

Am Achtundzwanzigsten, sei-

nem Zahltag, kam Vater abends

nach Hause, 6ffnete das oran-
ge-gelbe Zahltagsicklein, tibergab
Mutter das Haushalt- und uns Buben
das Sackgeld. Oft gab’s ein Schoggi-
stiangeli dazu.

Inzwischen sind ein paar Jahre ins
Land gezogen. Das Zahltagsicklein
ist verschwunden, der Lohn wird bar-
geldlos tberwiesen. Aber: «Das
traditionelle Haushaltgeld gibt esnach
wie vor. Es ist eine sehr sinnvolle
Sachey, findet Marianne Dorig. Die
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Présidentin der Arbeitsgemeinschaft
der Schweizerischen Budgetbera-
tungsstellen (ASB) empfiehlt, «auf
jeden Fall einen Haushaltgeldbetrag
festzulegen — auch wenn das Geld
problemlos reicht». Wer weiss, wie-
viel Haushaltgeld zur Verfligung steht,
kann mit dem ganzen Geld besser
haushalten.

Drei-Saulen-Modell

Herauszufinden, wie hoch das
Haushaltgeld sein soll, ist eine zeit-
aufwendige Angelegenheit. Viele Fra-
gen miissen beantwortet werden:
Welche Lebensgewohnheiten hat die

Familie? Wie alt sind die Kinder?
Kommt die ganze Familie zum Mit-
tagessen nach Hause? Wie oft kom-
men Giste? Wie verhilt es sich mit
Haustieren? «Um die Hohe des Haus-
haltgeldes festzulegen, miissen wir
zuerst minutios auflisten, was damit
alles bezahlt werden soll», sagt Ma-
rianne Dorig. Sinnvoll sei eine Art
«Drei-Saulen-Haushaltgeld-Modell».

Sdule 1: Nahrung und Getrdinke —
und sonst gar nichts.

Sdiule 2: Haushaltnebenkosten —
dazu gehoren Wasch- und Putzmittel,
Drogerie, Korperpflege, Kleider- und
Schuhpflege, tigliche Kleinigkeiten,
Coiffeur fiir Kinder.

Sdule 3: Erweitertes Haushaltgeld
— etwa Ausgaben fiir Haustiere,
Kinderkleider, Taschengeld, Géste.

Wie hoch die Saulen 1 und 2 in
Abhéngigkeit von der Grosse der
betroffenen Haushalte sein sollten,
geht aus der Tabelle auf Seite 29 her-
vor. «Bei der ersten Zahl handelt es
sich stets um ein absolutes Minimumy»,
halt Marianne Dérig dazu fest. «Mit
900 Franken kann eine vierkopfige
Familie ganz sicher nicht schlemmen.
900 Franken bedingen, dass eine Frau
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gezielt einkauft und zwischendurch
ein fleischloses Sparmenii kocht. Je-
den Tag Fleisch liegt nicht drin.»

Problemlos lebt und isst sich’s mit
der zweiten Zahl. «Mit 1100 Franken
kommt man gut tiber die Runden und
kann sich gesund erndhren. Wenn eine
Familie allerdings grossere Ansprii-
che stellt, ist auch dieser Betrag noch
zu klein.»

Reicht das nach den vorge-
schlagenen Richtlinien festgelegte
Haushaltgeld nicht, empfiehltes sich,
iiber die Biicher zu gehen. Frage 1:
Gibt es versteckte «Haushaltgeld-
Fresser»? Ein Hund beispielsweise
kostet monatlich 50 bis 150 Franken,
ein grosser Fresser bis 250 Franken!
Eine Katze verfrisst 50 Franken. Wer
taglichein Packlein Zigaretten raucht,
braucht dafiir im Monat 100 Franken.
Gibt es solche Ausgabenposten,
muss das Haushaltgeld erhoht wer-
den.

Tee statt Mineral

Frage 2, wenn’s finanziell kritisch
wird: Wo kann ohne grosse Ein-
schriankungen gespart werden? «Man
kann sich iiberlegen, ob das Mineral-
wasser nicht durch einen Krug Tee
ersetzt werden soll», schlagt Marian-
ne Dorig etwa vor. Sparpotential die-
ser Aktion: 100 bis 150 Franken im
Monat. Einschneidende Einsparun-
gen beim Kostgeld findet die Budget-
beraterin allerdings grundsitzlich
falsch. «Eine Hausfrau kann keine
Wunder wirken. Ohne Geld kann sie
nicht jeden Tag ein Gourmet-Menii
auf den Tisch zaubern. Oft ldsst sich
andernorts problemloser sparen.»

Einige Gedanken ist auch die Fra-
ge wert, wie das Haushaltgeld in der
Praxis gehandhabt werden soll. «Es
macht wenig Sinn, wenn die Frau am

7 Tips der Budgetberaterin Marianne Dorig

Buch filihren: Fiihren Sie zwei bis drei Monate genau
Buch, um die Héhe des Haushaltgeldes festzulegen.

Spezialkonto: Uberweisen Sie den partnerschaftlich
festgelegten Betrag fur das (erweiterte) Haushaltgeld
gleich nach dem Zahltag auf ein (eventuell speziell
eingerichtetes) Konto der haushaltfiihrenden Person.

Gestaffelt abheben: Heben Sie das Haushaltgeld
wochenweise ab.

Meniplan: Machen Sie einen saisongerechten MenU-
plan und kaufen Sie dann mit dem Einkaufszettel statt
nach dem Lustprinzip ein.

Planen: Planen Sie langerfristig, damit Sie von gunsti-
gen Gelegenheiten profitieren kénnen (Aktionen, Kin-
derkleiderbérsen, Ausverkauf).

Sparen: Uberprifen Sie von Zeit zu Zeit lhre Ess-,
Lebens-und Einkaufsgewohnheiten auf Sparméglichkei-
ten hin.

Budgetberatung: Falls das Geld trotz allem nicht
reicht: Suchen Sie zusammen mit lhrem Partner eine
Budgetberatungsstelle auf.

Anfang des Monats 2000 Franken auf
der Bank holt und diese dann zuhause
aufbewahrt», findet Marianne Dorig.
Gute Erfahrungen hat sie mit der
Empfehlung gemacht, den entspre-

Richtwerte fiir das Haushaltgeld (in Franken)

Erwachsene Kinder”  Nahrung/ Haushalt- Total
Getranke? Nebenkosten®  Haushaltgeld

1 1 600- 700 100-150 700- 850
1 2 750- 850 180-200 930-1050
2 0 650- 800 100-180 750- 980
2 1 850- 950 180-220 1030-1170
2 2 900-1100 200-250 1100-1350
2 3 1000-1250 220-280 1320-1530

1) FurJugendliche ab 12 Jahren missen fur Nahrung/Getranke Fr. 50.— bis Fr. 100.— mehr eingesetzt werden.
2) Nicht inbegriffen: alkoholische Getranke, Gaste, Haustiere, Babysitter, Ausgaben fir Schule, Auswarts-

essen (Kantinenverpflegung der Kinder usw.).

3) Inbegriffen: Wasch- und Putzmittel, Drogerie, Korperpflege, Kleider- und Schuhpflege, tagliche Kleinig-
keiten, Coiffeur Kinder. Nicht inbegriffen: Kleider, Taschengeld, Geschenke, Schule.

chenden Betrag vom Lohn- auf ein
spezielles Haushaltgeld-Konto zu
tiberweisen und von diesem immer
am selben Wochentag den Betrag fiir
die nichsten sieben Tage abzuheben.
«Mit weniger Geld im Portemonnaie
behilt man eher die Ubersicht. Die
Gefahr von uniiberlegten Spontan-
kaufen ist kleiner.»

Davon, die Ausgaben des tigli-
chen Bedarfs mit einer Kreditkarte zu
begleichen, hilt Marianne Dorig nicht
viel. «Wer ohnehin schon Probleme
im Umgang mit dem Geld hat, ver-
liert bei der Verwendung von Kredit-
kartennurallzu leicht den Uberblick»,
warnt sie. Bei grosseren Anschaffun-
gen wie Kleidern, Einrichtungsgegen-
stinden usw. sei die Verwendung ei-
ner Karte wohl sinnvoll. «Doch auch
hier braucht es sehr viel Diszipliny,
und: «Karten verleiten zu Spontan-
kéufen!»
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VON
EDITH
BECKMANN

B HYDROKULTUR

Grune Oasen

Dank Hydrokultur ist die Pflege von Zimmerpflanzen ein-
fach und problemlos geworden. Beachten Sie die folgen-
den Tips, damit die «Wasserkultur» funktioniert.

ovonlebeneigent-
lich die Pflanzen?
«Von Erde», be-
antwortete schon
der griechische
Gelehrte Aristoteles (384 bis 322
v. Chr.) diese Frage. Seine Meinung
teilen Garten- und Blumenfreunde
noch heute. Wissenschafterhaben hin-
gegen bewiesen, dass sich Pflanzen
von Wasser und den darin aufgeldsten
Mineralstoffen erndhren.

Auf diese Erkenntnis stiitzte der
Berner Baufachmann Gerhard Bau-
mann seine Experimente. Um den
Pflanzenwurzeln Halt zu geben, bau-
te er erst einmal auf Sand: Er fiillte
Quarzsand als Substrat in die Pflanz-
gefdsse. Aus dieser Zeit stammt der
Name «Luwasa» (Luft — Wasser —
Sand), ein heute weltweiter Begriff
fiir ein erfolgreiches Hydrokultur-
System.

Im Jahre 1959 entdeckte Gerhard
Baumann Blahton als Kultursubstrat.
Damit legte er den Grundstein zur
modernen Hydrokultur und machte
sein leidenschaftliches Hobby zum
Beruf.

Pflege mit System

Die Vorteile der Hydrokultur
tiberzeugen: einfache Pflege, lingere
Giessabstinde, eine genau dosierbare
Wassermenge und keine Schidlinge
im Bldhton — im Gegensatz zu Erd-
kulturen. Zudem kénnen die verschie-
denartigsten Pflanzen zusammen in
grosse Gefidsse arrangiert werden.
Denn die «Wasserkultur» ermoglicht
jeder Pflanze, sich selbst den ihr zusa-
genden Feuchtigkeitsbereich zu fin-
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den. Entweder senkt sie ihre Wurzeln
tief in die Néhrlosung oder verastelt
ithre Fiisschen im luftigen, aber feuch-
ten Mikroklima des Bldhtons. Diese
braunen Kiigelchen werden aus Roh-
ton gebrannt und dabei auf ein Mehr-
faches ihrer urspriinglichen Grosse
aufgebliht.

Als Pflanzentopf dient jedes Ge-
fass, das wasserdicht und sdurebe-
standig ist, zum Beispiel Kunststoff,
Porzellan oder beschichtete Eternit-
kistchen. Bei Keramik muss man auf
Hydrotauglichkeit achten, denn Uber-
topfe sind meist nicht wasserdicht.
Holztroge oder andere undichte Be-
hilter kann man mit einer starken
Plastikfolie auskleiden und sie am
inneren Gefdssrand wasserdicht fest-
kleben.

Einsatz und Ubertopf

Die Pflanzen werden immer in ei-
nen Einsatztopf, der Schlitze oder
Locher aufweisen muss, gesetzt. Er
soll mindestens so gross sein, dass die
Waurzeln darin bequem Platz finden.
Bei Einzelpflanzen muss der Einsatz
genau in den Ubertopf passen.

Fiir ein Arrangement in grossen
Gefdssen setzt man jede Pflanze in
einen separaten Einsatz und umhiillt
diesen mit einer sogenannten Aus-
sparung: So kann der Innentopf bei
Bedarf ausgewechselt werden, ohne
dass die Blahtonkugeln in die Liicken
kullern.

Die Pflanzen stellt man — je nach
Blattumfang — mehr oder weniger
dicht zusammen und fiillt die Zwi-
schenrdume mit Blahton auf. Bei der
Gruppierung werden mit Vorteil eine

Das Dickblattgewadchs Aeonium
arboreum wachst auf den Balearen
zwischen Geréll und gedeiht hier
préachtig im Bléhton.

grosse, dominante Pflanze, einige
mittelhohe, die mit Blattformen und
-farben fiir Abwechslung sorgen, so-
wie hingende Pflanzen, die das Ge-
fass kaschieren, ausgewdhlt.

Bei der Auswahl sollte man sich
zuerstiiber den Standort des Gefésses
im klaren sein, denn alle Gewichse
benotigen Licht: die einen ausgespro-
chen viel, andere nehmen mit weni-
gervorlieb. Beachten Sie deshalb beim
Kauf von Zimmerpflanzen die Pfle-
geetiketten oder lassen Sie sich bera-
ten.

Giessen nach Mass

Wichtigstes Zubehor bei der Hy-
drokultur ist der Wasserstandanzei-
ger. Bei Einzelpflanzen kann er direkt
am Einsatztopf befestigt werden, bei
grossen Gefédssen wird er separat hin-
eingestellt. Wasserstandanzeiger fiir
Pflanzengruppen sind mit einer Off-
nung versehen. Durch diese werden
mindestens einmal pro Jahralte Nahr-
16sung sowie Wurzelriickstdnde mit
Wasser ausgespiilt und mit einer Ab-
saugpumpe entfernt.

Dem handwarmen Giesswasser je-
weils exakt dosiert fliissige Vollnah-
rung fiir Hydrokultur beigeben, damit
die Pflanzen weder tberdiingt wer-

Fotos: Holger Beckmann



Vor 20 Jahren in Hydro gesetzt,
bliht diese Clivia nach einer Ruhe-
zeit ohne Wasser und kihlem
Standort jedes Jahr.

den noch an Nahrstoffmangel leiden.
Oder pro Pflanze einen Nédhrboden
unter den Einsatz legen: Er gibt lang-
samund gleichméssig Diingerab, und
zwar wihrend etwa sechs Monaten.
Dann wird bei Bedarf nur mit Lei-
tungswasser gegossen.

Wenn Sie nun noch die Giessre-
geln einhalten, kann mit der Hydro-
kultur eigentlich nichts mehr schief-
gehen: Fliissigdiinger ins Wasser ge-
ben und iiber den Bléhton giessen, bis
der Anzeigestab die '/>--Marke (Opti-
mum) erreicht hat. Nur bei sehr hel-
lem Standort, bei Pflanzen mit gros-
sem Wasserbedarf und bei ldngerer
Abwesenheit darf bis zum Maximum
aufgefiillt werden!

Trockenzeit einhalten

Wenn der Wasserstandanzeigerauf
«Null» abgesunken ist — in der Regel
nach drei bis vier Wochen — wartet
man bei kleinen Pflanzen prinzipiell
drei Tage, bei grossen eine Woche,
bevornachgegossen wird. Diese Trok-
kenperiode verhindert, das abgestor-
bene Wurzeln und Restwasser faulen.

Die Birkenfeige (Ficus benjamina)

mit ihrem grazidsen Blattschmuck
ist eine robuste, pflegeleichte Zim-
merpflanze.

Fast alle Zimmerpflanzen gedei-
hen in Hydrokultur, sogar Blumen-
zwiebeln oder auch Kakteen und Suk-
kulenten. Wenn sie nicht zu alt und zu
gross sind, lassen sich auch Erdpflan-
zen auf Hydrokultur umstellen. Und
so wird es gemacht: Wurzelballen aus
dem Topf heben, Erde unter flies-
sendem Wasserhahn griindlich aus-
waschen; dann die Wurzeln knapp
auf die Hélfte zurtickschneiden.

Eine diinne Schicht Blédhton in ei-
nen Einsatz fiillen, Wurzeln darauf
ausbreiten, mit Bldhton auffiillen. Fiir
die Schicht unmittelbar um die Wur-
zeln — sowie flir kleine Pflanzen —
eignen sich die kleinen Bldhton-
kiigelchen, zum Auffiillen und fiir
Zwischenrdume die grosseren.

Wichtiges Zubehor far
Hydrokulturen:
Blahton und
Wasserstand-
anzeiger.

Sogar der Osterkaktus fuhlt sich in
Hydro wohl: Wichtig fur den BIu-
tenansatz ist eine mehrwdchige
Trockenzeit.

Handwarmes Wasser (ohne Niéhr-
16sung!) bis zur halben Markierung —
auf dem Wasserstandanzeiger meist
mit «Optimum» oder «'/2» bezeich-
net — einfiillen. Ein {iber die Pflanze
gestlilpter, transparenter Plastiksack
sorgt in den ersten zwei Wochen fiir
die notwendige Luftfeuchtigkeit.

Bewdhrung im Winter

Pflanzen, speziell Hydrokulturen
erhohen die Luftfeuchtigkeit, was bei
trockener Heizungsluft besonders er-
wiinscht ist. Hydrogefdsse sollten al-
lerdings nie direkt aufeine Bodenhei-
zung, sondern auf einen erhdhten
Untersatz plaziert werden, weil das
Giesswasser sonst zu schnell verdun-
stet.

Lichtmangel wihrend der kurzen
Tage und trockene Heizungsluft ma-
chen den Griinpflanzen zu schaf-
fen. Gesunde, robuste Gewichse
iiberstehen die ungiinstigen Bedin-
gungen meist schadlos. Im Winter
rachensichjedoch Pflegefehler durchs
Jahr, denn geschwéchte Pflanzen sind
anfillig auf Krankheiten und Schad-
linge.

Achten Sie fiir Pflanzen — aber
auch flir das eigene Wohlbefinden —
auf mindestens 50 Prozent relative
Luftfeuchtigkeit! Gegen trockene Luft
helfen Luftbefeuchter oder Zimmer-
springbrunnen, sogenannte Quell-
steine, das Bespriihen der Pflanzen
mit handwarmem Wasser oder ein
grosser Topfuntersatz, der mit Kie-
selsteinen oder Bldhtonkugeln gefiillt
und tdglich mit Wasser versorgt wird.
Staub auf den Bléttern unterbindet
den natiirlichen Feuchtigkeitsaus-
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Die Stammchen von Palm-
lilien (Yucca) kénnen im
Wasserglas bewurzelt und
anschliessend in Hydro ge-
setzt werden.

Eine Zierde furs Blumenfen-
ster — oder sogar fUr einen
Schattenplatz - ist die Korb-
marante (Calathea makoya-
na).

Bei hellem Standort gehort
der Croton zu den farben-
prachtigsten Blattpflanzen,
der deshalb auch «Wun-
derstrauch» heisst.

Anspruchslose, dekorative
Grunpflanze fur hellen
Standort: Die Strahlenaralie,
botanisch Schefflera actino-
phylla.

Bromeliengewéchse wie das
Flammende Schwert (Vriesea
splendens) treiben exotische,

Wiichsige, robuste Pflanzen,
die sich auch gut ftrs Biro

eignen, sind die Drachenbdu-

Die Guzmania — ein Brome-

liengewachs — bltht uner-
mudlich, bis sie mit einer

wochenlang haltbare Blaten.

mensis.

tausch. Mindestens einmal pro Jahr
werden die Blitter deshalb mit einem
Schwiammchen mit handwarmem
Wasser oder mit einem speziellen
Blattglanztiichlein abgewischt.

Bldtter duschen

Maglich ist auch das sanfte Uber-
brausen der Pflanzen in der Bade-
wanne.

Bei Hydrokulturen kann dabei
gleichzeitig der Bldhton abgespiilt
werden; bei Erdkulturen den Topf zu-
erst in einen Plastiksack stellen und

me wie diese Dracaena dere-

wuchs gesorgt hat.

zubinden, damit das Substrat nicht
ausgeschwemmt wird.

Wer im Winter Pflanzen oder Blu-
men kauft und einen ldngeren Heim-
weg hat, soll sie besonders gut ein-
packen lassen: Gewichse reagieren
empfindlichaufKélte und diirfen des-
halb bei tiefen Temperaturen auch
nichtim Auto liegenbleiben. Vorsicht
auch beim Liften: die wenigsten
Griunpflanzen ertragen Durchzug und
schon gar nicht kalte Luft!

jungen Pflanze ftr Nach-

Ein Gummibaum besonderer
Art ist der Ficus microcarpa
«Hawaii»: Je heller sein
Platz, um so schoner die
Blattfarbung.

Taschenbuch lber
Hydrokultur

Alles Wissenswerte rund um die Pflan-
zenpflege, erganzt mit praktischer
Anleitung und einem Anhang fur die
Aufzucht von Jungpflanzen vermit-
telt das Hallwag-Taschenbuch «Hy-
drokultur». Geschrieben hat es Ger-
hard Baumann, Begriinder des Luwa-
sa-Systems. Erhaltlich in Gartencen-
tern und im Buchhandel fir Fr. 12.80.

NEUES ANLAGEINSTRUMENT Die Raiffeisenbanken lancieren ein neues Anlage-
instrument — im ndchsten «Panorama» IUften wir den Schleier.

LES BANQUES RAIFFEISEN Auch in der Westschweiz verfiigen die Raiffeisenbanken

Uber eine beachtliche Starke.

BAUPREISE Weil die Bauwirtschaft unter der Rezession leidet, sind die Baupreise so
glnstig wie seit Jahren nicht mehr.
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Bargeldlos zahlen mit der
Raiffeisen-EUROCARD.
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Mit dieser Kreditkarte zahlen Sie weltweit in
Geschaften, Hotels, Restaurants und Dienstleistungs-
firmen bequem mit lhrer Unterschrift.

Maximale Sicherheit, Ubersichtliche Monatsab-
rechnung, Auto mieten ohne Kaution, Gratis-
Partnerkarte und weitere Vorteile fur nur Fr. 50.-
Jahresgebuhr.

Wir beraten Sie gerne persdnlich!

RAIFFEISEN

] ¢ [———— ]

Die Bank, der man vertraut.



500'000 Mitglieder

« ¥ //

Immer mehr Menschen, gerade auch junge,
vertrauen der Raiffeisenbank. Sie schatzen die fairen
Grundsatze und die auf Sicherheit ausgerichtete
Geschaftspolitik.

Als Raiffeisen-Mitglied geniessen Sie interessante
Vorteile und Rechte. Méchten Sie mehr wissen?
Wir informieren Sie gerne persoénlich!
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RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.
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