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TELEKURS Wer an einem Bancomat Geld abhebt, hat mit ihr zu tun -
Die Telekurs steht im Dienst von Banken und Kunden.

500 000 Eine magische Grenze ist Uberschritten — die Raiffeisenbanken haben
nun Uber eine halbe Million Mitglieder.

WOHNBAUFINANZIERUNG Die Zeiten zum Hausbau sind glinstig, dennoch
stellt sich vielerorts die Gretchenfrage: reicht's oder reicht's nicht?

RAIFFEISEN

Kundenmagazin der Raiffeisenbanken 3/94



SUDTOSCANA - UMBRIEN - ROM

6 Tage inkl.
Halbpension nur

Und zu entdecken gibt es vieles
in der umbrischen Landschaft
mit den zahlreichen Higeln,
Tdlern, Seen, alten Stadten und
natirlich in Rom, der ewigen
Stadt. Die gewundenen Taler
mit den zitternden Pappeln, die
in den leuchtend blaven Him-
mel ragen - das griine Umbrien
mit den satten Viehweiden war
schon im Altertum berGhmt.
Hoch Uber den fruchtbaren
Talern liegen die mittelalter-
lichen Stdadte, welche auf die
etruskischen Siedlungen folg-
ten: hier etwa das stolze Peru-
ia, Hauptstadt Umbriens, da
ssisi, die Stadt des heiligen
Franziskus und andere mehr.
Rom hat aus seiner reichen Ver-
gangenheit als Mittelpunkt
eines Weltreiches, dem es den
Namen gab, und als Haupt-
stadt des katholischen Christen-
tums unermessliche Schatze
bewahrt, die es noch heute zu
einer der bedeutendsten Kunst-
stadte der Welt machen.

lhr Ferienhotel

Sie wohnen fir 5 Néchte in einem guten
Mittelklass-Hotel im hilbschen Ferien-
stadtchen Chianciano mit seiner sehens-
wertfen Altstadt.

Preise pro Person

6 Tage inkl. Halbpension Fr. 595.-
Einzelzimmerzuschlag Fr. 150.-
Fak. Ausflug Siena Fr. 60.-
Annullationsschutz oblig. Fr.  12.-

Fl'. 5950-

REISEDATEN: (So—Fr)

FrGhlingstermine:
03.04.-08.04.94
10.04.-15.04.94
17.04.-22.04.94
24.04.-29.04.94
01.05.-06.05.94
08.05.-13.05.94
15.05.-20.05.94
22.05.-27.05.94

Herbsttermine:

11.09.-16.09.94
18.09.-23.09.94
25.09.-30.09.94
02.10.-07.10.94
09.10.-14.10.94
16.10.-21.10.94
23.10.-28.10.94

TWERENBOLD-Leistungen

— Fahrt mit modernem Reisebus

— Unterkunft in einem guten Mittelklass-
Hotel inkl. 5 x Halbpension (Abend-
essen und Frihstiick)

— Alle Zimmer mit Bad/Dusche und WC

~ Grillabend auf dem Weingut

- Alle aufgefihrten Ausflige (ausge-
nommen am 3. Tag in die Toscana)

— Stadtrundfahrt in Rom

— Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

Abfahrtsorte
07.00 Baden, 07.30 Zirich, 06.45
Basel, 07.30 Olten, 08.30 Luzern

Fur telefonische Anmeldung und weitere Informationen stehen wir lhnen gerne
zur Verfigung. Die Platzzuteilung im Car erfolgt nach Eingang der Anmeldung.
1.-3. Sitzreihe kann gegen Zuschlag gebucht werden.

Fisli

.. Damit alle gut fahren, seit 1895.

TWERENBOLD

sbacherstrasse, 5406 Baden-Riitihof, Tel. 056/84 02 02

Reiseprogramm

1. Tag: Hinfahrt via Luzern - Seelisberg- — und Gotthard-
Tunnel - Tessin — Chiasso — Milano ~ Bologna - Firenze -
Chiusi — Chianciano.

2. Tag: Der Vormittag steht zur freien Verfigung. Nachmit-
tags kurze Fahrt nach Montepulciano. Besichtigung dieser
wunderschénen, typischen Altstadt. Abends Grill- Vergniigen
und Degustation auf einem Weingut in der Umgebung. Riick-
fahrt nach Chianciano.

3. Tag: Fak. Ausflug nach Siena. Bei Chiusi auf die Auto-
bahn, vorbei an Arezzo bis Valdarno — Montevarchi. Uber
die Chianti-Berge ins typische Chianti-Chlassico-Gebiet. Mit-
tagessen in einem gepflegten Landgasthof. Nachmittags
weiter bis Siena. Gefihrter Stadfrundgang durch die
Fussgangerzone zu den wichtigsten Sehenswirdigkeiten:
Piazza del Campo, Palazzo Pubblico, Dom, Pinacotecq,
verschiedene Kirchen und Museen. Rickfahrt via Montepul-
ciano.

4. Tag: Fahrt nach Rom, der italienischen Hauptstadt mit den
unzdhligen Sehenswiirdigkeiten. Lassen Sie uns diese unver-
gessliche Stadt mit einem sprach- und ortskundigen Fihrer
entdecken: Piazza Venezia, Kapitol, Forum Romanum, Pala-
tin, Pantheon, Vatikanstadt mit Petersplatz und Peterskirche,
Engelsburg und natirlich der grandiose Trevibrunnen!
Abends Rickfahrt nach Chianciano.

5. Tag: Fahrt an den malerischen Kratersee «lago di
Bolsenax. Kurzer Halt in Bolsena. Weiterfahrt nach Orvieto.
Aufenthalt und Mittagspause in der fraumhaft gelegenen
Altstadt. Danach Weiterfahrt nach Assisi. Besichtigung der
wichtigsten Sehenswirdigkeiten der Stadt des heiligen
Franziskus. Rickfahrt via Passignano.

6. Tag: Rickfahrt gleiche Route wie Hinfahrt.

Osterreise

lo 31. Mérz- 4. April 94
Fr. 495

Fr. 60.-
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Eine
halbe
«Kiste»

er im Geld-Jargon
von einer halben
«Kiste» spricht,
meint eine halbe
Million. Von einer halben
«Kiste» gilt es auch in dieser
«Panoramay»-Nummer (vgl.
Seite 2) zu berichten.
Allerdings nicht von einer halben
Million Franken, sondern
Mitgliedern. Denn fiir einmal
gibt es aus der Schweizer
Bankenbranche eine Rekordzahl
zu vermelden, die nicht von
Bilanzen oder Gewinnen handelt,
sondern bei der Menschen im
Mittelpunkt stehen.
Seit Beginn dieses Jahres zdhlen
die Schweizer Raiffeisenbanken
eine halbe Million Mitglieder.
Eine stolze Zahl, die alle
Verantwortlichen — sei es auf
Ebene Raiffeisenbank,
Regionalverband oder Schweizer
Verband — mit Freude erfiillt.
Ein Zahl aber auch, die beweist,
dass die Genossenschaftsidee
Friedrich Wilhelm Raiffeisens
auch mehr als 100 Jahre nach
dessen Tod nichts von ihrer
Aktualitét eingebiisst hat.
Neben dem 500 000. Mitglied
haben die Raiffeisenbanken
dieser Tage einen doppelten
Grund zum Feiern, diirfen sie
doch auf ein erfolgreiches
Geschiftsjahr 1993 zurtick-
blicken.
Doch davon mehr im ndchsten
«Panoramay.

MARKUS ANGST

Nr. 3 Marz 1994

GEWINNER Willi Haldimann aus St-Imier
im Berner Jura ist das
500 000. Raiffeisenmitglied. 2

TELEKURS Fast jedermann hat — zumindest
indirekt — mit ihr zu tun, doch kaum jemand
kennt sie. Portrat der Telekurs AG. 4

FRUHAUFSTEHER Wenn seine Kollegen von
der Musikprobe zurlickkommen, beginnt
flr Backermeister Peter Frey der Arbeitstag. 1 0

RECHENSCHIEBER Bauen ist glnstig
wie selten zuvor. Dennoch:
wer bauen will, muss gut rechnen. 1 2

Foto: bfu

BRANDVERHUTUNG Viele Brande beginnen
wegen einer Unvorsichtigkeit im Haushalt.
Deshalb ist grosste Vorsicht am Platz. 24

INTERRAIL Vor einem Jahr wollte man das
Jugend-Ticket abschaffen, doch nun lebt
es in neuer Form wieder auf. 28

METEO Dank Satelliten und Computern
kann das Wetter immer genauer
vorausgesagt werden. 30
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VON
MARKUS
ANGST

B JUBILAUM BEI RAIFFEISEN

Raiffeisen feiert das

500 000. Mitglied

Mit einer halben Million Mitglieder haben die Raiffeisenbanken eine magische Grenze
Uberschritten. Als 500 000. Genossenschafter wurde Willy Haldimann aus St-Imier im

Berner Jura erkoren.

iir einmal gibt es aus der

Schweizer Bankenbran-

che einen Rekord zu ver-

melden, bei dem nicht

Bilanz- und Gewinnzah-
len, sondern Menschen im Mittel-
punkt stehen. «Denn», so Dr. Felix
Walker bei der Feier fiir das 500 000.
Mitglied in Baden, «Gewinnzahlen
allein koénnen nicht das Mass aller
Dinge sein.»

Mit diesem Worten rief der Vorsit-
zende der Zentraldirektion des
Schweizer Verbandes der Raiffeisen-
banken (SVRB) in seiner Jubildums-
ansprache in Erinnerung, dass sich
auch immer die Frage nach dem
Umfeld und den Vorleistungen stelle,
die fiir ein Ziel nétig sind. «Und da
sind», so Walker, «immer wieder

2 PANORAMA RAIFFEISEN 3/94

Menschen der entscheidende Faktor
— sei es als Mitarbeiter oder als Kun-
den.»

5000 Franken

far Willy Haldimann

So standen denn auch bei den Jubi-
ldumsfeierlichkeiten im altehrwiirdi-
gen Tagsatzungssaal, wo zwischen
1416und 1712 Schweizer Geschichte
geschrieben wurde, Menschen im
Mittelpunkt. Geladen waren jene 22
Raiffeisen-Neumitglieder, die im
wahrsten Sinne des Wortes goldrich-
tig lagen. Sie wurden mit drei
Goldvreneli honoriert, weil sie bei
der lokalen Raiffeisenbank ihren An-
teilschein gezeichnet hatten, als ge-
samtschweizerisch die Halb-Millio-
nen-Grenze fillig war. Zusétzlich hat-

Foto: Patrick Luthy

ten sie die Chance, zum 500 000.
Mitglied auserkoren zu werden.

Bei dieser Zichung strahlte einer
dann ganz besonders: Willy Haldi-
mann aus St-Imier im Berner Jura
wurde von dem als «Gliicksgott»
amtierenden Badener Stadtammann




Der 500 000.
Raiffeisen-Genos-
senschafter Willy
aldimann (Mitte),
Zusammen mit
SVRB-Zentral-
direktor Dr. Felix
Walker (rechts)

nd Michel Boillat,

Josef Biirge als halbmillionster Ge-
nossenschafter ausgelost und durfte
einen Check tiber 500 000 Einrdppler
in Empfang nehmen.

Griinde des Erfolgs

In der Mitgliederstatistik liegen
die Hunderttausender-Schritte in den
letzten Jahren immer ndher bei-
einander. 1977 waren es 200 000
Raiffeisen-Genossenschafter, 1984
300 000, 1989 400 000, und nun
wurde mit der halben Million eine
weitere Schallgrenze erreicht.

Die Griinde fiir diesen Erfolg sind,
wie Felix Walker in seiner Jubildums-
rede festhielt, mannigfaltig. Esistzum
einen die Kundennihe - eine wesent-
liche Stiirke der Raiffeisenbanken, die
auf der Rechtsform der Genossen-
schaft und auf den iiberschaubaren
Verhiltnissen basiert. So kennen sich
in der Regel Bankverwalter und Per-
sonal auf der einen Seite sowie Mit-
glieder und Kunden auf der anderen
Seite personlich. Diese personliche
Beziehung stérkt einerseits die Moti-
vation der Bankangestellten und an-
dererseits natlirlich auch das Vertrau-
en der Kundschaft in ihre Bank. Sie
erlaubt zudem eine massgeschneider-
te und umfassende Beratung und
macht die Raiffeisenbank so zur All-
gemeinpraktikerin in Sachen Geld-
angelegenheiten.

Auch beim Festanlass in Baden
kam die personliche Ebene auf sym-
pathische Weise zur Geltung: alle Ju-

bildumsmitglieder erschienen in Be-
gleitung ihrer Raiffeisenbank-Verwal-
terin oder ihres Raiffeisenbank-Ver-
walters.

Eng mit dem Erfolgsgeheimnis
verbunden ist auch die Achtung der
traditionellen Raiffeisen-Grundsitze.
Dazu gehort, dass die einzelnen
Raiffeisenbanken nicht in erster Li-
nie gewinnorientiertsind, sondernnur
soviel Gewinn erwirtschaften wol-
len, wie es fiir die solide und sichere

Foto: Bildagentur Baumann

Fithrung der Bank notwendig ist.
Entsprechend steht dann auch dieide-
elle und materielle Forderung der
Mitglieder und Kunden im Vorder-
grund.

Dies kommt durch faire und vor-
teilhafte Konditionen im Bankge-
schift zum Ausdruck. Ein aktuelles
Beispiel hiefiir ist das Mitglieder-
sparkonto, das gegenwdrtig Spar-
gelder um rund ein Prozent héher
verzinst als ein normales Sparkonto.

Mitgliederentwicklung der Raiffeisenbanken

Angaben in Tausend
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B TELEKURS AG

Im Dienst der Banken und
deren Kunden

Die Telekurs AG, Zirich, ist einer breiteren Offentlichkeit kaum bekannt, obschon heute
manniglich die Kredit- oder Debitkarte als Zahlungsmittel oder zum Bargeldbezug einsetzt
und bei solchen Transaktionen die Chancen gross sind, dass die Telekurs AG — quasi hinter
den Kulissen — die Transaktion elektronisch verarbeitet.

4 PANORAMA RAIFFEISEN 3/94




VON
VIRGINIA

F. BODMER-
ALTURA

| ast in jeder
ageszeitung
rasent:
ie Telekurs

Is Quelle

Ur Borsenkurse.

eraufeinem Bild-

schirm die Ent-

wicklung der

Borsen oder son-

stige Finanzinfor-
mationen verfolgt, diirfte mit grosster
Sicherheit on-line mit der Telekurs
AG verbunden sein. Kurzum, ob Zah-
lungsverkehr oder Finanzinformatio-
nen: die Telekurs ist mit 1800 Mit-
arbeiter(innen) die Multidienstleiste-
rin der Banken.

Seit 1930

1930, im Griindungsjahr der Tik-
ker AG — aus ihr ging spiter die Tele-
kurs AG hervor — wurde an der Borse
in New York bereits eine neue Gene-
ration Ticker-Anlage installiert, die
500 Zeichen pro Minute schaffte. Ihre
Vorgingerin brachte es nur auf 300
Zeichen. Genau diese amerikanischen
Ticker regten Dr. Hans Caspar an,
eine solche Anlage fiir die Zircher
Borse einzurichten.

Aber auch Berner und Basler Ini-
titanten wollten an ihrem Borsenplatz
gleiches tun, respektive neben den
Kursen auch Finanzinformationen
gesamtschweizerisch effizient ver-
breiten. Damals hatten zwei Nach-
richtenagenturen praktisch ein Infor-
mationsmonopol. Im politischen Be-
reich war es die Schweizerische De-
peschenagentur (SDA), im wirtschaft-
lichen die Agence Cosmographique
in Basel. Schliesslich trat noch ein
Dritteraufden Plan, Adolf Weiss vom
«Berliner Tagblatt» und der «Neuen
Freien Presse». Er war darauf aus, in
Europa das Monopol der internatio-
nalen Nachrichtenagenturen zu bre-
chen.

Dornrdschenschlaf

Aus diesem Grunde setzte er auf
eine Zusammenarbeit mit verschie-
denstennationalen und lokalen Agen-
turen, um einen Ticker-Dienst aufzu-
ziehen. In der Schweiz allerdings mit
geringem Erfolg. Die Ziircher Ticker
AG war zwar bald am Finanznach-
richtendienst der Cosmographique
interessiert, doch entsprechende Zu-
sammenarbeitsverhandlungen zogen
sich hinund zerschlugen sich schliess-
lich.

Die Ticker AG besann sich aufihre
eigenen Krifte, aber die Zeit war hier-
fiir nicht unbedingt gtinstig, obschon
die Bediirfnisse vorhanden gewesen
wiren, denn die fehlenden Zusatz-
dienste fithrten zu Kiindigungen, so
dass 1934 nur noch 13 Ticker in Be-

trieb waren. Es wurde nochmals ver-
sucht, mit der Cosmographique ins
Geschift zu kommen. Nach dem er-
neuten Scheitern musste die Ticker
AG saniert werden, es kam zu perso-
nellen Anderungen und doch noch zu
einer Zusammenarbeit mit Cosmo-
graphique.

Die Unternehmensexistenz war bis
1955 eherbescheiden. Einneuer Wind
durch einen neuen Verwaltungsrat und
neue Projekte weckte das Dornros-
chen aus dem Schlaf. 1957 fiel der
Entscheid fiirs Bérsenfernsehen, doch
es sollte bis 1961 dauern, ehe es in-
stalliert war und ausstrahlen konnte.

Enge Verzahnung mit der

Borse

1962 wurde das Unternehmen in
Telekurs AG umfirmiert. Mit der Na-
mensinderung war ein unaufhaltsa-
mer Ausbau der Tétigkeit verbunden.
Nicht zuletzt dank der personellen
Verflechtungen wurde die Firma zur
technischen Beraterin des Zircher
Effektenbérsenvereins. Zudem wur-
de am eigenen Finanzinformations-
system «Investdata» gearbeitet, wo-
mit der Grundstein fiir spétere umfas-
sende Finanzdienstleistungen gelegt
wurde. 1969 wurde mit dem Aufbau
einer Datenbank begonnen, um Bor-
senkurse und Marktinformationen
weltweit zu sammeln und fiir den
Schweizer Finanzplatz aufzubereiten.

Neben Banken und der Ziircher
Borse wurde auch den Borsenplétzen
Basel, Genfund Lausanne eine Betei-
ligung ermdglicht. Im gleichen Jahr
wurde das Borsentelexnetz in Betrieb
genommen. Hier waren 1980 rund
500 Empfinger angeschlossen, und
taglich wurden rund 65 000 Bewer-
tungskurse von 80 Effekten- und 18
Rohwarenborsen libermittelt. 1975
wurden die ersten 13 Bildschirmter-
minals des Investdata Systems instal-
liert. Zudem wurde das vom Bank-
verein etablierte Valorenregister iiber-
nommen und in die Telekurs-Wert-
schriften-Datenbank integriert (iiber
100 000 Wertschriftentitel). Ab 1978
erstellte die Telekurs AG eine ge-
meinsame Kursliste, die nicht nur
Banken, sondern auch den Medien
zur Verfiigung gestellt werden.

Dominanz im Zahlungsver-

kehr

Mit der Ubernahme (1978) der
zentralen Uberwachung und Abrech-
nung der neuen Geldausgabe-Auto-
maten Bancomat wurde die spétere

Foto: Christof Sonderegger

dominante Rolle der Telekurs AG im
Bereich Zahlungsverkehr und Inter-
banken-Clearing begriindet. Grund-
lage hierfir war der Auftrag der
Schweizerischen Bankiervereinigung
fiir die zentrale Datenverarbeitung im
Zahlungsverkehr fiir Schweizer Ban-
ken. Hierzu entstand ein zweites Re-
chenzentrum, das die Verarbeitung
aller Checks und von im Ausland aus-
gestellten Eurochéques besorgte.
Weitere Aufgaben waren der Daten-
trageraustausch fiir Lastschriftverfah-
ren sowie bargeldlose Lohn- und Ge-
haltszahlungen und Clearing.

Wichtige elektronische

Drehscheibe

Im sich rasch entwickelnden Be-
reich Zahlungssysteme wirkt die Te-
lekurs AG an vorderster Front mit,

An der Zlrcher Borse liegt der
Ursprung der Telekurs AG.

denn sie entwickelt, verarbeitet und
betreut solche Systeme und Zahlungs-
mittel. Fiir Bancomat-Transaktionen
fiihrt die Firma die nationale Autori-
sierung der Transaktionen durch, be-
sorgt das Clearing zwischen den be-
troffenen Bankinstituten, also die
Belastung des Kontos des Kartenin-
habers und die Gutschrift fiir die Ban-
comat-Bank, an der Beziige stattge-
funden haben.

3/94 PANORAMA RAIFFEISEN 5



Telekurs-Direktor
Meédard Storz

Foto: Patrick Luthy

Wer mit der Bancomatkarte
Bargeld bezieht, hat indirekt mit
der Telekurs AG zu tun.

Gleiches gilt auch bei Beziigen im
Ausland. Ein weiterer Bereich: Kar-
tendienstleistungen. Hier stehen be-
sonders ec-Direct (Debit) und Kredit-
und Kundenkarten-Beziige im Vor-

dergrund und besonders EFT/POS-
Transaktionen, also der bargeldlose
elektronische Zahlungsverkehr direkt
am Verkaufspunkt.

Die Eurocard (Switzerland) S.A.
ist eine Telekurs-Tochtergesellschaft.
Die Telekurs AG koordiniert auch die
ec-Kartenherstellung und liefert den
Kartenherstellern die notigen Karten-
spezifikationen.

Fiir Dritte erbringt sie zudem Kar-
tendienstleistungen, wie Bonitétsprii-
fung, Erfassung und Eréffnung von
Konti fiir Kunden und Vertragsunter-
nehmen, Beratung und Betreuung,
Transaktionsverarbeitung, einschlies-
slich Rechnungsstellung an den Kar-
teninhaber und damit verbundene
weitere Aufgaben.

1995/96 wird Telekurs eine elek-
tronische Geldborse, also eine Wert-
karte mit aufladbarem Chip, gesamt-
schweizerisch einfiihren.

Swiss Interbank Clearing

Der Telekurs-Grossrechner des
Swiss Interbank Clearing Systems
(SIC) ist in der Lage, bis 500 000
Transaktionen taglich zu bewiltigen,
wobei der Tagesumsatz im Schnitt
130 Milliarden Franken ausmacht.
Telekurs wickelt in diesem Bereich
die Zahlungen zwischen den ange-
schlossenen Banken in der Schweiz
elektronisch ab. Auch der Bankkunde
wird dabei via Lastschriftverfahren
oder Electronic (Home-)Banking in-
direkt Kunde von Telekurs.

Interview mit Telekurs-Direktor Médard Storz:
Vollelektronischer Zahlungsverkehr wird zur Selbstverstandlichkeit

PANORAMA: Velche Dienst-
leistungen beziehen die Raiffeisen-
banken von der Telekurs AG?
MEDARD STORZ, Direktor der
Telekurs AG und verantwortlich fiir
Zahlungssysteme: Im Bereich Zah-
lungssysteme sind die Raiffeisenban-
ken mit der Telekurs AG verbunden
mit den Bancomaten, ec-Direct, SIC
(Swiss Interbank Clearing), Karten-
service, Cheques. Bis vor kurzem war
jede Raiffeisenbank Vertragspartne-
rin der Telekurs AG, und der Schwei-
zer Verband iibte koordinierende
Funktionen aus. Demnichst wird auf
Antrag des Verwaltungsrates die
Gruppe angeschlossen und mit einem
Mitglied im Verwaltungsrat bei uns
vertreten sein. In den technischenund
fachlichen Ausschiissen sind die Raiff-
eisenbanken bereits seit dem zweiten
Semester 1993 vertreten.

Wie wird sich SIC entwickeln?

Ich bin tiberzeugt, dass es SIC auch in
zehn Jahren noch geben wird, weil es
immer Zahlungen unter Schweizer
Banken geben wird. Zudem bieten
wir neu ab Mitte 1994 Secom (on line
Interbank Clearing) an, dies betrifft
nicht nur den Zahlungsverkehr, son-
dern auch Borsen- und Wertschriften-
geschéfte und deren Verrechnung Zug
um Zug, ohne Vorbehalte, also ein
modernstes System.

Wie wird sich der Check-Bereich ent-
wickeln?

Die Zahl der Checks wird weiterhin
gewollt riicklaufig sein und von elek-
tronischen Zahlungsmitteln weiter
abgelost werden. Aber er wird nicht
einfach verschwinden, sondern das
verbleibende Volumen wird noch ef-
fizienter verarbeitet.

Wie sieht es mit Datentrigeraus-
tausch, bargeldloser Saldriiberwei-
sung und Lastschriftverfahren kiinf-
tig aus?

Dieser Bereich hat sich sehr stark
entwickelt. Mitdem vermehrten Auf-
kommen von Electronic Data Inter-
change (EDI) werden wir uns noch
besser auf Kundenbediirfnisse aus-
richten kdnnen. Dabei wird es je nach
Kunde, seinen Bediirfnissen und sei-
nem Volumen zu unterschiedlichen
Losungen kommen, die nicht in je-
dem Falle via Telekurs, sondern auch
zwischen Kunden und Bank(en) di-
rekt funktionieren kénnen.

Wie sehen Sie die weitere Entwick-
lung, und welches sind die zukiinfti-
gen Zahlungsmittel?

Ichnehmean, dass ménniglichin fiinf
bis sechs, vielleicht zehn Jahren bei
sich zuhause so elektronisch vernetzt
ist, dass Glasfaserkommunikation
eine Selbstverstindlichkeit ist, genau

so wie interaktive Kommunikation,
Rediffusion, Telefon, Telefonbeant-
worter, Radio, TV. Die zugehorige
«Black Box» verfiigt iiber einen hoch-
aufldslichen Farbschirm, benutzer-
freundliche Oberfliche, vielleicht
Touch Screen, was insgesamt das
Homebanking erstinteressant machen
wird. Es wird moglich sein, vollelek-
tronisch direkte Belastungen und
Gutschriften auszulgsen sowie wei-
tere Leistungen wie Factoring, Fi-
nanzplan, Kreditfazilitdten auszuld-
sen und papierlos abzuwickeln. Als
Zahlungsmittel sehe ich mehr und
mehr die Chipkarte, sowohl im De-
bit-, Kredit- und Kundenkartenbe-
reich. Es handelt sich um ein voll-
elektronisches Zahlmittel mit hohen
Sicherheitsmerkmalen, die noch aus-
gebaut werden diirftenrespektive eine
stetige Aufgabe sind. Die Chipkarte
soll vorab als elektronische Geldbor-
se an unbedienten lokalen Automa-
ten, also fiir Kleingeldtransaktionen
eingesetzt werden. Im Debit-Kredit-
bereich wird die Summe, respektive
die Banken werden entscheiden, was
als Debit- und was als Kredittransak-
tion gelten soll. Die Chipkarte kann
auch im grenziiberschreitenden Be-
reich eingesetzt werden. Dennoch
werden Geldautomaten nichtausster-
ben, aber an Bedeutung verlieren.

Interview:
Virginia F. Bodmer-Altura
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Jiingst hat Telekurs eine neue Soft-
ware fiir den elektronischen Zahlungs-
verkehr des Bankkunden entwickelt.
Es handelt sich um PayCom, ein An-
wendungsprogramm, das dem Bank-
kunden den elektronischen Zahlungs-

verkehr erleichtert. SIC besorgt nicht
nur den Zahlungsverkehr unter den
Banken, sondern ebenfalls jenen zwi-
schen Banken und PTT.

Mit von der Partie ist ebenfalls die
Schweizerische Nationalbank, die tig-
lichje Bank die nétigen Mittel —eben-
falls tiber Datentriger zur Verrech-
nung zur Verfiigung stellt.

Flir Banken und deren Kun-

den

Abends meldet SIC dann dem
Notenbank-Giro-System die nach al-
len durchgefiithrten Transaktionen
verbleibenden Saldi. Diese «Uber-
schiisse» werden dann von der No-
tenbank wieder den einzelnen Ban-
ken gutgeschrieben.

Inskiinftig will Telekurs auf EDI,
also den vollen elektronischen Da-
tenaustausch als Dienstleisterin set-
zen, also eine Art elektronische Dreh-
scheibe (Plattform) werden, die stan-
dardisierte elektronische Meldungen
und Dokumente zwischen Handels-
und Dienstleistungsunternehmen ver-
arbeitet und weiterleitet.

Mit anderen Worten: die Telekurs
AG ist eine multifunktionale Dienst-
leisterin fiir Banken und deren Kun-
den, die — verbunden mit der hochsten
Stufe von Sicherheit — vielfiltigste
elektronische Aufgaben im Hinter-
grund verantwortlich abwickelt.

7.,.-_._.....;‘

Telekurs in Zahlen

1992 waren 145 Borsen dem Tele-
kurs-Informationssystem angeschlos-
sen, womitrund 370 000 Wertschrif-
ten und Finanzinstrumente (Optio-
nen, Futures usw.).

210 Kursgeber benutzten die Tele-
kurs-Systeme. Am Investdata System
partizipierten 22 000 Institutionen, die
taglich rund 1,4 Mio. Abfragen tatig-
ten.

Am Telekurs Digital Feed waren 100
Institutionen angeschlossen, beim Val-
ordata System 350 und bei Investvi-
sion 300.

Der Bereich Zahlungssysteme wies
folgende Zahlen aus: Swiss Interbank
Clearing erbrachte 64,3 Mio. Trans-
aktionen im Werte von 33 Billionen
Franken.

1993 stieg die Zahl der SIC-on-line
angeschlossenen Institute auf 163,
und es wurden 67,4 Mio. Transaktio-
nen verarbeitet. Im Bereich Datentra-

geraustausch, bargeldlose Lohn- und
Gehaltszahlungen, Lastschriftverfah-
ren und Bankuberweisungen wurden
1993 65,5 Mio. Transaktionen be-
werkstelligt oder15,6 Prozent mehr
als im Vorjahr.

Die Verarbeitung von eurocheques /
Einheitschecks ging 1993 um 24,3
Prozent auf 9,8 Mio. zurtick. Im letz-
ten Jahr waren 2631 Geldausgabe-
automaten am ec-Bancomat-System
angeschlossen.

Die Kunden l6sten 42,1 Mio. Bezlige
(plus 9,9 Prozent) im Betrage von
insgesamt 13,2 Mrd. Franken (plus
6,2 Prozent) aus. Am Verkaufspunkt
wurden an 7096 EFT/POS-Terminals
8,8 Mio. Transaktionen im Werte von
1,6 Mrd. Franken via ec-Direct aus-
gel6st, und an den Tankstellen wur-
den weitere 15,3 Mio. Transaktionen
im Umfange von 654 Mio. Franken
getatigt. (vib.)

Foto: Telekurs

Die Telekurs AG
(im Bild das
Hauptgebaude

in Zirich)
beschaftigt 1800
Mitarbeiter(innen).

Der Tagesumsatz
Uber den Telekurs-
Grossrechner des
Swiss Interbank
Clearing Systems
betragt

130 Milliarden
Franken.

3/94 PANORAMA RAIFFEISEN 7



Vertrauen
weg?!

Gedankenlos warf sie ver-
schriebene Chefsachen in
ihren Papierkorb. Plotzlich
wul3te die Konkurrenz mehr

als ihrem Chef lieb war.

INTIMUS-Aktenvernichter
garantieren die datenschutz-
gerechte Vernichtung von er-
ledigten Geschiftsunterlagen.

Vertrauen Sie nicht
linger lhrem Papierkorb.
Lassen Sie sich vom
Spezialisten beraten.

MESSERLI //”f

INFORMATIONSTECHNIK

A.Messerli AG, 8152 Glattbrugg/ZH
Siigereistr. 29, Tel. 01/829 1111
Fax 01/82913 48

Aarau, Basel, Bern, Chur, Genf,
Lausanne, Luzern, Manno, St. Gallen,
Sion

intimus

Aktenvernichter

Y N S
Jedes unserer CH-92-Fenster hat echten Mehrwert inklusive: 2-Stufen
Drehkipp, Spaltliiftung, Stiilpfliigelverschluss, 130 kg Ecklager, 3-fach
Dichtung. Informieren Sie sich.

Dorig Fenster Service AG
Rorschacherstr. 183

St. Gallen 071/25 42 23
Ziirich 01/342 27 77

Fenster e Tiiren ¢ Liden &

RUSS(AND
FLUSSLANID ﬂ

ar|n —okau - St.Pebur "
11 Tage ab Fr. 1690.-*

(*Basis 4-Bettkabine, Schiffahrt, Fliige, Vollpension)
Reisedaten: ab 22. Mai bis 5.0ktober 1994

Grosserfolg 1993: iiber 18000 begeisterte Russlandreisende

Konkurrenzlos in Russland

Wir sind die Einzigen, die in Russland investieren in:
Renovation der Schiffe

ld:l Ausbildung der Crew l@

Know how fiir Reinigung
reisebﬁro% reisebiro 3 3y

mittelthurgau <5 |mp0ﬂ von Essen mittelthurgau &

Rufen Sie uns an. Wir informieren Sie gerne (iber diesen oder
andere Reisehits. Verlangen Sie unseren neuen Gratiskatalog.

072 2185 85

reisebiro [ & 55 Bernerhaus

mittelthurgau <39 8570 Weinfelden

Winterthur - Amriswil - St.Gallen - Frauenfeld - Eschlikon - Kreuzlingen - Einsiedeln - Sargans




Foto: Patrick Luthy

B RAIFFEISEN-MERKMALE (I1l)

Die Raiffeisenbanken sind anders als andere Banken. In
einer zehnteiligen «Panoraman-Serie stellen wir lhnen die
wesentlichsten Merkmale unserer Bankengruppe vor.

Die General-
versammlung

ie Generalversamm-

lung ist das oberste

Organ der Bank. Sie

findet ordentlicher-

weise jahrlich einmal
inden ersten vier Monaten statt.» Was
in Artikel 16 der Raiffeisen-Statuten
etwas trocken formuliert ist, gedeiht
vielerorts zu einem gesellschaftlichen
Anlass grosseren Rahmens. Die Bank
aus dem Dorf ladt zu einem Fest im
Dorf.

Wie eine Aktiengesellschaft ihren
Aktiondren, so ist auch eine Genos-
senschaft ihren Genossenschaftern
Rechenschaft schuldig. Allerdings
gibt es zwischen den beiden Gesell-
schaftsformen einige Unterschiede
(siehe Artikel «Der Anteilschein» im
letzten «Panoramay). Einer der wich-
tigsten liegt im Prinzip der Selbstver-
waltung.

Diverse Kompetenzen

«Dem genossenschaftlichen Ge-
dankengut von Friedrich Wilhelm
Raiffeisen verpflichtet, fiihren die
Mitglieder und die von ihnen gewihl-
ten Bankorgane die Raiffeisenban-
ken selber.» Dieser zentrale Grund-
satz findet sich im Raiffeisen-Leit-
bild. Die Raiffeisenbanken selber fiih-
ren, heisst aber auch regelmassig Re-
chenschaft ablegen iiber den Ge-
schiftsgang. Dass bei vielen Raiffei-
senbanken nicht selten weit mehr als
die Hilfte der Mitglieder die General-
versammlung besucht, zeugt vom In-
teresse, dass die Genossenschafter
ithrer Hausbank entgegenbringen.

Die Generalversammlung hat di-
verse Kompetenzen. Sie kann die Sta-
tuten dndern, setzt den Nennwert der
Anteilscheine fest, wihlt Verwal-

tungsrat und Aufsichtsrat sowie de-
ren Prisidenten, nimmt die Berichte
des Verwaltungsrats, des Verwalters
und des Aufsichtsrats entgegen, ge-
nehmigt Gewinn- und Verlustrech-
nung sowie die Bilanz, beschliesst
die Verzinsung der Anteilscheine und
entscheidet auch tber die Auflosung
oder Fusion der Genossenschaft.

Vertretung moglich,

aber. ..

Jedes Mitglied hatander GV —und
darin liegt ein markanter Unterschied
zur Aktiengesellschaft—nureine Stim-
me. Die Vertretung durch ein anderes
Mitglied, den Ehepartner oder einen
Nachkommen ist moglich, hingegen
darfein Bevollmichtiger nur ein ein-
ziges Mitglied vertreten.

Den Vorsitz in der GV fiihrt der
Prasident des Verwaltungsrates, bei
dessen Verhinderung der Vizeprisi-
dent. Thre Beschliisse fasst die Ver-
sammlung mit dem absoluten Mehr
der abgegebenen Stimmen — mit fol-
genden Ausnahmen: fiir die Ande-
rung der Statuten, die Fusion oder die
Auflésung der Genossenschaft bedarf
es der Zustimmung von drei Vierteln
der abgegebenen Stimmen. Das glei-
che Quorum braucht es auch fiir den
Austritt aus dem Schweizer Verband
der Raiffeisenbanken (SVRB), wo-
bei bei einem solchen Entscheid als
zusitzliche Barriere drei Viertel aller
Mitglieder anwesend oder vertreten
sein miissen.

Neben demrein geschiftlichen hat
die GV jeweils auch einen hohen ge-
sellschaftlichen Stellenwert. Die Leu-
te des Dorfes treffen sich zu ein paar
ungezwungenen und vergniiglichen
Stunden. Undnicht selten finden wih-
rend oder nach dem Nachtessen auch
Darbietungen ortlicher Vereine statt.
Soerweistsich die Raiffeisenbank als
Integrationspunkt fiir das Zusammen-
leben im Dorf.

(ma.)

Lesen Sie im néchsten
«Panoramay:
Das Zentralinspektorat
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Fotos: Patrick Luthy

VON
MARTIN
ZIMMERLI

W BACKERMEISTER PETER FREY

Wenn der Tag mitten
in der Nacht beginnt

Wenn seine friiheren Kolleginnen und Kollegen von der
Musikprobe nach Hause gehen, beginnt ftr Backermeister
Peter Frey im luzernischen Neudorf der Arbeitstag.

n einem Punktist Peter Frey zu

beneiden: Sein Arbeitsweg

konnte kiirzer kaum sein. Zehn

Minuten nachdem am Morgen

der Wecker gerasselt hat, steht
er — Zihne geputzt, Haare gekdmmt,
Spinnweben aus den Augen gewa-
schen — bereits in Berufskleidung am
Arbeitsortzwei Stockwerke tiefer. Ein
paar Minuten spiter kommen zwei
seiner drei Lehrtochter; die dritte muss
heute zum Schulunterricht. Ein erster
Blick auf die Uhr — es ist noch nicht
einmal 3 Uhr in der frith —, ein kurzes,
jedoch als durchaus freundlich zu
deutendes Gemurmel — soll sowas
wie «guten Morgen» bedeuten —und
los geht’s.

Arbeit ohne grosse Worte

Viel scheinen die drei von Konver-
sation nicht zu halten. Ruhig, ohne
jede Hektik, geht die Arbeit in der
Dorfbéckerei im luzernischen Neu-
dorf von statten. Drei Personen, die
wissen, was zu tun ist. Befehle
braucht’s keine. Sind, beispielsweise
um ein grosses Backblech umzupla-
zieren oder Brote in den Ofen zu
schieben, einmal vier Hinde notig,
sind auch vier Hinde da. Und miis-
sten vier Personen zugreifen, be-
stimmt wiren auch diese zur Stelle —
nur Gott wiisste woher.

TO PANORAMA RAIFFEISEN 3/94

«Es braucht die richtige

Frau»

Vor 21 Jahren, gerade erst25jahrig
geworden, iibernahm Peter Frey sei-
ne Béckerei. «Drei bis vier Jahre zu
frith», wie er heute sagt. Doch die
Chance bot sich nun mal nicht vier
Jahre spiter. Erst 1990 kauften Freys
ihre Bickerei/Konditorei, und das
folgende Jahr ging als Umbaujahr in
die Geschichte des kleinen Gewerbe-
betriebes ein. Natiirlich hofft Frey
senior, dass Frey junior, heute 21jdh-
rig und ebenfalls gelernter Bicker/
Konditor, dereinst den Ladeniiberneh-
men wird. «Doch dazu braucht es
immer auch die richtige Frau», sagt
er, «sonst geht’s nicht.»

Frey senior seinerseits hat «die
richtige Frau» namens Maria langst
gefunden. Als gelernte Béckerei-Ver-
kéduferin kiimmert sie sich um die
Patisserie und den Verkauf. Meistkann
sie morgens ausschlafen — bis fiinf
Uhr . . . Ihre Prasenzzeit endet in der
Regel mitdem Ladenschlussum 18.30
Uhr. Zwei Tochter, 20- und 16jdhrig,
vervollstandigen die Familie.

18 verschiedene Teigsorten wol-
len heute gemacht werden. Da den
Uberblick zu behalten, ist fiir den
Laien unmoglich: St. Galler-, Sauer-
teig-, Halbweiss-, Weiss-, Tessiner-,
Zehn-Korn-, Holzhacker-, Roggen-,

Campagna- und
Hausbrot stehen an
diesem Tag ebenso auf
dem Plan wie Weggli, 4 558
Mutschli, Gipfeli, o
Vollkorngipfeli,
Berliner, Luzer-
ner Weggen,
Zopfe (furs
Foto) und so
weiter.

«Was soll i

au bache?»

Ebenso wichtig
wie schwierig ist
es fiir den Bik-
ker, vorauszuse-
hen, wonach die
Kundinnen und
Kunden verlan-
gen werden. Das
Aufkommen der
unzdhligen Spezial-
brote in den letzten
10 bis 15 Jahren hat
dieses Problem nicht
eben vereinfacht. «Als
ichinder Lehre war, gab
es ein einziges Spezi-
albrot, das Grahambrot,
erinnert sich Frey, «heute
machen wir fast 20 ver-
schiedene.» Unter der Woche



jeweils sechs bis sieben, am Samstag
alle.

Und: «Noch vor 15 Jahren brauch-
ten wir auf 100 Kilogramm Brot rund
25 Kilogramm Weissbrot. Heute sind
es vielleicht noch sechs Kilogramm —
und wenn die Saisonniers in den Win-
termonaten weg sind, noch weniger»,

sagt Frey. Diese Entwicklung fiihrt
er auf ein «gestiegenes Ge-
sundheitsbewusstsein» zurtick,
«denn je rucher das Brot, um so
mehr Ballaststoffe enthilt es
und je besser ist es fiir die
Verdauung». Die Frage, ob
er den Mehrabsatz an Pa-
tisserie ebenfalls auf ein
«gestiegenes Gesund-
heitsbewusstsein» zu-
riickfiihre, beantwortet
Peter Frey lediglich mit
einem verschmitzten
Licheln in Kombination
mit einem Achsel-
zucken.

Tagwache zum
Beizenschluss

Wenner, wie an die-
sem Donnerstag, «erst»
um drei Uhr mit seiner
Arbeit beginnen muss,
ist Bicker Frey ganz
zufrieden. Denn frei-
tags und samstags
klingelt der Wecker
noch zwei Stunden
frither. Zu einer Stun-
de, da die letzten seiner
fritheren Kolleginnen und
Kollegen vom Musikver-
~ einnach dem Restaurant-
besuch nach Hause ge-
hen, beginnt er sein Tag-
werk. Das Musizieren
- mussteer, dieabendlichen
Probenund das friihe Auf-
stehen waren unvereinbar,
schweren Herzens aufgeben.
In der Zunft war er auch schon
aktiver. Normalerweise geht Peter
Frey zwischen 21 Uhrund 21.30 Uhr

zu Bett. Und mit dem Mittagsschlaf-
chen kommt er auf die notige Ruhe-
zeit.

Der Teig lebt

Lehrtochter Andrea Miihlhaupt
macht sich an einem Berg Ruchteig
zu schaffen, zerteilt ihn in Portionen
zu 1200 Gramm. Der Chef klopft,
knetet und formt die Masse. «Der
Teig ist etwas Lebendiges. Jeden Tag
ister etwas anders, muss etwas anders
verarbeitet werden.»

200 Gramm verdunsten wihrend
des Backens. Heraus kommt dann ein
Kilobrot: lang, rund oder gedreht.
«Nur fiir Ruch- und Weissbrote
schreibt das Gesetz ein Gewicht vor»,
erklart Peter Frey, «wie schwer die
Spezialbrote werden, entscheidet der
Bicker selber». Ein Preisvergleich,
so rit selbst der Fachmann, lohnt
sich.

Feierabend am Mittag

Die ungewdhnliche Arbeitszeit hat,
so findet Frey auch nach rund 30
Jahren Bickerdaseins, auch ihre posi-
tiven Seiten. «Um 12 Uhr haben wir
in der Regel Feierabend, da kénnen
wir im Sommer in die Badi. Und als
die Kinder noch klein waren, konnte
ich mich am Nachmittag um sie kiim-
mern. Welcher andere Vater kann das
schon?»

ZweiStundennach Arbeitsbeginn,
kurz vor 5 Uhr, werden die ersten
Brote in den Ofen geschoben. Minu-
ten spéter verbreitet sich im Raum der
Geruch von Frischgebackenem, der
die Mégen von Journalist und Foto-
graf durchaus zu reizen im Stande ist.
Bis zur Fiitterung miissen sie sich
allerdings noch einmal 30 Minuten
gedulden: Gegen halb sechs kommen
als erste fertige Produkte die Gipfeli
aus dem Ofen.

Renaissance eines Berufs

UberNachwuchsmangel kann sich
das Bickerei-Gewerbe nicht bekla-
gen — nicht mehr. Denn wihrend vor

zehn Jahren «die Berufsberater alles,
was denken konnte, zu den Banken,
hinter Computer oder sonst in ein
Biiro schickten» (Frey), erlebt der
Beruf des Bicker/Konditors zur Zeit
eine Renaissance.

«Wir haben einen sicheren Job»,
frohlockt Peter Frey, «Brot wird im-
mer gegessen.» Auch die Rate der
Berufsaussteiger ist in den letzten
beiden Jahren massiv gesunken: Von
50 Prozent tendiert sie langsam aber
sicher gegen null — die Rezession
hinterldsst ihre Spuren. Und: War der
Bicker/Konditorberuf frither eine
Minnerdomine, halten sich weibli-
che und minnliche Lehrlinge heute in
etwa die Waage.

Die Backerei Frey in
Neudorf

Die Béckerei Frey in Neudorf LU gilt
mit einem Jahresumsatz von 550 000
Franken als kleiner Betrieb. Von der
Kundschaft aus der Gemeinde (1200
Einwohner) kénnte der Betrieb «nur
knapp existieren», wie Inhaber Peter
Frey sagt. Deshalb beliefert er auch
zwei Laden in Nachbardorfern. An-
gesichts dieseserweiterten Einzugsge-
biets meldeten auch die Berater des
Schweizerischen Backer- und Kondi-
tormeisterverbandes vor vier Jahren
keinerlei Bedenken an, als sich Frey
die Frage stellte, ob er das Geschaft,
das er seit 17 Jahren in Pacht flhrte,
kaufen sollte.
Heute finden in seinem Betrieb sie-
ben Personen ganz oder teilweise ihr
Auskommen. Neben dem Chef und
seiner Frau sind dies drei Lehrlinge,
allesamt weiblichen Geschlechts, eine
Ladentochter sowie eine Raumpfle-
gerin.
Die Ausbildung zum Backer/Konditor
dauert drei Jahre. Wer nur Backer
lehrt, kommt mit zwei Jahren davon.
(mz.)
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VON
MARKUS
DIETLER

B WOHNEIGENTUM

Die Gunst der Stunde

nutzen

«Schaffe, schaffe, Hausle baue», sagen die Schwaben. Die Chancen sind zurzeit einmalig
gut, sich durch der Hande oder des Kopfes Arbeit den Traum vom Eigenheim zu realisieren.
Aber Vorsicht: die Rechnung muss alleweil aufgehen.

ie Preise fiir Einfami-

lienhéuser sind in den

letzten Monaten mas-

siv geschrumpft, im

Schnitt seit Anfang
1993 um rund 10 Prozent, seit der
Boomphase um den Jahrzehntwech-
sel gar um bis zu 30 Prozent. Parallel
sanken auch die Hypozinsen um rund
zwei Punkte von bis zu 7,5 Prozent
fiir Neuhypotheken Anfang 1993 auf
zurzeitrund 5,5 Prozent. Und die Bran-
cherechnet miteinem weiteren Krebs-
gang auf’S Prozent oder darunter. Beste
Gelegenheit also, sich zum jetzigen
Zeitpunkt, wo die tiefen Zinsen ande-
re Formen der Kapitalanlage ausser
an der Borse zudem nicht gerade be-
giinstigen, den Traum vom Eigen-
heim zu realisieren.

Nachfrage im Wachsen

In der Tat melden die Grundbuch-
amter eine Zunahme der Handénde-
rungen. Und die Banken verzeichnen

12 PANORAMA RAIFFEISEN 3/94

eine erhohte Nachfrage nach Hypo-
thekarkrediten. So auch Paul Schafer,
Verwalter der Raiffeisenbank im frei-
burgischen St. Antoni. Dass das Inter-
esse gross ist, bewiesen auch die 150
Teilnehmer im vergangenen Herbst
an einem sechsteiligen Bauseminar
des Deutschfreiburger Verbandes der
Raiffeisenbanken in Tafers mit dem
Titel «Tips fiir Bauinteressenten», an
dem Schafer zum Thema Finanzie-
rung von Wohneigentum referierte.
Auch in der Hochzinsphase habe
«seine» Bank nicht auf Krisenstim-
mung gemacht, sondern viel Wohnei-
gentum finanziert, betont Schafer.
Heute werde der Zugang dazu jedoch
durch die Zinsreduktionen sowie
durch die gesunkenen Bau- und Im-
mobilienpreise erleichtert. Zudem
zogen heute viele ein Reihenhaus oder
einen Hausanteil einem teuren frei-
stehenden Einfamilienhaus vor. Und
schliesslich kommt nach Schafers
Beobachtungen hinzu, dass heute die

Foto: Bildagentur Baumann

Architekten einfacher und kostenbe-
wusster planten: Sie bauen nicht mehr
Hiuser auf Vorrat, sondern suchen
bereits in der Planung kiinftige Kéu-
fer, auf welche die Projekte dann zu-
geschnitten werden.

Tragbarkeit prifen

Fiir die meisten Interessierten ist
der Kauf eines Hauses zum Eigenge-
brauch ein einmaliges Ereignis. Der
durchschnittliche Hauskdufer oder die
durchschnittliche Hauskauferin ver-
fiigen somit iiber wenige bis keine
Erfahrung mit Immobilien. Sie sind
daher gut beraten, wenn sie sich vor
dem Kauf genau nach den Modalitd-
ten, vor allem aber nach der Tragbar-
keit der Investition erkundigen (vgl.
Kasten). Neben den vielen Vorteilen
bringt das eigene Heim nun mal auch

Da konnen Sie sich
informieren

W Bundesamt fir Wohnungswesen,
Bern (Telefon 031 322 24 44)

W Schweizerische Zentralstelle fur
Eigenheim- und Wohnbauférderung
in Zirich (Telefon 01 363 22 40)

B Schweizer HauseigentUmerver-
band, Zurich (Telefon 01 262 22 70)
sowie regionale Hauseigentimer-Ver-
bande und -Vereine

B Schweizer Verband der Immo-
bilientreuhander, Zurich (Telefon
01 363 54 50)

B Auskiinfte geben aberauch Rechts-
anwilte, Treuhander, Immobilienun-
ternehmen, Grundbuchamter und
Geldinstitute, darunter natdrlich auch
lhre Raiffeisenbank.




ermehrte
Nachfrage nach
Hypothekar-
krediten:

Paul Schafer,
Verwalter der
Raiffeisenbank
St. Antoni FR.

eine finanzielle Belastung mit sich.
Aufdiesen Punkt legt denn auch Paul
Schafer Gewicht: Fast jeder «Fall»
sei fiir die Bank finanzierbar; wichti-
gerals das blosse «Geldzurverfligung-
stellen» sei aber die individuelle Fi-
nanzierungsberatung: die Schuld
miisse fiir die Kéufer eines Eigen-
heims und ihre Familien tragbar sein.
«So viel wie nétig, aber so wenig wie
moglichy lautet daher Schafers Geld-
verleih-Prinzip.

Konkret wendet auch er die allge-
mein anerkannte Regel an, dass die
Belastung durch den Hauskauf inklu-
sive Unterhaltskosten einen Drittel
des Bruttoeinkommens nicht tiber-
steigen sollte. Bei Doppelverdienen-
denjiingeren Alters werden vomzwei-
ten Einkommen nur 50 Prozent in die
Berechnungen einbezogen, damit der
Traum vom Eigenheim auch bei spi-
teren Familienpldnen nicht zum Alp-
traum wird. Indessen empfiehlt Scha-
fer eine zusitzliche freiwillige Ab-
zahlung auf der 2. Hypothek mit dem
nicht einbezogenen Zweitlohnanteil.
Mitdiesem Rezept habe «seine» Bank
auch in den Hochzinsphasen nie
Schwierigkeiten gehabt.

20 Prozent aus eigener

Tasche

Zum notwendigen Eigenkapital-
anteil legt er sich nicht gerne fest.
Eigentlich miisste, meinte er, um so
mehr Eigenkapital vorhanden sein, je
geringer das Einkommen sei — eine
paradox wirkende Voraussetzung, die
begreiflicherweise nicht immer ein-
trifft. Mit einer Verteilung von 80
Prozent Fremd- und 20 Prozent Ei-
genkapital liege man aber «nicht so
danebeny. Von den verbleibenden 80
Prozent Fremdkapital werden in der
Regel 65 Prozent via 1. Hypothek
finanziert, der Rest via 2. Hypothek;
letztere muss heute bei praktisch al-
len Banken innert 25 Jahre amorti-
siert werden, damit die hohen An-
fangsschulden nicht zur Dauerbela-
stung werden. Hinzu kommen feste
jéhrliche Ausgaben fiir Unterhaltsko-
sten, Gebiihren und Abgaben von 0,5
bis 1 Prozent des Kaufpreises des
jeweiligen Eigenheims.

Der einfachste Weg, seine Investi-
tionsmoglichkeiten zu berechnen,
geht vom eigenen Budget aus: Wer
beispielsweise 6000 Franken pro
Monat oder (ohne Dreizehnten)
72 000 Franken im Jahr verdient, kann
eine jahrliche Belastung von 24 000
Franken tragen. Rechnet er miteinem

Soviel kosten Sie lhre eigenen vier Wande

Ihr Projekt

Eigenkapitalanteil von 20 Prozent und
bezieht die 1 Prozent Unterhaltsko-
sten mit ein, kann er sich gerade mal
Wohneigentum fiir 400 000 bis
420 000 Franken leisten. Sinken die
Zinsen von 5,5 auf 5 Prozent, darf der
Preis rund 10 Prozent héher, in unse-
rem Beispiel bei 460 000 Franken
liegen.

Ein Blick in die Lokalzeitung
dampft die Euphorie: Dafiir gibt es
Stockwerkeigentum, jedoch nur sel-
ten ein guterhaltenes Haus. Um ein
Haus fiir eine halbe Million Franken
zu erwerben, muss man bereits ein
Einkommen von 7500 Franken im
Monat aufweisen, bei 700 000 Fran-
ken Kaufpreisschon tiber 10 000 Fran-
ken, und Millionenprojekte sind ohne
einen gewichtigen Zustupfausirgend-
einer Quelle weiterhin eine Sache von
Gross- bis Grosstverdienern.

Bund hilft mit WEG

Letzteren diirfte hingegen kaum
die Hilfe des Bundes im Rahmen des
Wohnbau- und Eigentumsférderungs-
gesetzes (WEG) zustehen. Er verbtirgt
einerseits zur Erleichterung der Fi-
nanzierung Hypothekardarlehen von
bis zu 90 Prozent der Erwerbskosten
fiir selbstgenutztes Wohneigentum,
wenn dadurch die Formel «ein Drittel
des Bruttoeinkommens fiir das Woh-
neny erreicht werden kann. Zweitens
bietet er die Moglichkeit, die Bela-
stung anfanglich unter die tatséchli-
che Hohe zu senken: Indem durch
eine Grundverbilligung die Differenz
durch Vorschiisse des Bundes gedeckt
wird und/oder indem an Personen mit
bestimmten Einkommen und Vermo-

gen nicht riickzahlbare Beitrige a
fonds perdu ausgerichtet werden.
Das Fazit fir an Wohneigentum
Interessierte lautet demzufolge: Der
Moment fir den Kauf ist so giinstig
wieschon lange nicht mehr. Geschenkt
wird einem aber trotzdem nichts.

Der angehende Bauherr eines Einfa-
milienhauses oder einer kleineren
Wohnuberbauung wird vor viele Pro-
bleme gestellt, die grosses Kopfzer-
brechen verursachen kénnen und
naturgemass die Gefahr von Fehlent-
scheidungeninsich bergen. Die Raiff-
eisenbanken haben deshalb in Zu-
sammenarbeit mit der Schweizer
Baudokumentation eine Broschiire
herausgegeben, die Bauherren ge-
wisse Entscheidungen erleichtern soll.
Zu beziehen bei der néachsten
Raiffeisenbank oder beim
«Panoramax»-Leserdienst,
Vadianstrasse 17, 9001 St. Gallen,
Telefon 071 219 506

(Ursula Presslauer).
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AKAD

AKAD AKADEMIKERGESELLSCHAFT FUR ERWACHSENENFORTBILDUNG

Berufs-

titige, die U

Zukunft
beginnt
jetzt.

Neben dem Beruf,

unabhdngig von Wohnort und Alter,

Beginn jederzeit.

Maturitatsschule:

Eidg. Matur, Eidg. Wirtschaftsmatur, Auf-

nahmeprifung ETH, Universititen

Handelsschule:
Birofachdiplom VSH
Handelsdiplom VSH

Eidg. Fahigkeitszeugnis far Kaufle:

0493

Hohere Wirtschaftsfachschule:
Eidg. Diplome und Fachausweise:
Betriebsokonom HWV, Buchhalter/
Controller, Treuhander, Bank-
fachleute, Wirtschaftsinformatiker,
Organisator

Schule fiir Sprachdiplome:
Universititen Cambridge, Perugia,
Salamanca; Alliance Frangaise Paris;
Zurcher Handelskammer (Deutsch)

Sprach- und Weiterbildungskurse:
Fremdsprachen; Deutsch; Mathematik;
Natur- und Geisteswissenschaften;
Wirtschaftsfacher

Qualitdtsnachweis:
Weit iiberdurchschnittliche Erfolgs-
quoten in staatlichen Priafungen seit
mehr als 35 Jahren.

AKAD, Jungholzstrasse 43, 8050 Zirich

Telefon 01/307 33 33

Fax 01/302 57 37

ute

An die AKAD

Jungholzstrasse 43 Name:
Postfach
8050 Zirich i
Vorname:
Senden Sie mir Strass
unverbindlich LE
Thr Unterrichts-
PLZ/Ort:

programm.

067/050

FRISBA AG, 6275 Ballwil
Tel.041-89 16 66, Fax 041-89 33 94

prema 300 f ep
| monostop

i

Zahlen
Sortieren
Verpacken

PREMA GmbH Tychbodenstrasse 9
‘ 4665 Oftringen Tel. 062/97 5959
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Der Natur auf die Springe
geholfen: Eingesate Magerwiese
mit Mohn.

W RASENPFLEGE

Wo Margriten blihen, sind
Schmetterlinge nicht weit.

Griinflache oder
Blumenwiese?

Die Pflege des Zierrasens bereitet so manchem Hobbygart-
ner Kummer. Zwar gedeiht eine Blumenwiese nicht Gber
Nacht, aber nachahmenswert ist das Experiment allemal.

uf einem Quadratme-
ter gesunder Rasen-
flaiche wachsen in
widernattirlicher Mo-
nokultur dichtge-
drangt rund 2000 Griser. In diesem
engen Lebensraum kénnen Pflanzen
nur dann gedeihen, wenn sie richtig
gepflegt und ernéhrt werden.

Ideale Grundlage fur die griine
Visitenkarte ist ein lockerer, durch-
lassiger Boden mit grossem Sandan-
teil. Verfilzt der Rasen und bildet sich
Moos, so ist die Erde zu sauer. Abhilfe
schafft Kalk, aber richtig dosiert, an-
dernfalls machen sich Wildpflanzen

wie Ginsebliimchen, Lowenzahn,
Breitwegerich oder Ackerhirse breit.
Kleewuchs zeigt akuten Nihrstoft-
mangel an.

Auf Chemie verzichten

Wer diesen ungebetenen Gésten
mit Unkrautvertilger zu Leibe riickt,
bekdmpft nur die Symptome, nicht
aber die Ursache: Auf einer schlech-
ten Grundlage, bei falscher oder un-
gentigender Pflege, nehmen die Sto-
renfriede friher oder spéter wieder
tiberhand. Zudem belasten chemische
Kampfwaften den Boden, schliesslich
auch die Gewdésser.

Typische Pionierpflanzen auf
magerem Boden: Klatschmohn
und Kamille.

Im Frithling muss die verfilzte
Oberfliche, die den Wasser- und Sau-
erstoffaustausch behindert, zuerst ein-
mal aufgelockert werden.

Anstelle der Hacke fiir das Garten-
beet verwendet man fiir den Rasen
einen sogenannten Vertikutierer. Die
messerdhnlichen Haken dringen in
die Rasennarbe ein, zerschneiden den
Filzund sdubern die Flache vonabge-
storbenen Grasresten, Unkrdutern und
Moos.

Frahjahrskur

furs Rasengriin

Falls der Boden in seiner obersten
Schicht verdichtet ist und das Regen-
wasser liegen bleibt, muss die Fldche
zusitzlich beliiftet werden: Beim so-
genannten «Aerifizieren» werden Erd-
pfropfen aus dem Rasen gestochen.
Fiir beide Pflegemassnahmen gibt es
praktische Handgerdte, oder auch
motorbetriebene, die man im Fach-
handel gegen eine Gebiihr ausleihen
kann.

Nach dem Auskdmmen und Beliif-
ten wird die Rasenfldche aufgesan-
det. Dazu verteilt man gewaschenen,
rundkornigen Flussand etwa einen
Zentimeter dick und verschleppt ihn
mit einem Netz.

Waskriftigund dicht wachsen soll,
braucht Nahrung. Einfach anzuwen-
den sind Langzeitdiinger, die man im




Sind Wildblumen einmal heimisch,
blihen sie alle Jahre wieder.

Auswahlkriterien
fur Maher

Falls Sie einen neuen Rasenmadher
kaufen wollen, hier einige Entschei-
dungshilfen:

B Handrasenmaher sind preisguinstig,
umweltfreundlich und gerduscharm,
erfordern aber einiges an korperli-
cher Anstrengung. Sie eignen sich fur
flaches oder leicht unebenes Gelan-
de bis etwa 100 Quadratmeter Fl&-
che.

M Elektro-Méaher sind zweckmaéssig
flr Flachen bis etwa 900 Quadratme-
ter. Unterhalt und Wartung sind mi-
nim, der Motor leise und produziert
keine Abgase. Nachteil ist das Elek-
trokabel, welches das Mahen um Hin-
dernisse erschwert. Das Kabel darf
unter keinen Umstanden Uberfahren
werden!

M Die meisten Benzin-Maher funk-
tionieren «bleifrei»; Modelle mit elek-
tronischer Ztindung erlauben das pro-
blemlose Starten des Motors. FUr Fla-
chen um 1000 Quadratmeter sind
Benzin-Maher unentbehrlich.

Die in der freien Natur vom Aus-
sterben bedrohte Akalei findet
Gastrecht in der Blumenwiese.

Frithjahr und Herbst gleichmissig,
exakt nach Vorschrift des Herstellers
dosiert, ausstreut. Wer seinen Rasen
schnell «auf Traby» bringen will, kann
zu einem stickstoffreichen Kurzzeit-
diinger greifen.

Der regelmadssige Rasen-

schnitt

Erst durch standiges Kurzhalten
entwickeln sich die Graspflanzen zu
einem dichten Teppich. Der regel-
méssige Schnitt ist gleichzeitig ein
wirkungsvolles Mittel gegen «Un-
krauter». Wem ein gepflegter Rasen
am Herz liegt, kann sie nicht dulden,
denn Wegerich, Lowenzahn, Génse-
bliimchen, Hahnenfuss oder Klee un-
terdriicken den Graswuchs. Zwar
miihsam, aber effektvoll und umwelt-
schonend, ist das Ausstechen der un-
gebetenen Wildpflanzen mit einem
Messer von Hand.

Fiirs Miéhen gilt die Regel: ein- bis
zweimal pro Woche zur Zeit des gross-
ten Wachstums im Friihling und an-
fangs Sommer, spéter einmal, im
Herbst noch seltener. Rasenschnitt
darfnicht liegenbleiben, denn er ver-
dichtet den Boden. Abrechen von
Hand, das Einsammeln mit einem
Grasfangwagen oder kombiniert am
Rasenmiher, sind nétig.

Ehrenpreis ist eine zierliche
Schénheit in der Blumenwiese.

Der Arbeitsaufwand fiireinen Zier-
rasen ist also betrichtlich. Klug ist,
wer die Hilfsgerite sorgfiltig aus-
wihlt und auf seine speziellen Be-
diirfnisse abstimmt. Zu einer gepfleg-
ten Griinfliche gehoren aber auch
saubere Kanten: Scheren und Trim-
mer mit hoher Leistung erleichtern
diese Arbeiten.

Falls Sie einen neuen Rasen anle-
gen wollen, sollten Sie sich beraten
lassen: Die im Handel erhiltlichen
Samensorten unterscheiden sich nach
Eigenschaften der Strapazierfihigkeit.
Es gibt sogar Grasarten, die sich spe-
ziell fiir schattigen Standort eignen.

Anlage einer Blumenwiese

Vielleicht konnen Sie sich aber
auch fiir eine Blumenwiese begei-
stern? Dann wappnen Sie sich mit
Geduld und Neugier. Wichtige Vor-
aussetzung ist ein moglichst magerer
Boden. Ideal sind Rasenflidchen, die
lange nicht mehr gediingt wurden.
Fiir die Umwandlung von einténigem
Zierrasen in eine blithende Wiese gibt
esverschiedene Wege, alle haben Vor-
und Nachteile.

Am einfachsten und zeitsparend:
Das Gras wachsen lassen, bis es etwa
30 Zentimeter hoch ist. Dann muss es
geschnitten werden, eine miihsame




Der Gunsel gehort zu den
imposanten, einheimischen
Pflanzen.

Arbeit. Uberlisst man die Wiese weit-
gehend ihrem Schicksal, sieht sie an-
fangs recht ungepflegt aus und es
dauert, bis sich die hiibschen Blumen
eingestellt haben. Dafiir erscheinen
diejenigen Arten, die dem Standort,
Boden und Klima angepasst sind.
Aufwendiger ist die Aussaat. Im
Handel gibt es ein vielseitiges Sa-
menangebot fiir Schmetterlingswei-
den, spezielle fiir Raupenpflanzen,
Blumenwiesen und Wildkriuter. Sie
kénnen aber auch bei einem Bauern
in Ihrer Gegend Heublumen beschaf-
fen. Dassind die Riickstdnde des Heus
auf dem Heuboden, die viele Samen
enthalten, und zwar von Blumen, die
an Ihrem Ort heimisch sind. Beson-
ders wertvoll sind Heu-Riickstinde
von Bahn-und Strassenbdschungen.

Geduld ist gefragt

Wihrend einige Blumen bereits
im Sommer blithen, entfalten sich
andere erst im folgenden Jahr. Oder
auch tiberhauptnicht, wenndie fiir sie
giinstigen Wachstumsbedingungen
fehlen. Keine Wiese ist deshalb wie
die andere, und jedes Jahr zeigt sie ein
neues Gesicht.

Fiir die Aussaat ab Méarz bis im Juli
wird der Rasen stiickweise oder ganz
umgebrochen, oder das Gras boden-

Frih im Frahling entfaltet der
Erdrauch in feuchten Wiesen
seine pinkfarbenen Bliten.

eben gemiht und die Oberflache auf-
gekratzt. Die Samen nicht zu dicht
sden, man rechnet ungefihr mit 20
Gramm pro Quadratmeter. Ungerei-
nigte Heublumen hingegen so dicht
siden, dass sie den Boden bedecken.
Samen leicht einrechen, festtretenund
fur die Keimung wihrend vier bis
sechs Wochen stindig feucht halten.
Auf die Spriinge helfen kann man
Magerwiesen auch, indem ganz ge-
zielt Wildkrdauter angebaut werden.
Da die zarten Pflanzchen nach der
Keimung Delikatessen fiir Schnek-
ken sind, zieht man sie am besten in
Saatschalen vor, pikiert sie in kleine
Topfe und setzt sie erst in die Wiese,
wenn sie grosser gewachsen sind.

Der Pflegeaufwand ist

mimim

Gemiht wird die Wiese jeweils im
Juli und Oktober, und zwar mit einer
Sichel, einer Sense oder — fiir grosse
Flachen — mit einem Balkenmiher.
Das Gras an Ort und Stelle zu Heu
trocknen lassen, damit sich die Pflan-
zen aussamen konnen. Erst dann ab-
rechen und als Mulchmaterial im
Garten verwenden oder kompostie-
ren.

Wer seine Anspriiche nichtzuhoch
stellt und der Natur Zeit zur Entfal-

Uberlédsst man die Aushuberde
nach dem Hausbau ihrem Schick-
sal, so stellt sich schon bald eine
bunte Pflanzengemeinschaft ein.

tung lédsst, wird sich tber seine Blu-
menwiese freuen. Wer hingegen vom
raschen Erfolg einer tippigen Flora
traumt, ist vor einer Enttiuschung
nicht gefeit. So oder so sind Wiesen
dringend notwendige Refugien fiir
eine Vielzahl einheimischer Tiere,
Insekten und Pflanzen.

Mehr wissen liber
Magerwiesen

B «Umwandlung des Zierrasens in
eine Blumenwiese und ihre Pflege»:
Dieses Merkblatt Nr. 1592 kann ge-
gen ein frankiertes Rickanwortku-
vert (C5) und Fr. 2.— in Briefmarken
bezogen werden beim Schweizeri-
schen Zentrum far Umwelterziehung
(SZU), Rebbergstrasse, 4800 Zofin-
gen.

B «Lebensraum Trockenrasen - Viel-
faltaus magerem Boden»: Diese Son-
dernummer 4/84 vom Schweizeri-
schen Bund fur Naturschutz (SBN) ist
gegen ein frankiertes Rickanwortku-
vert (C5) und Fr. 3.— in Briefmarken
erhaltlich beim Sekretariat SBN, Post-
fach, 4020 Basel.
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SOREG-WINTERGARTEN
Ihr Traum wird Wirklichkeit

ine seriése und sorgféltige \
. Planung, ein aussergewdhn- <
liches Soreg-System und mehr
als 10 Jahre Erfahrung bilden
Grundlage zur Verwirklichung
lhres Traumwintergartens nach
dem Firmengrundsatz:
Qualitdt nach Mass.

Einsenden an Movitec AG. Information folg‘tt

movitec ag 0%

Einsiedlerstrasse 31 8820 Wadenswil Telefon 01/780 57 44

Dieses Zeichen burgt fur
den Spezialisten mit
uber 25 Jahren Erfahrung

GUTSCHEIN: Senden Sie uns dieses Inserat. Sie erhalten Farb-
katalog und Bezugsquellennachweis. Absender nicht vergessen.

GYGAX AG, 4800 Zofingen - Tel. 062-97 26 26 A6
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B RUNDSCHAU

Freiburger RB: Gesundes
Wachstum fortgesetzt

Mit einem erfreulichen Zuwachs insbesondere bei den
Vertrauens-Positionen Kundengelder und Mitglieder
haben die Raiffeisenbanken des Deutschfreiburger Ver-
bandes das gesunde Wachstum der letzten Jahre fort-

gesetzt.

Die Bilanzsumme der 15 au-
tonomen Raiffeisenbanken
stieg um durchschnittlich 6,7
Prozent auf 1118,8 Millionen
Franken.

Als aussagekraftige Indika-
toren flr das Vertrauen in die
genossenschaftlich organisier-
ten Raiffeisenbanken dienen
nebst Bilanzsumme und Kun-
dengelder sicher auch die An-
zahl der Genossenschafter. Die-
se stieg 1993 im Deutschfrei-
burger Verband um 12,02 Pro-
zent auf 11 089 Mitglieder.

Die solide Vertrauensbasis
hat sich auch positiv auf den
Jahresabschluss ausgewirkt.
Sowohlbilanzsummen- alsauch
ertragsmassig konnten erfreu-
liche Resultate erwirtschaftet
werden. Von besonderer Bedeu-

tung fur die Deutschfreiburger
Raiffeisenbanken ist die Tatsa-
che, dass keine besonderen
Verluste und kein erhdhter
Ruckstellungsbedarf das Jahres-
ergebnis belasten.

Markante Zuwachs-

raten

Mit insgesamt 70,3 Millio-
nen Franken oder 6,7 Prozent
lag das Bilanzsummenwachs-
tum nur unwesentlich unter
dem Vorjahresergebnis. Die
Ausleihungen verzeichneten
einen Zuchwachs von 7,48 Pro-
zent und stiegen um 67,2 auf
964,3 Millionen Franken. Die
Hypothekaranlagen konnten
dabei um 8,93 Prozent gestei-
gert werden; sie betrugen per
Ende 1993 834,5 Millionen

Robert Signer: Wiler Hofnarr 1994.



Franken. Uberproportional um
25,92 Prozent auf 631,9 Millio-
nen Franken angestiegen sind
die Spargelder.

Derwiderentdeckte Sparwil-
le und die tieferen Zinssatze bei
den Festanlagen und Kassen-
obligationen einerseits und das
neu lancierte, mit einem attrak-
tiven Zins ausgestattete Mitglie-
dersparkonto anderseits fuhr-
ten zu diesem erfreulichen Pas-
sivgeldzufluss.

Insgesamt erhéhten sich die
Kundengelderum 9,28 Prozent

auf 970,4 Millionen Franken,
was von einer gesunden Bilanz-
struktur zeugt.

Der nach wie vor grosse
Druck auf die Zinsmarge konn-
te durch den Zufluss von neuen
Spargeldern weitgehend aus-
geglichen, ja sogar verbessert
werden. So verblieb schliesslich
nach Ruckstellungen und Ab-
schreibungenimBetragvon 4,1
Millionen Franken ein Reinge-
winn von 2,11 Millionen Fran-
ken.

Deutschfreiburger Verband der Raiffeisenbanken
Entwicklung der Bilanzsumme 1983-1993

Angaben in Millionen Franken
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Robert Signer
Wiler Hofnarr 1994

Grosse Ehre fiir Robert Signer: Der Direktor der Raiffei-
senbank Wil SG wurde von der Fastnachtsgesellschaft
zum 5. Wiler Hofnarren bestimmt.

Die Freude Uber den ehren-
vollen Titel waéhrte allerdings
nichtlange. Erstens musste sich
Robert Signer seine neue Funk-
tion gleich mit einer Biittenrede
abverdienen. Und zweitens
wurde er Opfer der Wiler Fi-
nanzmafia und Geschaftswelt.
«Gegner» von Robert Signer

verunglimpften namlich den
neuen Hofnarren mit gefalsch-
ten Dollar-Noten. Nun wird der
witzige Raiffeisen-Bankler be-
stirmt: Geldschein-Inhaber
wollen die Bliten gegen echte
Dollar-Scheine eintauschen.
(ropo.)

Lugegeben —
eine merkwiirdige
Form fiir ein

Sparschwein.

Unser «Sparschwein» will Thnen
nicht ans Geld, sondern an die
Waiische. Sehr gentigsam —
verbraucht es minimal Strom und
Wasser: Schongang fiir IThr Porte-
monnaie. Dazu hat es eine sehr
hohe Lebenserwartung und ist mit
High-Tech gegen Ermiidungser-
scheinungen geimpft — das erspart

Thnen Arger und Umtriebe.

Ihr sicherer Partner fiir immer

Merke@

Waschautomaten Merker AG
Tumbler Dynamostr. 5 Tel. 056/20 71 71
Geschirrspiiler 5400 Baden Fax 056/20 72 22

Verkauf und Service in Baden, Basel, Bern, Biel, Chur,
Genf, Lausanne, Luzern, St. Gallen, Tessin, Wallis, Ziirich
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B TIERSEUCHENBEKAMPFUNG

Das erste «biologische
Fort Knox der Schweiz»

So wie der Hochsicherheits-Tresor des «monetaren Fort Knox der Schweiz», der SEGA in
Olten (vgl. «Panorama» 9/93), die sichere Verwahrung von Milliarden-Betrdgen an Wert-
papieren gewahrleistet, so garantiert das Bio-Hochsicherheitsgebaude der Tierseuchenbe-
kampfung vor den Toren Berns die sichere Aufbewahrung hochansteckender, bdsartiger

Krankheitserreger.

in Leck hétte riesige wirt-

schaftliche Schdden zur

Folge, weshalb dieses

«biologische Fort Knox

der Schweiz» so sicher
sein muss wie die Bank von England,
oder, etwas patriotischer ausgedriickt,
so sicher wie die Schweizer Raiff-
eisenbanken.

Ausserlich erinnert der Gebiude-
komplex, der im bernischen Mittel-
héusern (Gemeinde Koniz) inmitten
der Griinzone steht, an einen moder-
nen Landwirtschaftsbetrieb. Doch in
Wirklichkeit handelt es sich um das
neue Institut fiir Viruskrankheiten und
Immunprophylaxe (IVI). Seit seiner
Inbetriebnahme kann die Schweiz mit
Stolz feststellen, dass sie auf dem
Gebiet der Tierseuchenbekdampfung

20 PANORAMA RAIFFEISEN 3/94

—zum zweiten Mal in der Geschichte
—eine Vorrangstellung einnimmt.

Diese Feststellung bedarf einer
kurzen Riickblende: 1942, das heisst
vor gut einem halben Jahrhundert,
war in Basel das Eidgendssische Vak-
zineinstitut (EVI) eingeweiht worden,
damals als modernstes seiner Art weit
tiber Europa hinaus. Friih hatte man
also erkannt, wie sehr die landwirt-
schaftliche Produktion, deren tragen-
de Séule die Tierhaltung ist, auf eine
taugliche Seuchenbekdampfung ange-
wiesen ist.

Bittere Erinnerungen

Die Hauptgeissel der Nutztierhal-
tung zu jener Zeit war die Maul- und
Klauenseuche (MKS). Man erinnert
sich heute kaum mehr an die schreck-

lichen Seuchenziige fritherer Jahr-
zehnte. Sie verursachten grosses tier-
liches Leiden und hinterliessen
menschliche Tragodien, wenn jewei-
len die gesamte Viehhabe unter den
Tridnen der Bauersleute in Seuchen-
camions zur Schlachtung abtranspor-
tiert wurde. Mehr als einmal empfing
ein verzweifelter Bauer mit gelade-
nem Karabiner die Seuchenmann-
schaft vor der Stalltiire.

Allein innerhalb von 50 Jahren vor
der damaligen Institutserdffnung hat-
te die MKS fiir tiber eine halbe Mil-
liarde Franken Primérschdden verur-
sacht. Deshalb diente das EVI vor-
nehmlich der Herstellung von MKS-
Vakzine, und es war — riickblickend
beurteilt — eine mutige Tat, eine Vi-
russeuche mit einem aktiven, aus den
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Fine der Hauptauf-
gaben des
Tierseuchen-
nstituts besteht in
der Impfstoff-
kontrolle; jahrlich
werden rund 300
mmunbiologische
Erzeugnisse ge-
prft.

Zungenblasen erkrankter Tiere ge-
wonnenen Impfstoff zu bekdmpfen.

Vom Impfgebot zum

Impfverbot

Allerdings mussten damals sage
und schreibe 150 Rinder infiziert und
geschlachtet werden, um 40 000 Do-
sen Impfstoff herzustellen. Die Pro-
duktionskapazititen hitten also nur
fir Ringimpfungen, jedoch niemals
fiir den Schutz des gesamten nationa-
len Tierbestandes ausgereicht. Dies
dnderte sich erst mit dem Aufkom-
men der Zellkulturtechnologie an-
fangs der 60er Jahre. Eine generelle
Prophylaxe war jetzt moglich, aller-
dings mit Impfstoffaus auslandischer
Produktion; denn selber herstellen
wollte man ihn nur noch im Notfall.

Heute nun ist die Maul- und
Klauenseuche in Europa ausgerottet,
und seit 1991 ist auch in der Schweiz
die Schutzimpfung verboten. Hitte
unser Land am Impfprinzip festge-
halten, wire die Ausfuhr von Tieren
und ihren Produkten (Kise beispiels-
weise) in den EG-Raum gefihrdet
worden.

Das MKS-Impfverbot hatte jedoch
zur Folge, dass auch die Idee der
notfallmidssigen Impfstoffherstellung
fallengelassen wurde. Die Landes-
versorgung wird nunmehr sicherge-
stellt, indem in Frankreich, bei einem
Impfstoffproduzenten in Lyon, ein
Impfstoffkonzentrat gelagert wird,
tiber das jederzeit verfiigt werden
konnte.

Aus EVI wird IVI

Nach neustem Seuchenbekdmp-
fungskonzept werden inskiinftig bei-
spielsweise MKS-erkrankte Tiere
nicht mehr zur Schlachtung abtrans-
portiert, sondern direkt auf den be-
troffenen Hofen getdtet und dann in
Tierkorperbeseitigungsanlagen ent-
sorgt, um dadurch die Virusproduk-
tionsquelle sofort zu eliminieren und
nicht unnétig Infektionsmaterial zu
verschleppen. Dies ist eine Massnah-
me, die seuchenpolizeilich sinnvoll,
psychologisch jedoch — zumal fiir die
betroffenen Bauern — noch belasten-
der ist. Will man also solch tragische
Ereignisse mit unabsehbaren wirt-
schaftlichen Folgen erst gar nicht auf-
kommen lassen, bedarf es einer per-
manenten Diagnostik-und Schaltzen-
trale.

Diese ist nun, als Phonix IVI aus
der Asche des EV1, neu auferstanden,
und damit hat— gut 50 Jahre danach —

Der Gebaudekomplex — hier im Bild
der Hochsicherheitstrakt — gleicht
ausserlich einem modernen Land-
wirtschaftsbetrieb und flgt sich
deshalb gut ins Landschaftsbild.

Keine normale Durchreiche, son-
dern die Schleuse fur die Esswaren;
denn das Essen wird, vor allem aus
psychologischen Griinden zwecks
Verminderung des «Bunker-
kollers», im Hochsicherheitstrakt
selber zubereitet.

Imposant sind die technischen Ein-
geweide des Hochsicherheits-
gebdudes; hier ein Blick in die Aus-
senluft-Aufbereitungsanlage des
Labortrakts.

Die am meisten virusbelasteten
Tierstallungen befinden sich im
inneren Containment.

In allen getrennten Arbeitsberei-
chen tragt das Personal — im Sinn
einer zusatzlichen Sicherheits-
massnahme — Arbeitskleider in ver-
schiedenen Farben.

die Schweiz tierepidemiologisch die
Nase wieder im Wind. Denn beim
Bio-Hochsicherheitstrakt in Mittel-
hdusern handelt es sich nicht bloss
um das erste derartige Bauprojekt im
eigenen Land, sondern um eine euro-
pa-, ja weltweite Vorreiterleistung.
Denn die meisten Seucheninstitute
rund um den Globus sind total veral-
tet, wie es auch dasjenige in Basel
war.

Momentan gibt es nur zwei ver-
gleichbare, moderne Institutionen
gleicher Art, niamlich in Geelong/
Melbourne und in Madrid. Wéhrend
das australische Seucheninstitut so
etwas wie ein Reverenzzentrum fiir
den siidpazifischen Raum darstellt,
kommtdemspanischenallenfallseine
europdische Tiirwidchterfunktion ge-
geniiber afrikanischen Seuchenpro-
blemenzu (Afrikanische Pferdesterbe,
Afrikanische Schweinepest — beide
in Spanien vorkommend).

Lieber vorsorgen -
statt keulen

Nach modernem Seuchenbekamp-
fungskonzept wirden, sollte es doch
einmal zu einer Epidemie kommen,
kranke Tiere — zwecks Verhinderung
weiterer Erregerausbreitung — sofort
auf den Hofen getotet und dann erst
in Tierk&rperbeseitigungsanlagen
entsorgt. Deshalb heisst der oberste
Grundsatz der Seuchenbekdmpfung:
Lieber vorbeugen als keulen; denn
heilen kame hier ja ohnehin nicht in
Frage.

Bei massiven Seuchenziigen koénnte
jedoch die Beseitigung grosser Men-
gen von Tierkadavern gravierende
Probleme hervorrufen, wie das Bild-
dokument aus dem Ausland belegt.
Im Extremfall bleibt nur das Vergra-
ben oder Verbrennen.

Jedoch: Eine vollstandige Kadaver-
verbrennung dauert mindestens drei
Tage, und zur Unterhaltung des Feu-
ers mussen Berge von Altautopneus
verbrannt werden-mitallen nachtei-
ligen Folgen fir die Umwvelt.

Daher lieber vorsorgen, und daher
lieber dieses teure, aberin der Endab-
rechnung vielleicht dennoch preis-
glnstige Institut, weil damit den Seu-
chen professionell der Kampf ange-
sagt wird, bevor sie grossen Schaden
anrichten kénnen. (hh.)
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Kombinieren g

eht iiber Frieren

i

Mit dieser Devise ist
der Kombiherd von
TIBA die sparsamste,
komfortabelste und
immer massgeschnei-
derte Losung.

Denn so ist die Kiiche
wohlig temperiert, die
Kachelbank erwarmt,
und das Essen kocht
gemiitlich auf dem
Herd.

Ich méchte mehr Informationen haben iiber:
1 Holz- und Kombiherde, 1 Zentralheizungsherde, 1 Holzschnitzelfeuerungen TIBAmatic,
1 Stiickholzfeuerung TIBAtherm, I Cheminéedfen, 1 Heizeinsatze

Name/Vorname
Strasse

PLZ/Ort

Telefon

TIBA Holz-Kombiherd
So kombinieren Sie
genau richtig.

@ TIBA AG

Hauptstrasse 147
4416 Bubendorf

/
Unkauf » Werbung

Tel. 061/93517 10
Fax 061/9311161

JOLLER LEBENSFREUDE!

8§0-33-3

PCK

FUEGOTEC

Tellac-30DD

Notenzahimaschine

sA

CS-3110 Selectronic

Munzzahl- und Sortiermaschine

Sitz:

Zweigstellen:

@ F" an TEc gn Geldbearbeitungsmaschinen

Standard Princess el. M.

Munzzahl- und Verpackmaschine

Chemin des Dailles 10, CH - 1053 Cugy
Tel: 021 / 732 22 32 Fax: 021 / 732 22 36

Industriestrasse 23, CH - 5036 Oberentfelden
Via Industria Sud, Stabile 1, CH - 6814 Lamone

Ay |




B AKTIENBEWERTUNG

Die Suche nach dem <
«richtigen» Aktienpreis

Eine Aktienbewertung wird in hohem Masse von der Ertragskraft des Unternehmens
bestimmt. Diese lasst sich hauptsachlich aus dem Unternehmensgewinn, dem Cash-flow
und der Dividendenzahlung ermitteln.

Aufschlussreich sind auch die Ge-
winnmargen und die Rentabilitdt auf
dem Eigen- und Gesamtkapital. Eine
beider Aktienbewertung einfache und
haufig beachtete Kennzahl ist das
Kurs-Gewinn-Verhiltnis. Wer wissen
will, ob eine Aktie angemessen be-
wertet ist, kommt an dieser Zahl nicht
vorbei.

Neben dem deutschen Begriff
KGV hat sich bei uns auch der engli-
sche Begriff Price/Earnings-Ratio
(P/E) eingebiirgert. Das KGV sagt
aus, wie oft der Reingewinn pro Aktie
im Aktienkurs enthalten ist. Zur Ver-
deutlichung dieses Rechnungsvorgan-
ges wird hinter die Kennzahl vielfach
ein Malzeichen gesetzt.

Gewinnschatzungen als

Basis

Um das KGV zu berechnen, be-
darf es einer Schitzung des Unter-
nehmensgewinnes. Als Ausgangsba-
sis dient dem Analysten der bisherige
Gewinn bzw. das bisherige Gewinn-
wachstum des Unternehmens. Ver-
gangenes kann jedoch nicht ohne
weiteres in die Zukunft projiziert
werden. Fiir den Anleger wichtig sind
die zukiinftigen Gewinne. Die Ge-
winnschitzungen werden in der Re-
gel fuir das laufende und das folgende

| KGV-Berechnung am Beispiel der
' Ciba-Geigy
Erwarteter Gewinn 1994 Fr. 1,97 Mrd.

Anzahl Aktien 29,35 Mio.
Gewinn pro Aktie Fr. 67.—
Kurs Namenaktie Fr. 878.—

KGV = 2, =13,1 mal
67

Jahr gemacht. Um zu sinnvollen
Schitzungen zu kommen, gilt es, ver-
schiedene Einfliisse in Rechnung zu
stellen. Nebst firmeninternen Daten
sind auch gesamtwirtschaftliche und
branchenspezifische Erwartungen von
Bedeutung.

Liegt nun eine Schétzung des Un-
ternehmensgewinnes vor, kann der
erwartete Gewinn pro Aktie — eng-
lisch: Earnings per Share (EPS) —
ausgerechnet werden, in dem der er-
wartete Gewinn durch die Anzahl
Aktien, die die Gesellschaft ausste-
hend hat, dividiert wird. Um schliess-
lich das KGV zu erhalten, wird nun
der aktuelle Aktienkurs durch den er-
warteten Gewinn pro Aktie dividiert.

Aussagewert des KGV

Was sagt nun diese Zahl aus? Als
Faustregel gilt: Je tiefer das KGV,
desto giinstiger die Aktie. Ob nun ein
KGYV tief oder hoch ist, ldsst sich nur
mit Vergleichen feststellen. Wichti-
ger als die absoluten Zahlen sind Ver-
gleiche mit Werten innerhalb der Bran-
che, eines Landes oder mit ausldndi-
schen Borsen. Zwischen den Léndern
bestehen teilweise erhebliche Unter-
schiede. Wihrend Schweizer Aktien
derzeitim Durchschnitt ein KGV von
rund 15 mal aufweisen, ist ein KGV
in Japan von iiber 50 mal nichts Aus-
sergewohnliches. Ein Anleger kann
sich also nicht absolut auf'tiefe KGV
konzentrieren, denn ein tiefes KGV
kann auch ein Hinweis dafiir sein,
dass das Unternehmen ein geringes
oder unterdurchschnittliches Wachs-
tumspotential aufweist.

So akzeptiert ein Anleger in Bran-
chen mit hoherem Wachstumspoten-
tial auch ein hoheres KGV. Eine Phar-
maaktie mit einem KGV von 17 mal
kann deshalb durchaus giinstiger sein
als eine Stahlaktie mit einem KGV
von 10 mal.

KGV-Vergleiche (derzeitige Durch-
schnittswerte) aufgrund der
Gewinnschatzungen fiir 1994

Lander

Schweiz -

Deutschland -

USA -
T
Branchen Schweiz

Banken -

ol

arms

bMaauschinen- -

Japan

Konjunkturzyklus beach-

ten

In die Beurteilung muss auch der
Konjunkturzyklus einbezogen wer-
den. Auf dem Tiefstpunkt einer Re-
zession weist eine Autoaktie wahr-
scheinlich ein hohes KGV auf, weil
der Unternehmensgewinn vorerst
diirftig ist oder gar ausfallen wird.
Rechnen aber die Anleger mit einer
starken Gewinnsteigerung nach der
Rezession, so wird auch ein héheres
KGV akzeptiert.

Umgekehrt kann aber ein tiefes
Kurs-Gewinn-Verhéltnis am Ende ei-
ner Boomphase darauf hinweisen,
dass die Anleger keine Gewinnfort-
schritte mehr erwarten und die Aktie
trotz optisch giinstiger Bewertung
meiden.

Peter Signer,

Leiter Wertschriftenverkauf SVRB
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VON
EDITH
BECKMANN

Simulation eines Wohnungs-
brandes: Nach 60 Sekunden bren-
nen herkdmmliche Textilien (rech-
tes Bild) lichterloh, wéhrend der
«anti-flamm»-Vorhang (links) ledig-
lich schmilzt.

B BRANDSCHUTZ

Vorsicht beim Fritieren: Uberhitztes
Ol ist brandgefahrlich!

Feuer und Flamme beim Fondue-
plausch: Verwenden Sie fir den
Brenner nicht Sprit, sondern
Sicherheitspaste.

Spiel mit dem Feuer

Fahrldssigkeit ist brandgefahrlich: Jedes flinfte Schadenfeuer in den eigenen vier Wanden
beginnt am heimischen Herd. Massnahmen zur Brandverhttung sind deshalb zwingend

notig.

lorian heisst der Schutz-
heilige gegen Feuersnot;
Gedenktag ist der 4. Mai.
Doch gegen mangelnde
Sorgfaltspflicht ist auch
er machtlos: Mindestens jeder vierte
Brand ist auf Fahrldssigkeit zurtick-
zufithren. «Das Brandbewusstsein
muss bei der Bevolkerung dringend
verbessert werdeny», betont Hans Ul-
rich Kuhn, Geschiéftsfiihrer der Bera-
tungsstelle fiir Brandverhtiitung (BfB).

Vorsorgen schiitzt vor
Sorgen

Banken sind Profis im Aufbewahren
von Wertsachen: In den optimal ge-
schitzten Tresorrdumen sind wichti-
ge Dokumente und Papiere sowie
lhre kostbarsten Sachen sicher auf-
gehoben. Im Tresor aufbewahrte Ex-
pertisen von wertvollen Gegenstan-
den — oder auch Fotos — helfen bei
Verlust durch Feuer oder Einbruch,
den Schadenfall mit der Versicherung
zu klaren.
Erkundigen Sie sich bei Ihrer Raiffei-
senbank: Man wird Sie gerne bera-
ten!

(eb.)
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«Denn Feuer ist nicht nur Symbol fiir
Wirme und Gemiitlichkeit, sondern
auch fiir Bedrohung und Zerstérung.»

Mit TV-Spots und Merkblittern
(siehe Kistchen) macht die BfB zu-
sammen mit der Beratungsstelle fur
Unfallverhiitung (bfu) auf brandge-
fahrliche Situationen aufmerksamund
appelliertan die Selbstverantwortung.
Denn die jdhrliche Brandstatistik der
Schweiz stimmt nachdenklich: etwa
200 Schwerverletzte, 30 bis 40 Tote
und etwa 600 Millionen Franken Sach-
schaden. Nicht beziffern lassen sich
das unendliche menschliche Leid und
die immateriellen Werte, die sich
durch kein Geld der Welt ersetzen
lassen.

Vorsicht mit heissem 0l

Rund 50 000 Schidden in Haushal-
tungen werden jedes Jahr den Schwei-
zer Privatversicherungen gemeldet.
Dabei birgt die Kiiche das grosste
Risiko. Jeder fiinfte Wohnungsbrand
beginnt am heimischen Herd. Haupt-
ursache: «Vergessene» Platten und
Pfannen! Erstes Gebot zur Brandver-
hiitung: Verlassen Sie die Kiiche nie,
wenn auf dem Kochherd Fett oder Ol
erhitzt werden. Ist das Malheur be-
reits passiert: Brennendes Ol niemals
mit Wasser 16schen, sondern die Flam-
men mit einem Deckel, einem nassen

Foto: Christof Sonderegger

Handtuch oder einerspeziellen Losch-
decke (siehe Kistchen) ersticken.
Glucklicherweise verlaufen Kii-
chenbrinde meist relativharmlos. Der
durchschnittliche Sachschaden be-
tragt aber dennoch 4800 Franken.
Dreieinhalb mal hoher ist hingegen
der durchschnittliche Gebdudescha-
den bei einem Zimmerbrand mit

;




17 500 Franken. Auch hier steht fahr-
ldssiges Verhalten im Umgang mit
Feuer und Wirme im Vordergrund.

Obwohl man es eigentlich weiss:
Scheinbar harmloses Kerzenlicht —
oderauch Duftlampchen—sind brand-
gefihrlich! Kerzen deshalb nie unbe-
aufsichtigt brennen lassen und immer
in unbrennbare Stédnder stellen, die
gross genug sind, das geschmolzene
Wachs aufzufangen.

Und woran man kaum denkt: Auch
Glithlampen konnen einen Brand ver-
ursachen. Nachttischlampen deshalb
nie mit Tiichern abdecken. Eine Gar-
dine, die der Wind gegen eine Spot-
lampe gepresst hatte, war Ursache fiir
die verheerende Feuersbrunst im bri-
tischen Konigsschloss Windsor vor
gut einem Jahr.

Giitesiegel «anti-flamm»

Haben Sie {ibrigens gewusst, dass
esschwerentflammbare Vorhiange und
Gardinen gibt? Sie sind neuerdings
mit dem Giitesiegel «anti-flamm»
ausgezeichnet. Geschaffen wurde die-
ses Signet von der bfu und BfB, der
Eidgendssischen Materialpriifungs-
und Forschungsanstalt EMPA und
unter Mitwirkung der Vereinigung
Kantonaler Feuerversicherungen
(VKF).

Wie eine Demonstration anlésslich
einer Fachtagung bei der EMPA
St. Gallen zeigte, brennen Vorhidnge
innerhalb von Sekunden lichterloh.
Als brennende Fackeln setzen die
herunterschwebenden Stoffetzen bald

einmal die gesamte Zimmereinrich-
tung in Brand.

Schwer entflammbare Gardinen
bieten im Brandfall hingegen grosse
Sicherheit, entbinden allerdings nicht
vor der dringend notwendigen Vor-
sicht. Denn alle hitzeerzeugenden
Geriite konnen einen Brand entfachen.
Dazu gehoéren «vergessene» Biigel-
eisen, Tauchsieder, Heizofeli und so-
gar der Fernsehapparat.

Installationen Uberpriifen

Damit sich kein Wérmestau ent-
wickelt, muss das TV-Gerit frei ste-
hen. Die Liiftungsschlitze diirfen nicht
mit Zierdecken, Blumenvasen oder
Zeitungen zugedeckt werden. Um
Brandgefahr vorzubeugen, sollte der
Fernsehapparat etwa alle fiinf Jahre —
sowie bei auftretenden Storungen —
durch einen Fachmann kontrolliert
und entstaubt werden. Zu Brinden
fiihren aber auch immer wieder de-
fekte elektrische Installationen, Wak-
kelkontakte und durchgescheuerte
Kabel.

Im eigenen Interesse lagert man
Altpapier, Cheminéeholz oder andere
brennbaren Materialien sowie feuer-
gefihrliche Produkte wie Brennsprit
und Putzmittel in sicherem Abstand
zu Heizquellen. Teppiche und Kar-
tons, die den Garagenboden vor Ol-
flecken schiitzen sollen, kénnen durch
die Hitze des Katalysatorsam Auto in
Brand geraten.

«Eigenverantwortung statt staatli-
che Kontrolle» heisst das Motto der

Beratungsstelle fiir
Brandverhiitung

«Es brennt auch bei denen, die glau-
ben, es brenne nur bei den anderen»,
heisst eine kleine Broschure, die auf
die wichtigsten Brandgefahren im
Haushalt aufmerksam macht. Sie ist
gratis bei der «Beratungsstelle fur
Brandverhutung» (BfB), Postfach,
3001 Bern erhaltlich. Unter dieser
Adresse konnen kostenlos auch Merk-
blatter und Kleber angefordert wer-
den.
Die BfB leiht zudem Filme, Videokas-
setten und Dia-Serien aus. Das neue
Video «Helft Brande verhiten» mit
16 Minuten Spieldauer kannzum Preis
von 30 Franken gekauft werden. Es
zeigt auf eindrickliche und unter-
haltsame Weise 14 brandgefdhrliche
Situationen. Ein lehrreiches Wiirfel-
spiel zur Brandverhitung fir Kinder
ab etwa sechs Jahren kostet 6 Fran-
ken. Spezielle Loschdecken, die im
Brandfall die Flammen ersticken, sind
bei der BfB fir 20 Franken plus Ver-
sandspesen erhaltlich.

(eb.)

Gebdudeversicherung in den Kanto-
nen Ziirich und Bern: Sie haben die
periodischen Kontrollen durch die
Feuerpolizei der Gemeinden (Feuer-
schauer) fiir Eigentiimer von Ein-und
Mehrfamilienhdusern ohne Ofenhei-
zung eingestellt; in weiteren Kanto-
nen ist dieser Schritt geplant.

Gewappnet fiir den Notfall

Priifen Sie Ihr Heim deshalb regel-
miissig auf mégliche Brandgefahren.
Fluchtwege sind freizuhalten, feuer-
gefihrliche Produkte sicherzu lagern,
und zwar ausserhalb der Reichweite
von Kleinkindern. Ordnung in Hob-
byraum, Keller, Garage und auf dem
Estrich dienen ebenfalls der Sicher-
heit, genauso wie abgeschlossene
Ttiren.

Falls es einmal brennt, die Feuer-
wehr unter Telefonnummer 118 alar-
mieren, Fenster und Tiiren schlies-
sen, damit sich die Flammen nicht
weiter ausbreiten konnen. Weitere
Massnahmen konnen Sie im hinter-
sten Teil des Telefonbuches unter
«Verhalten im Brandfall» nachlesen,
damit Sie fiir den Ernstfall gewappnet
sind.

Achten Sie
auf schwer
entflammbare
Textilien,

die mit dem
Gutesiegel
«anti-flammy»
ausgezeichnet
sind.
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DIE GESCHENKS-IDEE AUS DER BANK

Ein Andenken an das alte Schweizer Silber-Geld

Originalgrosse der Miinze
Vier Beispiele aus dem reichhaltigen Sortiment.

In vielen RAIFFEISENBANKEN
der Schweiz schon mit Erfolg im Verkauf.

Auch Ihrer Bank senden wir gerne Unterlagen
und eine Kollektion in Kommission.

Alleinverkauf nur in den
RAIFFEISENBANKEN der Schweiz.

HAMISU

Fr. M. Vogel
Kirchgasse 3

CH-9000 St. Gallen
Postfach 229

Von Hand ausgeségte, beste Goldschmiedearbeit, echt ver-
goldet. Erhéaltlich in zwei Ausfuhrungen, Silber 800 vergoldet
oder Weissgold rodiniert.

Jeder Anhanger ist mit unserer, beim Eidg. Zentralamt fur
Edelmetallkontrolle Bern hinterlegten, Verantwortlichkeits-
marke VzK sowie mit der Feingehaltsangabe 800 versehen.

Schweizerpatent 662-488
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VON
GUIDO
FASEL

W STREETBALL

Die «Kids» sind Kenner
der Szene

Streetball ist eine einfache Strassenvariante des Basketballs. Vor allem Jugendliche frénen
bei Rap- oder Hip-Hop-Musik diesem Modesport, der auch im Sommer 1994 ein Renner

sein durfte.

n den USA, dem Mutterland

des Basketballs, kennt man das

Phdnomen schon seit Jahr-

zehnten. Die Kids wetteifern

auf der Strasse oder in einem
Hinterhof den Basketballstars nach,
spielen in zwei Teams auf einen — oft
improvisierten —Korb («basket» oder
«hoop» genannt), spielen eben Street-
ball.

In einzelnen Fillen hat sich dies
als soziales Sprungbrett entpuppt, in-
dem Jugendliche aus einem Ghetto
entdeckt wurden, im Profisport Fuss

fassen konnten und so plétzlich Mil-
lionen Dollars verdienten.

Mit dem «Dream Team»

fing alles an

Den Durchbruch schaffte das un-
komplizierte Spiel bei uns erst 1992.
Die Fernsehiibertragungen der Spiele
des amerikanischen «Dream Teams»
von der Olympiade in Barcelona ziin-
deten den Funken der Basket-Begei-
sterung. Von da an eiferten auch die
europdischen Kids Vorbildern wie
«Magic» Johnson, Michael «Air» Jor-

dan, Charles Barkley oder Shaquille
O’Neal nach. Streetball war insbe-
sondere im Sommer 1993 der grosse
Renner.

Nicht nur die «Chicago Bullsy,
Serienmeister in der amerikanischen
NBA, sind heute fast jedem Jugendli-
chen ein Begriff. Fachausdriicke wie
«Dunking» oder «Rebound» gehdren
bei Streetball-Freaks zum Allgemein-
wissen. Obwohl in erster Linie «Funy»
angesagt ist, sind die Kids allesamt
Kenner der Szene.

Shorts, T-Shirt, Miitze

Was einen Streetballer von ge-
wohnlichen Basketballspielern unter-
scheidet, ist einmal die Kleidung.
Denn dazu gehoren weite Shorts, ein
buntes T-Shirt, hohe (und teure!)
Sportschuhe sowie die unvermeidli-
che Miitze.

Zum modischen Outfit kommen
oft Rap-oder Hip-Hop-Rhythmen aus
dem mitgebrachten Kassettengerit.
Und dann kann’s losgehen: Zwei
Teams zu zwei oder drei spielen auf
einen Korb, dribbeln einander
schwindlig. Ein gelungener Wurfzhlt
einen Punkt, ein Weitwurf deren zwei,
und nach jedem Korberfolg wechselt
der Ballbesitz.

Da sich Streetballspieler meist
spontan organisieren und naturgeméss
keinem Klub angehdren, istes schwie-
rig, Zahlen tber die Verbreitung in
der Schweiz zu nennen. Allein die
Tatsache, dass die Sportartikelher-
steller werbemdssig viel investieren
und dementsprechend hohe Umsitze
erzielen, ldsst die grosse Bedeutung
dieser Trend-Sportart erahnen. Der
Boom von 1993 wird sich in diesem
Jahrsicher fortsetzen, Streetball bleibt
«iny.
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W INTERRAIL

Das Ticket flr sturmfreie

Ferien

Man kann, wie man will-wenn man’s hat! Die Rede ist vom Interrail-Ticket, dem Bahnbillett
fur Jugendliche bis 26 Jahre, das einen Monat lang unbeschrankte Fahrt auf Europas
Eisenbahnnetz und einigen Schiffslinien erlaubt. Vom 1. Mai 1994 an kd&nnen
Bahntramper(innen) erstmals zwischen preisglnstigeren Zonenbilletten und dem her-
kémmlichen Globalticket fir 27 Lander wahlen.

och vor einem halben

Jahr bangten junge

Schweizerinnen und

Schweizer um «ihr»

Interrail-Ticket. Den
Schweizer Jungsozialist(inn)en (Ju-
sos) war zu Ohren gekommen, dass
der Internationale Eisenbahnverband
(UIC) mit Sitz in Paris die Abschaf-
fung des beliebten Ferienbillettes dis-
kutiere. Sogleich, so erzihlt Juso-
Mitglied Katrin Leuenberger aus So-
lothurn, habe man eine Arbeitsgruppe
eingesetzt. Nach Gesprichen mit den
SBB kamen die Jugendlichen zum
Schluss, ihre Forderung nach der Auf-
rechterhaltung des Interrails mittels
einer Petition kundzutun. Diese wur-
de am 22. September mit tiber 19 000
Unterschriften, gesammeltvon21 Ju-
gendverbdnden, in der Bundeskanz-
lei deponiert.

Interrail fast abgeschafft
Wie Pressesprecher Hans Wigli
bestitigt, wurde das Interrail-Ticket
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durch die ungleiche Verteilung der
Einnahmen gefahrdet. Es gab Lander,
die hatten das Gefiihl, bei der Vertei-
lung des Erloses aus dem Interrail-
Verkauf, der europaweit bei 340 000
Tickets pro Jahr liegt, zu kurz zu
kommen. Insbesondere Spanien und
Italien, aber auch Frankreich, fiihlten
sich benachteiligt. Denn das bekann-
te wirtschaftliche Nord-Siid-Gefille
innerhalb Europas schldgt sich auch
im Tourismus, im Interrail-Verkehr,
nieder. Die meisten Tickets werden in
Mittel- und Nordeuropa verkauft —
und die jungen Bahnreisenden aus
Deutschland, der Schweiz, Skandina-
vien fahren mit Vorliebe in den sonni-
gen Siiden.

«Die Forderung der Mittelmeer-
linder war verstandlichy, findet Hans
Wigli, «und da man scheinbar keine
Losung fand, meinte man, das Inter-
rail wiirde abgeschafft. Das war
1992.» Unter dem Vorsitzder Franzo-
sen erarbeitete dann eine vonden UIC
eingesetzte Arbeitsgruppe im Som-
mer 1993 den Vorschlag, der das
Ticket erstmals in verschiedene Zo-
nen einteilt. Der Vorteil fiir die Bah-
nen: die Kosten koénnen gerechter
verteilt werden und das zur Idee ge-
wordene Angebot Interrail wird er-
halten. Wenn ein Schweizer Kunde
nun die Zone F kauft, so wird der
Erlosdieses Tickets nur noch auf Spa-
nien, Portugal und Marokko aufge-
teilt. Das kommt beliebten Ferienzie-
len wie den Mittelmeerlédndern zugu-
te.

Bahnfahren fiir Junge jetzt

billiger

Die SBB standen dem Interrail
immer positiv gegeniiber. «Wir ver-
kaufen rund 15 000 Tickets pro Jahr.

Etwa 35 000 Interrailer besuchen die
Schweiz und ebenso viele transitie-
ren unser Land nur, fithrt Wigli aus.
«Neben dem Verkauf ist es uns wich-
tig, die Jungen in der schonsten Zeit
des Jahres in die Bahn zu bringen.
Vielleicht sehen sie diese sonst nur

Das neue
Interrail-Ticket
ab 1. Mai 1994

Das Interrail gibt's fur Jugendliche bis
26 Jahre. Auskiinfte und Verkauf des
Interrail-Tickets am Bahnhof und in
Reisebiros. Zum Interrail gehoren:
ein Interrail-Fthrer, das Kursbuch des
Hauptreiselandes, Zelt-und Kochaus-
rUstung oder der Jugendherbergaus-
weis.

B Zone A: Grossbritannien, Nord-
irland und Republik Irland.

M Zone B: Schweden, Norwegen,
Finnland.

B Zone C: Dianemark, Deutschland,
Osterreich, Schweiz.

B Zone D: Polen, Tschechien, Slo-
wakei, Ungarn, Kroatien, Bulgarien,
Rumanien.

B Zone E: Frankreich, Belgien, Nie-
derlande, Luxemburg.

H Zone F: Spanien, Portugal, Ma-
rokko.

B Zone G: Italien, Slowenien, Schif-
fe zwischen Brindisi und Patras, Grie-
chenland, Turkei.

Und soviel kostet’s:

B 1 Zone: 370 Franken

B 2 Zonen: 440 Franken

B 3 Zonen: 495 Franken

H Globalticket fir 27 Lander:
560 Franken




withrend Schulreisen oder in der Re-
krutenschule von innen . . .» Ferien-
erlebnisse, das weiss jeder, gehoren
zu den schonsten, bleibenden Erinne-
rungen.
Die Aufteilung in Zonen,
meint Hans Wigli,
habe

nicht
nur fiir die
Bahnen Vortei-
le. «Wir rechnen
damit, dass neun von
zehn Interrailer mitderneu-
en Losung billiger Bahnfahren
als frither.» Ab 1. Mai haben Bahn-
tramper die Wahl: Sie konnen ein
preisgiinstiges Ticket fiir eine, zwei
oder drei Zonen kaufen oder aber
weiterhin das herkommliche Global-
ticket erstehen — das allerdings mit
560 Franken «eine gute CD» teurer ist
als letztes Jahr, wie sich Wigli aus-
driickt.

Ein Schweizer kauft zum Beispiel
fiir 370 Franken nur gerade die Zone
G — und hat freie Fahrt in Italien,
Slowenien, auf Schiffen zwischen
Brindisi und Patras, in Griechenland
und in der Tiirkei. Wollte er letztes
Jahr noch ab in den Siiden, zahlte er
fiir die gleichen Lander 530 Franken,
genau gleich wie die Baslerin, die
heute miteinem 2-Zonen-Ticket iiber
Deutschland und Dinemark nach
Norwegen gelangt und ganz Skandi-
navien fiir nur 440 Franken bereist.

Ein Wermutstropfen

Waihrend das bisherige Interrail-
Angebot «ganz Europa» flir alle Ju-
gendlichen Europas gleichviel koste-

te, bringt das neue Zonenangebot
Unterschiede je nach Herkunftsland
der Interrailer. Der Grund: Jugendli-
cheaus Landern im Zentrum Europas
gelegen, kommen mit weniger Zonen
in den Norden, in den Siiden, nach
Westen oder Osten. Das ist aber keine
Interrail — spezifische Tatsache — der
Weg von Schweden nach Griechen-
land ist allemal weiter als
derjenige von der
Schweiz

nach
Grie-
chenland.
Und tberdies:
das Interrail-Zonen-
angebot kann nicht dar-
an gemessen werden, dass
die Finnin, die nach Portugal reist
oder der Bulgare, der nach Irland
reist, mit einem 3-Zonen-Ticket nicht
durchkommt und weiterhin mit dem
Globalangebot reisen muss. Erste
Reaktionen aus diesen peripher gele-
genen Landern zeigen, dass man dort
gliicklich ist tiber den Erhalt des In-
terrail.

Qualitat statt Quantitat

Trotzdem sind die Jusos, die sich
gegen eine Zoneneinteilung bei
gleichzeitiger Preiserhohung ausge-
sprochen hatten, zufrieden mit der
neuen Regelung. Die 20jdhrige Kat-
rin, die selbst schon mit dem Interrail

in Skandinavien unterwegs war, sieht
neben dem Preis noch einen anderen
Vorteil: «Mit der Zonenaufteilung
tiberlegt man sich, wohin man wirk-
lich fahren will.» Damit spricht sie
die Konsumhaltung an: Der Reiz, Lis-
sabon rasch zum Vorort von Bonn zu
machen, ist mit dem Globalticket
gross. Auch der gestandenen Interrai-
lerin Jasmin Biitzer, 24 Jahre alt und
im kommenden Mai zum dritten Mal
mit Interrail unterwegs, kommt die
Zonenregelung entgegen: «Ich plane
meine Reise heute besser
als friiher, und

die

neue
Zonenauf-
teilung finde
ich super. Das Glo-
balticket interessiert
mich nicht, ich kann es zu
wenig ausniitzen. Klar, es war
ein tolles Gefiihl, als 1 7jdhrige von
Kiruna in Schweden an die Riviera zu
diisen — aber das hab ich gemacht»,
lacht die Winterthurerin. Weniger ist
mehr — das ist auch beim Interrail die
Devise.

Tips und Tricks fiir Interrailer

Den Jungen mit dem grossen Reise-
drang ist nicht nur der Preis des Inter-
rails wichtig. Der Tripins Ausland wird
noch billiger und schoner, wenn das
Ticket auch richtig ausgenditzt wird.
Da gibt's unter Insidern ein paar coole
Regeln: Hauptstrecken nur benutzen,
um rasch von einer Grossstadt zur
andern zu gelangen —ansonsten sind
Nebenstrecken immer abwechslungs-

reicher, gemutlicher und bieten preis-
gunstigere Ubernachtungsmaglich-
keiten. Hauptstrecken im Sommer
unbedingt reservieren. Ubernach-
tungskosten sparen und im Zug tber-
nachten.

Insbesondere bei Zigen, wo man die
Sitze zusammenschieben kann, ist das
ein beliebter Schachzug. Ganz
Schlaue verlangern ihre Stadteferien

sogar mit einer nachtlichen Fahrt zu
einem geeigneten Umsteigeort und
einer Ruckfahrt in die gleiche Stadt.
Die meisten Interrail-Blicher geben
ausfuhrliche Tips dazu. Die besten
Tips verraten sich Interrailer nattrlich
unterwegs — denn gleich und gleich
gesellt sich gern.

(q.)
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B WETTERPROGNOSEN

Die Schlussel zum

Himmel

Meteosat-6, ESA

Cannes
(Frankreich)

Die Meteorologie ist der Schlussel zum Himmel. Sie gehért zum taglichen Leben, beeinflusst
die Arbeit und Freizeit des Menschen. Friher bestimmte man das Wetter nach dem
Almanach, heute befragt man Satelliten. Die Meteorologie hat mit der Zeit Schritt gehalten.

ie Bauern waren die

ersten Meteorologen.

Wihrend Jahrtausen-

den befragten sie den

Himmel, bevor sie die
Erde bepflanzten. In der Antike ha-
ben Thales, Anaximander, Heron von
Alexandria, Aristoteles und andere
mit mehr oder weniger Glick die
Wissenschaft der Meteorologie ein-
gefithrt. Der Mensch von heute geht
in den Weltraum. Weit tiber den Him-
mel hinaus, um die Erde besser beob-
achten zu konnen.

Die Schweizerische Meteorologi-
sche Anstalt (SMA) wurde 1860 auf
Initiative der Schweizerischen Ge-
sellschaft fiir Naturwissenschaften
gegriindet, mit dem Ziel, ein nationa-
les Beobachtungsnetz zu schaffen,
mit dem die ganze Schweiz erfasst
werden konnte. Vier Jahre spiter
waren bereits gegen 80 Stationen in
Betrieb, und 1879 wurden in unse-
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rem Land die ersten offiziellen Wet-
terprognosen herausgegeben. 1887
installierte die SMA auf dem Sintis,
in 2500 m Hohe, ein Gebiude, das zu
den ersten Bergwetterstationen der
Welt iiberhaupt gehorte.

Satelliten und Computer

Zurzeit besitzt die SMA ein dich-
tes Netz mit anndhernd 800 Beob-
achtungsstationen, die in der ganzen
Schweiz verstreut sind und von de-
nen {iber 120 vollautomatisch arbei-
ten. Temperatur, Feuchtigkeit, Wind-
geschwindigkeit, Luftdruck, Nieder-
schlagsmenge, Sonnenscheindauer
und Dutzende vonandern technischen
Daten werden alle zehn Minuten im
Rechnungszentrum des Supercompu-
ters der ETH Ziirich gesammelt. Hier
konnen tiber eine Milliarde Operatio-
nen pro Sekunde bearbeitet werden.
Diese Daten werden nach Genf und
Lugano weitergeleitet.

Zurzeit arbeiten rund 200 Spezia-
listen, darunter etwa 30 Meteorolo-
gen, beider SMA. Diese sind auf fiinf
Zentren verteilt: Ziirich, Genf, Locar-
no, Kloten und das aerologische Zen-
trum in Payerne.

Die SMA istdem Eidgendssischen
Departement des Innern unterstellt.




Sie kann von der Hilfe gelegentlicher
lokaler Kontrolleure (Eisenbahner,
Bauern, Polizisten, Geistliche usw.)
bei ihren 720 kleinen isolierten Sta-
tionen profitieren. Durch ihre ver-
schiedenen regionalen Zentren bietet
die SMA eine umfassende Palette an
kundenspezifischen Dienstleistungen
an, sei es per Telefonbeantworter,
Teletext, Videotex, Telefax oder Tele-
fon (162). Und zwar fiir verschiedene
Bereiche wie Medien, Industrie, Land-
wirtschaft, Transport, Tourismus und
Freizeit.

Diese Informationen werden fiinf-
mal tiglich neu verfasst, wovon nicht
nur das Fernsehen, das Radio und die
Zeitungen, sondern auch das breite
Publikum profitieren. Ausserdem
werden weitere spezielle Bulletins,
beispielsweise fiir Sportler (Segel-

Die Erde vom Weltraum aus
gesehen mit Meteosat-3 und
Meteosat-4, am 16. Mai 1993.

flug, Deltaflug, Gleitflug, Surfen,
Alpinismus) oder zur allgemeinen
Verkehrslage mit Gefahrenhinweisen
(starke Niederschlige, Schnee, Frost,
Windbéen, Waldbrinde) herausgege-
ben.

Planetarischer Aspekt

Die SMA steht in enger Zusam-
menarbeit mit allen anderen Lindern
auf der Welt. Unterstiitzt von der
Handelsmarine, beobachten die Wet-
terschiffe die Wetterentwicklungen
vom Ozean aus. Das Zeitalter der
Weltraum-Meteorologie begann je-
doch 1960 mit dem ersten Satelliten
dieser Art, Tiro 1, der von den USA
ausgesandt wurde. Weitere Satelliten
folgten. Unter ihnen die bekannten
«Meteosat», die Satelliten, die von
der europdischen Weltraumorganisa-
tion ESA (siehe Kasten) von Kourou
in Franzosisch-Guyana aus gestartet
wurden. Die Schweiz war ebenfalls
daran beteiligt.

Zwei Arten von Satelliten sam-
meln die Informationen um die Erde:
Die «freien» Satelliten, die in eine
Polarbahn geschossen werden, und
die geostationéren Satelliten, die sich
in Erdgeschwindigkeit iiber dem
Aquator drehen und immer die glei-
che Gegend tiberwachen.

Mehr als 5000 Wetterstationen,
600 Echolotungsstationen, 2000
Wetterschiffe und Bojen, 600 Luft-
schiffe, 200 Stationen zur Messung
des Ozons und andern Luftwerten,
Tausende von Luftdruck- und Luft-
feuchtigkeitsmessstationen sowie
etwa zehn Satelliten liefern so die
notigen Daten zu den Prognosen iiber
die Entwicklung des Klimas.

Fotos und Daten

Von all diesen Orten aus werden
ohne Unterbruch Fotos und Daten
gesendet, die in den drei Hauptwet-
terstationen auf der Welt, Washing-

Die Beobachtung der
Erde durch Satelliten

Die klimatischen und 6kologischen
Veranderungen haben heute einen
wichtigen Stellenwert im Leben der
Menschen eingenommen. Ob diese
Entwicklungen auf natirliche Griin-
de oder auf menschliche Einfllsse
zurtickzufthren sind (Abgase und
Treibhauseffekt, die Verminderung
der Ozonschicht, die Rodung der
Walder), bleibe dahingestellt. Es be-
steht jedenfalls ein dringendes Be-
durfnis, die Benititzung der Erde und
die Entwicklung der Kustenstriche zu
(iberwachen, eine bessere meteoro-
logische Uberwachung zu garantie-
rensowie wirkungsvolle Systeme zum
Erforschen der Erdressourcen einzu-
richten.

Diese Systeme, die in gewisser Weise
voneinander abhangig sind, machen
klar, dass zur Beobachtung der Erde
vom Weltraum aus der Satellit, wirt-
schaftlich gesehen, das einzige Mit-
tel ist, um die ganze Erde mit der
notigen Frequenz beobachten zu
kénnen. Die europdische Weltraum-
organisation (ESA) ist an dieser inter-
nationalen Anstrengung massgeb-
lich beteiligt mit ihren Satelliten Me-
teosat und mit der Umweltstudie
ERS-1 und ERS-2. (bj.)
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ton, Melbourne und Moskau, gesam-
melt und an die «regionalen» Zentren
von London, Paris und Offenbach
weitergeleitet werden.

Aufgrund dieser Informationen
werden die Wetterprognosen fiir jede
einzelne Gegend zusammengestellt.
Die Internationale Meteorologische
Organisation, eine spezielle Institu-
tion der UN mit Sitz in Genf, zihlt
mehr als 160 Mitgliederldnder und
fordert die weltweite Zusammenar-
beit auf den wichtigen Gebieten der
Klimatologie und der Umweltim pla-
netdren Bereich.

Treffsicherheit der

Prognosen

Vor 15 Jahren war es noch unmdog-
lich, das Wetter fiir mehr als drei Tage
im voraus zu bestimmen. Heute sind
die Wettervorhersagen immer genau-
er. Bei den Kurzfristprognosen (24
Stunden) liegt die Trefferquote bei 85
Prozent, bei den mittelfristigen Vor-
hersagen (zwei bis drei Tage) bei rund
80 Prozent und bei den Langfristpro-
gnosen (vier bis zehn Tage) ergibt
sich eine grossere Abweichung mit
einer Trefferquote um 70 Prozent.

«Eswire moralisch gesehen falsch,
eine hundertprozentige Treffsicher-
heit zu erreichen», meint Lionel Fon-
tannaz, ein junger 30jahriger Walli-
ser, Meteorologe bei der SMA von
Cointrin. Denn: «Unsere Arbeit lebt
ja von dieser Unsicherheit.»

Dieser Realismus, mit einer Nuan-
ce Bescheidenheit, zeigt genau die
Geisteshaltung, die die meisten Me-
teorologen einnehmen. Ein interes-
santer Beruf, der jedoch nicht von
jedermann ausgetibt werden kann. In
der Schweiz ist ein Universitéitsab-
schluss oder ein Abschluss an einem
Polytechnikum unerlésslich, um die-

sen Beruf ergreifen zu konnen, bei
demnoch vor weniger als einem Jahr-
hundert eine einfache Wetterprogno-
se eines Bauern geniigte, wihrend
heute ein Computer nicht mehr weg-
zudenken ist. Ein flinfmonatiger Prak-

Wetterregeln

Mai kdhl, Juni nass,
fullt dem Bauern Scheuern und Fass.
*
Sobald es schén wird,
gehen die Madchen ins Tal hinunter
und die Kihe in die Berge hinauf.
*
Ist der Januar nicht nass,
fullet sich des Winzers Fass.
*
Sind im Januar die Flusse klein,
gibt's im Herbst einen guten Wein.
*
Wenn es am Sonntag regnet,
regnet es die ganze Woche.

*
Wenn zur heiligen Eulalie die
Sonne lacht,
gibt's Apfel und Most in reicher
Pracht.

tikums-Intensivkurs im Wetterzen-
trum von Reading (GB) zusammen
mitenglischen Meteorologen vervoll-
stindigt diese Ausbildung.

Spezifische Auskiinfte

«Die Meteorologie tangiert ver-
schiedene Bereiche der Wissenschatft.
Unser Kontingent an Mitarbeitern
besteht zu einem grossen Teil aus
Mathematikern, Geologen, Chemi-
kern und Geographen. Aber die Me-
teorologie wire nur halb so wichtig,
wenn sie die Information nichtrichtig
verbreiten konnte.» Lionel Fontan-
naz ist sich, wie alle seine Kollegen,
vollig im klaren dariiber, dass nur klar
verfasste Wetterprognosen wirkungs-
voll sein konnen: «Seit einigen Jah-
ren bemiihen wir uns um eine bessere
Verbreitung der Information. Wir
miissen volksnah sein, indem wir den
Leuten eine wissenschaftliche Infor-
mation leicht zugdnglich machen.»

Die stdndige Zusammenarbeit mit
den Redaktionen verschiedener Zei-
tungen und den Verantwortlichen fiir
Wetterprognosen beim Fernsehen und
Radio (Satellitenfotos, Videoanima-
tionen, regionale Wetterkarten) er-
fordern ein griindliches allgemein
verstandliches Arbeiten, um eine Pro-
gnose stellen zu konnen. Kurz, man
muss die Informationen richtig tiber-
mitteln und den Bediirfnissen jedes
einzelnen Berufes anpassen konnen.

Der Bauer (vor allem wihrend der
Heuernte), der Gemiusegértner (Frost-
gefahr), der Vorarbeiter auf der Bau-
stelle, der Pilot, der Seefahrer, der
Sportler und sogar der Fischer, sie
alle wollen ihre personlichen spezifi-
schen Auskiinfte. Die direkte Tele-
fonlinie fiir die Wetterprognosen, im
24-Stunden-Service, erhdlt {iber
200 000 Anrufe pro Jahr.

LESEN SIE-IM NACHSTEN PANORAMA

EIN GUTES JAHR Die Raiffeisenbanken haben allen Grund, zufrieden auf das
Geschaftsjahr 1993 zurlickzublicken.

NACHBARN «Panorama» gibt ein paar (nattrlich nicht ernstgemeinte) Tips,
wie Sie lhre Nachbarn drgern kénnen.

KURHAUSER Mit enormen Investitionen versuchen die Schweizer Kurhduser, verstarkt
jungere Kunden anzusprechen.
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PANORAMA-LESERANGEBOT —_—

Vier neve, grossartige Kunstwerke von Alois Carigiet |
als Granolithos in limitierter Auflage

Alois Carigiet,
der grosse Maler der Idylle

Alois Carigief wurde am 30. August
1902 in Trun/Graubiinden geboren.

Das Geburtshaus des Malers liegt am
Ausgang des Dorfes an der Hauptstrasse
Richtung Disentis. In seinem neunten

Lebensiahr kam der bis anhin réito- : ; 5
romanisch sprechende Carigiet ins Jedes Blatt ist numeriert und trdgt den

deutschsprachige Chur und absolvierte Stempel der Erbengemeinschaft

dort auch eine Lehre als Dekorations- Alois Carigiet als Echtheitsgarantie
maler. 1923 bersiedelte er nach Zirich, _

wo er als Gebrauchsgraphiker und e T T E——— = '
Bihnenmaler titig war. Mit Erfolg, denn
bereits ab 1927 befrieb er ein eigenes
Melier im Zircher Seefeldquartier.

1954 erwarb Carigiet von Verwandten
das Haus <Fluginas», welches ab 1960
sein fester Wohnsitz bis ans Ende seines
Lebens wurde. Alois Carigiet erhielt fir
sein kinstlerisches Schaffen sowie seine
Jugendbiicher viele nationale und
internationale Auszeichnungen. Trotz
schwerer Krankheit verfiigte der Kiinstler
iiber eine robuste Konstitution und schuf |
ununterbrochen bis ins hohe Alter Werke
von immenser Ausdruckskraft. | FN RV

Am 1. August 1985 starb Alois Carigiet. | 1 1

«Wintertag», Format 84 x 70 cm

Limitierte Granolithos «Bavernhaus», Format 70 x 80 cm T «Haus im Camp», Format 59 x 72 m
von Alois Carigiet
Vier Granolithos auf schwerem Biitten, limitierte Auflage von 1800 Exemplaren Kunstband «Carigiet»
mit Numerierung, Nachloss-Prigestempel und Zertifikat, je Fr. 280.— in Leinen gebunden
160 Seiten
Im Original-Carigiet-Rahmen — ein wertvoller Wandschmuck it zahlreichen Farbabbildungen
seiner Werke
Der Original-Carigiet-Rahmen wurde in reiner Handarbeit mit zwei echt Weissgold-Filets Format 30,5 x 24,5 cm
iiber Eck blativergoldet. Je Granolitho gerahmt Fr. 695.— Fr. 88.-
A i e e e e e i S mmr g D= e s e G- —— =
Bestellung mit Riickgabegarantie
Ju, senden Sie mir folgende limitierten und numerierten Granolithos von Alois Carigiet: [] Senden Sie mir kostenlos und unverbindlich den Ars Collect-Kunstkatalog
«Stall von Stavons» (J ungerahmt Fr. 280.— [Jim Carigiet-Rahmen Fr. 695.~ Nome
«Wintertag» (O ungerahmt Fr. 280.— [Jim Carigiet-Rahmen Fr. 695.— Vorname
“Bavernhaus» [J ungerahmt Fr. 280.— [Jim Carigiet-Rahmen Fr. 695.— Sir. /N
«Havs im Camp» (J ungerahmt Fr. 280.— [Jim Carigiet-Rahmen Fr. 695.— DS
Kunstband «Carigiet» CIFr. 88— PLZ/0rt
Telefon
(+Versand- und Versicherungskostenanteil) Satiadtecsdielt
Sollten die Granolithos von Alois Carigiet nicht meinen Erwartungen entsprechen, Einsenden an: Schweizer Verband der Raiffeisenbanken, Panorama-Leserdienst,

kannich diese in der Original-Verpackung innerhalb von 14 Tagen zuriicksenden. Vadianstrasse 17, 9001 St. Gallen, Telefon 071 21 9111, Telefax 071 219 799



Eigenheim-Finanzierungen
zu fairen Bedingungen.

Mochten Sie den Traum von den eigenen vier Wanden verwirklichen? Wir
kénnen lhnen helfen: Mit Baukrediten und Hypotheken zu bekannt fairen
Raiffeisen-Bedingungen.

Interessante Pluspunkte fiir Sie:

Verschiedene Hypothekarmodelle

Auf Wunsch mit Amortisations- oder Zinsentlastung

Auf Wunsch Vorsorgesparen statt Amortisieren — mit Steuervorteilen
Auf Wunsch kostenglinstige Familienschutz-Versicherung

Unkomplizierte Abwicklung des WEG (staatliche Wohneigentumsférde-
rung)

Uber alle Méglichkeiten und Vorteile informiert Sie gerne Ihre Raiffeisen-

RAIFFEISEN

—_—l

Die Bank, der man vertraut.
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