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WIEDEREINSTIEG Insbesondere Frauen mdchten gerne, wenn die Kinder fliigge
geworden sind, wieder ins Berufsleben einsteigen. Dies ist nicht immer einfach.

ZUSAMMENARBEIT Immer mehr benachbarte Raiffeisenbanken schliessen sich
zusammen. Wie das ablauft, zeigen wir am Beispiel Littau und Reussbuhl, LU.

BERUFSMATURITAT Inskinftig sollen auch kaufmannische und gewerbliche
Berufsausbildungen mit einer Maturitat abgeschlossen werden kénnen.
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Im Kapplerhof stehen [hnen
tiber 11 mit Tageslicht
durchflutete Sile fiir Parties,
Hochzeiten und andere Fami-

Auf ins Freizeithote1 ? | lienfeiern zur Verfiigung. Das
im griinen Toggenburg.

Schlemmerbuffet am Sonntag
Fr. 33.— (fiir Kinder bis 6 Jahre
gratis) und periodisch wech-
selnde Spezialititenwochen
runden das kulinarische
Angebot ab. Des weiteren bie-
ten wir ein Hallenschwimmbad
mit Gegenstromanlage, Sole/
Sprudelbad mit Massagediisen,
Fitnessraum, Tischtennis,
Kegelbahnen, Billard, Saunas,
Solarien und die grosste
Terrasse von Ebnat-Kappel.

» M

HOTEL
~SN KAPPLERHOF

@ % Ebnat-Kappel

Ein Hotel des
Schweizer Verbandes der
Raiffeisenbanken

i

Die Spar- und Anlageangebote der Raiff-  Wir informieren Sie gerne persoénlich!
eisenbank sind interessant und vielfaltig.
Sie werden auch mit einem kleinen Anlage-

budget fair und kompetent beraten. RAI FFEISEN

Ausserdem sind 80% unserer Kunden-
gelder in Schweizer Grund und Boden und - ——
damit besonders sicher angelegt. Die Bank, der man vertraut.
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Zum
Beispiel
RB Littau-
Reussbiihl

enn im Friihling die
Generalversamm-
lungen der tiber
1000 Raiffeisen-
banken auf dem Programm stehen,
dann gehen diese meist ohne grosse
Nebengeriusche tiber die Biihne.
Nahezu alle Geschifte wie etwa die
Verabschiedung der verschiedenen
Jahresberichte sind Routine, Ein-
stimmigkeit bei der Genehmigung
von Bilanz sowie Gewinn- und Ver-
lustrechnung ist fast immer an der
Tagesordnung.
Bei den Generalversammlungen der
Raiffeisenbanken Reussbiihl und
Littau, Ende Februar/Anfang Mirz,
war dies heuer alles ein bisschen
anders. Denn bei beiden stand auf
der Traktandenliste mit dem Thema
«Fusiony ein heisses Eisen. Doch
wer darob auch heisse Diskussionen
erwartet hatte, sah sich schnell ein-
mal eines besseren belehrt. Ohne
nennenswerte Opposition beschlos-
sen die Genossenschafter(innen)
beider Institute, die neue
Raiffeisenbank Littau-Reussbiihl
aus der Taufe zu heben. Dass die
Mitglieder der beiden benachbarten
Dorfbanken vor den Toren der Stadt
Luzern rechtzeitig iiber das Vorha-
ben informiert wurden, zahlte sich
an der GV aus.
«Panoramay hatte das Vergniigen,
die historischen Beschliisse im Re-
staurant «Obermiittli» in Reussbiihl
und im Restaurant «Michaelshof»
in Littau vor Ort, quasi live, mitzu-
erleben. Lesen Sie dazu unsere
Bildreportage auf den Seiten 2/3.
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FUSION Die Raiffeisenbanken Littau und
Reussbihl im Kanton Luzern gehen inskiinftig
gemeinsame Wege. 2

CHECKS Travelers Cheques kennt jeder.
«Panorama» zeigt, welche anderen
Checkformen es noch gibt. 4

WIEDEREINSTIEG Nicht immer ist es einfach,
nach einer (Baby-)Pause wieder in den alten
Beruf zurlickzukehren. 6
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FERIEN IM ZELT \Wer seine Ferien im Zelt
verbringen will, der muss Uber eine
romantische Ader verfligen.
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BERUFSMATURA Soll man inskinftig kauf-
mannische und gewerbliche Berufsaus-
bildungen mit einer Matura abschliessen? 26

KRAUTERANBAU Die feinen Zutaten zum
Kochen lassen sich mit viel Liebe zum Detail
auch zu Hause anbauen. 28

WILLISAUER RINGLI In unserer Spezialitaten-
Serie beissen wir diesmal auf Granit — pardon:
auf Willisauer Ringli. 31
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W RAIFFEISENBANK LITTAU-REUSSBUHL

Wenn zwei Flusse zu
einem grossen miinden

Zusammenschlisse benachbarter Raiffeisenbanken sind heute nichts Aussergewdhnliches
mehr. «Panorama» dokumentiert am Beispiel der Raiffeisenbanken Littau und Reussbihl,
die vor Monatsfrist zur RB Littau-Reussbhl fusionierten, wie sich zwei Partner zu einem
gemeinsamen Weg gefunden haben.

as wir anstreben,

ist ein ausgewo-

genes Verhiltnis

zwischen Markt-

potential (ausrei-
chende Grosse der Geschiftskrei-
se), zeitgeméssem Dienstleistungs-
angebot und entsprechenden Infra-
strukturkosten. Viele unserer Raiff-
eisenbanken haben diese angestreb-
te Betriebsgrosse bereits erreicht
oder konnen sie im Alleingang
durch Wachstum erreichen. Bei
anderen sind Strukturanpassungen
mit Geschiftskreiserweiterung, Ko-
operationsmodellen oder Zusam-
menschliissen erforderlich.» So dus-
serte sich Dr. Felix Walker, Vorsit-
zender der Zentraldirektion des
Schweizer Verbandes der Raiffei-
senbanken (SVRB), kiirzlich in ei-
nem Interview an dieser Stelle auf
die Frage, wie sich der generelle
Strukturwandel in der Schweizer
Bankenszene auf die Raiffeisen-
banken auswirke (siehe «Panora-
ma» 1/95).

Warum fusionieren?

Es gibt mehrere Griinde, warum
sich zwei oder mehrere Raiffeisen-
banken zusammenschliessen, um
die Entwicklung ihrer Institute zu
gewihrleisten oder zu verbessern:
B Sicherung der Rentabilitit durch
Vereinigung der Kréfte und Ausnut-
zung des betrdchtlichen Synergie-
effekts.

B Ausreichendes Entwicklungs-,
Kunden- und Ertragspotential.

B Ausreichende Eigenmittel-Basis.
B Professionellere Verwaltung.

B Kunden- und personalgerechte
Infrastruktur.

B Erhaltung bzw. Verbesserung be-
stehender Vorteile.

Der Zeitpunkt einer Fusion wird
durch verschiedene Faktoren beein-
flusst. Im Falle des jingsten Zusam-
menschlusses zwischen den Raiff-
eisenbanken Littau und Reussbiihl
war die Demission des Verwalters
von Reussbiihl im April 1994 An-
lass, ein Zusammengehen der bei-
den benachbarten Institute ndher zu

priifen. Von der Abteilung Entwick-
lung und Struktur des SVRB darauf
angesprochen, nahmen die Verwal-
tungsrite der beiden Banken schnell
einmal miteinander Kontakt auf. Da
die beiden Institute nicht nur be-
nachbart sind, sondern auch gleich
noch in derselben politischen Ge-
meinde (Littau) liegen, gab es von
Anfang an keine nennenswerten
Probleme.

Die Mitglieder wurden

frithzeitig informiert

Nachdem sich beide Verwal-
tungsrite einstimmig fiir das Zu-
sammengehen ausgesprochen hat-
ten, wurden die Mitglieder beider
Banken mit einem personlichen
Schreiben frithzeitig und ausfiihr-
lich tber die Absicht ihrer Fiih-
rungsorgane informiert. Auch in der
Presse erschienen entsprechende
Artikel. Dass sich die Genossen-
schafter rechtzeitig ein Bild tiber
die Fusion machen konnten, ist laut
Urs Hegi, seit 20 Jahren Verwalter
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Reussbiihl: nahezu einstim-
miges Ja zur Fusion.

GV der Raiffeisenbank
Littau: keine Opposition zur
Fusion.

der Raiffeisenbank Littau und ins-
kiinftig Verwalter der Raiffeisen-
bank Littau-Rcussbiihl, cin wesent-
licher Grund, warum es kaum Op-
position gegen dieses Vorhaben
gab. «Dazu kommty, so Hegi, «dass
von Anfang an klar war, dass es
keinen Abbau unserer Dienstlei-
stungen geben wird. Wir werden in
Reussbiihl weiterhin eine Geschéfts-
stelle fiithren, in der wie bisher die
taglichen Bankgeschifte erledigt
werden konnen. Lediglich das Ak-
tivgeschift und die Anlageberatung
werden wir in Littau konzentrie-
ren.»
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Fotos: Patrick Luthy

Formaljuristisch ging die Fusion
dergestalt iiber die Biihne, dass die
Raiffeisenbank Littau (mit 75 Mil-
lionen Franken Bilanzsumme, 1097
Mitgliedern und 5'/2 Stellen nahezu
doppelt so gross) ihr Schwesterin-
stitut in Reussbiihl (38 Millionen
Bilanzsumme, 837 Mitglieder, 2'/2
Stellen) iibernahm.

Keine Opposition an den

Generalversammlungen

Bei dieser Ausgangslage liegt
die Vermutung nahe, dass speziell
an der Generalversammlung des
kleineren Partners nicht nur eitel
Freude tUber den Fusionsbeschluss
geherrscht hitte. Doch davon keine
Spur. Mit 338:3 (was einem Ja-
Anteil von 99,1 Prozent entspricht!)
war die Zustimmung im randvollen
Restaurant «Oberméittli» in Reussbiihl
geradezu tiberwiltigend.

Neben der Information im Vor-
feld hatte zum positiven Resultat
zweifellos auch beigetragen, dass
Otto Budliger, Verwaltungsratspri-
sident der Raiffeisenbank Reussbiihl,
sein Amtskollege aus Littau, Hans
Miiller, und Hubert Fdhndrich, Ver-
waltungsrat des Schweizer Verban-
des der Raiffeisenbanken (und ehe-
maliger Verwalter von Littau!) den
Genossenschaftern versicherten, sie
wiirden mit der Fusion keine Nach-
teile erleiden. «Unser Ziel ist es,
dass Sie sich in der Raiffeisenbank
Littau-Reussbiihl wohl fithlen», sagte
Hans Miller wortlich und erntete
dafiir grossen Beifall.

Auch beim Heimspiel an seiner
eigenen GV hatte Miller keine
Probleme. Ohne eine einzige Ge-
genstimme sagten auch die Littauer
ja zum Zusammenschluss.

Der Verband hilft mit

Zusammenschlisse zwischen Raiff-
eisenbanken werden meist vom
Schweizer Verband der Raiffeisen-
banken (SVRB) initiiert. Dafur zu-
standig ist der von Josef Dobler
geleitete Bereich Entwicklung und
Struktur (E+S). Mit seinem Frih-
warnsystem sammelt er Zahlen und
Fakten Uber die einzelnen Institute
sowie Uber den Wirtschaftsraum, in
dem sie sich befinden.

E+S begleitet die Vorarbeiten der
Fusion und sorgt danach wéhrend
zweier Jahre fir die Nachbetreu-
ung. Im vergangenen Jahr gab esin
der Deutschschweiz 15 Fusionen.
Im laufenden Jahr werden rund drei
Dutzend vorbereitet.

E+S hat eigens ein Fusionshand-
buch erarbeitet. «Das hat uns», so
Urs Hegi, Verwalter der Raiffeisen-
bank Littau-Reussbuhl, «sehr viel
geholfen. Wir mussten nicht jeden
einzelnen Schritt von null an selbst
erarbeiten.» (ma.)

Fiir Verwalter Urs Hegi bedeutet
dies, dass er in Zukunft gegeniiber
Gemeinde und Gewerbe mit einer
wesentlich grosseren Bank im Riik-
ken auftreten kann. Und Genossen-
schafter wie Kunden konnen dank
dem EDV-Verbund an beiden Bank-
schaltern Geld beziehen. Um dem
«Juniorpartner» zu beweisen, dass
er auch ernst genommen wird, setzt
sich der Verwaltungsrat der neuen
Raiffeisenbank Littau-Reussbiihl aus
je vier Vertretern der beiden bisheri-
gen Institute zusammen.

Foto: André Albrecht / Kolbeck
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W CHECKS

Der alteste Ersatz
fur Bargeld

hat seine Tiicken

Nach den Naturalien gilt der Check als altestes bargeldloses
Zahlungsmittel. Von lItalien aus eroberte er seit dem 15.
Jahrhundert die Welt. Das Wertpapier ist bis heute nicht
ganz unproblematisch: Wehe dem, der einen Check verliert
oder einen nicht lupenreinen entgegennimmt . . .

en Appenzeller liber-
raschte das Ungliick
im Gliick: Eben hatte
er den Jackpot im
Spielcasino von Bre-
genz geknackt, da kam ihm der
Check iiber 1,2 Mio. Franken beim
Feiern in St. Gallen abhanden. So
spektakuldr wie dieser Vorfall im
vergangenen Februar beginnt und
endet zwar beileibe nicht jedes
Checkgeschift. Aber sowohl fiir die
Kunden, als auch fiir die Banken ist
der Umgang mit dem Wertpapier
neben unbestreitbaren Vorteilen mit
gewissen Risiken behaftet.

Viele Formvorschriften

Als schriftliche Anweisung des
Ausstellers, dem Vorweiser eine
bestimmte Summe zu zahlen, ist der
Check an viele Formvorschriften
gebunden, die ihn zum sicheren
Zahlungsmittel machen. Der Schuld-
ner muss bei der bezogenen Bank
tiber ein Guthaben verfiigen oder
der Bank den Betrag bar bezahlt
haben, bevor er den Check erhilt
und dem Glaubiger iibergeben kann.
Der Empfanger wird bis zum Einl6-
sen bei einer Bank seiner Wahl im
Normalfall ein wachsames Auge
auf das Wertpapier haben. Sollte es
dennoch verlustig gehen, kann der
Schuldner bei seiner Bank den
Widerruf veranlassen, um Miss-
brauch zuvorzukommen.

Die Bank des Gldubigers wieder-
um sichert sich bei unbekannten
Kunden durch Ausweiskontrolle und
eine Riickfrage ab, die klart, ob der
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vorliegende Check tatsdchlich ge-
deckt ist. Ist dies der Fall, so stellt
die auf die Auszahlung oder Gut-
schreibung folgende Verrechnung
unter den Banken im Clearingver-
fahren keine Probleme dar.

Am Ende des Vorgangs belastet
die Bank des Schuldners den Betrag
auf dem Konto ihres Kunden, es sei
denn, dieser habe den Check im
voraus bar bezahlt oder schon bela-
sten lassen. Dann hitte die Bank fiir
die Dauer des Vorgangs von einem
Zinsgewinn profitiert.

Kurze Vorlegungsfrist

Oft liegt der Zinsgewinn jedoch
auf seiten des Schuldners, wihrt
aber schon von Gesetzes wegen
nicht zu lange. Wird ein Check im
Inland auf eine Schweizer Bank
ausgestellt, so betrdgt die Vorle-
gungsfrist acht Tage. Bei bleibender
Deckung ist ein Check zwar auch
danach noch einlésbar. Doch wie
Daniel Kissling, der Verwalter der
Raiffeisenbank Harkingen SO, aus
der Praxis weiss, lassen sich die
Glédubiger nicht zu lange Zeit.

«In unserem ldandlichen Umfeld
kommen 90 Prozent der eingeldsten
Checks von Bauern. Wenn die
Landwirte dem Metzger Vieh oder
der Landi Getreide geliefert haben,
wird die Rechnung meist recht
schnell beglichen.»

Dasselbe gilt auch bei Lohnzah-
lungen, die allgemein selten, aber
bei Temporirbiiros noch haufig in
Checkform vorgenommen werden.
Wihrend beim Einlosen die Bank-
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checks und dabei wiederum die
Verrechnungs-und gekreuzten Checks
dominieren, stellt die Gauer Raift-
eisenbank ganz klar am meisten
Reisechecks aus. Als niitzlich er-
achtet Daniel Kissling einen Bank-
check dagegen, wenn ein Kunde
ausserhalb der Bankzeiten zum Bei-
spiel ein Auto erwerben mochte. Da
in diesem Fall das Konto des
Autokdufers im voraus belastet wird,
kann sich der Garagist ohne Riick-
frage auf die Bankgarantie verlas-
sen.

Samstag = Feiertag

Seit Beginn seiner Téatigkeit im
solothurnischen Héarkingen vor tiber
flinf Jahren hat sich Daniel Kissling
noch kein «faules Ei» ins Nest legen
lassen. Doch der Bankverwalter
weiss von Kollegen in der Region
zu berichten, die von Checkbetrii-
gern ein Liedchen singen konnen.
Die Vorsichtsmassnahmen sind fiir
Daniel Kissling zwar nicht immer

kundenfreundlich, aber unvermeid-
lich. So ist etwa der Samstag schon
von Gesetzes wegen im Checkge-
schift ein Feiertag. «Wir haben
zwar am Samstagmorgen offen,
doch da wir EDV-maéssig nicht mit
anderen Banken verbunden sind,
konnen wir die Deckung nicht
nachfragen. Deshalb miissen wir
den Kunden fiir das Einlosen eines
Checks auf einen Werktag vertro-
sten.»

Das fiir die Banken recht um-
stdndliche Checkgeschéft hat fiir
den Kunden Gebiihren zur Folge,
die das Abholen kleinster Betrige
zur Farce machen konnen. So kommt
auch Daniel Kissling nicht umbhin,
bankfremden Kunden pro Check
zehn Franken zu belasten. Besser
fahren Inhaber eines Kontos bei der
Raiffeisenbank Hérkingen: Unab-
hiangig von der Herkunft ihres Checks
haben sie keine Abziige zu gewirti-
gen.

B Bankcheck:

Profis verstehen
darunter den

von einer Bank
ausgestellten Check. In
der Umgangssprache meint der
Begriff in erster Linie den auf ein
Bankkonto gezogenen Check, im
Unterschied zum Postcheck. Einen
Barcheck kann der Besitzer bei
jeder Bank gegen Bargeld einlésen.
Um Auszahlungen an Unberechtig-
te zu verhindern, gibt es den
gekreuzten Check. Die zwei paral-
lel laufenden Schragstriche auf der
Vorderseite bedeuten, dass die Aus-
zahlung der Summe nur durch die
bezogene Bank an einen ihrer
Kunden erfolgen darf. Noch restrik-
tiver ist die Handhabung beim
Verrechnungscheck, der nie bar
ausbezahlt, sondern bloss auf ein
Konto gutgeschrieben werden darf.
B Eurocheque: Im Unterschied
zu den gewdhnlichen Checks ist
der von der ec-Karte begleitete
Eurocheque ein garantierter Check.
Die bezogene Bank haftet pro
Check bis zu einem Maximalbetrag
von (umgerechnet) 300 Franken.
Der Checkempfanger in einem La-
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den oder der Bankangestellte bei
der Bargeldausgabe am Schalter
braucht sich also um die Deckung
keine Sorgen zu machen. Aller-
dings ist die Popularitat der Euro-
cheques stédndig am Abnehmen:
Der Kunde scheut angesichts guter
Alternativen die Gebihren. Der
Bargeldbezug mit der ec-Karte ist
auch im Ausland méglich. Im Inland
konkurrenziert ec-Direct, das elek-
tronische Zahlen am Verkaufsort,
den Checkeinsatz.

B Reisecheck: Der Reisecheck
kommt einer garantierten interna-
tionalen Banknote gleich. Durch
den Verkauf der auf runde Betrage
lautenden Checks tbernimmt die
ausstellende Bank die Haftung fir
die Einlésung. Die doppelte Unter-
schrift beim Kauf und der Einlésung
schitzt den Reisenden vor Miss-
brauch. Gestohlene Reisechecks
werden in Kirze kostenlos
ersetzt. Der Swiss
Bankers Travellers
Cheque und Ame-
rican Express ra-
gen als Reisechecks
heraus.

Js.)
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B BERUFLICHER WIEDEREINSTIEG

«Den Preis der Konjunktur |

bezahlt die Frau»

Die Zeiten haben sich verandert. Noch vor gut drei Jahren standen viele
Unternehmen dem beruflichen Wiedereinstieg von Frauen sehr positiv gegen-
Uber und offerierten Angebote; die Rezessionsphase machte dann einen
dicken Strich durch die Rechnung. Je nach Branche ist ein beruflicher

Wiedereinstieg schwierig — trotz leichtem Aufschwung.

iedereinsteiger-

innen sind geféahr-

lich.» Mit dieser

provokativen The-

se beginnt Ange-
la Grosso Ciponte ihr Buch «Wo ist
der Einstieg? Ein Wegweiser zum
beruflichen Wiedereinstieg von Frauen
(eFeF-Verlag, Bern)». Gefahrlich
ist der Einstieg moglicherweise fiir
den gleichaltrigen Vorgesetzten, weil
sie in ihm Angst auslosen kann, dass
auch die eigene Ehefrau einer Er-
werbstitigkeit nachzugehen wiinscht.
Gefahrlich auch fiir den jiingeren
Vorgesetzten, weil die Wiederein-
steigerinnen haufig mehr menschli-
che Erfahrung haben und nicht jede
Anordnung kritiklos hinnehmen.
Gefihrlich zudem fiir die eigene
Familie, die Liebesentzug befiirch-
tet. Gefdhrlich auch fiir andere
Frauen, weil deren Lebensweise in
Frage gestellt wird. Geféhrlich fiir
die Wiedereinsteigerinnen selbst,
weil solche Entscheidungen mit
einem Bilanzziehen iiber das bishe-
rige Leben verbunden sind, schreibt
Paula Lanfranconi im «Tages-An-
zeiger.

Drei-Phasen-Frau

Das Buch ist nach dem Lebens-
lauf einer Drei-Phasen-Frau aufge-
baut. Behandelt werden darin einer-
seits die Berufswahl/erste Berufs-
jahre, Familienalltag sowie Berufs-
und Familienjahre unter Einbezug
der Ebene der Unternehmen. Basis
dieser Resultate sind Gespréiche mit
ganz unterschiedlichen Wiederein-
steigerinnen, andererseits beruhen
sie auf den Aussagen einer Umfrage
des stidtischen Gleichstellungsbiiros
bei Ziircher Unternehmen und Aus-
bildungsinstitutionen.
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Die Gesprachspartnerinnen be-
tonten, sie hitten ihre erste Er-
werbsphase gerne unterbrochen —
nicht nur weil sie sich auf das
Muttersein freuten, sondern auch,
weil sie ihre hdufig als Provisorium
verstandene Berufssituation nicht
mehr befriedigte. Darin liegt die
Gefahr der Ausgrenzung der Frauen
aus dem Erwerbsleben.

Selbstbewusste Frauen

Konkrete Zahlen tiber den beruf-
lichen Wiedereinstieg von Frauen
liegen nicht vor. 298 Ziircher Un-
ternehmen und Ausbildungscenter
schrieb seinerzeit das Gleichstel-
lungsbiiro an. 107 Fragebogen ka-
men ausgefiillt zurtick. Die wichtig-
sten Aussagen: 44 Prozent der Ant-
wortenden — scheinbar sensibili-
sierte Firmen — offerieren Wieder-
einstiegsangebote; Wiedereinsteiger-
innen werden von den Verantwortli-
chen wie Schulabgéngerinnen be-
handelt. Die gesammelte Lebenser-
fahrung dazwischen z&hlt kaum.

Demgegeniiber stehen die Wie-
dereinsteigerinnen, die sehr moti-
viert sind, aber auch selbstbewusst
auftreten. Die befragten Frauen
nannten ihre anfanglichen Versa-
gensdngste als Hindernis, die sich
jedoch spiter als unbegriindet er-
wiesen hitten.

Reorganisationswelle

Linda Mantovani, Leiterin des
Gleichstellungsbiiros der Stadt Zii-
rich, zur neuen Ausgangssituation
fiir Wiedereinsteigerinnen: «Die Wirt-
schaftskrise hat die Lage fiir wie-
dereinsteigende Frauen massiv ver-
andert. Im Industrie- und Banken-
bereich litten die Frauen am mei-
sten unter der Reorganisationswelle




und am Ausbau der EDV-bestiick-
ten Arbeitsplatzbereiche. Viele Teil-
zeitstellen wurden wegrationalisiert.
92 Prozent der entlassenen Teilzeit-
angestellten sind Frauen. Das frii-
her geriihmte Engagement vieler
Politiker ist inzwischen kaum mehr
vernehmbar. Heute kiimmert sich
niemand um diese Frauen und die-
sen wichtigen Aspekt. Die Frau
muss wohl den Preis der Konjunk-
tur selber zahlen. Auch das Outpla-
cement kommt erst ab gewissen
Kader-Etagen zum Tragen. Stel-
lenabbau iiberall — und trotzdem
weisen manche Unternehmen
satte Gewinne aus.»
In eindringlichen Worten
appelliert Linda Mantova-
ni an die gesellschaftli-

che und unternehmerische Verant-
wortung: «Wir miissen diesen ein-
stiegswilligen Frauen eine Chance
geben!»

Theorie und Praxis
Die Schweizerische Junge Wirt-
schaftskammer arbeitet seit sechs
Jahren mit dem Verein « Wiederein-
stieg fiir Frauen in die Arbeitswelt»
(WEFA) an einem Projekt in der
Stadt Ziirich. Positive Erfahrungen
sammelt die Geschiftsfithrerin der
WEFA, Anita Baumli: «Wir bieten
eine sehr praxisorientierte Kursaus-
bildung an. Im Theorieunterricht
diirfen wir auf Kapazititen aus den
beteiligten Firmen zuriickgreifen.
Diese Dozenten setzen gleiche Mass-
stdbe wie in der eigenen Unterneh-
mung. Im Anschluss an die Theorie
absolvieren die Teilnehmerinnen
ein Praktikum in einem Betrieb,
der uns seinerseits als Sponsor
unterstiitzt. Das Konzept ist
sehr gut und ausgereift: 80
bis 90 Prozent der Teilneh-
merinnen finden dann eine
neue Anstellung.» (Siehe
Kasten: «WEFA — ein
praxisnahes Ausbildungs-
konzept»).

Foto: Christof Sonderegger

Auskunftstellen:

B Buro fur die Gleichstellung von
Frau und Mann, Kappelergasse 16,
Postfach, 8022 Zurich, Telefon 01
21637 37 oder 01 21631 11.

W Verein «Wiedereinstieg fur Frau-
en in die Arbeitswelt» (WEFA), Im
Altried 1a, 8051 Zurich, Telefon 01
3217878, Fax 01 321 78 88 (Pro-
jekt: Schweizerische Junge Wirt-
schaftskammer).

W Christlich-Nationaler Gewerk-
schaftsbund der Schweiz (CNG),
Hopfenweg 21, Postfach, 3001
Bern, Telefon 031 37021 11, Fax
031 37021 009.

B Schweizerischer Gewerkschafts-
bund (SGB), Monbijoustrasse 61,
Postfach, 3000 Bern, Telefon 031
3715666, Fax 031 371 08 37.

Die Griinde fiir einen

Wiedereinstieg

Vielseitig sind die Griinde fiir
einen geplanten Wiedereinstieg von
Frauen:
B Im Vordergrund steht der «ge-
wiinschte Wechsel» vom Mutter-
und Hausfrauen-Dasein zur neu
geplanten Erwerbstitigkeitin 100pro-
zentiger Anstellung oder als Teil-
zeit.
B Ein Ausloser kann auch die
Wirtschaftskrise selbst sein. Sei es,
weil die Familie auf einen Zusatz-
verdienst seitens der Ehefrau an-
gewiesen ist oder weil der Ehe-
partner eine Lohneinbusse hinneh-
men musste oder gar die Arbeits-
stelle verlor.
B Eine andere Lage kann zudem
durch die zu grosse, finanzielle
Belastung wegen des Eigenheims

Buchtips:

B Angela Grosso Ciponte: «Wo ist
der Einstieg?» — Ein Wegweiser
zum beruflichen Wiedereinstieg.
(eFeF-Verlag, Bern). Mitteilung: Es
sind nur noch wenige Exemplare
erhaltlich.

W Ulla Kilchenmann: «Flexibel oder
flexibilisiert?» — Chancen und Fal-
len der Teilzeitarbeit von Frauen.
(eFeF-Verlag, Zurich/Bern). Eine Schrif-
tenreihe des Vereins Feministische
Wissenschaft.
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Dieses Zeichen burgt fur
den Spezialisten mit
Uber 25 Jahren Erfahrung

GUTSCHEIN: Senden Sie uns dieses Inserat. Sie erhalten Farb-
katalog und Bezugsquellennachweis. Absender nicht vergessen.

GYGAX AG, 4800 Zofingen - Tel. 062 -97 26 26 A6

finden Sie in unserer fortschrittlich gefuhrten und er-

Vorsorgen und die
Steuerbelastung senken.

Méchten Sie Geld beiseite legen und gleichzeitig
Ihre Steuerbelastung senken? Genau das kdnnen

Sie mit dem Raiffeisen Vorsorgeplan 3.

Sie reduzieren |hr steuerpflichtiges Einkommen.
Spareinlagen und Zinsen sind steuerfrei. Sie erhal-
ten einen attraktiven Vorzugszins. Und Sie kénnen
die staatliche Wohneigentumsférderung nutzen.
Wir informieren Sie gerne personlich!

BAIFE@@EISEN

Die Bank, der man vertraut.

elkura ag

seit 1963

folgreich tatigen Raiffeisenbank als

Bankleiter-Stellvertreter/in

Fabrikhof 5 Tel. 01/7109586 Fax 01/71095 82
Tel. 081 /2533525 Fax 081 /253 36 04

8134 Adliswil,
7000 Chur,

Fur die vielseitige Tatigkeit stellen wir uns eine
kontaktfreudige und geistig flexible Persénlichkeit mit
Bankausbildung und mehrjéhriger Bankpraxis vor.
Neben den fachlichen Qualitaten als Allrounder/in
sind Verantwortungsbewusstsein und persénliches
Engagement weitere Voraussetzungen fur den
erweiterungsfahigen Aufgabenkreis.

Bei Eignung besteht die Moglichkeit zu spaterem
Aufstieg in die Geschaftsleiterposition.

Wenn Sie dieses Stellenangebot anspricht, dann
senden Sie uns bitte Ihre Bewerbungsunterlagen.
Oder rufen Sie uns einfach an: Telefon 056/96 15 28
(Frau Brinkmann verlangen).

Raiffeisenbank Rohrdorf
Bremgartenstrasse 20, 5443 Niederrohrdorf

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.

Haben Sie Probleme mit lhren Fenstern?
EURO Gebrauchsmusterschutz Nr. G 90 12 392.1

Bestehende Doppelverglasungsfenster umbauen auf 2- oder 3fach-Isolier-
verglasung bis 1,3 W / m’ sowie Schallddmmung bis ca. 40 dB.

Besonders vorteilhaft bei gleichzeitiger ALU-Verkleidung der dusseren Flligel-
seite. Systeme auch verwendbar zum Umristen bereits bestehender Isolier-
verglasungsfenster.

Im weiteren liefern und montieren wir lhnen auch neue Fenster in Kunststoff,
Hoz, Metall oder Holz / Metall kombiniert - auch im jahrelang bewéhrten
ELKURA-Fertig-Einbausystem (ohne Herausreissen der alten Rahmen).

Samtliche Arbeiten im Zusammenhang mit der Fenster- und Turabdichtung.

Profitieren Sie von unserer Entwicklung und jahrelangen Erfahrung mit die-
sen Systemen. Lassen Sie sich von uns beraten, unsere Offerte ist kostenlos.

Besuchen Sie uns auch in der Schweizer Baumuster-Centrale Ziirich maﬁ
[
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(Haus oder Wohnung) entstehen.
Weitere Aspekte: Kredite, Schulden
usw.

B Mitder Scheidung kommen meh-
rere Probleme. Viele Frauen sind
nach der Scheidung auf einen Er-
werb und somit auf einen Arbeits-
platz angewiesen.

B Am einfachsten ist die Situation,
wenn die Ehe unproblematisch ver-
lauft; sowohl auf der Beziehungs-
ebene wie auch in finanzieller Hin-
sicht. Der Ubertritt ins Erwerbsle-
ben kann hier als idealer Fall
bezeichnet werden. «42 Prozent der
Frauen in der Stadt Ziirich sind
verheiratet, doch nur eine Minder-
heit hat Chancen fiir einen Wieder-
einstiegy», sagt Linda Mantovani.

Minimaler

Anforderungskatalog

Angela Grosso Ciponte stellt in
ihrem Buch «Wo ist der Einstieg?»

Foto: Patrick Luthy

einen minimalen Anforderungskata-
log zum beruflichen Wiedereinstieg
dar:

B Gute Wiedereinstiegsangebote
miissen ein Praktikum bzw. eine
Einfiihrung in verschiedene Abtei-
lungen der Firma umfassen. Da-
durch soll die einsteigende Frau
Einblicke in tibergeordnete Zusam-
menhidnge erhalten.

B Je nach Aufgabenbereich sollte
das Wiedereinstiegsangebot eine
ausreichende Einfiithrung in die neuste
Technologie im Betrieb und spe-
ziell am Arbeitsplatz enthalten.

B Zum Einstieg empfiehlt sich
auch eine eigentliche Standortbe-
stimmung — nicht so sehr als ein Akt
der «Selbstverwirklichungy, son-
dern vielmehr als Bediirfnisabkla-
rung; wovon beide Seiten, also
Einsteigerin und Betrieb, profitie-
ren.

B Ein freundliches und faires Wie-
dereinstiegsangebot umfasst bei der
Anstellung die Anerkennung der
Erfahrungen und Fihigkeiten wih-
rend der Familienphase.

W Teilzeitstellen sind keine Wie-
dereinstiegsangebote, hingegen eine
notwendige Vorbedingung zur Schaf-
fung von lingerfristigen und tragfa-
higen Wiedereinstiegsangeboten.

Delegierte Probleme

Nach Angela Grosso Ciponte
werden die Probleme des Wiederein-
stiegs einfach an die Frauen dele-
giert, und diese ndhmen diese Ver-
antwortung weitgehend und nach
Moglichkeit an: «Erstaunlich ist, in
welch enormem Ausmass die ach so
rationale Welt der Unternehmen von
Mythen mitgeprégt ist. Ein einziges
Beispiel geniigt, um bedeutsame
Entscheide zu begriinden. Eine un-
gute Erfahrung mit einer Wiederein-
steigerin geniigt, um nie mehr eine
weitere anzustellen.»

Auch eine Kaderfrau, die das
Unternehmen aus Familiengriinden
verldsst, reicht, um nie mehr Frauen
ins Kader zu beférdern. Demgegen-
tiber steht die Aussage: «Es gentigt
jedoch auch meistens eine Kader-
frau, um keine andere mehr zu
befordern.»

Eine dhnliche Situation ldsst sich
auch im Zusammenhang mit Job-
sharing, zum Beispiel zwischen
zwei Ehepartnern, sagen. In einer
Klinik im Kanton St.Gallen ver-
zichtete die Leitung «vorldufig» auf
die Fortfiihrung dieses «Experi-
mentes», nachdem sich beim Erst-
versuch Schwierigkeiten ergaben.

WEFA - ein praxisnahes Ausbildungskonzept

Anita Baumli, Geschéafsfthrerin der
WEFA, zum Ausbildungskonzept:
«Die WEFA wurde 1989 von der
Jungen Wirtschaftskammer Schweiz
gegrindet. Wir bieten Kurse fur
Wiedereinsteigerinnen an, die auf
spezifische Frauenlebenslaufe im
Erwerbsleben ausgerichtetsind. Diese
Kurse dauern elf Wochen, jeweils
vormittags von Montag bis Freitag.
Ganz speziell geeignet sind sie auch
fUr Frauen, die nach einer Schei-
dung stempeln und zur Wiederauf-
nahme einer Erwerbstatigkeit ge-
zwungen sind, oder fir erwerbslo-
se Frauen, die wegen Betreuungs-
pflichten keine ganztagigen Kurse
besuchen kdnnen. Diese Kurse wer-
denin Zdrich und Winterthur durch-
gefthrt, jeweils in unmittelbarer
Nahe zum Bahnhof. Sie werden
auch von ausserkantonalen Frauen
besucht.

Auf diesen Erfahrungen aufgebaut,
haben wir ein Kursangebot aus-
schliesslich fur erwerbslose Frauen

entwickelt. Der Kurs dauert zehn
Wochen, ganztags von Montag bis
Freitag und wird in Winterthur
angeboten. Selbstverstandlich steht
auch dieser Kurs Frauen aus ande-
ren Kantonen offen.

Das Projekt WEFA steht auf drei
Beinen: Motivation — Ausbildung —
Praktischer Arbeitseinsatz. Die WEFA-
Kurse beinhalten eine personliche
Standortbestimmung und psycho-
logische Beratung, um die Motiva-
tion der Frauen anzuregen und
erste Schritte einer Laufbahnpla-
nung in die Wege zu leiten.

In einem grossen Kursblock mit
Schwergewicht Informatik und mo-
derne Burokommunikation werden
die Kenntnisse auf den neuesten
Stand gebracht. Da ein grosser Teil
der Schulung durch Vertreter unse-
rer Sponsorfirmen erteilt wird, ist
optimale Praxisnahe bereits hier
gegeben und eine qualitativ hoch-
wertige Weiterbildung sicherge-
stellt.

Der Halbtageskurs ist inhaltlich
schwergewichtig auf Frauen aus
dem kaufmaéannischen Bereich aus-
gerichtet. Der Ganztageskurs rich-
tet sich an Frauen aus allen Berufs-
richtungen, es werden dort vor
allem Schlusselqualifikationen ge-
schult, Bewerbungsstrategien ent-
wickelt und — anhand einer selbst-
gewahlten Projektarbeit — die Hand-
lungskompetenz der Teilnehmerin-
nen weiter entwickelt. Dieser Kurs
wird zu einem grossen Teil von
langzeiterwerbslosen Frauen be-
sucht.
Nach dem Halbtages-Kurs kénnen
WEFA-Frauen ein zwei- bis dreimo-
natiges Praktikum bei einer WEFA-
Mitgliedfirma absolvieren, allerdings
stehen heute nicht mehr fur alle
Kursteilnehmerinnen gentigend Platze
zur Verfigung. Im Ganztageskurs
versuchen wir, diese Praxisndhe mit
der Projektarbeit einigermassen
sicherzustellen.»

(ropo.)
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B INVESTITIONSKONJUNKTUR

Die Schweizer Unternehmen

investieren wieder

Auch wenn sich die Entwicklung im Bausektor nach einem dynamischen Jahr 1994 nun
etwas beruhigt, deuten die anhaltend kraftig steigenden Investitionen in Ausristungen
darauf hin, dass sich die schweizerischen Unternehmen verstarkt bemuhen, ihre Position
im internationalen Standortwettbewerb zu behaupten bzw. zu verbessern.

tir die Wirtschaftsentwick-

lung spielen die Investi-

tionen eine wichtige Rol-

le (vgl. Kasten). Als sich

im ersten Halbjahr 1993
eine Erholung bei den Investitionen
abzeichnete, war weitherum ein
Aufatmen zu horen. Nach einem
dreijdhrigen Riickgang konnten zu-
nidchst im Bausektor, danach auch
bei den Ausriistungsinvestitionen
wieder deutliche Zuwachsraten ver-
zeichnet werden.

Kein Boom mehr

Der Bau konnte 1994 nach lan-
ger Pause wieder einmal die Rolle
tibernehmen, die Konjunktur der
Gesamtwirtschaft zu stiitzen. Mitt-
lerweile deutet aber vieles darauf
hin, dass es vorldufig keine Riick-
kehr zum Boom der spiten 80Oer
Jahre geben wird. Im vergangenen
Jahr kam der Anteil der Bauinvesti-
tionen am Bruttoinlandprodukt nur
leicht tiber die 15-Prozent-Marke
hinaus und blieb damit sogar unter
dem langjahrigen Mittel.

Staatlichen Forderungsprogram-
men ist es zum Teil zu verdanken,
dass sich insbesondere der private
Wohnungsbau erholt hat. Giinstig
wirkte auch der vom Bund gewihrte
sogenannte Investitionsbonus, der
die Bautdtigkeit der Kantone und
Gemeinden forderte. Davon profi-
tierte vor allem der Offentliche
Hochbau. Auf der andern Seite
wirkten sich die Sparmassnahmen
der offentlichen Hand negativ auf
Grossprojekte (Nationalstrassenbau,
Bahn 2000) aus.

Wohnungbau:

Nachholbedarf

Auch Private sind in den Genuss
von Fordergeldern des Bundes ge-
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kommen. Fiir die hohe Wachstums-
rate des Wohnungsbaus von 10
Prozent im letzten Jahr war aller-
dings eine ganze Reihe von Fakto-
ren verantwortlich. Der starke Riick-
gang in den Jahren 1990 bis 1993
loste einen gewissen Nachholbe-
darf aus. Tiefe Zinsen, gesunkene
Baukosten und niedrige Landpreise
stimulieren ihrerseits den Woh-
nungsbau und erleichtern manch
einem Privaten den Entscheid zur
Erstellung eines Eigenheims.
Ganz anders sieht es bei den
Fabrik- und Gewerbebauten aus.
Hier driickt der hohe Leerbestand
noch immer auf die Neubautdtig-
keit. In den Rezessionsjahren haben
zudem die meisten Unternehmen
einen Riickgang der Auslastung
threr Produktionskapazitdten hin-
nehmen miissen. Auch wenn der
Aufschwung in der Schweiz nun

zunehmend an Fahrt gewinnt, ste-
hen Erweiterungsplédne in den mei-
sten Branchen noch nicht zur Dis-
kussion. Eine kiirzlich durchge-
fithrte Umfrage hat sogar gezeigt,
dass im industriell-gewerblichen
Bereich weiterhin Einsparungen
geplant sind.

Ausriistung: zweistellig

Neben den Bauinvestitionen, die
1994 mit 38 Milliarden Franken zu
Buche schlugen, besitzen auch die
Ausrlistungsinvestitionen mit et-
was mehr als 20 Milliarden Franken
einiges Gewicht. Mehr noch: Dieser
Bereich entwickelt sich gegenwiér-
tig besonders dynamisch. Die ra-
sante Talfahrt der Rezessionsjahre
ist vorbei. Nach einem Riickgang
von 4 Prozent 1993 wurde im
vergangenen Jahr gleich eine zwei-
stellige Zuwachsrate erreicht. Die
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Ausriistungsinvestitionen haben, ge-
samtwirtschaftlich gesehen, nun
wieder einen dhnlich grossen Platz
wie in den 80er Jahren eingenom-
men.

Verantwortlich fur diese Ent-
wicklung sind steigende Auftrige
der Unternehmungen, die sich in
einer verbesserten Auslastung der
Maschinen und Apparate nieder-
schlagen. Auch der starke Franken
hat geholfen, den Kauf ausldndi-
scher Ausriistungsgiiter attraktiver
zu machen. Wie im Bausektor spie-
gelt sich in der Investitionsbele-
bung ein gewisser Nachholbedarf.
Vermutlich hat aber auch die jiing-
ste Rezession den Unternehmen
vieler Branchen vor Augen gefiihrt,
dass sie zu Rationalisierungs- und
Umstrukturierungsmassnahmen ge-
zwungen sind, wollen sie gegen-
iiber dem wachsenden internationa-
len Konkurrenzdruck bestehen. Eine
lebhafte Investitionstatigkeitin Aus-
rliistungen zeigt sich auch im Dienst-
leistungssektor. Dort sind es vor
allem Biiromaschinen und Compu-
ter, die wieder verstirkt gekauft
werden.

Weiterer Aufschwung

Wie werden sich die Investitio-
nen weiter entwickeln? Der gesamt-
wirtschaftliche Konjunkturauf-
schwung wird sich fortsetzen. Da-
mit steigen die Ertragserwartungen
der Unternehmer und ihre Bereit-
schaft, das Risiko von Investitionen
auf sich zu nehmen. Die Einkom-

e
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Collage: Denise Moll / B&S

Investitionen und Konjunkturverlauf

Die Investitionen spielen in der
Wirtschaft eine zentrale Rolle. Ei-
nerseits Uben sie einen wesentli-
chen Einfluss auf die konjunkturelle
Entwicklung aus, anderseits be-
stimmen sie den langfristigen Wachs-
tumspfad einer Volkswirtschaft und
damit den kinftigen Wohlstand.
Dies kann in Form von Bauten oder
dem Kauf von Produktionsmitteln
wie Maschinen und Apparaten ge-
schehen.

Der Konjunkturforschung gibt die
Hohe der Investitionen wichtige
Hinweise. Im Gegensatz zu den
Konsumausgaben, die sich durch
ein eher stetiges Verhalten aus-
zeichnen, reagieren die Investitio-

nen bei Konjunkturschwankungen
in viel starkerem Ausmass. Zudem
zeichnet sich eine wirtschaftliche
Abkihlung oder Belebung meist
am schnellsten bei den Investitio-
nen ab, was die Erstellung von
Prognosen erleichtert.

Als Beispiel kann der Beginn des
letzten Konjunkturrtickgangs die-
nen. Bau- und Ausristungsinvesti-
tionen rutschten bereits im zweiten
Quartal 1990 in die Rezession,
wahrend dies beim Bruttoinland-
produkt als Ganzem erst neun
Monate spater der Fall war. Der
Konsum begann seinen Rickgang
sogar erst Ende 1991.

men der privaten Haushalte werden
1995/96 kaum zunehmen, da neue
Belastungen wie die Mehrwertsteu-
erund die Erhohung der Beitrdage an
die Arbeitslosenversicherung damp-
fend wirken.

Bauen wird verhidltnisméssig
giinstig bleiben: Die Hypothekar-
zinsen dirften bis 1996 unter 6
Prozent bleiben, das Angebot an
Bauland sich weiter ausdehnen und
die Erhohung der Baukosten im
Rahmen bleiben. Fiir den Bausektor
lasst sich die Entwicklung fiir 1995
und 1996 daher folgendermassen
skizzieren: Der private Wohnungs-
bau wird in diesem Jahr nochmals
um etwa 1,5 Prozent zulegen. We-
gen der noch immer grossen Zahl
von sich im Bau befindlichen Woh-
nungen muss mit steigenden Ver-
mietungs- und Verkaufsproblemen
gerechnet werden.

Vom offentlichen Bau gehen
kaum Impulse aus. Obwohl sich ein
betrachtlicher Bedarfaufgestauthat,
werden viele Bauprojekte den Spar-
bemiihungen der 6ffentlichen Hand
zum Opfer fallen. Der geplante
Beginn der ersten Bauphase der
NEAT hitte fiir die Investitionsté-
tigkeit einiges Gewicht. Die Inve-
stitionen in gewerblich-industrielle
Bauten verharren zunichst auf ei-
nem tiefen Niveau und werden erst
nichstes Jahr wieder anziehen.

Taxe occulte endlich weg
Bei den Ausriistungsinvestitio-
nen wird die Aufwértsentwicklung

anhalten; der Zwang zu Rationali-
sierungen und Erneuerungen bleibt
bestehen, und die wieder positiven
Absatz- und Gewinnerwartungen
werden sich gilinstig auswirken.
Ausserdem sind die Unternehmen
mit der Einfithrung der Mehrwert-
steuer nun endlich von der taxe
occulte befreit, mit der bis anhin die
Kéufe von Investitionsgiitern bela-
stet wurden.

Bisher zuriickgestellte Projekte
konnen nun rasch realisiert werden.
Gegeniiber 1994 wird daher die
Dynamik bei den Ausriistungsinve-
stitionen nur wenig nachlassen, so
dass sie in diesem Jahr erneut um
etwa 9 Prozent zulegen werden.

Wieder mehr

Arbeitskrafte

Im dritten Quartal des vergange-
nen Jahres ist es mit einer zeitlichen
Verzogerung von rund einem Jahr
auf die gesamtwirtschaftliche Pro-
duktion zur Wende in der Beschifti-
gungsentwicklung gekommen. Zum
ersten Mal seit Anfang 1990 nahm
die Beschiftigung saisonbereinigt
im Vergleich zum Vorquartal in
allen Wirtschaftssektoren wieder
zu.

Das bedeutet, dass die Unterneh-
men nicht nur vermehrt in Maschi-
nen investieren, sondern auch be-
gonnen haben, wieder mehr Ar-
beitskrifte einzusetzen. Ob sich
diese Entwicklung noch verstiarken
wird, ist derzeit noch ungewiss.
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VON
MARKUS
ANGST

W SICHERHEITEN FUR KREDITE

Fur einen

Van Gogh werden
Sie kaum Kredit
bekommen...

Wer bei einer Bank ein Darlehen oder einen Kredit auf-
nimmt, muss Ublicherweise Sicherheiten hinterlegen. Bei
Wohneigenttmern erfolgt dies meist in Form eines Grund-
pfands. Exotische Wertgegenstdnde wie Kunst oder Schmuck
gelten hingegen bei den Raiffeisenbanken nicht als bank-

Ubliche Sicherheiten.

ie haben zu Hause einen

echten Van Gogh, dafiir

kaum Cash auf Threm

Konto und mochten trotz

des fehlenden Eigenka-
pitals ein Einfamilienhaus bauen?
«Kein Problem», werden Sie den-
ken. «Da mein Van Gogh einen
grossen Wert hat, wird mir die Bank
sicher einen Hypothekarkredit ge-
wiahren und flir den nicht grund-
pfandgedeckten Teil der Schuld
mein Gemalde als Sicherheit akzep-
tieren.»

Doch so einfach geht das nicht.
Denn ein Van Gogh fillt — ebenso
wie Schmuck oder eine Briefmar-
kensammlung —nicht in die Katego-
rie der «bankiiblichen Sicherhei-
ten», wie es im Fachjargon so schon
heisst. Und das ist auch durchaus
verstdndlich. Denn fiir Kunstgegen-

.sténde gibt es nicht wie etwa fiir

Wertpapiere eine permanente Borse
und damit auch keinen klaren Preis.
Man muss sie schitzen, was fiir eine
nichtiiber das entsprechende Know-
how verfiigende Bank, deren primé-
re Aufgabe im Finanz- und Kredit-
bereich liegt, mit grossem Aufwand
verbunden wire.

Zudem hétten Sie von Ihrem Van
Gogh ohnehin nicht mehr viel,
wiirde ihn tatsidchlich jemand als
Faustpfand nehmen. Denn ein Faust-
pfand muss — im Gegensatz zu
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einem Registerpfand (beispielswei-
se eine Kuh im Stall) — dem
Gldubiger tibergeben werden.

Grundpfand

Doch lassen wir dieses zugege-
benermassen etwas exotische Bei-
spiel. Denn kaum ein(e) «Panora-
max-Leser(in) wird sich in der
gliicklichen Lage schitzen, zu Hau-
se einen echten Van Gogh hidngen
oder eine geheimnisumwitterte Schatz-
truhe stehen zu haben. Wer wertvol-
le Kunstgegenstinde besitzt, ver-
fugt im Normalfall auch tiber den
nétigen finanziellen Hintergrund
(sprich Cash).

Bei Otto Normalverbraucher ist
das aber alles ein bisschen anders.
Ermuss bei einem Kredit —sei es fiir
ein Einfamilienhaus, eine Eigen-
tumswohnung oder seinen Gewer-
bebetrieb — im Normalfall die noti-
gen Sicherheiten bieten. Bei der
Finanzierung geschieht dies in der
Form eines Grundpfands.

Zusatzsicherheiten

Uber die normalerweise gelten
Belehnungsgrenzen — die beispiels-
weise bei Einfamilienhdusern 65
Prozent des Verkehrswertes fiir die
erste Hypothek und 80 bis Prozent
des Verkehrswertes fiir die zweite
Hypothek betragen — hinaus gewih-
ren die Raiffeisenbanken nur Kre-

Eine Schatztruhe fallt nicht
in die Kategorie der bank-
tUiblichen Sicherheiten. lhr
Besitzer diirfte deshalb Pro-
bleme haben, dafiir einen
Kredit zu bekommen.



dite, wenn Zusatzsicherheiten ge-
boten werden konnen. Dazu geho-
ren Obligationen verschiedener Art,
Anteilscheine von schweizerischen
Anlagefonds, Anspriiche aus Le-
bensversicherungspolicen, kotierte
Schweizer Aktien, in der Schweiz
kotierte ausldndische Aktien oder
Edelmetalle.

Fiir all diese Zusatzsicherheiten
gibt es jedoch eine Hochstbeleh-
nungsgrenze. Als Faustregel gilt
dabei: je risikobehafteter eine Si-
cherheit ist, desto tiefer liegt die
Belehnungsgrenze. Ausgenommen
von diesen Belehnungsgrenzen sind

bei den Raiffeisenbanken Raiffei-
sen-Obligationen und Einlagen bei
den dem Schweizer Verband der
Raiffeisenbanken (SVRB)angeschlos-
senen Instituten — diese Titel kon-
nen, da die Banken ja jederzeit
direkten Zugriff darauf haben, zu
100 Prozent des Nominalwerts be-
lehnt werden.

Biirgen und verpfinden

Als Zusatzsicherheiten ebenfalls
in Frage kommen Garantien einer
anderen Bank oder Biirgschaften.
Wihrend jedoch die Solidarbiirg-
schaft von Privatpersonen in den

Foto: Patrick Luthy

Die Raiffeisen-
Blirgschafts-
genossenschaft

Geht es um Kredite und ihre
Sicherheiten, dann greifen die Raiff-
eisenbanken oft auf die Raiffeisen-
Blrgschaftsgenossenschaft (BG)
zurlck.

1942 als selbstdndige Organisation
der Schweizer Raiffeisenbanken
gegrindet, ist sie mit einem
Volumen von 620 Millionen Fran-
ken bei insgesamt 20 000 Posten
die grosste Burgschaftsgenossen-
schaft der Schweiz. lhre Brg-
schaftsarten sind:

B Nachgangshypotheken (zum Bei-
spiel fur Wohn- und Geschéaftshau-
ser sowie landwirtschaftliche Lie-
genschaften).

W Darlehen (zum Beispiel zur Fi-
nanzierung betriebs- oder existenz-
notwendiger Anschaffungen).

H Kredite (zum Beispiel Betriebs-,
Saison- oder Agrarkredite).

M Kleindarlehen (fir Anschaffun-
gen aller Art).

W Garantien (Handwerker-, Bank-
garantie). (ma.)

letzten Jahren an Beachtung verlo-
ren hat (nicht umsonst gibt es das
Sprichwort «Biirgen tut wiirgen» . . .),
spielt etwa die dem SVRB ange-
schlossene Raiffeisen-Biirgschafts-
genossenschaft bei der Kreditver-
gabe durch die Raiffeisenbanken
eine grosse Rolle (vgl. Kasten).
Ebenfalls gilt die Bundesbiirgschaft
im Rahmen des Wohnbau- und
Eigentumférderungsgesetzes (WEG/
siehe «Panorama» 2/95 und 3/95)
als Zusatzsicherheit im obigen
Sinne.

Auch die Verpfindung von BVG-
Guthaben im Rahmen der gesetzli-
chen Bestimmungen ist eine Form
von Zusatzsicherheit — erst recht,
seit Gelder aus der Zweiten Sédule
fir den Wohnungsbau vorbezogen
oder eben verpfandet werden kon-
nen. Auch die im Rahmen der Sdule
3a angesparten Gelder konnen — als
Alternative zur direkten Amortisa-
tion — verpfiandet werden, was ge-
geniiber einer Auszahlung steuer-
liche Vorteile bringt.
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SOREG-WINTERGARTEN
Ihr Traum wird Wirklichkeit

1

Uber 500 fixfertige

Musterbriefe

Geschaftsschreiben, Offerten, Urkunden,
Bestatigungen, Arbeitszeugnisse,
Reklamationen, Stellenbewerbungen,
Mahnungen, Vertrage...

Musterbriefe fiir die erfolgreiche
Geschiiftskorrespondenz ist
Ihr Handbuch fiir
die rationelle Erledi- %
4., ey,
gung der gesamten Wfo,,;;
geschiftlichen /o0
Korrespondenz.
Uber 500 vor-
bereitete Briefe
stehen Ihnen zur
Verfligung. Im Nach-
schlagewerk und auf Diskette.
Zum direkten Ubernehmen. Perfekt in Stil,

Planung, ein aussergewdéhn-
liches Soreg-System und mehr
als 10 Jahre Erfahrung bilden
Grundlage zur Verwirklichung
lhres Traumwintergartens nach
dem Firmengrundsatz:
Qualitdt nach Mass.

Grammatik und Orthographie. Sie fiigen nur noch movitec ag 0%

. . . Einsiedlerstrasse 31 8820 Wadenswil Telefon 01/780 57 44
Namen und Daten ein und schon ist Ihr Brief ver- i P S o R i, g —{ — — f— t—
sandbereit.

lhr offenes Cheminée

Eenet SRl Seheln wird zur wirkungsvollen Heizung

1 fiir tiber 500 fixfertige Musterbriefe im Nachschlagewerk und iiber 500
I individuell bearbeitbare Dateivorlagen auf Diskette. I

Unkauf Werbung

1 m Ich bestelle Musterbriefe fiir die erfolgreiche Geschiftskorrespondenz 1|

1 in folgender Ausfiihrung (bitte ankreuzen):

I ] Nachschlagewerk im A5-Ringordner mit iiber 700 Seiten Inhalt
(Bestell-Nummer 35200) Fr. 198.- inkl. MWSt.

[] Nachschlagewerk im A5-Ringordner mit iiber 700 Seiten Inhalt

plus 3.5"-Diskette mit tiber 500 Musterbriefen,
Textbausteinen und Checklisten
(Bestell-Nummer 35200/181900) Fr. 278.- inkl. MWSt.

WK 151406

Riickgaberecht innert 10 Tagen. Vom Ergiinzungs-Service profitiere ich automatisch. gegen *
separate Verrechnung. Falls ich aut diesen Service verzichten will. Kann ich dies jederzeit wun

Eine kurze schriftliche Mitteilung geniigt
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Name/Vorname:

Mit einer SUPRA-Heiz- schlossenen Feuerraum. = Wir senden Ihnen gerne
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1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
I Str/Nr.:
1
1
1
1
1
1
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1
1
1
1
1

PLZ/Ort: vielfach: dass Sie Ihr offenes
o Sie sparen Zeitund Geld Cheminée in eine vollwer- TIBA AG
Tel: : . : +
dank einfachstem Einbau  tige Raumheizung verwan- Hauptstrasse 147
- g H B 2 R 4416 Bubendorf
Datui/Unterschrife: * Sie sparen Holz qurch die dfaln. Und dabei erst noch Tel. 061 /935 17 10
gute Verbrennung im ge-  die Umwelt schonen? Fax 061/931 1161
. ) Ich mochte mehr Informationen haben iber: PAN
Coupon ausfiillen und einsenden an: 1 Holz- und Kombiherde, 1 Zentralheizungsherde, 1 Holzschnitzelfeuerungen TIBAmati
11 Stiickholzfeuerung TIBAtherm, 1 Cheminéedfen, 1 Heizeinséatze/Heizkassetten
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B RAIFFEISEN-DIENSTLEISTUNGEN (IV)

Raiffeisen-Eurocard

Mit der Raiffeisen-Eurocard kann man nicht nur bargeldlos zahlen, sondern auch spesenfrei
an jedem Bancomat Bargeld beziehen.

ange herrschte hierzu-
lande eine breite Skep-
sis gegen die insbeson-
dere in den USA stark
verbreiteten Plastikkar-
ten. Doch das ist mittlerweile Schnee
von gestern. Auch die Schwei-
zer(innen) sind beziiglich bargeld-
los zahlen auf den Geschmack ge-
kommen. So sind derzeit in unserem
Land iiber 5,5 Millionen Karten im
Umlauf — Tendenz steigend.

Auch bei den Kund(inn)en der
Raiffeisenbanken hélt der Boom un-
gebrochenan. Seitdie Raiff-
eisen-Eurocard

Anfang 1993 ein-

gefiithrt wurde, haben iiber

35000 Personen vom neuen Pro-

dukt Gebrauch gemacht — Tendenz

ebenfalls steigend. Dies ist um so

erfreulicher, als bereits iber 150 000

von den Raiffeisenbanken ausgege-

bene ec-Bancomatkarten im Umlauf
sind.

Zahlreiche Vorteile

Die zahlreichen Vorteile einer
Charge- oder Zahlkarte (in diese
Kategorie fillt die Raiffeisen-Euro-
card) sind denn auch offenkundig.

B Praktisch auf Reisen: Fiir (Aus-
land-)Reisen miissen nicht mehr gros-
se Mengen von Bargeld mitgeno-
mmen werden. Zudem erweist sich
beispielsweise bei einer Automiete
die Karte als dusserst vorteilhaft (kein
Depot notig!).

B Unterschrift geniigt: Einkaufe,
Hotel- und Restaurantrechnungen
sowie viele weitere Dienstleistun-
gen konnen weltweit bargeldlos
bezahlt werden —

eine Unter-
schrift des Belegs gentigt.
B Ubersichtliche Abrechnung:
Die Auslagen werden nicht sofort
dem Konto belastet, sondern es gibt
eine monatliche Abrechnung. Erst
einige Tage spiter wird der Betrag
mittels Lastschriftverfahren (LSV —
siehe «Panoramay 1/95) dem Konto
belastet.

B Kein Risiko: Bei Diebstahl oder
Verlust wird die Karte im Normal-
fall innert 24 Stunden ersetzt. Bei
Missbrauch durch Dritte haftet der
Besitzer im schlimmsten Fall mit
100 Franken.

B Gratis Partnerkarte: Die Jah-
resgebiihr fiir eine Raiffeisen-Euro-
card betrdgt bescheidene 50 Fran-

ken. Dazu gibt es gratis eine Partner-
karte

Spesenfrei zu Bargeld

Seit rund einem Jahr kann mit der
Raiffeisen-Eurocard an allen ec-Ban-
comaten in der Schweiz und im Fiir-
stentum Liechtenstein Bargeld be-
zogen werden — und zwar spesen-
frei! Kartenbesitzer bendtigen hier
lediglich einen personlichen Geheim-
code (PIN). Die Barbeziige werden
direkt dem Konto bei der Raiffeisen-
bank belastet.

Auch das europdische ec-Banco-
matennetz steht zur Verfiigung. Un-
abhiingig von den Offnungszeiten
konnen damit in der jeweiligen Lan-
deswihrung bis 1000 Franken pro

Tagbezogen werden. Diese Dienst-
leistung kostet allerdings eine Ge-
biihr von 2,5 Prozent (Minimum
10 Franken) des Bezuges.
Zusammen mit dem Reise-
pass kann man zudem weltweit
bei tiber 200 000 Banken Bar-
geld beziehen. Auch dafiir wird
eine Gebiihr von 2,5 Prozent
(Minimum 10 Franken) des
Bezuges erhoben.

Bald auch Wertkarte

Aller Voraussicht nach ab néch-
stem oder tiberndchsten Jahr kann
die Raiffeisen-Eurocard zusitzlich
auch als Wertkarte eingesetzt wer-
den (siehe «Panoramax 2/95). Nebst
dem bereits bestehenden Magnet-
streifen sorgt dann ein Chip dafiir,
dass die Karte an Bancomaten unter
Belastung des eigenen Kontos mit
einem beliebigen Betrag aufgeladen
werden kann. Fiir den bargeldlosen
Zahlungsverkehr wird dies wohl ei-
nen eigentlichen Durchbruch zur
Folge haben, da die Betrige nicht
mehr einzeln sofort abgebucht wer-
den miissen. Statt dessen werden sie
gespeichert und beispielsweise wo-
chentlich auf elektronischem Weg
iibermittelt. (ma.)
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B RAIFFEISEN-RUNDSCHAU

Raiffeisen Zentralbank - Bilanz per 31. Dezember 1994 (vor Gewinnverteilung)

in 1000 Franken 31.12.94 31.12.1993 +1= in 1000 Franken 31.12.94 31.12:1993 Ll
Aktiven Passiven
Kassa / Giro- / Postcheckguthaben 20 597 39 562 -18 965 Bankenkreditoren auf Sicht 364 127 184 395 179732
Bankenkreditoren auf Zeit 796 141 543 850 252 2091
Bankendebitoren auf Sicht 184 748 99970 84778 davon mit Laufzeit bis zu 90 Tagen 487714 121 850 365 864
Bankendebitoren auf Zeit 1455032 1509 787 754755 Total Bankenkreditoren 1160 267 782 245 430 022
davon mit Laufzeit bis zu 90 Tagen 838769 869 032 -30 263
Total Bankendebitoren 1639 780 1609 757 30 023 Raiffeisenbanken-Kreditoren auf Sicht 740 032 793 925 53893
Raiffeisenbanken-Kreditoren auf Zeit 4221 560 4675 196 —453 636
Raiffeisenbanken-Debitoren auf Sicht 314 299 220 554 93 745 davon mit Laufzeit bis zu 90 Tagen 1194 543 2027 149 -832 606
Raiffeisenbanken-Debitoren auf Zeit 2336072 2113223 222 849 Total Raiffeisenbanken-Kreditoren 4 961592 5469 121 -507 530
davon mit Laufzeit bis zu 90 Tagen 28 160 50 869 =22709
Total Raiffeisenbanken-Debitoren 2650 371 2333717 316 594 Kreditoren auf Sicht 102 891 81659 21232
Kreditoren auf Zeit 926 248 596 689 329 559
Wechsel und Geldmarktpapiere 4904 6530 -1626 davon mit Laufzeit bis zu 90 Tagen 429 378 87 959 341419
davon Reskriptionen und Schatzscheine 0 0 0 Spareinlagen 150 389 136 674 13715
Depositen- und Einlagehefte 51563 46 621 4942
Kontokorrent-Debitoren ohne Deckung 21127 18 658 2469 Kassenobligationen 435 759 448 726 -12 967
Kontokorrent-Debitoren mit Deckung 49 101 35034 14 067 Obligationen-Anleihen 331500 225000 106 500
davon mit hypothekarischer Deckung 44216 32924 11292 Pfandbriefdarlehen 1302 300 1197 050 102 250
Feste Vorschiisse und Darlehen o. Deckung 122 041 146 738 —-24 697 Total Kundengelder 3300 650 2732419 568 231
Feste Vorschiisse und Darlehen m. Deckung 35 862 38 655 521793
davon mit hypothekarischer Deckung 16 385 15019 1366 Sonstige Passiven 488 508 358 411 137 097
Kontokorrent-Kredite und Darlehen an davon Rechnungsabgrenzungen 105 330 87 959 o518
offentlich-rechtliche Korperschaften 924 585 907 703 16 882
Hypothekaranlagen 1955 546 1828 851 126 695
Total Ausleihungen an Kunden 3 108 261 2975 639 132 622
Wertschriften 2 405 153 2 241900 163253
davon mit Rangriicktritt 64 476 38 195 26 281
Dauernde Beteiligungen 0 0 0 Eigene Mittel:
Bankgebdude 16 800 17 200 -400 Genossenschaftsanteilkapital 190 000 175 000 15 000
Andere Liegenschaften 52 982 33100 19 882 Reserven 62 400 57 900 4500
Sonstige Aktiven 276 206 268 162 8044 Bilanzgewinn
davon Rechnungsabgrenzungen 168 355 172 832 -4 477 Gewinnvortrag vom Vorjahr 31
Jahresgewinn 11606 11637 111531 106
Bilanzsumme 10 175 054 9 525 627 649 427 Bilanzsumme 10 175 054 9 525 627 649 427
Total Forderungen gegeniiber Total Verpflichtungen gegeniiber
Konzerngesellschaften 4 586 1548 3038 Konzerngesellschaften 1853 6198 -4 345

Arbeitssicherheit - das ungeniitzte Sparpotential
der Schweizer Wirtschaft

Die neuesten Zahlen der
Kommission fiir Statistik
der Unfallversicherung
(KSUV) tiber Berufs-Unfal-
le und Berufs-Krankheiten
inderSchweizzeigeneine
ungebrochene Fortset-
zung der seit 1975 sehr
beunruhigenden Entwick-
lung.

Obwohl allein zwischen
1990 und 1992 die Zahl der
Beschaftigten um rund 5 Pro-
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zentabgenommen hat, hatsich
die Zahl der berufsbedingten
Unfalle und Krankheitenim glei-
chen Zeitraum nur um etwa 3
Prozent reduziert. Dies bedeu-
tet, dass sich die Zahl der Unfal-
le und Krankheiten pro Arbeit-
nehmer real weiter erhdht hat.

Die Kosten fuir die Schwei-
zer Volkswirtschaft daftr wer-
den heute auf jahrliche etwa
4,5 Milliarden Franken ge-
schatzt. Das sind nahezu 650
Franken pro Einwohner in un-

serem Land. Der Verband
Schweizerischer Unfallverh-
tungsfirmen (VSU) fuhrt diese
unbefriedigende Situation auf
das weitgehende Fehlen ver-
bindlicher Vorschriften und auf
die zu komplizierten und sich
gegenseitig behindernden Re-
gelungen des Vollzugs zurck.
Eigentlich hatten diein den letz-
ten 20 Jahren eingetretene Re-
duktion der Wochenarbeitszeit,
der Abbau von Uberzeit, die
Verlangerung des Ferienan-

spruchs und die in vielen Betrie-
ben eingeflihrte Automatisie-
rung im Herstellungsprozess zu
einem deutlichen Rtickgang der
Berufs-Unfalle und -Krankhei-
ten fhren mussen.

Halbierung moglich

Berufs-Unfélle und -Krank-
heiten werden auch heute noch
zu oftals unvermeidbare Schick-
salsschldage hingenommen. Sie
werden vom Gesetzgeber und
den Vollzugsbehérden auch



Erfolgsrechnung 1994

in 1000 Franken 31.12.94 31.12.1993 +/-

Aufwand
Passivzinsen 406 683 430 083 -23 400
Kommissionsaufwand 3 402 3359 43
Bankbehdrden und Personal 46 281 42 201 4080
Beitrage an Personalvorsorgeeinrichtungen 4624 4579 45
Geschafts- und Biirokosten 25 268 21278 3990
Steuern 3925 3185 740
Verluste, Abschreibungen und

Riickstellungen 54 615 96 682 —42 067
Jahresgewinn 11 606 11502 104
Total 556 402 612 869 -56 467
Ertrag
Aktivzinsen 360 560 396 790 —36 230
Ertrag der Wechsel und Geldmarktpapiere 268 290 -22
Kommissionsertrag 9762 14 203 -4 441
Ertrag aus dem Handel mit Devisen

und Edelmetallen 4638 5548 -910
Wertschriftenertrag 130 483 155589 =25 106
Ertrag der dauernden Beteiligungen 0 0 0
Verschiedenes 50 691 40 450 10 241
Total 556 402 612 869 -56 467
Aktivzinsen 360 560 396 790 -36 230
Ertrag der Wechsel und Geldmarktpapiere 268 290 =22
Zins- und Dividendenertrag aus

Handelsbestanden 17 750
Zins- und Dividenenertrag aus

Finanzanlagen 116 007
Passivzinsen —406 683 —430 083 23 400
Erfolg aus dem Zinsengeschaft 87903 -33 003 120 906
Zinsahnliche Kommissionen 707
Kommissionsertrag Kreditgeschaft 32
Kommissionsertrag Wertschriften

und Anlagegeschaft 8816
Ubriges Dienstleistungsgeschaft 208
Kommissionsaufwand -3 402
Erfolg Kommissions- und

Dienstleistungsgeschaft 6 360 0 6360

anders beurteilt als beispiels-
weise Verkehrsunfalle mit Per-
sonenschaden. Der VSU ist Uiber-
zeugt, dass in der Verhitung
von Berufs-Unféllen und -Krank-
heiten fur die Schweizer Wirt-
schaft ein enormes, bis heute
ungenutztes und vor allem un-
erkanntes Sparpotential vor-
handen ist.

So ist denn auch ein fuhren-
der Schweizer Spital-Pneumolo-
ge der Meinung, «dass die
Schweizer in Sachen Berufs-
krankheiten ein Entwicklungs-
land ist». Dasselbe gilt nach
Ansicht des VSU auch fur Be-
rufsunfalle. Es erscheint dem
VSU ohne weiteres mdglich, die

Zahl dieser Berufs-Unfalle und
-Krankheiten zu halbieren. Tech-
nische und organisatorische
Massnahmen, vor allem aber der
konsequente Einsatz geeigne-
ter Personlicher Schutzausri-
stungen (PSA) bilden die Mittel
dazu. Jahrlich kénnte in unse-
rem Land ein Milliardenbetrag
an Versicherungs-Pramien, Hei-
lungskosten, Renten und Pro-
duktionsausfall eingespart wer-
den. Dies ganz abgesehen von
der Tatsache, dass weniger Be-
rufs-Unfélle und -Krankheiten
unter den rund 3,5 Millionen
dagegenversicherten Arbeitneh-
mern auch weniger menschli-
ches Leid bedeutet. (vsu.)

Aktueller Buchtip:
Der Stand der Bauern

Als der schweizerische Bun-
desstaat 1848 gegrindet wur-
de, waren noch rund zwei Drit-
tel aller Beschéaftigten in der
Landwirtschaft tatig. Heute sind
esnoch knapp vier Prozent. Die-
ser Abnahme, die in allen mo-
dernen Volkswirtschaften zu
beobachten ist, hat jedoch den
Bauern und Bduerinnen nichtin
die Bedeutungslosigkeit ver-
dréngt. Im Gegenteil: Je weni-
ger Bauern es gab, desto wich-
tiger wurden sie auf der
poltischen Ebe-
ne.Zurzeitist
der Anteil
der bauerli-
chen Vertreter
in den Parla-
menten mehr als
doppelt so hoch
wie 1848. Land-
wirtschaftliche Fra-
gen haben in der 6f-
fentlichen Diskussion
grosses Gewicht und
vermdgen auch Themen-
kreise, die die gesamte Ge-
sellschaft betreffen, stark
zu beeinflussen (GATT, EU).

Zusammen mit den bur-
gerlichen Politikern haben es
die bauerlichen Interessenver-
treter im Verlauf des 20. Jahr-
hunderts verstanden, die Be-
deutung der Landwirtschaft mit
dem Selbstverstandnis der
Schweiz zu verknipfen. Die
Unterstitzung der Urprodukti-
on wurde zu einer der wichtig-
sten staatlichen Aufgaben und
erreichte zeitweise den Stellen-
wert der Landesverteidigung.

Der Historiker Peter Moser
hat zu diesem Thema ein inter-
essantes, 424 Seiten umfassen-
des Sachbuch geschrieben. Par-
allel dazu entstand ein Doku-
mentarfilm von Christian Iseli,
an dem der Buchautor eben-
falls mitwirkte und dessen Titel
auch «Der Stand der Bauern»
tragt.

Buch und Film sind nicht nur
fur B&uerinnen und Bauern,
sondern auch fur Konsumen-
tinnen und Konsumenten se-
hens- bzw. lesenswert, «weil
sie den Nagel, bzw. die Reali-
tat, auf den Kopf treffen»
(«St. Galler Bauer»).

(pd./ma.)

Peter Moser: Der Stand der Bauern. Bauerli-
che Politik, Wirtschaft und Kultur gestern
und heute. Huber Verlag Frauenfeld, 424
Seiten, 85 Franken.

Christian Iseli / Peter Moser: Der Stand der
Bauern. Fama-Film Bern, 1. Stunden.
Vereine und Schulen kénnen den Film fur
geschlossene Vorfuhrungen mieten
(Telefon 031 992 92 80).
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B RAIFFEISEN-RUNDSCHAU

Raiffeisenbank Frutigland,

Frutigen, in neuen Lokalitiaten

1992 schlossen sich die
Raiffeisenbanken Frutigen und
Reichenbach zur Raiffeisen-
bank Frutigland zusammen.
Ihr Geschéaftsgebiet umschliesst
die Gemeinden Frutigen, Adel-
boden (mit Zweigstelle), Kan-
dersteg, Kandergrund, Reichen-
bach (ebenfalls mit Zweigstel-
le) und Aeschi. Dank dem
grossen Kundenzustrom — die
Mitgliederzahl stieg von 1990
bis 1994 von 1427 auf 2638,
die Bilanzsumme im selben
Zeitraum von 84,6 auf 178,4
Millionen Franken — konnten
in den letzten Jahren neue
Arbeitsplatze geschaffen wer-

Foto: G. Maurer AG, Spiez

den. Gleichzeitig wurden aber
auch die Platzverhaltnisse in
den bestehenden Ré&umlich-
keiten knapp.

Um den Platzmangel zu
beheben, entschied man sich
far einen Neubau vor dem
bestehenden Rleggerhaus in
Frutigen. Mit dem Neubau
sind helle, kundenfreundliche
Bankraume entstanden. Nebst
einem Bancomat wurde eine
neue Nachttresoranlage in das
Bankgebdude integriert. Im
modernen Tresorraum haben
Uber 200 Tresorfacher Platz
gefunden.

(ma.)

Wiler Fasnacht 1995 fest in der Hand der
Raiffeisenbank

Kluge Koépfe im Fasnachts-
rummel. Zwei engagierte Ka-
dermitglieder der Raiffeisen-
bank Wil und Umgebung fihr-
ten in diesem Jahr das ver-
gnugliche Zepter: Bankdirek-
tor Robert Signer amtierte als
Hofnarr, sein Mitarbeiter Mike
Holenstein als Prinz Mike I. der
Fastnachtgesellschaft Wil.
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Traditionsgemass sprengten
die Fasnachtler unter den Klan-
gen der Prinzenfanfaren die
Stadtratsitzung im Rathaus zu
Wil. Stadtammann Josef Hart-
mann Ubergab dem Prinzen-
paar Mike I. und Bettina I. die
«Reichsinsignien». Stadtam-
mann Josef Hartmann hatte
dabei Angst, dass —wegen der

Haufung der Amter von Ange-
stellten der Raiffeisenbank —
die Finanzen fur den Stadtsaal
in den falschen Geldbeutel
abgezweigt werden koénnten,
zumal die Raiffeisenbank ge-
genwartig im Zentrum von Wil
einen Filial-Neubau erstellt.
Sicherheitshalber wurde «Stadt-
vater Sepp» deshalb von sei-

In der Abtestadt Wil
hatten wédhrend der
Fasnacht zwei Raiff-
eisenbédnkler das Sagen:
Hofnarr Robert Signer
(links mit Narren-Stab)
sowie das Prinzenpaar
Mike I. und Bettina I.

nem Finanzverwalter beglei-
tet, der den Verantwortlichen
auf die Finger schauen sollte.

Zum Nachfolger als Wiler
Hofnarr 1995/96 wurde Ubri-
gens der langjahrige Fussball-
trainer des FC Wil und heutige
Trainer der Zircher Grasshop-
pers, Christian Gross, ernannt.
Der ehemalige Internationale
lebt in Wil und verhalf dem FC
Wil zum Aufstieg in die Natio-
nalliga B.

Text und Foto:

Roland P Poschung



Raiffeisen-
bank ist
Station
am neuen
Dunant-
Weg

Nach dem Witz-, dem Ge-
sundheits-, dem Barfuss- und
dem Kulturweg sowie ver-
schiedenen «Chumm-und-
lueg»-Pfaden (deren Einrich-
tung ist den seinerzeitigen
Sendungen des Schweizer Fern-
sehens zu verdanken) wartet
das Appenzellerland mit ei-
nem weiteren thematischen
Wanderweg auf. Der neue
Pfad in Heiden ist Henry Du-
nant gewidmet. Mit seinen
Informationstafeln lasst der
thematische Weg nicht nur
den hier im Jahre 1910 ver-
storbenen Grinder des Roten
Kreuzes, sondern auch ein
interessantes Stlick der Ge-
schichte des Appenzeller Kur-
ortes sowie das hier eingerich-
tete Dunant-Museum kennen-
lernen. (Das Dunant-Museum
in Heiden ist bei freiem Eintritt
taglich von 9 bis 17 Uhr
geodffnet.)

Wichtige Station am neuen
Dunant-Weg ist das einstige
Nobelhotel «Freihof» als Wie-
ge des Appenzeller Kurortes
Heiden. Im «Freihof» befindet
sich heute die einzige Raiffei-
senbank des 6stlichen Appen-
zellerlandes.

Text und Foto:

Peter Eggenberger
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Musterli aus
dem Kofferli

Pro Jahr absolvieren Felicitas-Hostessen 35 000 Besuche bei
jungen Mdittern, um ihnen ein Kofferli im Wert von 200
Franken flr ihr Neugeborenes abzugeben. Unter den

Modsterli befindet sich seit neustem auch ein Angebot der

Raiffeisenbanken.

eit Anfang April arbeiten

die Raiffeisenbanken im

Bereich der Neugebore-

nen-Werbung mit der Fir-

ma Felicitas Promotions
AG zusammen. Dieses im zugeri-
schen Baar domizilierte Unterneh-
men verfiigtiiber ein gesamtschwei-
zerisches Netz von Mitarbeiterin-
nen, die werdende Miitter zu Hause
besuchen und Produkte und Dienst-
leistungen rund um die Geburt
vorstellen. Fiir die Raiffeisenban-
ken wird exklusiv das Jugendspar-
heft/-konto mit einer Ersteinlage
angeboten.

35 000 Besuche pro Jahr

Der Felicitas-Service arbeitet in
der Schweiz seit rund 30 Jahren mit
renommierten Anbietern zusammen.
170 Felicitas-Hostessen besuchen
pro Jahr 35000 Frauen in der
ganzen Schweiz. 70 Prozent der
Besuche, die jeweils zwischen 20
und 30 Minuten dauern, erfolgen
kurz vor der Geburt und 30 Prozent
nach der Geburt des Kindes.

Jede Hostess betreut ein Gebiet,
in dem sie auch wohnt. Sie kennt
also ihr Tétigkeitsgebiet und viel-
fach auch die Frauen, die sie be-
sucht. Die Hostess telefoniert vor
dem Besuch, fragt die schwangere
Frau, ob eine Prisentation erwiinscht
ist und vereinbart einen Bespre-
chungstermin.

Namhafte Firmen

Die Felicitas-Hostess iibergibt
den Frauen ein Ko6fferli mit einem
Totalwert von rund 200 Franken.
Darin sind Produkte und Angebote
von namhaften Firmen, die vorwie-
gend im Baby-Artikel-Bereich titig

Foto: Patrick Luthy

Bei jungen Mittern beliebt:
das Felicitas-Kofferli mit
Inhalt.

sind (zum Beispiel Pampers, Wan-
der, Nestlé, Milupa, Johnson &
Johnson, Procter & Gamble). Die
Branchen- bzw. Produkte-Eklusivi-
tdt ist in jedem Bereich gewihrlei-
stet.

DasRaiffeisen-Angebot wird somit
in einem interessanten Umfeld von
hochstehenden Marken-Artikeln
priasentiert. Es besteht aus einem
Gutschein fiir ein Jugendsparheft/
-konto mit einer Ersteinlage und
einem Geschenk. (fb./ma.)
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FRISBA AG, 6275 Ballwil
Tel. 041-89 16 66, Fax 041-89 33 94

Elektronische Kalkdestabilisierung —
die umweltfreundliche und wirksame
Methode zur Kalksteinbekampfung!

Schluss mit dem Kalkproblem!
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Die Vorteile ; BEcicrc YoTB oot
der

EWC-Gerate:

— schont die Umwelt, da kein Einsatz
von Chemie!

— beseitigt bestehende und verhindert neue Kalkablagerungen
— einfache Montage ohne Eingriff ins Leitungsnetz

— minimaler Stromverbrauch, wartungsfrei

— gunstiger Anschaffungspreis mit 2 Jahren Werksgarantie

— unveranderte Wasserqualitat

Senden Sie mir bitte unverbindlich detaillierte Unterlagen zu:

Name: Tel.:

Adresse:

daumann&co.
aaing

Obergasse 34, 8402 Winterthur, Postfach 786, Telefon 052/213 03 13

Wintergarten? -

~

Ihre Terasse wird zum traumhaften
Wintergarten. Anogal bietet lhnen
eine grosse Anzahl an Systemen an.

; VFY uflé'f";
Hinterliftete Fassade?
T L 2
Die ideale Fassade fiir das Einfami-
lienhaus, hinterliftet, Fugen prak-
tisch unsichthar, Selbstmontage
maglich

Das Anogal-Programm:

e Wintergiirten

* Balkonverglasungen

* Sitzplatzverglasungen

o Hinterliiftete Fassaden-Systeme
fiir das EFH

e Anogal-Alu-Fensterliden

* Haustiiren/Glasvordicher

anogalf

Anogal AG, beim Bahnhof, 5623 Boswil

Verlangen Sie detaillierte Unterlagen unter

Tel. 057 / 46 22 46

oder besuchen Sie unsere Ausstellung.
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W ECU-BONDS

Eine Anlagealternative

Der ECU-Bondmarkt hatin den vergangenen drei Jahren eine bemerkenswerte Enwicklung
vollzogen und findet heute bei Emittenten und institutionellen Investoren gleichermassen

grosses Interesse.

as Volumen der aus-

stehenden ECU-An-

leihen erreichte 1993

einen Betrag von tiber

138 Milliarden ECU,
wobei die Neuemissionen 6,87 Milli-
arden ECU betrugen. Die Emissions-
politik verschiedener Lander der EU,
hauptsdchlich Frankreich, Italien und
England, hat sicherlich den Bekannts-
heitsgrad von ECU-Anlagen erhoht.
Die Regierungskonferenz tiber die
Einfithrung einer Europdischen Wih-
rungsunion sowie die Maoglichkeit
einer gemeinsamen Wihrung inner-
halb der EU um die Jahrhundertwen-
de lieferten einen zusitzlichen An-
reiz, sich am ECU-Bondmarkt zu en-
gagieren.

Dennoch sollten die grundlegen-
den Prinzipien des ECU nicht aus den
Augen gelassen werden. Dazu zéhlt
vor allem die Tatsache, dass es sich
um einen Wihrungskorb handelt, der
Schwankungen einzelner Wihrungen
— wenn auch abgeschwicht — nach-
vollzieht. Als sich die Ratifikation der
Maastrichter Vertrage durch Abstim-
mungen in Ddnemark und England
sowie das Referendum in Frankreich
verzogerte, hatten viele Investoren
ihre ECU-Anlagen abgebaut.

Neubeurteilung

Der ECU, der iiber keinen «inlidn-
dischen» Markt verfiigt, geriet wih-
rend des allgemeinen Ausverkaufs an
den Bondmirkten — vor dem Hinter-
grund der Zinshausse in den USA —
etwas unter die Réder, nachdem viele
institutionelle Investoren aus Europa
ihr Engagement zugunsten der eige-
nen Wihrung reduziert hatten. Nicht
zuletzt unter dem Eindruck des wirt-
schaftlichen Aufschwungs in Europa,
welcher den Politikern eine gréssere
Bewegungsfreiheit — auch in der Ver-
folgung langfristiger Ziele—einrdumt,
hat sich jedoch die Diskussion um die
Einfiihrung einer Wihrungsunion
mittlerweile wieder belebt. Inden ver-
gangenen Monaten fand eine Neube-

urteilung des ECU statt, die auch an
den internationalen Borsenplitzen
zu steigenden Volumina und reger
Nachfrage in diesem Marktsegment
fiihrte.

Seit 1981

Der erste ECU-Bond wurde im
April 1981 fur eine franzosische Ge-
sellschaft herausgegeben. Seither hat
sichder ECU zu einer der populérsten
Wihrungen am Eurobondmarkt ent-
wickelt. Die meisten Emissionen in
ECU erfolgen in Form traditioneller
Obligationen mit festen Laufzeiten,
wobei Wandelanleihen eher selten
sind. Am ECU-Bondmarkt sind am
héaufigsten 6ffentliche Schuldner ver-
treten. Supranationale Organisatio-
nen, deren Rechnungslegung auf
ECU-Basis erfolgt, zdhlen zu den
grossten Emittenten in diesem Be-
reich. Dazu gehdren zum Beispiel
Institutionen wie die EIB (Européi-
sche Investitionsbank) sowie die Eu-
rofima (Gesellschaft zur Finanzierung
europdischer Bahnprojekte).

Auch die europdischen Staaten
beanspruchen in zunehmendem Mas-
se den ECU-Kapitalmarkt. Frankreich
hat 1993 bereits tiber 10 Prozent der
Kreditaufnahme mit Staatsanleihen
in ECU abgedeckt. Die Lancierung

liquider «Jumbo»-Anleihen mit Lauf-
zeiten bis zu 30 Jahren gaben der
Entwicklung des ECU-Bondmarktes
weiteren Auftrieb. Diesen Anleihen —
mit einem Volumen von 1 Milliarde
ECU bis 3,370 Milliarden ECU — ist
aufgrund der hohen Liquiditdt und
erstklassiger Bonitdt der Schuldner
eine Funktion als «benchmark»-Bond
zugedacht.

Ein Aufschwung an den europdi-
schen Mirkten im ersten Halbjahr
1995 konnte den Kapitalzufluss am
ECU-Bondmarkt beschleunigen und
einen Renditeriickgang zur Folge ha-
ben.

ECU-Bonds sind im Vergleich zu
anderen europdischen Markten wei-
terhin billig. Wir erachten vor allem
fur Privatkunden ECU-Obligationen
mit Laufzeiten von vier bis sechs Jah-
renalsinteressant. Die Durchschnitts-
rendite lag zuletzt bei 8,34 Prozent.
Zu den Besonderheiten, die Anlagen
in ECU attraktiv erscheinen lassen,
zahlt fiir Investoren mit geringer Risi-
koneigung vor allem das hervorra-
gende Rating der Schuldner. Interna-
tionale Institutionen, nationale Be-
horden sowie Unternehmen, die iiber
eine Staatsgarantie verfiigen, sind in
diesem Marktsegment besonders hdu-
fig vertreten.

Zusammensetzung der europaischen
Wahrungseinheit (ECU)

in Prozent

FF 20,24

£11,72

HFL 10,16

DM 32,28

FR 0,25
DR 0,6
ESC 0,85

IRE 0,93

DKR 2,78
PTS 4,02

BFR 8,14
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W FERIEN IM ZELT

Tourismus in freier Natur

Die Zwange des taglichen Lebens und der Alltagsstress haben auf ganz nattrliche Weise
ihren Einfluss auf unsere Ferien. Es ist wenig erstaunlich, dass sich das Zelten und die Ferien
im Wohnwagen einer wachsenden Beliebtheit erfreuen.

ie tiberladenen Fahr-
plidne, die verstopften
Autobahnen, die
Gruppendisziplin, die
Bevormundung eines
Reisefiihrers, die Vorschriften der
Herbergen und viele andere Hinder-
nisse schrinken unsere Freiheit auf
den sogenannten organisierten Rei-
sen erheblich ein. Frei leben heisst
heute, sich regelméssig von diesem
Druck zu befreien, durch unabhén-
gige Ferien in einer weiten unbe-
rithrten Umgebung, abseits von
Larm und Luftverschmutzung.
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Uber eine Million Betten

Tourismus in freier Natur, den
man selbstin einer Zeit der Krise und
Rezession nur schwer missen méch-
te — auch auf die Gefahr hin, auf
andere Sachen verzichten zu miis-
sen.

Durch das Leben in freier Natur,
an einer guten Lage, bleibt man in
Form, wihrend andere gestresste
Leute ein Fitnesszentrum aufsu-
chen, damit sie um jeden Preis fit
bleiben. Nach Angaben des Schwei-
zerischen Amtes fiir Tourismus zihlt
unser Land 6300 Hotels, Motels,

Pensionen und Kurhotels mit einer
Kapazitit von 270 000 Betten. Die
Parahotellerie verfiigt tiber 840 000
Betten, davon 370 000 in Chalets
und Ferienwohnungen, 7300 in un-
gefdhr 80 Jugendherbergen, 226 000
in Massenlagern und 238 000 auf
Camping- und Caravanplétzen. To-
tal sind in der Schweiz ungefihr
1,11 Millionen Betten verfiigbar.

In der Warme des Hotels

Die Schweizer Hotels bieten
einen immer besseren Komfort,
obwohl gewisse Hotelbesitzer manch-



mal zu lange warten, bis sie die
noétigen Renovationsarbeiten aus-
fithren. Kurz, mit den Hotels verhilt
es sich wie mit der Eisenbahn: wenn
man Mitte des Jahrhunderts auf dem
Hohepunkt des Fortschrittes war,
sind heute viele Installationen ver-
altet.

Die Grossstiddte verzeichnen die
beste Bettenauslastung und den

grossten Anteil an auslidndischen
Gasten (81 Prozent), gefolgt von
den Gebieten um einen See (63
Prozent) und den Bergstationen (56
Prozent). Alle andern Gebiete wei-
sen beziiglich Ubernachtungen eine
schweizerische Mehrheit auf (48
Prozent Auslénder).

Im Gegensatz zum Zelt oder zum
Wohnwagen bleibt das Hotel wih-

Die Parahotellerie in der Schweiz

H Ferienwohnungen

B Massenlager

Ubernachtungen 281,6 Ubernachtungen 37,2
Lebensmittel 305,9 Lebensmittel: 49,6
sonstige Kosten 301,4 sonstige Kosten 46,0
Total 888,9 Total 132,8
H Camping H Jugendherbergen

Ubernachtungen 23,8 Ubernachtungen 18,1
Lebensmittel 61,2 Mahlzeiten 18,1
sonstige Kosten 60,5 sonstige Kosten 6,5
Total 145,5 Total 30,5

Betrage in Milliarden Franken. Zahlen aus dem Jahr 1993.

rend der Ferien immer am gleichen
Ort, was die Bewegungsfreiheit
erheblich beeintrachtigt. Die Be-
diirfnisse eines Familienvaters nach
Erholung miissen jedoch ebenfalls
beriicksichtigt werden. Dieser ist
oft gezwungen, den Wohnwagen zu
putzen, im Supermarket einzukau-
fen, kleine Gerichte zu kochen und
die Wische zu besorgen, nachdem
er sich das ganze Jahr hindurch um
seine Familie gekiimmert hat. Ganz
nach dem Motto: Wer gerne zeltet
oder Ferien im Wohnwagen ver-
bringen will, muss sich eben um den
Abwasch kiimmern!

Boom bei Wohnmobilen

Die Wohnmobile sind im allge-
meinennach ihrer eigentlichen Funk-
tion benannt: Camping-Cars, Mo-
bilhomes, Caravanes, Camping-Bus.
Wenn auch ihr Preis relativ hoch ist,
bieten sie doch das beste Preis/
Leistungs-Verhéltnis. Denn sie ver-
fiigen alle tiber eine Kiiche und
ein Wohnzimmer, das in ein
Schlafzimmer umgewandelt wer-

Foto: The Image Bank
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So belohnt die Raiffeisenbank
ihre Mitglieder

Ein exklusives Vorzugsangebot Profitieren Sie
Als Mitglied der Raiffeisenbank profi-  Eréffnen Sie doch gleich Ihr Raiffeisen-
tieren Sie jetzt von einem besonderen  Mitglieder-Sparkonto. Wenn Sie noch
Angebot: Einem Sparkonto mit deut- nicht Raiffeisen-Mitglied sind, ist dieses
lich héherem Zins, wie Sie ihn sonst nur  exklusive Vorzugsangebot ein guter
fur langerfristige Anlagen erhalten. Grund, Mitglied zu werden!

Sparen ganz nach Wunsch Kommen Sie vorbei. Eine persénliche
Das Raiffeisen-Mitglieder-Sparkonto  Beratung lohnt sich!
ist die ideale und sichere Sparform fur
langerfristige Sparziele. Trotzdem sind
Sie flexibel, denn Sie kénnen jederzeit
wieder bestimmte Betrdge abheben.

Hoherer Zinsertrag
Der Vorzugszins fur Raiffeisen-Mitglie-
der gilt schon ab der ersten Einzah-

lung. Und zwar auch fiir kleinere RAIFFEISEN

Guthaben.

Die Bank, der man vertraut.



lllustrationen: Erik Vogelsang / B&S

den kann. Ausserdem hat diese
Form von Tourismus einen bemer-
kenswerten Aufschwung erfahren.

Das erste Wohnmobil wurde 1967
aus England auf unseren Kontinent
importiert. Nach einer langsamen
Einfiihrungsphase schétzte man de-
ren Zahlin Europa 1986 auf350 000.
Acht Jahre spiter waren es bereits
tiber eine Million. Der grosse Erfolg
des schweizerischen Wohnwagen-
salons, der alljahrlich im Oktober in
Bern stattfindet, ist mit seinen iiber
hundert Ausstellern ein guter Be-
weis dafiir.

Viele Rentner

Die Campingplidtze haben sich
auf diese Entwicklung eingestellt
und grosse Anstrengungen unter-
nommen, um das Angebot fur die
Wohnmobile attraktiver zu gestal-
ten. Mit den berithmten 6ffentlichen
«Euro-Relaisy-Kabinen, die vor
allem in der Romandie vorkommen
(in Europa gibt es zur Zeit lber
100), bieten die Kantone den Wohn-
wagen-Besitzern saubere Orte an,
um ihre Toiletten 6kologisch und
geruchlos zu reinigen und ihren
Wassertank mit Trinkwasser zu fiil-
len.

Eine Studie zeigt, dass es sich bei
den Anhdngern der Ferien im Wohn-

wagen um Leute mit einem oberen
mittleren Einkommen handelt. Vie-
le unter ihnen sind Rentner. 90
Prozent sind verheiratet. Im Durch-
schnitt zidhlt eine Familie drei Per-
sonen. Weiter besagt die Studie,
dass diese Leute ihr Fahrzeug das
ganze Jahr hindurch beniitzen und
eine beachtliche Kilometerzahl ab-
fahren, dass diese immer neue
Pldtze suchen, den Sport lieben und
die Gastfreundschaft schitzen.

Das Leben im Zelt

Die Zelte und die zusammen-
klappbaren Wohnelemente ermog-
lichen ein Leben in freier Natur und
ein Ubernachten fiir jedes Budget.
Diese Art Wohnen, vergleichbar mit
dem Leben in einem Wohnwagen,
ldsst viel Platz offen fiir eine Viel-
zahl von Zubehor, der vom Klapp-
tisch und den -stiithlen, Schlafsdk-
ken, tiber Geschirr, Kiithlschrinke
und Gasrechauds bis hin zum auf-
blasbaren Bassin und den Sportarti-
keln reicht.

All diese Gegenstinde finden
leicht in einem Koffer auf dem
Wagendach Platz. Die kleinen leichten
Zelte konnen sogar zusammen mit
dem Schlafsack auf dem Gepéack-
triger des Velos oder in einem
grossen Rucksack mitgenommen

werden, wie es schon seit langer
Zeit von den Trampern praktiziert
wird.

Freude am Abenteuer

Dies erhoht die Freude am Aben-
teuer unter freiem Himmel noch. Es
gibt 600 Camping- und Caravan-
plitze in der Schweiz, die insge-
samt 240 000 Personen fassen kon-
nen, das heisst, durchschnittlich
400 pro Zeltplatz.

Ubrigens fiihrt der Touring Club
der Schweiz (TCS), der ungefihr
ein Drittel der Campingplitze in der
Schweiz verwaltet, seit diesem Jahr
eine Neuerung auf einigen Cam-
pingplitzen ein, insbesondere in
Sion, Martigny und St. Moritz: die
«Bengaliy, eine Art Bungalow aus
Tuch, vollstindig mébliert und aus-
geriistet, fiir vier bis fiinf Personen,
«wo Sie nicht mehr brauchen als
Ihre Bettwische und Kaffeefilter».
Der Preis fiir diese Bungalows
belduft sich auf 60 Franken pro
Ubernachtung in der Zwischensai-
son und 85 Franken in der Hochsai-
son — verglichen mit 55 bis 77
Franken fiir die Viererzelte mit
kompletter Ausriistung und 20 bis
26 Franken fiir ein kanadisches Zelt
ohne Zubehor.

Hotel

Die Preise im Hotel schwanken im
allgemeinen von 40 bis 180 Fran-
ken pro Person. Diese Zahlen variie-
ren jedoch und sind von der jewei-
ligen Hotelkategorie und der Touri-
stensaison abhdngig. So kann man
einerseits fur weniger als 40 Fran-
ken pro Person Ubernachten -
wenn auch diese Hotels eher selten
sind. Andererseits kostet eine Prasi-
dentensuite in einem «Palace Ho-
tel» Uber Tausend Franken pro
Tag . ..

Wohnmobil

Ein Standplatz fur ein Wohnmobil
fr vier Personen kostet auf einem
Campingplatz des TCS nur 35
Franken, das heisst, weniger als 9
Franken pro Person und Nacht. Die
Kosten fur ein neues Wohnmobil
schwanken zwischen 23 750 und
89 800 Franken, je nach Grosse,
Komfort und Ausriistung. Spezielle
Occasionsfahrzeuge, ab MFK, sind
schon glnstiger erhaltlich. Man
kann diese auch mieten, fiir 710 bis
970 Franken die Woche, plus 65
Rappen pro Kilometer, je nach
Grosse und Dauer.

Zelt

Das «wilde Campen» ware wohl
aus finanzieller Sicht die beste
Lésung. Diese Praxis ist im allgemei-
nen jedoch verboten. Auf dem TCS-
Campingplatz zahlt man pro Nacht
flr ein kanadisches Zweierzelt un-
gefahr 22 Franken, was pro Person
mehr kostet (11 Franken) als mit
einem Camping-Car oder Caravan.
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VON
YVES
CRETTAZ

W BERUFSBILDUNG

Via Lehre zur Berufsmaturitat
und zur Fachhochschule

Seit kurzer Zeit bereiten sich zehntausend Lehrlinge in der Schweiz auf eine hohere
Fachschule vor, ohne schwierige Aufnahmeprifungen absolvieren zu mussen: die Berufs-

maturitat macht's moglich.

weifellos ist eine gute
Berufsbildung eine der
sichersten Investitionen
in die Zukunft. Dieser
Aufwand lohnt sich, vor
allem im Hinblick auf die stdndigen
grundlegenden wirtschaftlichen Ver-
dnderungen, den rasanten techni-
schen Fortschritt und die mehr oder
weniger direkten Einfliisse der eu-
ropdischen Integration mit all den
damit verbundenen Problemen der
Anerkennung der Diplome.

Die Lehrlinge in der Schweiz
fihlen sich oft zu recht unserem
Bildungssystem gegeniiber benach-
teiligt, werden doch vor allem die
Gymnasiasten und Akademiker be-
vorzugt. Dank der Berufsmaturitit,
die seit zwei Jahren schrittweise in
allen Kantonen unseres Landes ein-
gefihrt wird, diirfen sich die Lehr-
linge nun vermehrt Hoffnungen auf
einen Studienplatz an einer hoheren
Fachschule machen.

System neu Gberdenken

Werfen wir nun einen kurzen
Blick auf diesen dritten, nicht aka-
demischen Bildungsweg, der sich
noch in einem Anfangsstadium be-
findet und sich vor allem an junge
Erwachsene richtet, die bereits {iber
eine allgemeine Fachbildung verfii-
gen: die hoheren Fachschulen. Bund
und Kantone werden von 1996 bis
2003 fast vier Milliarden Franken
investieren, um aus den drei beste-
henden Fachschultypen HTL (H6-
here Technische Lehranstalt), HWV
(Hohere Wirtschafts- und Verwal-
tungsschule) und Hohere Fachschu-
len fiir angewandte Kunst Fach-
hochschulen zu machen.

Diese Umbenennung ist nicht
ganz so unbedeutend, wie es auf den
ersten Blick scheinen mag. Es geht
in der Tat darum, diese Fachhoch-

26 PANORAMA RAIFFEISEN 4/95

schulen den Universititen gleich-
zustellen — «gleichwertig, aber an-
ders» —und somit einem Trend, der
in den meisten industrialisierten
Léindern beobachtet werden kann,
zu folgen.

Im Gleichklang mit

andern Ldndern

Grossbritannien hat diesbeziig-
lich Pionierarbeit geleistet. Bereits
Mitte der 60er Jahre haben die
Schulbehoérden «Polytechniken»
geschaffen, um die Universitidten zu
entlasten und dem wachsenden Be-
diirnis nach einer berufspraktischen,
firmen- und somit arbeitsmarktbe-
zogenen Ausbildung zu entspre-
chen.

In Deutschland entwickelten sich
Anfang der 70er Jahre die Fach-
hochschulen, einerseits aus den
gleichen Griinden, aber auch, um
das schwierige Problem der interna-
tionalen Anerkennung der Diplome
zu losen. Zur gleichen Zeit fiihrte
Frankreich drei Studienrichtungen
ein, die grosse Ahnlichkeit mit
unseren zukiinftigen Fachhochschu-
len haben: die Hochschulinstitute
fiir Technologie, die Berufshoch-
schulen und die nationalen Inge-
nieurschulen.

Schnelles Tempo

Die Schweiz hat erst 1990 einen
ersten Schritt in diese Richtung
getan. Seither zeichnete sich jedoch
eine erstaunlich schnelle Entwick-
lung ab, hat doch der Bundesrat im
Mai 1994 einen diesbeziiglichen
Gesetzesentwurf verdffentlicht, der
eigentlich noch dieses Jahr ange-
nommen werden sollte. Daraus ver-
lautet, dass das hohe Niveau der
zukiinftigen Fachhochschulen eine
bessere Allgemeinbildung erfordert,
als man wihrend der Lehre in der

Berufsschule durch den obligatori-
schen Unterricht erhilt.

Die Berufsmaturitat

In andern Worten, um die Tiiren
zu einer dieser Fachhochschulen zu
6ffnen, braucht man einen Schliis-
sel. Und dieser Schliissel ist die
vielgepriesene Berufsmaturitt.
Wihrend die Fachhochschulen heu-
te noch der Zukunft angehdren, gibt
es die Berufsmaturitét bereits. Vor-
laufig ermoglicht sie noch den
Zugang zu einer Fachhochschule,
die sich in folgende vier Typen
unterteilen:
B Diec technische Berufsmaturitit,
die die Aufnahme in eine HTL
ermoglicht.
B Die kaufménnische Berufsmatu-
ra mit der Moglichkeit, die HWV zu
absolvieren.
B Die kiinstlerische Berufsmatura
mit Zugang zu einer Fachhochschu-
le fiir angewandte Kunst.
B Die Berufsmatura fiir eine ge-
werblich-industrielle Fachhochschule.

Grosser Erfolg

In den meisten Kantonen hat der
Lehrgang fiir die technische Berufs-
matura im Herbst 1993 begonnen,
derjenige fiir die Handelsmatura ein
Jahr spéter. Der Erfolg dieser Matu-
ritdtstypen hat in kurzer Zeit alle
Erwartungen iibertroffen. Denn ge-
samtschweizerisch haben sich schon
zehntausend Lehrlinge in 150 ver-
schiedenen Schulen (Berufsschu-
len, Handelsschulen oder gewerb-
lich-industrielle Berufsschulen) an-
gemeldet.

Im Moment stecken die Maturi-
titstypen fir Kunst- und gewerb-
lich-industrielle Fachhochschulen
noch in den Kinderschuhen. Die
entsprechenden Studienplédne sind
zur Zeit in Abkldarung; die diesbe-
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ziiglichen Richtlinien sollten im
Frithling 1996 herausgegeben wer-
den.

Grundidee dieser

Ausbildungsart

Dieser neue Maturititstyp ver-
mittelt eine kulturelle Allgemein-
bildung mit einem hohen Niveau in
Sprachen, Geschichte, Mathematik
und Wissenschaften.

Jeder Schiler kann zwischen
einem der beiden folgenden Model-
le auswéhlen:

B Das integrierte Modell: die Kur-
se erfolgen wihrend der Ausbil-
dungszeit zusétzlich zum Unter-
richt der Berufsschule.

B Das Vollzeitmodell (Ausbildungs-
zeit+ 1 Jahr): zwei Semester Schule
unmittelbar nach der Lehre. Bei
dieser Variante wird ein jdhrliches
Schulgeld erhoben, das je nach
Kanton variiert. Im Kanton Waadt
zum Beispiel betrigt dieses 720
Franken fur einen Schiiler aus dem
eigenen Kanton. Fiir Auswirtige
sind 2400 Franken zu bezahlen.

Bei dieser Ausbildung stellt der
Kanton das Maturitdtsdiplom aus,
das im Prinzip den Zugang an eine
Fachhochschule ohne Examen er-
moglicht.

Dies sind die Hauptmerkmale
dieses neuen Ausbildungswegs «Lehre
— Berufsmaturitidt — Fachhochschu-
leny, der eine Parallele zum klassi-
schen Studienweg «Gymnasium —
Maturitdt — Universitét» bildet.

Alternative

zum Gymnasium

Fir die begabteren Lehrlinge,
die besonders motiviert sind, eine
Karriere mit mehr Verantwortung
und Kompetenz einzuschlagen, be-
deutet die Berufsmaturitit ein Ende
einer langjdhrigen Ungerechtigkeit,
denn ihre Ausbildung endete jahre-
lang in einer Sackgasse. Heute
dirfen sie und ihre Eltern die
Berufslehre als reelle Alternative zu
einem Gymnasium betrachten.

Es ist zu hoffen, dass die Berufs-
maturitdt der bisherigen Berufsbil-
dung zu neuer Bliite verhelfen kann.
Auf jeden Fall dirften sich die
Aussichten der Lehrlinge bedeu-
tend verbessern. In der Tat verzeichnen
die aktuellen hoheren Fachschulen
zur Zeit nur 3 Prozent Lehrlinge.
Dieser Prozentsatz wird sich dank
diesem neuen Bildungsweg in Zu-
kunft sicher noch erhohen.
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m KRAUTERANBAU

Duft aus Balkonzucht

Krauter sind anerkannte Heilpflanzen. Sie wirzen Gerichte, machen sie leicht verdaulich
und ersetzen weitgehend das ungesunde Salz. Auf dem Balkon selbst gezogen, stehen sie
jederzeit frisch zur Verfligung.

iir den Kriuteranbau auf
dem Balkon wihlt man
am besten zwei Kistchen,
mindestens 20 Zentime-
ter breit und etwa einen
Meter lang. Ins erste werden mehr-

jihrige Krduter wie Estragon, Lieb-

stockel, Salbei, Schnittlauch, Thy-
mian, Ysop oder Zitronenmelisse
gepflanzt. Goldmelisse setzt man
am besten separat in ein grosses

v

Ob frisch oder getrocknet:
Basilikum verleiht Gerichten
den nétigen Pfiff.

Gefdss. Bohnenkraut gibt es auch
als mehrjdhriges Gewéchs mit rela-
tiv harten Blattern, die sich jedoch
ausgezeichnet trocknen lassen.

Mit Geduld wappnen

In das zweite Kistchen kommen
einjdhrige Arten wie Basilikum,
Bohnenkraut, Borretsch, Dill, Ka-
puzinerkresse und Majoran. Beim
ersten Frost gehen diese Kréuter ein

Bohnenkraut macht Gerichte
leicht verdaulich und be-
kémmlich.

und werden samt der verbrauchten
Erde auf den Kompost gekippt.
Wer mehrjahrige Kriuter selbst
aussiden will, muss sich mit Geduld
wappnen: Die Kultur vom Samen-
korn zum erntereifen Busch ist lang,
beim Rosmarin dauert sie minde-
stens zwei Jahre. Auf Wochenmérk-
ten und in Gartencentern sind jetzt
Jungpflanzen erhiltlich. Sie konnen
einzeln in grossere Topfe gesetzt

Borretsch schmeckt nach
Gurken, auch die Bliiten sind
essbhar.

Sind die Utensilien bereit?

Klug ist, wer jetzt seine Gartenge-
rate und Hilfsmittel Gberprtft und
notfalls erganzt. Jedes Jahr ist das
Angebot an mehr oder weniger
praktischen Neuheiten grosser. Da-
mit Sie nicht in Euphorie geraten
und lhr Budget sprengen, ist eine
Einkaufsliste nutzlich.

Die wichtigsten Gartengerdte im
biologischen Anbau sind:

B Grabgabel zum tiefen Lockern
der Erde, ohne die Scholle zu
wenden;

W Krauel zum Lockern;

W Sauzahn, der sich jedoch kaum
far schweren Boden eignet;

W Kombihacke (Haueli) zur Verfei-
nerung grober Erdknollen;

W Rechen zum Abrechen von Mulch
oder zur Bodenverfeinerung, wie

auch zum Andricken von Saatril-
len;

H Schaufel und Gabel zum Kompo-
stieren.

Unentbehrlich sind Giesskanne,
Kompostsieb, Gertel zur Zerkleine-
rung von Mulchmaterial, Garten-
schere, Gartenhandschuhe, Ernte-
korb und Kubel.
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werden, oder zu viert in ein Balkon-
kistchen.

Drainage ist wichtig

Eine fingerdicke Drainage aus
grobem Kies oder Tonscherben sorgt
fiir einwandfreien Wasserabzug. Das
Pflanzsubstrat soll ndhrstoffreich
sein. Die Blumenerde deshalb mit
Kompost anreichern oder mit einem
organischen Langzeitdiinger, etwa
einer Handvoll Hornspédnen auf
einen Zehn-Liter-Kessel voll Erde.

Soviel Substrat ins Gefdss fiil-
len, dass die Anwuchsstelle der
Pflanze zwei fingerbreit unter den
Rand zu stehen kommt. Topf in der
Hand kopftiber umdrehen, Gefdss-
rand auf einer Tischkante leicht
aufschlagen, damit sich der Wurzel-
ballen 16st.

Den Kriuterstock an seinen neu-
en Standort setzen und soviel Erde
einfiillen, das ein Giessrand frei-
bleibt. Gut andriicken und tiichtig
einschwemmen. Die ersten Tage

Die Goldmelisse 6ffnet tig-
lich neue Bliiten, die fiir Tee
und Sirup verwendet werden.

nach dem Umsetzen diirfen die
Kriuter weder der prallen Sonne
noch kalten Nichten ausgesetzt
sein. Je nach Hohenlage muss noch
bis Ende Mai mit Nachtfrost ge-
rechnet werden. Pflanzen notfalls
mit einem doppelten Zeitungsblatt
schiitzen, das mit Steinen oder
Wischeklammern am Wegfliegen
gehindert wird.

Anzucht aus Samen

Einjéhrige Krduter konnen leicht
aus Samen gezogen werden. Gehen
Sie aber sparsam mit den Sdmchen
um, sonst wachsen die Pflanzen zu
dicht und behindern sich gegensei-
tig im Wachstum. Gesat wird in gut
befeuchtete Blumenerde direkt ins
Balkonkistchen oder in Saatscha-
len. Feine Sdmchen wie Basilikum
nur ins feuchte Substrat driicken,
grobere wie Borretsch mit wenig
Deckerde tibersieben.

Gleichmissige Feuchtigkeit ist
fir die Keimung wichtig. Saat

Majoranbliiten eignen sich
sogar fiir haltbare
Duftstrausse.

deshalb mit Haushaltfolie oder ei-
ner Glasscheibe abdecken. Zeigt
sich erstes Griin, Abdeckung entfer-
nen und tdglich mit einem Wi-
schesprayer besprithen. Falls die
jungen Kréauter zu dicht wachsen, so
werden iiberschiissige Exemplare
ausgezupft; sie konnen in ein ande-
res Gefiss versetzt werden.

Vorrat flir den Winter

Die grosste Heilkraft haben Kriu-
ter, wenn sie frisch geerntet und roh
iiber Gerichte gestreut werden. Aus-
ser Schnittlauch und Dill, die ihr
Aroma verlieren, kénnen alle tibri-
gen Gewlirzpflanzen an einem schat-
tigen Ort als Wintervorrat getrock-
net werden. Schnittlauch ldsst sich
tiefgefrieren, wie auch Peterli, Ba-
silikum, Bohnenkraut, Kerbel oder
Dill.

Tip: Krduter kleinschneiden und
im Eiswiirfelbehilter einfrieren. Die
gefrorenen Wiirfel lassen sich platz-
sparend in Beutel packen.

Rosmarin passt zu Gefliigel,
Kaninchen und fiir Grill-
marinaden.

Einige schworen auf Pflanzmes-
ser, andere nehmen Setzholz oder
-schaufel. Weitere nttzliche Gerate
sind Pendelhacke, Bodenltfter, kur-
ze Doppelhacke und Setzschnur.
Wo méglich, denke man auch an
Regen- und Jauchefasser. Wer we-
der Zeit noch Gelegenheit hat,
selbst fur Jauchen und Krauteraus-
zlge zu sorgen, findet Konzentrate
dieser biologischen Hilfsmittel im
Handel.

Je nach Gartengroésse lohnt sich die
Anschaffung einer Karrette zum

Ausbringen des Kompostes sowie
einen Héacksler oder Schredder um
Gartenabfélle zu zerkleinern. Da
diese Geréate eher teuer sind, konn-
ten sich einige Hobby-Gartner ge-
meinsam die Kosten und die Nut-
zung teilen.

Uberlegen Sie sich, ob und wo Sie
Folien, moéglichst aus verrottbarem
Material wie Zellulose statt Plastik,
verwenden wollen. PflanzhUtchen,
Vogelnetzte, Schneckenzdune, Gar-
tenschlauch oder sogar eine Be-
wasserungsanlage sind je nach

Gartengrosse nitzlich. Auch im
Bio-Garten bendtigen die Pflanzen
Nahrung.

Statt Kunstdinger sind es praktisch
nur Abfall-Produkte tierischer, pflanz-
licher und mineralischer Herkunft.
Das beste ist harmonisch zusam-
mengesetzter Kompost, den man
sogar bei Gemeinschaftsanlagen
sehr glinstig beziehen kann. Erkun-
digen Sie sich in Ihrer Wohnge-
meinde. (eb.)
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BlO-SAUNA

bringt neue Dimensionen! In der Biosa® geniessen Sie ein mildes
Klima mit 55°C und 45% Luftfeuchtigkeit. Soft-Krauter-Inhalierbad,
Licht-Therapie und Aktiv-Sauerstoff.

Durch einfaches Umschalten wechseln Sie von der Biosa® wieder
zur traditionellen Finnland-Sauna. Problemloser Einbau. Service in
der ganzen Schweiz. Eigene Fabrikation. Individuelles Design.
Unterlagen: [ Bio-Sauna [JSoft-Klima-Sauna [ Finnland-Sauna
I Block-Sauna [ Selbstbau-Sauna [J Sauna-Zubehér [0 Dampfbad
[J Whirl-Pools [ Solarien [ Fitness-Gerate

Besuchen Sie die permanente Ausstellung in Wadenswil. 8

Fiir Unterlagen hitte dieses Inserat einsenden (Absender angeben).

Original Design*
aus Finnland
Perfekt

+ aus der Schweiz
die Ausfiihrung

*Design: Eero Aarnio, Helsinki

KUNG

saunabau

Obere Leihofstrasse 59
Telefon: 01/780 67 55
Telefax: 01/780 13 79

Sotramo

Sotremo SA

8600 Diibendorf
Telefon 01/820 10 33
Telefax 01/820 10 82

MUNZSORTIER- UND ZAHLMASCHINEN
MUNZVERPACKUNGSMASCHINEN
BANKNOTEN-ZAHLMASCHINEN

SELBSTBEDIENUNGSAUTOMATEN
SPARDOSEN UND SCHLUSSELANHANGER
PEO-HULSEN FUR DIE MUNZVERPACKUNG IN ROLLEN

DIE GROSSTE AUSWAHL IN DER SCHWEIZ

Feuersichere Kassenschranke,
Kundensafes und Nachttresore:
Unsere Spezialitat zu lhrer
Slcherhelt Made in Sw:tzerland

Zeico AG
Bankeinrichtungen
Hermetschloostrasse 73
Postfach, 8048 Ziirich
Tel. 01-432 17 64

|
¥EICO

Spielplatzgerate aus Holz

Far Privat-Géarten und
o6ffentliche Anlagen.
Beispiele sind ausgestellt
an der Strecke Hedingen-
Ottenbach in Zwillikon ZH.

Personliche Beratung
nach Terminabsprache.
Telefon 01 761 77 88
Telefax 01 761 77 91

UHU Spielschiiiir
8910 Affoltern a.A.

Sie hat.

Spende Blut. Reﬁe Leben.
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B SCHWEIZER SPEZIALITATEN: WILLISAUER RINGLI

Geduld u

ibt,

wer sich nicht die Zahne
ausbeissen will

50 Millionen Willisauer Ringli bieten jahrlich nicht nur Genuss, sondern verlangen auch
technisches Know-how. Nur wer seine intakten Zahne testen mdchte, beisst bei der
Luzerner Spezialitat herzhaft zu. Empfehlenswerter ist es, sie zu brechen und auf der

Zunge zergehen zu lassen.

em Englander, der sich
einstin einem Briefan
das Willisauer Café
Amrein iiber das «alte
und steinharte Geback»
beklagte,dasihm beiseinem Besuch
serviert worden sei, war die richtige
Essweise offensichtlich unbekannt.
So hatte er im Willisauer Ur-
sprungshaus der Ringli nur Lob fiir
Kaffee und Kuchen iibrig, derweil
er die eigentliche Spezialitdt als
Angriff auf seine Zdhne empfand.

Original ohne Fett
Doch genau diese Héarte macht
das Besondere der Ringli erst aus.

Der mit wenig Weizenmehl weich
geknetete Teig besteht sicher aus
Zucker, Honig sowie Zitronenscha-
len. Dazu kommen nach Belieben
Salz, Zitroneno6l, Backpulver und
Orangen. Gebacken werden die
langstmaschinell hergestellten Ringli
alsdann bei einer Temperatur von
150 Grad, was ihnen Glanz und
durch den kristallisierenden Zucker
weisse Tupfen verleiht. Die im
Luzerner Landstddtchen konkurrie-
renden Bickermeister Walter Reng-
gli und Fritz Kneubiihler verwen-
den in ihren althergebrachten Re-
zepten jedoch kein Fett. Dieser
entscheidende Punkt verhilft dem

Willisauer Ringli zu einem Hirte-
grad, der auf der Skala der Gesteins-
hérten zu finden ist.

Deshalb empfiehlt es sich, das
Ringli zu zerbrechen und im Munde
mit Hilfe des Speichels zergehen zu
lassen oder gar zu lutschen. Fiir
Geniesser, welche sich diese Ess-
technik nicht aneignen mdochten,
gibt es jedoch Alternativen zum
zdhnezehrenden Knabbern.

Harte Ringli werden weicher,
wenn sie vor dem Verzehr eine
Stunde lang der Luft ausgesetzt sind
und dabei Feuchtigkeit aufnehmen.
Wem es gefillt, sollte sich auch
nicht scheuen, das Ringli beim




Tunken in den Kaffee aufzuwei-
chen.

Auch weichere Version

kduflich

Unterdessen hat indes die freie
Marktwirtschaft dafiir gesorgt, dass
weichere Ringli schon im Laden
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Willisauer
Ringli:

Ideal zum
Lutschen.

erhiltlich sind. Das Luzerner Fami-
lienunternehmen Hug AG verkauft
neben den originalen auch extrafei-
ne Willisauer Ringli, die pflanzli-
ches Fett enthalten. Per 1. Mérz
dieses Jahres hat der in Malters
domizilierte Betrieb nach den Ver-
triebsrechten auch die Produktions-
rechte der grossten Herstellerfirma,
der Biscuits Willisau AG, iibernom-

men. Die Biscuits Willisau AG hat
1994 allein in der Schweiz rund 20
Millionen Ringli abgesetzt.

Dass ein Malterser Unternehmen
die meisten Ringli an den Mann und
an die Frau bringt, darf die Willisau-
er nicht heftig storen. Denn erstens
kommen die Ringli immer noch aus
Willisauer Backstuben, und zwei-
tens ist die Spezialitdt ohnehin mit
einiger Sicherheit nicht in Willisau
selber erfunden worden. Ein in
Willisau wirkender, aus dem ehe-
mals bernischen Aargau stammen-
der Béicker namens Heinrich Mau-
rer lernte durch seine zweite Heirat
die in einem luzernischen Schloss
gebackene Kostlichkeit erst ken-
nen. Aber alles der Reihe nach . . .

Die Ursprungsgeschichte

Der 1819 in Schmiedrued gebo-
rene Bauernsohn liess sich nach
ruhelosen Gesellenjahren schliess-
lich in Willisau nieder. Dort heirate-
te Heinrich Maurer 1846 erstmals.
Nach dem Tod seiner ersten Frau
vermdihlte er sich 1858 mit Martha
Peyer, die mit dem Geschlecht der
Pfyffer von Schloss Heidegg ver-
wandt war. Das Schloss im Luzer-
ner Seetal hiitete damals eine Haus-
spezialitdit, die Martha Peyer —
erlaubterweise oder nicht — sozusa-
gen als Mitgift in die Ehe mit dem
Bicker einbrachte. Heinrich Mau-
rer erkannte bald das geschéftliche
Potential des honigsiissen Gebicks
und widmete es seiner Wahlheimat:
Das Willisauer Ringli war geboren.

Diese wahrscheinlichste Ur-
sprungsgeschichte ldsst vermuten,
dass in Willisau Ende der 50er Jahre
des letzten Jahrhunderts die ersten
Ringli kéduflich waren. Als Heinrich
Maurer 1882 starb, erbte Sohn
Robert das Geschéft und das Origi-
nalrezept. Nach dessen Tod 1922
verkaufte die Witwe von Robert

Maurer die Backanleitung an den
Pédchter der Maurer-Béckerei, Mo-
ritz Amrein. In der Folge entstand in
Willisau das Café Amrein. Dem-
nach steht der jetzige Inhaber des
Lokals, Walter Renggli, in direkter
Abstammung zum ersten Hersteller
von Willisauer Ringli auf Willisau-
er Boden.

Ein Fall fiir die Richter

Doch zur Bestitigung dieses
Umstands mussten sich erst noch
Richter die Kopfe zerbrechen. 1937
entschied das Bezirksgericht, dass
nur die Biackerei Amrein das Origi-
nalrezept besitze. Den Gerichtsfall
hatte eine Anklage gegen einen
ehemaligen Arbeiter der Béckerei
Maurer ausgelost, der beschuldigt
wurde, das Originalrezept kopiert
und weiterverkauft zu haben.

Unterdessen sind alle Rechts-
hiandel beigelegt. Angesichts des
auch von vielen Legenden umrank-
ten Ursprungs legen sich die ver-
schiedenen Hersteller gegenseitig
keine Steine mehr in den Weg. Das
Willisauer Ringli ist sowieso nicht
ein ideales Streitobjekt. Geméss
einem Mirchen soll es einst den
Luzerner Landvogt im wahrsten
Sinne des Wortes verséhnlich ge-
stimmt haben: Der Landesherr soll
die Einwilligung in die unstandes-
gemésse Heirat seines Sohnes gege-
ben haben, nachdem ihm ein Zwerg
das stisse Gebick anstelle des Sie-
gelrings an den Finger gezaubert
hatte.

In der heutigen Advents- und
Weihnachtszeit, wenn die Verkaufs-
zahlen sprunghaft ansteigen, ist das
Ringli ein Symbol des Friedens und
des Fest der Liebe. Es eignet sich
fir den Chlaussack und hat seinen
Platz am Weihnachtsbaum, auch
wenn gerade dieser Brauch nicht
mehr oft gepflegt wird.

LESEN SIE IM NACHSTEN PANORAMA

BANKEN IM AUSLAND Wer im Ausland Ferien macht, ist oft Uberrascht, dass die
Banken — zum Beispiel in Sachen Offnungszeiten — nicht den gleichen Service bieten.

BILANZ \Wie haben die Raiffeisenbanken 1994 geschaftet? An der Bilanzpresse-
konferenz des Schweizer Verbandes der Raiffeisenbanken wird der Schleier geluftet.

FAMILIENTISCH Wenn es in einer Familie gréssere Probleme zu erdrtern gibt, dann ist
eine gemeinsame Aussprache am Familientisch immer noch ein gutes Rezept.
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Zur Rhododendron-Blitezeit

Dieser Teil von England ist landschaftlich ausserordentlich abwechslungs-
reich; weite Higelzige, dazwischen Flusstéiler, Wélder, weite Heide-
flachen, Péarke, Garten, grine Weiden, Acker, Baumgarten und natirlich
blihende Rhododendronbiische. An der Kuste findet man Kreidefelsen mit
vorgelagerten Sandstrédnden, die zusammen mit dem angenehmen Klima
dazu gefihrt haben, dass die Orischaften, die man hier findet, hochst
beliebte Badepldtze sind. Ausserdem weist diese Landschaft fast die dlte-
ste geschichtliche Vergangenheit der Insel auf.

Reiseprogramm

1. Tag: Hinfahrt via Colmar — Nancy zur alten
franzésischen Krénungsstadt Reims und Hotelbe-
zug. Anschliessend Besichtigung der Kathedrale,
eines der bedeutendsten gotischen Bauwerke.

2. Tag: Fahrt via Laon — S+Quentin nach Calais.
Wir verladen unseren Bus auf den Zug und durch-
queren den Euro-Tunnel in nur ca. 30 Minuten. Auf
englischem Boden angekommen, besuchen wir die
Kathedrale von Canterbury. Weiterfahrt zu unse-
rem Hotel, wo wir fiir die ndchsten 4 Ndchte unse-
re Zimmer beziehen.

3. Tag: Heute besuchen wir verschiedene Gérten
und Parke in dieser Region. Allen voran «Hever
Castle» und die wunderbaren Gérten von Polesden
Lacey. Nachmittags lassen wir die Garten von Leo-
nardslee und Wakehurst Place auf uns einwirken.

4. Tag: Wir setzen unsere Reise fort und fahren
sidwarts nach Brighton, dem g?réssfen und bekann-
testen Seebad Englands. Entlang der méchtigen

Felskiste erreichen wir via Newhaven das ele-
gante Eastbourne mit seinem blumengeschmiickten
Pier. In Hastings besichtigen wir das Fischerviertel,
die Burg sowie das «Sea Life Center».

5. Tag: Unser heutiger fak. Ausflug fihrt uns west-
wadrts nach Bath, dem Aquae Sulis der Rémer und
Englands beriihmtesten Kurort. Die Stadt liegt male-
risch in einer Schlinge des Flusses Avon. Danach
Weiterfahrt nach Stonehenge, dem berihmtesten
steinzeitlichen Denkmal Europas. Via Salisbury
erreichen wir Winchester, welches zu den dltesten
und schénsten Stadten Englands gezéhlt wird
(Besichtigungshalt).

6. Tag: Fahrt nach Ramsgate und Féhriberfahrt
&2 Stunden) nach Dinkirchen. Weiter im Car zur
ranzésisch/belgischen Grenze, und Uber Brigge
erreichen wir am spateren Nachmittag Brissel.

7. Tag: Heute treten wir die Heimreise an — Fahrt
durch die Provinzen Brabant und Namur sowie das
Herzogtum Luxembourg nach Frankreich. Uber
Metz - Strasbourg — Colmar zuriick in die Schweiz.

Fir telefonische Anmeldung und weitere Informationen

stehen wir lhnen gerne zur Verfigung.

Die Platzzuteilung im Car erfolgt nach Eingang der Anmeldung.
1. bis 3. Sitzreihe kann gegen Zuschlag gebucht werden.
Kundenparkplétze in Riitihof vorhanden.
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Damit alle gut fahren, seit 1895.

" TWERENBOLD

Fislisbacherstrasse, CH-5406 Baden-Riitihof, Tel. 056,/84 02 02
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Anmeldetalon Gérten und Schlésser in Siidengland

Preise pro Person

7 Tage inkl. Halbpension Fr.995.-
Einzelzimmerzuschlag Fr.180.-
Fak. Ausflug nach Bath Fr. 45.-
Annullationsschutz oblig. Fr. 15.-

Reisedaten

13.05. - 19.05.95, Sa-Fr

18.05. - 24.05.95, Do-Mi

25.05. -31.05.95, Do-Mi, (Auffahrt)
27.05. - 02.06.95, Sa-Fr

03.06. - 09.06.95, Sa-Fr

10.06. - 16.06.95, Sa-Fr

15.06. - 21.06.95, Do-Mi, (Fronleichnam)
17.06. - 23.06.95, Sa-Fr

24.06. - 30.06.95, Sa-Fr
01.07.-07.07.95, Sa-Fr
08.07.-14.07.95, Sa-Fr

TWERENBOLD-Leistungen

- Fahrt mit modernem Reisebus
- Unterkunft in guten Mittelklasshotels inkl.
6 % Halbpension (Abendessen und Friihstiick)
—  Alle Zimmer mit Dusche/Bad und WC
- Alle aufgefihrten Ausflige
(ausgenommen am 5. Tag nach Bath)
— Eintritte zu den Gdarten, Pdrken und Schléssern
—  Zugfahrt durch den Euro-Tunnel
Scﬁiffohrt Ramsgate — Dinkirchen
— Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter
- Mehrwertsteueranteil — Schweiz

Abfahrtsorte

06.45 Winterthur 07.15 Zirrich

07.15 Car-Terminal Ritihof/Garage Twerenbold, @
07.30 Baden 07.50 Lenzburg

08.20 Olten 09.00 Basel

Name Vorname

Name Vorname

Adresse

PLZ/Ort

Reisedatum Zimmer: Doppel Einzel

Einsteigeort

Telefon

Fakultativer Ausflug ja [ nein []

Eigene Annulationsvers. vorhanden ja []
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Weltweit willkommen mit
der Raiffeisen-EUROCARD

weit in Geschaften, Hotels, Restaurants und
Dienstleistungsfirmen bequem mit lhrer Unterschrift.

Maximale Sicherheit, Ubersichtliche Monatsabrech-
nung, Auto mieten ohne Kaution und Gratis-Partnerkarte
sind weitere Vorteile flr nur Fr. 50.— Jahresgebuhr.

Kommen Sie vorbei. Wir informieren Sie gerne person-
lich!
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Die Bank, der man vertraut.
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