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BAUEN MIT 2. SAULE Seit Beginn dieses Jahres dirfen Pensionskassengelder fur
den Wohnungsbau verwendet werden. Zu einem Bauboom hat dies aber nicht gefihrt.

BANKENAUFSICHT In der Schweiz gibt es verschiedene Organe, die darauf
achten, dass die von den Sparern bei den Banken angelegten Gelder sicher sind.

BELEUCHTUNG Manch ein Haus wird noch wohnlicher, wenn die Lichtstrahlen
aus der richtigen Richtung kommen. Wir geben Ihnen Tips fr Ihre Beleuchtung.

Kundenmagazin der Raiffeisenbanken 10/95



SUDTOSCANA

Zu entdecken gibt es vieles in der umbrischen Landschaft mit den zahlreichen
Higeln, Talern, Seen, alten Stadten und natirlich in Rom, der Ewigen Stadt. Die
gewundenen Téler mit den zitternden Pappeln, die in den leuchtend blauen
Himmel ragen - das griine Umbrien mit den satten Viehweiden war schon im
Altertum beriihmt. Hoch iiber den fruchtbaren Talern liegen die mittelalterlichen
Stadte, welche auf die etruskischen Siedlungen folgten: hier etwa das stolze
Perugia, Hauptstadt Umbriens, da Assisi, die Stadt des heiligen Franziskus, und
anderes mehr. Rom hat aus seiner reichen Vergangenheit als Mittelpunkt eines
Weltreiches, dem es den Namen gab, und als Hauptstadt des katholischen
Christentums unermessliche Schétze bewahrt, die es noch heute zu einer der
bedeutendsten Kunststatte der Welt machen.

Reiseprogramm

4. Tag: Chianciano - Rom - Chianciano

Fahrt nach Rom, der italienischen Hauptstadt mit den
unzdhligen Sehenswiirdigkeiten. Lassen Sie uns diese
unvergessliche Stadt mit einem sprach- und ortskundigen

1. Tag: Schweiz - Chianciano

Hinfahrt via Luzern — Seelisberg- und Gotthard-Tunnel -
Tessin — Chiasso - Milano - Bo?ogno — Firenze — Chiusi
~ Chianciano.

2. Tag: Chianciano - Montepulciano

Der Vormittag steht zur freien Verfigung. Nachmittags
kurze Fahrt nach Montepulciano. Besichtigung dieser
wunderschénen, typischen Altstadt. Abends Grill-
Vergniigen und Degustation auf einem Weingut in der
Umgebung. Rickfahrt nachChianciano.

3. Tag: Fak. Ausflug nach Siena

Bei Chiusi auf die Autobahn, vorbei an Arezzo bis
Valdarno — Montevarchi. Uber die Chianti-Berge ins typi-
sche Chianti-Classico-Gebiet. Mittagessen in einem
gepflegten Landgasthof. Nachmittags weiter bis Siena.
Gefiihrter Stadtrundgang durch die Fussgéngerzone zu
den wichtigsten Sehenswirdigkeiten: Piazza del Cam-
po, Palazzo Pubblico, Dom, Pinacoteca, verschiedene
Kirchen und Museen. Riickfahrt via Montepulciano.

Fihrer entdecken: Piazza Venezia, Kapitol, Forum
Romanum, Palatin, Pantheon, Vatikanstadt mit Peters-
platz und Peterskirche, Engelsburg und natirlich der
grandiose Trevibrunnen! Abends Rickfahrt nach Chian-
ciano.

5. Tag: Chianciano - Orvieto - Assisi

Fahrt an den malerischen Kratersee «Lago di Bolsena.
Kurzer Halt in Bolsena. Weiterfahrt nach Orvieto. Auf-
enthalt und Mittagspause in der traumhaft gelegenen Alt-
stadt. Danach Weiterfahrt nach Assisi. Besichtigung der
wichtigsten Sehenswirdigkeiten der Stadt des heiligen
Franziskus. Rickfahrt via Passignano.

6. Tai: Chianciano - Schweiz
Rickfahrt via Fierenze, Bologna, Milano, Chiasso zu
den Einsteigeorten.

Fir telefonische Anmeldung und weitere Informationen

stehen wir lhnen gerne zur Verfigung.

Die Platzzuteilung im Car erfolgt nach Eingang der Anmeldung.
1. bis 3. Sitzreihe kann gegen Zuschlag gebucht werden.
Kundenparkpldtze in Ritihof vorhanden.

 TWERENBOLD

Fislisbacherstrasse, CH-5406 Baden-Riitihof, Tel. 056 /84 02 02
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lhr Ferienhotel

Sie wohnen fir 5 Ndchte in einem guten Mittelklass-
hotel im hilbschen Ferienstddtchen Chianciano mit
seiner sehenswerten Altstadt.

Preise pro Person

6 Tage inkl. Halbpension Fr. 595.-
Reduktion bei Abfahrten

am 15.10. und 22.10. Fr. 100.-
Einzelzimmerzuschlag Fr. 150.-

Fak. Ausflug Siena
inkl. Mittagessen
Annullationsschutz oblig.

Fr.
Fr.

60.-
15.-

Reisedaten

10.09. - 15.09.95
17.09. - 22.09.95
24.09. - 29.09.95
01.10.-13.10.95

(Sonntag-Freitag)

08.10.-13.10.95
Reduzierte Preise
15.10. -20.10.95
22.10.-27.10.95

TWERENBOLD-Leistungen

- Fahrt mit klimatisiertem Fernreisebus

- Unterkunft in einem guten Mittelklasshotel inkl.
5 x Halbpension (Abendessen und Frihstiick)

- Alle Zimmer mit Bad/Dusche und WC

~  Grillabend auf dem Weingut

—  Alle aufgefihrten Ausflige (ausgenommen
am 3. Tag nach Siena)

~  Stadtrundfahrt in Rom

- Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

- Mehrwertsteveranteil Schweiz

Abfahrtsorte

06.45 Garage Twerenbold, @~ 06.45 Basel

07.00 Baden 07.30 Olten

07.30 Zirich 08.30 Luzern

-
Anmeldetalon Sudtoscana - Umbrien - Rom

Name Vorname

Name Vorname

Adresse

PLZ/Ort

Reisedatum Zimmer: Doppel Einzel

Einsteigeort

Telefon

Fakultativer Ausflug ja [J nein []

Eigene Annulationsvers. vorhanden ja []




Wohnbau-
forderung

ur 30,7 Prozent aller
Schweizer verfiigen
tiber eigene vier
Winde. Die Ubrigen
leben in Mietwohnungen.
Europaweit haben wir hierzulan-
de die geringste Wohneigentums-
quote. Der Griinde dafiir gibt es
mehrere. Ebenso gab und gibt es
mehrere Versuche, die Zahl der
Wohneigentiimer zu erhhen.

Jiingstes Beispiel ist das am

1. Januar dieses Jahres in Kraft
getretene Bundesgesetz iiber die
Wohneigentumsforderung mit
Mitteln der privaten Vorsorge
(WEFG). Doch wer tibertriebene
Erwartungen in dieses neue
Instrument setzte, wurde (jeden-
falls bisher) ebenfalls enttéuscht.
Fiinf- bis siebenprozentige
Zuwachsraten wurden fiir 1995
erwartet. Die Erfahrungen der
Pensionskassen zeigen jedoch,
dass dieses Ziel nicht erreicht
wird. Woran es harzt, erfahren Sie
in unserem vierseitigen Bericht
ab Seite 2.

Wesentlich mehr Freude als das
Baugewerbe hat derzeit eine
ganz andere Branche. «Second
Hand»-Laden erleben angesichts
der Wirtschaftskrise einen eigent-
lichen Boom. Mit Trodlerwaren
oder Flohmarktartikeln hat dieses
Geschift nichts (mehr) zu tun.
Im Gegenteil: Gute Qualitts-
kleider kénnen — siehe unsere
Reportage auf Seite 22 — auf die-
se Weise zu einem erschwingli-
chen Preis erworben werden.
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PENSIONSKASSENGELDER Seit dem
1. Januar 1995 durfen 2.-Saule-Gelder far
den Wohnungsbau vorbezogen werden.

2

BANKENAUFSICHT Verschiedene Organe
wachen dartber, dass Ihre auf der Bank
angelegten Gelder sicher sind.

6

LEASING Leasen statt kaufen — auch far

Gewerbebetriebe ist Leasing eine interessante

Alternative.

10

GEWINNER UNTER SICH In Rapperswil
trafen sich die Gewinner des diesjahrigen
Raiffeisen-Jugendwettbewerbs.

Foto: Patrick Luthy

12

HEIMATWERK Die Raiffeisenbanken
unterstitzen die Sammlung fur die neue
Heimatwerk-Schule auf dem Ballenberg.

15

SECOND HAND Gerade fur kinderreiche
Familien sind «Second Hand»-Laden oft
eine willkommene Alternative.

22

BELEUCHTUNG Der richtige Lichtstrahl am

richtigen Ort lasst manch ein Wohnzimmer
heimeliger wirken.
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MARKUS ANGST

Inserate

Agentur Markus Flihmann, CH-5628 Birri
Telefon 057 44 40 40, Telefax 057 44 26 40

Druck, Abonnemente und Versand

Nord-West-Druck, Industriestrasse 19,
4632 Trimbach, Telefon 062 34 11 88

Herausgeber und Verlag
Schweizer Verband
der Raiffeisenbanken

Layout und Satz

Brandl & Schérer AG, 4601 Olten
Fotolithos

Grapholt AG, 4632 Trimbach

Redaktion

Dr. Markus Angst, Chefredaktor

Annie Admane (franzosische Ausgabe)
Giacomo Pellandini

(italienische Ausgabe)

Titelbild: Christof Sonderegger

Adresse der Redaktion
Schweizer Verband

der Raiffeisenbanken,
Redaktion, Vadianstrasse 17,
9001 St. Gallen

Telefon 071 2191 11

Erscheinungsweise

PANORAMA
erscheint zehnmal jahrlich.

Bezug

PANORAMA kann bei den einzelnen
Raiffeisenbanken bezogen resp. abonniert
werden. Nachdruck (auch auszugsweise)
nur mit ausdriicklicher Genehmigung der
Redaktion gestattet.

81. Jahrgang.
Auflage: 99 000 Exemplare



B WOHNEIGENTUM MIT PENSIONSKASSENGELDERN

«Nicht das Gelbe
vom Ei»

Die seit Jahresbeginn bestehende Maoglichkeit, Gelder der 2. Saule fir selbstbenutztes
Wohneigentum vorzubeziehen, erhalt mehrheitlich schlechte Zensuren: Die von den
«Vatern» des neuen Gesetzes erhoffte finfprozentige Steigerung der Wohneigentums-
guote scheint illusorisch.
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VON
MARKUS
DIETLER

as am 1. Januar 1995
inKraft getretene Bun-
desgesetz iiber die
Wohneigentumsfor-
derung mit Mitteln der
beruflichen Vorsorge (WEFG) geht
auf parlamentarische Initiativen von
Stédnderat Markus Kiindig und Natio-
nalrdtin Vreny Spoerry zuriick. Thr
Ziel: einen Teil der rund 350 Milliar-
den Franken, die zurzeit in der beruf-
lichen Vorsorge stecken, mittels Vor-
bezug oder Verpfiandung fiir die For-
derung von Wohneigentum zu ver-
wenden, um die europaweit geringste
Wohneigentumsquote von 30,7 Pro-

zent in der Schweiz deutlich zu erho-
hen und damit die Eigenvorsorge der
Biirger zu stirken.

Interesse (noch) gering

Nach den ersten sechs Monaten ist
man jedoch von den erhofften fiinf-
bis siebenprozentigen Zuwachsraten
weit entfernt, wie Erhebungen bei
Pensionskassen zeigen. Bei der ABB
in Baden etwa haben sich trotzmehrfa-
cher Informationen in der Pensions-
kassen-eigenen Broschiire, einem
Brief an alle Versicherten und der
Bildung eines Projektteams zur Ein-
fuhrung des neuen Gesetzes nur rund

Foto: André Albrecht

2,5 Prozent der insgesamt 12 465
Versicherten iiberhaupt nach ihren
individuellen Bezugsmoglichkeiten
erkundigt. 1,3 Prozent oder total 164
Personen haben schliesslich bis Mitte
Jahr die Moglichkeit einer Ver-
pfandung oder eines Vorbezugs ge-
nutzt.

Vorbeziige titigten 134 Ménner,
die bei einem — aufgrund der niedri-
gen Guthaben in jungen Jahren erwar-
tungsgeméss eher hohen — Durch-
schnittsalter von 45,9 Jahren 84 070
Franken im Schnitt bezogen, sowie
24 Frauen, die —durchschnittlich 45,3
Jahre alt — im Mittel 68 960 Franken
erhielten. Die Moglichkeit der Ver-
pfindung ergriffen nur fiinf Ménner —
Durchschnittsalter42,2 Jahre, Durch-
schnittssumme 47 033 Franken —und
eine 38jdhrige Frau, die 22 000 Fran-
ken bezog. 54 Prozent der Vorbeziige
und Verpfandungen wurden fiir die
Finanzierung von neu erworbenen
Liegenschaften, 46 Prozent fiir die
Amortisation bestehender Hypo-
theken sowie fiir werterhaltende In-
vestitionen eingesetzt.

Kein mittelfristiger

«Ansturm»

Diese bisherigen Beziige, so Mat-
thias Meier, Mediensprecher ABB
Schweiz, stellten in keinerlei Hin-
sicht ein Risiko fiir die ABB-Pen-
sionskasse dar: Mit 0,5 Prozent des
2,95 Milliarden Franken betragenden
Kapitals seien sie viel zu gering, um
zu Liquiditdtsengpéssen fithren zu
konnen oder den Verkauf von Anla-
gen in einem ungiinstigen Zeitpunkt
zu erzwingen. Und dies diirfte seiner
Ansichtnachnichtédndern: Ein mittel-
fristiger « Ansturmy seinichtzu erwar-
ten; wenn sich auch die Nachfrage
etwas verstidrken diirfte, begiinstigt
durch die vermutlich auch weiterhin
relativ tiefen Hypothekarzinsen, wel-
che das Bauen erleichterten.

Als «eher beschrankt» beurteilen
die Pensionskassen-Verantwortlichen
der ABB denn auch die Auswirkungen
des WEFG: «Wer nicht bereits iiber
eine solide finanzielle Grundlage ver-
fiigt, diirfte mit Eigenmitteln, die le-
diglich aus der beruflichen Vorsorge
stammen, kaum Wohneigentum er-
werben kénnen.»

Grenzganger interessiert

Kein Risiko fiir ihre Kasse sieht
auch Hanni Thurnherr, stellvertreten-
de Geschiftsleiterin der Pensionskas-
sen Ciba: Bis vergangenen Juli seien

10/95 PANORAMA RAIFFEISEN 3



Wer, wie, woflir und wieviel?

Wer kann Pensionskassen-
gelder vorbeziehen?

Berechtigt sind nur solche Pensions-
kassenangehorige, welche den Ei-
genbedarf im Visier haben: Das
Wohneigentum muss vom Besitzer
selbst an dessen Wohnsitz genutzt
werden — allenfalls durch Ehepartner
oder Nachkommen an deren Wohn-
sitz, falls der Besitzer die Nutzung
aufgibt. Nicht mit Pensionskas-
sengeldern finanziert werden kon-
nen Ferien- und Zweitwohnungen.

Wie konnen Interessierte
vorgehen?

Wer an einem Vorbezug von Pen-
sionskassengelderninteressiertist, er-
kundigt sich bei seiner Vorsorgeein-
richtung mit einem schriftlichen Ge-
such nach dem Stand der Vorsor-
geleistungen, der Hohe der flr das
Wohneigentum zur Verflgung ste-
henden Vorsorgegelder (Freiziigig-
keitsleistung), den mit einem solchen
Vorbezug verbundenen Leistungs-
kirzungen, den Moglichkeiten einer
Zusatzversicherung im Falle eines
Vorbezugs, um Vorsorgellicken be-
zlglich Invaliditat und Tod zu schlies-
sen, und den steuerlichen Folgen ei-
nes Vorbezugs.

Wofiir diirfen die vorbezoge-
nen Pensionskassengelder
eingesetzt werden?

Verwendet werden kdnnen die vor-
bezogenen Gelder furden Erwerb und

die Erstellung von Wohneigentum (Al-
lein-, Mit- oder Stockwerkeigentum),
furwertvermehrende Investitionen am
Wohneigentum, fur die Erfullung von
Amortisationsverpflichtungen, fur die
freiwillige Amortisation von Hypo-
thekardarlehen und fir den Erwerb
von Anteilscheinen an Wohnbau-
genossenschaften oder &hnlichen
Beteiligungen. Nicht eingesetzt wer-
den durfen die Gelder fir die Finanzie-
rung des gewohnlichen Unterhalts des
Wohneigentums oder fir die Bezah-
lung der Hypothekarzinsen.

Wieviel Geld kann aus der

2. Séule geholt werden?
Bezogen werden kann bis spatestens
drei Jahre vor der Pensionierung ein
Betrag von mindestens 20 000 Fran-
ken bis zur Héhe der Freiziigigkeits-
leistung des Versicherten. Ein Beispiel:
Ein Mann, der ab 25 gemass BVG-
Mindestleistungen versichertist, kann
im Alter von 30 Jahren rund 17 000
Franken beziehen, funf Jahre spater
gut 36 000 Franken; mit 40 Jahren
sind es knapp 65 000 Franken, mit45
Jahren knapp Gber 100 000 Franken
und mit 50 153 000 Franken. Eine
Frau mit demselben Einkommen star-
tet im Alter von 30 Jahren ebenfalls
mit 17 000 Franken; in den folgen-
den Jahren wachst ihr «Guthaben»
aber schneller: knapp Uber 40 000
Franken mit 35, knapp 70 000 Fran-
ken mit 40, mit 45 112 000 Franken
und mit 50 167 000 Franken. (md.)

lediglich Vorbeziige in der Hohe von
rund 11 Mio. Franken getitigt wor-
den, dies bei einem Anlagevolumen
von rund 8,6 Mrd. Franken. Beim
Basler Chemie-Multi sind es — auf-
grund der hoheren Hypozinsen im
benachbarten Ausland — vor allem
Grenzgénger jeden Alters, die sich fiir
Vorbeziige insbesondere fiir die Amor-
tisation bestehender Hypotheken
interessieren; entsprechende Erkundi-
gungen haben immerhin 11 Prozent
der Versicherten angestellt.

Trotz des noch steigenden Interes-
ses erwartet aber auch Thurnherr kei-
nen eigentlichen Runaufdie Pensions-
kassengelder. Die Wohneigentums-
quote diirfte auch ihrer Ansicht nach
dementsprechend kaum um die von
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den «Vitern» und «Miittern» des
neuen Bundesgesetzes erwarteten
fiinf Prozent steigen.

«Tropfen auf heissen

Stein»

Hart ins Gericht mit dem WEFG
geht Heinz Niedermann, Geschifts-
fithrer der Raiffeisen-Pensionskasse:
«Im Maximum bedeutet das neue
Bundesgesetz einen Tropfen auf ei-
nen heissen Stein, da es aufgrund der
Folgekosten — nicht nur steuertech-
nisch — schlicht und ergreifend zu
unattraktiv ist.»

Er zeigt sich denn auch nicht er-
staunt, dass beiihm nurrund 50 schrift-
liche Gesuche, das entspricht rund
1,8 Prozent der Versicherten, einge-

reicht wurden, nachdem urspriinglich
rund 5 Prozent telefonische Erkundi-
gungen eingezogen hatten. Von den
30 zurzeit hingigen Gesuchen betref-
fen die Hilfte Erwerb respektive
Erstellung von Wohneigentum. Die
andere Hilfte teilt sich auf in zwei
Dritte] Amortisationen und einen Drit-
tel wertvermehrende Investitionen.

Das geringe Interesse, das seiner
Ansichtnach eher noch abflauen diirf-
te, fithrt Niedermann darauf zuriick,
dass die Medien inzwischen dariiber
berichtet hitten, dass das WEFG
«nicht das Gelbe vom Ei» sei. Bis
heute sei es bei der Raiffeisen-Pen-
sionskasse miteinem Anlagevolumen
von 280 Millionen Franken daher zu
lediglich einem einzigen Vorbezug in
Hohe von 30 000 Franken gekommen.

150 an der Zahl oder 2 Prozent der
Versicherten waren es, welche bei der
Geschiftsstelle fiir Vorsorgeeinrich-
tungen der Ziirich-Versicherungs-
Gruppe Erkundigungen einzogen. Bis
heute wurden rund 60 Gesuche ein-
gereicht und 40 mit durchschnittlich
80 000 Franken ausgezahlt an Ge-
suchsteller, die — so Daniel Vala von
der Abteilung Medien und Informa-
tion — wegen der in jungen Jahren
geringen angesparten Pensionskas-
sen-Mittel nicht jiinger als 35 Jahre
seien. 60 Prozent betrafen hier
Amortisationen, weshalb eine Stei-
gerung der Wohneigentumsquote von
den Ziirich-Spezialisten als gering
beurteilt wird; nur 30 Prozent den
Erwerb von Wohneigentum und 10
Prozent wertvermehrende Investi-
tionen.

Hauskauf erleichtert,

personliches Risiko erhoht

Mehr Positives kann — neben dem
Baumeisterverband, der sich be-
greiflicherweise Impulse fiir die
Bautitigkeit erhofft (vgl. Seite 5) —
Marianne Maurer Jud, Leiterin der
Pensionskasse der Winterthur-Gesell-
schaften, dem WEFG abgewinnen:
Die Argumentation, die Guthaben der
Versicherten seien zu gering, stimme
nur bedingt: Bei ihren Stiftungen
seien die Guthaben der Versicherten
eher hoch. Es gebe daher viele
Familienviter, so Marianne Maurer
Jud, die mit niedrigeren Einkommen
und ohne Eigenkapital mit dem Vor-
bezug der Pensionskassengelder nun
die Moglichkeit erhielten, ein Haus
zu erwerben.

Allerdings, schrankt auch sie ein:
Da diese Versicherten ihre eigene Be-



lastungsgrenze erreicht hitten, diirfe
nicht «Unvorhergesehenes», wie zum
Beispiel eine Erhohung des Hypothe-
karzinses oder Krankheit, eintreten:
«DasRisiko in finanzielle Schwierig-
keiten zu geraten, ist fiir diese Versi-
cherten sehr hoch.»

Vielleicht ist dies auch der Grund,
weshalb sich zwar rund 20 Prozent
oder 1300 der 6500 Versicherten der
Winterthur nach den Moglichkeiten,
die das neue Bundesgesetz gewihrt,
erkundigten, es bis Ende Juli aber nur

zu 40 Vorbeziigen in einer Ge-
samthohe von 5,3 Mio. Franken kam.

Effekt in Grenzen

Fazit: Solange der Unterschied
zwischen der Rentabilitdt der Pen-
sionskasse, die bei rund 5 Prozent
liegen diirfte, und dem Hypozins prak-
tisch Null ist, tiberwiegen die Nach-
teile eines Vorbezugs — die steuerli-
che Belastung, die je nach Kanton
von einem halben bis zu tiber 10 Pro-
zent betragen kann, ein proportional

zur  eingesparten  Hypothekar-
belastung hoheres steuerbares Ein-
kommen sowie gesunkene Leistungen
der 2. Sidule, auch fiir Todesfall und
Invaliditat.

Steigt hingegen der Hypozins und
verteuert sich dadurch das Bauen,
steigt das personliche Risiko des ein-
zelnen und niitzen gerade jiingeren
Jahrgéingen die geringen Pensions-
kassenguthaben wenig. Entsprechend
diirfte der Effekt der Wohneigentums-
forderung in engen Grenzen bleiben.

«Steuerliche Begiinstigung nétig»

Drei Fragen an Rudolf Rohr,
Schweizerische Zentralstelle
fiir Eigenheim- und Wohnbau-
férderung, und Davide Peter-
le, Leiter Konjunkturbeobach-
tung in der Abteilung Wirt-
schaftspolitik des Schweizeri-
schen Baumeisterverbandes.

PANORAMA HabenSieinlh-
rer Tdtigkeit bereits Auswirkungen
des neuen Bundesgesetzes iiber die
Wohneigentumsforderung mit Mitteln
der beruflichen Vorsorge feststellen
konnen?

RUDOLF ROHR: Die Schweize-
rische Zentralstelle fiir Eigenheim-
und Wohnbauférderung hat Ende April
dieses Jahres bei einer Reihe von Ban-
ken, Versicherungen und Pensions-
kassen eine Umfrage durchgefiihrt.
Danach wird von den neuen gesetzli-
chen Maoglichkeiten noch recht zu-
riickhaltend Gebrauch gemacht. Mit
einer Ausnahme wird der Anteil der
Versicherten, die entweder einen Vor-
bezug oder eine Verpfindung bean-
spruchen, auf weniger als ein Prozent
beziffert. Der Vorbezug wird im Nor-
malfall deutlich haufiger gewéhlt. In
der Regel werden die Vorsorgemittel
stirker durch Neuerwerber als flir
Amortisation bestehender Schulden
beansprucht.

DAVIDE PETERLE: Im ersten
Halbjahr 1995 ist die Wohnbautatig-
keit um gut 10 Prozent gegeniiber der
gleichen Periode im Vorjahr gestie-
gen. Der positive Effekt der Wohn-
eigentumsforderung mit Mitteln der
beruflichen Vorsorge ist darin enthal-
ten.

Wie beurteilen Sie die Wirkung des
neuen Bundesgesetzes beziiglich Stei-
gerung der Wohneigentumsquote?

RUDOLF ROHR: Dermissige Ge-
brauch derneuen Instrumente istnicht
verwunderlich, wenn die abwehrende
Haltung der Vorsorgeeinrichtungen
bedacht wird. Namentlich der Vorbe-
zugistinder Tatnicht iiberall empfeh-
lenswert. Dass der mancherorts be-
flirchtete Ansturm der heutigen Ei-
gentlimer auf die Gelder der zweiten
Séule nicht eingetreten ist, darf posi-
tiv gewiirdigt werden. Die Realisie-
rung der Chance, dank Vorbezug oder
Verpfindung Wohneigentum erwer-
ben zu konnen, braucht eine langere
Anlaufzeit.

DAVIDE PETERLE: Laut Schat-
zungen wird ein Drittel der heutigen
Eigentiimer und ein Zehntel der heu-
tigen Mieter die Vorbezugsmoglich-
keiten ausschopfen. Bei einer derzei-
tigen Mieterquote von rund 70 Pro-
zent ergibt das eine Erhéhung der
Eigentiimerquote von derzeit rund 30
auf rund 37 Prozent. Dies entspricht
in etwa dem Wert von 1950.

Was wdre zusdtzlich oder anstelle des
neuen Bundesgesetzes nétig, um die
Wohneigentumsquote in der Schweiz
zu steigern?

RUDOLF ROHR: Eine ins Ge-
wicht fallende Steigerung der Wohn-
eigentumsquote wird erst erwartet
werden diirfen, wenn Mietwohnungen
in stdrkerem Ausmass in Eigentums-
wohnungen umgewandelt werden.
Uber Neubauten allein lisst sich die-
ses Ziel nicht erreichen. Das bedingt
einen Abbau der gesetzlichen Hin-

dernisse (in der Westschweiz und im
Tessin) und der psychologischen Bar-
rieren (Spekulationsvorwurf). Nach
dem Beispiel des Kantons Bern konn-
te ein Rabatt bei den Grundstiickge-
winnsteuern gewéhrt werden, wenn
eine Wohnung an den bisherigen Mie-
ter verdussert wird. Ganz allgemein
ist eine Steigerung der Wohneigen-
tumsquote nur zu erwarten, wenn die
steuerliche Behandlung des Wohnei-
gentum schonender ausgestaltet ist
als heute.

DAVIDE PETERLE: Die Verwen-
dung von 2.-Sdule- und 3.-Saule-Mit-
teln fiir Erwerb und Finanzierung von
selbstgenutztem Wohn- und Genos-
senschaftseigentum sollte steuerlich
begiinstigt werden. Ferner braucht es
eine Flexibilisierung des Raumpla-
nungsgesetzes, die beispielsweise Ver-
pflichtung der Kantone zur Frist-
setzung fuir alle Einzelschritte der
Bewilligungsverfahren, Verfahrens-
koordination in den Kantonen zur Ver-
meidung von Doppelspurigkeiten und
Flexibilisierung beziiglich Bauten aus-
serhalb der Bauzone beinhaltet. Zu-
dem diirfen die Gebiihren und
Belastungen fiir Wohneigentiimer
nicht stindig zunehmen; fiir den Er-
werb von selbstgenutztem Wohnei-
gentum bestimmte Spargelder sollten
vom Einkommen abgezogen werden
konnen; zur Milderung der Anfangsbe-
lastung sind die Eigenmietwerte wih-
rend 10 Jahren nach dem Erwerb zu
ermissigen; und die Eigenmietwerte
sind massvoll festzulegen, wobei dem
besonderen rechtlichen und wirt-
schaftlichen Charakter der Eigen-
heimnutzung Rechnung zu tragen ist.

Interviews: Markus Dietler

Davide Peterle
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VON
GUIDO
FASEL

B BANKENAUFSICHT

Die Sicherheit
der Bankglaubiger

im Visier

Eine Bank ist ein ganz spezielles Unternehmen. Bankglau-
biger kommen denn auch in den Genuss besonderer Sicher-
heit. Darliber wachen im Rahmen der Bankenaufsicht die
Eidgendssische Bankenkommission und die bankengesetz-

liche Revisionsstelle.

er in der Schweiz

mit einer Gesell-

schaft einen Ver-

trag abschliesst

und/oder bei ihr
ein Guthaben hat, wird durch das Ob-
ligationenrecht (OR) geschiitzt. Durch
diese Regeln wird missbrauchlichen
Handlungen ein Riegel vorgeschoben.
Im Prinzip! Denn die gesetzlichen
Vorschriften sind allgemein gehalten
und lassen einen gewissen Spielraum
offen.

Doch wie steht es im Fall eines
Sparers, der sein Vermogen bei seiner
Hausbank anlegen will? Wer sorgt da-
fiir, dass die Bank nicht unversehens
Schiffbruch erleidet?

Strenges Bankengesetz

Auch die Banken unterliegen den
Bestimmungen des Gesellschafts-
rechts. Angesichts der grossen volks-
wirtschaftlichen Bedeutung der Ban-
ken hat der Bund aber ein spezielles
Bankengesetz erlassen. Dieses be-
zweckt in erster Linie den Schutz der
Bankgldubiger vor einem Verlust ih-
rer Einlagen. Die Erhaltung der Zah-
lungsfihigkeit (Solvenz) der einzel-
nen Bank steht dabei genauso im Vor-
dergrund wie deren jederzeitige Zah-
lungsbereitschaft (Liquiditit). Ein
weiteres Ziel besteht darin, die Funk-
tionsféhigkeitund die Vertrauenswiir-
digkeit des Bankensystems zu gewahr-
leisten. 1994 wurde das Bankenge-
setz revidiert und den internationalen
Standards angepasst.

Eine erste Masche im Sicherheits-
netz der Sparer kntipft das Bankenge-
setz damit, dass jede Bank eine Be-
willigung zum Geschéftsbetrieb be-
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notigt. Eine solche wird erteilt, wenn
die Voraussetzungen beziiglich Orga-
nisation, Mindestkapital und Integri-
tat der leitenden Personen erfiillt sind.
Weiter enthidlt das Bankengesetz und
die dazugehorende Verordnung ver-
schiedene Vorschriften tiber die Ge-
schéftstatigkeit der Banken.

Geschéftsbericht lesen!

So muss ein Teil der Ausleihungen
miteigenen Mitteln (Eigenkapital) un-
terlegt sein, damit es im Fall eines
Verlusts nicht den zu schiitzenden
Gldubigern an den Kragen geht. Im
weiteren sind auch Vorschriften zur
Kassenliquiditdt und der Risikover-
teilung (Vermeidung von Klumpenri-
siken) gegeben.

Will sich ein Bankglaubiger ein
Bild tiber die Sicherheit des Instituts
machen, bedient er sich des Geschéfts-
berichts. Dieser ist im Rahmen der
Rechnungslegungsvorschriften ge-
nauso ein Muss wie die Mindestglie-
derungin Bilanz, Erfolgsrechnungund
Anhang. Transparenz ist angesagt.
Diese ist fiir die moglichst zuverléssi-
ge Beurteilung der Verméogens-, Fi-
nanz- und Ertragslage auch notig.

Bankenkommission als

Wachterin

Uberall diese gesetzlichen Bestim-
mungen wacht die Eidgendssische
Bankenkommission (EBK) als staat-
liche Aufsichtsbehorde. Die vom Bun-
desrat gewihlte Kommission nimmt
ihre Aufgaben unabhingig vom Bund
und der Nationalbank wahr. Admini-
strativ ist die EBK dem Eidgendssi-
schen Finanzdepartement zugeordnet.
Ihr Ziel besteht in der Gestaltung der




Fotos: Christof Sonderegger

Mehrere
Instanzen
sorgen fiir
die
Sicherheit
des Geldes
der

Sparer.

Rahmenbedingungen fiir das Bank-
wesen in der Schweiz.

Die EBK kontrolliert auch die Ein-
haltung der gesetzlichen Vorschrif-
ten, erldsst zu bestimmten Themen
Rundschreiben und verfligt verschie-
dene Massnahmen. Beispielsweise
kann sie bei ernsthafter Gefihrdung
von Glaubigerforderungen Sachver-
standige als Beobachter in eine Bank
abordnen, um deren Geschéftstétig-
keit intensiv iiberwachen zu kénnen.
Ein Entzug der Bewilligung, was im
Fall der Spar- und Leihkasse Thun
1991 erstmals angewendet wurde und
zu deren Schliessung fiihrte, stellt die
strengste Massnahme dar. Einen Son-
derstatus nehmen die Kantonalban-

ken ein. Sie sind nicht verpflichtet,

sich der Aufsicht der EBK zu unter-
stellen, konnen dies aber freiwillig
tun. Diesen Schritt hat beispielsweise
das in Schwierigkeiten geratene Ber-
ner Staatsinstitut 1993 unternommen.

Geforderte

Revisionsstellen

Die Verantwortung fiir die Auf-
sicht liegt, wie bereits gesagt, bei der
Bankenkommission. Dieseistaber auf
externe Hilfe angewiesen, umdie 433
Schweizer Banken und iiber 1000
Raiffeisenbanken zu kontrollieren.
Diese Aufgabe iibernchmen die pri-
vaten Revisionsgesellschaften, die re-
gelmissige Priifungen bei den Ban-
ken durchfiihren. Die EBK sieht ge-
wissermassen nur mit den Augen der
Revisoren. Als verlangerter Arm der
EBK nehmen die Revisionsstellen
denn auch eine wichtige Stellung ein.
Deshalb miissen sie hohe Anforde-
rungen erfiillen und von der EBK
anerkannt sein. 1995 sind in der
Schweiz 19 Gesellschaften zur Bank-
revision zugelassen. Fiir die Raiffei-
senbanken nimmt das Zentralinspek-
torat des Schweizer Verbandes diese
Aufgabe wabhr.

Aufgrund der Dynamik und der
steigenden Risiken im Bankgeschaft
sind die bankengesetzlichen Revi-
sionsstellen mehr denn je gefordert.
Wo immer moglich arbeiten sie mit
derbankinternen Revisionzusammen.
Denn das Interesse an gesunden und
serios gefithrten Instituten besteht
sowohl bei der Bankfiihrung als auch
bei den Kunden und der Offentlich-
keit.

Bankiervereinigung
Indirekt mit der Bankenaufsicht
hat auch der Dachverband der Ban-

ken, die 1912 gegriindete Schweize-
rische Bankiervereinigung, zu tun. Als
Interessenvertreter der Banken sieht
die Vereinigung einen Teil ihrer Ar-
beit darin, Konventionen zu schaffen.
Eine davon betrifft die Auszahlung
von Spareinlagen bis zur Héhe von
30 000 Franken bei der Zwangsliqui-
dation einer Bank.

Es handelt sich dabei, im Gegen-
satz zu den vorbeugenden Massnah-
men des Bankengesetzes, um einen
nachtraglichen Einlegerschutz. Ande-
re Konventionen wurden in den letz-
ten Jahren aufgehoben oder revidiert.
Dariiber hinaus werden Richtlinien
erarbeitet, die als Standesregeln gel-
ten und tiber die gesetzlichen Erfor-
dernisse hinausgehen. Sie bilden die
Grundlage fiir das korrekte Verhalten
im Geschiftsverkehr, wie zum Bei-
spiel die Sorgfaltspflichtvereinbarung.

Ombudsman

Eine freiwillige Leistung ist auch
die Ombudsstelle, welche die Ban-
kiervereinigung Anfang 1993 ins Le-
ben rief. Der Bankenombudsman hat
zwar keine eigentliche Aufsichtsfunk-
tion, wirkt aber in Einzelfillen als
unabhingiger Vermittler zwischen
Kunde und Bank. Zu aktuellen, allge-
mein interessierenden Themen holter
Stellungnahmen ein und gibt Emp-
fehlungen ab.

Nur am Rande spielt die Schwei-
zerische Nationalbank (SNB) bei der
Bankenaufsicht eine Rolle. Sie tiber-
wacht die Vorschriften iiber die Kas-
senliquiditit der Banken, da damit
neben dem Glaubigerschutzauch eine
geldmengenpolitische Zielsetzung
verfolgt wird. Zudem verdffentlicht
die SNB bankenstatistische Erhebun-
gen.

Die internationale Zusammenar-
beitunter den Aufsichtsbehorden wird
vom Basler Ausschuss flir Banken-
aufsichtkoordiniert. Dieses Gremium
der Bank fiir internationalen Zah-
lungsausgleich (BIZ) gibt Empfeh-
lungen ab, die weltweit Beachtung
finden.

Diskretion ist das A und O

Eines haben die Bankenkommis-
sionund die Revisionsstellenals « Auf-
seher» mit der Bankfithrung sowie
derinternen Revision gemeinsam. Das
Bankgeheimnis verpflichtet alle Be-
teiligten zu absoluter Verschwiegen-
heit, die Diskretion bleibt gewahrlei-
stet. Die Geheimhaltungspflicht ist
auch strafrechtlich geschiitzt.
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So belohnt die Raiffeisenbank
ihre Mitglieder

Ein exklusives Vorzugsangebot
Als Mitglied der Raiffeisenbank profi-
tieren Sie jetzt von einem besonderen
Angebot: Einem Sparkonto mit deut-
lich hdherem Zins, wie Sie ihn sonst nur
far langerfristige Anlagen erhalten.

Sparen ganz nach Wunsch
Das Raiffeisen-Mitglieder-Sparkonto
ist die ideale und sichere Sparform fur
langerfristige Sparziele. Trotzdem sind
Sie flexibel, denn Sie kénnen jederzeit
wieder bestimmte Betrage abheben.

Hoherer Zinsertrag
Der Vorzugszins fur Raiffeisen-Mitglie-
der gilt schon ab der ersten Einzah-
lung. Und zwar auch fuar kleinere
Guthaben.

Profitieren Sie
Er6ffnen Sie doch gleich lhr Raiffeisen-
Mitglieder-Sparkonto. Wenn Sie noch
nicht Raiffeisen-Mitglied sind, ist dieses
exklusive Vorzugsangebot ein guter
Grund, Mitglied zu werden!

Kommen Sie vorbei. Eine persénliche
Beratung lohnt sich!

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.
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B RAIFFEISEN-DIENSTLEISTUNGEN (IX)

Edelmetalle

Edelmetalle kénnen eine attraktive Anlage-Variante sein. Allerdings ist bei der Menge
Vorsicht geboten. Angesichts der unsicheren Preisentwicklung ist — wie bei Aktien — stets

ein Restrisiko mit dabei.

Is (wertvolle) Ergén-

zung eines Porte-

feuilles sind Edelme-

talle eine priifenswer-

te Alternative. Aller-
dings gilt es dabei gewisse Regeln zu
beachten. So sollte beispielsweise der
Edelmetall-Anteil am gesamten An-
lagevermogen die Zehn-Prozent-
Schwelle aus Risikogriinden nicht
tiberschreiten. Denn wie bei Investi-
tionen in einzelne Aktien gibt es auch
bei den Edelmetallen ein gewisses
Kursrisiko. Weil der Markt in den
letzten Jahren wesentlich kurzatmiger
geworden ist, sind die Preise nicht
mehr so stabil wie vor Jahrzehnten. Zu
Edelmetallen kommen Sie relativ ein-

fach. Sie rufen Ihre Raiffeisenbank
an. Diese wiederum nimmt Kontakt
auf mit der Edelmetall-Abteilung des
Schweizer Verbandes der Raiffeisen-
banken in St. Gallen. Kurze Zeit spé-
ter ist der Kunde stolzer Besitzer.

Metallkonto

Wie bei Wertpapieren gibt es auch
bei Edelmetall mehrere Arten der
Lagerung. Man kann es zu Hause
aufbewahren, wovon allerdings aus

Sicherheitsgriinden dringend abzu-
raten ist. Oder man kann es im per-
sonlichen Banksafe deponieren. Die
meisten Kunden entscheiden sich je-
doch fiir eine dritte Variante: sie ver-
fiigen bei ihrer Bank tiber ein soge-
nanntes Metallkonto und bekommen
jahrlich einen Depotauszug. Das Edel-
metall lagert dann sicher im Tresor
der Bank. Der grosste Teil des Edel-
metalls von Raiffeisen-Kunden, die
iiber ein Metallkonto verfiigen, be-
findet sich im Tresor der Raiffeisen-
Zentralbank in St. Gallen. Damit ein
Metallkonto tiberhaupt gefiihrt wird,
miissen mindestens ein halbes Kilo
Gold oder funf Kilo Silber gutge-
schrieben sein.

Gehandelt werden vier Edelme-
talle: Gold (aktueller Kilopreis:
14 900 Franken), Silber (211 Fran-
ken), Platin (16 750 Franken) und
Paladium (5800 Franken). Betrags-
massig weitaus am meisten umge-
setzt wird natiirlich Gold. Das «gelbe
Metally», wie es auch genannt wird,
ist erhdltlich in Barren (von 250
Gramm bis 12,5 Kilogramm), Platt-
chen (von 1 bis 100 Gramm) oder in
Form von Miinzen. Die vier bekann-

testen Schweizer Goldmiinzen sind
das 10er-Vreneli (produziert 1911—
1922/heutiger Wert: 165 Franken),
die 20er-Helvetia (1883-1896/100
Franken), das 20er-Vreneli (1897-
1949/100 Franken) und das 100er-
Vreneli (nur 1925 produziert/28 000
Franken).

Theoretisch

Zahlungsmittel

Vreneli- und Helvetia-Miinzen
zahlen — wie etwa die englische Bri-
tannia, der siidafrikanische Kriiger-
Rand, das kanadische Gold-Maple-
Leaf oder der australische Nugget —
zu den sogenannten Bullion-Coins.
Sie gelten theoretisch als Zahlungs-

mittel. Allerdings wird kaum jemand
einen Kino-Eintritt mit einem 20er-
Vreneli begleichen . . .

Das Gegenstiick zu den Bullion-
Coins sind die Sammlermiinzen oder
numismatischen Miinzen. Bei ihnen
hat der Edelmetallwert kaum noch
Einfluss auf den Preis. Fiir die uibli-
chen Anlagemotive sind numismati-
sche Miinzen jedoch nicht geeignet.
Diese Art der Anlage eignet sich eher
als Hobby. (ma.)
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VON
MARKUS
ANGST

B LEASING

Das

Eigenkapital
schonen

Als willkommene Alternative zu Betriebskreditenist Leasing
heutzutage bei zahlreichen Kleingewerblern und Landwir-
ten nicht mehr wegzudenken. Denn Leasing schont nicht
nur das Eigenkapital, sondern ist auch buchhalterisch ein-

fach zu handhaben.

ukzessive ist das Fotostu-
dio von Daniel und Rita
Schlifli im aargauischen
Kleindéttingen in all den
Jahren aus kleinen Anfén-
gen gewachsen. Gut 1,2 Millionen
Franken hat das gesamte Investi-
tionsvolumen mittlerweile angenom-
men — ein stolzer Betrag fiir einen
Zwei-Personen-Betrieb. Um auch fiir
potentiellere Kunden attraktiv zu blei-
ben, miissen Schliflis in Sachen Tech-
nik stets auf dem neusten Stand sein.

Entscheid innert

24 Stunden

So sah sich Daniel Schlifli vor drei
Jahren innert 24 Stunden vor die Wahl
gestellt, eine neue Belichtungsmaschi-
ne anzuschaffen. Ein Nein hétte aller

Multiscan15sf

Wahrscheinlichkeit nach den Verlust
eines grossen Kunden bedeutet. Denn
von Hand zu belichten, liegt bei um-
fangreichen Fotoauftragen schlicht
nicht mehr drin.

Bei einem Ja stellte sich jedoch die
Frage nach der Finanzierung. 226 000
Franken fiir das von der Schweizer
Firma Germann und Gsell produzier-
te Gerit sind schliesslich kein Pap-
penstiel. Daniel Schléfli erinnert sich:
«Wir brauchten die Maschine drin-
gend, konnten aber nicht so viel Geld
aufbringen.»

Tip vom Lieferanten

Der Lieferant machte Daniel
Schléfli dann darauf aufmerksam,
dass er die dringend benétigte Inve-
stition auch via Leasing tatigen kon-
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ne. Und weil er ohnehin schon mehre-
re Jahre mit der Raiffeisenbank
Bottstein aus der gleichen politischen
Gemeinde in geschiftlichem Kon-
takt stand, erkundigte sich Daniel
Schlifli bei Bankleiter Cornelius
Notter tiber die Angebotspalette der
Raiffeisen-Leasing-Gesellschaft.
Wenig spiter war das Geschift abge-
schlossen. Ein Jahr spéter leaste Da-
niel Schlifli auch eine Sinar-Elektro-
nikkamera zum Anschaffungspreis
von 60 000 Franken.

Gute Erfahrungen

Seine Erfahrungen mit Leasing
bezeichnet er als «ausschliesslich
positiv. Selbst wenn ich heute das
Geld fiir die Anschaffung hitte, ich
wiirde mich wieder fiir Leasing ent-
scheiden.»

Zwei Griinde sprechen laut dem
Spezialisten fiir Studio-, Werbe-, In-
dustrie- und Flugaufnahmen sowie
Reportagen fiir diese Art der Finan-
zierung: «Zum einen ist die techni-
sche Entwicklung bei der Fotografie
enorm. Das Angebot auf dem Markt
ist gross. Da stellt sich die Frage: Was
soll ich kaufen, ohne zu riskieren,
dass kurze Zeit spiter wieder etwas
Neues herauskommt? Zum andern
istdie Belichtungsmaschine nach Ab-
laufdes fiinfjahrigen Leasingvertrags
zu 99 Prozent amortisiert. Fiir ein
Prozent des Anschaffungspreises
kann ich sie danach kaufen. Das wer-
de ich natiirlich machen, und ich gehe
davon aus, dass ich mindestens fiinf
weitere Jahre damit arbeiten kann.»

Buchhalterische Vorteile

Vorteile hat aber nicht nur Daniel
Schléfli bei seiner tdglichen Arbeit
im Studio, sondern auch seine Gattin
Rita, welche die Biicher fiihrt: «Buch-




Ruth Schlafli
bedient die
Belichtungs-
maschine. An-
schaffungs-
preis 226 000
Franken.

Muitiscan15 51

\cga (D

Daniel Schlafli in seinem
Fotostudio in Klein-
dottingen. Im Vordergrund
die Sinar-Elektronikkamera.

halterisch hat Leasing nur Vorteile.
Die Aufwendungen konnen einfach
abgebucht werden.»

Nur ein Detail bereitet dem Ehe-
paar derzeit etwas Bauchschmerzen:
der lange Arm von Finanzminister
Otto Stich. Obwohl seinerzeit bereits
auf den Anschaffungskosten die Wa-
renumsatzsteuer erhoben wurde, ver-
langt die Eidgendssische Steuerver-

Trimitron Multiscan155F

Fotos: Daniel Schlafli

Stichworte zu Leasing

B Was ist Leasing? Leasing ist
eine moderne Form der entgeltlichen
Gebrauchsiberlassung und ist nicht
mit Kauf oder Miete gleichzusetzen.
B Finanzierungs-Leasing: Da-
runter versteht man die vertraglich
vereinbarte und entgetliche Uberlas-
sung eines dauerhaften Gutes, das
die Leasing-Gesellschaft finanziert und
dem Leasing-Nehmer zu vollem Nut-
zen und unter Uberwalzung samtli-
cher Objektrisiken wahrend einer ver-
traglich fest vereinbarten Zeit tber-
lasst.

B Die Vorteile: Leasingschontdas
Eigenkapital, greiftdie Liquiditat nicht
an, blockiert die Kreditlimiten nicht,
garantiertklar kalkulierbare Fixkosten
und ist buchhalterisch einfach zu
handhaben (monatliche Gebuhren
statt komplizierte Abschreibungen).
In Zeiten tiefer Zinsen ist Leasing zu-
dem kostengiinstig, da die Raten
wahrend der Dauer des Leasingver-
trags unverandert bleiben.

B Kommunal-Leasing: \Wegen
derleeren Kassenist (Kommunal-)Lea-
sing auch fur die 6ffentliche Hand ein
Thema geworden. Die Kosten (zum
Beispiel fir einen Kehrichtwagen) kon-

nen den Einnahmen (zum Beispiel den
Sackgebihren) direkt gegenlberge-
stelltwerden (Pay-as-you-earn-Prinzip).
B Vertragsdauer: InderRegel wei-
sen Leasing-Vertrage eine Laufzeit bis
zu funf Jahren auf.

B Vier Optionen: Nach Ablauf
kann der Leasing-Nehmer vier Optio-
nen ausiben: Das Objekt kann an die
Leasing-Gesellschaft zurlickgegeben
werden. Das Objekt kann zu redu-
zierten Raten weitergeleast werden.
Das Objekt kann zum Restwert er-
worben werden. Ein neues Objekt
kann unter Verrechnung des alten
geleast werden.

B Die Raiffeisen-Leasing-Ge-
sellschaft: Sie wurde 1991 als selb-
standige Genossenschaft durch den
Schweizer Verband der Raiffeisenban-
ken (SVRB) gegriindet. Ihr Sitz befin-
det sich in St. Gallen. Sie bietet prak-
tisch ausschliesslich Finanzierungs-
Leasing an.

B Weitere Auskiinfte: Auskunf-
te zum Thema Leasing gibt es bei
jeder Raiffeisenbank oder direkt bei
der Raiffeisen-Leasing in St. Gallen,
Telefon 071/21 96 88 (Theo Nascher,
Geschaftsfuhrer). (ma.)

waltung nun auf die monatlichen Ra-
ten noch Mehrwertsteuer. Mit ande-
ren Worten: Die Schléflis zahlen —
was wahrlich nur schwer einzusehen
ist — derzeit doppelt.

Dass sie damit in guter Gesell-
schaft mit allen Leasing-Nehmern
der Schweiz sind, ist nur ein schlech-
ter Trost. Immerhin: praktisch die
gesamte Leasing-Branche setzt sich

Trimitron Muttiscan15sf

gegen die nach ihrer Ansicht verfas-
sungswidrige Doppelbesteuerung zur
Wehr. Sie hat sich in einer «Streitge-
nossenschaft» formiert und schopft
nun den rechtlichen Rahmen voll
aus, um gegen diese Bestimmungen
in der Mehrwertsteuer-Verordnung
bis vor Bundesgericht zu kampfen.

Foto: André Albrecht
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B JUGENDWETTBEWERB-SCHLUSSFEIER

1200 Kinder
trotzten dem Regen

Der Rahmen in Rapperswil (Knie's Kinderzoo und Circus Starlight) war wirdig, doch leider
spielte Petrus nicht mit. Die 1200 an die Schlussfeier des Jugendwettbewerbs eingeladenen
Kinder nahmen’s jedoch gelassen und trotzten frohen Mutes der schlechten Witterung.

ochenlang litt die
Schweizunter der
Sonne und gros-
sen Hitze. Doch
just auf die
Schlussfeier des 25. Internationalen
Raiffeisen-Jugendwettbewerbs hin
kehrte das Wetter. Statt im bunten
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Raiffeisen-T-Shirt, das alle bekom-
men hatten, erschien die iiber tau-
sendkopfige Schar deshalb in Rap-
perswil eingehiillt in warme Regen-
méntel. Der guten Stimmung tat das
schlechte Wetteraber keinen Abbruch.
Und so erlebten die Kinder ganz nach
dem Motto des Wettbewerbs («Hey

Du! Lass uns Freunde sein!») den-
noch einen unvergesslichen Tag in
der Rosenstadt.

Kinderzoo und Zirkus

Den Morgen verbrachten die zahl-
reichen Klassen- und Einzelsieger in
Knie’s Kinderzoo. Hohepunkt war




dabei die eindriickliche Seebéren-und
Delphin-Show im Delphinarium.
Nach einem in den Zoo-Restaurants
eingenommenen Lunch mit Wienerli,
Pommes Frites und Glace dislozier-
ten die Kinder mit ihren vielen Be-
gleitern einige hunderte Meter weiter
in das Zelt des in Rapperswil gastie-

1 «So gut méchte ich auch
zeichnen kénnen.»

2 Die vier Kategoriensieger
mit «Zirkusdirektor»
Dr. Felix Walker.

3 Hohepunkt in Knie’s
Kinderzoo: Die Delphin-
Show.

4 Wetter schlecht,
Stimmung trotzdem gut.

5 Diese kenianische
Artistengruppe tat es den
jungen Zirkusbesuchern
besonders an.

6 Keiner zu klein,
(Geissen-)Dompteur zu sein.

7 «Hey Du! Lass uns
Freunde sein!»

renden Circus Starlight. Dieser gab
eigens fiir die grosse Raiffeisen-Fa-
milie eine Sondervorstellung, die bei
den jungen Besuchern auf grossen
Beifall stiess.

Preisverteilung

Dr. Felix Walker, Vorsitzender der
Zentraldirektion des Schweizer Ver-
bandes der Raiffeisenbanken (SVRB),
liess es sich nicht nehmen, in der
Pause der Zirkusvorstellung person-
lich die Preise an die besten
Zeichner(innen) zu tibergeben. Voller
Stolz und unter dem Applaus ihrer
Alterskollegen traten die vier
Kategoriensieger(innen) Beatrice
Fahrni (Schwarzenegg/Alterskatego-
rie 1977-80), Stefan Naef (Ebnat-
Kappel/1981-84), Sara Rivola (San
Antonino/1985-86) und Simon Mo-
ser (Fischingen/1987-89), die drei
«Panorama»-Sonderpreisgewinner-
(innen) Katja Berry (Griisch/deutsch),
Muriel Mesot (Bouloz/franzosisch)

und Oriana De Santis (Vezia/italie-
nisch), Quiz-Sieger Marcel Fitze
(St. Gallen) sowie die Zweit- und
Drittplazierten in das Rund der Ma-
nege, um ihren Preis entgegenzuneh-
men.

Stefan Naef wurde besonders ge-
ehrt, eroberte er doch an der interna-
tionalen Jurierung in Miinchen die
Goldmedaille. Simon Moser wurde
mit Silber ausgezeichnet.

Motto 1996: «Meine Welt,

Deine Welt, Unsere Welt»

Nicht weniger als 37 563 Jugend-
liche aus der ganzen Schweiz hatten
sich heuer am weltweit grossten Ju-
gendwettbewerb beteiligt. In den bei-
den letzten Jahren stieg die Teilneh-
merzahl um nicht weniger als 50 Pro-
zent.

Bereits jetzt steht das Motto des
néachsten Wettbewerbs fest: «Meine
Welt, Deine Welt, Unsere Welt.»

(ma.)
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Was macht Raiffeisen
zur Vertrauensbank?

n.
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\
§;

b

Ist es unsere Kundenndhe? Ist es die kompetente Beratung?
Oder sind es unsere vielfaltigen Dienstleistungen, von den
attraktiven Spar- und Anlagemdéglichkeiten tber den bar-
geldlosen Zahlungsverkehr bis hin zu fairen Krediten, Darle-
hen und Hypotheken?

Es liegt wohl an der richtigen Mischung. Und ein bisschen
auch am freundlichen Ton, den wir sehr bewusst pflegen.

Informieren Sie sich doch bei lhrem nachsten Besuch, wel-
che Angebote wir neu eingefihrt haben. Wir freuen uns auf

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.



Fotos: zVg.

Einheimisches
Kunsthand-
werk:

Der Kunst-
schmied
Roland
Fornaro.

VON
AMBROS
EBERLE

m HEIMATWERK

Fordern und bewahren
von Kunsthandwerk und
Volkskunst

Beim Freilichtmuseum Ballenberg entsteht das neue «Kurszentrum Ballenberg Heimat-
werk». Zur Restfinanzierung wird eine schweizerische Sammlung durchgefthrt. Als
Hauptsponsor engagieren sich die Raiffeisenbanken. Sie verdoppeln die eingehenden

Spenden.

as Heimatwerk wurde
1930 aufgrund einer
Motion im eidgendssi-
schen Parlament als
gemeinniitzige Institu-
tion zur Hilfe an die in der Krisenzeit
besonders notleidende Bergbevolke-
rung unter dem Motto «Hilfe zur
Selbsthilfe» gegriindet. Mit dem an-

dauernden Ruickgang der bauerlichen
Bevolkerung und der allgemeinen Ver-
besserung der Konjunkturlage haben
sich die Strukturen und Aufgaben des
Heimatwerks grundlegend gewandelt,
der Zeit angepasst.

Heute steht ein kulturelles Anlie-
gen im Vordergund: Forderung und
Bewahrung des einheimischen tradi-

tionellen und modernen Handwerks.
Dies geschieht durch den Verkaufvon
in Qualitdt und Design hochstehen-
den Produkten, die Unterstiitzung von
einheimischen Kunsthandwerkerin-
nen und Kunsthandwerkern durch
Aufnahme ihrer Produktion in die
Heimatwerk-Sortimente, durch Aus-
stellungen, Prasentationen sowie Aus-
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und Weiterbildungskursen an der ei-
genen Heimatwerkschule.

26 Verkaufsstellen

Aus den ersten beiden kleinen Li-
deninBrugg, mitangegliederter Web-
schule, und in Ziirich unterhalb des
Grossmiinsters ist im Verlauf der ver-
gangenen 65 Jahre die grosse Familie
der Heimatwerke der Schweiz ent-
standen, die heute 26 Verkaufsstellen
zu Stadt und Land in allen Kulturre-

gionenumfasst (siche Kasten auf Seite
18). In den grosseren Heimatwerken,
vor allem in den Stiddten wie Bern,
Luzern, Ziirich oder Aarau, wird heu-
te Kunsthandwerk aus der ganzen
Schweiz angeboten.

Neben dem traditionellen Sorti-
ment an tberliefertem Kunsthand-
werk hat auch modernes, zeitgenos-
sisches Schaffen von einheimischen
Kiinstlernund Designern seinen Platz
in den Auslagen gefunden: Moderne

Keramik aus dem Welschland, zeit-
loses Glas, nordisch angehauchte Tex-
tilien oder Schmuck von jungen
Schweizer Gold- und Silberschmie-
den.

Liandliche, kleinere Heimatwerke
wie diejenigen in Chur, Bauma oder
Saanen fordern heute vorwiegend
regionale, eher der Tradition verpflich-
tete Kunsthandwerkerinnen und
Kunsthandwerker.

Heimatwerkschule:
Spinnen, Farben, Weben,
Schreinern, Schnitzen...

Anfang der 50er Jahre griin-
dete das Heimatwerk in den
historischen Gebauden «Miu-
lene» in Richterswil am Zi-
richsee die Heimatwerkschule.

Rund 35 000 Personen haben hier
Kurse besucht, die Kenntnisse und
Fahigkeiten iiber traditionelle Arbeits-
und Herstellungstechniken auf dem
Gebiet des Kunsthandwerks vermit-
teln: Spinnen, Farben, Weben, Fil-
zen, Sticken, Kloppeln, Schreinern,
Schnitzen, Instrumentenbau, Sattlern,
Schmieden, Korbflechten usw.

Sanierung nétig
Durch das breite Angebot tragt
diese Institution zu einer innovativen

<

Freizeitgestaltung bei und ermoglicht
die Begegnung von Menschen aus
allen Bevolkerungskreisen und Re-
gionen.

Bereits seit einiger Zeit ist die
Zukunft dieser Aus- und Weiterbil-
dungsstitte gefahrdet. Die Infrastruk-
tur in der «Miileney», deren Gebidude

Filzen,

aus dem 16. bis 19. Jahrhundert stam-
men, genligt einem optimalen und
zeitgemassen Schulbetrieb nicht mehr.

Neubau 1996 beziehen
Weil eine Sanierung aus denkmal-
pflegerischen Griinden nicht moglich
war, wurde ein neuer Standort fiir die
Schule gesucht und gefunden: beim
Freilichtmuseum Ballenberg ob
Brienz. Die Tragerschaft teilen sich
die Heimatwerke der Schweiz und
die Stiftung Freilichtmuseum Ballen-
berg. Der Neubau soll im Friihjahr
1996 bezogen werden konnen. Neu
ins breite Aus- und Weiterbildungs-
angebot werden Lehrginge fiir
Restaurieren aufgenommen.
Ambros Eberle
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Bei der
Sammelaktion
fur die
Heimat-
werkschule
auf dem
Ballenberg
gibt es schéne
Preise zu
gewinnen!

B SAMMELAKTION

Helfen Sie mit -

und gewinnen Sie attraktive Preise

Auch Sie kénnen sich fir die neue Heimatwerkschule engagieren. Mit Ihrem Beitrag
untersttzen Sie eine gute Sache und nehmen gleichzeitig an einer attraktiven Verlosung
mit Uber 400 wertvollen Preisen teil.

iteiner Spende von

50 Franken erhal-

ten Sie zudem ein

besonderes Ge-

schenkundkonnen
mit etwas Gliick Gold gewinnen.
Verdienstvoll unterstiitzt wird diese
nationale Sammelaktion durch die
Schweizer Raiffeisenbanken. Sie ver-
doppeln den eingehenden Betrag und
tragen damit wesentlich zum Erhalt
unseres Kulturgutes bei.

Doppelt profitieren
Wer sich fiir die neue Heimatwerk-
schule engagiert, profitiert doppelt.

Einerseits helfen Sie mit Threm Bei-
trag mit, unser altes Handwerk und
Kunsthandwerk zu erhalten. Ander-
seits nehmen Sie mit Threr Spende
von 25 Franken automatisch an unse-
rer grossen Verlosung mit attraktiven
Preisen teil.

Die insgesamt 400 Preise iiberzeu-
gen sowohl durch ihren finanziellen
wie auch ideellen Wert. Angefangen
vom Hauptpreis, eine Woche Gratis-
ferien in Brienz, der neuen Heimat
der Heimatwerkschule, bis hin zu echt
schweizerischen Musikdosen, wert-
vollen Jordi-Uhren und Heimatwerk-
Kundenkarten, mit denen Sie in allen

Heimatwerkldden ein ganzes Jahr 10
Prozent giinstiger einkaufen konnen.

Zusitzlich verlost werden Gratis-
Eintritte ins Freilichtmuseum Ballen-
berg sowie Gratis-Billette fiir Ausflii-
ge mit der Brienzer Rothornbahn und
den Jungfraubahnen.

Goldvreneli versteckt

Bereits gewonnen haben jene
Gonnerinnen und Génner, welche die
Heimatwerkschule mit einer Spende
von 50 Franken unterstiitzen. Nebst
der Teilnahme an der Verlosung er-
halten Sie als besonderes Dankeschén
den Scherenschnitt «Kuh» der be-
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kannten Kiinstlerin Nelli Naef oder
eine Kuschelstoff-Kuh.

Spielen Sie mit. Mit etwas Gliick
wird Thre Grossziigigkeit vergoldet.
Den hinter jedem 100. Scherenschnitt
und in jeder 100. Kuh ist ein
Goldvreneli versteckt.

Sie sehen, Thr Engagement fiir un-
ser altes Handwerk und Kunsthand-
werk ist eine gute Sache, die belohnt

wird. Das Heimatwerk dankt Ihnen
fiir Thre Unterstiitzung und driickt [h-
nen die Daumen bei der Verlosung.

Teilnahmebedingungen

Teilnahmeberechtigt sind alle in
der Schweiz wohnhaften Personen.
Die Teilnahme an der Verlosung ist
gratis und nicht von einer Spende
abhéngig. Bei einer Gratisteilnahme

ist der Empfangsschein auf eine fran-
kierte Postkarte zu kleben und zu sen-
den an: Kurszentrum Ballenberg Hei-
matwerk, 3855 Brienz.

Die Preise konnen nicht umge-
tauscht werden. Uber die Verlosung
wird keine Korrespondenz gefiihrt.
Der Rechtsweg ist ausgeschlossen.

lhr Engagement flir das
Kulturgut wird belohnt.
Uber 4000 Preise zu gewinnen:

Unter allen Spenderinnen und Spen-
dern, welche einen Beitrag fur die
Weiterfihrung der Heimatwerkschu-
le leisten, werden Uber 400 attraktive
Preise verlost.

20 Jordi-Uhren im Wert von je
Fr. 398.—.

200 Gratiseintritte ins Freilichtmu-
seum Ballenberg.
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Einsendeschluss:
30. November 1995

20 echt schweizerische Musikdosen
im Wert von je Fr. 200.—.

50 Gratis-Billette fur einen Ausflug
mit der Brienzer Rothornbahn.

Schweizer

Die Ziehung erfolgt unter notarieller
Aufsicht. Die Gewinner werden per-
sonlich benachrichtigt.

Wir wiinschen Ihnen viel Glick!

werk-Laden. 10% Rabatt wahrend
eines Jahres.

25 Gratis-Billette fur einen Ausflug
mit den Jungfraubahnen.



B RUNDSCHAU

Giacomo Pellandini: 40 Jahre beim SVRB

Auf ein nicht alltagliches Ar-
beitsjubilaum darf in diesem
Herbst Giacomo Pellandini (59)
zurtickblicken: Seit 40 Jahren
steht der Burger von Arbedo-
Castione im Dienste des Schwei-
zer Verbandes der Raiffeisen-
banken (SVRB).

Von 1955 bis 1958 arbeitete
er bei der Zentralbank. 1958
trat er in die Revisionsabteilung
Gber, war erst Hilfsrevisor fur
die deutsche, italienische und
franzosische Schweiz und ab
1960 selbstandiger Revisor fir
die italienische Schweiz.

1962 wurde er zum Hand-
lungsbevollmachtigten  und

1964 zum Prokuristen befor-
dert. Seit 1973 stehterim Rang
eines Vizedirektors. Innerhalb
des Verbandes ist er
heute im Departe-
ment Stabe Bereichs-
leiter fur die Sud-
schweiz.

Als langjahriges
Mitglied der Direk-
tion in der Zentral-
verwaltung hat Gia-
como Pellandini bei
der Gestaltung der
Raiffeisenorganisation massge-
blich mitgewirkt und zum heu-
tigen Erfolg unserer Banken-
gruppe beigetragen. So hatte

er die Federflihrung bei zahlrei-
chen Grindungen von Raiff-
eisenbanken im Tessin. Er hat
sich auch einen Na-
men als kompeten-
ter Berater gemacht.
Zeitweise erfillte er
diese Aufgabe auch
im Valais und Fri-
bourg romand sowie
im Kanton Jura.
Insbesondere den
Leserinnen und Le-
sernderitalienischen
Ausgabe von «Panorama» ist
Giacomo Pellandini als umsich-
tiger Redaktor der Raiffeisen-
Kundenzeitschrift bekannt. Mit

viel Liebe zum Detail widmet er
sich seit 30 Jahren neben sei-
nen anderen vielfaltigen Auf-
gaben dieser publizistischen Ta-
tigkeit. Bekannt ist Giacomo
Pellandini auch als Organisator
vieler gelungener «Panorama»-
Leserreisen.

Wir gratulieren Giacomo
Pellandini zu seinem Dienstju-
bilaum und wiinschen ihm far
seine weitere berufliche Tatig-
keit viel Freude und Erfallung.

Dr. Felix Walker,
SVRB-Zentraldirektor

Acht Info-Abende liber Eigenheim-Finanzierung

Zusammen mitder OBT Treu-
hand AG, Unternehmensbera-
tung, organisiert Raiffeisen zwi-
schen dem 14. und 29. Novem-
ber im Raum Ostschweiz acht
Informationsabende zum The-
ma «Mit neuen Finanzierungs-
maoglichkeitenzum Eigenheim».
In vier verschiedenen Referaten
sprechen Fachleute Uber Zu-
kunftsperspektiven des Wohn-
eigentums, Mdoglichkeiten der

Bankfinanzierung, Wohneigen-
tumsférderung und steuerliche
Aspekte des Wohneigentums.
Die acht Info-Abende (Be-
ginn jeweils 19.30 Uhr) finden
an folgenden Tagen statt:
Dienstag, 14. November:
Jona (Gasthof «Kreuz»).
Mittwoch, 15. November:
St. Gallen (Hotel «Ekkehard»).
Donnerstag, 16. November:
Altstatten (Hotel «Sonne»).

Dienstag, 21. November:
Wil (Hotel «Freihof»).
Mittwoch, 22. November:
Ebnat-Kappel

(Hotel «Kapplerhof»).
Donnerstag, 23. November:
Gossau («Andreaszentrumy»).
Dienstag, 28. November:
Rorschach

(Restaurant «Stadthof»).
Mittwoch, 29. November:
Appenzell (Hotel «Santis»). (ma)

Raiffeisenbank Sulgen
in neuen Raumlichkeiten

Die 1926 gegriindete Raiff-
eisenbank Sulgen, mit einer Bi-
lanzsumme von 194 Millionen
Franken, 1542 Mitgliedern und
elf Angestellten eine der gros-
seren im Lande, erstrahlt in

Foto: Kundert

neuem Glanz. Die bestehende
Liegenschaft an der Bahnhof-
strasse wurde mit einem gelun-
genen, elf Monate dauernden
Umbau den veranderten Be-
durfnissen angepasst. Auffal-
lend vor allem die Schonheit
und Eleganz der neuen Schal-
terhalle, die geschmuickt ist mit
italienischem Marmor und
Kirschbaumholz.

Die Dienstleistungen fur die
Kunden wurden erweitert. So
stehen ein ec-Bancomat-Inter-
national und ein Nachttresor
zur Verfugung, die den Kunden
rund um die Uhr zuganglich

sind. Der ebenfalls neue Twin-
Safe verwendet einbezahlte
Noten gleich wieder fur die
Auszahlung. Ererméglichtauch
am offenen Schalter einen ech-
ten Geldkreislauf.

Alle Einrichtungen, auch die
Kundenschliessfacherim Tresor-
raum, sind rollstuhlgangig. Im
erneuerten und erweiterten
Obergeschoss befindet sich zu-
dem eine Cafeteria fur Bank-
kunden und das Personal.

A propos Personal: Fur die
Angestellten schuf die Firma
DOM-Pentagon aus Sicherheits-
grinden eine in dieser Form
neuartige elektronische Zutritts-
kontrolle, die mit der mechani-
schen Schliessanlage verknlpft
ist. (ma.)

Mit Fingerabdruck
in den Tresor

Am Sitz der Zentralbank der
Raiffeisenbanken in St. Gallen
ist eine vollelektronische Tre-
soranlage mit allen Komfort-
funktionen und einem breiten
Angebot an Fachern verschie-
denster Grossen in Betrieb ge-
nommen worden. Zum Zugang
und zur Offnung seines Tresor-
faches benétigt der Kunde le-
diglich seinen Fingerabdruck
und seinen persoénlichen Code.
Somitistsichergestellt, dass nur
der Kunde selbst oder Perso-
nen, denen er eine Vollmacht
erteilt hat, Zugang zum Inhalt
des Tresorfaches erhalten. Die
Begleitung durch einen Bank-
mitarbeitenden ist nicht mehr
erforderlich.

Die neue Tresoranlage zeich-
net sich durch ihre grosse Kun-
denfreundlichkeit bei der Ab-
wicklung und Handhabung so-
wie durch eine vollautomatische
Uberwachung aus. (br)
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Know-how
weg?!
Jahrelang ,vertraute“ er
seinem Papierkorb erledigte
Computer-Ausdrucke an.
Dann tauchten diese sorglos

weggeworfenen Unterlagen
beim Wettbewerb auf...

INTIMUS-Aktenvernichter
garantieren die datenschutz-
gerechte Vernichtung von er-
ledigten Geschiftsunterlagen.

Vertrauen Sie nicht
linger Ihrem Papierkorb.
Lassen Sie sich vom
Spezialisten beraten.

MESSERLI 4

INFORMATIONSTECHNIK

A.Messerli AG, 8152 Glattbrugg/ZH
Sagereistr. 29, Tel. 01/829 1111
Fax 01/82913 48

Aarau, Basel, Bern, Chur, Genf,
Lausanne, Luzern, Manno, St. Gallen,
Sion

intimus

Aktenvernichter

.

Wintergarten? .

™

lhre Terasse wird zum traumhaften
Wintergarten. Anogal bietet lhnen
eine grosse Anzahl an Systemen an.

Hinterliiftete Fassa

Die ideale Fassade fiir das Einfami-
lienhaus, hinterliiftet, Fugen prak-
tisch unsichtbar, Selbstmontage
moglich

Das Anogal-Programm:

 Wintergdrten

o Balkonverglasungen

o Sitzplatzverglasungen

* Hinterliiftete Fassaden-Systeme
fir das EFH

® Anogal-Alu-Fensterldden

* Haustiiren/Glasvordicher

anngall

Anogal AG, beim Bahnhof, 5623 Boswil

Verlangen Sie detaillierte Unterlagen unter

Tel. 057 / 46 22 46

oder besuchen Sie unsere Ausstellung.

Die
Management
Losung

DOM Pentagon:
Flexible Zutrittskontrolle
auf hochster Ebene

Innovativ fir groBe Gebaude
mit vielfaltiger Organisations-
struktur: eine Zutrittskontrolle,
die sich flexibel auf individuelle
Sicherheitsanforderungen ab-
stimmen 146t — inklusive zuver-
lassiger Uberwachung per EDV.
Mit DOM Pentagon erhalt der
Anwender eine umfassende Zu-
trittskontrolle, die alle Ublichen
Identifikationsmittel akzeptiert:
Vom mechanischen Schllssel
Uber den berihrungslosen Elek-
tronik-Schltssel und Schlussel-
anhanger bis zur Ausweiskarte.
Als Einzel- oder Netzwerklésung
stufenlos ausbauféhig, ist DOM
Pentagon die perfekte Verbin-
dung zwischen SchlieBanlage
und Zutrittskontrollsystem.
Die Marke DOM - zukunftswei-
sende Lésungen fir Organisa-
tionen jeder GréBenordnung!

lhr Schlussel.

DOM SICHERHEITSTECHNIK

DOM AG Sicherheitstechnik
BreitenstraBe 11 - CH - 8852 Altendorf
Tel.: (0 55) 63 18 86 - Fax: 63 43 01




VON

SILVIA
PORTMANN,
ANLAGE-
BERATUNG RB

B OBLIGATIONENPAPIERE

Die «richtige»

‘Wahl der Laufzeit

Wer ab und zu gut essen will, hat Aktien. Wer gut schlafen will, hat Anleihen/Obligationen
(oder amerikanische Bonds oder deutsche Rentenpapiere). Diese (falsche) Weisheit ist tief
verwurzelt wie der Glaube, Grundstiick- und Immobilienpreise mussten stetig steigen.

it Anleihen sind
Gewinne und Ver-
luste zu erzielen.
So konnte man mit
Schweizer Obliga-
tionen von Mitte 1992 bis Ende 1993
satte 17 Prozent Gewinn verbuchen
(Grafikskala von 87 auf 104). Die
Hochzinsphase von Ende 1988 bis
Mitte 1992 brachte hingegen nur Ver-
luste auf Obligationenanlagen (von
101 auf 87). Dies zeigt zumindest
auch die Moglichkeit der entgange-
nen Gewinne auf (Opportunity loss).

Die Entwicklung der Obligationen-
preise ist sehr stark mit zwei Grund-
sitzen verkniipft: Sinkende Zinsen =
steigende Kurse, steigende Kurse =
sinkende Kurse (vgl. Grafik).

Das kommt daher, dass der Markt-
zins nicht stabil ist. Der Marktzins ist
der gegenwirtig giiltige Zins, zu dem
neue Anleihen auf dem Kapitalmarkt
ausgegeben werden (fiir Schuldner
gleicher Bonitit). Diese Finanzie-
rungsquelle wird hauptséchlich von
Bund, Kantonen, Stidten, Emmis-
sionszentralen und grosseren Gesell-
schaften benutzt und dient der Be-
schaffung von langfristigem Fremd-
kapital. Wir konnen oft feststellen,
dass dieselbe Unternehmung eine
Anzahl von Anleihen ausstehend hat,
die mit Zinscoupons von 3 Prozent,
41/, Prozent, 5 und 7 Prozent ausge-
stattet sind. Selbst der wohl miindel-
sicherste Schuldner wie die Schwei-
zerische Eidgenossenschaft hat Obli-
gationen im Umlauf, deren Nominal-
zinse von 4 bis 7 Prozent reichen. Das
kommt nicht von der schwankenden
Qualitdt der Eidgenossen, sondern
daher, dass der Marktzins fiir Anlei-
hen (und auch anderen Zinspapieren)
fallt und steigt. Die 7-Prozent-Anlei-
he wurde Mitte 1992 bei hohem
Marktzins ausgegeben, wéhrend die
4-Prozent-Anleihe aus einer Emis-

sion im Mirz 1994 stammt, als die
Marktzinse auf tiefem Niveau ver-
harrten.

Daraus folgt: Steigt der Markt-
zins, also die gegenwirtige effektive
Verzinsung am Markt, so fallen die
Obligationenkurse und umgekehrt.

Beispiel

Eine Anleihe hat einen Nominal-
zins von 4'/» Prozent tiber die ganze
Laufzeit von zehn Jahren. Der Kurs
der Anleihe notiert 100 Prozent.

Der Marktzins betrdgt ebenfalls
4!/, Prozent, steigt aber innerhalb der
nichsten drei Jahre auf 6 Prozent.
Nun wird wohl kein Anleger mehr
Interesse fiir die 4'/>-Prozent-Obliga-
tion zeigen, weil die neuen Anleihen
mit einem bedeutend héheren Zins-
coupon von 6 Prozent ausgestattet
sind.

Der Kurs der 4!/>-Prozent-Anlei-
he wird bei einer Verdnderung des
Zinssatzes von 4!/ auf 6 Prozent eine
Korrektur von bisher 100 Prozent auf
91,6 Prozent vollziehen. Bei diesem

Kurs kann sie wieder mit dem Markt-
zins von 6 Prozent konkurrieren. Der
Nominalzins 4'/2 Prozent auf einem
Anleihenkurs von 91,6 Prozent (= di-
rekte Rendite von 4,8 Prozent) plus
der Kursgewinn von 91,6 auf 100
Prozent in den noch verbleibenden
sieben Jahren (durchschnittlicher
Kursgewinn 1,2 Prozent) ergeben nun
zusammen (4,8 Prozent + 1,2 Pro-
zent) ebenfalls den «Marktzins» von
6 Prozent (= Rendite auf Verfall).
Derselbe Mechanismus wird sich
auch auf die Anlagen in einem Obli-
gationenfonds auswirken. Die Fonds-
manager versuchen jedoch, durch ge-
zielte Anpassungen der Laufzeiten das
Risiko von schwankenden Obligatio-
nenkursen gering zu halten.

Beim Kauf einer Obligation ist
deshalb die «richtige» Wahl der Rest-
laufzeit von grosser Bedeutung, um
die Gefahr von Kursverlusten mog-
lichst gering zu halten. Als Entschei-
dungshilfe dient in der Regel eine
aktuelle Einschdtzung der Zinsent-
wicklung.

Bundesobligationen-Rendite und -Kurse
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B «SECOND-HAND-LADEN»

Occasion?
«Second Hand»!

«Second-Hand»-Shops sind wie Pilze aus dem Boden geschossen. Die Rezession trug das
ihre dazu bei. Sagten Sie «Second Hand?» Ohne Zweifel haben Sie Hemmungen,
zuzugeben, dass es sich dabei um gebrauchte Artikel handelt. Occasionen, eben . . .

ohlverstanden,

diese Artikel —

die Originalbe-

zeichnung «Se-

cond Hand»
(«aus zweiter Hand») stammtaus dem
Englischen) haben nichts mit Trod-
lerwaren oder Flohmarktartikeln zu
tun. Zwar werden in den «Second
Hand»-Liden sehr wohl Occasions-
artikel verkauft. Aber dies sind im
allgemeinen nur Luxusprodukte —
Kleider, die nicht mehr gebraucht
werden, die jedoch noch wie neu aus-
sehen und nur wenig oder tiberhaupt
nicht getragen wurden.
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Gute Qualitatskleider

zu einem

erschwinglichen Preis

Niemand braucht sich zu schimen,
wenn er einen PC, einen Photoapparat
oder Mobel aus zweiter Hand kauft.
Ganz anders verhilt es sich jedoch
mit Kleidern, die schon von jemand
anderem getragen wurden. Hier ist
man oft zuriickhaltend. Eine Occa-
sion-Swatch, die Sie fiir 20 Franken
ergattert haben, konnen Sie mit be-
rechtigtem Stolz préisentieren.

Aber welche Frau wird schon zu-
geben, nicht einmal ihrer besten
Freundin gegeniiber, dass es sich bei

threm neuesten wunderschonen
Cacharel-Ensemble in Wirklichkeit
um ein «Occasionsmodell» handelt,
das sie in einem «Second Hand»-
Laden erstanden hat?

Aus Luxusboutiquen

Urspriinglich wurden die meisten
dieser Kleider in Luxusboutiquen ge-
kauft und sind von sehr guter Quali-
tdt. Nur, dass man diese an eines die-
ser neuen Geschifte weiterverkauft
hat. Sei es, weil die Grosse nicht mehr
passt oder weil man sie kein zweites
Mal tragen will. Sei es aus Ge-
schmacksgriinden oder weil man ge-
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Collage: Denise Moll / B&S

rade etwas Geld brauchte. In der Re-
zession, mit ihrer grossen Zahl von
Arbeitslosen und Friihrentnern, sind
aber auch in vielen andern Branchen
Occasionsmirkte entstanden. Diese
profitieren gleichzeitig von der ex-
trem schnellen Entwicklung auf dem
Elektronikmarkt, vor allem auf dem
Gebiet der Computer, wo ein Jahr
angeblich einem Jahrtausend ent-
spricht und ein Mac oder ein Compaq
als veraltet gilt vom Moment an, wo
der Kaufvertrag unterzeichnet ist.

Familidrer Kreis

Interessanterweise ist jedoch die
Auswabhl bei den Kleidern am gross-
ten, vielleicht weil sich diese Branche
an alle sozialen Klassen richtet. Der
stindig wachsende Erfolg der «Se-
cond Hand»-Geschifte ist der Beweis
dafir.

Eine Kundin schwirmt: «Ich kau-
fe schon seit einigen Monaten in die-
sen Boutiquen ein. Die Ambiance ist
intimer, die Atmosphére freundlich
und die Bedienung viel besser als in
den grossen Warenhdusern. Die Ver-
kéuferinnen beraten mich kompeten-
ter, sie konnen viel gezielter auf mei-
ne personlichen Bediirfnisse, meinen
Geschmack und mein Interesse ein-
gehen. Sie haben diesen Beruf selbst

gewihlt, und die Beziehung zu den
Kunden profitiert davon.»

Gleichzeitig Verkaufer

und Kaufer

Ein weiterer positiver Aspekt die-
ser Handelsform: die Kunden sind
nicht nur Kéufer, sondern auch Ver-
kéufer. Durch diese Doppelfunktion
entsteht eine engere Beziehung zum
Geschéft und der Verkauferin.

Es macht doch Spass, wenn Sieam
Morgen ein Kleid aus einer Vitrine
kaufen konnen, weil es Thnen so gut
steht und Sie am selben Nachmittag
Ihr eigenes wunderschones Cocktail-
kleid im gleichen Schaufenster aus-
gestellt sehen, weil Sie dieses kein
zweites Mal anzuziehen wagten, so-
sehr es auch von Thren Freunden be-
merkt und bewundert wurde. Es ist
eines derjenigen Kleider — wie das
Hochzeitskleid — das man nur einmal
tragt.

Bei einem «Second Hand»-Laden
wird der Kunde also sowohl als Liefe-
rant wie auch als Kdufer der Ware
betrachtet, was sich in einer Krisen-
zeitals grosser Vorteil erweisen kann.
Der Kunde macht ein Geschift beim
Verkaufund realisiert ein solches beim
Kauf. Und in beiden Fillen profitiert
natiirlich die Boutique. Eine Anhén-
gerin dieses Systems beteuert sogar:
«Wennichmeine Kleider hierher brin-
ge, kann ich einem andern eine Freu-
de bereiten und fur mich ist es selbst
eine kleine personliche Befriedi-
gung.»

Der Verkauf von solchen «Second
Hand»-Artikeln bringt zwar nicht ge-
rade Riesensummen ein. Der Zustupf
ist aber dennoch oft willkommen,
kann doch damit das Monatsende
besser tiberbriickt und das Haushalts-
geld aufgebessert werden, oder man
kann sich eine ungeplante Auslage
gonnen.

Ist dieses System eine neue und
verbesserte Form eines Leihhauses?
Aufjeden Fall bietet es eine wertvolle
Hilfe und nimmt gleichzeitig eine dis-
krete soziale Rolle wahr. Dieser Aus-
tausch gibt den Kunden auch ein Ge-
fiihl der Sicherheit gegeniiber ihren
Kéufen. Einzuschnell gekauftes Kleid
ist nicht mehr ein totaler Geldverlust,
weil man es wieder verkaufen kann.
«Man kauft viel leichter», riumt eine
unbekiimmerte Kundin ein.

Haute Couture fiir alle
Die Vielfalt, die auf diesem Gebiet
angeboten wird, kann jedem Porte-

monnaie, jedem Alter, jedem Mode-
trend und allen Geschmacksrichtun-
gen gerecht werden. «Dank den Se-
cond Hand»-Léden kann ich Marken-
kleider von sehr guter Qualitit zu
einem erschwinglichen Preis kaufeny,
erfreut sich eine Kundin. Uberzeugt
fugt sie hinzu: «Die Occasionsge-
schifte, die bekannte Markenartikel
anbieten, ermdglichen ihren Kunden
den Zugang zur Haute Couture. Die-
ses Privileg war vor einigen Jahren
noch undenkbar.»

Unsere Gesprachspartnerinschliesst:
«Die «Second Handy-Laden mit ei-
nem hervorragenden Ruf oder Haute-
Couture-Kleidernachten aufeine kon-
stant hohe Qualitdt. Man hat nie den
Eindruck, dass die Kleider getragen
wurden. Diese sind immer vollig sau-
ber und weisen keinen einzigen Ma-
kel auf.»

Ideal fur Kinderkleider

Man findet auch eine grosse Aus-
wahl an Kinderkleidern, was vor al-
lem fiir junge Miitter von grossem
Nutzen ist. Eine Mutter erinnert sich:
«Die Kinder ziehen die Kleider, die in
einem Laden gekauft werden, denje-
nigen vor, die sie von ihrem dlteren
Bruder oder der &lteren Schwester
tibernehmen miissen. Dabei ist es ih-
nen egal, ob es sich um neue oder
Occasionskleider handelt, solange sie
nicht merken, dass sie schon jemand
anderes getragen hat.»

In jeder Altersstufe wachsen die
Kinder schnell, und die Kleider miis-
sen stindig der jeweiligen Grosse an-
gepasst werden. Die «Second Hand»-
Geschifte bieten dafiir eine vorteil-
hafte Losung. Denn einerseits konnen
die zu klein gewordenen Kleider wie-
der verkauft und wieder getragen wer-
den. Und andererseits konnen die El-
tern mit dem erhaltenen Geld ihrem
Sprossling wieder andere Kleiderkau-
fen. Dank diesem System ist es auch
moglich, die glinstigen Kleider der
Warenhduser gegen Kleider guter
Qualitdt aus einem «Second Hand»-
Laden umzutauschen.

Auch Schulbiicher

Natiirlich kann dieses Prinzip auch
auf Kinderwagen, Spielzeuge, Velos,
Zeichentrickfilme und Schulbiicher
angewandt werden. Dabei profitiert
man nicht nur von der guten Qualitit,
sondern man spart gleichzeitig Zeit
und Geld. Denn in diesen Léden sind
die Bediirfnisse der einzelnen Kun-
den bekannt und registriert. Gewisse
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SKANTHERM Cheminée-0fen

auch auf kleinstem Raum die
grosse Romantik.

nkauf » Werbung

Der Anblick eines Feuers
fasziniert — der Cheminée-
Ofen von SKANTHERM aber
begeistert: Seine techni-
sche Perfektion erreicht
spiirbare Energie-Einspa-
rung bei gleichmassiger
Wirmeverteilung.

Seine Form begeistert —
die Perfektion iiberzeugt

TIBAAG

Hauptstrasse 147

4416 Bubendorf

Tel. 061/93517 10

Fax 061/931 1161 SAMS@ V
ich méchte mohr Informationen habendber. ~ PAN
Q1 Cheminéedfen, 1 Heizeinsatze, 1 Holz- und Kombiherde, 1 Zi hei
Q Stiickholz-, QO Holzschnitzelfeuerungen
Name/Vorname
Strasse
PLZ/Ort Telefon

=== ———————

SOREG-WINTERGARTEN
Ihr Traum wird Wirklichkeit

Planung, ein aussergewdéhn- 4
liches Soreg-System und mehr
als 10 Jahre Erfahrung bilden
Grundlage zur Verwirklichung
Ihres Traumwintergartens nach
dem Firmengrundsatz:
Qualitat nach Mass.

Einsiedlerstrasse 31 8820 Wadenswil Telefon 01/780 57 44

movitec ag 0%

Betrieb sicher!
2

/

.

Betriebssicherheit setzt die zuverlassige
Erkennung von Zugangsberechtigten voraus.

r————- l l I |
Bixi-Zugangskontrollsysteme |6sen diese Aufgabe

Wir machen Ihren
zuverlassig.

Bixi Systeme — made in Switzerland - schiitzen
Personen und Einrichtungen.

Bixi Systems @
fiir Personaldaten und Sicherheit
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| BixiSystems AG Mels, Marin, Liestal, Tel 081 7230211

elkura ag

seit 1963

8134 Adliswil, Fabrikhof5 Tel. 01/7109586 Fax 01/71095 82
7000 Chur, Tel. 081 /253 3525 Fax 081/ 253 36 04

Haben Sie Probleme mit lhren Fenstern?
EURO Gebrauchsmusterschutz Nr. G 90 12 392.1

Bestehende Doppelverglasungsfenster umbauen auf 2- oder 3fach-Isolier-
verglasung bis 1,3 W/ m’ sowie Schallddmmung bis ca. 40 dB.

Besonders vorteilhaft bei gleichzeitiger ALU-Verkleidung der dusseren Flugel-
seite. Systeme auch verwendbar zum Umristen bereits bestehender Isolier-
verglasungsfenster.

Im weiteren liefern und montieren wir lhnen auch neue Fenster in Kunststoff,
Hoz, Metall oder Holz / Metall kombiniert - auch im jahrelang bewahrten
ELKURA-Fertig-Einbausystem (ohne Herausreissen der alten Rahmen).
Samtliche Arbeiten im Zusammenhang mit der Fenster- und Turabdichtung.

Profitieren Sie von unserer Entwicklung und jahrelangen Erfahrung mit die-
sen Systemen. Lassen Sie sich von uns beraten, unsere Offerte ist kostenlos.

®
. . o P I I I
Besuchen Sie uns auch in der Schweizer Baumuster-Centrale Zurich W’:{'f:-m
hou




Artikel werden sogar im voraus fiir
bestimmte Kunden bereitgehalten,
falls diese spidter danach fragen —
was dann auch meistens der Fall ist.
Das Leben zahlreicher Familien wird
durch dieses «Umtauschen» erleich-
tert, bei dem nur der Zwischenhénd-
ler einen Gewinn macht.

Ein weiterer Aspekt ist die rela-
tiv niedrige Geburtenziffer in der
Schweiz. Als Folge davon werden
die Bébékleider immer seltener vom
kleinen Bruder oder der kleinen
Schwester iibernommen und nehmen
bald nur noch unnétigen Platz weg
im Kleiderschrank. Aus Griinden der
Rationalisierung will man so schnell

i
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C

wiemoglich die Kindergarderobe los-
werden und den Platz im Kleider-
schrank anders nutzen.

Brockenstuben gefdhrdet

Auch die Brockenstuben und dhn-
liche Institutionen erfiillen eine wich-
tige soziale Funktion zugunsten Be-
durftiger. Der Grundgedanke dabei
war, den sozialen Schichten in finan-
ziellen Noten zu helfen. Diese Ge-
schifte ziehen jedoch immer mehr
neugierige Kunden aller Art an, die
auf der Suche nach guten Occasionen
sind. Dieses vorziigliche System, das
nur auf Schenkungen und Spenden
basiert, ist heute, durch das rasche

Aufkommen vieler Occasionsldden,
gefihrdet, weil es keine finanziellen
Vorteile bringt. Die «Second Hand»-
Idee ldsst auch einige grosse tradi-
tionsreiche Warenhduser nicht gleich-
giiltig. Diese betreiben dieses Prinzip
teilweise auch schon, gibt es doch
Abteilungen mit gebrauchten Jeans —
ein Trend, der jedoch eher eine Mode-
richtung und eine Geisteshaltung wi-
derspiegelt als aus dem Bediirfnis
entstanden ist, eine finanzielle Erleich-
terung zu bieten. Diese neue Han-
delsart, wie sie in diesen produktspe-
zifischen «Second Hand»-Léden be-
trieben wird, ist offensichtlich bei den
jungen Generationen sehr beliebt.

Lysianne Le Gat ist Mitinhabe-
rin der Boutique «Lysianne et
Brigitte» im Malagnou-Quar-
tier in Genf. Bereitwillig er-
z&hlt sie «Panoraman uber ih-
ren Beruf

PANORAMA Vie funktionie-

«Die Artikel ren Kauf und Verkauf bei Ihnen?

bleiben LYSIANNE LE GAT: Die Leute,
hdéchstens die ihre Qualitdtskleider nicht mehr
zwel brauchen, bringen diese hierher, und
Monate wir verhandeln iiber den Preis. Diese
in den Gelegenheitslieferanten haben dann ei-
Regalen.» nen Monat Zeit, die Artikel, diekeinen

Kaufer gefunden haben, wieder abzu-
holen. Wenn etwas verkauft wird, wird
die Summe in zwei gleiche Teile auf-
geteilt. Die Artikel bleiben hochstens
zwei Monate in den Regalen. Nach
dieser Frist bieten wir die Kleider be-
diirftigen Familien oder Hilfswerken,
wie zum Beispiel Emaus, an, wenn der
Eigentiimer seine Ware immer noch
nicht abgeholt hat.

Bringt Ihnen die Wirtschaftskrise eine
grossere Kundschaft?

Ohne Zweifel. Solche Geschifte
wurden schon vor etwa 15 Jahren in
Genf eroffnet. Dabei ging es mehr
darum, eine Alternativmode einzufiih-
ren. Diese waren jedoch nicht erfolg-
reich. Seit fiinf oder sechs Jahren sind
die «Second Hand»-Liden wieder
vermehrt auf den Markt gekommen
und gewinnen immer mehr Kunden.
Dies ist nicht mehr eine Frage der
Mode, sondern widerspiegelt sicher
die Krise. In Genf verhilt sich die

potentielle Kundschaft jedoch immer
noch verklemmt, denn sie kann nur
mit Mithe zum Prinzip stehen, ge-
brauchte Kleider zu kaufen. Der Ge-
danke, dass es sich um einen Occa-
sionsartikel handelt, hat immer noch
einen negativen Beigeschmack, ob-
wohl dieses Phinomen immer mehr
zur Selbstverstandlichkeit wird.

Wie ist die Tendenz dieses sozialen
Phéinomens?

Dieses nimmt eine immer grossere
Bedeutung ein. Dieser Geschifts-
zweig, der in Genf schon stark einge-
sessen ist, entwickelt sich mehr und
mehr auch in der tibrigen Schweiz.
Einige Kunden kommen oft einfach
zum Diskutieren, weil sie sich hier
wohl fithlen. Aberunsere soziale Funk-
tion hat noch eine weitere wirtschaft-
liche Rolle, denn die Schneider und
Férbereien erhalten von uns Arbeit.

Interessieren sich auch Mdnner fiir
dieses Verkaufssystem?

Dies ist schon eher eine Branche
der Frau. In Genf gibt es nur ein einzi-
ges Herrengeschift. Vielleicht weil die
Herrenmode sich nur minim veréndert
und einekleinere Auswahl bietet. Man
kann auch feststellen, dass Ménner
und Frauen eine unterschiedliche Be-
ziehung zum Geld haben. Schon seit
jeher musste der Mann fir den Le-
bensunterhalt sorgen. Dasist eine Fra-
ge des angeborenen Stolzes.

Haben Sie eine Stammkundschaft?
Ja. Die meisten Kunden sind
Stammkunden zwischen 30 und 40

«Die Krise bringt uns neue Kunden»

Jahren. Wir sehen nie Jugendliche.
Aber unsere Boutique gleicht trotz-
dem einer wahren Schule fiir Lebens-
philosophie. Man findet hier Frauen
jeder sozialen Klasse, viele sehr nette
und andere, eher unfreundliche. Hin-
ter der Unhoflichkeit, ja sogar Grob-
schldchtigkeit einiger Kundinnen uns
gegeniiber, beim Verhandeln mitihren
Artikeln, verbirgt sich in Wirklichkeit
die Angst, gesehen zu werden. Die
Vorstellung, ein «Second Hand»-Ge-
schift aufzusuchen, stért sie, selbst
wenn sie nur kommen, um etwas zu
verkaufen. Sie benehmen sich oft
hochmiitig und herablassend. Aber ihr
Ton dndert sich vollig, wenn sie mer-
ken, dass wir nicht nur verkaufen, son-
dern auch unser eigener Herr und
Meister sind und in meinem Fall Lei-
terin eines Schonheitsinstitutes.
(Nach kurzem Zégern fihrt sie fort)
Auf jeden Fall habe ich die Gele-
genheit, Psychologie anzuwenden, ja
sogar Psychoanalyse zu machen. Ei-
nige Kundinnen machen sich zum
Beispiel nicht einmal die Miihe, die
Kleider, die sie uns bringen, zu wa-
schen. Sie glauben tatsdchlich, dass
sie eine wohltétige Tat vollbringen und
verstehen nicht, dass wir ihre «Spen-
den» zuriickweisen konnen. Ob es um
viel oder wenig Geld geht, jeder hat
seinen Stolz, nicht wahr? In diesem
Fall muss ich ihnen mit viel Diploma-
tie erklédren, dass sich meine Boutique
in einem ziemlich noblen Quartier
befindet und es mir daher nicht mog-
lichist, Kleider anzunehmen, die nicht
vollkommen sauber sind.
Interview: Sonia Vian
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B INNENBELEUCHTUNG

Licht ins Dunkel

Lampen und Leuchten sind ldngst nicht mehr nur Lichtquellen, sondern dekoratives und
funktionelles Einrichtungselement. Richtig eingesetzt und auf die persénlichen Bedurfnisse

abgestimmt, tragen sie wesentlich zum Wohnkomfort bei.

erschwenderisch ge-
hen wir mit Elektrizi-
tdt um, schliessen da
und dort eine Leuchte
an. Gut 30 Millionen
Gliihlampen sind in der Schweiz als
allgemeine Beleuchtung in Betrieb,
rund die Hilfte in Haushalten. Allein
dieses private Licht verschlingt jahr-
lich etwa 1 Milliarde Kilowattstun-
den (kWh) Strom, also gleichviel wie
die Stadt Winterthur in zwei Jahren.
Energiebewusste sind Anfang der
80er Jahre, als die ersten Stromspar-
lampen auf den Markt kamen, schnell
einmal auf die rentablere Beleuch-
tung umgestiegen. Mangels besseren
Wissens haben sie Glithbirnen ausge-
wechselt, vom Keller bis zum Est-
rich, im Badezimmer genauso wie im
Wohnzimmer fiir den Dimmerbetrieb.
Enttduscht wurden sie mit den
Nachteilen von Energiesparlampen
derersten Generation konfrontiertund
haben zum Teil erneut auf konventio-
nelles Lichtumgestellt. Wie sonst wire
zuerkldren, dass erstjeder vierte Haus-
halt wenigstens eine der durchschnitt-
lich 25 Glithbirnen durch eine sparsa-
me Version ersetzt hat?

Wa&rme statt Licht

Als revolutiondre Erfindung kam
die Wolfram-Gliihlampe 1910 aufden
Markt. Mit ihrer schlechten Lichtaus-
beute ist sie inzwischen aber in die
Jahre gekommen, denn bei der Glith-
lampe werden lediglich fiinf Prozent
des Stroms in Licht umgewandelt,
95 Prozent in Warme. Thre Betriebs-
dauer liegt bei etwa 1000 Stunden.

Beim Kauf fillt die Preisdifferenz
zwischen Gliih- und Energiesparlam-
pe aufdes Schweizers empfindlichste
Stelle: Statt Miinzen unter zwei Fran-
ken blittert er zwei Zwanzigernoten
aufden Ladentisch und wartet auf das
Herausgeld. Damit der Konsument
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so tief in den Geldbeutel greift, mus-
sen die Vorteile liberwiegen.
Dochssogar tiberzeugte Nutzer von
Stromsparlampen schitzen die Le-
bensdauerund die Energieeinsparung
zu tief ein. Dies ergab jedenfalls eine
von der Firma Philips in Auftrag ge-
gebene, reprasentative Umfrage.

Brennt unermiidlich

mit wenig Strom

«5 x weniger Strom, 8 x ldngere
Lebensdauer» heisst die Faustregel.
Das sind immerhin gut 50 Franken,
die der preisbewusste Konsument
spart, von seinem Beitrag zu massvol-
lem Energiekonsum — ohne Komfort-
einbusse — ganz zu Schweigen (siehe
Kastchen).

Nur wird sich der Kunde iiber
sein rentables Geschifts nicht lange
freuen, wenn er die Sparlampen falsch
einsetzt: Fiir den Dimmerbetrieb sind
sie erstens nicht tauglich. Zweitens

Sicherheit durch Licht

Wer im Dunkeln tappt, lauft Gefahr:
Sturze sind die weitaus haufigste und
folgenschwerste Unfallart im Haus-
halt, aber auch das Risiko von Schnitt-
verletzungen nimmt bei schlechter
Beleuchtung frappant zu.

IstIhnen bewusst, dass eine 60jahrige
Person achtmal soviel Licht braucht,
um bei schwachen Lichtverhaltnissen
gleich sehen zu koénnen wie eine
20jahrige?

Das Merkblatt «Sicherheit durch Licht»
der Beratungsstelle fur Unfallverhi-
tung (bfu) erleuchtet Alltagssituatio-
nen und gibt Tips fur Planung und
Installation. Gratis erhaltlich unter
folgender Adresse: bfu, Postfach
8236, 3001 Bern. (eb.)

wird man sich erst an die «moder-
nen» Formen der Sparlampen gewoh-
nen miissen, denn einen Kronleuch-
ter mit Lichtstdben auszuriisten, steht
wohl nicht zur Diskussion. Und drit-
tens gibt es drei verschiedene Spar-
lampengenerationen.

Die erste Generation ist mit her-
kommlichen Glimmstartergerdten
ausgertistet: hell wird’s erst nach eini-
gem Flackern, und dann auch nur all-
méhlich. Fir Aussenbeleuchtungen
sind sie nicht geeignet, denn bei tiefen
Temperaturen versagen sie ihren
Dienst. Richtig eingesetzt sind sie fiir
«Dauerbeleuchtungen», etwaim Trep-
penhaus ohne Zeitimpuls.

Denn die Lebensdauer bei Spar-
lampen mit Glimmstartern ist abhén-
gig von der jeweiligen Brenndauer.
Betrégt sie pro Schaltung drei Stun-
den, so brennt sie wihrend rund 8000
Betriebsstunden. Wird hingegen
durchschnittlich nur jeweils fiir eine
Viertelstunde Licht benétigt, so haucht
die Sparlampe der ersten Generation
bereits nach etwa 2000 Betriebsstun-
den ihr Licht aus.

Markante Verbesserungen

Im Gegensatz zu Enregiesparlam-
pen der zweiten Generation: Hier féllt
die Brenndauer pro Schaltung nicht
ins Gewicht, solange die Dunkelpha-
se mindestens drei Minuten betragt.
Statt mit konventionellen Vorschalt-
gerdten sind diese Lampen mit einem
integrierten elektronischen Vorschalt-
gerit ausgeriistet, das einen schnel-
len, flackerfreien Start garantiert.

Sparlampen mit elektronischen
Vorschaltgeriten weisen eine bessere
Lichtausbeute auf und funktionieren
auch im Freien bei Temperaturen bis
zu minus 30 °C. Sie sind mit einem
Standart-Glithlampensockel E27 aus-
gestattet, der einen problemlosen Aus-
tausch gegen Glithlampen ermoglicht.



Fotos: M&bel Pfister

Nicht so die Sparlampen der drit-
ten Generation: Sie haben einen
Stecksockel mit integriertem Starter.
Diese Kompaktleuchtstofflampen der
Zukunft sind extrem kurz und flach,
préadestiniert fiir moderne Lichtsyste-
me wie superflache Decken- und
Wandleuchten. Die Lichtfarbe hat den
fiir Wohnrdume bevorzugten, warmen
Ton und eine naturgetreue Farbwie-
dergabe.

Sparlampen der neuesten Genera-
tion ertragen auch hiufiges Ein- und
Ausschalten. Richtig eingesetzt sind
sie iiberall dort, wo nicht nur fiir we-
nige Minuten Licht benétigt wird. Im
Treppenhaus mit einem Zeitimpuls
von drei Minuten sind sie fehl am
Platz.

Korrekt entsorgen

Ein Wort zur Entsorgung: Strom-
sparlampen enthalten Quecksilber,
genauso wie Fluoreszenzlampen.
Haben sie ihr mehrjdhriges Leben
ausgehaucht, so werden sie an die
Verkaufsstelle zuriickgebracht. Spe-
zialisierte Unternehmen zerlegen die

1 Halogen ist die
modernste
Lichtquelle.

2 Licht vermittelt
auch Sicherheit.

3 Sparlampen der
neusten Generation
ertragen auch
haufiges Ein- und
Ausschalten.

Lampen in ihre Bestandteile und ver-
wenden die einzelnen Materialien
nach der Aufbereitung als neue Roh-
stoffe.

Im Vergleich zu Glithlampen leuch-
tenauch Fluoreszenzlampen auf Spar-
flamme: Die félschlicherweise oft als
«Neonrohrey bezeichneten Lichtquel-
len bendtigen bis zu 85 Prozent weni-
ger Strom und haben eine zehnmal
langere Lebensdauer als Glithlampen.

Doch sie haben im privaten Wohn-
bereich einen schweren Stand, weil
ihr Licht als kalt und ungemiitlich
gilt. Dieses Vorurteil ist jedoch ldngst
tiberholt, denn inzwischen gibt es
Fluoreszenzlampen in verschiedenen
Leuchtstdrken und Lichtfarben:
Warmweiss, Weiss und Tageslicht
sind die gebrduchlichsten. Das Licht
verteiltsich gutund schattenarm, idea-
le Voraussetzungen fiir den Arbeits-
platz, Kiiche und Bad.

Héufiges Ein- und Ausschalten
stresst die Rohre und verkiirzt ihre
Lebensdauer. Sinnvoll und energie-
sparend eingesetzt ist sie dort, wo sie
jeweils lidnger als nur eine Viertel-
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Grossanleger wollen die
besten Anlage-Profis. Und Sie?
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Wollen Sie Geld in Wertschriften anlegen und dabei von den Wachs-
tums- und Ertragschancen professionell verwalteter, diversifizierter
Portefeuilles profitieren? Genau das kénnen Sie mit den Raiffeisen-

. iy, Anlagefonds.
Raiffeisen- Die Fonds werden in Zusammenarbeit mit der Bank J. Vontobel
OI']}dS & Co. AG in Zurich betreut. So profitieren Sie direkt vom Know-

VONTOBEL- how einer erstklassigen Schweizer Vermdgensverwal-
ngsbank. Dies erméglicht lThnen, auch mit einem kleineren

. Fonds
— Budget schrittweise ein Wertschriften-Vermégen aufzubauen. Fur
weitergehende Anlagebedirfnisse im internationalen Wert-
schriftenbereich erganzen die Vontobel-Fonds unser Angebot.
Wir beraten Sie gerne personlich.

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.



Halogen-
lampen
sind
uneinge-
schrankt
dimmbar.

Kostenvergleich-Schema

Lebensdauer der Stromsparlampe, je nach Lampe und Betriebesart: etwa 8000

Stunden

Strompreis: zum Ansatz von 20 Rappen pro kWh

Anzahl Lampen 8 Gluhlampen 1 Stromsparlampe
Leistung Watt 60 W 11w
Brenndauer Stunden 8000 8000
Leistung kWh 480 88
Stromkosten Fr. 96.— Fr. 17.60

(480 x 20 Rappen) (88 x 20 Rappen)
Lampenpreis ca. Fr. 12— (8 x 1.50) Fr. 36.—
Totalkosten Fr. 108.— Fr. 53.60
Einsparung = Fr. 54.40

(Fr. 108.— minus 53.60)

In Wohnraumen wird durchschnittlich mit 1000 Stunden Brenndauer pro Jahr
gerechnet; die Lebensdauer einer Energiesparlampe wirde somit mindestens

acht Jahre betragen.

(eb.)

stunde Licht ins Dunkel bringen
muss. Mitraffiniert konstruierten Ra-
stergittern oder Kunststoffwannen
abgedeckt, sind Fluoreszenzlampen
durchaus salonfihig; vorallem hin-
ter Blenden, die als Mittel zur viel-
seitigen Lichtgestaltung wieder gross
im Kommen sind.

Neue Lichtdimension

Das modernste Licht schlechthin
ist die Halogenlampe. Die winzigen
Kraftpakete verbreiten brillante Hel-
ligkeit wie Tageslicht mit guter Farb-
wiedergabe. Dank ihren kleinen'Aus-
massen ermoglichen Halogenlampen
individuelle, fast grenzenlose Mog-
lichkeiten fiir Designleuchten. Eine
20-Watt-Halogenlampe gibt so hell
wie eine herkémmliche 75-Watt-

Glihbirne und verbraucht statt 75
nur 20 Watt Strom pro Stunde.

Halogenlampen sollten allerdings
nie mit blossen Fingern bertihrt wer-
den! Die Spuren wiirden sich in die
Oberfldche einbrennen, damit die
Lichtstirke reduzieren und die Le-
bensdauer von rund 2000 Stunden
(doppelt so lange wie Glithlampen)
verkiirzen.

Halogenlampen sind uneinge-
schrankt dimmbar. Sie konnen in
Strahlerleuchten und Spots eingesetzt
werden, riicken Vaters kostbare Bil-
der, Grossmutters Porzellanteller
oder Tanjas Lieblingsposter ins rechte
Licht.

Bei Halogensystemen unterschei-
det man zwischen Hochvolt-und Nie-
dervoltlampen. Bei letzteren wird die

Netzspannung mit einem Transfor-
mer auf 12 Volt umgewandelt und
auf Stromtrdager wie Drihte oder
Stahlrippen abgegeben. Diese kon-
nen ohne Gefahr im Raum schweben
und beriihrt werden. Diese Leucht-
korper, an beliebiger Stelle einsetz-
bar, sind zum Inbegriff modernster
Lichtgestaltung bei hochster Funk-
tionalitdt geworden.

Erleuchtende Beratung

Hat man sich erst einmal im ver-
wirrend vielfaltigen Lampensortiment
zurechtgefunden, so ist die Wahl der
Leuchten erst recht etwas vom
Schwierigsten. Gentigend Zeit und
fachméannische Beratung in Elektro-
fachgeschiften — oder auch von spe-
zialisierten Wohnberatern fiir Innen-
beleuchtung wie bei Mobel Pfister —
fithren am ehesten zum Ziel.

Nach langem Suchen und Abwi-
gen hat man endlich den traumhaft
kostbaren Kristalleuchter gefunden,
die futuristische Spot-Anlage fiir den
Halbwiichsigen, eine Funzel fur die
Waschkiiche oder die Tiffany fiir das
Esszimmer.

Man freutsichiiber dieneue Leuch-
te und gewohnt sich an ihr Licht. Dass
es bei weitem nicht ausreicht, darauf
stosst man meist per Zufall: Eine Na-
del, die sich nicht einfideln ldsst oder
das Telefonbuch, bei dem die Schrift
scheinbar immer kleiner wird, die
Jasskarten, die sich kaum mehr un-
terscheiden . . .

Abhilfe schaffen individuelle
Lichtquellen: Eine Lampe, die den
Lesestoff erhellt, die Handarbeit be-
leuchtet oder den Hobelbank ins rechte
Licht riickt. Wer vor finanziellen In-
vestitionen zuriickschreckt, sollte sich
eine mobile Leuchte besorgen, die
bei Bedarf an den benétigten Platz
geziigelt werden kann.

Licht nach Mass

Eine Fulle von Informationen rund
um die Beleuchtungim eigenen Heim
enthaltder «Licht-Ratgeber». Aufdem
Grundriss einer Musterwohnung wer-
den die jeweils sinnvollen Lampenty-
pen aufgezeigt, die auf den folgen-
den Seiten in Wort und Bild im Detail
vorgestellt werden. Das Biichlein kann
kostenlos unter folgender Adresse
angefordert werden: Philips lighting,
Postfach, 8027 Zrich. (eb.)
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Elektronische Kalkdestabilisierung —
die umweltfreundliche und wirksame
Methode zur Kalksteinbekampfung!

Schluss mit dem Kalkproblem!

-
e

Die Vorteile
der
EWC-Gerite: ..o

— schont die Umwelt, da kein Einsatz
von Chemie!

— beseitigt bestehende und verhindert neue Kalkablagerungen
— einfache Montage ohne Eingriff ins Leitungsnetz

— minimaler Stromverbrauch, wartungsfrei

— gunstiger Anschaffungspreis mit 2 Jahren Werksgarantie

— unveranderte Wasserqualitat
Senden Sie mir bitte unverbindlich detaillierte Unterlagen zu: O m
Name: Tel.:

a

Schweizer Messe fur Land- und Milchwirtschaft

St.Gallen, 12.—22. Oktober 95

Fur Bahnfahrer: Sparkombi « OLMA-Eintritt und Bus»
und mit Familienkarte Gratis-Tickets fur Kinder bis 16 Jahre

Adresse:

daumannaco:
aq/ng

Obergasse 34, 8402 Winterthur, Postfach 786, Telefon 052/213 03 13

Feuersichere Kassenschrénke,
Kundensafes und Nachttresore:
Unsere Spezialitat zu Ihrer
Sicherheit. Made in Switzerland.

Zeico AG
Bankeinrichtungen } g—
Hermetschloostrasse 73 @ ..
/ I} I" ‘. Postfach, 8048 Ziirich FRISBA AG, 6275 Ballwil
41 N4 Tel. 01-4321764 Tel. 041-89 16 66, Fax 041-89 33 94
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VON
JURG
SALVISBERG

W SCHWEIZER SPEZIALITATEN: ST. GALLER BRATWURSTE

Die Urbratwurst hat den
Status eines Kulturguts

Sie sieht frisch aus, duftet betdrend, ist zum Beissen zart und hinterldsst im Gaumen einen
herrlichen Geschmack: die wahre St. Galler Bratwurst. In der Ostschweizer Metropole hat sie
den Status eines Kulturguts, das zur Olma-Zeit auch Auswartigen nicht einfach wurst ist.

s soll in Schweizer Sta-

dien immer wieder vor-

kommen, dass das Ver-

zehren der angebotenen

Bratwiirste ein weit gros-
serer Genuss ist als das Verfolgen des
sportlichen Geschehens. Dennoch
wiirde es wohl niemandem in den
Sinnkommen, Eintritt fiir ein Fussball-
oder Eishockeyspiel zu bezahlen,
bloss um den Gaumen zu erfreuen.
Ein wenig anders liegt der Fall bei der
alljahrlich, diesmal vom 12. bis 22.
Oktober, stattfindenden Olma: Wer
an die St. Galler Messe reist, tut dies
als Auswirtiger nicht zuletzt oder gar
in erster Linie der Bratwiirste halber.

Riesenabsatz an Olma

Dementsprechend hoch istder Ab-
satz, welche die Bratwurstbuden an
der Olma verzeichnen kénnen. «Nor-
malerweise kénnen wir mit einer Brat-
wurst pro Besucher rechnen», weiss
Werner Schumann vom Metzgermei-
sterverein St. Gallen. Letztes Jahr
stromten rund 460 000 Personen an
die Ostschweizer Herbstmesse, um
sich somit ebensoviele Olma-Brat-
wiirste zu Leibe zu fiihren.

Im Gegensatz zur normalen
St. Galler Kalbsbratwurst, die 100 bis
110 Gramm auf die Waage bringt,
wiegt die 1943 als nahrhaftes Kriegs-
produkt kreierte Messeausgabe 160

Gramm. Da die dickeren Bratwiirste
geschmackvoller sind, setzen die
St. Galler Metzger auch ausserhalb
der Messezeit mehr Olma-Bratwiirste
ab als normale. Als Spezialausgabe
landen am alle vier Jahre stattfinden-
den St. Galler Kinderfest mit 230
Gramm pro Stick die ilippigsten
Exemplare auf dem Grill.

Anderswo nicht

nachzuahmen

Wer sich als Bratwursthungriger
in die Gallusstadt begibt, kann auf
das volle Verstindnis von Werner
Schumann zihlen. Denn der Ge-
schiftsleiter des Metzgermeister-
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vereins St. Gallen hat in anderen Ge-
genden der Schweiz noch nie eine
Kalbsbratwurst fertig gegessen. Er
findet zwar lobende Worte iiber die
anderswo produzierten Schweinsbrat-
wiirste, doch die auswartigen Kost-
proben vom Kalb waren dem Exper-
ten stets zuwenig bekommlich, um
auch das zweite Ende der Wurst im
Rachen verschwinden zu lassen.

Aus eigener Erfahrung weiss Wer-
ner Schumann, dass die Urkalbsbrat-
wurst der Schweiz ausserhalb der
Region St. Gallen auch bei bestem
Willen nicht nachzuahmen ist. In sei-
nen Lehr- und Wanderjahren arbeitete
der Metzgermeister einst im Wallis,
brachte aber dort trotz Anwendung
des Originalrezeptes nie eine St. Gal-
ler Bratwurst zustande. «Wasser, Luft
und Gewilirze machen gute Bratwiir-
ste aus. Je nach Gegend herrschen
eben schon unterschiedliche klimati-
sche Bedingungen, die entscheidend
sind.» Auch das Biindner und Walli-
ser Fleisch, zieht Werner Schumann
einen Vergleich, seien deshalb nicht
gleich.

Immer ohne Senf

Den St. Gallern konnen die Eigen-
heiten der Region um die Kantons-
haupstadt nur recht sein. So floriert
das Exportgeschift mit den echten

Kalbsbratwiirsten um so mehr. Aller-
dings mogen viele Ostschweizer ih-
ren Augennicht recht trauen, wenn sie
mitansehen miissen, wie sich die Rest-
schweiz die Kalbsbratwiirste zu Ge-
miite fiihrt. Der beinahe obligate Senf
hat nédmlich in der Ursprungsgegend
mit einer Kalbsbratwurst zusammen
gar nichts verloren.

«Ein Ostschweizer verlangt an ei-
nem Stand nie nach Senf. Denn eine
gute Wurst braucht man nicht mit
Senf zu essen. Senf verdeckt die
Qualitdt und macht, dass jede Wurst
essbar wird.» Werner Schumann de-
monstriert im Schnitt einmal pro Wo-
che denrichtigen Genuss einer Kalbs-
bratwurst. Zur Olma-Zeit steigt der
Konsum des obersten St. Galler Metz-
gers natiirlich an.

Spuren im 15. Jahrhundert

Die Bratwurstist ein jahrhunderte-
altes Erzeugnis der Region St. Gal-
len, das im Ausland keine Vorbilder
kennt — auch nicht im benachbarten
Deutschland, wo die Weisswiirste
dominieren. Aus dem 15. Jahrhundert
sind im St. Galler Stadtarchiv schrift-
liche Spuren erhalten: So schrieben
die Satzungen der Metzgerzunft von
1438 den Wirten vor, die Wiirste nur
vom Fachmann zu beziehen. Mit fiinf
Schilling Busse hatte zu rechnen, wer

eine Wurst auftischte, deren Fleisch
dlter als drei Tage war.

Die fachmédnnische Verarbeitung
und die tiglich frische Herstellung
machen auch heute noch den inneren
Wert der St. Galler Bratwurst aus. Thr
«Geheimnisy» liegt in der Natiirlich-
keit ohne jegliche Konservierungs-
mittel und im Originalrezept, von dem
wohl die Zutaten, nicht aber deren
Mengen bekannt sind. Die ideale Mi-
schung einer St. Galler Bratwurst be-
steht aus frischem Kalbfleisch, fri-
scher Milch, kernigem Hals- und Riik-
kenspeck und Gewiirze. Letzte fallen
unter das Geschiftsgeheimnis, dazu
sollen aber unter anderem Salz, Pfef-
fer, Muskat, Rahm und eventuell
Milchpulver gehoren.

Sogar im Guinessbuch

Den Schleier des Produktionsge-
heimnisses vermochte auch der 29.
August 1987 nicht zu liiften. An je-
nem Tag schaffte die St. Galler Kalbs-
bratwurst ndmlich den Eintrag ins
Guinessbuch der Rekorde. An den
Europameisterschaften der Springrei-
ter sahen sich auch die Gastgeber zu
einer sportlichen Hochstleistung her-
ausgefordert. Nach einer generalstabs-
méssigen Vorbereitung war die lang-
ste Bratwurst der Welt hergestellt: Die
eine Tonne schwere Kalbsbratmasse
erstreckte sich tiber 1293 Meter. Ein
100 Meter langer Grill und 300 Kilo-
gramm Holzkohle erméoglichten den
iiber 60 Fachleuten eine publikums-
gerechte Zubereitung.

Ob konventionell oder rekordver-
déchtig, Bratwiirste werden von den
Metzgern immer gleich beurteilt: Das
frische Aussehen, der betérende Duft
in der Nase, der zarte Biss und der
herrliche Geschmack im Gaumen
machen den wahren Genuss aus. Mit
diesem Anforderungskatalog wird
auch fiir Aussenstehende verstind-
lich, dass Wurst nicht gleich Wurst
und den St. Gallern zu Recht nicht
einfach wurst ist.

AKTIENGESELLSCHAFT Wer seinen Gewerbebetrieb in Form einer AG fihren will,
muss bestimmte Auflagen erfillen. Wir sagen lhnen, was es zu beachten gilt.

VERSANDHAUSER Einkaufen per Post — eine praktische Alternative zum Gang in den
Laden. Doch um vor unliebsamen Uberraschungen gefeit zu sein, ist Vorsicht am Platz.

STRICKEN/STICKEN/NAHEN Mutter sitzt wahrend der Wintermonate im Sofa neben
dem Heizodfeli und stickt. Ein Klischee oder auch heute noch in?
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F u E 60 TE c g" Geldbearbeitungsmaschinen

TC-8SSD / SSD-V MS-5600 Princess el. M.
Notenz&hlmaschine Minzzéhl- und Sortiermaschine Minzz&hl- und Verpackmaschine
Sitz: Chemin des Dailles 10, CH - 10583 Cugy

Tel: 021 / 732 22 32 Fax: 021 / 732 22 36

FUEGOTEC SA oo™ D3RI & Shoe T 12 omone

Damit Sie piinktlich Feierabend
machen kénnen...!

Hinter dem Erfolg unserer Sie garantieren fiir die um-
Produkte steht die Kreativitat fassende Funktionssicherheit
und der Einsatzwille unserer und lange Lebensdauer unserer
Mitarbeiter in den Bereichen Geréte.

Entwicklung, Produktion und

Service.

f b
eldzdhlmaschinen

"H- -Oftringen i

Telefon' 062 97 59 59 Y Rotojet De La Rue Selfservice

¥,




Vorsorgen und die
Steuerbelastung senken.

Mochten Sie Geld beiseite legen und gleichzeitig
Ihre Steuerbelastung senken? Genau das kénnen
Sie mit dem Raiffeisen Vorsorgeplan 3.

Sie reduzieren lhr steuerpflichtiges Einkommen.
Spareinlagen und Zinsen sind steuerfrei. Sie erhal-
ten einen attraktiven Vorzugszins. Und Sie kénnen
die staatliche Wohneigentumsférderung nutzen.
Wir informieren Sie gerne personlich!

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.
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