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Jedes Dream Team hat einmal
klein angefangen.

Pergo Original, der parkettihnliche Bodenbelag, ist der ideale Spielkamerad fiir Thr Seiginal
kleines Dream Team. Er ist derart strapazierfihig und pflegeleicht, dass er selbst dann 9
noch tadellos aussieht, wenn die Kleinen schon lingst fliigge geworden sind. Méchten
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Die eigenen vier Winde sind
wieder erschwinglicher gewor-
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was bei einem Haus wieviel
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Jetzt ist sie da, die neue Cash-
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Genau vor einem Jahr wurde
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" Spitzen, das sind doch jene
zarten Gebilde aus Grossmut-
ters Truhe. Das alte Kunst-
handwerk lebt aber heute noch.
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Foto: André Albrecht

Immer mehr Jugendliche ver-
bringen ihre Freizeit hinter dem
Computer. Wie gefihrlich sind
PC-Spiele fiir unsere Kinder?

28 Veloferien
Radfahren erfreut sich immer
grosserer Beliebtheit, und auch
Veloferien sind bei Jung und
Alt gefragt wie nie zuvor.

EDITORIAL Nr. 4 April 1997

Bauen eige mir, wie du baust, und ich
sage dir, wer du bist.» Selbst dem grossen Dichter Christian Morgenstern war der
ureigenste Wunsch des Menschen, nimlich iiber die eigenen vier Winde zu verfiigen,
ein Vers wert. Aktueller denn je ist das Thema «Bauen» wieder fiir die jiingere
Generation geworden. Der momentanen Wirtschaftskrise zum Trotz sind Einfami-
lienhiuser und Stockwerkeigentum wieder erschwinglicher geworden. Alles, was es
fiir den Bau eines Eigenheims braucht, wurde giinstiger: vom Aushub iiber den
Rohbau biszu den Malerarbeiten. Zusitzlich steigern riickliufige Baulandpreise und
tiefe Hypothekarzinsen die Attraktivitit von Wohneigentum, wie Sie unserem
Artikel ab Seite 2 entnehmen konnen.

«Auch in den kiltesten Wintermonaten miissen wir keine Pelzmintel tragen!» Dieses
Zitat stammt nicht von einem berithmten Schriftsteller, sondern von Regula Fiirst.
Die Basellinderin wohnt mit ihrer Familie in einem mit Solarenergie gespiesenen
Haus und nimmt in einem «Panorama»-Interview Stellung zu den Vorurteilen,
denen sich die Benutzer von alternativen Energiequellen immer noch ausgesetzt

sehen (Seite 24). Markus Angst
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WOHNEIGENTUM

Foto: André Albrecht

n der Schweiz betrigt die
Wohneigentumsquote
nur etwas mehr als 30 Pro-
zent. Die grosse Mehrheit
lebt als Mieterinnen und
Mieter, obwohl alle Umfragen zu
diesem Thema immer wieder von
neuem den Nachweis erbringen,

Von Jurg Zulliger

dass eigentlich eine Mehrheit im
Land im eigenen Heim leben
méchte.

Warum dieser Widerspruch?
Zum einen war es ganz einfach so,
dass es lingerfristig teurer war,
Hauseigentiimer zu werden, als
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Alles, was es flr den
Bau eines Eigenheims
braucht, wurde gunsti-
ger: vom Aushub Uber
den Rohbau bis zu den
Malerarbeiten. Weite-
re Faktoren wie tiefe
Hypothekarzinsen und
ricklaufige Bauland-
preise steigern die At-
traktivitat von Wohn-
eigentum zusatzlich.

zu mieten. Hinzu kommt der re-
lativ gute Ausbaustandard im
Mietwohnungsbau. Davon abge-
sehen trugen aber auch die in der
Schweiz vergleichsweise hohen
Baukosten zur tiefen Eigentums-
quote bei. Langfristig denkende
Investoren konnten sich vielleicht
mit hohen Baukosten noch arran-
gieren — weniger aber die Haus-
kiufer, fiir die das erforderliche
Eigenkapital eine zu hohe Hiirde
bedeutete.

Preiszerfall

Nun ist manches anders ge-
worden. Nicht nurdie Zinsen und
die Landpreise sind gesunken.

Auch die Preise der auf dem Markt
angebotenen Einfamilienhduser
und Eigentumswohnungen gaben
massiv nach. Hinzu kommt der
Preiszerfall fiir Bauleistungen.
«Die Baukosten sind seit 1990
kontinuierlich gesunken», rech-
net Rainer Peikert von der Peikert
Contract AG in Zug vor. Er
ist Leiter eines Unternehmens,
das sich unter anderem auf den
standardisierten, preisgiinstigen
Wohnungsbau spezialisiert hat.
Auf der anderen Seite sind die
Lohne im selben Zeitraum ange-
stiegen — seit 1985 nominell um
40 Prozent (siche Grafik). Mit
anderen Worten: Heute kann



Wieviel kostet ein Einfamilienhaus?

Reine Gebdudekosten ohne Land und Erschliessung (BKP 2)

— 3% Elektroarbeiten und -anlagen

8% Sanitarinstallation, inkl. Kiichenapparate

9% Rohbau Il (Fenster, Eingangstiiren, Spengler, Dachdecker)

9% Ausbau | (Verputz, Gipser, Schreiner etc.)

" g
g e TG
~

man sich fiir einen geringeren
Anteil des Einkommens die Er-
stellung des eigenen Heims lei-
sten. «Beim Erwerb von Wohnei-
gentum kann die monatliche Be-
lastung heute tiefer sein als bei der
Miete eines vergleichbaren Ob-
jektes», betont Rainer Peikert.

Was kostet ein Haus?

Weil die Peikert Contract AG
in verschiedenen Regionen der
Schweiz aktiv ist und seit jeher die
Kosten sorgfiltig analysiert, lisst
sich aufgrund der Kalkulationen
eines Peikert-Econom-Reihen-
cinfamilienhauses die Kostenent-
wicklung gut aufzeigen. Die Zah-

i 9% Ausbau Il (Béden, Wandbeldge, Maler)

len zeigen, dass praktisch alles an
einem Haus — vom Aushub iiber
die Malerarbeiten bis zur Dach-
konstruktion — wesentlich giinsti-
ger zu haben ist. Das bezieht
sich nicht nur auf die anfallenden
Arbeiten, sondern auch auf die
verwendeten Materialien.

Die Zahlen belegen weiter,
dass nur gerade ein Faktor teurer
geworden ist: bezeichnenderwei-
se die Gebiihren, die fiir Bewilli-
gungen und die administrative
Abwicklung zu bezahlen sind. Sie
machen inzwischen etwa 5 Pro-
zent der Herstellungskosten aus.
Der mit Abstand gewichtigste
Posten ist der sogenannte Roh-

Reine Gebaudekosten total
(ohne Land) Fr. 197 000.-

Quelle: Peikert Contract AG aufgrund eines
Peikert Econom Reiheneinfamilienhauses (Mittelhaus)

bau I (Aushub, Baumeisterarbei-
ten, Fassade) mit 45 Prozent der
Herstellungskosten. Der Rohbau
II (Fenster, Tiiren) sowie der tech-
nische Ausbau mit Béden, Ver-
putz und Malerarbeiten machen
zusammen nicht einmal einen
Drittel aus (sieche Grafik).

In der Summe ergeben sich
197 000 Franken reine Gebiu-
dekosten fiir ein Reiheneinfami-
lienhaus. Hinzu kommen die
Ausgaben fiir den Landerwerb
und die Erschliessung, die aber je
nach Lage und Situation des Ge-
lindes sehr stark variieren kon-
nen. Geht man hierbei von Er-
fahrungswerten aus und einem

tiefen  Quadratmeterpreis von
350 Franken, der aber heute
zum Beispiel in den Kantonen
Aargau, Luzern oder Schwyz
absolut realistisch ist, und einem
Grundstiick von vielleicht 260
Quadratmetern Grésse, belaufen
sich die Gesamtkosten auf

380 000 bis 390 000 Franken.

Wie vergleichen?

Nur méchte der Kiufer natiir-
lich auch wissen, was er fiir diesen
Preis wirklich bekommt — vor al-
lem wieviel Wohnfliche. Rainer
Peikert empfichlt, zu Vergleichs-
zwecken nicht so sehr auf den
Kubikmeterpreis abzustellen, weil
dieser Wert je nach Gebiude sehr
unterschiedlich zustande komme.
Statt dessen sei auf die Quadrat-
meterpreise der effektiv nutz-
baren Wohnfliche (Nettoge-
schossflichen I und II nach SIA
416) zu achten. In dieser Ziffer
sind Keller und Estrich als
Wohnfliche mitgerechnet, nicht
aber Heizungsriume und andere
Funktionsflichen. Bei einem Eco-
nom-Haus betrigt dieser Wert
1780 Franken — inklusive Land.
«In den Képfen geistern immer
noch Zahlen in der Gréssenord-
nung von 4000 Franken pro Qua-
dratmeter herum. Es ist Zeit, zu
realisieren, dass sehr viel tiefere
Preise moglich sind», resiimiert
Rainer Peikert die heutigen Mog-
lichkeiten auf dem Marke.

Freistehend ist teurer

Das besondere Merkmal an
dieser Kostenzusammensetzung
besteht darin, dass die Anteile fiir
Honorare bzw. Planung und
Architeke tief sind. Weil es sich
um einen standardisierten Haus-
typ handelt, kdnnen vor allem
die Planungsarbeiten, aber auch
die Ausfiihrungszeiten enorm ver-
kiirzt werden. Dem Bauherrn
bzw. dem spiteren Kiufer wird
unter dem Strich nur gerade die
Hilfte eines sonst iiblichen Archi-
tekten- bzw. Planungshonorars
verrechnet. Mit 16 100 Franken
sind auch die Ausgaben fiir Sani-
tirinstallationen und Kiichen-
apparate (8 Prozent der Gesamt-
kosten) sehr preisgiinstig. Hier
greift die Regel, dass der Gene-

ralunternehmer mit Grosseinkiu-
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fen betrichtliche Rabatte heraus-
schligt.

Nicht unerheblich ist weiter,
dass es sich um ein Reiheneinfa-
milienhaus handelt. Eine frei-
stehende Bauweise «im Griinen»
lisst die Kosten sofort in die Hohe
schnellen. «Das macht ohne wei-
teres 150 000 bis 200 000 Fran-
ken aus, weil der Landverbrauch
und der Fassadenanteil grosser
sind und mehr Umgebungsarbei-
ten anfallen», erklirt Bruno Strub,
stellvertretender  Bereichsleiter

«standardisierter Wohnungsbau»
bei Peikert.

Kein einheitlicher Trend
Dass die Nachfrager heute
sorgfiltiger kalkulieren und ab-
wigen, was sie fiir ein Eigenheim

wirklich brauchen und was nichrt,

Worauf beim
Eigenheimkauf
zu achten ist

Stefan Schmid,
welche Voraussetzungen soll-
te man als Interessent fir
Wohneigentum erfllen?

Man sollte sich klar dartiber
sein, wo man steht im Leben
und wie sich die Wohn- und
Raumbedurfnisse in den néch-
sten Jahren entwickeln wer-
den. Die Tragweite eines sol-
chen Entscheids wird in der
Schweiz aber manchmal auch
ein wenig Uberschatzt. Ein Ei-
genheimkauf ist nicht verbind-
licher als eine Heirat, wie das
manche immer noch glauben.
Ein allfalliger spaterer Wieder-
verkaufan sichist weniger auf-
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ist an sich plausibel. Ahnlich wie
Peikert Contract bieten denn
auch andere Firmen jetzt sehr
preisgiinstig an: Die St. Galler
Generalunternehmerin ~ Wohn-
profil AG bringt Einfamilienhiu-
ser fiir 270 000 Franken (ohne
Land) auf den Markt. Zu nennen
sind weiter die Furter Holzbau
AG oder Hiring & Co. AG, die
sich auf Systembauweise und ko-
stengiinstige Holzhiuser speziali-
siert haben.

Dies decke freilich nur einen
Teil des Marktes ab. Denn wer
mit Immobilienhindlern spricht,
bekommrt eine ganze Spannbreite
verschiedener Trends zu héren.
In der Tat haben einige Verkiufer
mit Hiusern in einfacher Bauwei-
se, kleinen Grundrissen und be-
scheidener Landfliche Erfolg,

wendig als der damit verbun-
dene Umzug.

Was sind die Vor-
aussetzungen bezlglich Ein-
kommen und Vermogen?

Wichtig ist zu-
nachst, ein Budget zu machen.
Die finanzielle Belastung sollte
nicht mehr als 30 bis 40 Pro-
zent des Einkommens ausma-
chen. Beim Vermogen hangt
das auch von der Bank ab. Eine
gesunde Finanzierung ist in-
des nach wie vor wichtig, und
ich finde es verntnftig, wenn
man 20 Prozent Eigenkapital
einbringen kann. Dabei kann
durchaus ein Teil dieser 20 Pro-
zent aus Pensionskassengel-
dern stammen.

Der Erwerb von
Wohneigentum ist komplex,
und es kann auch einmal et-
was schiefgehen. Was kann
man alles falsch machen, und
was muss man unbedingt un-
terlassen?

Damit man
keine Fehler macht, sollte man
eine Checkliste aufstellen und
klare Prioritaten setzen. Es
muss Gewissheit dartber be-
stehen, was man wirklich will,
um sich nicht von diesem oder

jenem Angebot blenden zu las-

sen. Dazu gehoért auch, die

wihrend andere gerade in iiber-
durchschnittlichen Preiskatego-
rien einen wachsenden Umsatz
verzeichnen. Und zugleich stehen
nach wie vor viele Objekte ganz
einfach leer, weil sie zu teuer sind
oder an einer ungiinstigen Lage
stehen.

Feste

Kaufzusicherungen

Angesichts solch widerspriich-
licher Entwicklungen haben es
Kaufinteressenten nicht leicht,
einen Uberblick zu gewinnen.
Erschwerend kommt hinzu, dass
heute immer mehr Objekte ab
Plan verkauft werden. Um die
Risiken geringer zu halten, sind
viele Hersteller und Investoren
iibergegangen,
bauen, wenn ausreichend feste

dazu erst zu

Lage des Objekts sehr sorgfal-
tig zu beurteilen. Wird dies
unterlassen, kann das bei ei-
nem Wiederverkauf verhee-
rende Folgen haben. In der
heutigen Zeit muss zudem das
Preis-/Leistungsverhaltnis gut
sein. Bevor man etwas unter-
schreibt oder eine Vorauszah-
lung leistet, sollte man die Fi-
nanzierung abklaren. Empfeh-
lenswert ist es, die Vertrage
und das ganze Paket vom Preis
bis zum Baubeschrieb von ei-
ner wirklich neutralen Person
priifen zu lassen. Das kann ein
unabhdngiger Architekt oder
ein Immobilienfachmann sein.

Viele zaudern,
weilihnen wachsende Arbeits-
losigkeit und stagnierende
Lohne den positiven Zukunfts-
glauben nehmen. Sehen Sie
Maglichkeiten, sich gegen sol-
che Unwaégbarkeiten zu «ver-
sichern»?

Gegen Arbeits-
losigkeit gibt es meines Wis-
sens keine Zusatzversicherun-
gen. Bei einem derartigen fi-
nanziellen Engagement, wie
ihn ein Hauskauf darstellt, soll-
te man die ganze Versiche-
rungssituation einmal abkla-
ren. Viele Leute sind erfah-
rungsgemass schlecht gegen

Kaufzusicherungen vorliegen. Fiir
die Interessenten heisst dies, dass
sie das Gebiude nicht im Rohbau
besichtigen kénnen, sondern sich
in ihrem Entscheid auf Baube-
schrieb, Modelle und Pline ab-
stiitzen miissen — was erst recht
eine seriose Einarbeitung in die
Thematik erfordert.

Langfristig planen

In jedem Fall erfordern Lie-
genschaften aber ein langfristiges
Denken und eine sorgfiltige Pla-
nung. Vor einem Kauf sollte man
sich im klaren sein, ob das gewihl-
te Eigenheim die Wohn- und
Raumbediirfnisse fiir die nich-
sten Jahre wirklich abdecke. Und
vor allem diirfen keinerlei Zwei-
fel bestehen beziiglich der Quali-
tit des Ausbaus, der Lage, des

kt konnte kaum besser sein»

Invaliditat versichert, und ge-
rade wenn die entstehenden
Kosten vor allem von einem
Einkommen getragen werden,
sollte geprtft werden, ob die
Versicherungsdeckungen aus-
reichend sind.

Manche Kaufin-
teressenten zogern zudem,
weil sie glauben, dass die Prei-
se fur Wohneigentum noch
weiter sinken werden. Was
empfehlen Sie in bezug auf
den Zeitpunkt?

Der Zeitpunkt
konnte kaum besser sein.
Wenn man zurtckblickt, muss
man doch sagen, dass die Prei-
se massiv korrigiert wurden.
Die Bodenpreise sind deutlich
gesunken, und bei den Preisen
auf dem Bau ist kaum noch
Luft drin. Hinzu kommen die
sehr attraktiven Zinssatze zur-
zeit. Zu bedenken ist auch,
dass jedes Objekt einmalig ist.
Soniitzt es einem wenig, wenn
man zuwartet und die Preise
noch ein wenig sinken und
dann das passende Objekt
nicht mehr zu haben ist. Nach
meiner Meinung sollte nicht
allein das Motiv ausschlagge-
bend sein, etwas unschlagbar
glnstig zu kaufen. Wohnei-
gentum ist schliesslich auch



(Peikert Econom-Haus).

Preis-/Leistungsverhiltnisses und
der Wiederverkiuflichkeit. Sonst
beschert einem ein Kauf um des
Kaufes oder der «giinstigen Gele-
genheit» willen unter Umstinden
zu einem spiteren Zeitpunkt ein
boses Erwachen.

eine schone Art, sich Lebens-
qualitat zu leisten.

Was halten Sie vom
Erwerb von Wohneigentum als
Altersvorsorge?

Damit kann
man sich einerseits seine
Wohnsituation furs Alter si-
chern und ist spater als altere
Person den Schwankungen
des Wohnungsmarktes weni-
ger ausgesetzt. Ein interessan-
ter Gedanke dabei ist sicher
der Vorbezug von Pensions-
kassengeldern, selbst wenn
die spateren Versicherungslei-
stungen dadurch geschmalert
werden. Denn es handelt sich
um eine Investition in einen
sicheren Wert. Nattrlich muss
man die Rechnung so machen,
dass eine durch einen Vorbe-
zug allenfalls geschmalerte
Rente auch noch zum Leben
reicht. Aber man kann sich
sagen, «das vorgezogene Geld
habe ich», wahrend ja sonst
einige Leute unsichersind, was
mit ihren Vorsorgegeldern in
20 oder 30 Jahren sein wird.

Interview: Jirg Zulliger

Rohbau in hoher Qualitit - einfach gehaltener
Ausbau, der spater erhoht werden kann

Lohne und Wohnbaukosten im Vergleich:
Mehr Bauen fiir weniger Lohn

....................................................................................................

85 86187 '48 891 90 911199 93 94195

Ziircher Wohnb’aukostenindex
H Index der Nominall6hne

Im Verhiltnis zu den Lohnen ist Bauen glinstiger
geworden: Ein Eigenheimerwerb macht im Budget
heute weniger aus als noch 1985.

Grosse regionale Unterschiede

Trotz verbesserter Rahmenbedingungen erwarten Fachleute noch keinen Boom des
Wohneigentums. Je nach Lage und Objekt sind die Trends auf dem Markt namlich
sehr verschieden.

In bezug auf den Immobilienmarkt ergibt eine Umfrage des Schweizerischen Hauseigentimerverbandes
(SHEV) unter 100 Immobilienfachleuten folgendes Bild: Die Erwartung, dass die Preise ihren Tiefpunkt
erreicht haben kénnten, nimmt zu. Eine relative Mehrheit von 47 Prozent der Befragten prognostiziert aber
dennoch, dass sich die Preise fiir Einfamilienhduser weiter riicklaufig entwickeln — wenn auch nicht mehr
so stark. Ahnlich sieht es fir Eigentumswohnungen aus, wobei 10 Prozent nun wieder damit rechnen, dass
die Preise in dieser Kategorie anziehen.

Die Teilnehmer an der SHEV-Umfrage weisen immer wieder auf die betrachtlichen regionalen Unter-
schiede und die teils gegenlaufigen Entwicklungen hin. Zwar spiegeln beispielsweise die gemeldeten
Durchschnittspreise fur Bauland gegentiber dem Vorjahr klare Preisabschldge (von 520 Franken pro
Quadratmeter auf jetzt 479). Zugleich zeigen aber die Extremwerte, die bei 80 bzw. 2100 liegen, wie
heterogen der Markt ist.

Ist die tiefe Inflation mitschuld?

Ein dementsprechend differenziertes Bild zeichnet denn auch Hans Georg Graf, Professor fur Volkswirt-
schaft an der Hochschule St. Gallen: Die Landpreise seien priméar in Agglomerationen und in Agglomera-
tionsnahe gesunken. Ahnlich dussert er sich in bezug auf die Baukosten: «Sie mogen in den Agglomera-
tionen gesunken sein, auf dem Land, wo die Konkurrenz viel weniger gross ist, sind sie noch genau so hoch
wie vorher.»

Daher erwartet der Volkswirtschafter nun nicht gleich einen neuen Boom des Wohneigentums. Denn
fur ihn spielen dabei eine ganze Menge an Bestimmungsfaktoren eine Rolle: «Nach einer franzésischen
Studie gibt es einen eindeutigen Zusammenhang zwischen hoher Inflation und der Flucht in Sachwerte,
eben zum Beispiel in den Sachwert Wohneigentum.» Da die Inflation in der Schweiz sehr niedrig ist, konnte
dies zumindest zum Teil die tiefe Wohneigentumsquote erklaren.

Andere Mentalitat

Aber auch das greife zu kurz, meint der Volkswirtschafter, denn zudem habe die Einstellung zum
Wohnen eine grundsatzliche Bedeutung. «Wir stellen ganz klar fest, dass das Gut Wohnen in einzelnen
Landern, manchmal sogar innerhalb eines Landes eine génzlich unterschiedliche Rolle spielt», analysiert er.
In der Westschweiz seien beispielsweise die Wohnungen in der Regel kleiner als in der Deutschschweiz,
auch die Zahl der Wohnungen pro Geb&ude sei héher, weil in der Romandie offenbar anderes wichtig sei
in bezug auf das Wohnen.

Solche Mentalitatsunterschiede wiirden zum Teil auch erklaren, dass die Wohneigentumsquote in der
Schweiz je nach Kanton und Region extrem unterschiedlich sei. Hans Georg Grafs Schlussfolgerung: «Die
Einstellung zum Gut Wohnen bestimmt letztlich auch das Wohneigentum, darum vollziehen sich Verande-
rungen in diesem Bereich auch nur sehr langsam.» Jurg Zulliger
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WERTKARTE

Foto: Christof Sonderegger
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Ende Januar lancierten
die Schweizer Banken
die Wertkarte Cash.
Seither ist es dank dem
bis 300 Franken auf-
ladbaren Chip auf der
ec-Karte moglich, auch
Kleinstbetrage ohne
Minzgeld zu bezahlen.
Allerdings sind die
Gelegenheiten daflr

noch eher rar.

alls Sie eine der 2,6
Millionen ec-Karten
besitzen, die sich in
der Schweiz im Um-
lauf befinden, haben
Sie Ihr personliches elektroni-
sches Portemonnaie mit der Ge-
brauchsanweisung im letzten

Halbjahr ins Haus geliefert be-

Von Jurg Salvisberg

kommen. Zuerst mégen Sie den
neu aufgepriigten goldenen Chip
bloss als optische Bereicherung
wahrgenommen haben. Unter-
dessen hat sich sein Nutzen er-
hoht: Schon ist mehr als die Hlf-
te der rund 3600 Bancomaten in
der Schweiz in der Lage, den Chip
zu laden.

Bis Ende Mai sollen gar alle
Bancomaten so weit umgeriistet
sein, dass Sie eine Summe bis 300
Franken von Threm Konto auf
den Chip iibertragen kénnen.
Wollen Sie fiir die Wertkarten-
funktion nicht Ihre ec-Karte ge-
brauchen, kénnen Sie am Schal-
ter auch ausschliessliche Cashkar-
ten verlangen. Diese Zweitkarten
sind insbesondere fiir Touristen
geeignet, welche die Schweiz be-
reisen.

Einsatz

(noch) mit Grenzen

Da 69 Prozent der Bevolke-
rung laut einer Publitest--Umfra-
ge eine Wertkarte befiirworten,
diirfte die neue Bancomatfunk-
tion viele Konsumenten anspre-
chen. Allerdings kénnten ebenso
viele schon enttiuscht worden
sein, wenn sie mit ihrer eben gela-
denen ec-Karte die tatsichlichen
Einsatzméglichkeiten von Cash
testen wollten. Zum Zeitpunkt
der Lancierung Ende Januar 1997
hatten die Werber des Bankenun-
ternehmens Europay, das die Ver-
marktung von Cash vornimmt,
wohl schon rund 5000 Verkaufs-
stellen und Automaten akquiriert.

Diese sind unterdessen mit
taschenrechnergrossen mobilen
oder eingebauten Terminals tat-
sichlich auch fiir Cash eingerich-
tet. Doch insbesondere ausserhalb
der stidtischen Agglomerationen
sind die blauen Kleber, die an
Ladentiiren und im Kassenbe-
reich auf die Verwendbarkeit der
Wertkarte hinweisen, noch sehr
diinn gesit.

ec-Direct als Konkurrent

Gerade die Erfolgsgeschichte
eines anderen bargeldlosen Zah-
lungssystems erwies sich bisher bei
der Vermarktung der Cashkarte
als Hemmschuh. Da viele Liden
schon mit ec-Direct ausgeriistet
sind — mittlerweile sind iiber
30 000 Kassen in Betrieb —, zeig-
ten sich viele Hindler gegeniiber
der neuen Anwendung der Pla-
stikkarte skeptisch — zumal diese
auch technische Installationen zur
Folge hat. Die bunte Palette von
Einsatzméglichkeiten stimmt die
Banken aber zuversichtlich, dass
auch Cash Ende 1997 an rund
15 000 Verkaufspunkten akzep-
tiert wird.

Idealerweise eignet sich der
Bargeldersatz fiir Taxis, Blumen-
geschiifte, Bickereien, Drogerien,
Restaurants, Tankstellen, Markt-

stinde, Kiosks, Parkings und ver-
schiedenste Automaten. Die Ban-
ken haben ein Preissegment mit
cinem Kaufbetrag von 1 bis 25
Franken im Visier. Im Gegensatz
zu einer Kreditkarte soll Cash be-
wusst den Hartgeldumlauf redu-
zieren und dort zum Einsatz kom-
men, wo bisher noch kein bar-
geldloser Einkauf wie mit ec-Di-
rect méglich war.

Schneller und sicherer

Inhaber von Geschiften kon-
nen mit Cash in verschiedener
Hinsicht besser leben. Im Kassen-
bereich kénnen Zahlungsvorgin-
ge schneller vonstatten gehen. Da
die Wertkartenfunktion off-line
abliuft — also im Gegensatz zu ec-
Direct weder einen PIN-Code
noch eine Verbindung zu einem
Rechenzentrum benétigt —, erge-
ben sich neben der Zeiteinspa-
rung aber auch geringere Trans-
aktionskosten. Die Uberweisung
der bis zur Limite von 1000
Transaktionen und 10 000 Fran-
ken speicherbaren Guthaben ge-
schieht mindestens einmal wo-
chentlich via Telefonnetz und
Modem.

Der Vertragspartner muss 0,7
Prozent des Rechnungsbetrags
plus 1 bis 2 Rappen pro Transak-
tion der Telekurs Payserv, die fiir
die technische Verarbeitung der
neuen Dienstleistung verant-
wortlich zeichnet, abliefern. Bei
einer Zahlung von zehn Franken
belaufen sich die Kosten fiir den
Betreiber also auf acht bis neun
Rappen.

Saldo wird

gutgeschrieben

Dafiir hat der Hindler an der
Front weniger Aufwand fiir das
Miinzhandling und ein geringe-
res Diebstahlrisiko, das etwa fiir
Taxiunternehmen immer auch
mit Folgen fiir Leib und Leben
der Angestellten verbunden sein
kann.

Wann kommt
der Durchbruch?

Die Banken, die Millionenbe-
trage in die Entwicklung des
Cash-Projekts investiert ha-
ben, treiben die Entwicklung
nicht nur einem neuen Dienst
am Kunden zuliebe voran. Lan-
gerfristig erhoffen sie sich eine
grosse Reduktion des Bargeld-
handlings und durch eine wei-
tere Automatisierung zusatzli-
che Einsparungen.

Ahnliches gilt fir die Post,
die sich mit der Postcard-Cash
ebenfalls am neuen Wertkar-
tensystem beteiligt. Wegen
der notigen technischen An-
passung der Postomaten hin
zu einer Vernetzung mit Ban-
comaten wird die neue Chip-
karte des Gelben Riesen aber
erst am 1. Oktober 1997 ge-
samtschweizerisch lanciert.

Ob sich Cash auf ganzer
Breite durchsetzt, wird sehr
davon abhangen, ob es Euro-
pay gelingt, einen grossen
Fisch fur das Wertkartensy-
stem zu angeln. Dass die Gross-
verteiler Migros und Coop
nicht mitmachen, braucht die
Verantwortlichen nicht zu
schmerzen, wenn es gelingt,
Kioske und Automatenherstel-
ler in grossem Umfang ftir den
neuen Zahlungsmodus zu ge-
winnen. Ob bis Ende 1997 die
erhofften Zahlen erreicht wer-
den, hangt auch davon ab, ob
die Verhandlungen mit der
Telecom und den SBB zu ei-
nem greifbaren Ergebnis fuh-
ren. (s.)

Wer schon eine ec-Karte mit
sich fiihrt, hat mit Cash eine ko-
stenlose Zusatzfunktion erhalten,
die im Einsatz praktisch und ein-
fach ist. Lange Schlangen vor Kas-
sen und verlegene Gesichter an
Automaten, die nur auf Miinz-
geld ansprachen, das man gerade
nicht hatte, konnten seltener wer-
an.

Sollte die Cashkarte einmal
verloren gehen, ist fiir den auf
dem Chip gespeicherten Betrag
nichtunbedingtaller Tage Abend.
Zwar ist die Summe nicht durch
einen PIN-Code gesichert, doch
wird der Saldo, wenn die Giiltig-
keit der Karte abliuft, deren Inha-
ber gutgeschrieben.
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RAIFFEISEN VERSICHERUNG

Seit April 1996 bieten die Raiffeisenbanken

Versicherungsprodukte an. Die Budget-

zahlen im ersten Geschaftsjahr wurden klar

Ubertroffen.

ie Bilanz des er-
sten Jahres fillt
dusserst positiv
aus. Das
wirklich ein er-
folgreicher Start.» Josef Gmiin-
der, Geschiftsfithrer der Raiffei-
sen Versicherung, hat wahrlich
allen Grund, zufrieden zu sein.
Vor Jahresfrist lanciert, hat «sein»

war

Von Markus Angst

neues Versicherungsgeschift die
vorgegebenen Budgetziele in den
ersten zwolf Monaten um 100
Prozent iibertroffen. «Fiir mich»,
so Josef Gmiinder, «ist das der
klarste Beweis dafiir, dass wir mit
unseren neuen Dienstleistungen
im Trend liegen. Dabei erreich-
ten wir unsere Resultate, ohne
gross zu klotzen. Denn wir zielen
nicht auf ein schnelles, sondern
auf ein stetiges Wachstum ab —
ein Wachstum, das man auch ver-
kraften kann. Aus diesem Grund
kann ich auch erst in fiinf Jahren
eine umfassende Bilanz ziehen.»

Auf Liicken

aufmerksam machen

Besonders gefreut hat den Ver-
sicherungsspezialisten, dass viele
Bankleiter zwar mit Respekt, aber
dusserst positiv auf die neue Her-
ausforderung reagiert haben: «Na-
tiirlich gab eskeine Euphorie, son-
dern man reagierte am Anfang
eher noch etwas verhalten, weil es
sich um ein anspruchsvolles Ge-
schift handelt. Doch die rege
Teilnahme an unseren Ausbil-
dungskursen zeigt mir, dass die
Bankleiter den Stellenwert dieser
neuen Dienstleistung erkannt ha-
ben.»

Einer, der den Stellenwert des
Versicherungssparens als attrakei-
ve Alternative zum klassischen
Banksparen erkannt hat, ist Ga-
briel Casuth von der Raiffeisen-
bank Arena Alvaim Kanton Grau-
biinden. Er gehért zu jenen Bank-
leitern, die das neue Produkt im
ersten Jahr am intensivsten einge-
setzt haben. In den Schoss gefal-
len ist aber auch ihm der Erfolg
nicht: «Man muss die Leute auf
Liicken in ihrer Vorsorge auf-
merksam machen und sie aktiv
bewerben. Dank der Werbung
wissen unsere Kunden zwar, dass
Raiffeisen nun auch im Versiche-
rungssegment titig ist. Doch der
Abschluss einer Police lduft nur
iiber das personliche Gesprich.»

Kapitalbildende
Lebensversicherung
Anerkannt wird die Geschiifts-
philosophie und die Transparenz
des neuen Produkts auch bei den
Raiffeisen-Kunden — sie sind es
schliesslich auch, die das erfreuli-
che Resultat im ersten Geschiifts-
jahr iiberhaupt erst erméglichten.
60 Prozent der abgeschlosse-
nen Policen betreffen die kapi-
talbildende Lebensversicherung.
Davon wiederum sind vier Fiinf-
tel Einmaleinlagen. Dabei wird
das gesamte Kapital in einer einzi-

gen Tranche einbezahlt. Diese
Form eignet sich besonders dann,
wenn man sich einen grésseren
Betrag zusammengespart hat oder
eine Erbschaft antreten konnte
(vgl. «Panorama» 3/97). Das Spar-
ziel kann durch Einschluss ent-
sprechender Risikoversicherun-
gen gegen Todesfall und Erwerbs-
ausfall abgesichert werden. Wer
die Leistungen erhalten soll, kann
mit einer Begiinstigungsklausel
festgelegt werden.

Risikoversicherung

40 Prozent sind, und da be-
steht laut Josef Gmiinder noch ein
Nachholbedarf, Risikoversiche-
rungs-Policen. Ebenfalls nach
dem Baukasten-System aufge-
baut, decken sie die folgenden
Elemente ab:
I Todesfallrisiko: Die Versiche-
rung iiberweist (bereits nach Be-
zahlung der ersten Primie) die
vereinbarte Summe an die Hin-
terbliebenen bzw. Begiinstigten.
Stirbt beispielsweise der Ernihrer
der Familie, so ist diese nicht sel-
ten auf eine Haushalthilfe ange-
wiesen. Die dadurch entstehen-
den Kosten kénnen mit einer Ri-
sikoversicherung in Form eines
Todesfallkapitals abgedeckt wer-
den. Im Todesfall muss der Part-
ner oder die Partnerin das Wohn-
eigentum nicht verdussern, son-
dern kann die Hypothekarbela-
stung dank der Versicherungslei-
stung reduzieren.
i Erwerbsausfallrisiko: Bei Un-
fall oder Krankheit leistet die Ver-
sicherung die vereinbarte Rente
als Erginzung zu den IV- und
Pensionskassen-Leistungen. Der
Versicherungsschutz liuft wih-
rend dieser Zeit primienfrei wei-
ter. Bei einem lang andauernden
Erwerbsausfall oder bei Invalidi-
tit kénnen die Liicken so ge-
schlossen werden.

Fortsetzung siche Seite 11
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Interview mit Josef Gmiinder
von der Raiffeisen Versicherung

Panorama: Bankversicherungs-Pro-
dukte werden mittlerweile bereits
per TV-Spot angepriesen. Kommt
dem Versicherungsgeschaft bei den
Banken zunehmende Bedeutung zu?

Josef Gmiinder, Geschéftsfiihrer
der Raiffeisen Versicherung:
Es macht ganz den Anschein. Eine
Studie, dieich kirzlich gelesen habe,
sagt der privaten Vorsorge ein weite-
res Wachstum voraus. Die steuerli-
che Behandlung der Versicherungs-
produkte wird dieses Wachstum je-
doch massgeblich beeinflussen. Wir
werden wohl wieder lernen mussen,
weniger den steuerlichen Aspekt,
sondern den Vorsorgecharakter ins
Zentrum zu rticken.

Panorama: Wegen der Diskussionen
um die staatlichen Vorsorgewerke
wird die private Vorsorge einerseits
immer wichtiger. Andererseits wer-
den viele Schweizer Haushaltbud-
gets als Folge der Rezession immer
knapper. Sind Versicherungspolicen
nur noch etwas fir das grosse Porte-
monnaie?

Josef Gmiinder: Wir durfen keine
Augenwischerei betreiben: Private

Die Vorsorge steht im Zentrum

Vorsorge im grossen Stil kann sich nicht
jeder leisten. Aber man kann, wenn
man etwas andere Budgetprioritdten
setzt, durchaus auch mit kleineren Ein-
kommen eine Lebensversicherung ab-
schliessen. Jeden Monat 100 oder 200
Franken auf die Seite zu legen, gibt
nach 30 Jahren schliesslich auch eine
ansprechende Summe.

Panorama: Sie haben es vorhin bereits
angetont: Versicherungsprodukte, ins-
besondere die Einmaleinlagen, stehen
wegen ihrer Steuerprivilegien gelegent-
lich in der Diskussion. Wie lange wer-
den diese Steuerprivilegien bleiben?

Josef Gmiinder: Aufgrund der aktuel-
len Ausgangslage ist es schwierig, eine
Prognose zu machen. Eines jedoch
scheint mir klar: Wir werden wohl mit
Veranderungen rechnen missen. Doch
wenn man den Vorsorgegedanken und
die Risikoabdeckung ins Zentrum ruk-
ken wird, dann wird das Steuerprivileg
meiner Ansicht nach in der einen oder
anderen Form weiterbestehen. Versi-
cherungsprodukten, bei denen diese
Elemente nur nebensachlichen Charak-
ter aufweisen, werden die Steuerbehor-
den in Bund und Kantonen jedoch in
Zukunft zu Recht Widerstand entge-
gensetzen.

Interview: ma.

Beispiel 1:

Hypothek absichern

Eva und Erich Magli haben eine 5jdhrige
Tochter und ein Einfamilienhaus. Erich mochte
sich fr den Fall seines vorzeitigen Todes fi-
nanziell absichern. Er schliesst eine Risikover-
sicherung von 100 000 Franken tber 20 Jahre
ab. Da er jahrlich 5000 Franken von seiner
Hypothek amortisiert, mdchte er, dass sich die
Versicherungssumme entsprechend reduziert.
Die jahrliche Pramie hierfur betragt Fr. 245.40.
Bei Erichs Tod kann Eva mit der Versicherungs-
leistung die 2. Hypothek zurlickzahlen und die
Belastung auf ein tragbares Mass reduzieren.

Beispiel 2:

AHV/PK aufstocken

Max und Regula Wegmdller sind beide
berufstatig. Sie investieren 70 000 Franken
far 17 Jahre in eine kapitalbildende Lebens-
versicherung mit Einmaleinlage. Wenn Max
Wegmdiller das 65. Altersjahr erreicht hat,
wird die Versicherungssumme ausbezahlt.
Wegmdillers kénnen mit 111 634 Franken zu-
ziiglich Uberschussanteile rechnen und damit
ihre AHV- und Pensionskassenrenten wesent-
lich aufstocken. Zum gegenseitigen Schutz
schliessen Wegmiillers eine Todesfall- und
Erwerbsausfallversicherung ab.

Beispiel 3:

Versicherung der Ehefrau

Aurelio und Kathrin Schiendorfer haben
karzlich eine Eigentumswohnung erworben.
Die beiden mochten nun eine allféllige Ar-
beitsunfahigkeit oder den Todesfall von
Kathrin versichern, da Aurelio fur die zur
Zeit drei und funf Jahre alten Kinder eine
Haushalthilfe benoétigen wiurde. Deshalb
schliessen die Schiendorfers auf das Leben der
Frau eine Risikoversicherung Uber 100 000
Franken sowie eine Erwerbsausfallrente Gber
18 000 Franken mit einer Laufzeit von 15
Jahren ab. (ma.)

4/97 Panorama Raiffeisen 1 1
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Die Vernachlassigung

notwendiger Infra-
strukturinvestitionen
und Unterhaltsarbeiten
beim Strassennetz,
der Kanalisation oder
Wasserversorgung
entlastet zwar kurz-
fristig das Budget der
offentlichen Hand.
Dem Kampf gegen die
Arbeitslosigkeit wird
damit aber ein Baren-
dienst erwiesen.

ie unbefriedigen-
de gesamtwirt-
schaftliche Lage
inder Schweiz ist
hinlinglich be-
kannt. Dasreale Bruttoinlandpro-
dukt wird 1997 — unter relativ
optimistischen Annahmen beziig-
lich der konjunkturellen Entwick-

lung in Europa und des Wechsel-

kurses des Schweizerfrankens —
bestenfalls stagnieren und weiter-
hin unter dem Niveau von 1990
bleiben. Mit einer derartigen Ent-
wicklung unterscheidet sich die
Schweiz von den iibrigen euro-

piischen Industrielindern. Diese
verzeichnen, trotz aller eigenen
gesamtwirtschaftlichen  Proble-
me, nicht unerhebliche Wohl-
standsgewinne.

Bald 250 000 ohne Job?

Parallel zur gedriickten Wirt-
schaftslage akzentuieren sich die
Beschiftigungsprobleme. Die La-
geauf dem Arbeitsmarkt wird sich
im laufenden und auch im folgen-
den Jahr noch einmal dramatisch
verschirfen, wenn nicht rasch
die notwendigen wirtschaftspoliti-
schen Entscheide getroffen wer-
den. Die von saisonalen Einfliis-
sen bereinigte Zahl der bei den
Arbeitsimtern eingeschriebenen
Personen wird bis Ende 1997 auf
230 000 ansteigen. Bis Ende 1998
ist gar mit einer Erhohung auf
rund 250 000 zu rechnen. Dies
entspricht einer durchschnittli-
chen Arbeitslosenquote von 5,8
Prozent im laufenden und 6,7
Prozent im kommenden Jahr.

Neben diesen direkten Ef-
fekten zeitigt die stockende
Wirtschaftsentwicklung negative
Riickwirkungen auf die Erwar-
tungen von Investoren und Kon-
sumenten, was die konjunkturelle
Erholung zusitzlich verzégert.

Vor diesem Hintergrund sind die
wirtschaftspolitischen Instanzen
gefordert,  vertrauensstiitzende
Gegenmassnahmen zu treffen.

Strukturell

und konjunkturell

Die gegenwirtige Wachstums-
schwiche der
Wiirtschaft ist auf eine Kombina-
tion von strukturellen und kon-
junkeurellen Faktoren zuriickzu-
filhren. An strukturellen Aspek-
ten sind beispielsweise der mit der
Intensivierung der internationa-
len Arbeitsteilung zusammen-
hingende Anpassungsbedarf und
die ungelésten Probleme bei den
offentlichen Finanzen (inklusive
Sozialversicherungen) zu erwih-
nen. Diekonjunkturellen Schwie-
rigkeiten sind die Folge von einer
zeitweilig iiber die relativen
Produktivititsvorteile hinausge-
henden Aufwertung des Fran-
kens, der Nachfrageschwiche in
den Hauptabnehmerlindern der
schweizerischen Exportwirtschaft
und der prozyklischen Wirkung
der Finanzpolitik.

Die in der aktuellen wirt-
schaftspolitischen Diskussion mit-
unter dominierenden angebotssei-
tigen Massnahmen (Stichworte

schweizerischen

13
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«Revitalisierung», «Strukturan-
passungy) sind in erster Linie auf
eine Stirkung des lingerfristigen
Wachstumstrends ausgerichtet.
Konjunkturpolitische Massnah-
men sollten nichtim Widerspruch
zu einem anerkannten Bedarf an
strukturellen Reformen stehen.
Umgekehrt ist es aber zumindest
fraglich, ob ein Verzicht auf kon-
junkeurpolitische Stimulierungs-
massnahmen die Verbesserung
der lingerfristigen Wachstumsbe-
dingungen in einem Ausmass
begiinstigt, das die Inkaufnahme
der kurzfristigen Kosten eines
solchen Verzichts rechtfertigen
wiirde.

Lockerung

bei Geldpolitik

Die klassischen Bereiche der
Konjunkturpolitik sind die Geld-
und die Fiskalpolitik. Wihrend
die Geldpolitik, wenn auch spit,
eine angemessene Lockerung
erfuhr, wirkt die Fiskalpolitik in-
folge der Bemiihungen zur Sa-
nierung der Staatsfinanzen vor-
aussichtlich weiterhin spiirbar
restriktiv. Ohne das Ziel eines
mittelfristigen  Ausgleichs der
Staatshaushalte in Frage zu stel-
len, muss die betont restriktive
Ausrichtung der Fiskalpolitik in
einer Phase anhaltender wirt-
schaftlicher Stagnation als verfehlt
gelten.

Eine konjunkturstabilisieren-
de Politik der 6ffentlichen Hand
ist namentlich dann auch in der
lingerfristigen Optik unproble-
matisch, wenn sie Ausgaben be-
trifft, die zu einem spiteren Zeit-
punkt ohnehin getitigt werden
miissen. Dies ist bei notwendigen

Was ware, wenn...?

Infrastrukturinvestitionen und
(gesamres
Strassennetz, Kanalisation, Was-
serversorgung,  Umweltschutz)
der Fall.

Unterhaltsarbeiten

Unterhaltsarbeiten

jetzt vornehmen!

Erhohte Ausgaben in diesen
Bereichen versprechen nicht nur
stabilititspolitische Vorteile in der
kurzen Frist. Sie sind in der Re-
gel auch mit lingerfristigen Ko-
steneinsparungen verbunden (vg/.
Kasten). Zum einen, weil bei un-
terausgelasteten Produktionska-
pazititen von Preisreduktionen
profitiert werden kann, und zum
andern, weil die Vernachlissigung
regelmissiger Unterhaltsarbeiten
moglicherweise um so teurere
Sanierungen zu einem spiteren
Zeitpunkt nach sich zieht.

Die Vernachlissigung regel-
missiger Unterhaltsarbeiten stellt
keine echte Einsparung an 6ffent-
lichen Mitteln dar. Der Verziche
auf Kiirzungen in diesem Bereich
fithrt, auch wenn dies mit einer
voriibergehenden Zunahme der
Staatsdefizite verbunden ist, nicht
zu einer finanziellen Belastung in
spiteren Zeiten, weil damit zu-
kiinftige Ausgaben von héoherer
Grossenordnung vermieden wer-
den kénnen.

4 Milliarden pro Jahr

Nach iiberschlagsmissigen Be-
rechnungen hat sich beim Unter-
halt 6ffentlicher Infrastrukturen,
namentlich im Tiefbau, in den
letzten Jahren ein betrichtlicher
Riickstand akkumuliert. Nimmt
man als Sollwert fiir den jihrli-
chen Unterhalt der 6ffentlichen
Infrastrukcur einen Satz von 2
Prozent vom geschitzten Kapi-
talbestand an, ergeben sich allein
im Bereich Tiefbau notwendige
Unterhaltsarbeiten in der Hohe
von iiber 4 Milliarden Franken
pro Jahr.

Die effektiv getitigten Ausga-
ben fiir Unterhalt (inklusive Um-
bauten) lagen seit 1990 stets deut-
lich niedriger. Der aufkumulierte
Riickstand der Unterhaltsarbeiten
in den Jahren 1990 bis 1995
betrigt nach dieser vorsichtigen
Schitzung iiber 8 Milliarden
Franken!

Um den Effekt einer
konjunktur- und wachs-
tumsgerechteren Fiskal-
politik zu illustrieren,
werden zwei wirtschafts-
politische Alternativen
durchgerechnet.

Alternativszenario 1
In einem ersten Alternativsze-
nario wurden die 6ffentlichen
Ausgaben fir Investitionen
und Unterhalt 1997 um 1 Mil-
liarde Franken, 1998 um
2 Milliarden Franken herauf-
gesetzt. Dabei handelt es sich
um Grossenordnungen, die in
der herrschenden politischen
Konstellation nicht als unmog-
lich erscheinen. Diese Mehr-
ausgaben fuhren dazu, dass
das Wachstum des Bruttoin-
landprodukts in den Jahren
1997/98 um je gut 0,4 Pro-
zentpunkte (kumuliert 0,9 Pro-
zent) hoéher ausfallen wiirde.
Das hohere BIP-Wachstum
vermag den Beschaftigungs-
rickgang aber lediglich ab-
zuschwachen, so dass das
Ungleichgewicht auf dem
Arbeitsmarkt auch in dieser
Variante noch zunimmt. Bei
Beschaftigungsrickgangen
von 1,2 bzw. 0,3 Prozent
ware im Jahresdurchschnitt
1998 mit einer Arbeitslosen-
quote von 6,1 statt 6,7 Pro-
zent zu rechnen.

Alternativszenario 2

In einer zweiten Alternativ-
rechnung wurde das Ausmass
einer Nachfragestimulierung
abgeschatzt, das nétig ware,
um die Beschaftigung ab dem
2. Quartal 1997 zu stabilisie-
ren. Gemass den Ergebnissen
dieser Simulationsrechnung
wurde dies Mehrausgaben im
Bereich offentlicher Investitio-
nen und Unterhaltsarbeiten
von 1,2 Milliarden Franken im
Jahr 1997 und 2,9 Milliarden
Franken im Jahr 1998 bedin-
gen. In diesem Szenario fallt
das BIP-Wachstum in den Jah-
ren 1997/98 um 0,5 bzw. 0,8
Prozentpunkte (kumuliert 1,3
Prozent) hoher aus.

Die Beschaftigung wiirde
im Jahresdurchschnitt 1997
um 1,2 Prozentabnehmen und
1998 dann konstant bleiben.
Fir die Arbeitslosenguote
ware 1998 mit einem Jahres-
durchschnitt von 5,9 Prozent
(statt 6,7 Prozent im Basissze-
nariound 6, 1 Prozentim Alter-
nativszenario 1) zu rechnen.

Fazit

Der gesamte Ausgabeniber-
schuss der offentlichen Hand
nimmt im Alternativszenario 2
auf 10 Milliarden Franken im
Jahr 1998 zu. Der Effekt auf
das gesamte Staatsdefizit fallt
aber geringer aus als die Sum-
me der Mehrausgaben in den
beiden Jahren (4,1 Milliarden),
weil das hohere Wirtschafts-
wachstum auch hohere Ein-
nahmen des Staates mit sich
bringt. Der verbleibenden
héheren monetéren Verschul-
dung von 2,9 Milliarden Fran-
ken im Zeitraum 1997/98
kann, soweit es sich bei den
zusatzlichen Staatsausgaben
um notwendige Unterhalts-
und Investitionsprojekte han-
delt, in spateren Jahren eine
verminderte reale Ausgaben-
last gegentbergestellt wer-
den. Zudem wirkt sich die
1997 um 0,3 Prozent und
1998 um 1 Prozent héhere
Beschaftigung positiv.  auf
den Saldo der Arbeitslosen-
versicherung aus. Die Ausga-
ben der Arbeitslosenversiche-
rung reduzieren sich in den
beiden Jahren um 1,4 Milliar-
den Franken.

Mit einem Marschhalt bei
den prozyklisch wirkenden
Kdrzungen der offentlichen
Investitionen und Unterhalts-
arbeiten kénnte ein kurzfristig
wirksamer Beitrag zur Been-
digung der Stagnationsphase
geleistet und so, zusammen
mit den notwendigen mittel-
bis langfristig ausgerichteten
angebotsseitigen Massnah-
men, eine nachhaltige Er-
holung der Schweizer Wirt-
schaft eingeleitet werden.

(ma.)



Fruher wurden
Sparhefte,
Formulare und
Quittungen
liebevoll,
zeitraubend von
Hand
geschrieben.
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RAIFFEISEN-RUNDSCHAU

' ' ’ ' ’ Der aus Jaun stammende promovierte Jurist kann auf
0 ' ' SS ' eine vielseitige Tatigkeit fur die Offentlichkeit zuriickblik-
j ' 4 ken. Nachdem er wahrend acht Jahren eine Rechtsan-

waltpraxis gefuhrt hatte, wurde der CVP-Politiker 1977 in
den Freiburger Staatsrat gewahlt. Zuvor bereits Delegier-

Na,tur“Cher Tl"agkomfort |ﬂ VO”EﬂdUﬂg ’; ter des Hochschulrates, wurde ihm die Leitung seines

Wunschdepartements anvertraut: des Erziehungs- und
Kultusdepartements. Wahrend seiner 15jahrigen Tatigkeit

mh e Das in der Kantonsregierung wuchs ihm vor allem die «Alma
£ Laufwunder | mater friburgensis» ans Herz.

Royal Class

Die Kronung fiir
Ihre Fiisse!

DER SCHWEIZER
QUALITATSSCHUH

Dr. Marius Cottier
wird 60

Am 14. April feiert Dr. Marius

eines Tieffussbett
rhéhtem Absatz
® Pflanzlich gegerbte

Mit dem Decksohle VEGETABIL .
superweichen ® Aktivkohle
wird @® Naturkork
. Doch nicht nur die freiburgische Schulpolitik wurde
Lanen zZum ® Weiches Naturlatex massgeblich von Marius Cottier gepragt. Auch auf natio-
k(’jnig“chen ® Rubrex-Sohle aus naler Ebene hinterliess der Vater von vier heute er-
E | b . . wachsenen Kindern als Prasident der Schweizerischen
rieonis Naturgumm' Hochschulkonferenz und Mitglied des Schweizerischen
Wissenschaftsrats (jeweils 1979-1986) markante Spuren.
B o S BRI 1992 wurde Marius Cottier an der SVRB-Delegierten-

Bestell-Coupon

versammlung in Disentis als Nachfolger von Dr. Gion
Clau Vincenz zum neuen Verwaltungsratsprasidenten

' |
| :
1
! Name: Vorname: : .. . . . o .
! ] gewahlt. Seine bisherige Amtszeit ist gepragt vom
! Strasse: ! Strukturwandel, den die Raiffeisen-Gruppe unter seiner
! : Flhrung jedoch nicht aus Not, sondern aus innerer Starke
! PLZ, Ort: : heraus angepackt hat. So haben sich in den vergange-
, . . e
' Tel-Nr: Dtz , nen Jahren zahlrelche k]emere Rarffelsenpankgn zu
1 | grosseren und damit wirtschaftlicheren Einheiten zusam-
! Unterschrift } mengeschlossen. Das Resultat darf sich sehen lassen:
! i Das Geschaftsjahr 1995 schloss mit einem Rekord-
: Schuh-Grésse-Nr: — Farbe: [ ] rot (Palisander) : ergebnis ab, und auch fir 1996 wird Raiffeisen an der in
|/ Biece Coupon ausschneiden und einsenden an: (] blau i i diesem Monat stattfindenden Bilanzpressekonferenz
! SOLEDOR SA i .i\t\\che.c"'bsse p einen erfreulichen Abschluss vorlegen.
| Gewerbestrasse 19 zum Pre BTN B cen' ! «Panorama» gratuliert Marius Cottier zu seinem
| 6314 Unterageri Fr.99:80 1 351, oo ) ki i
! Tel. 041/750 02 80 unoe runden Geburtstag und wiinscht ihm fur die Zukunft
1 Fax 041/7505355 PAN 4/97 | alles Gute! (ma.)

1 6 Panorama Raiffeisen 4/97



, Kombi-Heizschrank,
der in lhrem Heizkeller avfraumt!

o zentrales Heizgerdt im
sauberen Schrank

| o eingebauter Kessel und
Brenner fiir Ol- oder Gas

o Warmwasserbereitung
eingebaut

o Speicher fiir Alternativ-
energien eingebauf

' sixmadun-
oYy

Die Geschftsstellen:
Bern, Chur, Glis-Brig, Holziken, Mendrisio, Nevenhof, Rothenburg, Sissach,
$t. Gallen, Volketswil, Wiesendangen, Yverdon, Zuchwil, Ziirich ...

... und iiber 125 Servicestellen in der ganzen Schweiz. Eine ist bestimmt auch in
Ihrer Néhe!

SIXMADUN-OLYMP AG, Warmetechnik
Bahnhofstrasse 25, Postfach, 4450 Sissach
Tel. 061 97551 11 Fax 061 971 54 88

Bitte senden Sie uns unverbindlich Unterlagen Gber:

Q Kombi-Heizschrank } a ol
Q Kompakt-Wérmezentralen Q Gas
Q Olbrenner Q Gasbrenner
Q Wadrmepumpen
Q Boiler
Q Ich bitte um eine kostenlose Beratung
Unser Objekt:
B EFH } Q Neubau
Q  MFH mit Wag. Q Sanierung
Unsere Adresse:
Name:
Strasse/Nr.:
PLZ/Ort:
Tel.:

am besten erreichbar:

Panorama 4/97

Heute werden
Sparhefte,
Formulare und
Quittungen
einfach, schnell
und deutlich
mit dem kleinen
PR2-Schalter-
drucker
geprintet.

R KNAUS & KNAUS BSW

Besuchen Sie lhre Raiffeisenbank und staunen Sie tber die vielen
Vorteile unserer kleinen, eleganten und dusserst effizienten
Olivetti-Printer PR2.

Olivetti (Schweiz) AG, Industriestrasse 50, 8304 Wallisellen
Telefon 01 - 839 16 11, Fax 01 - 830 57 66

Coupon einsenden an: SIXMADUN-OLYMP AG, Postfach, 4450 Sissach




SPITZENMACHERINNEN

o mdchte die «Spitzen-
frau», Anita Dajcar-
Florin, ihre Leiden-
schaft und ihr Kunst-
handwerk verstanden
wissen: Geleitet von der Tra-
dition will sie gestalterisch ihre

Von Ruth Rechsteiner

Werke ins Jetzt transformieren.
Das bedeutet, den Sprung zu wa-
gen, sich vom Hergebrachten zu
befreien und das Eigene in die Tat
umzusetzen.

Ein verwunschenes
Marchenhaus ist es, in
dem Anita Dajcar-Florin
in Bad Ragaz lebt.

Ein Marchenhaus, in
dem Vergangenes und
Zuklnftiges eintrachtig
unter dem gleichen
Dach leben. Asthetik
und Behaglichkeit —
wunderbare alte Spit-
zenvorhdnge und der
Mikrowellenherd stehen

da nebeneinander.

Spitzen, das sind doch jene zar-
ten Gebilde auf Grossmutters
Truhe, die keinesfalls beriihrt
werden diirfen — oder dann der
Traum vom Hochzeitskleid und
zarter Unterwische — aber eigent-
lich etwas aus einer vergangenen
Welt. Aus einer Welt, da Frauen
noch Zeit hatten, die Wintermo-
nate in Geruhsamkeit am Kl6p-
pelkissen zu verbringen, um ihrer
Aussteuer den besonderen Glanz
von Spitzen zu verleihen. Aber
auch aus einer Zeit, da Frauen
Tagund Nacht fiir einen Schund-
lohn arbeiteten . . .

Ursprung

im 16. Jahrhundert

«Spitzenmachen» ist ein sehr
altes Handwerk. Als Grundtech-
niken sind Frivolité, Nadel-,
Strick-, Hickel- oder eben die
Klsppelspitze bekannt. Diese
entwickelte sich wahrscheinlich
in der ersten Hilfte des 16. Jahr-
hunderts aus der venezianischen
Nadelspitze.

Traditionelles Kloppeln be-
deutet, nach einem festen Klop-
pelbrief bestimmte Muster zu
erarbeiten. Drehen und kreuzen —
das sind die beiden Bewegungen,

Spitzen sind
Ausdruck
des Zeite

die beim Kloppeln ausgefiihrt
werden. Seit einem Jahrhundert
kénnen Bandspitzen auch ma-
schinell hergestellt werden und
unterscheiden sich kaum von
handgemachten. Die Maschine
kann aber nicht um die Ecke oder
eine bestimmte Form kléppeln.
«Das ist die Herausforderung
fiir die Klopplerin, und da soll ihr
Titigkeitsbereich anfangen. Da
ist es sinnvoll, die traditionelle
Spitze zu pflegen. Durch die gute
Wahl von Material und Form
trigt die traditionelle Klspplerin
bei zur Erhaltung eines kostbaren

& -



Gutes unserer Zivilisation», meint
Anita Dajcar-Florin.

Spitzen

am Leben erhalten

Als Zeichenlehrerin ist sich
Anita Dajcar-Florin an freies,
kiinsterliches Gestalten gewohnt.
Vor Jahren, als sie noch nichts
vom Handwerk Kléppeln wusste,
malte sie ein Bild, das die Klopp-
lerin an der Arbeit zeigt. Ein
Klsppelkissen aus dem Erbe der
Tante faszinierte sie. Doch die
Zeitwarnoch nichtreif. Erst 1983
erlernte sie das Klsppelhandwerk.

Sie arbeitete sich durch Muster-
vorlagen durch. Aus dieser Zeit
stammen Bandspitzen, die heute
den alten Kiichenschrank zieren.
Doch das war vor allem Fleissar-
beit. Es dringte sie, nach eigenen
Vorstellungen zu arbeiten. IThre
Spitzenphantasien umzusetzen.

«Die Erhaltung der Tradition
ist natiirlich wichtig, sie ist die
Basis jeder Weiterentwicklungy,
meint sie. «Aber wenn die Tradi-
tion nur als solche weiterbesteht,
bleibt das Design der Spitze im-
mer auf dem gleichen Stand, und
man vergisst, sich den verinder-
ten idsthetischen Anspriichen an-
zugleichen. Die Spitze ist somit
nicht mehr lebensfihig.»

Wagnis eingehen

Ihr erstes frei gestaltetes Klop-
pelwerk strahlt die spielerische
Leichtigkeitaus, mit der sich Ani-
ta Dajcar-Florin ans Werk macht:
zwei tanzende Midchen in frohli-
cher Aufbruchstimmung. Durch
nichts ldsst sie sich einschrinken,
weder von der Technik, der Far-
be, dem Material noch von dem,
was sie ausdriicken moéchte. Na-
tiirlich arbeitet sie auch mit
Leinen, Hanf und Baumwolle —
aber auch Papier lisst sich klop-
peln oder gar Infusionsréhrchen,
wenn es darum geht, die Krank-
heit der Mutter zu verarbeiten.

Spielerisches Experimentieren
bedeutet, ein Wagnis einzugehen,
sich vom Sicheren und Bewihr-
ten zu lésen. Das Risiko, einen

Misserfolg einstecken zu miissen,
ist beim freien Kloppeln viel
grosser als beim narrensicheren
Arbeiten nach Vorlage. «Das
Erlebnis der eigenen Tat und
des eigenen Denkens macht es
auf jeden Fall lohnend, das Wag-
nis einzugehen», meint sie sin-
nend.

Bildende Kunst

Inzwischen sind ihre Arbeiten
Kunstwerke in Form und Farbe,
die unverwechselbar den person-
lichen Stil zum Ausdruck brin-
gen. Es sind aber auch Werke
(Bilder, Kleider
schmuck), die in die heutige Zeit
passen. Die Kiinstlerin méchte,
dass die Spitze Formen annimm,
diezum Beispiel auch einen Indu-

oder Raum-

striellen davon {iberzeugen kén-
nen, dass Spitze als Raumschmuck
mdéglich ist und Platz hat in der
heutigen Gesellschaft und der
modernen Architekeur.

Die Spitze miisse den An-
schluss an die bildende Kunst fin-
den und in den Galerien prisent
werden und dadurch kiinstleri-
sche Anerkennung erkimpfen.
Als einzige Moglichkeit zur Errei-
chung dieser Ziele siecht Anita
Dajcar-Florin die Integrierung
der Spitze in die Ausbildung in
Textilfachklassen der Schulen fiir
Gestaltung. «Die Spitze muss
Ausdruck des Zeitgeistes werden,
muss Formen suchen, welche ihr
ermoglichen, ernst genommen zu
werden.»

Spitzenmacherinnen
in der Schweiz

Es gibt sie noch — die Spitzenma-
cherinnen. Seit zwolf Jahren be-
steht die Vereinigung Schweizeri-
scher Spitzenmacherinnen (VSS).
In den Statuten ist als Zielsetzung
festgehalten: «Das Interesse an
Spitzen zu wecken, als Kulturgut
zu pflegen, regional Typisches zu
wahren und neu zu beleben und in
ihrer handwerklichen Herstellung
ein hohes Niveau anzustreben.»
Der Verein zdhlt heute tber 1000
Mitglieder.

Kontaktadresse: Gertrud Dietschi,
Bensriiti-Hard, 9463 Oberriet,
Telefon 071 761 21 08.

Fotos: Ernst Schar




Gesundheit kann man

NS IE MIT DEM

Y\ 2 BASEN-
=W GEWICHT

Erica Bdnziger / Chr. Vasey
Abnehmen mit dem
Saure-Basen-Gleichgewicht

Wer unter Ubergewicht leidet,
tut gut daran, das Ubel an der
Waurzel zu packen. Ist der Kor-
per einmal entschlackt und
entgiftet und sind die Korper-
funktionen harmonisiert, wer-
den die Pfunde fast wie von
selbst purzeln. Die Zauberfor-
mel heisst Erndhrung im Saure-
Basen-Gleichgewicht, also nie
sauer und sauer, sondern nur
sauer und basisch oder basisch.
Diese Ernahrungsform ist keine
Diat im traditionellen Sinn. In
richtiger Kombination ist alles
erlaubt. Man isst gut und vor
allem auch genug.

128 Seiten, geb., 25 Farbfotos,
Best.-Nr. 15543, Fr.19.—

ans Pechatached

Ringelblume

Ein groles Geschenl der Natur

Hans Pechatschek

Ringelblume

Ein grosses Geschenk der Natur
Als besonders hilfreich wurde sie
schon immer zur Behandlung
von Krampfadern eingesetzt. Sie
hat eine dhnliche Heilkraft wie
Beinwell, l6st das Wundsekret auf
und fordert die Granulation.
Uber Pflanzung, Pflege, Ernte
und Aufbereitung der Pflanze in-
formiert Sie der Verfasser ebenso
wie liber Herstellung von Salben
und Tinkturen. Sie erfahren, wie
man die Pflanze zu ausgezeich-
neten Produkten verarbeitet und
sie bei den verschiedensten Lei-
den zur Anwendung bringen
kann. Selbstverstandlich gibt das
Buch auch gute Hinweise und
Rezepte fiir die kosmetische An-
wendung. 62 ., 19 Zeichnungen,
Best.-Nr. 1073, Fr. 16.30

Kemgumd |
geréenschlank

NAUMANN & GOBEL

Kerngesund & gertenschlank

Sie mochten Uberfliissigen
Pfunden zu Leibe riicken und
dauerhaft schlank werden?
Uber 999 pfiffige Ideen bieten
lhnen Unterstiitzung und Hilfe,
sich diesen Wunsch zu erfillen.
Woussten Sie schon, dass — ein
Glas Wasser den Hunger stillt?
— Kohlehydrate gliicklich ma-
chen? — Sie sich mit Zucker
hungrig essen? Akupunktur
den Hunger vertreiben kann? —
Frische Ananas durch das Be-
streuen mit Salz noch aromati-
scher wird? Diese und viele
weitere Tricks und Kniffe wer-
den lhnen helfen, sich gesund
und wohl zu fihlen.

400 Seiten, gebunden,
Best.-Nr.7603, Fr.17.80

IIII“‘
kr':nkh‘i"“

Vorbeugung und Therapie

der Prostataleiden

o

Gerhard Leibold
Mannerkrankheiten
Vorbeugung und Therapie der
Prostataleiden

Aus dem Inhalt: Die Vorsteher-
driise des Mannes — Adenom
der Prostata. .. darunter leiden
die meisten Manner im Alter —
Typische Warnzeichen des
Adenoms — Verlauf der Erkran-
kung - Die Therapie des Prosta-
ta-Adenoms — Krebs der Prostata
— Stadien der Krebskrankheit —
Behandlung des Prostatakarzi-
noms — Akute Entziindung der
Vorsteherdriise — Die chronische
Prostatis — Die abakterielle
Prostatatopathie.

130 Seiten, Zeichnungen,
kartoniert,

Best.-Nr. 8155, Fr. 19.—

i Infinktionen .
Bkosen Jamom e v mene
WINDPFERD

Shalila Sharamon,
Bodo /. Baginski

Das Wunder im Kern
der Grapefruit

Extrakt aus dem Kern der Grape-
fruit lasst sich nicht nur in der all-
gemeinen Gesundheitsvorsorge
fiir Menschen und Tiere und in
kosmetischen Produkten verwen-
den, sondern wird auch zur Be-
handlung der meisten bekannten
schadigenden inneren und aus-
serlichen Pilzerkrankungen erfolg-
reich eingesetzt. Beeindruckt von
den vielfaltigen Anwendungs-
moglichkeiten sind einige
Wissenschaftler schon jetzt der
Meinung, dass es sich hierbei um
das mit Abstand interessanteste,
rein biologische Breitbandthera-
peutikum, Antibiotikum, Anti-
mykotikum und Antiparasitikum,
Konservierungs- und Hygiene-
mittel der Zukunft handelt. Mit
diesem Buch gelang es den
Autoren, die weltweiten Thera-
pieerfolge, Erfahrungen und
Anwendungsbereiche umfassend
zusammenzutragen und ein-
gebettet in eine ganzheitliche
Sichtweise begeisternd, allge-
mein verstandlich und praxisnah
darzustellen.

184 Seiten, PB,

Best.-Nr.3910, Fr. 19.—

Chitra Vata

Fliissigkeitskonzentrat
23 ml.: Fr.16.80,
50 ml.: Fr. 29.80,
120 ml.: Fr.58.-

lesen

)

DAS GROSSE
TRENNKOSTBUCH

Ihr Weg zu Gesundheit, Schlankheit, Wohlbefinden

Essen & Geniessen

Das grosse Trennkostbuch
Ihr Weg zu Gesundheit,
Schlankheit und Wohlbefinden

Die Trennkost boomt — und das
zu Recht! Kénnen Sie mit
Trennkost doch lhr Wunsch-
gewicht erreichen und gesund
essen, ohne dabei standig Kalo-
rien zu zahlen. Wie und warum
das funktioniert, erfahren Sie
im grossen Ratgeberteil dieses
Buches. Die iiber 150 abwechs-
lungsreichen Rezepte bewei-
sen, dass Trennkost kostlich
schmeckt. Das Schone an den
Gerichten: alle sind mit wenig
Aufwand nachzukochen. Viele
praktische Tips, ein Gibersicht-
licher Trennungsplan sowie
Wochenpldne und Menii-
vorschlage machen die Umset-
zung der Trennkost im Alltag
leicht. Das grosse Trennkost-
buch - Gber 150 Rezepte und
Uber 200 brillante Farbbilder
machen |hren Einstieg in die
Trennkost zum Vergniigen!

159 Seiten, gebunden
Grossformat,

Best.-Nr. 1681, Fr.35.50

Ich bestelle mit Rechnung und
 Einzahlungsschein folgende
Bicher:

_ Ex. Best.-Nr. 15543 2 19.—
. Ex.Best.Nr. 1073 a 16.30
__ Ex.Best.-Nr. 7603217.80
__ Ex. Best.-Nr. 8155a19.—
_ Ex.Best-Nr. 3910a19.—
. Ex. Best.-Nr. 168l a 35.50
— ml-ChitraVataai- " -

Name/Vorname

Strasse

PLZ/Ort

Telefon

Unterschrift

Einsenden an:
VITA SANA VERLAG AG
Postfach 468

6932 Breganzona R4/97



BORSE IN JAPAN

ie Rekordnotie-
rungen an zahl-
reichen europi-
ischen Borsen-
plitzen (so auch
in der Schweiz) mahnen zur Vor-
sicht. Deshalb ist es interessant,
einen Blick auf die Tokioter Borse

Von Bjérn Feddern,
Finanzberatung und Verkauf
RB/Research, SVRB

zu werfen, die heuer nach Ansicht
japanischer Broker gute Chancen
auf eine deutliche Kurserholung

hat.

In Fahrt

Trotz voriibergehender Zei-
chen der Schwiche kommt die
japanische Wirtschaft nimlich
langsam in Fahrt. Fiir 1997 wird
mit einer Zunahme des Bruttoso-
zialprodukts von rund 2,6 Pro-
zent gerechnet. Die wichtigsten
Impulse gehen von den Exporten
(Wirtschaftswachstum in den
USA!) aus.

Beherrschendes Thema am ja-
panischen Kapitalmarke war in
den vergangenen Wochen der
Yen, der gegeniiber dem Dollar
an Terrain verloren hat. Die japa-
nische Regierung hat sich zwar
gegen eine weitere Abschwichung
des Yen ausgesprochen. Damit
haben aber Befiirchtungen neuen
Auftrieb erhalten, die Notenbank
kénnte demnichst den Diskont-
satz heraufsetzen. Das tiefe Ren-
diteniveau spricht noch immer
gegen einen Kaufvon japanischen
Obligationen.

An der Tokioter Bérse miissen
sich die Investoren nach wie vor
in Geduld iiben. Im Vergleich zu
denauslindischen Bérsenplitzen,
die 1996 zum Teil mit dusserst
positiven Kursavancen iiberrasch-
ten, fristete der japanische Ak-
tienmarkt bisher ein Mauerbliim-
chen-Dasein. Die Abschwichung
der japanischen Wihrung wih-
rend der vergangenen Monate hat
den exportorientierten und dol-
larsensitiven Titeln jedoch zu
neuem Schwung verholfen. An-
dererseits gerieten inlindische
Aktien unter erhdhten Verkaufs-
druck.

Vontobel Fund -
Japanese Equity
Nachdem sich die Gewinnaus-
sichten der grossen Exportunter-
nehmen inzwischen verbessert ha-
ben und der wirtschaftliche Auf-
schwung Fortschritte macht, ist
die weitere Entwicklung an der
japanischen Bérse wesentlich zu-
versichtlicher zu beurteilen. Ak-
tienanlagen in Japan sollten sich
daher auf international bekannte
Blue Chips mitstabilen Ertragser-
wartungen konzentrieren.
Marktbeobachter weisen dar-
auf hin, dass die Bérse durch die
anhaltende Deregulierung und

In Japan kommt die
Wirtschaft langsam
wieder in Fahrt.

Offnung des japanischen Marktes
sowie die allmihliche Erholung
der Weltwirtschaft zusitzliche
Impulse erhalten wird. Fiir Anle-
ger, die sich fiir ein Engagement
im japanischen Aktienmarke in-
teressieren und iiber einen linge-
ren Anlagehorizont verfiigen, eig-
net sich insbesondere der Vonto-
bel Fund — Japanese Equity, derin
Dividendenwerte japanischer Ge-
sellschaften investiert und eine
Gelegenheit bietet, am Wirt-
schaftsaufschwung im Land der
aufgehenden Sonne teilzuneh-
men.

geht auf

Im gegenwadrtigen Bérsenumfeld fallt es dem Anle-
ger sichtlich schwerer, sich Gber die weitere Ent-
wicklung an den internationalen Aktienmarkten
eine eigene Meinung zu bilden. Gute Kursavancen
bietet nach Meinung vieler Fachleute derzeit die

Tokioter Borse.
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PC-SPIELE

Spass

Das liebste Hobby der Kinder und

Jugendlichen sind Fernseh- und
Computerspiele. Ein Markt, auf
dem ein erbitterter Konkurrenz-
kampf herrscht.

ieheute bevorzugtesten Spie-
le der 5- bis 25jihrigen Ju-
gendlichen sind jene, die auf
dem Computer oder mittels
Bedienungskonsole auf dem
Fernsehschirm gespielt werden kénnen. Nach-
dem Sega von Nintendo aus dem Marke ge-
driickt wurde, sieht sich der heutige Marktlea-

Von Simon Vermot

der hart von Sony bedringt. Diese japanische
Firma ist mit ihrer «Playstation» auf Erfolgs-
kurs. Spiele, die futuristische Rennen simulie-
ren (wie «WipEout 2097» und «Street Racer»
oder «Pandemoniumy), sind wahre Renner.

Erbitterter Konkurrenzkampf

Nintendo hat jedenfalls nicht im Sinn, sich
von seinem 83prozentigen Marktanteil in der
Schweiz Stiicke abschneiden zu lassen. Nach
dem Game Boy, einem seit 1968 (!) auf dem
Marke befindlichen 8-bit-NES-Gerit, be-
herrscht die Firma in Sachen tragbare Systeme
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praktisch den gesamten Markt. Nach der Be-
dienungskonsole 16-bit Nintendo, die seit
1992 verkauft wird, ist nun seit Mirz auch
noch eine 64-bit-Konsole erhiltlich.

Allein in den letzten zwdlf Monaten wur-
den in der Schweiz 40 000 Konsolen Super
Nintendo und 120 000 Game Boy verkauft.
Damit ist vorauszusehen, dass sich mit dieser
neuesten Konsole die 350 000 Fans zihlende
Gemeinde explosionsartig vergrossern wird.
Ubrigens: Bevor das Geriit auch nur schon in
den helvetischen Geschiften lag, gingen be-
reits 20 000 Nintendo 64 im Vorverkauf iiber
den Ladentisch.

Das Entscheidende: die Spiele

Aber selbst die schénste Konsole der Welt
macht ohne attraktive Spiele keinen Spass.
Dieses neueste Gerit ist das Produke einer
enormen Entwicklung — und das sowohl vom
technischen als auch vom spielerischen Stand-
punke her. Eine dreidimensionale Welt, in der
die Figuren in alle Richtungen und in eine bis
anhin unerreichte Tiefe bewegt werden kon-
nen.

Allerdings muss man anmerken, dass die
vorldufig fiir dieses Gerit verfiigbaren Kasset-
ten nur verbesserte Versionen bereits beste-
hender Spiele sind — wie zum Beispiel die
klassischen «Super Mario», «Pilot Wings»,
«Wave Race» und «Star Wars». Bis Ende Jahr
sollten aber, wie versprochen, ungefihr 50

Bildsc

b 1

neue Spiele, davon viele Sportspiele (Fussball,
Basketball, Eishockey), auf dem Marke sein.

Dennoch ist Nintendo 64 seit seinem Er-
scheinen in Japan am 23. Juni letzten Jahres
einer der grossten Verkaufserfolge der Firma.
Eine halbe Million Gerite wurden in der er-
sten Woche verkauft. Fiir die Schweiz erwartet
Nintendo, dass ungefihr 50 000 Gerite ver-
kauft werden. Dazu kommt gemiss einer
Unmfrage das Dreifache an Spielen. Rund 379
Franken kostet das Gerit. Zwischen 80 und
130 Franken bewegt sich der Kaufpreis fiir ein
Spiel. Ein wahrer Geldregen wird sich also
iiber das Land der aufgehenden Sonne ergies-
sen.

Alles ein alter Hut ...

Uber 5000 Spiele werden jedes Jahr in den
USA neu entworfen. 3000 davon kommen
nach Europa. Aber nur 10 Prozent haben auch
wirklich Erfolg.

Allerdings zichen bereits die ersten Wolken
iiber diesen Sektor, der im letzten Jahrzehnt
weltweit Millionen von Spielern begeistern
konnte, auf. Im Gegensatz zu 1983, als die
Herausgeber und Autoren von Spielen nach
der Auflssung der Konstruktionsfirma Atari
einen ganzen Wirtschaftszweig vor dem Ruin
retteten, liegt diesmal das Problem in einer
Kreativititskrise. Ob auf dem PC oder der
Konsole, die Schépfer erfinden prichtige,
schnelle und schéne Spiele, die aber von der



Handlung her ihren Vorgingern aufs Haar
gleichen. Die Kampfspiele verkaufen sich gut.
Also wird der Kunde gleich mit mehreren
Schligerei-Versionen wie «Tekken» und «Vir-
tua Fighter» eingedeckt, nachdem er sich
bereits in dlteren Spielen in ein As des Kampf-
sports verwandelt hatte.

Seien esdie Simulationsspiele (wo man sich
als Flugpilot, Rennfahrer oder Astronaut fiih-
len kann — es ist ungefihr alles dasselbe), seien
es die Sportspiele (graphisch und von der
Bewegung her sehr verbessert — aber das ist
auch schon alles) oder seien es die Rollenspiele
(die sich noch am besten verkaufen): Es sind
alles doch nur magere Kopien von dem, was
man schon vor fiinf oder zehn Jahren gespielt
hat.

Hohe Entwicklungskosten

Allerdings muss dazu gesagt werden, dass
die Entwicklung der Software einen riesigen
finanziellen Einsatz verlangt. Deshalb iiber-
legt es sich eine Firma zweimal, bevor man ein
neues Produke auf den Marke bringt. Unter
einer Million Dollar kann nichts Grosses mehr
hervorgebracht werden, und bei solchen Ko-
sten kénnen sich nur wenige Firmen einen
Fehler leisten. So greift man eben wieder auf
die altbewihrten Erfolgsrezepte zuriick, fiigt
noch ein oder zwei Verinderungen an, bevor
man sie wieder mit guten Erfolgsaussichten
auf dem Marke prisentiert.

Blupi zu Hause

Lernspiel, PC, von 3 bis 8 Jahren, 1 Spieler

_Fur Kinder ab 3 Jahren, wir empfehlen es jedoch erst ab dem Kindergarten.
Bei Bedienung der Tastatur erlebt Blupi alle moglichen Abenteuer. Ein
_ausgezeichnetes Spiel, um das Alphabet und das Zahlen zu lernen.

Worms

Strategiespiel, Super Nintendo, ab 8 Jahren, 14 Spieler

Das Spiel besteht darin, seine eigenen Wirmer vor dem klebrigen Gegner zu
retten und diesen daftrim Karpfenteich baden zu schicken. Fir diese Aufgabe
sind die Bewohner des Komposthaufens bis zu den Zahnen bewaffnet!

WipEout 2097

Simulation eines futuristischen Rennens, Playstation,
ab 12 Jahren, 1 bis 2 Spieler

Dies ist heute die wahrscheinlich beste Simulation eines Rennens auf dem

Verkaufsmarkt. Uberraschend die sorgfaltige Ausfuhrung: neu tberdachte
Spielbarkeit, schnellerer Zugang zum technischen Umlauf und besser gefuihr-
te Kollisionen.

Tomb Raider

Abenteuer/Action, Playstation/Saturn, ab 15 Jahren, 1 Spieler
Zukunftiger Hit! Die unheimliche Stimmung und die Tricktechnik werden den
anspruchsvollen Liebhabern dieses Genres gefallen. Die 3D-Welt, in der sich
die Heldin bewegt, ist asthetisch ansprechend und voller Fallen.

Capitalism

Okonomische Simulation, PC, ab 20 Jahren, 1 Spieler

Fur gelbte Spieler. Eine einzige Regel bestimmt bei diesem Spiel die
Wahl: die Rentabilitat. Die zeichnet sich aber erst nach der Lektire von
Statistiken Uber Fabrikationskosten, Fristen oder Qualitaten ab. Intelligent
und lehrreich. (sv.)
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Foto: Markus Heimlicher

SERIE SOLARENERGIE 2
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eif furden V

Seit der Tour de Sol ‘85 haben Solarfahrzeuge ihren
festen Platz im Nahverkehr erobert.

Spatestens am 25. November 1973, als auf dem Hohepunkt
der Erdolkrise Schweizerinnen und Schweizer des Sonntags auf
leergefegten Strassen und Autobahnen promenierten, musste
auch breiteren Schichten schlagartig ihre Abhangigkeit vom
Erdol zu Bewusstsein kommen.



as schon an
der Welt-
ausstellung
1878

in Paris
durch Abel Pifre der staunenden
Offentlichkeit vorgestellt worden

von

war, sollte nach den Plinen der
durch die Energieverknappung

Von Markus Heimlicher

mobilisierten Solarpioniere auch
neue Schienen in der Energiever-
sorgung freilegen. Wihrend jener
im Jardin des Tuilleries staunen-
den Parisern noch seine durch So-
larkraft gedruckee Zeitung verteilt
hatte, forderten diese ein Jahr-
hundert spiter nicht weniger als
die technische Nutzung der Son-
nenstrahlung im globalen Stil.
Kollektor hiess das geheimnis-
volle Element, um das sich alles
drehte. Dannzumal noch fehlen-
des technisches Know-how wur-
de durch beachtlichen Idealismus
und durch kidimpferische Parolen
an die Adresse der Elektrizitits-
und Ollobby mehr als aufge-

wogen.

Systematisch ergriinden

Auch unter den Politiker-
(innen) herrschte nach der Nah-
ostkrise Alarmstufe 1: der Sonne
als Energiespenderin nicht ab-
geneigt war etwa der populire
Energieminister Willi Ritschard,
der als beratendes Organ des
Bundesrates die Eidgenéssische
Fachkommission fiir die Nutzung
der Sonnenenergie (KNS) ins Le-
ben rief und es sich nicht nehmen
liess, am 27. Juni 1978 bei stro-
mendem Regen im Eidggendssi-

schen Institut fiir Reaktorfor-
schung (EIR, heute PSI) in Wii-
renlingen die mit 200 m? Kollek-
torfliche damals grosste Schwei-
zerische Sonnenenergieanlage
einzuweihen. Offentliche und
private Gelder, insbesondere auch
jene des Nationalen Energiefor-
schungs-Fonds (NEFF), wurden
jetzt vermehrt eingesetzt, um die
Solartechnik systematisch zu er-
griinden. Die Hochschulen dage-
gen, insbesondere die ETH in
Ziirich, iibten sich in vornehmer
Zuriickhaltung.

Tendenz steigend

Vorerst hatte sich das Interesse
der Ingenieure auf die Sonnen-
kollektoren konzentriert, deren
Wirkungsgrade fiir die Wirme-
gewinnung eine erhebliche Rolle
spielten. Damit riickte auch die
Meteorologie, insbesondere die
Kenntnis der Sonnenstrahlung
auf beliebig orientierte Flichen,
ins Zentrum. Ab 1980 setzte sich
die Erkenntnis durch, dass der
beste Kollektor nichts taugt, so-
lang er nicht mit der iibrigen Ge-
biudetechnik in optimaler Art
zusammengeschlossen und das
gesamte System einwandfrei gere-
gelt ist. Damit lag auch die Ver-
bindung zur Architektur und zu
elektrischen Anwendungen auf
der Hand.

Jean-Christophe Hadorn, Lau-
sanner Ingenieur und vom Bun-
desamt fiir
mandatierter Sonnenenergie-For-
schungsprogrammleiter, meint:
«Die Solarwirme hat in den letz-
ten zehn Jahren erhebliche Fort-
schritte gemacht: Die Anlagen

Energiewirtschaft

sind einfacher und somit zuver-
lissiger und billiger geworden.
Einzelne Firmen haben ein bis zu
20-jihriges Knowhow, und die
Sonnenenergie ist dabei, sich von
einem einstmals bescheidenen
Gewerbe zu einer kleinen Indu-
strie zu entfalten. Zur Zeit sind in
der Schweiz ungefihr 200 000 m?
Sonnenkollektoren installiert.

Und der Trend ist eindeutig
steigend.»

Beriihrungsdngste

Probleme fiir die Verbreitung
dieser Technik im grossen Stil
ortet Hadorn an verschiedenen

«Die Wetterprognosen
sind sehr wichtig geworden»

Mit der Solarenergie ,4
rundum zufrieden: Familie
Flirst tragt auch in den
kaltesten Wintermonaten
keine Pelzmantel.

Familie Furst aus dem basel-
landischen Oberdorf BL, nach
zweijahrigem Auslandaufent-
halt wieder in die Schweiz zu-
rickgekehrt, hat ihre Sonnen-
wohnung via Familienangeho-
rige gefunden und vor der
Ruckkehr nie mit eigenen Au-
gen gesehen.

Regula Furst, be-
reuen Sie heute lhre Risiko-
freudigkeit?

Nein, ganz im
Gegenteil. Die Wohnung ist
toll, die hellen Zimmer sind ein
echtes Plus. Die grossen Fen-
ster geben uns beinahe den
Eindruck, dass wir im Freien
wohnen . . .

Wollen Sie damit
auch sagen, dass es manchmal
so kalt ist wie im Freien?

Sie scherzen. Das
Raumklima bietet Uberhaupt
keine Probleme, wenn man
nicht konstant seine 20 Grad
erwartet. Es kann vorkommen,
dass esam Morgen 18 Grad ist
und die Temperatur an einem
sonnigen Wintertag aus-
nahmsweise sogar bis auf 27
Grad steigt. Wahrend der lan-
gen Kalteperiode im vergan-
genen Januar, als wir mit dem
Zimmerofen heizen mussten,
lag sie immer zwischen 18 und
22 Grad.

Und wie sieht es mit

der Miete aus?
Wir haben fur
uns und unsere zwei Kinder
dreieinhalb Zimmer. Vergli-

chen mit einer Dreiein-
halb-Zimmer-Wohnung
in einem Block bezahlen
wir sicher mehr. Wenn
man aber die Wohn-
flache, den direkten Zu-
gang ins Freie und den
Garten mitrechnet, rela-
tiviert sich der Aufpreis.

Wie denken
die Oberdorfer tber das
Solarhaus?

Foto: Roland Aellig

Die

Wohnung finden alle toll,

bei der Architektur scheiden
sich die Geister. Ich vermute,
dass Kritik auch oft aus Unwis-
senheitangebracht wird. Denn
auch in den kéltesten Winter-

Die Wintersonne dringt
tief in die Raume

ein und sorgt fir ein
optimales Raumklima.

Foto: Roland Aellig

monaten mussen wir keine
Pelzmantel tragen!

Was hat far Sie mit
der neuen Wohnung gedn-
dert?

Die Wetterpro-
gnosen sind sehr wichtig ge-
worden, denn gewohnlich
entscheiden wir am Morgen,
ob eingeheizt wird oder nicht.
Ist Wintersonne angesagt, las-
sen wir es sein — die Tempera-
tur steigt in klrzester Zeit von
selbst.

Interview: Markus Heimlicher
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Sich erholen im eigenen Garten in einem Pool
von Gloria. Unsere grosse Auswahl,Leistungen
und gilnstigen Preise werden Sie Uberraschen.

3

Ich m&chte mich informieren. Bitte senden
Sie mir Schwimmbad-Unterlagen.

GLORIA
Aarauerstrasse 90, CH - 5200 Brugg
Tel.056/441 84 31 Fax 056/441 80 42




«Schallschutzwande mit Solarzellen
istethisch aufgewerte»

{' [ L f ]
Solarstrom muss nicht
nur produziert, sondern
auch verkauft werden:
Sonnen-Promotor Thomas
Nordmann von TNC
Minnedorf in Aktion.

Thomas Nordmann,
Sie gelten als fundierter Ken-
ner der Schweizer Solarwirt-
schaft. Seit wann sind Sie da-
bei?

1974 bin
ich als erster vollamtlicher
Sonnenenergieforscher ins
Eidgenossische Institut far
Reaktorforschung (EIR) einge-
treten. Nach 1980 habe ich in
die Privatwirtschaft gewech-
selt, seit elf Jahren arbeite ich
als selbstandiger Unterneh-
mer. . .

. um lhren fri-
heren Arbeitgeber, die Offent-
liche Hand, von der Notwen-
digkeit von Solarstrom-Netz-
verbundanlagen zu Uberzeu-
gen.

Unter
anderem. Drei wichtige Pro-
jekte hat TNC in den letzten
Jahren realisiert: 1989 entlang
der A13 bei Chur, 1992 langs
der SBB-Linie Bellinzona-Lo-
carno und 1996 bei Giebe-
nach/BL. Jede davon kann mit
einer Leistung von 100 kW
Elektrizitatins Netz einspeisen.
Hinzu kommen kleinere Anla-
gen wie beispielsweise die
Marzilibahn beim Bundeshaus.

Die Anlagen geho-
ren also Bund und Kanton, das
EW kauft den Strom ab. Zu
welchem Tarif?

Mit dem
Energienutzungsbeschluss
wurden 16 Rappen festgelegt.
Die Biindner sind die einzigen,
die nicht soviel bezahlen wol-
len.

Weil die Autofah-
rer(innen) geblendet werden?
Bei der
ersten Anlage hatten Strassen-
verkehrsamt und Verkehspoli-
zei noch Vorbehalte bezglich
Blendung der Verkehrsteilneh-
mer angemeldet. Die Praxis hat
aber gezeigt, dass dieses Pro-
blem nicht besteht. Einhellig
ist man heute sogar der Mei-
nung, dass die Schallschutz-
wande durch die Zellen asthe-
tisch aufgewertet werden.
Warum wurden kei-
ne Gratzel-Zellen verwendet?
Weil sie
von der Praxis und einer zehn-
jahrigen Wirkungsgradgaran-
tie durch industrielle Hersteller
noch viel zu weit entfernt sind.
Die Medien haben hier vollig
falsche Erwartungen geweckt.
Und selbst wenn die Zellen aus
Lausanne gratis wdren, wdr-
den nicht einmal die Halfte der
Anlagekosten entfallen.
Ist die Finanzierung
Ihrer Projekte schwierig?
Dreiahn-
liche Projekte in den Kanto-
nen Tessin, Graubinden und
Waadtsind leider am knappen
Geld gescheitert. Die Beschaf-
fung der Mittel beanspruchtin
der Schweiz zwei bis drei Jah-
re, das eigentliche Engineering
ein Jahr und der Bau der An-
lage vier bis acht Wochen.
Und im Ausland?
Da gilt
die Schweiz als fuhrend. TNC
baut Anlagen in Amsterdam
und Berlin und ist auch an
weiteren Projekten beteiligt.
Auch die Japaner zeigen reges
Interesse. Doch im eigenen
Land gilt der Prophet eben
wenig.

Interview: Markus Heimlicher

*Thomas Nordmann ist Ge-
schaftsfuhrer und Inhaber der
Firma TNC Consulting AG
Mannedorf/ZH. Erist Prasident
des Sonnenenergie-Fachver-
bandes Schweiz (SOFAS).

Fronten. Erstens bei den Installa-
teuren, wo gegeniiber solaren
Innovationen noch erhebliche
Berithrungsingste existieren. Und
zweitens beim Verhiltnis Mieter-
Vermieter. Denn: Welcher kom-
merziell rechnende Hausbesitzer
hat ein Interesse, in eine Solaran-
lage zu investieren, wenn er die
Nebenkosten fiir Wasser und
Heizung ohnehin direkt an die
Mieter iiberwilzen kann? Die
Tatsache, dass in der Schweiz
rund drei Viertel der Bevélkerung
Mieter sind, verleiht dieser Frage
eine zusitzliche Brisanz.

Nicht immer ist der Preis der
gewonnenen Wirme die aus-
schlaggebende Grosse — aber oft.
«Tiefere Preise erreichen wir ent-
weder auf dem Weg der Innova-
tion, wo das Ziel der Energiefor-
schung heute heisst: noch einfa-
chere Anlagen mit noch kleinerem
Materialaufwand. Oder iiber hé-
here Stiickzahlen, dies ist das Ziel
der Hersteller, die in den letzten
Jahren tolle Produkte auf den
Marke gebracht haben. Auf der
thermischen Seite sind hier kaum
noch revolutionire Verinderun-
gen zu erwarten. Zogern Sie daher
nich, jetzt einzusteigen», rit Ha-
dorn und steht mit seinem Aufruf
nicht allein da, denn 20 000 bis
30 000 Schweizer profitieren
schon jetzt von der Sonne.

Solarstrom ist

relativ teuer

Verglichen mit der Wirme hat
der Solarstrom einen schwereren
Stand. Auch hier ist die Technik
weit fortgeschritten, doch Elekeri-
zitit aus der Sonnenzelle ist noch
relativ teuer, zwischen Fr. —.50
und Fr. 1.10, je nachdem was zu
den Kosten gerechnet wird. Preis-
reduktionen werden méglich, so-
bald im grossen Stil produziertund
installiert werden kann: Economy
of Scale ist hier angesagt. Neue
Trigerschaften, neue Formen der
Zusammenarbeit zwischen den
Elektrizititserzeugern und moder-
ne Finanzierungsméoglichkeiten
zeichnen sich am Horizont ab, an
dem unauthaltsam langsam die
Sonne aufgeht.

Lesen Sie im nichsten
«Panorama»: Der Weg zur eige-
nen Sonnenenergie-Anlage.

1= L e ? TR .
Viel Aufsehen erweckte
in Paris Abel Pifre mit
seiner ersten durch
Sonnenraft gedruckten
Zeitung. Um so ent-
tduschter war der
Erfinder, weil sich kein
ernsthafter Kaufer fiir
sein Patent interessierte.

Blick in den Heizungs-
raum einer grosseren
Sonnenkollektoranlage.
Ausgereifte Technik

und saubere Verarbeitung
gehodren heute zum
Standard.

Nachahmenswerte Zu-
sammenarbeit zwischen
Bund, Kanton und
Privatwirtschaft demon-
striert hier das Bezirks-
tiefbauamt Chur bei der
Montage von Solarstrom-
Panels entlang der A13.
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VELOFERIEN

Fotos: zVg. Schweiz Tourismus

Das Velo erfreut sich immer grésserer Beliebtheit.

Ob bei Jung oder Alt: Velotouren und Veloferien sind gefragt wie nie zuvor.
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m vergangenen Jahr hat
«Schweiz Tourismus» mit
einer grossen Kampagne
Werbung fiir die Schweiz
als Veloland gemacht. Die
Tourismusmanager wollten vor
allem die Giste aus Belgien,
Frankreich, Deutschland und

Von Thomas Knapp

Holland fiir das Alpenland begei-
stern. Mit Prospekten, TV-Spots
und via Internet wurde fiir die ve-
lofreundliche Schweiz in den ent-
sprechenden Lindern geworben.
Ob sich dieser Werbeaufwand ge-
lohnt hat, kann die Medienbeauf-
tragte von «Tourismus Schweiz»,
Margrit Reusser, zwar nicht in
Zahlen ausdriicken: «Eine Aus-
wertung ist nicht méglich.» Sie ist
aber iiberzeugt, «dass wir mit der
Kampagne das Bike in Verbin-
dung mit Wellness, Kultur und
Festivititen gebracht haben. Wir
haben damit gezeigt, wie vielfiltig
unser Angebot im Sommer ist.»

Bike Pass lanciert

Das Veloland Schweiz hat sei-
nen in- und auslindischen Gisten
in der Tat einiges zu bieten. Im
vergangenen Jahr hat Schweiz
Tourismus zusammen mit dem
grossten nationalen Velovermie-
ter, der Firma «Rent a Bike» in
Therwil, den «Swiss Bike Pass»
kreiert. Fiir zwei, drei oder fiinf
Tage kénnen Velofahrer den Pass
an jedem Bahnschalter kaufen.
Er gilc auf allen offentichen

Veranstalter von Veloreisen

Verkehrsmitteln und ist fiir die
1. oder 2. Klasse erhiltlich. Im
Preis inbegriffen sind ein Miet-
velo und der Transport im Selbst-
verlad. Der Pass kostet fiir zwei
Tage 180 Franken und fiir fiinf
Tage 290 Franken (2. Klasse). Mit
einem Halbtax-Abonnement gibt
es eine Ermissigung zwischen 20
und 40 Prozent.

Aber Achtung: Nichtalle Berg-
bahnen und Schiffahrtsgesell-
schaften akzeptieren den Pass als
Velotransportbillett.

Velomieten ist beliebt

Die Zusammenarbeit des pri-
vaten Velovermieters mit den
Bundesbahnen bescherte «Rent
a Bike» im vergangenen Jahr
rund 100 000 Velovermietungen.
4200 Mietvelos stehen an 230
Vermietstellen (Bahnhéfen) be-
reit. Die «Rent a Bike»-Idee ist
kundenfreundlich: Ein Telefon-
anruf bis spitestens am Vortag
geniigt (Gruppen sollten friih-
zeitig bei einer SBB-Station reser-
vieren), und das Cilo-Bike steht
am Ausgangsbahnhof bereit. 21
Franken bezahlt ein Erwachsener
pro Tag fiir ein Countrybike. Fiir
57 Franken kann sich eine ganze
Familie mit Velos eindecken. Wer
das Rad auf einem anderen Bahn-
hof zuriickgibt, bezahlt einen Zu-
schlag von 6 Franken.

Zahlreiche Anbieter

von Veloreisen

Wer nicht selber planen will,
kann sich bei einem der zahlrei-

Blicher, Karten und Zeitschriften

M Bike & Sleep — das Hand-
buch fur Veloferien in der
Schweiz. Kimmerly und Frey.
10 Franken.

M 30 Velotouren - Mit

der Bahn zum Veloplausch.
Werd Verlag, Fr. 34.80.

M Pruf mit. Mehr Freude

am Fahrrad. Typen,

Technik, Touren.
Sonderausgabe Fr. 16.80.
Stiftung Warentest und Kon-
sumentinnenforum Schweiz,
Postfach, 8024 Zurich.

Tel. 01 252 39 14.

M Schweizer Velotouren-
Fuhrer. Kantone Bern,
Deutsch-Freiburg, Solothurn.
Die 50 schonsten Radwan-
derungen. Heraugeber VCS,
Kimmerly und Frey.

Fr. 23.80.

M Die Schweiz aus Spass

am Biken. Gratis-Broschtre.
(Deutsch, Franzosisch,
Niederlandisch).

Schweiz Tourismus,
Bellariastrasse 38, Postfach,
8027 Zurich.

Tel. 01 288 12 12.

Arcatour,
Bahnhofstrasse 23,
6301 Zug
Telefon 041 711 97 79
Baumeler AG,
Zinggentorstrasse 1,
6002 Luzern
Telefon 041 418 65 65
Bike Adventure Tours,
8910 Affoltern am Albis
Telefon 01 761 37 65
Billy’s Adventure Holidyas,
Postfach, 6055 Alpnach Dorf
Telefon 041 660 9189

chen Reiseveranstalter informie-
ren (Auswahl siche Kasten). Be-
vor eine Veloreise aber gebucht
wird, sollte man sich im klaren
dariiber sein, ob man individuell
oder in Gruppen unterwegs sein
méchte. Andere Fragen muss
der Reiseveranstalter beantwor-
ten: Gibt es Mietvelos? Wie an-
spruchsvoll sind die Strecken?
Wie ist der Hotelkomfort? Gibt es
Schlechtwetterprogramme?

Ob individuell oder mit an-
dern zusammen; Routenvorschli-
ge mit brauchbarem Kartenmate-
rial und die Sicherstellung des Ge-
picktransportes wihrend einer
Tour miissen mindestens im An-
gebot des Reiseveranstalters ent-
halten sein.

Inseltraume

Sportliche Velofahrer, kurz
«Giimmeler» genannt, suchen im
Frithjahr gerne siidlichere Desti-
nationen auf. Einer der ersten

W VCS-Velokarten:

17 verschiedene Schweizer
Regionen im Massstab

1:60 000, je Fr. 26.80. Er-
héltlich beim VCS, Postfach,
3360 Herzogenbuchsee.

Ml Swiss RadPac CD-Rom
(Windows ab 3.1.) mit
Schweizer Kartographie,
Planer fur individuelle
Radtouren. Kimmerly und
Frey. 68 Franken.

B Move - Die Schweizer
Fahrradzeitschrift. 5 Franken.
Am Kiosk, im Velogeschaft
oder Tel. 031 388 72 72.

H Tour-Velo - Rennrad-
Magazin. Fr. 7.50. Am Kiosk
oder im Abonnement.

Tel. 062 836 62 72.

Eurotrek,
Malzstrasse 17-21,
8036 Ztrich
Telefon 01 462 93 92
Greg-Tours, Gregor Frei,
Lambergsstr. 2, 8610 Uster
Telefon 01 941 25 66
Hotelplan Radsportferien,
Habsburgstr. 9, 8031 Zurich
Telefon 01 277 81 11
Interrad Reisen,
Kronengasse 23, 5400 Baden
Telefon 056 222 89 88
Jugi Tours,
Postfach, 8042 Zurich
Telefon 01 360 14 00
Kuoni Sport Live,
Postfach, 8037 Zirich
Telefon 01 277 40 40

Anbieter solcher Trainingswo-
chen ist der ehemalige Steher-
Weltmeister Max Hiirzeler, der
seit zehn Jahren Tausende von
Radgenossen mit «Hotelplan»
nach Mallorca lockt. Der Service
an Ore lisst keine Wiinsche offen:
Anfinger wie Profis kommen glei-
chermassen auf ihre Kosten. Der
Freizeitradler erkunder in der
Plauschgruppe die Insel nach Se-
henswiirdigkeiten, der ambitio-
nierte Freizeitsportler interessiert
sich indes mehr fiir seinen Puls-
messer.

«Die Leute suchen aber in er-
ster Linie aktive Erholungy, ist
der Ex-Profi Thomas Wegmiiller
iiberzeugt. Seit drei Jahren bietet
sein Sport-Service zusammen mit
«Kuoni» Veloferien auf Zypern
an. Auch bei Wegmiiller sollen
Leistungsgruppen
dafiir sorgen, dass sich alle auf der
Mittelmeerinsel wohlfiihlen. «Fiir
die meisten meiner Giste steht
der Genuss im Vordergrund. Sie
wollen Land und Leute niher ken-
nenlernen.»

verschiedene

Praktisch und schnell

Die Beliebtheit des Velos lisst
sich in wenigen Worten zusam-
menfassen: Gesundheit, Freizeit,
Vergniigen, Sport, Abenteuerlust
und Umweltbewusstsein. «Es er-
staunt mich immer wieder, wie
schnell man mit dem Velo von A
nach B gelangt», nennt Margrit
Reusser einer ihrer Griinde, wes-
halb sie regelmissig das Velo
benutzt. Und wie der PR-Ver-
antwortlichen von «Tourismus
Schweiz» ergeht es vielen anderen
auch: «Das Velo kann die Lebens-
qualitit steigern.»

29
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SCHWEIZER FERIENORTE: GRUYERES

Das Kartauserkloster
Valsainte.

Viele wichtige Strassen
fihren in der Nahe
von Gruyeéres, diesem
stolzen, historischen
Marktflecken, vorbei,
ohne aber dessen
heitere Ruhe zu storen.
In einer H6he von

800 m, zwischen
Charmey und dem Mo-
léson in den Freiburger
Alpen gelegen, hat
dieses Stadtchen sein
mittelalterliches Flair
bis in die heutige Zeit

bewahrt.

b fiir einen Ta-
gesausflug oder
einen lingeren
Aufenthalr,
Gruyeres bietet
immer fiir alle etwas: einen Be-
such auf dem schonen Schloss
oder einen gemiitlichen Bummel

Von Bernard Joliat

durch die blumengeschmiickten
Gassen mit den bezaubernden
Gasthoéfen und Feinschmeckerlo-

kalen. Hier kann man ein krifti-
ges Fondue, gefolgt von Heidel-
beeren oder Erdbeeren mit einer
Portion Rahm, geniessen. Ein
Spaziergang in der Umgebung,
inmitten einer malerischen Land-
schaft, lisst die Alltagssorgen ver-
gessen.

Zeugnisse

aus der Feudalzeit

Auf einem Felsvorsprung
ducke sich das Stiddtchen in einer
Gelidndefalte. Zu Fuss (das Auto
lisst man besser vor den Stadt-
mauern stehen) erreicht man
durch eines der drei Tore die In-
nenstadt. Die Hiuser, im spdtgo-
tischen Stil erbaut, 6ffnen sich
nach der breiten, gepflasterten
Hauptstrasse hin.

Gruyeres gehért zu den schon-
sten Kleinstidten Europas. Die-
ses Kleinod der Baukunst, mit sei-
nen Fassaden im gotischen und
Renaissancestil, war einst Sitz ei-
ner Dynastie von neunzehn Gra-
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Naturschénheiten.

Der Moléson in tiefem Schnee.

fen. Vom Ende des 11. bis zur

Mitte des 16. Jahrhunderts re-
gierte diese Familie, als Vasall der
Savoyer, in Unabhingigkeit iiber
ein weites Gebiet.

Chalamala, der Hofnarr

Ein kleiner Kreuzweg, von
Pierre Ardieu 1705 in Stein ge-
hauen, ziert die Platzmitte. Dort
in der Nihe befindet sich auch das
Haus von Chalamala (1537), der
Hofnarr von Pierre IV. Dieses Ge-
biude besitzt sehr interessante
Fensterumrandungen im goti-
schen und Renaissancestil.

Das Schloss fand zum ersten
Mal im Jahre 1073 Erwihnung.
Gegen Ende des Mittelalters wur-
de es vollkommen neu erbaut.
Von 1798 an war es zuerst Sitz des
Freiburger Vogts und spiter dann
des Prifekten.

50 Jahre spiter wurde das
Schloss verkauft. Beriihmte Ma-
ler wie J. B. Corot und Bartélémy
Menn kamen und schmiickten die
Innenriume aus. Eine der wich-
tigsten Sehenswiirdigkeiten des
Schlosses ist die Holztifelung, die
dann auch 1938 vom Kanton
Freiburg zuriickgekauft wurde.

Moléson -

Sternwarte inklusive

Auf den Moléson, den hoch-
sten Berg der Freiburger Alpen,

Erben '

kommt man bequem mit der
Luftseilbahn. Auf 2002 m hat
man einen wunderschénen Aus-
blick auf die umliegenden Berge.
Im Bergrestaurant kann man sich
bei einem guten Essen erholen,
um nachher noch in der Stern-
warte (Telefon 026/921 29 96 —
auch nachts geéffner) die Him-
melsgestirne zu beobachten. Wer
keine Lust zum Skifahren hat,
kann sich auf einem der vielen
Wanderwege an der Natur er-
freuen.

Im Dorf Moléson-sur-Gru-
yeres ist eine Alpkiserei (Telefon
026/921 10 44) von Mitte Mai bis
Mitte Oktober tiglich von 9.30
bis 18.30 Uhr gedffnet. Eine Aus-
stellung mit Diashow und Film
informiert iiber die Kiseherstel-
lung. An einem Erfrischungs- und
Verkaufsstand kann man regio-
nale Produkte kaufen (Eintrict:
Erwachsene Fr. 3.—, AHV-Bezii-
ger, Gruppen und Kinder Fr. 2.-).
Interessierte Besucher kénnen
zwei Mal pro Tag, von 9 bis 10.30
Uhr und von 14 bis 15.30 Uhr,
die Kiseherstellung direkt mit-
verfolgen.

Fur Wanderlustige

In der Gegend sind verschie-
dene Lehrpfade eingerichtet wor-
den. Einer davon fiihre von der
Schaukiserei von Pringy zur Ki-

Renten

serei auf der Alp. Der Panorama-
Weg auf dem Gipfel des Moléson
entfithrt in eine traumhafte Al-
penwelt. Der botanische Lehr-
pfad, gedffnet von Mitte Juni bis
Mitte September, ist eine Entdek-
kungsreise in die mannigfaltige
Alpenflora. Uber 150 verschiede-
ne Pflanzenarten sind hier fein
siuberlich etikettiert. Auf Anfra-
ge auch Fiihrung (Fr. 60.—, Tele-
fon 026/921 24 34).

Bulle und die Region

Der Hauptort des Greyerzer
Landes, Bulle, ist wegen scines
Schlosses aus dem 13. Jahrhun-
dert und dem Greyerzer Museum
eine Reise wert. Vom 15. Juni bis
15. September belebt jeden Don-
nerstag ein Bauernmarkt die sonst
ruhige Atmosphire dieses Stidt-
chens. Im «Café de la gare» (Tele-
fon 026/921 76 88) wird «das be-
ste Fondue der Welt» serviert . . .

Schokoladenliebhaber miissen
der Schokoladefabrik Nestlé in
Broceinen Besuch abstatten . Von
Mai bis Oktober kann man sich,
auf Vorbestellung (Telefon 026/
921 51 51), in die siisse Welt ent-
fithren lassen. Im Informations-
zentrum der Electrobroc (Tele-
fon 026/921 51 51) konnen sich
Technikfans von Mirz bis De-
zember jeden Samstag die Strom-
entstehung mictels Wasserkraft
erkliren lassen.

Valsainte -

nur fir Manner

Neben griinen Alpweiden mit
ihren schmucken Alphiitten lie-
gen in diesen Tilern liebliche
Dérfer namens Crésuz, Im Fang
oder Bellegarde, deren Hiuser
sehenswerte Holzfassaden auf-
weisen. In Bellegarde (Jaun),
dem héchsten Dorf des Kantons
(1030 m), bricht ein Wasserfall
direkt neben der mittelalterlichen
Kirche und den alten Wohnhiu-
sern aus den Felsen hervor. Uber
gut begehbare Wanderwege kann
man in ungefihrvier Stunden den
Schwarzsee erreichen.

Fachleute sprechen von der «Genera-

Um viel Geld geht es meist auch

Inmitten  einer idyllischen
Landschaft liegt das 1295 gegriin-
dete Kartiuserkloster Valsainte.
Aber Vorsicht: Nur Minner diir-
fen diesen heiligen Ort betreten.
Die Frauen miissen vor den To-
ren auf ihre Begleiter warten. Ge-
wiss werden diese aber hinterher
den Wartenden ausfiihrlich iiber
das Gesehene berichten — vor
allem aber auch iiber das Getrun-
kene . ..

Der Alpabzug

Reisetips

Lesen Sie im ndachsten Panorama

tion der Erben». Nicht selten wechseln
grosse Geldbetrage die Hande.
«Panorama» sagt Ihnen in einer Serie,
worauf Sie achten mussen.

beim Thema «Pensionierung».

Viele Rentner stehen vor der Frage:
«Soll ich mich auszahlen lassen oder
doch lieber eine Rente beziehen?»

Raiffeisen
und «Panorama» im Internet:
http://www.raiffeisen.ch



Ostseekiste - Insel Rugen

* Wohnen auf der Insel Riigen

* Natur «pur» an der Ostseekiiste
» UNESCO-Weltkulturgut «Lubeck»
* Liineburger Heide

<8 Fakultatlve Fahr

' Tag: Schwelz LelpZIg Fahrt via Stuttgart He1lbronn—
lmberg Bayreuth nach Leipzig.

*Tag: Leipzig-Insel Riigen. Nordwiirts durch das Bundes-
g Brandenburg — Mecklenburger Seenplatte — Neubranden-
g — Greifswald — Stralsund — zum Ostseebad Sellin.

Tag: Insel Riigen - Rundfahrt. Riigen ist die grosste Insel
eutSchlands und ein vielbesuchtes Feriengebiet an der Ostsee.
e Insel verbindet seit 1936 den 2540 Meter langen Riigen-
“Mm mit dem Festland. Der besondere Reiz ergibt sich aus der
*ensiitzlichen Landschaft. Ganztigige gefiihrte Rundfahrt.

*Tag: Fakultativer Ausflug Stralsund-Greifswald-Insel
Sedom. Besuch der Hansestadt Stralsund. Sie sehen eine
%8lzah] historischer Bauwerke bevor Sie die Insel Usedom
Teichen. An der kilometerlangen Meerpromenade reihen sich
© bekannten Seebiider Ahlbeck, Heringsdorf und Bansin wie
Ulen an einer Kette. Auf der Riickfahrt kurzer Besuch der
nse- und Universititstadt Greifswald.

' Tag: Insel Riigen — Rostock — Schwerin. Wir verlassen
© Insel und begeben uns wieder aufs Festland. Sie besuchen
€ grosse Hanse- und Hafenstadt Rostock. Das Tagesziel ist
3hWerin, die «Stadt der Seen und Wilder». Das Wahrzeichen
Udag Schloss, welches auf einer Insel im Schweriner See steht
U zy den schonsten Bauwerken des 19. Jahrhunderts geht.

Bestellcoupon fiir unseren
Gratis-Katalog «Traumreisen’97»

Vorname

ame

\dresse

z/0rt

Elefon

6. Tag: Schwerin - Ausflug Liibeck und Ostsee. Fahrt nach

TWERENBOLD

Liibeck, genannt «die Konigin der Hanse». Gefiihrte Besich-
tigung der von der UNESCO in die Liste des «Kultur- und Na-
turerbes der Welt» aufgenommen Stadt. Am Nachmittag Fahrt
der Ostsee entlang nach Wismar. Bummel in der Altstadt.

7. Tag: Schwerin—-Wiirzburg. Fahrt nach Liineburg, der tau-
sendjdhrigen Stadt der Backsteingotik mit dem preisgekronten
Deutschen Salzmuseum. Fahrt durch die Liineburger Heide. Sie
sehen Wilder, Moore, weidende Schnucken, typische geduckte
Heidehduser und Wacholderbidume. Weiter stidwirts via Han-
nover — Hildesheim — Kassel nach Wiirzburg.

8. Tag: Wiirzburg-Schweiz. Freier Vormittag in der zauber-
haften Mainfridnkischen Stadt. Sehenswert ist die Wiirzburger
Residenz. Nachmittags Fahrt auf der Autobahn an Ulm vorbei
via St. Margrethen zuriick zu den Einsteigeorten.

Ihr Hotel auf der lnsel Rugen'

Sle wohnen drei Nichte im erstklass1gen «Cliff-Hotel», offl—
zielle Kategorie®***, auf der Insel Riigen. Das Hotel ist eine
Oase der Gastlichkeit mit bester Kiiche und modernster Infra-
struktur.

Je eine Ubernachtung in Leipzig und Wiirzburg und zwei
Nichte in Schwerin runden das erstklassige Hotelangebot ab.

Gruppenreisen nach Mass

Fir Vereine, Firmen, Pfarr- und chhgememden, Behor-

den und Schulen offeneren wir Ihnen gerne ein- oder
mehrtagige Reisen im In- und Ausland. Rufen
Profitieren Sie von unseren Reise-Erfahrungen

Damit alle gut fahren, seit 1895.

:09 00 thterthur
10 30 St Margrethen 0r.15 Olten@

Q- Zusatzhche Abfahrten
a Bem und Olten

Nr. 6721

Samstag bis
Samstag

und Frihst cksbuffet)
— Alle Zimmer mit Dusche/Bad/WC
— Alle Besichtigungen unter
 kundiger Fiihrung
- Erfahrener Chauffe

06‘ 30 'Bern o

Fur unsere Reise-Kunden
stehen OGratis-Parkplatze
_ in Baden-Riitihof

zur Verfiigung



Darum ist die Versicherung
von Raiffeisen so vorteilhaft!
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"~ umfassenden

Vorsorge- und Anlage-
konzept gehéren auch Lebensver-
sicherungen. Deshalb bieten die
Schweizer Raiffeisenbanken ein
eigenes Programm attraktiver
Spar-, Vorsorge- und Risikoversi-
cherungen an. Wie es sich far
Raiffeisen gehort, sind unsere
Kundenvorteile
Gunstige Pramien, faire Bedin-
gungen, flexibles Baukastenprin-
zip und objektive Beratung zu
lhrem Vorteil. Wichtig fur Sie ist

Uberzeugend:

dabei unsere ganzheitliche Sicht,
denn Versicherungen sind bei uns
Teil einer umfassenden Angebots-
palette fir lhre persénliche Vor-
sorge!

Sind Sie interessiert? Wir infor-
mieren Sie gerne persénlich!

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.
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