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Jedes Dream Team hat einmal
klein angefangen.

Pergo Original, der parkettihnliche Bodenbelag, ist der ideale Spielkamerad fiir Thr Cyrdainal
kleines Dream Team. Er ist derart strapazierfihig und pflegeleicht, dass er selbst dann 9
noch tadellos aussieht, wenn die Kleinen schon lingst fliigge geworden sind. Méchten

PERGO
Sie mehr wissen? Bestellen Sie noch heute den kostenlosen Katalog. Tel. 041-748 1919, o

Fax 041-748 19 99. Perstorp Vertriebs AG, Riedstrasse 7, 6330 Cham. Ein Grund zum Wohlfiihlen




INHALT

2 Rente/Kapital
Viele Rentner stehen vor
der (Gretchen-)Frage: «Soll
ich mich auszahlen lassen
oder doch lieber eine Rente
beziehen?»

6 Rekordjahr
Wie schon 1995 schliessen die
Raiffeisenbanken auch das
vergangene Geschiftsjahr mit
einem Rekordergebnis ab.

10 Bauland

Die Baulandpreise sind teils
massiv gesunken. Wir gehen
der Frage nach, was denn
eigentlich den Preis fiir Land

bestimmt.

Zeichnung: Jennifer Chammartin

Auch der diesjihrige Raiffeisen-
Jugendwettbewerb war wieder
ein voller Erfolg. Die Siegerbilder
finden Sie in diesem «Panorama».

RAIFFEISEN-MITGLIEDER

26 Furka-Bahn
Raiffeisen verlost 1000 Billette
der Dampfbahn Furka-Berg-
strecke und offeriert Spezial-
wochen im Hotel «<Ambassador»

in Bellwald.

EDITORIAL Nr. 6 Juni 1997

Noch ein Rekordjahr ekordjahr». Unter diesem
Titel stand das «Panoramax-Editorial vor Jahresfrist zum Geschiftsergebnis 1995 der
Raiffeisenbanken. Zwolf Monate spiter die Wiederholung: Die Schweizer Raiff-
eisen-Gruppe schloss das Geschiftsjahr 1996 mit dem besten Ergebnis in ihrer bald
100jihrigen Geschichte ab (siche Artikel auf Seite 6).

Nur einen Tag, nachdem die Eidgenéssische Bankenkommission an einer
Medienkonferenz in Bern iiber den 42-Milliarden-Verlust der Schweizer Banken in
den vergangenen sechs Jahren berichtete, vernahm man an der Bilanzpressekon-
ferenz von Raiffeisen in St. Gallen ganz andere, erfreulichere Zahlen: 8,5 Prozent
hohere Bilanzsumme, 10,3 Prozent mehr Hypothekarkredite, 11,3 Prozent mehr
Spargelder, 21,2 Prozent hoherer Bruttoertrag, 38,0 Prozent héherer Gewinn,
54 000 neue Genossenschafter — Zahlen, die teilweise markant iiber dem Branchen-
durchschnitt liegen.

- Mit diesem Ergebnis festigten die Raiffeisenbanken ihre Position als dritte Kraft
in der Schweiz hinter den Grossbanken und Kantonalbanken. Und nach den ersten
Anzeichen des Geschiftsgangs 1997 ist nicht zu erwarten, dass wir im kommen-
den Jahr zur selben Zeit den Titel des «Panorama»-Editorials wesentlich dndern

Martkus Angst
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PENSIONIERU

Soll ich mich fur eine
Rente oder flr eine
einmalige Kapitalaus-
zahlung entscheiden?
Diese Frage stellen sich
viele Pensionskassen-
Versicherte spatestens
drei Jahre vor ihrem

Pensionierungstermin.

2 Panorama Raiffeisen 6/97

ie beiden Freun-
de Karl und Ed-
gar haben etwas
gemeinsam: Sie
feiern im Juni
ihren 65. Geburtstag, werden also
Mitte Jahr pensioniert. Vor drei
Jahren hatten sich die beiden
erstmals mit ihrer Pensionierung

Von Martin Zimmerli

zu befassen. Damals mussten sie
sich entscheiden, in welcher Form
sie ihre Pension dereinst bevor-
zugen: als monatliche Rente in
der Hohe von 0,6 Prozent des
gesamten Pensionskassenkapitals
oder als einmalige Kapitalauszah-
lung.

Wenn sich die

Verhaltnisse dndern...

Karl, geschieden, Vater zweier
erwachsener Kinder und in finan-
ziellen Angelegenheiten nicht
sonderlich  bewandert, ent-
schied sich fiir die Rente. Edgar,
mit der 20 Jahre jiingeren Rebek-
ka verheiratet und als Bankfach-
mann mit Geldanlagen vertraut,
wihlte die Kapitalauszahlung
und meldete bei seiner Pensions-
kasse die entsprechende Option
an.

Daswar vordreiJahren. Inzwi-
schen haben sich die Verhiltnisse
der beiden Freunde grundlegend
verindert. Karl erhielt vor weni-
gen Tagen eine niederschmet-
ternde Diagnose des Arztes: Le-
benserwartung maximal drei Jah-

re. Nun wire ihm das Kapital doch
lieber. «Was ich nicht selber brau-
che», denkt er, «erben in drei Jah-
ren dann wenigstens meine Toch-
ter.»

Edgar dagegen machtsich Sor-
gen, ob er sein Pensionskassenka-
pital in der Héhe einer halben
Million Franken geniigend ge-
winnbringend anlegen kann.
Denn 1994, als er sich fiir das
Kapital entschied, erreichte je-
dermann mit Festgeldern und
Obligationen problemlos eine
Rendite von iiber 7 Prozent. Heu-
te dagegen sind 4 Prozent mit
nicht spekulativen Anlagen be-
reits das hochste der Gefiihle.
Deshalb wire Edgar froh, er hitte
sich damals fiir die Rente ent-
schieden.



der Kapital? -

Tabelle: mz.

Die Qual der Wahl

Die beiden Beispiele zeigen:
Der Entscheid «Kapital oder Ren-
te» will gut und langfristig iiber-
legt sein. Ist der Entscheid einmal
gefallen, ist es schwierig bis un-
mdglich, diesen wihrend den drei
Jahren vor der Pensionierung
noch abzuindern — da braucht es
in der Regel schon eine gehorige
Portion Entgegenkommen der
Pensionskasse.

Wer die Wahl hat, hat in der
Regelauch die Qual. «Eine grund-
sitzliche Empfehlung gibt es
nicho, sagt Heinz Niedermann
von der Pensionskasse der Raiffei-
senbanken. «Wir miissen in jedem
Fall die individuellen Vorausset-
zungen und Bediirfnisse beriick-
sichtigen.» Zwei grundsitzliche
Uberlegungen sollten dabei sei-
ner Meinung nach dem konkre-
ten Abwigen vorangehen:

@ Die Pensionskasse ist eine Ver-
sicherung und kein Sparheft. Die
Kasse trigt das Risiko der Langle-

bigkeit, der Versicherte dasjenige
eines frithen Todes.

E Die Pensionskasse wurde ge-
schaffen, damit der Pensionierte
seinen Lebensstandard in etwa
halten kann. Deshalb die Frage:
Fiir wen habe ich meine Pensions-
kassenbeitrige bezahlt: Fiir mich
oder meine Erben?

Budget machen!

Wer sich dies vor Augen ge-
fithre hat, kann daran gehen, fiir
sich selber die beste Lésung zu
suchen. «Am Anfang steht dabei
ein Budget, sagt Kurt Schmidt,
der in Olten ein Biiro als neutra-
ler Versicherungstreuhinder be-
treibt. Der dabei errechnete
Grundbedarf (Wohnen, Versi-
cherungen, Krankenkassen, Steu-
ern, personliche Ausgaben) sollte
durch regelmissige Einkiinfte aus
den diversen Vorsorgeeinrichtun-
gen gedeckt sein, rit Schmidt.

Wie dies am geschicktesten zu
erreichen ist, und was mit dem

Das spricht fiir Rente

Regelméssiges Einkommen bis ans Lebensende — untberlegtes Verprassen

des ganzen Rentenkapitals unmdglich.

Rest des Vermégens getan werden
kann, ist wesentlich von den Re-
gelungen der jeweiligen Pensions-
kassen abhiingig. Diese sind fastso
unterschiedlich wie die Bediirf-
nisse der Versicherten. So kénnen
die Versicherten gar nichtbeiallen
Kassen frei zwischen Kapital und
Rente wihlen. Und wenn die
Méglichkeit eines Kapitalbezugs
vorgesehen ist, sind immer noch
vielerlei Varianten denkbar.

Splitten?

Oft ist es beispielsweise mog-
lich, nur einen Teil des Geldes als
Kapital zu beziechen (um zum Bei-
spiel eine Hypothekarschuld zu
vermindern) und sich vom Rest
eine Rente auszahlen zu lassen.
Die Alternative dazu ist, von ei-
nem Teil des ausbezahlten Kapi-
tals eine Altersrente mit Riickge-
withr zu kaufen.

Davon rit Kurt Schmidt je-
doch entschieden ab. Zum einen
betriigt der Rentensatz in diesem

Fall in der Regel nur etwa 6,2
Prozent des eingesetzten Kapitals.
Und zum andern muss das Geld
doppelt versteuert werden: ein
erstes Mal bei der Kapitalaus-
zahlung durch die Pensionskasse,
ein zweites Mal bei der monatli-
chen Rentenauszahlung (meist
zu einem verminderten Satz von
60 Prozent).

«Im Zweifelsfall», so rit Heinz
Niedermann, «meldet der Versi-
cherte méglichst friih seine Kapi-
taloption an — allerdings sollte er
sich zuvor bei seiner Pensionskas-
se erkundigen, ob es mdglich ist,
spiter von dieser Option nicht
Gebrauch zu machen und sich
kurzfristig doch noch fiir die Ren-
te zu entscheiden.» Dieses Vorge-
hen hat zwei Vorteile. Zum einen
bleibt der Versicherte bis kurz vor
seiner Pensionierung flexibel.
Und zum andern verpasst er auch
bei einer erzwungenen vorzeiti-
gen Pensionierung die Drei-Jah-
res-Limite nicht.

Das spricht fiir Kapital

Grosser Betrag, der zum Beispiel fur die Abzahlung von Wohneigentum

verwendet werden kann.

Weder Sorgen noch Umtriebe bei der Verwaltung und der Anlage des Kapitals.

Grossere Flexibilitat bei der Geldanlage. Mit dem Kapital kann eine Rente

gekauft werden, umgekehrt nicht.

Die Rente betragt jahrlich 7,2 Prozent des Altersguthabens und liegt somit
zur Zeit deutlich Gber der Durchschnittsrendite einer sicheren Anlage.

Erfahrung mit Kapitalanlage bringt eventuell mehr Rendite als Rente.

Viel j['mgeré Ehefrau — sie erhélt nach dem Tod des Versicherten eine
lebenslangliche Witwenrente in der Hohe von 60 Prozent der bisherigen Rente.

Der Versicherte ist ledig — denn ein Teil der Pensionskassenbeitrage wird
fiir die Witwenrente erhoben, die der Unverheiratete nie beanspruchen wird.

Gute Gesundheit, also lange Lebenserwartung.

Schlechte Gesundheit, also kurze Lebenserwartung.

In der Regel die Besteuerung, da der Kapitalverzehr (noch) nicht

steuerpflichtig ist.

Rentenzahlung endet nach dem Tod der Ehepartnerin.

Vererbung im Rahmen des Erbgangs frei wahlbar.

Weibliches Geschlecht — eine 62jéhrige Frau lebt statistisch gesehen
noch 24 Jahre, der technische Umrechnungssatz geht aber von

100:7,2=13,9 Jahren aus.

Ménnliches Geschlecht — ein 65jéhriger Mann lebt statistisch gesehen

noch 16 Jahre.

Rente wird in vielen Pensionskassen der Teuerung angepasst.

Teuerungsausgleich kommt nicht zum Tragen.

6/97 Panorama Raiffeisen 3



PENSIONSKASSEN

«Heute ist die
2. Saule unsozial»

Mit einem ganzen Pa-
ket von Vorstéssen
wollen die Grinen die
2. Saule umbauen.
Soziale, wirtschaftliche
und 6kologische
Aspekte spielen dabei
eine Rolle. Der Aar-
gauer Nationalrat
Hanspeter Thr, Prasi-
dent der Grlnen Partei
der Schweiz, sagt

«Panorama», worum

es ihm geht.

passt Ihnen nicht am heutigen
System?

Hanspeter Thiir: Verschiede-

nes. Zum einen ist die 2. Sdule
in ihrer heutigen Form unso-
zial. Zum andern stért uns,
dass sich die Pensionskassen
wie normale Spekulanten auf-
fahren. Und zum dritten ver-
langen wir die freie Wahl! der
Pensionskasse.

Panorama: Davon profitieren

vor allem schlechter Bezahlte,
Teilzeitarbeitende . . .

Hanspeter Thiir:. . . und gene-

rell Leute, die ihren Job mit an-
deren teilen. Das hat einerseits
einen wirtschaftspolitischen
Hintergrund. Denn fur uns ist
klar, dass eine Aufteilung der
Arbeit angesichts unserer Ar-
beitsplatzsituation  dringend

Panorama: Unsozial in welcher
Beziehung?

Hanspeter Thiir: Auf der einen
Seite fliesst immer mehr Pen-
sionskassengeld in den Uber-
obligatorischen Bereich, das
heisstin Luxusversicherungen.

notig ist. Andererseits gibt
esauch gesellschaftspolitische,
emanzipatorische Grinde.
Panorama: Die Abschaffung
des Koordinationsabzugs wiir-
de Mehrkosten verursachen.
Hanspeter Thiir: Ja. Anderer-

Hanspeter Thiir: Wir haben
festgestellt, dass die Pensions-

Foto: mz.

GPS-Nationalrat Hanspeter
Thir: «<Pensionskassen-
gelder sollen auch in die
Solarenergie fliessen».

Panorama: Herr Thir, haben Sie
sich schon entschieden, ob Sie
beilhrer Pensionierung Kapital
oder Rente wahlen?

Hanspeter Thiir: Fir mich ist
die Wahl einfach: Als Selbstan-
digerwerbender habe ich kei-
ne 2. Saule. Ich muss mir eine
3. Saule aufbauen.

Panorama: Trotzdem wollen Sie
mit mehreren Vorstossen die
2.S&uleradikal umbauen. Was

4 Panorama Raiffeisen 6/97

Gut Verdienende sichern sich
so eine steuerbegunstigte,
hervorragende Altersversor-
gung. Auf der anderen Seite
gibt es Licken bei Leuten mit
tieferen Einkommen, die spa-
ter auch von der AHV nur eine
Minimalrente beziehen wer-
den. Der Koordinationsabzug
fihrt dazu, dass Leute mit
tieferen Einkommen in der
2. Séule gar nicht versichert
sind.

Panorama: Mit welchen Mass-

nahmen wollen Sie die 2. Saule
in ihrem Sinne umgestalten?

Hanspeter Thiir: Wir verlan-

gen, dass der Koordinations-
abzug verschwindet, dass die
unteren  Einkommen  bis
23 000 Franken ebenfalls in
der 2. Saule versichert sind.

seits verlangen wir aber, dass
man die Luxusversicherungen
abbaut.

Panorama: Konkret?
Hanspeter Thiir: Wir haben

kein Verstandnis dafur, dass
man Léhne von 300 000 oder
400 000 Franken voll und ganz
der steuerbeguinstigten Alters-
versorgung zufihren kann.
Wir fordern eine Begrenzung
dieses Betrages auf 100 000
oder 150 000 Franken Jahres-
einkommen. Weitergehende
Vorsorge ware natdrlich wei-
terhin méglich, aber nicht
steuerprivilegiert.

Panorama: Soweit der soziale

Aspekt. Was machen die Pen-
sionskassen lhres Erachtens bei
der Verwendung ihres Geldes
falsch?

kassen sich immer mehr als
normale Anleger bzw. Speku-
lanten auffihren. Das fuhrt zur
absurden Situation, dass eine
Pensionskasse mit dem Geld
der Arbeitgeber Arbeitsplatze
vernichtet, weil das einzige
Kriterium bei der Geldanlage
die optimale Rendite ist. Das
istschlecht: Die Spargelder der
Arbeitnehmer missten starker
far die Unterstlitzung von in-
novativen kleineren und mitt-
leren Unternehmen verwendet
werden. Sie sind es namlich,
diein der Schweiz Arbeitsplat-
ze schaffen kénnen.

Panorama: Wie stellen Sie sich

das in der Praxis vor?

Hanspeter Thiir: Die Pensions-

kassen sollten einen bestimm-
ten Teil, vielleicht 1 Prozent



ihrer Pramieneinnahmen, in
Kapitalfonds einzahlen. Aus
diesen Fonds mussten dann ri-
sikoreichere Investitionen in
zukunftsgerichtete Technolo-
gien getatigt werden, die heu-
te noch ein Schattendasein
fuhren.

orama: Die Grlnen sind
eher fur ihre 6kologischen
Ansatze bekannt. Wie profi-
tiert die Umwelt von diesen
Vorschlagen?
anspeter Thiir: Wirsind Uber-
zeugt, dass gerade im Bereich
der kleineren und mittleren
Unternehmen im &kologi-
schen Bereich ein grosses Po-
tential vorhanden ist.
Zum Beispiel?
er Thiir: Die Solar-
technologie steht meines Er-
achtens vor dem Durchbruch.
In den nachsten zehn Jahren

wird sich hier Gewaltiges
verandern. Ich teile die Auf-
fassung Gberhaupt nicht, wo-
nach die Solarenergieproduk-
tion immer ein Randdasein
fristen wird. Aber in diesem
Bereich braucht man jetzt
Geld.

Panorama: Ein weiterer Punkt

in Ihren Reformvorschlagen ist
die freie Wahl der Pensions-
kassen. Warum?

Hanspeter Thiir: So kdnnte der

Arbeitgeber einerseits mitbe-
stimmen, wie sein Geld ange-
legt wird. Andererseits beruht
das Nichtwahlenkénnen auf
einem patriarchalischen Ver-
standnis. Die Bindung der Al-
tersvorsorge an den Arbeitge-
ber passt nicht in eine Zeit, in
der man vom Arbeitnehmer
Mobilitat verlangt.

Interview: Martin Zimmerli

lllustration: Erik Vogelsang, B&S

Die freie Wahl der Pensionskasse ist
eine der zentralen Forderungen von
Nationalrat Hanspeter Thir fiir die
Umgestaltung der Pensionskassen. Die
Grenzen zwischen Beflirworterinnen
und Gegnern verlaufen querdurch die
Parteien.

Der Bundesrat wadre bereit gewesen, das
Grune Postulat entgegenzunehmen. Doch der
Berner FDP-Nationalrat Francois Loeb oppo-
nierte dagegen. Seine Begrtindung: Das Inte-
resse der Arbeitgeber an der beruflichen Vor-
sorge ginge verloren.

Dagegen kann sich die Aargauer National-
ratin und Prasidentin des Sozialausschusses
der FDP Schweiz, Christine Egerszegi, eine
weitestgehende Liberalisierung durchaus vor-
stellen. Unter einer Voraussetzung: «Am
Obligatorium der beruflichen Vorsorge und
am Drei-Saulen-System wird nicht geruttelt.»

Obwohl die heutige Losung «nicht immer
optimal ist», séhe man beim Schweizerischen
Gewerkschaftsbund im Falle einer Liberalisie-
rung «nur negative Folgen fur die Versicher-
ten», wie Pressesprecherin Colette Nova sagt.
Die Moglichkeit der freien Wahl der Pensions-
kasse «wirde das Ende der 2. Saule in der
Schweiz bedeuten». Erfahrungen im Ausland
—jungstes Beispiel Grossbritannien—seien aus
der Sicht der Versicherten durchwegs negativ.
Eine Uberobligatorische Versicherung kénne
man glatt vergessen.

Ahnliches ist auch von Hermann Walser
vom Verband flr privatwirtschaftliche Perso-
nalvorsorge zu vernehmen: Mit der freien
Wahl| der Pensionskasse verlasse man das
System der beruflichen Vorsorge, das Interes-
se der Arbeitgeber ginge zurtick, was einen
Leistungsabbau zur Folge hatte. Walser hat
zudem staatspolitische Bedenken: Bei einer
freien Wahl wiirde die Zahl der Kassen massiv
sinken, was zu einer Konzentration des Kapi-
tals fuhren wiirde. «Eine paritatische Kon-
trolle ware in diesem Fall kaum moglich.»
Liberalisierungsmaoglichkeiten innerhalb des
heutigen Systems wirde Walser dagegen
begrissen: bessere Einkaufsmoglichkeiten,
Wahl unter verschiedenen Vorsorgepldnen,
generelle Wahl zwischen Kapital und Rente,
Mitbestimmung bei der Vermogensanlage.

Beim Bundesamt flir Sozialversicherungen
ist man zurzeit daran, zuhanden des Bundes-
rats eine umfassende Gesamtschau zur Frage
der Liberalisierung im Pensionskassenwesen
zu erstellen. Abgeklart werden rechtliche,
okonomische und versicherungs-mathema-
tische Fragen.

(mz.)
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Auch die RB-Gruppe hat sich an-
derseits einer stirkeren Diversifi-

sins, der Ostschweiz oder des Bern-

Die Wel
Zumindest
einer g

von 446 Millionen beigetragen haben div
Genossenschafter. Zum elnen wuchs ihre

Zahl um 54000 20f naw £S5 000 7wm an

Die Raiffeisen-Gruppe

das man kenne.
aherde n.m—..mmn»r “mileen man

hat 1996 trotz schwie-

rigem wirtschaftlichem

Umfeld das beste

Geschaftsergebnis in
ihrer bald 100jahrigen

Geschichte erzielt.

Bestes Ergebnis

anlm.D_leuslnnAmllwémglm

seit Bestehen

as zweite aufein-
anderfolgende
Rekordjahr
laubt eine we-
Ver-
stirkung der Reserven und eine
deutliche Erfiillung der vom Ge-

cr-

sentliche

Von Barbara Richard
und Markus Angst

setzgeber verschirften Eigenmit-
telvorschriften.

Erstmals hat die Schweizer
Raiffeisen-Gruppe ihre Jahres-
rechnung konsolidiert, gemiss
den neuen Rechnungslegungs-
Der
die

vorschriften, prisentiert.

Konzernabschluss umfasst

dungstragen. Und mit 962 selbetind
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*h um 8,5% auf 56,6 Mrd. Fr. Der I i h

ll.lm mnlhn um 38% aul WETAEN gesc affen
Auch 0_ Ralfesen Guppo. formmt

2. Die Schweizer Raiffeisen-Gruppe um sollen durch den Zusam-

menschiuss von Instituten grissere Be-
ler | riebseinheiten geschaffen werden.
1985 warde auch fir 1996 das beste | Gt Byt is ALECLE WREE

Jahresrechnungen der 962 Raiff-
eisenbanken, des Schweizer Ver-
bandes der Raiffeisenbanken, der
Raiffeisen-Biirgschaftsgenossen-
schaft, der Emissionszentrale der
Raiffeisenbanken, der Raiffeisen-
Leasing, der basoft Neue Banken-
software AG sowie der Raiffeisen
Versicherung AG.

Jede flinfte Hypothek

stammt von Raiffeisen

Trotz des nach wie vor schwie-
rigen konjunkturellen und ban-
kenspezifischen Umfeldes erzielte
die Raiffeisen-Gruppe 1996 das
beste Ergebnis seit ihrem Beste-
hen und festigte damit ihre Posi-
tion als dritte Kraft im Lande hin-

senl
Zinarivent, dide susss

finanzierung der Avsicihungen konnten somit
relativ giinstij
die «clh\l
gilnstiger sind als vrth\llmsmmqg tcure Kassen-

3477 3
h
s Reemngtacg i de Zablen der Bt
Dlm g o Al e
snnd
Halbfs
und H

herum: | N By der Exfolg aus dem Zinsenge-

schift. Die Raiffeisen-Gruppe filhrt dies
auf das hohere Bilanzvolumen und auf
die verbesserte Zinsmarge zuriick.

ter den Grossbanken und den
Kantonalbanken.

Die Kundenausleihungen er-
hohten sich um 9,2 Prozent auf
49,8 Milliarden Franken. Die Hy-
pothekarforderungen stiegen gar
um 10,3 Prozent auf 42,4 Mil-
liarden Franken.

Dr. Felix Walker, Vorsitzender
der Zentraldirektion des Schwei-
zer Verbandes der Raiffeisenban-
ken (SVRB), fithrte an der tradi-
tionellen Bilanzpressekonferenz
in St. Gallen diese markante, weit
iiber dem Branchendurchschnitt
liegende Zunahme vor allem auf
die private Wohnbautitigkeit in
stadtnahen, lindlichen Regionen
zuriick. Begiinstigt wurde die

Sydn:
pargelder herangezogen werden, | im Mar: den # o8
cioem hoheren Vormpsaink noch [ par e ol

ergeben, teilt | JHE

i

Wohnbautitigkeit insbesondere
durch die relativ tiefen Hypothe-
karzinsen und die gesunkenen
Preise fiir Wohneigentum. In der
Schweiz wird jede fiinfte Hypo-
thek von einer Raiffeisenbank ge-
wihrt.

7.4 Prozent mehr

Kundengelder

Gleichzeitig  forderten das
schwierige gesamtwirtschaftliche
Umfeld und die geringe Konsum-
bereitschaft auch das klassische
Banksparen. Die Kundengelder
insgesamt erhéhten sich um 7,4
Prozentauf46,9 Milliarden Fran-
ken, wihrend die Verpflichtun-
gen gegeniiber Kunden in Spar-

Dr. Felix Walker:

«Das hohere Bilanz-
volumen und die
verbesserte Zinsmarge
bewirken einen Anstieg
des Bruttoertrags um
21,2 Prozent.»

und Anlageform garum 11,3 Pro-
zent auf 34,6 Milliarden Franken
zulegten. Zum deutlichen Wachs-
tum dieser Position trug massgeb-
lich das Mitgliedersparkonto bei,
auf welchem Raiffeisen-Genos-
senschafter einen Vorzugszins er-
halten.

Die erfreulichen Zuwachsra-
ten fithrten zu einer Steigerung
der konsolidierten Bilanzsumme
um 8,5 Prozent auf 56,6 Milliar-
den Franken.

38 Prozent

mehr Gewinn

Noch giinstiger als das Wachs-
tum hat sich 1996 die Ertragslage

entwickelt. Den wesentlichsten
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Bestandteil des Bruttoertrages
von 959,1 Millionen Franken
stelle mit 83,2 Prozent der Erfolg
aus dem Zinsengeschift dar. Bei
den Raiffeisenbanken betrigt der
Anstieg des Bruttoertrags 21,2
Prozent. Felix Walker fiihrt dies
einerseits auf das héhere Bilanz-
volumen und andererseits auf die
verbesserte Zinsmarge zuriick.

Der Bruttogewinn der Raiffei-
senbanken erhéhte sich gar um
38,0 Prozent. Das gute Resultat
erlaubte es, den nach dem Vor-
sichtsprinzip ermittelten Wert-
berichtigungsbedarf von 120,3
Millionen Franken miihelos aus
dem laufenden Geschiftsergeb-
nis zu decken.

Fiir das laufende Jahr erwartet
SVRB-Zentraldirektor Felix Wal-
ker einen #hnlichen Geschifts-

gang wie 1996.

Die Zentraldirektion
des Schweizer Verbandes
der Raiffeisenbanken
(v.l.): Thomas Scherrer,
René Bentele,

Dr. Walo Bauer
(Generalsekretir),

Dr. Felix Walker,

Dr. Marcel Kesseli,
Kurt Zobrist,

Dr. Pierin Vincenz.

Foto: Christof Sonderegger

54 000 neue
Genossenschafter
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1996 haben sich wiederum rund
54 000 Personen zum Beitritt zu
einer Raiffeisen-Genossenschaft
entschieden. Dieser ungebro-
chene Trend dokumentiert, dass
die auf Eigenverantwortung und
personliche  Kundenbeziehung
ausgerichtete Geschaftsphiloso-
phie einem Beddirfnis entspricht.

Raiffeisen 1996 im Uberblick

Bilanzsumme + 85%
Kundenausleihungen + 9%
davon Hypothekarforderungen + 103%
Kundengelder + 14%
davon Verpflichtungen in Spar- und Anlageform + 113%
Bruttogewinn der RB + 380%
Mitglieder + 89%
Raiffeisen-Konzern

in Mio. Franken 19% 1995  Veranderungin %
Aktiven
Flissige Mittel 615 567 86
Forderungen gegentiber Banken 1948 1979 =15
Ausleihungen 49 812 45 635 92
davon Hypothekarforderungen 2421 38473 103
davon Forderungen gegeniiber Kunden 7392 7162 37
Ubrige Aktiven 4191 3936 65
Bilanzsumme 56 566 52 116 85

in Mio. Franken 19% 1995  Veranderungin %
Passiven
Verpflichtungen gegeniiber Banken 1512 1032 466
Kundengelder 46 874 43 648 74
Anleihen und Pfandbriefdarlehen 4382 4085 73
Wertberichtigungen und Riickstellungen 578 430 348
Eigene Mittel 2249 2053 g5
Ubrige Passiven 970 868 118
Bilanzsumme 56 566 52 116 85
Bilanz per 31. Dezember 1996

in Mio. Franken 19% in%
Erfolgsrechnung
Erfolgaus dem Zinsengeschaft 7981 832
Erfolg aus dem Kommissions- und DL-Geschéft 46,6 49
Erfolg aus dem Handelsgeschaft 327 34
Ubriger ordentlicher Erfolg 81,7 85
Bruttoertrag 959,1 100,0
Personalaufwand —300,2 =313
Sachaufwand -2128 -222
Bruttogewinn 446,1 46,5
Abschreibungen auf den Anlagevermogen 64,5 -6,7
Wertberichtigungen, Riickstellungen, Verluste =190 8 125
a.0. Ertrag bzw. Aufwand 1 02
Steuern =70 14
Konzerngewinn 191,9 20,0
Mitgliederentwicklung 1992-1996
700000 Ee‘
650000 = =
600000 e 2
550000 § %
500000 s
450000 %

2 93 % 95 %
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Wer ein Haus bauen will,
kann jetztvonsinkenden
Bodenpreisen profitie-
ren. Der Trend lasst
sich indes nicht absolut
verallgemeinern: Je nach
Baulandpolitik einer Ge-
meinde, Verkehr und
Infrastruktur oder wirt-
schaftlichem Umfeld ent-
wickeln sich die Preise
unterschiedlich.

edes Kind, das schon ein-
mal Monopoly gespielt
hat, weiss es: Es gibt be-
gehrten und damit teuren
Boden wie den Ziircher
Paradeplatz — und es gibt
Boden, der fiir wenig Geld zu

Von Jurg Zulliger

haben ist. Nicht anders auf dem
tatsichlichen Marke: Die Preise
fiir Bauland sind in den Bal-

lungsgebieten und an attrakti-
ven Wohnlagen um ein Vielfa-
ches héher als in abgelegenen
Riumen.

Damit die Landschaft nicht
wild verbaut und mit dem unver-
mehrbaren Gut Boden haushilte-
risch umgegangen wird, be-
schrinkt die 6ffentliche Hand das
verfiighare Bauland. Von den
41000 Quadratkilometern der
Schweiz ist nur ein kleiner Teil als
Bauzone eingeteilt, und davon
entfillt erst noch ein betrichtli-
cher Umfangauf die Bauzonenre-
serve. Zudem ist detailliert vorge-
schrieben, wie dicht und wie hoch
das Land iiberhaupt bebaut wer-
den darf.

Das fithrt unweigerlich dazu,
dass die noch freien Grundstiik-
ke innerhalb der Bauzone vor al-
lem an zentralen Orten Husserst

ieder
wing

knapp und entsprechend teuer
sind. Durch das Missverhiilt-
nis zwischen Angebot und Nach-
frage kam es vor allem in der
Hochkonjunkturphase Ende der
80er Jahre zu massiven Preisstei-
gerungen. Durch steigende Zin-
sen, leerstehende Spekulations-
bauten und die lang andauernde
Rezession wurde dieser Prozess
dann in den 90er Jahren abrupt

gCStOPPt.

Gemeinden haben

eine Schlisselrolle inne

Welche Faktoren beeinflussen
tiberhaupt die Grundstiickprei-
se? Einerseits spielt, wie angetont,
natiirlich  das  konjunkturelle
Umfeld eine bedeutende Rolle.
Einen entscheidenden Einfluss
hat zudem die Baulandpolitik ei-
ner Gemeinde: Je mehr Bauland



sie bereitstellt, desto giinstiger
sind die Preise.

Auch mit der Gestaltung von
Ausniitzungsziffern und Grenzab-
stinden haben die Behorden eine
Einflussméglichkeit. Ist die Aus-
niitzungsziffer hoch, wird das Land
teurer, weil sich dann eine grossere
Bruttogeschossfliche realisieren
ldsst. Auch wenn ein Grundstiick
mit Zugangsstrassen und Leitun-
gen fiir Wasser, Gas und Strom
bereits erschlossen ist, rechtfertigt
dies natiirlich einen héheren Preis.

S-Bahn steigert Preise

Ahnlich ist es manchem Inve-
stor einen Mehrpreis wert, wenn
er weiss, dass eine Gemeinde Be-
willigungsverfahren relativ rasch
abwickelt und zudem mit noch
erforderlichen  Erschliessungen
ziigig vorwirts macht.

Auch das wirtschaftliche Um-

feld und die Einbettung in das
private und 6ffentliche Verkehrs-
netz sind wichtig. Statistische
Untersuchungen belegen, dass in
der Nihe von geplanten S-Bahn-
Anschliissen die Preise im Gross-
raum Ziirich rascher ansteigen.
Weiter bestimmt die Qualitit der
Lage in bezug auf Immissionen,
Besonnung, Aussicht, Steuerbe-
lastung, Gemeinde-Infrastruk-
tur, Einkaufsméglichkeiten und
Schulen den Preis mit.

Glinstige

Gelegenheiten

An sehr gefragten Wohnlagen,
die ein gewisses Prestige und eine
ausgezeichnete Infrascrukeur auf-
weisen, sind nach wie vor hohe
Marktpreise iiblich. Im gesamt-

schweizerischen  Durchschnitt

So erkundigen Sie sich

In der Regel ist es nicht ganz einfach, an die guinstigen Gelegenhei-
ten auch wirklich heranzukommen. Wer selbst bauen will, kann sich
zum Beispiel auf den Gemeindeverwaltungen oder gleich beim
Gemeindeprasidenten nach Angeboten und Preisen erkundigen.
Eine andere Mdglichkeit besteht darin, sich von Anfang an einen
Generalunternehmer oder andere Ersteller von Wohneigentum zu
wenden. Sie sind in der Regel tGber die Verhaltnisse auf dem Markt
im Bild und erhalten auch laufend Angebote von verkaufsbereiten
Grundeigentimern.

Fur Aussenstehende ist die Situation auf dem Bodenmarkt aber alles
in allem relativ untbersichtlich. Zwar publizieren die Kantone Zurich,
Basel-Land, Freiburg, Tessin und Genf eine Statistik der Bodenpreise.
Solothurn und St. Gallen fiihren im Rahmen eines Pilotversuchs eine
solche Erhebung durch, und der Bund plant eine gesamtschweizeri-
sche Erhebung, die aber nicht vor 1999 greifbar sein wird. Diese
Statistiken geben freilich nur die globale Entwicklung wieder und
bieten keine Hilfe, um Einzelobjekte im Rahmen des umliegenden
Bodenmarktes zu beurteilen.

Eine gute Moglichkeit, ein Angebot zu Uberprifen, besteht
immer noch darin, einmal anzuschauen, was sich denn auf einem
Grundstiick zu welchem Preis bauen liesse: Wie gross waren die
gesamten Anlagekosten — inklusive Landanteil, Gebdude und Er-
schliessung? Aufgrund dieser Zahl ist zu prifen, ob sich einerseits
eine tragbare Belastung fur Finanzierung und Amortisation ergibt,
und andererseits, ob im Vergleich zu anderen Objekten in der Nahe
ein gunstiges Preis-/Leistungsverhaltnis gegeben ist.

Nicht empfehlenswert ist es, ein Uberzahltes Grundsttck mit
einer besonders glinstigen Bauweise wettmachen zu wollen. Denn
an teuren Wohnlagen erzwingen nicht selten Bauvorschriften,
AusnUtzungsziffern oder Einsprachen von Nachbarn, dass eine
teure Immobilie erstellt-wird. Sofern aber in bezug auf die gesamten
Anlagekosten und die finanzielle Tragbarkeit die Rechnung auf-
geht, spricht nichts gegen den Erwerb von Bauland. Ein Grundstiick
an guter Lage gilt nach wie vor als Anlage, die eine angemessene
Wertsteigerung erwarten lasst. Denn Bauland wird auch in Zukunft
knapp bleiben. (z.)

Foto: Wolfgang Kolbeck

sind aber seit 1991 die Boden-
preise klar gesunken —am meisten

wegen der guten Erreichbarkeit
zum  Wirtschaftsraum  Ziirich

im Alpenraum und in der West-
schweiz (ohne Genf). Etwas we-
niger stark war der Riickgang im
Mittelland, in der Nordwest- und
Ostschweiz.

An einigen konkreten Beispie-
len wird deutlich, dass sich auf
dem Bodenmarkt neue Chancen
auftun. Im Raum Lenzburg/
Aarausind die Preise in den letzten
sieben Jahren um die Hilfte gefal-
len: von rund 900 auf jetzt noch
400 bis 500 Franken pro Qua-
dratmeter. Dabei handelt es sich
notabene um eine Region, die

als sehr attraktiv gilt. An verschie-
denen guten Wohnlagen im
Grossraum Aargau, Luzern und
Schwyz sind heute Preise von 350
Franken absolut realistisch. Am
Genfersee, so berichten Immobi-
lienhindler, wechseln in Einzel-
fillen gar Grundstiicke zu Tiefst-
preisen von 250 Franken die
Hand - See- und Alpenblick in-
klusive. Sehr giinstige Grund-
stiicke fiir 180 bis 220 Franken
sind zurzeit auch westlich von
Bern, in Richtung Freiburg, zu
erwerben.
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«PANORAMAX»-SERIE ERBEN (2. TEIL)

an gibt besser
mit warmen
als mit kal-
ten Hinden»,
pflegt  der
Volksmund zu sagen. Dement-
sprechend zichen es viele Men-

Von Jurg Salvisberg

schen vor, von ihrem Vermégen
zu Lebzeiten einen Teil fiir einen
guten Zweck einzusetzen. Solche

Nicht nur eine letztwillige Verfligung, wie in

Teil 1 der «Panoramax-Erbserie gezeigt,

sondern auch Erbvorbezlge beeinflussen zu

Lebzeiten den eigenen Nachlass. Ehepaare

kdnnen den erbrechtlichen Nachlass stark

zugunsten des Uberlebenden Partners gestalten.

Jeder ist seines eig

.Q

Erbvorbeziige stellen zum Bei-
spiel Zuwendungen von Eltern
an ihre Kinder in Form von Geld
oder Bauland dar. Vom Willen
des Erblassers hingt es ab, inwie-
fern solche Zuwendungen fiir den
Berufseinstieg oder die Familien-
griindung als Erbvorbezug gelten
und damit bei der Erbteilung zur
Ausgleichung kommen sollen.
Abgesehen von Gelegenheitsge-
schenken sind Schenkungen, falls
nicht in einem Vertrag oder einer
letzewilligen Verfiigung anders
festgehalten, in der Regel aus-

gleichspflichtig.

Pflichtteile

sind geschiitzt

Oft sorgen Eltern schon zu
Lebzeiten dafiir, dass nicht ein
Kind zulasten seiner Geschwister
bevorzugt wird. Klarheit schafft
aber auch hier ein Testament, das
festlegt, welche Zuwendungen an

den Erbteil anzurechnensind. Ein
kiinfriger Erblasser darf einen
kommenden Erben nur soweit
bevorteilen, wie das die gesetzli-
chen Pflichtteile der anderen Er-
ben erlauben. Bei Nachkommen
werden alle Erbvorbeziige zur
Berechnung der Pflichtteile zur
Erbmasse hinzugerechnet. Bei
anderen Erben in der Regel nur
jene Schenkungen, die in den fiinf
Jahren vordem Tod des Erblassers
erfolgt sind.

Einen Erbvorempfang stellen
im Sinn des Gesetzes auch Beitri-
ge fiir Ausbildung und Erziehung
dar, wenn sie das «iibliche Mass»
iibersteigen.  Oft  strapazieren
Nachkommen das Portemonnaie
ihrer Eltern auf ihrem Berufsweg
recht unterschiedlich. Ob aber
etwa ein kaufminnischer Ange-
stellter, der seinen Lebensunter-
halt im Gegensatz zu seiner stu-
dierenden Schwester friih selbst




verdiente, mehr vom Erbe erhal-
ten soll, hingt ganz vom speziel-

len Fall ab.

Guterrecht vor Erbrecht

Die Bestimmung des erbrecht-
lichen Nachlasses ist bei ledigen,
verwitweten oder geschiedenen
Erblassern eine einfache Angele-
genheit. Denn ihr ganzes Vermé-
gen bildet die Erbmasse, welche
nach den gesetzlichen Vorgaben
(Pflichtteile) und nach dem allfil-
ligen Willen des Erblassers (Testa-
ment oder Erbvertrag) zur Vertei-
lung gelangen kann. Bei einem
verstorbenen Ehegatten dagegen
konnen die Erben nicht so direke
zur Erbteilung schreiten. Denn
der erbrechtlichen Teilung geht
die giiterrechtliche Auseinander-
setzung voran.

Diese ehegiiterrechtliche Aus-
scheidung trennt den Vermo-
gensanspruch des iiberlebenden

Ehepartners von demjenigen des
Erblassers, der in die Erbmasse
fille. Sofern das Ehepaar nicht
in einem notariellen Ehevertrag
Giitergemeinschaft oder Giiter-
trennung vereinbart hat, gilt ge-
miss dem am 1. Januar 1988 in
Kraft getretenen neuen Eherecht
der Giiterstand der Errungen-
schaftsbeteiligung.

Dabei lassen sich vier Vermo-
gensmassen unterscheiden: das
Eigengut des Mannes und das
Eigengut der Frau, die Errungen-
schaft des Mannes und die Er-
rungenschaft der Frau. Person-
liche Gegenstinde, in die Ehe
eingebrachte
aber auch erhaltene Erbschaften
und Schenkungen bilden das
Eigengut jedes Ehepartners. Zur
Errungenschaft gehéren der eige-

Vermogenswerte,

ne Arbeitserwerb, Ertrige ausdem
Eigengut sowie Versicherungs-
leistungen.

Foto: Bildagentur Baumann

Das Haus

als Problemfall

Stirbt der Mann zuerst, erhilt
die Frau bei der giiterrechtlichen
Auseinandersetzung  vorneweg
ihr Eigengut sowie die Hilfte bei-
der Errungenschaften. Hatte das
Ehepaar Kinder, wird der aus dem
Eigengut des Mannes und der
anderen Hilfte der Errungen-
schaften bestehende Nachlass
nach dem Gesetz hilftig zwischen
der Frau und den Nachkommen
geteilt.

Ausdieser Regelung ergibtsich
hiufig ein Problem, wenn der
grosste Teil des Vermégens in ei-
nem Haus angelegt ist. Um die
Anspriiche der Kinder zu befrie-
digen, miisste nimlich die Frau
meistens das Haus verkaufen oder
zusirzlich belasten.

Ein Zahlenbeispiel: Die Frau
besitzt 80 000 Franken Eigengut
und erhile 120 000 Franken aus

der gesamten Errungenschaft. In
den Nachlass fallen 700 000
Franken als Eigengut des Mannes
sowie 120 000 Franken Errun-
genschaft. Von den total 820 000
Franken stehen den Kindern
410 000 zu. Die Frau miisste
300 000 Franken in bar aufbrin-
gen, wenn sie das Haus weiter
bewohnen mochte, das
Eigengut des Mannes allein
600 000 Franken wert ist. Fliissig
hat sie bestenfalls ihre 200 000
Franken plus 110 000 aus der
Erbschaft zur Verfiigung, sihe
sich aber dann fast aller Reserven
beraubrt.

vom

Den Ehepartner

beglinstigen

Um dieses Problem zu um-
schiffen, gibt es mehrere Losun-
gen. Die weitestgehende Mog-
lichkeit besteht in einem Erb-
verzichtsvertrag, den volljihrige




Nachkommen zugunsten des
iiberlebenden  Elternteils ab-
schliessen kénnen. Das gesamte
Vermégen kime damit der Frau
zugute und die Kinder wiirden
die Erbfolge erst nach ihrem Tod
antreten.

Doch die beiden Ehegatten
konnen einander auch direkt be-
giinstigen, indem sie in einem
Ehevertrag festhalten, dass die
gesamte dem
iiberlebenden Partner zufliesst.
Diese Begiinstigung ist bei ge-
meinsamen Nachkommen pro-
blemlos, kann hingegen Kinder
aus fritheren Ehen benachteili-
gen.

In unserem Beispiel wiirde sich
so der Nachlass von 820 000
Franken auf 700 000, auf das
Eigengut des Mannes, reduzie-
ren. Die Frau hitte nun héchstens
370 000 Franken fliissig (80 000
Eigengut, 240 000 Errungen-
schaft und 50 000 ungebunde-
nes Erbe) und konnte den Anteil

Errungenschaft

Bankvollmacht
nicht vergessen

Besitzt eine Ehegattin nicht sel-
ber ein gut gedufnetes Konto,
kann auch ein noch so gunsti-
ges Testament sie nicht vor Fi-
nanzengpdassen nach dem Tod
ihres  Ehemanns  bewahren.
Denn zwischen dem Dahinschie-
den des Erblassers und der ef-
fektiven Erbteilung kann einige
Zeit verstreichen. Damit auch
Frauen, welche das Regeln von
Geldangelegenheiten vollstan-
dig ihrem Mann Uberlassen,
nicht riskieren, dereinst voriber-
gehend auf dem trockenen zu
sitzen, ist eine Bankvollmacht
lebenswichtig.

Damit die Witwe Geld vom
Konto ihres  verstorbenen
Manns abheben kann, bendtigt
sie eine Generalvollmacht Uber
den Tod ihres Gatten hinaus.
Die Bevollmachtigte braucht
nach dem Tod des Vollmachtge-
bers ausserdem das Einver-
standnis der anderen Erben und
darf ihre Handhabe nicht dazu
missbrauchen, den Nachlass zu
schmalern. (Js.)

Interview mit Notar
und Buchautor E

«Zufalligkeiten
vermeiden»

der Nachkommen am Haus in
Hohe von 300000 Franken
schon besser auszahlen.

Noch besser ergehtes der iiber-
lebenden Ehegattin, wenn sie
durch ein Testament oder einen
Erbvertrageine erbrechtliche Auf-
wertung erfihre. Der Erblasser
kann seiner Ehepartnerin auf die-
se Weise die Wahl lassen, ob sie
>/s des Erbes zu Eigentum oder die
lebenslingliche Nutzniessung an
¢/s und das Eigentum an %/s des
Nachlassvermogens haben méch-
te. Im zweiten Fall konnte die
Frau weiterhin das Haus selber
bewohnen und iiber die Ertrige
des Nachlasses verfiigen.

Individuelle Losungen

Da das schweizerische Zivil-
gesetzbuch (ZGB) individuellen
Losungen ecinen betrichtlichen
Spielraum lisst, empfiehlc es sich,
diese Gestaltungsméoglichkeiten
auch wirklich zu nutzen. Je nach
personlicher Lebenssituation hat
die Giitergemeinschaft oder die
Giitertrennung Vorteile gegen-
iiber der Errungenschaftsbeteili-
gung.

Wer miteinem Testament oder
einem Vertrag fiir seinen Nachlass
gewisse Massnahmen getroffen
hat, tut ausserdem gut daran, von
Zeitzu Zeit zu iiberpriifen, ob die
Regelungen fiir die unter Um-
stinden geinderte Lebenslage
noch den Idealfall darstellen. Fiir
den Ehepartner ist bei erbrechtli-
chen Uberlegungen immer die
gesamte Vorsorgesituation zu be-
riicksichtigen.

Panorama: Was sollte man im
Hinblick auf den eigenen
Nachlass besonders beach-
ten?

Benno Studer: In gewissen
Féllen ist es sehr ratsam, eine
eigene Nachlassregelung zu
treffen und sich nicht nur auf
das Gesetz zu verlassen. So
erben zum Beispiel bei kin-
derlosen Ehen die Geschwi-
ster des verstorbenen Part-
ners zu einem Viertel, wenn
kein Testament vorhanden
ist. Auf jeden Fall sollte man
durch eine Nachlassregelung
vermeiden, dass Vermogen
durch Zufalligkeiten die ver-
wandtschaftliche Seite wech-
seln. Eigenhandige Testa-
mente Uberprift am besten
ein Fachmann, weil der wahre
Wille unter Umstéanden nicht
im Einklang mit den gesetz-
lichen Teilungsvorschriften
steht. Bei Erbvertragen muss
man Uberlegen, ob der Gber-
lebende Ehegatte vor allem
bei kinderlosen Ehen gebun-
den bleibt oder durch ein
Testament eine andere Ver-
fugung treffen darf.

Panorama: Sollen Eltern ihre
Kinder und andere kommen-
de Erben uber den kiinftigen
Nachlass orientieren?

Benno Studer: Ich wirde eine
klare Unterscheidung zwi-
schen Kindern und anderen
Erben treffen. Als Vater wiir-
de ich meine Kinder etwa
darlber orientieren, dass sich
die Eltern im Todesfall eines
Ehegatten maximal beglin-
stigt haben. Ich wiirde aber
die finanziellen Verhaltnisse
nicht bis zum letzten Franken
offenlegen, weil dadurch Be-
gehrlichkeiten geweckt wer-
den konnten. Andere Erben
wirde ich tber meine Ab-

sichten nicht ins Bild setzen,
weil die Ehegatten die volle
Vertragsfreiheit behalten
sollten. Hat man namlich ein-
mal informiert und entschei-
det sich dann gleichwohl an-
ders, setzt man sich psychisch
bloss selber unter Druck. Ein

Rechtsanspruch auf Aus-
kinfte besteht ohnehin
nicht.

Panorama: Sollen Eltern den
anderen Nachkommen mit-
teilen, wenn sie einem Kind
einen Erbvorbezug gewadh-
ren?

Benno Studer: Wenn Bauland
oder ein Hausteil zu Lebzei-
ten der Eltern einem Nach-
kommen als Erbvorbezug
abgetreten wird, erfahren die
anderen Geschwister ohne-
hin von der Eigentumsiber-
tragung. In diesem Fall emp-
fiehlt sich eine vorherige Ori-
entierung und sogar eine
schriftliche Zustimmung der
anderen Kinder. Heikel ist es
beim Geld. Wenn die Eltern
nur einzelnen Kindern Vor-
bezlige ausrichten, verlan-
gen die anderen zurecht
Gleichbehandlung. Eine Ori-
entierung kann in solchen
Fallen durchaus den Famili-
enfrieden gefdhrden, vor al-
lem, wenn etwa der Schwie-
gersohn noch zusatzlichen
Druck macht. Das richtige
Verhalten hangt in diesem Fall
stark von der familiaren Si-
tuation ab.

Interview: Jirg Salvisberg

*Benno Studer, Fursprecher

und Notar in Laufenburg, ist
Verfasser des Beobachter-Rat-
gebers «Testament, Erbschaft»,
der 1995 schon in der 10. Aufla-
ge erschienen ist.

ISBN 3-85569-120-7.

Preis: Fr. 29.80.




ARTEMEDIC

WELLMED GROUP

Schonheits-
fehler weg

ARTEMEDIC CHIRURGIE, die fithrende Tagesklinik der
Schweiz fiir dsthetische Chirurgie, bietet wirksame, gezielte
und dauerhafte Behandlungsmethoden an:

1. GLATZE WEG!

Modernste Technik und langjéhrige
Erfahrung machen die Eigenhaarwurzel-
Transplantation zur wirksamsten
Methode gegen Glatzenbildung.

2. FETT WEG!

Bei der Liposculpture wird unerwiinschtes
Fett genau an den Korperstellen entfernt,
wo man es mdchte — und zwar

gezielt und dauerhaft.

3. HAARE WEG!

Unerwiinschter Haarwuchs an Oberlippe,
Wangen, Kinn, Brust, Riicken, Schambereich
und Beinen wird mit der neuen
Laser-Technik dauerhaft entfernt.

4. HAUTVERANDERUNGEN WEG!

Alters-, Pigmentflecken, Tatowierungen,
Couprose und Besenreisser lassen sich dank
Laser narbenfrei entfernen.

5. SCHNARCHEN WEG!

Die hochentwickelte Laser-Vaporisierung
(Verdampfung des Halszépfchers) bringt
schnell und wirksam Abhilfe.

6. FETTSUCHT WEG!

Durch die neue Methode (Gastric-Banding)
gelingt es extrem Ubergewichtigen, ihr
Essverhalten zu verandern und so das
Gewicht massiv zu reduzieren.

Fordern Sie noch heute unsere detaillierten Unterlagen an oder
vereinbaren Sie telefonisch eine kostenlose Beratung.

e e e

ARTEMEDIC ¢ Bernstrasse 86 ® CH-4852 Rothrist

: Telefon 062 794 02 02 » Telefax 062 794 03 44 :
| Ichinteressiere mich fiir: 1.0/2.0/3.0/4.Q/5.Q/6.Q |

Name: Vorname: |
: Strasse: §':
1PLZ/Ort: Z1
ITel. P: Tel. G: 21

2

Wir sind uberall
dort, wo Sie
uns brauchen...

Sujet 3A
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RAIFFEISEN-RUNDSCHAU

Eine Raiffeisen-GV
via Video-Leinwand

Raiffeisenbanken mit
mehr als 500 Mitgliedern
haben dank der in die-
sem Frihjahr beschlosse-
nen Statutendnderungen
inskinftig zwar die Még-
lichkeit, an Stelle einer
Generalversammlung
eine Delegiertenver-
sammlung oder eine Ur-
abstimmung durchzufiih-
ren. Die weitaus grosste
Mehrheit wird jedoch bei
der klassischen General-
versammlung als ebenso
traditionelles wie belieb-
tes Stelldichein der
Genossenschafter(innen)
bleiben.

Allerdings haben viele
Raiffeisenbanken als Fol-
ge der ungebremst stei-
genden Mitgliederzahlen
(siehe auch Artikel auf
Seite 6-9) in zunehmen-
den Masse Probleme, ge-
eignete Lokalitaten fur
ihre GV zu finden. Mit
etwas Erfinderreichtum
und keinen falschen
Hemmungen vor der mo-
dernen Technik kann je-
doch auch dieses Hinder-
nis elegant umschifft
werden.

So fand heuer bei-
spielsweise die von tber
700 Mitgliedern besuchte
GV der Raiffeisenbank
Aadorf, in deren Ge-
schaftskreis mehrere um-
liegende Dorfer gehoren,
wie schon im vergange-
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nen Jahr in der Doppel-
Mehrzweckhalle in Gun-
tershausen statt. Weil
von der kleineren Halle
kein direkter Blick aufs
Podium maglich ist, en-
gagierte Bankleiter Peter
Buhler wie schon 1996
eine Video-Equipe. Diese
Ubertrug die Bilder aus
dem grossen Saal auf
eine Leinwand in den

Nebenraum, so dass
auch die dortigen GV-
Besucher jederzeit Gber
die Geschafte auf dem
laufenden waren.

Ein Verbindungsmann
sorgte dafur, dass die
Abstimmungsresultate
jeweils schnell vom
Nebenraum aufs Podium
Ubermittelt wurden.

Mit etwas grosserem
Aufwand waére es tech-
nisch problemlos mog-
lich, die Livebilder auch
an einen anderen, weiter
entfernt liegenden
Ort zu Ubermitteln.

(ma.)

So unterstiitzen Sie Ferien fiur Behinderte

Auch in diesem Jahr un-
terstlitzen die Raiffeisen-
banken zusammen mit
SBB Change, EKO-Reisen
und der Bank Linth wie-
der die Fremdwéhrungs-
aktion des Schweizeri-
schen Invalidenverban-
des (SIV). Reisende, die
aus ihren Auslandferien
ungenutzte Fremdwah-
rungen mitbringen
(Minzen ebenso wie No-
ten), kénnen diese in ein
zwischen Mitte Juni und
Ende Oktober in allen
Raiffeisenbanken liegen-
des Sammelgefass wer-
fen.

Der Ertrag, der im ver-
gangenen Jahr die stolze
Summe von 52 357 Fran-
ken und 60 Rappen aus-
machte, kommt dem seit
1995 vom Invalidenver-
band betriebenen Reise-
blro Nautilus am SIV-
Hauptsitz in Olten zugu-
te. Nautilus bietet Ferien
und Transporte fur be-
hinderte Menschen im
In- und Ausland an.

Foto: André Albrecht

Denn auch behinderte
Menschen mochten dem
Alltag den Rucken keh-
ren, Neues entdecken,
Abenteuer erleben. Doch
nicht selten stellen sich
ihrem Vorhaben Hinder-
nisse in den Weg. Lasst
sich der Rollstuhl ins
Flugzeug mitnehmen? Ist
das gebuchte Hotelzim-
mer wirklich behinder-
tengerecht eingerichtet?
Wie komme ich als Geh-
behinderter zum Strand?

Bei solchen Fragen hilft
das auf Behindertenrei-
sen spezialisierte Reise-
buro Nautilus.
Fremdwahrungen
kénnen auch ausserhalb
der Sommermonate in
einem verstarkten Cou-
vert direkt an folgende
Adresse gesandt werden:
SIV-Fremdwahrungsak-
tion, Froburgstrasse 4,
Postfach, 4601 Olten.
(ma.)

Foto: André Albrecht

Gute Kunde fir die
Kunden der Raiffeisenbank

Kappel-Boningen

Gute Kunde fur die Kunden der Raiffeisenbank Kap-
pel-Boningen: Termingemadss wurde das neue Bank-
gebaude an der Mittelgdustrasse in Kappel/SO nach

10jahriger Planungsphase und 20monatiger Bauzeit
mit einem «Tag der offenen Tur» eingeweiht. Neben
einem kundenfreundlichen, offenen Schalter in Drei-
ecksform, einem Bancomaten und einem Nachttre-

sor (beide in der 24 Stunden zuganglichen Eingangs-

partie) findet man
im gleichen Gebau-
de auch die neuen
Raumlichkeiten der
als Baupartnerin
aufgetretenen Post
sowie im Dachge-
schoss 14 Wohnun-
gen unterschied-
licher Grosse.

(ma.)



Besser kein Tresor als

einer mit Schliusselschloss. JELL mit der OIive'tti

Fragen Sie uns weshalb. MOb" ban k!

TRESORE-GMBH

Riedmattstrasse 12 - CH-8153 Riimlang
Telefon 01 / 817 34 36 - Telefax 01 / 817 30 01
Lieferung ganze Schweiz
Auch Samstags, 830 bis 12 Uhr gedffnet

Das Kraftpaket von
SIXMADUN-OLYMP

COP-Wert: bis 4,6! (50/W35)

Mobilitdt und Flexibilitat sind Anforderungen unserer Zeit. -
Mit der neuen Olivetti Mobilbank sind wir beweglicher und
kommen lhnen naher.

Olivetti hat die Bancomatlosung der Zukunft. Sie ist dberall da,
wo man sie braucht. Die Mobilbank ist vandalen-, spray- und
alarmgesichert, wird Tag und Nacht von Satelliten tiberwacht und
ist 24 Stunden bei Wind und Wetter fiir Sie im Einsatz.

4,6 kW
Heizenergie

o FCKW-freies Kdltemittel
* Regler und Elektrotableau
eingebaut

* Héchster Wirkungsgrad Wérmepumpe SMSK: Sie braucht wenig Standfléche (@ 2 m) und eréffnet neue
Ces s e fast so klein wie ein PC! Dimensionen fiir neue Kontakte und gute Geschéfte.

® Geringster Platzbedarf

e Besonders gerduscharm s|xquun.01mpb

e Einfacher Einbau

Ja, bitte senden Sie mir Unterlagen Gber lhre Warmepumpe SMSK. 7 — —
el Olvectl

Strosse/N:: Olivetti (Schweiz) AG, Industriestrasse 50, 8304 Wallisellen
PLZ/Ort: Telefon 01 - 839 16 11, Fax 01 - 830 57 66

Coupon einsenden an: SIXMADUN-OLYMP AG, Bahnhofstrasse 25, 4450 Sissach

Panorama
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Weder mit Zeugnissen
noch Noten, sondern
in einem Wettbewerb
im Masstab 1:1, wer-
den sich junge Berufs-
leute an der 34. in-
ternationalen Berufs-
olympiade vom 4.

bis 7. Juli in St. Gallen
messen. 550 junge
Leute aus 31 Landern
treffen sich zum gros-
sen beruflichen Stell-
dichein, um ihr Kénnen
in 40 verschiedenen
Berufen zu zeigen.

och nie nahmen
an dieser Veran-
staltung so viele
junge Berufs-
leute teil. Eh-
renprisident  des diesjihrigen
Wettbewerbes ist Bundesrat Jean-
Pascal Delamuraz, Prisident des

Von Ruth Rechsteiner

Trigervereins der St. Galler Re-
gierungsrat Hans-Ulrich Stock-
ling. Wie beim Sport kénnen
Gold-, Silber- und Bronzemedail-
len gewonnen werden. Gesamt-
haftentscheiden 540 Experten aus
den Teilnehmerstaaten, wer ge-
winnt. Ein hoher Standard der
Arbeiten ist somit gewiss.

Millionen-Budget

Wer in der Schweiz die Gold-
medaille in der Abfahrt gewinnt,
ist sich einer grossen Beachtungin
den Medien gewiss. Gold bei
Schlosser-, Schreiner- oder Elek-
tronikarbeiten? Dies diirfte weit
weniger Medienwirbel auslésen.
Ausgezeichnete Berufsleute sind
aber das Fundament einer gesun-



den Wirtschaft. Sportstars kom-
men und verschwinden wiederam
Medienhimmel. Gute Berufsleu-
te jedoch leisten fiir das Wohl-
ergehen der Gesellschaft einen un-
bezahlbaren Beitrag. An der Be-
rufsolympiade wird diesauch ganz
praktisch und bildlich erfahrbar:
Die beste Arbeit wird mit Gold
honoriert!

OK-Prisident Armin Miihle-
matter: «Dass sich die 6ffentliche

Ein internationaler
Grossanlass

Ein paar Zahlen zur Berufs-

olympiade in St. Gallen:

— 31 Nationen

— 558 Wettbewerbsteilnehmer
(-innen)

— 545 Expert(inn)en

— 40 verschiedene Berufe

— Werkstatten auf 33 000 m?
in sémtlichen Olma-Hallen

— 300 Maschinen fir Holz-
und Metallverarbeitung

— Unzadhlige Lieferanten stellen
zum grossten Teil kostenlos
Maschinen, Werkzeuge und
Materialien zur Verfligung

— Kosten bis 250 000 Franken
flr einen Arbeitsplatz

— Uber 30 Millionen Franken
Versicherungswert fur tech-
nische Einrichtungen

— Gegen 100 000 Besucher
und Besucherinnen werden
erwartet

Die Idee ist

Hand und die Privatwirtschaft
trotz Rezession finanziell stark
engagieren, beweist das Interesse
an diesem Wettbewerb.» Der
Bund bezahlt drei Millionen, der
Kanton St. Gallen beteiligt sich
finanziell mit zwei Millionen aus
dem Lotteriefonds und die Wirt-

“schaft mit einer Million Franken

— davon die Bankenvereinigung,
zu der auch die Raiffeisenbanken
gehodren, mit 100 000 Franken.
Die Teilnehmer selber bezahlen
2,8 Millionen Franken. Der
Schweizerische Arbeitgeberver-
band wie auch der Schweizeri-
sche Gewerbeverband stehen voll
und ganz hinter dem Internatio-
nalen Wettbewerb. Beide Orga-
nisationen sind mit ihren Prisi-
denten im Patronatskomitee ver-
treten.

Hochstes Niveau

Der erste Wettbewerb fand
1950 in Spanien statt. Damals
entstand die Idee, sich regelmis-
sig im interkontinentalen Ram-
penlicht zu messen. «Oberstes
Ziel war und ist, Einblicke in die
Ausbildungssysteme und Arbeits-
methoden der Teilnehmerstaaten
zu gewinnen, Vergleiche zu zie-
hen und daraus Impulse zu er-
werben und umzusetzen.» So der
Prisident der International Vo-
cational Training Organisation
(IVTO), Cees Beuk. Bis 1977
fanden die Wettbewerbe jihrlich
statt, seither im Zwei-Jahres-Tur-
nus.

Seit 1955 ist auch die Schweiz
regelmissig dabei. Inzwischen
zihlt die Organisation 31 Mit-
gliedstaaten aus allen Kontinen-
ten.

«Studien und weltweite Un-
tersuchungen bestitigen: Investi-
tionen in die Berufsbildung der
Jugend fiihren zu gesteigertem
Wirtschaftsniveau. Je besser die
Ausbildung, um so grésser pri-
sentieren sich die Chancen fiir
einen befriedigenden Beruf und
einen attraktiven Arbeitsplatz»,
meint Cees Beuk.

Die Berufsolympiade kann so
durchaus als Beitrag zu einem ge-
steigerten Wirtschaftsniveau be-
trachtet werden. Die Wettbewer-
be sind nicht einfach Priifungen,
bei denen Mindestleistungen ab-

Wie kam es zum

verlangt werden. Im Gegenteil:
Die Berufsolympiade fordert
héchstes Niveau. Sie ermoglicht
aber auch jedem teilnehmenden
Land, eine internationale Stand-
ortbestimmung in der Berufsbil-
dungzu machen und Riickschliis-
se auf das eigene Berufsbildungs-
system zu ziehen.

Kontakte kniipfen

Wenn Junge aus der ganzen
Welt zusammenkommen, spielt
nicht nur das sportliche Sichmes-
sen als Berufsmann oder -frau eine
wichtige Rolle. Es werden Erfah-
rungen ausgetauscht und das ge-
genseitige Verstindnis fiir die un-
terschiedlichen Kulturen kann
wachsen. So gesehen, leistet die
Berufsolympiade nicht nur in be-
ruflicher Hinsicht einen wichti-
gen Beitrag zum Austausch unter
den Volkern. OK-Prisident Ar-
min Miihlematter: «Nicht selten
werden Kontakte gekniipft, aus
denen eine Freundschaft wachsen
kann, die iiber viele Jahre hilt.»

Foto: Ruth Rechsteiner

Ich war
_dabei. Der Zu-
sichim letz-
ten Jahr pensmmertwurde und
s0 nahm ich, auf Anfrage des
Regierungsrates, diese Heraus-
forderung gerne an. Als ehe-
maliger Geschéftsfuhrer des

tairlich auch sehr an guten Be:

rufsleuten lntereSSIert

gross‘cen Herauéforderungen
fiir Sie als OK-Prasident?

les moghch weil man sich
kennt! Trotzdem hatten wir

ich Raum (wo bringen
wir all die Leute unter?) Ma-

sch' npark und Finanzen eini-

zuknacken errech-‘-'“ |

nen mit Ausgaben von rund 9

Millionen Franken. Es fehlen
imBudgetnoch 0,2 Millio-

nen. Doch auch dieses Problem

werden wir noch lésen. nge—

vendigen Maschmenparks -
grosses Entgegenkommen von
Seiten der Unternehmer

Wirtschaft recht grosszuigig —
obwoh| wir mit einer etwas

 héherenSumme gerechnetha-

ben. _
é Welchessind die Zie-
des OK-Prasidenten? .
Wirwol-
Ien eine gute Organisation in

aussetzungen fur einen fairen

Wettbewerb schaffen und hof- |

fen, dass alle positive Erinne-

rungenan diese Veranstaltung
se ehmen kon-

Interview: Ruth Rechsteiner
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AKTIENMARKT

ie Handelsakti-
vititen an der
Schweizer Borse
standen in den

vergangenen
Wochen einmal mehr unter dem
Einfluss des amerikanischen

Bondmarktes. Dieser lieferte ein
gutes Beispiel dafiir, wie rasch die

Von Bjorn Feddern,
Vermogensanlagen/Research
SVRB

Stimmungen der Anleger wech-
seln kénnen. Ende April sorgten
neue Meldungen iiber einen mo-
deraten Anstieg der Lohnkosten
sowie ein Riickgang der Nachfrage
bei dauerhaften Konsumgiitern in
den USA fiir einen deutlichen
Kursanstieg an der New Yorker
Borse.

Robuste US-Wirtschaft

Das riickliufige Konsumen-
tenvertrauen in der Bevélkerung
gab Erwartungen neuen Auftrieb,
dass sich die amerikanische Wirt-
schaftim weiteren Verlaufdes Jah-
res moglicherweise abschwicht.
Die Rendite der 30jihrigen
Treasury Bonds ging in der Folge
auf 6,98 Prozent zuriick. Die star-
ke Zunahme des Bruttosozialpro-
duktsum 5,6 Prozent im 1. Quar-
tal 1997 sowie die giinstigen
Arbeitsmarktdaten deuten jedoch
nach wie vor auf eine robuste Ver-
fassung der amerikanischen Wirt-
schaft hin.

1997 wird die Inflation vor-
aussichtlich weiter ansteigen und
nach Schitzungen von US-Bro-
kern im 4. Quartal 3,8 Prozent
iiberschreiten. Alan Greenspan,
Chef der amerikanischen Noten-
bank, hat in diesem Friihjahr
mehrmals betont, dass es Aufgabe
des Federal Reserve sei, die Wirt-
schaft auf einem Wachstumspfad
mit mdglichst geringer Inflation
zu halten und dass auch eine vor-
sorgliche Zinserhéhung notwen-
dig werden kénnte.

Neubewertung?

Ungeachtet des guten Bérsen-
verlaufs im vergangenen Jahr (der
SPI stieg um 16,5 Prozent) ver-
zeichneten die Schweizer Divi-
dendenwerte in den ersten vier

Die Geduld der Schwei-

zer Anleger wurde

in den letzten Monaten
arg strapaziert. Nach-
dem die US-Notenbank
erstmals seit zwei
Jahren die kurzfristigen
Zinsen erhohte, sind
auch hierzulande die
Renditen im festverzins-
lichen Bereich voraber-
gehend angestiegen.
Die hohen Kursschwan-
kungen am Aktien-
markt haben die An-

leger verunsichert.

Monaten 1997 bereits wieder
Kursgewinne von 23,2 Prozent.
Das hat selbst die grossten Opti-
misten iiberrascht. Institutionelle
Investoren aus dem angelsichsi-
schen Raum haben seit Jahresbe-
ginn vermehrt Aktienanlagen in
Europa und insbesondere in der
Schweiz getitigt, wobei auch
Wihrungsiiberlegungen eine Rol-
le gespielt haben diirften. Derzeit
ist noch ungewiss, ob wir uns in
einer Phase der Neubewertung der
europiischen Aktienmirkte befin-
den, die vielfach mit der giinsti-
gen Inflationsentwicklung in den
Staaten Europas sowie der Ten-
denz einer zunehmenden Ver-
flechtung der Weltwirtschaft in
Zusammenhang gebracht wird.

Eigenstandigkeit

bewahrt

Aufgrund der unterschiedli-
chen konjunkturellen Ausgangs-
lage sowie des giinstigen Zins-und

kungen

Wihrungsumfeldes konnte sich
der Schweizer Aktienmarkt in
letzter Zeit eine gewisse Eigen-
stindigkeit gegeniiber dem Ge-
schehen an der Wall Street be-
wahren, so dass die Reaktionen an
der Borse gemissigter ausfielen.
Die Gewinnschitzungen zahlrei-
cher Schweizer Blue Chips fiir
1997 und 1998 wurden aufgrund
der Avancen des US Dollars wei-
ter nach oben angepasst.

Sofern von jenseits des Atlan-
tiks kein grosserer Storeinfluss er-
folgt, sollten die Marktteilnehmer
hierzulande bei ihren Anlageent-
scheiden wieder vermehrt funda-
mentale Gesichtspunkte beriick-
sichtigen und der Schweizer Bérse
nach einer Konsolidierungsphase
weiteres Kurspotential eréffnen.
Aufgrund der bestehenden Zins-
unsicherheitwird man sich jedoch
auch in den kommenden Mona-
ten auf eine volatile Boérsensitua-
tion einstellen miissen.

Entwicklung des Swiss Performance Index (18. Oktober 1996 bis 30. April 1997)
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Gesundheit kann man lesen

Gechard Loibald

. und
é‘:ﬁ:{.leiden

Ursachen, Symptome
erfolgreiche Naturheilvedfahren

s v

Gerhard Leibold
Leber- und Gallenleiden

Unsere Leber ist durch die all-
gegenwartige Belastung unserer
Umwelt mit chronischen Schad-
stoffen, der denaturierten Nah-
rung, der Langzeiteinnahme
chemischer Arzneimittel Giber-
fordert. Dieses Buch zeigt Wege
aus der Krankheit mit Hilfe nattir-
licher Heilverfahren und zeigt
auch, wie die Leber entlastet,
entgiftet und funktionsfahig
gehalten werden kann.

129 Seiten, PB.

Best.-Nr. 8193 Fr.19.-

Julie Landis-Sager
Zucchini Zucchetti

Die besten Rezepte

Gesund, unkompliziert im Anbau
und in der Zubereitung, kalorien-
arm und voller Vitamine verdient
diese Pflanze ein eigenes Koch-
buch. Denn dieses Gemiise ist
ausserst vielseitig verwendbar.

In Gber hundert einfachen und
originellen Rezepten fiir die All-
tagskiiche zeigt die Autorin, wie
aus den Friichten und den Bluten
der Zucchinipflanze schmack-
hafte und raffinierte Gerichte ge-
kocht werden kénnen. Vegetarier
werden schnell erkennen, dass
fast jedes Gericht ohne Fleisch
gekocht ist, oder aber, dass das
Fleisch gut weggelassen werden
kann.

80 Seiten, PB.

Best.-Nr. 11537 Fr. 19.90

Hans Pechatachel:

Beinwell

Das grofle k‘lcff!lcul{ derNatur

Ermatbaler

Hans Pechatschek
Beinwell - Das grosse
Geschenk der Natur

Beinwell, auch Wallwurz oder
Comfrey genannt, wurde schon
im Altertum und Mittelalter an-
gewandt. Heilkundige, von Para-
celsus bis Eisenberg, haben be-
reits die Heilwirkung der Pflanze
geschatzt. Sie geriet in Vergessen-
heit, wurde wiederentdeckt, und
man weiss heute, dass es kaum
eine andere Droge gibt, die einen
so weiten Indikationsbereich be-
sitzt wie Symphytum. Heute wird
die Pflanze wieder von deutschen
und amerikanischen Arzten, Ho-
moopathen und Heilpraktikern
mit grossem Erfolg verwendet.
Die (iberaus grosse Heilkraft wird
dem Wirkstoff Allantoin zuge-
schrieben, welcher in der Pflanze
reichlich vorhanden ist.

64 Seiten, 19 Strichzeichnungen,
brosch.

Best.-Nr. 1071 Fr. 16.90

(i |
|

Der GroNG TEE

Peter Oppliger
Der griine Tee

Griiner Tee — das neue, gesunde
Alltagsgetrcink

Im Unterschied zu Schwarztee
wird bei Griinem Tee die Fer-
mentation der Blatter bewusst
verhindert: die heilkraftigen
Wirkstoffe wie Vitamine und
Gerbstoffe werden so vor Oxida-
tion und Abbau geschiitzt.
Griner Tee aktiviert die korper-
eigenen Energien harmonisch.
Glinstig beeinflusst werden
hoher Blutdruck, Diabetes, zu
hoher Cholesterinspiegel usw.
Das alkalische Getrank wirkt harn-
treibend und stark entgiftend.
104 Seiten, geb.

Best.-Nr. 15548 Fr. 19—

Brigite

KOGIE'I'I“F-U“R GASTE

Inge Schiermann

Brigitte —

Kochen fiir Gaste

Sie mochten Gaste verwohnen,
ohne Stress zu haben? Und auf
erprobte Rezepte zurtickgreifen,
die Sie nicht erst ausprobieren
missen, damit es bei der Einla-
dung keine «Pannen» gibt? Hier
finden Sie von Profis getestete
Rezepte, die auch Ungeiibten
problemlos gelingen. Ob einfache
Gerichte fiir Gaste, Biiffets bis zu
30 Personen — mit Hilfe der ge-
nauen Zeitplane ist alles in Ruhe
vorzubereiten. Damit Sie den
Abend zusammen mit lhren
Gasten geniessen konnen!

191 Seiten geb. mit herrlichen
Farbtafeln, Grossformat.

Best.-Nr. 7614 Fr. 27.80

Lehen, heilen, genieBen

CARL-MICHAEL DIEDRICH
ANNE SIMONS

Das Teebaumol-
Praxisbuch

Gesundheit
aus dem
Herzen

der

Natur

%%

o‘%oooy
Carl-Michael Diedrich,
Anne Simons

Das Teebaumol-Praxisbuch

Das erste umfassende Buch (iber

das australische Teebaumal, das

neue Universalmittel der moder-

nen Hausapotheke. Alles tiber

Eigenschaften, Anwendung,

Herstellung und Geschichte des

Teebaumols.

Ein Musterbeispiel der sanften

Medizin.

Aus dem Inhalt:

— Produktkunde: Qualitatsmerk-
male, Einkauf, Lagerung

— Hausmedizin: Alles tber die Be-
handlung von Wunden, Haut-
krankheiten, Pilzkrankheiten,
Infektionen

— Korperpflege, Kosmetik, Hygiene

- Tierpflege und -medizin

- Fallbeispiele, Symptomiiber-
sicht, Anwendungen von A-Z

240 Seiten, PB.

Best.-Nr. 1768 Fr.29.80

Sonnenschuéz &

NAUMANN & GOBEL

Sonnenschutz &
Handgepack

Sie wollen sich im Urlaub er-
holen? Sie wollen die schonste
Zeit des Jahres stressfrei genies-
sen? Dann ist dieser Ratgeber
genau das Richtige fiir Sie. Ob
in der Luft, auf dem Wasser, auf
Rédern, in China oder Amerika —
immer ist der gute Rat dieses
Buches preiswert.

400 Seiten gebunden.
Best.-Nr. 7612

Fr.17.80

Ich bestelle mit Rechnung und
Einzahlungsschein folgende
(Bocher:

. Ex.Best-Nr. 8193a19.—
_ Ex.Best.-Nr. 11537 a 19.90

__ Ex. Best.-Nr. 1071 a 16.90
- Ex. Best.-Nr. 15548 2 19.—
_ Ex.Best-Nr. 7614 a 27.80
\ Ex.Best-Nr. 1768 a 29.80
| Ex.Best.-Nr. 7612 a17.80
Name/Vorname
 Strasse

PLZ/Ort

Telefon
Unterschrift

Einsenden an:
VITA SANA VERLAG AG
Postfach 468

1 6932 Breganzona R 6/97



Alles inklusive

Fragen Sie lhren Elektro-Fachmann er berdt Sie gerne.

DeSign Harmonische, zeitlose Formgebung fiir komfortable Bedienung.
FCI I‘be Funf Grundfarben und sechs Dekorrahmen, kombinierbar und leicht austauschbar.
SiCherheit BfU empfohlener Kinderschutz Prisabambini, ist bei allen Steckdosen eingebaut.
Funk'ionalitat Zum Beispiel einzel beleuchtbare Schalter fiir bessere Orientierung.
Pflegeleic h'l' Kré’rzfes’rer, abwaschbarer Duroplast mit garantierter Langlebigkeit.

DO aainaciher

Amacher AG, Elektrotechnlk & Apporatebou Leﬂenweg 76, 4123 Allschwil, Telefon 061/481 45 45, Telefax 061 /481 99 09

M Robert Schmid SGD, Basel

Weil wir alle

sl Lunorette komplett
Sicherheiten R i lhr Sonnenscheln im Trocknungsraum
bieten, machen | ”

wir mit unseren

Raumsystemen

immer wieder

eine Bank au

Die Verbindung von Tradition und Innovation steckt in jeder Erne-Bank.
Als Marktfiihrer bieten wir das All-in-Konzept fir die komplette
Sicherheitsbank mit Schalteranlagen, Kundentresor und Bancomat. Die
Finanzierung ist flexibel: Kauf, Miete oder Leasing. Wir planen und reali-
sieren seit tiber 50 Jahren vorfabrizierte Systembauten mit dem 6kologi-
schen Basiswerkstoff Holz. Vorfabrikation bedeutet Trockenbauweise und
kurze Montagezeiten. Der hohe Fertigungsgrad und die erheblichen
Zeitersparnisse ergeben das giinstige Preis-Leistungs-Verhiltnis. Diese
Systembauweise liegt nicht nur im Trend, sondern ist zukunftsweisend.
Fragen Sie uns — wir haben nicht nur Erfahrung im Bankenbusiness. Lunorette komplett \
basiert auf modernster Entfeuchtungs- |
technik und bendtigt gegeniiber her- ‘\

h
kédmmliche Trocknungs-Methoden um a Lunoreu_e'\'roc
uJ bis zu 50% weniger Energie. Lunorette \\ /
m verhindert gleichzeitig Feuchteschiden | Vorﬂ“““/
« und ist zudem sehr einfach zu installieren. |
Intelligenter Systembau | Mo /

\ Firma: /
Erne AG Holzbau, Werkstr. 3, 5080 Laufenburg, Tel. 062/869 81 81, Fax 062/869 81 00 W \ grrasse: %
\ AG, LY
Entwicklung und Produktion von Banken, Schulen, Kindergérten, Biiros, Kliniken, GoRullAG \ pLz/O™ nsenden 2t G.\(Zuv\-\r\ch
i ! —
Altersheimen, Hotels, Sanitér- und Wohneinheiten und anderen Systembauten. CH-8003 Ziirich, Tel. 01/4511020, Fax 01/4511626 | \ Coupo? € 962,8003 4%
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RAIFFEISEN-JUGENDWETTBEWERB

as Motto «Komm, spiel mit» inspirierte die Jugendlichen aus allen Landesteilen zu
zahlreichen Meisterwerken. Vor einer entsprechend schwierigen Aufgabe stand denn
auch die Jury. Eine Jury iibrigens, die mit dem Clown Pic ein prominentes Mitglied
zihlte (siche Bild). Die Siegerpreise in den vier Alterskategorien gingen schliesslich an:
Lea Brigger, Lenggenwil/SG (1979-82), Zeno Albisser, Hohenrain/LU (1983-86),
Stefan Simon, Hildisrieden/LU (1987/88) und Jennifer Chammartin, Massonens/FR (1989-91). Sie
gewannen ebenso eine Reise nach Frankreich wie Laura Egger als Siegerin des Quiz’.
Zu vergeben waren auch wieder 20 Klassenpreise. Einer davon geht nach Barcelona in die dortige
Schweizer Schule!
Ubergeben werden die Preise im Rahmen der grossen nationalen Schlussfeier. Diese findet am
24. Juni im Verkehrshaus Luzern statt. (ma.)

31 459 eingeschickte Malarbei-
ten und 19 516 ausgefullte
Quiztalons — auch die Teilneh-
merzahlen am diesjahrigen
Internationalen Raiffeisen-
Jugendwettbewerb durften

sich wieder sehen lassen.

Marie Borcard
(13)

Dorota
Czerski (8)

Prominentes Jurymitglied:
Clown Pic (im roten Hemd).

31 ﬂéﬁ&ﬁnsﬂer

Lea Bragger
(17)

Foto: Lautenschlager/SVRB



Jennifer
Chammartin

(7)

Die Sieger

Jahrgange 1979-82

Lea Bragger, Lenggenwil/SG
(Reise nach Frankreich)

2. Claude Aemisegger,
Gossau/SG

3. Carmen Furrer,
Staldenried/VS

Jahrgdnge 1983-86

Zeno Albisser, Hohenrain/LU
(Wochenende fur 2 Personen
im Euro-Disney in Paris)

2. Martin Riedi, Tafers/FR

3. Hannes Suter, Kolliken/AG
Jahrgdnge 1987/88

Stefan Simon, Hildisrieden/LU
(Wochenende fur 2 Personen
im Euro-Disney in Paris)

2. Mauro Christen, Treyvaux/FR
3. Andrea Schépper, Nesslau/SG
Jahrgange 1989-91
Jennifer Chammartin,
Massonens/FR (Wochenende
flr 2 Personen im Euro-Disney
in Paris)

2. Robin Fries, Eschenz/TG

3. Géraldine Fullemann,
Gimel/VD
«Panoraman»-Sonderpreise
(je ein Sparheft mit 300 Fran-
ken)

Deutsche Ausgabe:
HubertLehmann,
Niederbtren/SG
Franzosische Ausgabe:
Marie Borcard, Maules/FR
Italienische Ausgabe:
Dorota Czerski, Carabbia/TI

Klassenpreise

Klasse 2a Bezirksschule Kolli-
ken/AG, 4. Klasse Wildenstein
Rorschacherberg/SG, Klasse 4g
Schulhaus Bruhl Solothurn,
Classe 3p Treyvaux/FR,

1a elementare Aurigeno/Tl

(je eine Reise fur die ganze
Klasse an die nationale
Schlussfeier ins Verkehrshaus
Luzern).

2. Klasse Berneck/SG, 1.-3.Klas-
se Furna/GR, 3. Klasse Sonnen-
berg Hefenhofen/TG,

6. Primarklasse Laupersdorf/
SO, 1. Klasse Wangi/TG,

1. Klasse Attinghausen/UR,
Kindergarten/1. Klasse Schwar-
zenbach/LU, 2. Klasse Flims/GR,
6. Klasse Harkingen/SO, Klasse
3b Hildisrieden/LU, 3. Sek.
Stalden/VS, Klasse 2a Schwei-
zerschule Barcelona/Spanien,
Enfantine Cugy/VD, Classe 1p
Echarlens/FR, 2a elementare
Pazzallo/TI (je 200 Franken
fur die Klassenkasse).

Quiz

Laura Egger, Niederwil/AG
(Wochenende fur 2 Personen
im Euro-Disney in Paris)
Elisabeth Holm, Rossiniere/VD
Diego Berchtold, Meiringen/BE
Luca Spadafora, San Anto-
nino/Tl

Muhamed Halili, Arnegg/SG
(je sich einen Wunsch erfillen
im Wert von 300 Franken)

Stefan
Simon (10)

Hubert
Lehmann (16)



GEWINNEN SIE

EINE GRATIS-FAHRT
MIT DER

FURKA-DAMPFBAHN!




EXK{MAW NGe {77"‘

RAIFFEISEN MI'I'GLIEDER

Hotel «xAmbassador», Bellwald

VERBINDEN SIE IHRE FURKA-FAHRT
MIT EINEM AUFENTHALT IM HOTEL
«AMBASSADOR>» IN BELLWALD!

Wenn Sie schon mitder Furka-Bahn unterwegs sind: Machen Sie doch einen
Zwischenstopp in Bellwald, gelegen auf 1600 Metern, auf der Sonnenterrasse
mitmildem Klimaim Goms—und geniessen Sie einen Aufenthaltim Aparthotel
«Ambassador». Ob Sie fiir einen kurzen Schnupperbesuch vorbeischauen
oder eine ganze Woche bleiben wollen: Raiffeisen macht lhnen ein interessan-
tes Angebot (siehe Kasten).

Grosszigige Infrastruktur

Das «Ambassador» hat 35 Suiten fir eine bis sechs Personen mitinsgesamt
130 Betten. Alle Suiten verfiigen iiber Bad/Dusche, WC, Farbfernseher,
Direktwahltelefon und einen gemiitlichen Balkon. Dort geniessen Sie lhre
Ruhe um so mehr, als es keinen Durchfahrts-, sondern nur Zufahrtsverkehr
zumHotel gibt. Ein stilvolles Restaurantund eine Bar sorgen fiir lhr kulinarisches
Wohlergehen.

Tiefgarage, hoteleigenes Schwimmbad, Whirl-Pool, Sauna, Solarium,
Sportmassagen, Kinderspielzimmer, Spielplatz und Billardzimmer gehdren
zur weiteren, grossziigigen Infrastruktur des Hotels. In unmittelbarer Néhe
befinden sich Tennisplétze und eine Minigolf-Anlage.

Ideal fir Familien
Kommen Sie mit der Furka-Oberalp-Bahn ab Brig, so werden Sie nach der
eindriicklichen Seilbahnfahrtvon der Bahnstation Fiirgangen hinauf nach
Bellwald mit dem hoteleigenen Bus bequem ins «Ambassador» gefihrt!
Ein herrliches Wandergebiet lockt zu kleinen und grossen Touren. Zwei
Sesselbahnen, davon eine direktvor der Haustiir, fhren bis auf 2500 Meter
zudrei Bergseen, Fieschergletscher und wunderschénen Weilern mit Kapellen.
Besonders aufihre Kosten kommen Familien. Fir Kinder ab zwei Jahren
gibteseinen drilichen Kindergarten. Im Sommer organisiertder Verkehrsverein
Bellwald jeweils ein eigens fiir Familien zusammengestelltes Unterhaltungs-
programm. Ohnehin werden im ganzen Goms diverse kulturelle Programme
angeboten.
{ma.)

TALON FUR VERLOSUNG

Aparthotel «Ambassador», Bellwald

Schnupperangebot:

Fr. 200.—pro Person, 2Uberndchfungen mitHalbpension,
inkl. MwSt. und a"eTczxen 1 Minigolf-Eintritt,

giltig ganze Sommersaison.

Pauschalwochen-Angebot:
7 Ubernachtungen in schénen Suiten inkl. Halbpension, MwsSt.,
alle Taxen, Beniitzung Hallenbad und Tiefgarage.

Gratis-Zusatzleistungen fiir Raiffeisen-Mitglieder:

Billett fiir 1 Fahrt mit der Dampfbahn Furka-Bergstrecke (Wert

Fr. 34.—, nur fiir Erwachsene, giltig bis 5. Oktober 1997),

1 Billett fir 1 Sesselbahnfahrt auf die Alp Richinen (Wert Fr. 9.-),
1 Minigolf-Eintritt (WertFr. 5.50).

21.6. bis 18.7.97 Fr.574.— proPerson
19.7. bis 22.8.97 Fr.679.— proPerson
23.8. bis 17.10.97 Fr.616.— proPerson
18.10. bis 24.10.97 Fr.574.— proPerson

Aufschlag fiir taglichen Zimmerservice: Fr. 70.— pro Person

und Woche.

Ermdssigung fiir Kinder (im Appartement der Eltern):
bis 6 Jahre  gratis

7-12Jahre  50%Ermdssigung

13-16Jahre  20%Erméssigung

Buchung/Information
Direkt beim Aparthotel <Ambassador», 3997 Bellwald,
Telefon027/97011 11,Fax027/970 11 00.

Raiffeisen verlost 1000 Billette der Dampfbahn Furka-Bergstrecke im Wert von 34 Franken!

(Ja, ich méchte an der Verlosung teilnehmen.

Fotos: Blow up

Name Vorname

Strasse

PLZ/Ort

Bitte diesen Talon bis spétestens 30. Juni 1997 einsenden an:
Schweizer Verband der Raiffeisenbanken, Marketing,
9001 St. Gallen

Bedingungen: Mitarbeiter(innen) der Raiffeisenbanken sowie deren Ehepartner
und Kinder kénnen nicht teilnehmen. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Es wird keine
Korrespondenz gefiihrt. Die Gewinner werden persénlich benachrichtigt.



Wer in der Schweiz nicht
zu den ganz jungen Se-
mestern gehort, erinnert
sich an die «Furka-De-
batte», die Ende der 70er
Jahre mit Vehemenz ge-
fuhrt worden ist. Jetzt
gibt es erfreulicheres zu
berichten vom dritthtch-
sten Pass der Schweiz:
eine alte Bahnist neu am
Entstehen!

m Beispiel der Fur-
ka-Bahn lassen sich
viele Facetten der
150jahrigen
Schweizer Bahnge-
schichte nachzeichnen. Seit der
Jahrhundertwende gab es verschie-
denste Ideen. Die Konzession er-

Von Peter Anliker

hielten schliesslich zwei 1906 vor-
gelegte Projekte fiir Zahnrad-Me-
terbahnen. 1907 erteilte der Bun-
desratdie Konzession fiir die Strek-
ke Brig—Gletsch, 1908 jene fiir
die Strecke Gletsch—Disentis.
Die wechselvolle Geschichte
kann hier nur in groben Ziigen
wiedergegeben werden. 1911 be-
gann die Bahngesellschaft mitden
Bauarbeiten, an denen zeitweise
bis zu 3000 Arbeiter beteiligt wa-
ren. 1914 wurde die Strecke von
Brig nach Gletsch eroffnet, 1915
erfolgte der Durchstich des Schei-
teltunnels auf 2160 m. Doch 1916
ging das Geld aus, und die Bauar-
beiten wurden eingestellt. Ende
1923 wurde iiber die erste Furka-
Bahn der Konkurs verhingt.

Konkurs verhindert

Hilfe des Bundes und mehre-
rer Kantone verhinderte den Ab-
bruch der Anlagen. 1926 wurde
durch die neugegriindete Furka-
Oberalp-Bahn der durchgehende
Verkehr von Brig nach Disentis
aufgenommen. Des Geldmangels
wegen wurde die Bahn nicht wie
urspriinglich geplant elektrisch,
sondern mit Dampf betrieben.

Erst zu Beginn des Zweiten
Weltkriegs, als Lokomotivkohle
ein rares Gur wurde, die Furka-
Bahn aber grosse Transportlei-
stungen fiirs Réduit zu {iberneh-
men hatte (sogar Personenwagen
wurden zu Giiterwagen umge-
baut!), wurde die Bahn elekerifi-
ziert.

Wintersichere

Verbindung gefordert

Nach dem Krieg bildete der
Tourismus—neben Zementtrans-
porten fiir den Bau von Stau-
mauern — das wirtschaftliche
Riickgrat der Bahn. Doch die
Bergstrecke iiber die Furka konn-
te nur wihrend vier Monaten im
Sommer betrieben werden. Des-
halb mehrten sich die Stimmen,
die einen wintersicheren Ausbau
forderten, denn an der Oberalp
verkehren die Ziige schon seit
1925/26 ganzjihrig.

Roger Bonvin, der 1962 Bun-
desrat wurde, hatte bereits 1936
ein erstes Projekt eines Furka-Ba-
sistunnels vorgelegt, es schwebte
ihm ein «Gotthard-Kreuz» mit
Tunnelverbindungen unter dem
Furka-, Grimsel-, Nufenen- und
Oberalppass vor. 1973 wurde mit
dem Bau des Furka-Basistunnels
begonnen. Als Reminiszenzan die
Idee des «Gotthard-Kreuzes» er-

Fotos: Wolfgang Schmidt



Die Furka-Bergstrecke wird
auch in diesem Sommer unter
die Dampflokomotive genom-
men: Dampfbahnfahrten vom
21. Juni bis 13. Juli und vom
22. August bis 5. Oktober je-
weils Freitag bis Samstag, vom
13. Juli'bis 21. August taglich.
In Realp bestehen Anschlisse
auf die Zuge der Furka-Ober-
alp-Bahn in beiden Richtun-
gen. Der Retourpreis fur die
ganze Strecke betrdgt in der

hielt der Tunnel eine Ausbuch-
tung gegen Siiden und das nicht
fertig ausgebaute «Bedretto-Fen-
ster». Der von massiven Kosten-
tiberschreitungen und Verzoge-
rungen iiberschattete Bau geriet
zu einem schweizerischen Polit-
skandal. Doch seit 1982 rollen
nun die Ziige durch den Tunnel,
der mit seiner Linge von 15,381
Kilometern damals der dritt-
lingste Bahntunnel Europas, der
zweitlingste  Alpenbahntunnel
und der lingste Schmalspurbahn-
tunnel war.

Die Strecke ist seither «ziem-
lich» wintersicher. Und der be-
rithmte «Glacier-Express», der
St. Moritz via Chur, Disentis, Brig
mit Zermatt verbindet, fihrt das
ganze Jahr. Dieser Zug, der 1930
zum ersten Mal gefahren ist, istein
Aushingeschild des schweizeri-
schen Bahntourismus' und welt-
weit nicht nur bei eingefleischten
Bahn-Fans bekannt.

Die Schonheiten

oben liegen lassen?

Doch die Eréffnung des Basis-
tunnels hatte auch eine Kehrseite.
Auf den 18 Kilometern zwischen
Realp im Urserental und Ober-
wald verliuft das
Bahntrassee nun weitgehend un-
terirdisch. Damitverlor die Furka-
Oberalp-Bahn ihren landschaft-

lich reizvollsten Teil. Ja, sogar ein

im Goms

2. Klasse 34 Franken und in
der 1. Klasse 51 Franken. Ab
zwei Kindern gibt es eine Kin-
derkarte zum Pauschalpreis
von 20 Franken.

Als Sonderfahrten werden
der «Picture Steam Express»
und der «Fondue Steam Ex-
press» angeboten sowie flr
Kinder die «Dampfparty an der
Furka». Auch Extrafahrten fur
geschlossene Gesellschaften
sind mit den Dampfzlgen

neues Wahrzeichen musste sich
die Bahn suchen, fiihrt sie doch
jetzt nicht mehr an den Rhone-
Gletscher! Deshalb griindeten
Bahnenthusiasten schon 1983
den Verein zur Rettung der Fur-
ka-Bergstrecke. Im Sommer sollte
das wirklich einmalige Erlebnis
der Bahnfahrt iiber die Furka wie-
der méglich sein.

1985 wurde eine Aktiengesell-
schaft gegriindet, welche die Fur-
ka-Bergstrecke im Dampfbetrieb
wiedererdffnete. Der Entscheid
fiir den Dampfbetrieb erfolgte
auch aus praktischen Griinden:
Auf der Bergstrecke musste jeden
Herbst die Fahrleitung demon-
tiert werden, damit sie nicht von
Lawinen niedergerissen wurde.
Farbige Kennzeichnungen auf
den Schienen halfen im Friihling,
die Halterungen fiir die Fahrlei-
tungsmasten im Schnee wiederzu-
finden. Zur leichteren Montage
und Demontage war die Fahrlei-
tung im sogenannten «Tramway-
System» aufgehingt.

Wo sind die

Lokomotiven?

Mit dem Entscheid fiir den
Dampfbetrieb  umging man

den mithsamen Fahrleitungsbau,
doch tauchte das Problem auf,
die Lokomotiven zu beschaffen.
Einst hatte die Furka-Oberalp-
Bahn zehn Dampfloks besessen,
die als kombinierte Adhisions-
und Zahnradmaschinen seiner-
zeit modernste Neuentwicklun-
gen gewesen waren. Nach 1940
wurden sieben dieser 1913 ge-
bauten Loks verkauft, vier an die
Chemins de fer francais de
I'Indochine, die sie auf der Strecke
von Krongh Pha nach Da Lat
einsetzten. Von den drei iibrigen
wurden zwei verschrottet, eine
davon nach einem schweren La-
winenungliick bei Schneeriu-
mungsarbeiten, und eine war

moglich. Fur weitere Aus-
kiinfte und Platzreservierungen
steht der Reisedienst der
Dampfbahn Furka-Bergstrecke,
Postfach 35, 3999 Oberwald/S
zur Verflgung.

Telefon 027/973 33 73,
Fax 027/973 33 74.
Im Internet erfahrt man unter
http://www.net4u.ch/dfbfurka
aktuelle Neuigkeiten.

- (pan.)

durch Stillstandsschiden nicht
mehr betriebsbereit.

Mitgrossem Spiirsinn fand die
Dampfbahn Furka-Bergstrecke
zwei der in Vietnam verscholle-
nen Maschinen in Da Lat, auf
einem Hochplateau 1500 m iiber
Meer. Die Bahnlinie selber war
allerdingsim Indochina-Krieg zer-
stért worden! Es gelang schliess-
lich, die beiden Maschinen zu-
sammen mit drei dihnlichen, die
1923 gebaut und direke nach
Vietnam geliefert worden waren,
in die Schweiz zu bringen und
wieder in Betrieb zu nehmen. Seit
1993 dampfen zwei davon wie-
der!

GUTSCHEIN

Ein Trostpflaster fur alle, die bei der Verlosung kein Gluck haben:
Aus Anlass des Jubildaums «150 Jahre Schweizer Bundesbahnen»
offeriert die Dampfbahn Furka-Bergstrecke allen Raiffeisen-Mit-
gliedern einen Sonderpreis fur die Fahrsaison 1997. Gegen Vorlage
dieses Original-Talons kénnen am Bahnschalter in Realp bis zu
funf Billette 2. Klasse Realp-Furka-retour zum Sonderpreis von
20 Franken (statt 34 Franken) bezogen werden.

EEEENEEEENEENEEEEEEEEEENEEEENEEN

BESTELLTALON

Unterlagen Dampfbahn Furka-Bergstrecke

Q Bitte senden Sie mir einen Fahrplan

Q Ich interessiere mich fur eine Mitgliedschaft beim Verein Furka-
Bergstrecke (Jahres-Mitgliederbeitrag Fr. 50.-). Ich erhalte 4 Mittei-
lungsblatter.

Q Ich mochte gerne Aktiondr werden. Bitte senden Sie mir lhre
Unterlagen.

Q Wir sind an einem Vereins-/Firmenausflug an die Furka interes-
siert. Bitte senden Sie uns lhre Unterlagen.

0 Ich habe Interesse an Sach- oder Arbeitsleistungen. Bitte rufen Sie
mich an.

Name

Vorname

Strasse
PLZ/Ort
Telefon

Einsenden an: Dampfbahn Furka-Bergstrecke AG, 3999 Oberwald/VsS

Z8
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Mit Insektenschutz von
Vossloh Décoration endlich
Ruhe vor lastigen Qualgeistern.

Vossloh-

Insektenschutz
wird sorgféltig
nach Mass ange-
fertigt, damit er
genau auf die
entsprechenden
Fenster passt.

Die Montage ist
auf der Innen-

oder Aussenseite
méglich, in die
Fensternische
eingelassen oder aufgesetzt.

Zur Auswahl stehen 3 Ausfiihrungsvarianten:

¢ Spannrahmen fix montiert ® Rollo @ Fligeltire.
Vossloh-Insektenschutz wird ausschliesslich aus qualitativ
hochstehenden Komponenten hergestellt.

So haben Insekten keire Chance durchzuschlipfen!

VOSSLOH

DECORATION

SILGA Werk AG, CH-9545 Wang;i,
Tel. 052/369 55 11, Fax 052/ 369 55 22

elkura ag

seit 1963

8134 Adliswil, Fabrikhof5 Tel. 01/7109586 Fax 01/710 9582
7000 Chur, Tel. 081/ 253 3525 Fax 081/ 253 36 04

Haben Sie Probleme mit lhren Fenstern?
EURO Gebrauchsmusterschutz Nr. G 90 12 392.1

Bestehende Doppelverglasungsfenster umbauen auf 2- oder 3fach-Isolier-
verglasung bis 1,3 W/ m’ sowie Schallddmmung bis ca. 40 dB.

Besonders vorteilhaft bei gleichzeitiger ALU-Verkleidung der dusseren Fliigel-
seite. Systeme auch verwendbar zum Umrlisten bereits bestehender Isolier-
verglasungsfenster.

Im weiteren liefern und montieren wir Ihnen auch neue Fenster in Kunststoff,
Hoz, Metall oder Holz / Metall kombiniert - auch im jahrelang bewahrten
ELKURA-Fertig-Einbausystem (ohne Herausreissen der alten Rahmen).

Samtliche Arbeiten im Zusammenhang mit der Fenster- und Turabdichtung.

Profitieren Sie von unserer Entwicklung und jahrelangen Erfahrung mit die-
sen Systemen. Lassen Sie sich von uns beraten, unsere Offerte ist kostenlos.

Besuchen Sie uns auch in der Schweizer Baumuster-Centrale Ziirich w’;{fjl

...und endlich Ordnung

Gewinnen sie mehr Platz

Nachri !
M it der Kuster

Kleinbaute
schaffen Sie Raum.

In der auch fiir Sie
richtigen Grésse.

Individuell raktiv
iv + preisw
Uber 3000 x wurde

so schon Platz und
Ordnung gemacht.

Verlangen Sie Prospekte!

Ghrlichen Prospekfunterlagen oder besuchen

Schéner Duschen und Baden
mit KORALLE-CORETTA.

BEKON-KORALLE AG, 6252 Dagmersellen, Telefon 062-756 00 10, Fax 062-756 23 18




SCHWEIZER FERIENORTE: MALOJA

\VOit

ZUum

Maloja hat eine lange Geschichte, die durch
seine Lage am Malojapass geprdgt ist. Friher
war dieser Pass von grosser Bedeutung, die er
erst durch den Bau der Eisenbahnen verlor.
Heute jedoch sind die Passstrassen durch das
Auto wieder zu wichtigen Verkehrsstrangen
geworden. Und damit hat auch Maloja einen
Aufschwung als Ferienort genommen.

Feriendorf

enn man

von einem

Pass spricht,

stellt man sich

einen Bergiiber-

gang vor, dessen Begehung von
beiden Seiten die Uberwindung
betrichtlicher Hohenunterschie-
de voraussetzt. Beim Malojapass

Von Marcella Maier

ist das anders. Er liegt auf 1817
Meter iiber Meer, im Engadin,
das als weites, bergumkrinztes Tal
bis zu seinem oberen, westlichen
Ende bei Maloja flach verlduft,
um dort in einem steilen Abbruch
unmittelbar in das 400 Meter tie-
fer gelegene wildromantische Ber-
gell abzufallen. Trotz der geogra-
phischen Lage im Engadin gehért
Maloja politisch zum Bergell mit
italienischer Amts- und Schul-
sprache. Das Gebiet war schon
immer Teil der Gemeinde Stampa
und wurde von den Bauern im
Sommer als Maiensiss bewirt-
schaftet. Sie bewohnten die klei-
nen Hiitten, die mit den Passge-
biuden die kleine Agglomeration

bildeten. War das in Maloja ge-
erntete Heu im Spitherbst aufge-
braucht, zogen sie — oft lag der
Schnee schon in hohen Maden zu
beiden Seiten der Strasse — mit
ihrer Viehhabe in ihre Heimstille
unten im Bergell.

Casino-Flop

Die Erschliessung der Alpen
mit Eisenbahnen forderte den
beginnenden Tourismus. Reisen
war nicht mehr linger das aus-
schliessliche Privileg der obersten

- Schichten — wer es sich irgendwie

leisten konnte, wollte nun die
Berge mitihrem ewigen Eisschen,
wollte sich eine Kur in einem der
vielen Badeorte gonnen. Im Enga-
din war es zunichst St. Moritz,
dasvon dieser Woge erfasstwurde.
Noch triumte Maloja einen Dorn-
roschenschlaf, als in den 70er Jah-
ren des letzten Jahrhunderts ein
belgischer Graf mit
Renesse den Plan fasste, Malojazu
einem zweiten Monte Carlo zu
machen mit Hotels und Villen
und einer grossen Spielbank. Er
liess aus der «Osteria vecchian, ei-
ner der alten Passherbergen, das
Hotel «Schweizerhaus» im Cha-
letstil bauen, errichtete das mich-
tige «Maloja Palace Hotel» und
fiir sich auf dem hochsten Punkt
des Uberganges das Schloss Belve-
dere, von dem noch der Turm
steht.

Pompésen Einweihungsfest-
lichkeiten und einigen guten Sai-
sons folgte bald die grosse Erniich-
terung. Der Casino-Betrieb wurde
von hoherer Stelle nicht bewilligt,
und damit fiel die grosse Attrak-
tion des Spiels um grosse Geld-
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Unterkunft fir
jeden Geldbeutel

Maloja verfligt Uber gutgefiihrte
Hotels und Pensionen, tUber eine
Jugendherberge, ein Haus mit

summen dahin. Die Hotels wech-
selten die Besitzer, es ging abwirts,
und mit dem Ausbruch des Er-
sten Weltkriegs zerstoben die gros-
sen Triume ins Nichts.

Boom dank Autos

Durch das Aufkommen des
motorisierten Verkehrs gewannen
die Passstrassen erneut an Bedeu-
tung,
Weltkrieg entwickelte sich der
Tourismus auch in Maloja in er-
freulicher Weise. Wesentlich dazu
beigetragen hat im Winter der
Langlauf. Wer Skimarathon sagt,
meint Maloja. Man ist hier wirk-
lich am Beginn von unvergleich-
lich schénen Loipen, diesich iiber
die gefrorenen Seen des Oberen-
gadins gegen Pontresina und
dann talabwirts bis Zuoz iiber die
klassischen 42 Kilometer erstrek-

und nach dem Zweiten

ken. Dazu gibt es weitere lohnen-
de Skiausfliige. Ein Skilift und
zwei Ponylifte stehen dem Ski-
Alpin-Fan zur Verfiigung. Und
natiirlich sind die 60 Bergbahnen

Sozialstaat

Gruppenunterkunft und einen
beliebten Campingplatz. Im wei-
teren stehen Ferienwohnungenin
ansehnlicherZahl zur Verfigung —
Unterkunftsmaoglichkeiten fur je-
den Gedlbeutel also. Auskunft gibt
der Kur- und Verkehrsverein (Te-
lefon 081/824 31 88 oder Fax 081
824 36 37). Der offentliche Ver-
kehr ist gut ausgebaut, mit min-
destens stundlichen Postautover-
bindungen zu den Ubrigen Ge-
meinden des Engadins und der
Endstation der Rhatischen Bahn
in St. Moritz.

Trotz diesem reichen Angebot
im Sommer und Winter hat sich
Maloja seine Identitat als alter
Passtbergang und einen dorfli-
chen Charakter erhalten, der mit
der Weite der Landschaft und
dem besonderen Licht an der
Wasser- und Wetterscheide dem
Ort einen ungewohnlichen
Charme verleiht. (mm.)

und Skilifte des Oberengadins mit
ihren 350 Kilometern an Ski-und
Snowboardpisten durch gute
Postautoverbindungen in Reich-
weite.

Der Tourenskifahrer findet im
Fornogebiet, das sich gegen Malo-
ja offnet, Besteigungen und Ab-
fahrten, die sein Herz héher schla-
gen lassen werden, und die meist
bis Pfingsten zum Friihjahrsski-
lauf verlocken. Ein Eisplatz, ein
Schlittelweg und eine Schlittel-
wiese sowie ein gespurtes Wan-
derwegnetz runden das vielseitige
Winterangebot ab.

Eine Landschaft

voll Sommergliick

Im Sommer kommt nicht nur
der Freund verschiedener Sport-
arten, sondernauch jeder Mensch,
der die Natur liebt in Maloja auf
seine Rechnung. Hier, wo ein Se-
gantini lebte und sich von der
Schonheitdieser Gegend zu seinen
grandiosen Gemilden inspirieren
liess (sein Atelier ist erhalten und

Wertewandel

kann besichtigt werden), bie-
tet sich fiir erholsame Ferien
vieles an, das besonders auch
Familien schitzen werden.
Ein ausgedehntes Spazier-
wegnetz lidt zum Bummeln
und Wandern ein, beginnend
mit den dorfnahen Wegen im
Naturschutzgebiet mit den

das

Belvedere-Schlossturm

Gletschermiihlen, vom

ge-
kront wird. Am Silsersee, und
an den weiter talabwirts liegen-
den Seen von Silvaplana,
Champfer und  St. Moritz,
lisst sich den Ufern entlang
wandern — oder beidseits auch
aufetwas héher gelegenen Fuss-
wegen durch Hochmoore und
lichte Wilder, Alpenrosen-
und Heidelbeerhinge zu son-
nigen Alpen und den Siedlun-
gen Isola, Blaunca, Grevasal-

vas, die auch heute noch als Mai-

ensisse genutzt werden.

Idealer Ausgangspunkt

Man entdeckt den Zauber der
verwunschenen Waldseen von
Cavloc und Bitabergh im Forno-
tal, und kann die Wanderung von
einem zum anderen Seelein iiber
mehrere romantische Pfade ver-
binden, oder man folgt den Spu-
ren der Romer auf ihrem alten
Weg, dem Maldggin, der hinun-
ter ins Bergell fiihrt. In die Felsen
gehauene Stufen und Spuren der
eisenbeschlagenen Rider zeugen
davon, dass die grossen Strassen-
bauer der Geschichte auch vor der
Hirte und Wildheit des Hochge-
birges nicht zuriickschreckten.

Wer «hoher hinaus» will, fin-
det in Maloja noch viele gut be-
zeichnete Wege, so etwa hinaufzu
der Quelle des Inns, dem Lej
Lunghin, aber auch im Gebietvon
Piz da la Margna und Piz Lagrev.
Fiiralle die weiteren Wander- und
Bergtourenmdoglichkeiten des En-

Der Sozialstaat Schweiz ist Uberfordert,
die staatlichen Sozialwerke kaum
mehr in der Lage, ihre Aufgaben zu
erfillen. Welche Rezepte bieten

sich an?

verandert.

Mit der schon seit mehreren Jahren

andauernden Wirtschaftskrise haben
sich auch die Wertvorstellungen der
durchschnittlichen Schweizer Familie

Raiffeisen
und «Panorama» im Internet:

gadins und Bergells ist Maloja na-
tiirlich auch idealer Ausgangs-
punke.

Fiir den geiibten Alpinisten
bedeuten das Fornogebiet und die
Kletterberge des Bergells, die von
Kennern als die schénsten Klet-
terberge weit und breit gerithmt
werden, ein Eldorado. Nicht we-
niger vielfiltig sind die Méglich-
keiten fiir die Wassersportler,
denn sie kénnen schwimmen in
windgeschiitzten, stillen Buchten
des Silsersees und den bereits er-
wihnten Waldseen, sie kénnen
segeln und surfen, und, was von
sehr vielen treuen Malojagisten
hoch geschitzt wird, siekénnen in
kristallklaren Gewissern fischen.

Herbst-Zauber

Nicht nur im Sommer jedoch
ist Maloja zu empfehlen —von
aussergewdhnlichem Zauber ist
der Herbst, wenn das Wetter, wie
meist um diese Zeit, bestindig
schon ist, wenn die Lirchen in
threm leuchtenden Gold zum tief-
blauen Himmel lohen, der Wind
seines iibermiitigen Spiels mitden
Wellen miide ist und die Seen
einer leuchtenden, spiegelnden
Ruhe iiberlisst, und auf den Gip-
feln ringsum der erste Schnee liegt.
Dann reifen in den Wildern die
Heidel-, Preissel- und Himbee-
ren. Im Moos verstecken sich Pil-
ze, und die Wasservdgel, die den
Sommer im hohen Norden ver-
bracht haben, machen auf ihrem
Flug nach Siiden Halt auf dem
Silsersee. Das Wild zieht nach der
Jagd im September gegen die
Wintereinstinde herunter, und
die Murmeltiere bringen letztes
Heu in ihre Baue. Hoch iiber dem
herbstlichen Tal zieht der Adler
seine Kreise, und in diesem schim-
mernden Glanz nimmt die Natur
Abschied von der warmen Jahres-
zeit.

Lesen Sie im nachsten Panorama

http://www.raiffeisen.ch



Die grosse Alpenfahrt

< Carfahrt iiber 9 herrliche Alpenpasse

% Cortina - St. Moritz - Chamonix

*+* Das Alpenbahn-Paket zur Abwechslung
mit <Mont Blanc-», «Glacier=» e ,
und «Panoramic-Express» auf den ‘
schonsten Strecken der Alpen

REISEPR

- Tag: Schweiz-Felbertauern-Sillian. Hinfahrt via St. Mar-
fethen — Feldkirch — Innsbruck — Worgl — Kitzbiihel iiber die
elbertauernstrasse, vorbei an den hochsten Bergen Osterreichs,
*m Grossglockner (3797 m), dem Grossvenediger (3674 m)
ich Sillian im Hochpustertal.

: Tag: Cortina d’Ampezzo-Dolomitenpasse—-St. Moritz.
e heutige Alpenetappe fiihrt uns zum bekannten italienischen
Urort Cortina d’Ampezzo. Uber die spektakuliren Dolomi-
Mpisse Falzarego — Pordoi und Karerpass erreichen Sie Bozen.
ach Meran, Fahrt durch den schonen Vinschgau, das Miinster-
und iiber den Ofenpass ins Oberengadin nach St. Moritz.

- Tag: St. Moritz—Saas Fee. Am spiten Vormittag Fahrt iiber
®n Julierpass nach Disentis. Alpenbahn-Paket: Glacier-Ex-
Tess. Sie haben die Moglichkeit an der landschaftlich einma-
8en Fahrt via Albulapass nach Disentis teilzunehmen. Am
achmittag Weiterfahrt mit dem Car iiber den Oberalppass
Andermatt, Realp—Furkatunnel und durch das Goms und
dastal zum Gletschkurort Saas Fee.

- Tag: Saas Fee-Wallis—Montreux. Freier Morgen in Saas
€e. Moglichkeit zu einem fakultativen Ausflug mit der Metro
Ipin zum Drehrestaurant Mittelallalin (3500 m), eine kleine
’ﬂnderung um Saas Fee oder Besuch des Saaser Museums. Auf
®r Weiterfahrt durch die Weinanbaugebiete des Wallis laden

Werenbold «Traumreisen» in Ubersee...

Mexico 07.11.-21.11.1997
Sultur- und Erlebnisreise ins Reich der Mayas.
5 Tage inkl. Halbpension. Fr. 3950.~

Chicago-Los Angeles 05.09.-21.09.1997
sInzigartige Busreise auf der «<Route 66».
L7 Tage inkl. Halbpension. Fr. 4490
Agypten 23.11.-06.12

{ultur- und Erlebnisreise mit Frau Nazly Twerehbold.
4 Tage inkl. Halbpension. Fr. 2950.-

~Exklusivreisen die Sie begeistern werden.

OGRAMM

wir Sie zu einer Weindegustation in ein «Caveau» ein. Tagesziel
ist Montreux, die Perle am Genfersee.

5. Tag: Ausflug Chamonix-Annecy-Yvoire (fakultativ).
Kurze Fahrt nach Martigny. Erlebnis-Bahnfahrt in den neuen
Panoramawagen des Mont-Blanc-Express ins Val de Cha-
monix und zum gleichnamigen renommierten Kurort in den
franzdsischen Alpen. Die spektakulire Bahnstrecke nach Cha-
monix, iiber 23 km, durch 21 Tunnel und iiber 28 Briicken wird
Sie begeistern. Sie tiberwinden einen Aufstieg von 2480 Metern
mit einer Steigung von 20%. In Chamonix haben Sie die
Moglichkeit mit der Seilbahn auf die Aiguille du Midi (3800 m)
zu fahren oder gemiitlich im Dorf zu bummeln. Am Nachmittag
besuchen Sie Annecy, das «Venedig von Hochsavoyen» mit
seinem glasklaren, gleichnamigen See. Romantisches Abend-
essen im mittelalterlichen Stidtchen Yvoire am Genfersee.

6. Tag: Montreux-Riickreise. Fahrt iiber Les Diablerets und
den Col du Pillon zum Prominentenort Gstaad im Berner
Oberland. Alpenbahn-Paket: Panoramic Express. Fakultative
Bahnfahrt durch die faszinierende Bergwelt nach Gstaad. Der
Ferienort im Hochtal der Saane hat seit Jahrzehnten
internationalen Ruf und gleichwohl den Charakter eines typi-
schen Chaletferiendorfes bewahrt. Riickfahrt durch das
Simmental — Thun zu den Einsteigeorten.

Gruppenreisen nach Mass

Fr Vereine, Firmen, Pfarr- und Kirchgemeinden, Behor-
den und Schulen offerieren wir lhnen gerne ein- oder
mehrtégige Reisen im In- und Ausland. Rufen Sie an -
Profitieren Sie von unseren Reise-Erfahrungen.

Damit alle gut fahren, seit 1895.

TWERENBOLD

Buchungs-Tel. 056 493 02 02

*Einzelzimmerzuschlag

6 Tage inkl. Halbpension Fr. 595.-*
Fr. 125.-
Fak. Ausflug Chamonix

inkl. Mont-Blanc-Express

und Abendessen Fr. 85.-
Annullationsschutz oblig. Fr. 15.-
(*ohne Abendessen am 5. Tag)

Alpenbahn-Paket

Glacier- und Panoramic-

Express in 1. Klasse Fr. 175.-
mit Halbtax-Abonnement Fr. 100.-

REISEDATEN Sonntag bis

Freitag

13.07.-18.07.18107.09.-12.09.97®
20.07.-25.07. 14.09.-19.09.97
27.07.-01.08.(921.09.-26.09.97(2)
17.08.-22.08. 28.09.-03.10.97
24.08.-29.08.1905,10.-10.10.97(@
31.08.-05.09. 12.10.-17.10.97

—Klimatisierter Fernreisebus
-5 x Unterkunft mit Frihstlck
in Mittel- bis Erstklasshotels
—4 x Abendessen
—Zimmer mit Dusche oder Bad + WC
—Alle aufgefihrten Ausflige
(ausg. fakultative Bahnfahrten und
Ausflug am 5. Tag nach Chamonix)
- Weindegustation im Oberwallis
—Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

ABFAHRTSORTE

07.00 Basel

08.00 Baden-Rutihof, Car-Terminal
08.30 Zirich

09.00 Winterthur ~ 06.30 Bern(®
10.30 St.Margrethen 07.15 Olten(@
(@) zusatzliche Einsteigeorte Bern und Olten

Fiir unsere Reise-Kunden
stehen 70 Gratis-Parkplatze

. in Baden-Riitihof

zur Verfiigung




Die Raiffeisen-EUROCARD
fur ein Jahr gratis!

Mit der Raiffeisen-EUROCARD bezahlen Sie weltweit in
Uber 13 Millionen Geschaften, Hotels, Restaurants und

Dienstleistungsfirmen bequem, sicher und bargeldlos. lhre
Unterschrift gentgt!

Profitieren Sie jetzt von unserer Gratis-Aktion: Bis
31. Juli 1997 schenken wir Ihnen die erste JahresgebUhr. Wir
informieren Sie auch gerne Uber unsere weiteren Ferienan-
gebote wie ec-Karte, Travelers Cheques und Geldwechsel!

Die Bank, der man vertraut.
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