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Ein neu entwickelter Lesekopf sorgt fiir
maximale Ausleuchtung des Dokumentes

Neue Erkennungssoftware vom weltweit fithrenden
Hersteller von OCR-Technologie, der Caere
Corporation, USA (OmniPage, WordScan, etc.)

Einzahlungsschein einfiihren
und von links oder rechts
durchziehen; SwissReader
liest von beiden Seiten.

Der neue Belegleser
“SwissReader” ist da!

Geeignet fiir alle Arten
von Einzahlungsscheinen,
egal mit welchem Print-
medium die Codierzeile

bedruckt wurde.

Der neue SwissReader ist ein genialer Belegleser,
der die Codierzeile auf Einzahlungsscheinen liest,
im Nu erfasst und somit lhren Zahlungsverkehr via
DTA/SAD enorm erleichtert. SwissReader liest pré-
zise, unheimlich rasch, absolut zuverldssig, mit gros-
ser Leistung und kostenginstig.

Bitte verlangen Sie mehr Information bei:

Neu und ohne jeglichen Hardwarezusatz
die Option DPM (Dual-Programming-Mode).
Mit dieser Softwareerweiterung konnen
Sie mit dem selben SwissReader Ein-
zahlungsscheine in zwei verschiedenen
Kreditorenbuchhaltungen erfassen.

Der SwissReader unterstiitzt alle im Markt erhdlt-
lichen Kreditorenprogramme (DTA/SAD) und Tele-
banking/Telegiro-Softwarelésungen. Der Belegleser
wird ohne jede Anderung der Hard- oder Software
zwischen Tastatur und PC/Terminal angeschlossen.
Einfachste Plug-and-Play Inbetriebnahme.

Lieferumfang:
M 1 SwissReader Modell 599 komplett

B mit Keyboard-Anschlusskabel an PC,
Mac oder Terminal

M mit Netzgerat 230 V.
B mit Bedienungsanleitung D/F/I

B mit Programmierung an Kreditoren-
buchhaltung (Standardsoftware)

B mit 2 Jahre Garantie

Neues, ergonomisches und
zukunftsweisendes Design

In der Schweiz hergestelltes
Qualitatsprodukt. Voll rezyk-
lierbares Kunststoffgehause

Anschluss via Tastatur-
interface an PCs,
Macintosh und Terminals

Dative®

Optical Data Processing

Boad h b

1
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Euro

Noch gibt es einige Skeptiker.
Doch fiir die Fachleute ist klar:
Die neue Einheitswihrung
Euro wird per 1. Januar 1999
kommen.

Borse

Foto: Christof Sonderegger

Seit einem Jahr ist die Schweizer
Borse vollcomputerisiert. Fiir
alle Beteiligten bringt das fast
ausnahmslos nur Vorteile.

Sozialstaat

Der Sozialstaat Schweiz ist
iiberfordert, die staatlichen
Sozialwerke bald pleite.

Welche Rezepte bieten sich an?

Wertewandel

Mit der Wirtschaftskrise hat die
Familie fiir die meisten Schweizer
wieder einen neuen Stellenwert
bekommen.

Leserreise

Sie wollten schon immer mal an
die oberitalienischen Seen fahren?
«Panorama» bietet Thnen fiir den
August eine gemiitliche Leserreise
per Bus an.

Victorinox

Ein Wirtschafts-Mirchen 2 la
Swatch: Die in Ibach/SZ domi-
zilierte Firma Victorinox liefert
Taschenmesser in alle Welt.

EDITORIAL Nr. 7-8 Juli/August 1997

Familie im Aufwind ie nun schon seit mehreren Jahren
anhaltende Wirtschaftskrise hat nicht nur Auswirkungen auf unsere Haushalt-
budgets, sondern auch auf die Wertvorstellungen vieler Schweizerinnen und
Schweizer. Das Forschungsinstitut DemoSCOPE wollte es genau wissen, fragte bei
unseren Landsleuten nach — und kam zu einem interessanten Ergebnis: Im Gegen-
satz zu den konjunkturellen Boomjahren, als fiir viele Paare das Geldverdienen im
Vordergrund stand, haben traditionelle Ideale wie «Heiraten», «Familie griinden»
oder «Kinder haben» plétzlich wieder einen neuen Stellenwert gewonnen. Fiir
«Panoramay, das von besonders vielen Familien gelesen wird, ein Anlass, etwas tiefer
in diese Studie zu blicken (Seite 12).

Mit Familie hat auch das eine unserer beiden Ferienthemen zu tun. Wer kennt sie
nicht, die hektischen Stunden, bevor Mama, Papa und die Kinder in die schénsten
Tage des Jahres verreisen. Doch Stress vor den Ferien muss nicht sein. Wir sagen
Ihnen, wie Sie ihn vermeiden konnen (Seite 28). Stress haben dafiirall jene, die Angst
vor dem Fliegen haben. Doch auch denen kann geholfen werden. Die Swissai‘r
organisiert spezielle Kurse gegen Flugangst — mit beachtlichem Erfolg (Seite 26).

Markus Angst
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NEUE EINHEITSWAHRUNG

Die fr den 1. Januar
1999 vorgesehene Ein-
fhrung des Euro wird
sowohl! fur den Wirt-
schaftsstandort als auch
den Finanzplatz Schweiz

und die hier domizilierten

Anleger weitreichende

Konsequenzen haben.

«Achtung, ferti

ach verschiede-
nen fritheren
Plinen
Schaffung einer
europiischen
Einheitswihrung wurde 1992 im

Maastricht-Vertrag ein detaillier-

zur

Von Ferdinand Franze

ter Zeit- und Massnahmenplan
zur Realisierung der Europiischen
Wihrungsunion festgelegt. Da-
nach sollen die Teilnehmerlinder
an der Wihrungsunion vor dem
1. Juli 1998 bekanntgegeben wer-
den.

Start am 1. Januar 1999

Die Einfiihrung des Euro (Un-
tereinheit Cent) soll auf der
Grundlage fester Umrechnungs-
kurse zu den Wihrungen der Teil-
nehmerlinder am 1. Januar 1999
erfolgen. Die Umrechnungskurse,
die Grundlagen und der Bezugs-
zeitraum fiir ihre Festlegung wer-
den zur Verhinderung von Speku-
lationen im Vorfeld der Einfiih-
rung voraussichtlich erst am 1. Ja-
nuar 1999 bekanntgegeben.

2 Danorama Raiffeisen 7-8/97

Die Ausgabe von Euro-Bank-
noten und -Miinzen soll ab
1. Januar 2002 erfolgen. Ab 1. Juli
2002 werden nach dem derzeiti-
gen Plan die nationalen Wihrun-
gen der Teilnehmerlinder ihre
gesetzliche Zahlungsmittelfunk-
tion (aber selbstverstindlich nicht
ihren Wert!) verlieren. Schulden
kénnten ab diesem Zeitpunkt nur
mehr in Euro beglichen werden.
Allerdings kénnen nationale Teil-
nehmerwihrungen noch wihrend
vieler Jahre in Euro umgetauscht
werden.

Wihrend der Ubergangsphase
zwischen dem 1. Januar 1999 und
dem 1. Juli 2002 werden fiir Preis-
Kursangaben
usw. voraussichtlich sowohl die
nationalen Teilnehmerwihrun-
gen als auch der Euro verwendet.
Der Euro gilt in dieser Zeit als

auszeichnungen,

Parallelwihrung zu den nationa-
len Wihrungen der Teilnehmer-
linder.

Alle ausser

Griechenland?

Zur Teilnahme am Euro sind
grundsitzlich jene EU-Linder be-

rechtigt, die die sogenannten Kon-
vergenzkriterien dauerhaft erfiil-
len. Es handelt sich dabei um die
monetiren Kriterien Preisstabili-
tit, Stabilitit langfristiger Zinsen
und Wechselkursstabilitit gegen-
iiber den iibrigen EU-Wihrungen.

Probleme weisen fast alle EU-
Linderbeiden beiden fiskalischen
Kriterien Haushaltsdefizit (jahrli-
che Neuverschuldung des Staates)
und Staatsschuld auf. Das laufen-
de Haushaltsdefizit darf nicht
iiber 3 Prozent, die gesamte Staats-
schuld nicht iiber 60 Prozent des
Bruttosozialprodukts des jeweili-
gen Landes liegen. Es bestehen
jedoch weitreichende politische
Ermessensspielriume beim Ent-
scheid iiber die Teilnahme am
Euro, so dass derzeit bis auf
Griechenland alle EU-Linder
als potentielle Teilnehmer der er-
sten Runde der Wihrungsunion
ab 1. Januar 1999 genannt wer-
den.

Wahrungsunion,

nicht -reform

Die einheitliche europiische
Geldpolitik wird ab Einfiihrung

des Euro von der Europiischen
Zentralbank (EZB) in Frankfurt
gemacht, die aus den nationalen
Zentralbanken der Teilnehmer-
linder gebildet wird.

Bei der Einfiihrung des Euro
handelt es sich entgegen einer
weitverbreiteten Sorge um eine
blosse Wihrungsunion, nichtaber
um eine wertvernichtende Wih-
rungsreform. Eine korrekte Fest-
legung der Umrechnungskurse
zum Euro sollte zumindest inner-
halb der EU dafiir sorgen, dass
es im Zuge der Wihrungsunion
weder Gewinner noch Verlierer
gibt.

Aufgrund der jiingsten politi-
schen Ereignisse (Wahlsiege der
Sozialisten in England und Frank-
reich, akute Haushaltsprobleme
in Deutschland, Diskussion um
Neubewertung der Goldreserven
der deutschen Bundesbank) ha-
ben Spekulationen um eine Ver-
schiebung des Euro neue Nah-
rung bekommen. Da die Politik
jedoch offiziell am bisherigen
Zeitplan festhilt, miissen alle
Betroffenen von der Einfithrung
des Euro per 1. Januar 1999 aus-
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gehen und die notwendigen
Vorbereitungen bzw. Anderun-
gen zu diesem Termin umgesetzt

haben.

Konsequenzen

fiir Anleger

Alssichere Teilnahmekandida-
ten im Sinne eines «Kern-Euro»
gelten gegenwirtig trotz verein-
zelter Probleme die als relativ sta-
bil bekannten Linder Luxem-
burg, Deutschland, Frankreich,
Irland, Niederlande, Osterreich,
Belgien und Finnland. Aus politi-
schen Erwigungen kénnten zu-
sitzlich  Schweden, Spanien,
Portugal und sogar Italien aufge-
nommen werden. Einzig Grie-
chenland kommt gegenwirtig fiir
eine Teilnahme definitiv nicht in
Betracht. Grossbritannien und
Dinemark haben gemiss EU-Ver-
trag die Moglichkeit der Nicht-
teilnahme an der Wihrungs-
union.

Aus den zahllosen Szenarien
und méglichen Konsequenzen der
Einfiihrung des Euro sei nur auf
einige als wahrscheinlich erachte-

te Auswirkungen fiir Anleger hin-
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gewiesen. Es werden nach allge-
meiner Auffassung all jene Wih-
rungen ausserhalb der zukiinfti-
gen Wihrungsunion unter Auf-
wertungsdruck geraten, denen die
Finanzmirkte einerseits ein hohe-
res Stabilititsvertrauen entgegen-
bringen als dem (zukiinftigen)
Euro und die andererseits durch
den Wegfall von Diversifikations-
moglichkeiten (Wegfall zahlrei-
cher nationaler Wihrungen) von
den Anlegern zukiinftig vermehrt
in Anspruch genommen werden
diirften. Daher wird im Vorfeld
der Einfiihrung des Euro allge-
mein mit einer Aufwertung des
US-Dollars, des japanischen Yen
und auch des Schweizer Frankens
gerechnet.

Sollten sich Grossbritannien
und Dinemark gegen eine Teil-
nahme am Euro entscheiden, wer-
den méglicherweise auch das bri-
tische Pfund und die dinische
Kroneaufgewertetwerden. Im Be-
reich der Nicht-Teilnehmerwih-
rungen werden hingegen jene un-
ter Abwertungsdruck geraten, de-
nen die Finanzmirkte ein gerin-
geres Stabilititsvertrauen als dem

zukiinftigen ~ Euro
bringen. Davon kénnte etwa die
griechische Drachme betroffen

sein.

entgegen—

Lira profitierte
Innerhalb der
Teilnehmerwihrungen
diirften, sofern sich am festgeleg-
ten Zeitplan nichts mehr idndert,
die Wertrelationen in Hinblick
auf den Euro von den Finanz-

voraussicht-
lichen

mirkten bereits hergestellt wor-
den sein. Generell lautet(e) hier
die Regel, dass jene Teilnehmer-
wihrungen aufgewertet wurden,
die durch ihre (voraussichtliche)
Teilnahme am Euro an relativer
Stabilitit  gewinnen
Dies betraf in jiingerer Ver-
gangenheit etwa die italienische
Lira.

Umgekehrt wurden innerhalb
der Euro-Teilnehmer jene stabi-
len Wiihrungen etwas abgewertet,
diedurch ihre Teilnahme am Euro
an relativer Stabilitit verlieren
kénnten. Davon war etwa die
D-Mark betroffen. Aus den stabi-
len Teilnehmerwihrungen diirfte
zudem im Vorfeld der Euro-Ein-

werden.

Foto: Incolor

fiihrung eine verstirkte Flucht in
stabile Nicht-Euro-Wihrungen
erfolgen, was die betroffenen Teil-
nehmerwihrungen unter weiteren
Abwertungsdruck bringen kénn-
te. Das konnte weiterhin die
D-Mark, den hollindischen Gul-
den und den 6sterreichischen
Schilling betreffen. Insgesamt
werden die Stabilitit des Euro
bzw. das Vertrauen in die neue
Wihrung von der Strenge bei
der Anwendung der Konver-

genzkriterien sowie von der
Zahl der Teilnehmerlinder ab-
hingen.

Leider wird die gegenwirtige
Unsicherheit iiber den Euro und
seine Folgen auch von dubiosen
Anlage- und Vermégensberatern
ausgeniitzt. Sie bieten ahnungslo-
sen Kunden angeblich sichere In-
vestitionen in Immobilien und
andere zweifelhafte Anlagen an,
um sicher iiber den Euro zu
kommen. Bei derartigen Ange-
boten ist es ratsam, besonders
vorsichtig und misstrauisch zu
sein.

7-8/97 Panorama Raiffeisen 3



ELEKTRONISCHE BORSE

Seit einem Jahr werden
alle Borsengeschafte

in der Schweiz elektro-
nisch abgewickelt.

Fr Kunden, Handler
und Banken bringt dies

zahlreiche Vorteile.

All

und 40 Prozent
der  weltweiten
grenziiberschrei-
tenden
gensverwaltung
fiir Privatkunden werden in der
Schweiz getitigt. Allein schon die-
se Zahl unterstreicht, welch wich-
tige Stellung die Schweizer Bérse

Vermo-

Von Markus Angst

innehat. Um ihre Position als eine
der zehn bedeutendsten Borsen
der Welt zu untermauern, wurde
die Schweizer Borse in den letzten
Jahren neu organisiert. Aus den
urspriinglich sieben Effekten-
borsen, der Soffex und mehre-
ren Dachorganisationen entstand
eine einzige, dafiir um so lei-
stungsfihigere Borse. Diese leistet

4- Panorama Raiffeisen 7-8/97

Fotos: Christof Sonderegger

cinen wesentlichen Beitrag zur
internationalen Konkurrenzfi-
higkeit des Finanzplatzes Schweiz
und damit unserer Wirtschaft ins-
gesamt.

Weltpremiere

Kernstiick der Neuorganisa-
tion ist die Elektronische Borse
Schweiz (EBS). Seit bald einem
Jahr werden alle Schweizer Aktien
und deren Derivate sowie Obliga-
tionen elektronisch gehandelt.
Weltweit ist dies die erste Vollin-
tegration der Borsenprozesse vom
Handelsauftrag bis zur Abwick-
lung.

Grundlegend geiinderthatsich
mit der Einfiihrung des elektroni-
schen Handels der Kursbildungs-
mechanismus — in der Fachspra-
che «matching» genannt. Beim

S P

Ringhandel kam der Kurs noch in
einer sogenannten zweiseitigen
Auktion zustande («a la criée»).
Dabei suchte nicht nur jeder Ver-
kdufer den meistbietenden Kiu-
fer, sondern auch jeder Kiufer
den giinstigstanbietenden Ver-
kiufer. Die Kombination dieser
zwei gegenliufigen Auktionen er-
gab die Handelsregeln des Ring-
handels.

Auftragsbuch

Im elektronischen Handel
wird nun ein Auftragsbuch ge-
fithrt. Darin werden alle Angebo-
te und Nachfragen laufend einge-
tragen. Gemiss gewissen Regeln
werden dann alle Angebote und
Nachfragen zu bestimmten Prei-
sen zusammengefiihrt. Diese Re-
geln sind unterschiedlich fiir die

Eréffnung einerseits und fiir den
laufenden Handel andererseits.
Bei der Eréffnung kommt das
Meistausfithrungsprinzip zur An-
wendung. Konkret: Der Kurs wird
so festgesetzt, dass damit der
grosstmogliche Umsatz  erzielt
werden kann.

An den Regeln der Preisbil-
dung hat sich jedoch nichts We-
sentliches geindert. Ein hoherer
Preis hat ein grosseres Angebot zur
Folge — dafiir wird die Nachfrage
kleiner. Umgekehrt wird bei ei-
nem niedrigeren Preis die Nach-
frage grosser — und dafiir das An-
gebot kleiner.

Transparenter

und effizienter

Fiir die Hindler und damit
natiirlich auch fiir die Kunden ist



das neue, vollcomputerisierte

System wesentlich transparenter.
Claude-Guy Brasey, Chef Wert-
schriftenhandel und
beim Schweizer Verband der
Raiffeisenbanken (SVRB) in
St. Gallen: «Dank EBS wissen
wir jederzeit, wie viele Stiick eines

-verkauf

Wertpapiers auf dem Markesind.»

Transparenz ist der eine, Effi-
zienz der andere Vorteil. Kun-
denauftrige konnen nicht nur
schneller plaziert werden. Sie sind
dank der Reportings auch stets
belegbar. Tiglich kann im Spe-
zialblatt «FinanzMarktSchweiz»
nachgelesen werden, wie viele
Papiere am Vortag zu welchem
Zeitpunkt und zu welchem Preis
den Besitzer wechselten.

Die Schnelligkeit kann Kdu-

fern oder Verkiufern natiirlich

auch zum Verhingnis werden.
Weil die Preise nicht selten innert
kiirzester Zeit indern, muss man
auf der Hut sein, um keine un-
schonen Uberraschungen zu erle-
ben.

Léangere Handelszeiten

Dagegen sind die lingeren
Offnungszeiten wieder nur zum
Vorteil der Kundschaft. Obliga-
tionen werden von 9.30 bis 16.30
Uhr, in- und auslindische Aktien
von 10 bis 16.30 Uhr, Options-
scheine und Optionsanleihen
von 10.15 bis 16.30 Uhr gehan-
delt.

Neue Raumlichkeiten in St. Gallen

Nicht nur die Organisation der Schweizer Bérse ist neu. Neu sind
auch die Bérsenraumlichkeiten beim Schweizer Verband der Raiffei-
senbanken (SVRB) in St. Gallen. Wertschriftenhandel und -verkauf
haben nun im gleichen, mit modernsten Informatikmitteln ausge-
statteten Raum ebenso Unterschlupf gefunden wie die Emissionen.
Auch der Eigenhandel wird hier betrieben. Im Borsenhandel sind
neun Mitarbeiter plus ein Lehrling, bei den Emissionen drei Perso-
nen beschaftigt. (ma.)

7-8/97 Panorama Raiffeisen 5



«PANORAMA»-SERIE ERBEN (3. TEIL)
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Vom Tod eines Erblas-
sers bis zur Verteilung
seines Nachlasses
verstreichen bei klaren
Verhaltnissen und Einig-
keit unter den Erben
wenige Monate. Im
Falle einer zerstrittenen
Erbengemeinschaft und
laufenden Klagen kann
das Verfahren auch
Jahre oder gar Jahr-

zehnte dauern.



eder Erbgang beginnt mit
dem Ableben des Erblas-
sers. Die gesetzlichen und
cingesetzten Erben bilden
von diesem Moment an
eine Zwangsgemeinschaft.
Diese Erbengemeinschaft
hatein Anrechtaufdas Vermégen

Von Jurg Salvisberg

des Verstorbenen als ganzes (Uni-
versalsukzession) und muss iiber
dessen Zukunft einstimmig be-
finden. Die einzelnen Erben ha-
ben ein Anrecht auf bestimmte

Quoten, nicht aber von vornher-
ein auf gewisse Objekte. Erst die
Teilung gibt den Erben einen
Anspruch auf einzelne Gegen-
stinde.

Behorde ladt

zur Eréffnung

Nach dem Tod eines Erblas-
sers sind simtliche Testamente
und Erbvertrige des Verstorbe-
nen an die fiir seinen letzten
Wohnortzustindige Behérde ein-
zureichen. Wer im Besitz eines
solchen Dokuments ist oder vom
Vorhandensein eines schriftlichen
Nachlasswillens Kenntnis hat, es
jedoch unterldsst, die entspre-
chende Stelle zu informieren,
macht sich strafbar.

Hat sie sich selbst einmal ins
Bild gesetzt, lidt die Behorde
simtliche Erben zur Eréffnung

ein. An dieser Versammlung stellt
die Amtstelle die notige Transpa-
renz iiber die vorhandenen Verfii-
gungen her, worauf die Erben ihre
Standpunkte darlegen kénnen.

Diese Eréffnung kann sich
stark'verzt')gern, wenn sich Nach-
lass und Erben nur mit aufwendi-
gen Recherchen feststellen lassen.
Unter Umstinden muss eine amt-
liche Erbschaftsverwaltung ange-
ordnet werden. Eingesetzte Erben
erhalten, wenn die gesetzlichen
Erben dagegen nicht innert Mo-
natsfrist rekurrieren, eine Erbbe-
scheinigung respektive schon ihre
Erbschaft. Das zustindige Amt
orientiert vom Erblasser bestimm-
te Legatire iiber das ihnen zuste-
hende Vermichtnis. Am ganzen
Entscheidungsprozess der Erben-
gemeinschaft diirfen blosse Ver-
michtnisnehmer aber nicht teil-
nehmen.

Eigenes Handeln nétig

Sind die Erben erst einmal iiber
den Nachlass orientiert, konnen
sie die vorgesehene Verteilung an-
fechten. Keine interessierte Per-
son gelangt allerdings ohne recht-
zeitiges eigenes Handeln zu ihrem
Recht. Im Gegensatzzum Obliga-
tionenrecht sind im Erbrecht
mangelhafte Verfiigungen nicht
einfach von selber unwirksam.
Erst eine Ungiiltigkeitsklage Be-
troffener bringt zum Beispiel ein
gefilschtes Testament zu Fall.
Gleich verhilt es sich, wenn ein
Erbe seinen Pflichtteil verletzt
sieht. Nichtder Staat von sich aus,
sondern nur eine Herabsetzungs-
klage verhilft ihm zu seinem An-
spruch.

Besteht beim Erbgang die Ge-
fahr, dass Erben oder Dritte Ver-

Der Fiskus treibt bunte Bliten

Wieviel nach einer Erbteilung den
einzelnen Erben vom Nachlassku-
chen tatsdchlich bleibt, hangt
stark von der Steuerbelastung ab.
Mit Erbschaftssteuern, die mei-
stens gleich hoch sind wie die
Schenkungssteuern, beteiligen
sich alle Kantone ausser Schwyz
sowie direkt und indirekt auch
Gemeinden am Erbsegen. Dabei
langt Vaterchen Staat je nach
Wohnsitz des Erblassers héchst
unterschiedlich zu.

Die Kantone Solothurn und
Neuenburg sowie Graubinden,
wo die Steuerkompetenz anson-
sten bei den Gemeinden liegt,
verlangen von der Erbengemein-
schaft vorneweg eine Taxe auf
den unverteilten Nachlass, die
sich progressiv nach der Hohe der
Hinterlassenschaft richtet und
zwischen 0,8 und 6 Prozent be-
tragt.

Die in allen Kantonen ausser
Schwyz existierende Erbanfall-
steuer erfasst dann die einzelnen
Erbquoten und Vermachtnisse.
Die Steuersdtze richten sich in er-
ster Linie nach dem Verwandt-
schaftsgrad und der Héhe des
einzelnen Erbes. Die Kantone Lu-
zern, Freiburg und Waadt erlau-
ben den Gemeinden, in bestimm-
ten Fallen noch separate Steuern
zu erheben.

Nur die Kantone Freiburg,
Waadt, Neuenburg, Genf und
Jura bitten auch erbende Ehegat-
ten zur Kasse. Strenger verkehrt

der Fiskus mit den direkten Nach-
kommen, die in mehr als der
Halfte der Stande einen Teil des
neuen Reichtums abtreten mus-
sen. Ausser in Schwyz und Unter-
walden missen Geschwister er-
haltene Erbschaften versteuern.
Andere Verwandte und Dritte
entgehen dem Fiskus ohnehin
nicht.

Ebenso bunte Bliten wie bei
der grundsatzlichen Steuerpflicht
treibt der Foderalismus beim
Steuerfuss, der nach einem ge-
wissen steuerfreien Betrag pro-
gressiv ansteigt. Ein paar Beispie-
le: Ein Kind, das von seinen Eltern
500 000 Franken erbt, muss je
nach Kanton vom ihm zustehen-
den Vermogen zwischen 0 und
29000 Franken abgeben. Bei
derselben Erbsumme gehen ei-
nem Ehegatten zwischen 0 und
21 550 Franken verlustig. Steuer-
pflichtige Geschwister, denen
100 000 Franken in Aussicht ste-
hen, mussen sich mit 82 400 bis
95 700 begnlgen. Andere Ver-
wandte bekommen von dieser
urspringlichen Summe 78 200
bis 95 000 auf ihr Konto Uberwie-
sen, Dritte 50 100 bis 89 200
Franken.

Aber auch Nichtverwandte
kénnen bei einem Vergleich mit
Verhaltnissen im Ausland damit
gut leben. Dort betragt der
Steuersatz sogar bei engen An-
gehorigen des Erblassers oft Gber
50 Prozent . .. (fs.)

mogenswerte auf die Seite schaf-
fen, sieht das Gesetz hingegen
staatliches Handeln von Amtes
wegen vor. Die verantwortliche
Behérde kann zur Sicherung ein
Inventaranordnen oder Nachlass-
werte versiegeln lassen.

Was tun bei Schulden?

Erbe wird man ohne eigenes
Dazutun. Dies kann die unange-
nehme Folge haben, dass man
auch Schulden des Erblassers
iibernimmt, fiir welche die Er-
bengemeinschaft solidarisch haf-

tet. Gerade wenn Unsicherheit
iiber die Passiven eines Verstorbe-
nen besteht, kann ein 6ffentliches
Inventar, das jeder Erbe innert
Monatsfrist seit Kenntnis des To-
des verlangen darf, Aufschluss
iiber den Nachlass geben. Die zu-
stindige Behérde erlidsst dafiir —
meist im Amtsblatt — einen Rech-
nungsruf, der innert einer be-
stimmten Frist Gliubigern und
Schuldnern erméglicht, Gutha-
ben und Schulden anzumelden.

Nach Abschluss des offentli-
chen Inventars kénnen die Erben
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innert Monatsfrist erkliren, ob sie
die Erbschaftausschlagen, sie vor-
behaltlos respektive unter éffent-
lichem Inventar annehmen oder
die amtliche Liquidation verlan-
gen. Jeder Erbe kann seinen Erb-
teil auch ohne vorheriges Inventar
innertdreier Monate ausschlagen.
Drehen alle Nachkommen dem
Nachlass den Riicken zu, wird der
iiberlebende Ehegatte ausdriick-
lich angefragt, ob er die Erbschaft
antreten wolle. Erklirc er nicht
innert Monatsfrist die Annahme,
wird die Erbschaft durch das Kon-
kursamt liquidiert, wobei ein all-
filliger Uberschuss nach der
Schuldenbegleichung so verteilt
wird, wie wenn keine Ausschla-
gung stattgefunden hitte.

Nehmen die Erben die Erb-
schaft unter 6ffentlichem Inven-
tar an, so haften sie nur fiir die
Schulden, die darin aufgefiihrt
sind.

Das Ende

der Erbengemeinschaft

Sind der erbrechtliche Nach-
lass und die Anspriiche darauf
bestimmt, kann der Erbgang mit
der Teilung seinen Abschluss fin-
den. Jeder Erbe hat jederzeit das
Recht, die Teilung des Nachlasses
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«lch kann den Erben
ein Kompliment machen»

Wirtschaftliche
Griinde oder ein ungeborenes
Kind, das bei der Geburt ebenfalls
erbt, kénnen aber einen Teilungs-
aufschub oder eine bloss partielle
Teilung nétig machen. Teilungs-
vorschriften des Erblassers kann
die Erbengemeinschaft bei Ein-
stimmigkeit umgehen.

Hat der Erblasser einen Wil-
lensvollstrecker ernannt, macht
dieser einen Teilungsvorschlag.
Dabei sind alle Erben gleich zu
behandeln und Grenzen der Teil-
barkeit (Wertverlust, zusammen-
hingende Objekte) zu beachten.
Alle Gegenstinde werden nach
threm Wert zum Zeitpunke der
Teilung (Verkehrswert) berech-
net. Den Erben steht es frei, die
Teilung so vorzunehmen, wie es
ihnen richtig scheint und dies in
einem Erbteilungsvertrag festzu-
halten. Im Falle von Liegenschaf-
ten sind oft nur so sinnvolle L&-
sungen moglich.

Uberwiegt in der Erbenge-
meinschaft aber die Streitlust,
fithrt nur die Bildung von gleich
grossen Losen durch die Teilungs-
behorde oder ein Gericht sowie
deren anschliessende Ziehung
zum Abschluss des Seilziehens um

die Erbschaft.

zu  verlangen.

Panorama: Wieviele Falle hat
das Erbschaftsamt Olten, das
Sie leiten, jahrlich zu erledi-
gen? .

Felber: In unserem Zustandig-
keitsgebiet, das rund 71 000
Einwohner zahlt, hatten wir
1996 mit etwa sechs Ange-
stellten etwas Uber 500 Erb-
schaftsfalle zu bearbeiten.

Panorama: Ist es schwieriger,
das Vermogen einer verstor-
benen Person zu eruieren oder
dessen Erben?

Felber: Bei der Vermogenser-
mittlung gibt es in der Regel
keine grossen Schwierigkei-
ten, ausser wenn der Erblasser
weitverzweigte Geschaftsta-
tigkeiten pflegte. Falls keine
nahen Verwandten vorhan-
den sind, haben wir oft Miihe,
alle Erben zu finden. Bei der
amtlichen Suche nach den Er-
ben kommt dann irgendein-
mal der Punkt, an dem wir aus
okonomischen Griinden und
weil der gesunde Menschen-
verstand es gebietet, die Be-
muhungen abbrechen mus-
sen. Maoglicherweise muss
dann die zustandige Vor-
mundschaftsbehérde die In-
teressen unbekannter Erben
wahrnehmen.

Panorama: Kommt es oft vor,
dass ein Testament flr Verwir-
rung sorgt?

Felber: In drei Viertel aller Falle
besteht eine guter- und/oder
erbrechtliche Regelung. Ver-
wirrung stiften hin und wie-
der eigenhandige Testamen-
te, die ohne vorausgehende
Rechtsberatung verfasst wur-
den.

Panorama: Wie lange dauert es
in der Regel vom Todestag bis
zur Erbteilung?

mit Erbschaftsamt-Vorsteher Alfred Felber

Felber: Im Kanton Solothurn ist
es gesetzlich so geregelt, dass
der Inventurbeamte der Ge-
meinde das sogenannte Inven-
tarsprotokoll erstellt. Sobald
wir im Besitz dieses Protokolls
sind, versuchen wir, die Erben-
verhandlung innert zwei bis
vier Wochen durchzufthren.
Bis zu einer eventuellen Tei-
lung kénnen, je nach Einigung
unter den Erben und vorhan-
denen Unterlagen, Wochen
und Monate vergehen. Pro
Jahr haben wir zwei bis drei
Dutzend Erbschaftsfalle, die
sich in die Lange ziehen, eini-
ge davon Uber viele Jahre.

Panorama: Kann man uneinige
Erben zu einer verntnftigen
Teilung zwingen?

Felber: Im Verfahren beim Erb-
schaftsamt kann und darf kein
Zwang zur Erreichung einer
Teilung ausgelibt werden. Wir
streben zwar immer eine Tei-
lung an. Letztlich entscheiden
aber die Erben, ob und wie sie
teilen wollen. Ob ein Erbgang
gltcklich zu Ende geftihrt wer-
den kann, hangt auch vom
Verhandlungsgeschick ab. Oft
stehen einer gutlichen Eini-
gung nicht sachliche, sondern
personliche Konflikte im We-
ge, die unsere Einflussnah-
me beschranken. Zwang zur
Teilung konnen teilungswilli-
ge Erben schliesslich nur durch
Klage beim zustéandigen Ge-
richt austben. Im Grunde
kann ich den Erben ein Kom-
pliment machen. Im Vergleich
zu fruher sind die Leute besser
orientiert und eher zu einem
Kompromiss bereit. Beschimp-
fungen unter den Erben sind
seltener geworden, es herrscht
ein gepflegterer Stil.

Interview: Jlirg Salvisberg




Tagliche Einkaufe mit
ec-Karte bezahlen und
Belohnung kassieren.

ie ec-Karte lhrer Schweizer Bank. Besser als Bargeld.



UBERFORDERTER SOZIALSTAAT

Die Grenzen des heuti-
gen Sozialstaates sind
klar erkennbar. Er kann
in seinen Grundzugen
nur gesichert werden,
wenn sowohl die Finan-
zierung als auch die Lei-

stungen neu Uberprift

werden.
(N ]
ber 80 Milliar-
den Franken
fliessen in der

Schweiz jihrlich
an Beziiger ver-
schiedenster Sozialleistungen —
wie Arbeitslose, Rentner, Behin-

Von Martin Sinzig

derte, Kinder und Familien. Der
Umfangdieser Leistungen, die via
Lohnabgaben, Versicherungsbei-
triige und Steuermittel finanziert
werden, tibersteigt die jihrlichen
Bundesausgaben heute um guc das
Doppelte. Jeder dritte Lohnfran-
ken wird mittlerweile fiir die ge-
setzlich geregelten Sozialversiche-
rungen eingezogen.

40 Jahre Ausbau
Der seit vier Jahrzehnten an-
haltende Ausbau der Sozialversi-
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cherungssysteme auf den heuti-
gen Stand stiess dank einer gut-
gehenden Wirtschaftlange kaum
an Grenzen. Doch in Zeiten des
Nullwachstums wird eine derar-
tige Entwicklung problematisch:
Von 1990 bis 1994 kletterte der
Anteil der Sozialausgaben am
Bruttoinlandproduke (BIP) um
vier Prozentpunkte auf 18,2 Pro-
zent, der Anteil der Sozialversi-
cherungseinnahmen am BIP um
tiber drei Prozentpunkte auf24,7
Prozent — zuriickzufiihren vor al-
lem auf die hohe Zahl der Ar-
beitslosen, auf die Kostenexplo-
sion im Gesundheitswesen und

auf die neue Rentenformel in der
AHV.

Defizite

waren absehbar

Die wichtigsten Sozialwerke
der Schweiz kimpfen heute mit

Finanzierungsproblemen. Um
die dringendsten Locher zu stop-
fen, werden Lohnbeziiger wie
Unternehmen mit immer hohe-
ren Abgaben belastet. Dass auch
mittel- bis langfristig keine Ent-
spannung in Sicht ist, war abseh-
bar und teils schon seit Jahren
bekannt.

Weil es immer mehr Rentner
und weniger Beitragszahler gibt,
steigen die Ausgaben fiir die AHV
unaufhaltsam an. Die Reserven
werden bis im Jahre 2010 dahin-
schmelzen, wenn die 11. AHV-
Revision kein Gegensteuer gibt.
Die Invalidenversicherung steckt
in den roten Zahlen, die Arbeitslo-
senversicherung verzeichnet einen
wachsenden Schuldenberg und
steht vor unsicheren Prognosen.

Nichrt besser steht es um die
Krankenversicherung: Die Kosten
des Gesundheitswesens haben sich

innert zehn Jahren verdoppelt.
Wegen des ausgebauten Lei-
stungskatalogs wird zwischen
1995 und 2010 mit einer jihrli-
chen Ausgabensteigerung von 3,8
Prozent und damit steigenden
Primien gerechnet.

Grenzen erkannt

Bis im Jahre 2010 werden ge-
samthaft 14 Milliarden Franken
mehrbendtigt, um den gegenwir-
tigen Leistungsumfang der So-
zialversicherungen zu erhalten.
Diese besorgniserregenden Zahlen
hat die interdepartementale Ar-
beitsgruppe des Bundes in ihrem
Bericht zu den Finanzierungsper-
spektiven der Sozialversicherun-
gen (IDAFiSo) vor einem Jahrauf
den Tisch gelegt. Das sind umge-
rechnet 5,2 zusitzliche Lohnpro-
zente oder 6,8 Mehrwertsteuer-
prozente.

Die Grenzen des heutigen So-
zialstaates sind klar erkennbar,
wenn nichtauf der Finanzierungs-
und auf der Leistungsseite in den
nichsten Jahren entsprechende
Korrekturen angebracht werden.
In der laufenden Auseinanderset-
zung wird zwar von den Bundes-
ratsparteien und von den grossen
Interessenverbinden kaum be-
stritten, dass es die Sozialwerke zu
erhalten gilt. Doch die konkreten
Losungsansitze gehen in die ver-
schiedensten Richtungen.

So - oder so?

«Die Wirtschaft will keinen
Sozialabbauy, halten Arbeitgeber-
vertreter seit der Vorlage des
IDA-FiSo-Berichts fest. Doch
vom geplanten Weiterausbau sei
abzusehen und ein Sanierungs-
kurs miisse verfolgt werden. Be-
fiirwortet wird ein Moratorium



fiir alle Leiscungsverbesserungen,
bis man diese im Rahmen eines
finanzierbaren Gesamtpaketes be-
urteilen kénne. Neuerungen wie
die  Mutterschaftsversicherung,
einheitliche Kinder- und Fami-
lienzulagen, eine garantierte Exi-
stenzsicherung oder einen Lei-
stungsausbau der 2. Siule werden
abgelehnt.

Fiir die politische Linke hinge-
gen geht der IDA-FiSo-Bericht
von zu pessimistischen Annah-
men aus, was die kiinftige wirt-
schaftliche Entwicklung betrifft.
Es miisse alles daran gesetzt wer-
den, dass die Schweiz wieder
zu normalen wirtschaftlichen
Wachstumsraten
fordert Serge Gaillard, Sekretir
des Schweizerischen Gewerk-
schaftsbundes. «Es wird aber auch
dann gewisse Beitragssatzerho-

zuriickkehre,

hungen brauchen, fiir die wir

Foto: Wolfgang Kolbeck

auf Mehrwert-
steuerprozente zuriickgreifen soll-
ten.» Nicht Linger auf die lange
Bank darf laut Gaillard die Mut-

terschaftsversicherung geschoben

hauptsichlich

werden.

Leistungen

tUberpriifen

Wie aber geht es nun weiter?
Nach dem ersten Bericht der in-
terdepartementalen Arbeitsgrup-
pe wurde ein zweiter Bericht in
Auftrag gegeben, der vorallem die
Leistungen der Sozialwerke iiber-
priifen soll. Nach der Vorlage die-
ses Berichts, der nicht vor Ende
1997 zu erwarten ist, werden die
verantwortlichen Politiker und
auch das Volk mit grosser Wahr-
scheinlichkeit auf Entscheide der
vergangenen Jahre zuriickkom-
men miissen, als ein Leistungsaus-

bau noch klare Mehrheiten fand.

«Wir brauchen
einen Marschhalt»

«Angesichts der besorgnis-
erregenden Finanzierungs-
perspektiven brauchen

wir einen Marschhalt in der
Sozialpolitik.» Das fordert
die Aargauer FDP-Natio-
nalrédtin Christine Egerszegi-
Obrist im folgenden
«Panoraman-Interview.

Panorama: Hat die Bundespoli-
tik aus dem IDA-FiSo-Bericht
die Konsequenzen gezogen?

Christine Egerszegi: Die Er-
kenntnisse werden zu wenig
ernst genommen. So hat sich
der Bundesrat fur eine Mutter-
schaftsversicherung  ausge-
sprochen. Die Kommission fur
Soziale Sicherheit und Ge-
sundheit des Nationalrates will
mit sozial-christlicher Mehr-
heit das Rentenalter der
Frauen wieder auf 62 Jahre
senken, was pro Rentenjahr
450 Millionen Franken kostet.

Foto: zVg.

Und im Parlament wurden
Uber 100 VorstOsse einge-
reicht, die einen weiteren Aus-
bau des Sozialstaates fordern.

Panorama: Genligt es, neue Fi-
nanzquellen wie zum Beispiel
die Mehrwertsteuer zur Siche-
rung der AHV zu erschliessen?

Christine Egerszegi: Nein.
Das eine Mehrwertsteuerpro-
zent genigt nicht zur Sanie-
rung der AHV. Aber es kann
die Entwicklung auffangen,
dass immer mehr Leute éalter
werden und ldnger Renten be-
ziehen. Es braucht aber auch
Massnahmen auf der Lei-
stungsseite: Eine Erhéhung
des Rentenalters der Frauen
auf 65 Jahre, die Anpassung
der Renten an die Teuerung
alle drei statt alle zwei Jahre
und die Erhohung des Lei-
stungssatzes fur Selbstandi-
gerwerbende auf 8,4 Prozent.

Panorama: Was mussen Bund
und Parlament jetzt konkret
unternehmen?

Christine Egerszegi: Wir
brauchen einen Marschhalt.
Wir missen Erreichtes Gber-
prufen, Bewahrtes sichern,
stossende Lucken durch Um-
verteilung schliessen und
Neues zurtickstellen oder ganz
abschreiben. Oberste Prioritat
hat die Sicherstellung der Lei-
stungen fur die Betagten, die
Invaliden, die Verunfallten,
Kranken und die Arbeitslosen,
die trotz intensiver Bemthun-
gen keine neue Stelle finden.
Fur die Einfihrung neuer Auf-
gaben wie die Mutterschafts-
versicherung, Bundesfamilien-
zulagen und die Sicherung des
Existenzminimumsin allen Fal-
len haben wir schlicht die Mit-
tel nicht.

Interview: Martin Sinzig



NEUE WERTVORSTELLUNGEN

Die Rezession hinter-
lasst Spuren: Die Zeit
einer stark idealisti-
schen Lebenseinstel-
lung ist vorbei. Mate-
rielle Bedtirfnisse und
der Wunsch, den
Lebensstandard halten
zu kénnen, sind wich-
tiger geworden. Dabei
gewinnt die Familie

an Bedeutung, denn in
unsicherer Zeit ver-
spricht sie Stabilitat und

Geborgenheit.

as  wollen
die Men-
schen im
Leben er-
reichen:
personliches Gliick, Geborgen-

heitin zwischenmenschlichen Be-

Von Jirg Zulliger

zichungen, gesellschaftliche An-
erkennung, materiellen Reich-
tum? Was fiir Vorstellungen ha-
ben sie von Familie, Arbeit und
Freizeit? Die Einstellung der Be-
volkerung zu solchen Grundsatz-
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fragen wird gemeinhin unter dem
Begriff «Wertvorstellungen» zu-
sammengefasst. Natiirlich sind
diese individuell verschieden. Un-
bestritten ist aber auch, dass
sich diese grundlegenden Orien-
tierungen, die das Verhalten der
Menschen prigen, laufend wan-

deln.

«Postmaterielle

Werte»

Der amerikanische Sozialwis-
senschaftler Roland Inglehart
stellte bereits in den 70er Jahren
einschneidende Verinderungen
in den westlichen Industriege-
Traditionelle
Zielvorstellungen wie Ordnung,
Vorrang von Arbeit und Beruf
wurden durch sogenannt «post-
materielle Werte» wie Indivi-
dualismus, Selbstverwirklichung,
Freizeit und Lebensgenuss iiber-
lagert.

Ingleharts Buch «Die Stille
Revolution», 1977 erschienen,
machte weltweit Furore. Das Er-
staunliche an diesem linderiiber-
greifenden Trend: Eine Zeit lang
war die Schweiz das Land mit dem
hochsten Anteil an «Postmateria-
listen».

sellschaften fest.

Megatrend der 90er
Jingst hat nun das For-
DemoSCOPE

schungsinstitut

im luzernischen Adligenswil ei-

nen neuen Megatrend in der
Schweiz festgestellt: den Nar-
zissmus. Die Forscher stiitzen
sich dabei vor allem auf das For-
schungsprojekt «Das Psychologi-
sche Klima der Schweiz» (PKS),
dasaufgrund regelmissiger repri-
sentativer Befragungen die Ein-
stellung zu fast allen Lebensbe-
reichen erfasst.

Ein angenehmes Leben fiih-
ren, sich etwas génnen, finanziell
méoglichst gesichert und in gere-
gelten Verhiltnissen leben — das
ist es gemiss PKS, wonach den
Schweizerinnen und Schweizern
heute der Sinn steht. Ursachen
des neuen Megatrends sind vor
allem die verschlechterten wirt-
schaftlichen Rahmenbedingun-
gen und die hohe Arbeitslosigkeit.
Wihrend in den 70er und 80er
Jahren Werte wie Selbstverwirkli-
chung, Mitbestimmungin Politik
und Wirtschaft sowie 6kologische
Anliegen einen Aufschwung er-
lebten, steht heute Anderes im
Vordergrund: Sorgen um die wirt-
schaftliche Zukunft, der Wunsch,
Wohlstand und Lebensstandard
sichern zu kénnen.

Die Zahl der Menschen mit
einem narzisstischen Wertmuster
ist in den 90er Jahren stark ange-
stiegen (siche Grafik), ohne dass
bis jetzt irgendwelche gegenliufi-

ge Tendenzen erkennbar wiren.
Inder Schweiz ist heute jede vierte
Person eindeutig dieser Lebens-
einstellung zuzuordnen.

Renaissance der Familie

Auffallend ist an der aktuellen
Entwicklung, dass die Bedeutung
der Familie nach iibereinstim-
mender Ansicht verschiedener
Sozialwissenschaftler wieder zu-
nimmt. Rainer Wegmiiller von
DemoSCOPE beispielsweise geht
davon aus, dass das Zusammenle-
ben in Ehe und Familie den Men-
schen wieder wichtiger wird: «So
ganz allein und auf sich gestellt,
wie es einem streng narzisstischen
Weltbild entsprechen wiirde, will
doch kaum jemand leben.» Zum
Narzissmus gehért das Streben
nach Sicherheit, und insofern ist
die traditionelle Zweisamkeit —
ob mit oder ohne Trauschein —
eine Absicherung.

Hinzu kommt, dass in einer
Zeit wirtschaftlicher Schwierig-
keiten und dem Verlust von tradi-
tionellen, zum Beispiel religios
begriindeten, Lebensorientierun-
gen eine sichere, private Sphire
gesucht wird. Das kann die Fami-
lie sein, aber auch das Aufziehen
von Kindern, in die Zukunfts-
hoffnungen projiziert werden (sie-
he Interview mit Rainer Wegmiil-

ler).



Rezession hin oder her:

Es gibt wieder mehr
Hochzeiten - und dabei wird
ausgiebig gefeiert!

Vom Zerfall der Familien kann
also keine Rede sein. Die Ehe er-
lebt seit Mitte der 80er Jahre ei-
nen Boom. Heute wird wieder
mehr geheiratet als Ende der 70er
Jahre. Der Trend lisst sich nicht
nurwissenschaftlich belegen, son-
dern auch an der Art und Weise
ablesen, wie in der Schweiz zur
Zeit Hochzeiten gefeiert werden.
Rezession hin oder her — da wird
ohne zu zégern investiert und ge-
festet. Wenn schon Wirtschaft
und Politik kaum noch Anlass zu
positiven Emotionen bieten, so
will man sich doch wenigstens

privat etwas génnen und Gefiihle
ausleben.

Uberblickbare

Gemeinschaft

«90 bis 95 Prozent der Bevél-
kerung wollen eine Familie mit
Kindern, auch die jiingere Gene-
ration», erklirt Frangois Hopflin-
ger, Professor fiir Soziologie an
der Universitit Ziirich. Die Be-
deutung der Familie im Sinne ei-
ner Intimbezichung habe sogar
eher zugenommen. Angesichts ei-
ner allgemeinen Verunsicherung,

der Globalisierung und des Ein-

drucks, dass viele Verinderungen
von den Menschen nicht kontrol-
liert werden konnten, wachse
das Bediirfnis nach einer iiber-
blickbaren Gemeinschaft. «Der
Wunsch nach einem privaten Fa-
milienleben, in dem man nicht
fremdgesteuert, sondern autonom
ist, hat daher eindeutig zugenom-

men» (Hopflinger).

Schlechte
Familienpolitik
Trotz dieser verbreiteten

Grundhaltung bleiben gut 20 bis
25 Prozent der jiingeren Frauen




Sommeyr in Somerset

+ Sudwestenglischen Nationalparks
+ Traumhafte Schlosser und Garten

+ Grossartige Kathedralen
“ Das steinzeitliche Stonh
“ Das romische BathHiif
+ Und zum_ScHiSS

REISEPROGRAMM

1. Tag: Schweiz-Arras. Fahrt via Sélestat — Baccarat — Nancy
— Reims - nach Arras.

2. Tag: Arras—-Taunton. Fahrt nach Calais, wo wir unseren Bus
auf den «Le Shuttle» verladen und den Euro-Tunnel in nur
35 Minuten durchqueren. Auf englischem Boden angekommen,
erreichen wir nach kurzer Fahrt Ashford. Nach der Mittagspause
weiter iiber Maidstone-Reading—Swindon-Bristol nach Taun-
ton, wo wir uns fiir die nichsten 4 Nichte niederlassen.

3. Tag: Wells & Bath (fakultativ). Fahrt nach Wells, dessen
Stolz die michtige gotische Kathedrale «Church of St. Andres»
ist. Weiter nach Bath, dem beriihmten Kurort mit den Uberresten
der romischen Badeanlagen. Nach einer Stadtrundfahrt mit
einem einheimischen London-Bus, haben Sie noch Zeit zur
freien Verfiigung fiir einen Bummel durch den beriihmten
englischen Kurort.

4., Tag: Nationalpark Dartmoor. Fahrt nach Exeter, das eben-
falls eine grossartige Kathedrale besitzt, und weiter via Oke-
hampton, bekannt als «Hauptsstadt des nordlichen Moors» —
Tavistock — durch das beriichtigte Dartmoor, das grosste der un-
beriihrten Gebiete des wilden West Country. Besuch in
Princetown, bekannt durch Kriminalgeschichten des dortge-
legenen Geféngnisses «Dartmoor Prison». Weiter nach Wide-
combe-in-the-Moor, dem meistbesuchten Ort im Dartmoor.

Twerenbold «Traumreisen» in Ubersee...

Mexico 21.11.-05.12.1997
Kultur- und Erlebnisreise ins Reich der Mayas. .
15 Tage inkl. Halbpension. Fr. 3950.-
Chicago-Los Angeles 05.09.-21.09.1997
Einzigartige Busreise auf der «<Route 66». /
17 Tage inkl. Halbpension. Fr. 4490&
Agypten 23.11.-06.1

Kultur- und Erlebnisreise mit Frau Nazly T

€ d.
14 Tage inkl. Halbpension. Fr. 2950.-

5. Tag: Nationalpark Exmoor. Wir besuchen den kleinsten
Nationalpark Englands, «Exmoor» an der Nordkiiste von So-
merset. Die Landschaft des Nationalparks ist vielseitig; saftige
Wiesen wechseln ab mit Heide- und Grasmooren und dra-
matische Kiisten. Nachmittags Fahrt entlang der Kiiste bis nach
Lynton. Die Nordkiiste besteht aus meerumspiilten Strinden,
zerkliifteten Felsen, bewaldeten Télern und bunten Héfen. Ge-
legenheit fiir einen Spaziergang in frischer Meeresluft.

6. Tag: Taunton-Brighton. Fahrt nach Stourhead. Hier be-
sichtigen wir die grossartigen Landschaftsgérten aus dem 18. Jh.
Der damaligen Tradition entsprechend gibt es Seen, Bauwerke,
die nur wegen ihrer malerischen Wirkung errichtet wurden. Da-
nach weiter iiber Stonehenge, dem beriihmtesten steinzeitlichen
Denkmal Europas (Fotohalt), nach Salisbury. Das Stiddtchen
liegt malerisch am Zusammenfluss von Avon, Nadder, Bourne
und Wylye. Uber Southampton—Chichester erreichen wir am
Abend Brighton, das grosste Seebad Englands.

7. Tag: Brighton-Paris. Fahrt zum nahen Newhaven. Mit der
Fahre in 4 Stunden nach Dieppe und weiter im Car nach Paris.
8. Tag: Paris. Vormittags gefiihrte Rundfahrt zu den wich-
tigsten Sehenswiirdigkeiten der Metrople. Der Nachmittag steht
zur freien Verfiigung.

9. Tag: Paris—Schweiz. Au revoir, Paris. Riickfahrt in die
Schweiz zu den Einsteigeorten.

Gruppenreisen nach Mass

Fiir Vereine, Firmen, Pfarr- und Kirchgemeinden, Behor-
den und Schulen offerieren wir lhnen gerne ein- oder
mehrtagige Reisen im In- und Ausland. Rufen Sie an —
Profitieren Sie von unseren Reise-Erfahrungen.

Damit alle gut fahren, seit 1895.

TWERENBOLD

Buchungs-Tel. 056 493 02 02
AR A N RS PO

...Exklusivreisen die Sie begeistern werden.

_/ THERENBOLD

/TWERENBOLD - : i
= 3 = 2 J
e 2

s W}

Nr. 6745

PREISE PRO PERSON

9 Tage inkl. Halbpension Fr. 995.-
Einzelzimmerzuschlag Fr. 240.-
Fak. Ausflug Wells & Bath Fr. 55.-
Annullationsschutz oblig. Fr. 15.-
*ohne Nachtessen in Paris

12.07.-20.07.97 02.08.-10.08.97
16.07.-24.07.97 09.08.-17.08.97
19.07.-27.07.97 16.08.-24.08.97
26.07.-03.08.97

— Klimatisierter Fernreisebus
— Unterkunft in guten Mittelklass- bis
Erstklasshotels '
~ 7 X Halbpension
-1 x Ubernachtung/Friihstlck in Paris
~Zimmer mit Dusche oder Bad + WC
- Alle aufgefiihrten Ausfliige
(ausg. am 3. Tag Wells & Bath)
— Geflihrte Stadtrundfahrt in Paris
—Zugfahrt durch den Euro-Tunnel
— Schiffahrt Newhaven-Dieppe
—Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

ABFAHRTSORTE

06.45 Winterthur

07.15 Zurich

07.45 Baden-Riitihof, Car-Terminal
08.20 Olten

09.30 Basel

Fiir unsere Reise-Kunden
stehen 70 Gratis-Parkplatze
in Baden-Riitihof
zur Verfiigung




«Kinder stehen

kinderlos. Nicht alle kénnen sich
also ihren Wunsch erfiillen. Eine
Rolle spielen dabei biologische
Faktoren, oft aber auch gesell-
schaftliche. «Fiir Frauen ist es in
der Schweiz nach wie vor schwie-
rig, Beruf und Familie miteinan-
der zu vereinbaren», meint Hopf-
linger und verweist auf Benachtei-
ligungen von Familien: «Wer kin-
derlos bleibt, ist in der Altersvor-
sorge privilegiert. Erwerbstitige
ohne Kinder erreichen eine hohe-
re berufliche Vorsorge, wihrend
Eltern, die auf Erwerbstitigkeit
verzichten, benachreiligt werden.»

Der Ziircher
schaftler sicht darin eine der Ursa-

Sozialwissen-

chen, dass die Schweiz in Europa
zu denjenigen Lindern gehére, in
denen die Kinderlosigkeit am
stirksten zugenommen hat. «Die
Schweiz zihlt zu den Lindern mit
der schlechtesten Familienpolitik
inganz Europa. Mit eineranderen
Familienpolitik erlebt hingegen
Schweden einen regelrechten Ba-
byboom, auch Frankreich hat
mehr Kinder aufgrund einer an-

deren Politik.»

Rainer Wegmiiller,
Leiter des Forschungs-
projektes «Das Psy-
chologische Klima der
Schweiz» (PKS) von
DemoSCOPE, erlautert,
warum eine positive
Einstellung zu Familie
und Kindern gut in
das heutige Weltbild
der Schweizer und
Schweizerinnen passt.

Panorama: Ein dominierender
Trend der 90er Jahre ist der
Narzissmus. Dazu gehéren vor
allem der Wunsch, anerkannt
und respektiert zu werden,
und das Streben nach Lebens-
qualitat und Komfort, auch

. nach materiellen Gutern. Wie
beeinflusst eine solche Hal-

Entwicklung des Narzissmus in der Schweiz 1975-96*

* In Prozent der Bevolkerung

091 92 9394 9% %

tung die Einstellung zur Fa-
milie?

Wegmiiller: Das ist eine zwei-
schneidige Sache. Einerseits
stellt der Narzissmus die eige-
nen Bedurfnisse in den Vor-
dergrund. Andererseits st
aber auch die politische Zeit
der 70er Jahre vorbei, als der
Generationenkonflikt im Vor-
dergrund stand und die Fami-
lie ideologisch in Frage gestellt
wurde. «Lieber Grossfamilien
und Wohngemeinschaften»
hiess es damals. Mit dem Nar-
zissmus kommen nun wieder
andere Geflihle auf, nach dem
Motto: Eine intakte Familien-
gemeinschaft tragt zur Le-
bensqualitat bei und vermit-
telt Wohlbefinden.

Panorama: Sehen Sie darin
gar eine Renaissance der Fa-
milie?

Wegmuller: Die Familie ist im
Aufwind, ganz klar. Aber man
kann all die Unvertraglichkei-
ten und Schizophrenien nicht
ignorieren. Einerseits mochte
jeder und jede fur sich gltick-
lich sein und die eigenen ma-

Quelle: DemoSCOPE

Seit den 70er Jahren breiten sich narzisstische Wertvorstellungen in der Schweiz kontinuierlich aus.
Dennoch ist das BedUrfnis nach Harmonie, Geborgenheitin Paarbeziehungen, Ehe und Familie sehr

ausgeprdgt.

teriellen Bedrfnisse befriedi-
gen, andererseits doch auch
ein Gemeinschaftsgefuhl in
Beziehungen und in der Fami-
lie erleben. Dasind Zielkonflik-
tevorprogrammiert, eskommt
zu Unvereinbarkeiten und zu
Uberzogenen Erwartungen.
Wir wissen, dass die jungere
Generation vielfach idealisie-
rende und romantisierende
Vorstellungen von der Familie
hat. '

Panorama: Aber wenn die Leu-
te vor allem ihre eigenen Be-
dirfnisse im Kopf haben,
bleibt da Uberhaupt Platz fur
eine Familie?

Wegmuller: Ich glaube, die an
sich gegenlaufigen Tendenzen
halten sich die Waage. Viele
gehen davon aus, dass Kinder
die Gemeinschaft aufwerten.
Kinder werden heute von den
Jungen verehrt und gehat-
schelt, und sie stehen stark fur
die eigene Zukunft.

Panorama: Besteht heute nicht
die Gefahr eines Grabens zwi-
schen solchen, die sich eine
Familie leisten kénnen und
denjenigen, fur die das unbe-
zahlbar wird?

Wegmuller: ich sehe diese Ge-
fahr auch. Aber das Gros der
Jungen pragt dies nicht. Es ist
sogar erstaunlich, dass viele
junge Menschen die wirt-
schaftliche Zukunft zwar
schlecht beurteilen, aber den-
noch versuchen, sich in eine
eigene Sphare abzusetzen —
das konnen die Familie oder
Kinder sein. Die Erfahrungen
aus verschiedenen Léndern
und Epochen zeigen zudem,
dass die Grindung von Fami-
lien nicht von der wirtschaft-
lichen Lage abhangig ist. Im
wirtschaftlichen Aufschwung
geht die Zahl der Kinder im
Gegenteil am meisten zurtck.
Dies weil die Chancen, Geld zu
verdienen, riesengross sind,
oder weil in solchen Phasen
teils familienkritische Ideale
verbreitet werden, wie zum
Beispiel in den 70er Jahren.

Interview: Jurg Zulliger
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UNDERFLOOR HEJZKOMFORT
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" )7/ -
“wa f - Das verlegeleichte
Heiz- oder
Temperier-System.

Millimeterdiinn unter
jedem Bodenbelag.

Underfloor AG
Ritistrasse 1

8820 Wadenswil
Tel. 01/781 36 05
Fax 01/781 36 08

Wanderwochen in Arosa

zum gunstigen Wochenpreis von CHF. 995.- alles inbegriffen

w7 Ubernachtungen mit Halbpension = 1 Alplerfriihstiick auf einer = Gegen Aufpreis Tennisplatz- und

= 1 Valsana-Buffet Berghutte Tennishallenbenitzung.

w1 internationales warmes Buffet = Tee und Rucksackverpflegung An diesen Wanderungen kénnen alle

= 1 Fondue-Chinoise-Abend an den Wandertagen teilnehmen, denen es Freude macht

w1 Gala-Diner w alle Transportmittel wahrend 3—7 Stunden zu wandern.

= 1 Dessertbuffet den Wanderungen (Abklrzungsmaglichkeiten bei

= 3 Auswahlmenis = Benutzung von Hallen- und allen Wanderungen.)

w4 geflihrte Tages-Wanderungen Freiluftschwimmbad, Sauna,

= 1 Abendwanderung mit Dampfbad und Fitnessraum, Daten: 13 Wochen zwischen 21. Juni
Wildbeobachtung Bocciabahn und 20. September 1997

Verlangen Sie

**+*.Sporthotel Valsana, 7050 Arosa, Telefon 081 377 02 75, Telefax 377 41 59 e Pl

Treppenlifte .
mit Qualitat und Sicherheit Preiswert! Nurecin Tresor

Bei H6gg finden Sie: ¢ fir jeden Bedarf

e fiir jedes Budget

e zu jedem Interieur

e grosse Treppenliftauswahl
e kostenlose Beratung

e Individuelle Losungen

e Realisierung lhrer Vorstellungen
Verlangen Sie noch heute
unsere umfassenden Unterlagen.

1>

der einem Angriff standhilt,
ist wirklich seinen Preis wert.

LIFTSYSTEME

Hagg Liftsysteme AG
Birgistrasse 15
CH-9620 Lichtensteig
Tel. 071-988 15 34
Fax 071-988 68 32

S ‘ v

°

Schicken Sie mir bitte die Unferlagen (1 Sizlit [ | Rolltohlif uﬂ?l??i:iﬁ:i, TRESORE-GMBH
FrAU/HEIT oo personllch_en : -
Anforde Riedmattstrasse 12 - CH-8153 Riimlang
SHOSSE wvvievieereieeiieete ettt ettt se et e et br:"'e';l'ge'egueller;fe Telefon 01 / 817 34 36 : Telefax 01 / 817 30 01
von Liften an. Lieferung ganze Schweiz
Vs ;‘;":’;: Auch Samstags, 830 bis 12 Uhr gedffnet
Schweiz




RAIFFEISEN-RUNDSCHAU

Offizielle Gold/Silber-Taler «100 Jahre Bauernve

Der Schweizerische Bauernverband (SBV) Goldtaler Erhaltlich sind die Taler bei allen Raiffei-
feiert 1997 sein 100jdhriges Bestehen. (Durchmesser 33 Millimeter, Gewicht senbanken und bei den Niederlassungen
Aus diesem Anlass hat der SBV zusammen 20 Gramm, limitierte Auflage 100 Stick, des Schweizerischen Bauernverbandes.
mit dem Emissionshaus Interminzen einen numeriert, Zertifikat, Preis 995 Franken) Es werden keine Nachpragungen vorge-
Jubildaumstaler in Gold und Silber herausge-  Goldbatzen nommen.
geben. (21 mm, 5 g, 250 Sttick, Zertifikat, Fr. 375.-) Die fr Pragung und Herausgabe zustan-
Der Taler zeigt auf seiner Vorderseite ein ~ Silbertaler dige Firma Interminzen vermarktet seit
bauerliches Stilleben mit dem Landwirt, (33 mm, 15 g, 5000 Stick, Fr. 55.-) 1968 in Eigenregie bis auf Stufe des End-
seinen Tieren, Feldfriichten und Arbeitsge- Doppeletui 1: konsumenten Gedenk-, Erinnerungs-
raten. Auf der Ruckseite ist das offizielle Goldtaler und 1 Goldbatzen und Jubilaumstaler in Gold und Silber. In
Signet «100 Jahre SBV Schweizerischer (Fr. 1350.-) diesen drei Jahrzehnten hat Intermtnzen
Bauernverband wiedergegeben». Angebo- Doppeletui 1: im Schweizer Markt eine fihrende Stellung
ten werden: Goldtaler und 1 Silbertaler im Bereich der Jubildumstaler fur Stadte,
(Fr. 1030.-) Gemeinden, Organisationen und Firmen
Doppeletui 1: erreicht. Intermlnzen gestaltet als Partnerin
Goldbatzen und 1 Silbertaler von Lizenzgebern die Jubildumstaler. Pro-
(Fr. 420.-) duziert werden die Taler von der Gravura
GmbH in Horw/LU. (ma.)

M Mit Insektenschutz von SChane A"SSiCh ten

Mit Glasfaltwédnden
gewinnen Sie einen Platz an der Sonne.

Vossloh Décoration endlich
Ruhe vor lastigen Qualgeistern.

Vossloh-

Insektenschutz
wird sorgféltig
nach Mass ange-
fertigt, damit er
genau auf die
entsprechenden
Fenster passt.

Die Montage ist
auf der Innen-
oder Aussenseite
moglich, in die
Fensternische
eingelassen oder aufgesetzt.

i i i r
Schaffen Sie sich eine Oase leh méchte mehr wissen!

Zur Auswahl stehen 3 Ausfihrungsvarianten: der Wohnlichkeit. Mit unseren i K i

4 . o - o I Bitte senden Sie mir Unterlagen tber:
* Spannrahmen fix montiert ® Rollo ® Fligeltire. vidlseltlg alnsetzbaren Glastalt- 1 o oo s derwintargsttern
Vossloh-Insekfenschutz wird ausschliesslich aus qualitativ wanden gewinnen Sie aus [0 Sonnenenergie-Systeme

Sitzplatz, Terrasse oder Balkon

1

1

1

]

1

1

1

hochstehenden Komponenten hergestellt. ) - .

einen zusétzlichen Lebensraum. | anderes:

1
1
1
1
1
1
1
1

So haben Insekten keine Chance durchzuschlijpfen!

Nach Ihren Wiinschen und auf
Mass. Bei Um- und Neubauten.

Absender:

Nutzen Sie unserelangjéhrige

s . ‘; O S SLOH Erfahrung und unsere umfassende

DECORATION Beratung. e e e i o R

: ’ Ernst Schweizer AG Glasfaltwande,
SILGA Werk AG, CH-9545 Wangi, - Metallbau Taren, Infoconcept®,
Tel. 052,/369 55 11, Fax 052/ 369 55 22 Schweizerf i Metultagaedan;
Telefax 01 76188 51 Sonnenkollektoren.
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«PANORAMA»-LESERREISE

Oberitalienis;he
aval

so ist das Klima dusserst mild und angenehm.
Deshalb wachsen auch neben typischen Ge-
birgspflanzen siidlindisch anmutende Palmen
und Zypressen, Magnolien und Edelkastanien
neben Oliven, Zitronen und Orangen. Nicht

Sie wollten schon immer einmal
durch Oberitalien fahren?
«Panorama» offeriert Ihnen

vom 17. bis 21. bzw. 27. bis

31. August eine gemdtliche Bus-
Leserreise vom Lago Maggiore
nach Bergamo und an den

Lago d’Iseo. Raiffeisen-Genos-
senschafter profitieren dabei

von einem Sonderpreis.

1 8 Panorama Raiffeisen 7-8/97

as Zusammentreffen der im-
posanten Bergwelt der ita-
lienischen Alpen und der
tiefblauen Seen Oberitaliens
bietet einen landschaftlich
kaum zu iibertreffenden Reiz. Nicht umsonst
zihlen die oberitalienischen Seen seit Jahr-
hunderten zu den bevorzugten Reisezielen,
aber auch als nobler Wohnsitz.
Entsprechend ist auch der Charakter der
kleinen Stidtchen und Dérfer in ihrer pitto-
resken Mischung aus biuerlichen Lebens-
formen und «Grosser Welt». Fjordartig
breiten sich diese Gewisser zu Fiissen einer
imposanten Gebirgsszenerie aus. Neben
landschaftlichen Schénheiten erwartet den Fe-
riengast eine Vegetation, die man eigentlich
sonst viel weiter siidlich am Mittelmeer ver-
mutet.
Durch die schiitzende «Mauer» der Alpen

werden die kalten Nordwinde abgehalten, und

zu vergessen der kostliche Wein!

100 Franken
Preisreduktion
fir Raiffeisen-Mitglieder

Raiffeisen-Genossenschafter erhalten auf
der «Panoramax»-Leserreise auf die ange-
gebenen Preise eine Reduktion von 100
Franken. Notieren Sie auf der Anmeldung,
bei welcher Raiffeisenbank Sie Mitglied
sind!



Reiseprogramm

1. Tag: Schweiz - Lago Maggiore. Fahrt via
Luzern — Gotthard-Tunnel - Leventina — Bellinzo-
na nach Locarno. Zeit fir einen Bummel durch die
Altstadt mit der Piazza Grande und der schénen
Uferpromenade «Lungolago Giuseppe Motta»
entlang. Am Nachmittag Fahrt auf aussichtsrei-
cher Strecke dem Lago Maggiore entlang nach
Stresa, dem namhaften Urlaubsort am Lago Mag-
giore. In herrlicher Lage, mit den bekannten
Villen und Parks, wird Stresa stets als Ausgangs-
punkt fur unvergessliche Ausflige zu den drei
Borromaischen Inseln bevorzugt.

2. Tag: Borromaische Inseln - Como. Heute
unternehmen wir einen Ausflug zu den Borromai-
schen Inseln. Von Stresa erreichen wir mit dem
Schiff zuerst Isola Bella. Diese Insel verdankt ihr
Aussehen dem Grafen Borromeo, der 1650 bis
1670 fruchtbare Erde aufschutten liess und einen
prachtigen Sommersitz anlegte. Der im typisch
italienischen Stil angelegte Garten steigt in zehn
Terrassen 32 m hoch auf und beinhaltet die volle
Pracht der stidlichen Pflanzenwelt. Die Fahrt geht
weiter zur Isola dei Pescatori oder der Isola Madre.
Auch diese beiden Inseln befinden sich im Besitz
der Familie Borromeo und sind fast noch schéner
als die Isola Bella. Die reizvollen Anlagen im eng-
lischen Stil mit unzahligen Badumen, Strauchern
und Blumen findet man so nirgends auf der Welt.
Ebenso sehenswert ist ein unbewohntes Palais an
der Spitze der Insel. Danach verlassen wir Stresa
und fahren nach Intra, wo wir mit einer Féhre
nach Laveno Ubersetzen. Am Lago di Varese vor-
bei via Varese nach Como am gleichnamigen See.

dsch

3.Tag: Como-Bergamo. Nach dem Friihsttck
steht der gefthrte Rundgang durch die Altstadt
auf dem Programm. Zu den Sehenswardigkeiten
der Stadt gehoren der Dom, das alte Rathaus, die
Basilika San Capoforo, die funfschiffige Kirche
Sant’Abbondio, der Voltatempel zur Erinnerung
an den bertihmten aus Como stammenden Phy-
siker Vola und vieles mehr. Nach der Mittagspau-
se Schiffahrt nach Bellagio. Dieser Ort, an der
Spitze der Halbinsel zwischen den beiden stdli-
chen Armen des Sees gelegen, tragt zu Recht den
Beinamen «Perle des Comersees». Fir den Kunst-
freund gibt es viele Villen und Parks zu besichti-
gen. Mit unserem Bus Fahriberfahrt nach Varen-
na, und Uber Lecco’ erreichen wir am Abend
Bergamo, Heimatstadt des Musikers Donizetti.

4.Tag: Bergamo und Lago d’Iseo. Die Stadt
ist geteiltin Bergamo Bassa mit dem Rathaus und
der Piazza della Republica und Bergamo Alta
(Oberstadt), umgeben von einer machtigen ve-
nezianischen Stadtmauer. Auf einer gefuhrten
Stadtbesichtigung lernen wir all diese Sehens-

wardigkeiten kennen. Am Nachmittag Ausflug in
die Bergamasker Alpen zum Lago d’lseo mit der
Isola Monte, der grossten Seeinsel Europas. Auf
der Insel, die sich als eine Oase an Grinflachen
und Stille erweist, findet man malerische Fischer-
dorfer mit gepflasterten Strésschen. Dieser See
der tausend Gesichter ist wirklich anders als ande-
re: einfach und malerisch, sanft und ungezdhmt.
Umrahmt von einer herrlichen Gebirgskette und
von dem Fluss Oglio gespeist, ist er der siebt-
grosste See des Landes. An den Ufern des Sees
liegen in Gberaus reizvoller Lage zahlreiche be-
liebte Ferienorte. Abends Riickkehr nach Bergamo.

Anmeldung

J Doppelzimmer Fr. 695.-

Reisedatum 1 17.-21. August

Bitte alle Namen auffiihren:

1. Name

5. Tag: Bergamo - Schweiz. Fahrt via Endine
— Lovere —im Val Camonica — Boario Terme nach
Acapo di Ponte, wo sich der Parco Nazionale delle
Incisioni Rupestri (Nationalpark der Felszeichnun-
gen) befindet. Hier treffen wir zahlreiche Fels-
zeichnungen an, welche die einstigen Bewohner
geschaffen haben, insgesamt 876 Darstellungen
aus der spaten Bronze- und Eisenzeit. Nach einem
Besichtigungsrundgang Weiterfahrt via Edolo —
Veltlin—Passo del Aprica—Tresenda—Tirano—Val
Poschiavo nach Le Prese am Lago di Poschiavo.
Nach der Mittagspause weiter via Pontresina —
St. Moritz — Julierpass — Tiefencastel — Chur —
Walensee — zurtick zum Ausgangspunkt.

Reisetermine
17.-21. August 1997 (Sonntag—Donnerstag)
27.-31. August 1997 (Mittwoch—Sonntag)

Preise pro Person

5 Tage, inkl. Halbpension Fr. 695.—
Einzelzimmerzuschlag Fr. 120.—
Annullationsschutz (oblig.) Fr. 15.—

Inbegriffene Leistungen

M Fahrt mit klimatisiertem Twerenbold-
Fernreisebus

B Unterkunft in Erstklasshotels

W 4x Halbpension (Abendessen und
Frihstlicksbuffet)

B Alle Zimmer mit Dusche oder Bad und WC

H Alle aufgefuhrten Ausfluge

B Stadtbesichtigung in Como und Bergamo

M Schiffahrt zu den Borromaischen Inseln

B Schiffahrt auf dem Comersee

M Schiffahrt auf dem Lago d'Iseo

W Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

Abfahrtsorte

7 Uhr: Basel

8 Uhr: Baden-Rutihof/Car-Terminal Twerenbold
8.30 Uhr: Zirich

9.30 Uhr: Luzern (nur Einstieg moglich)

Ich/wir melde(n) folgende Personen zur «Panorama»-Leserreise an die Oberitalienischen Seen
an (die Preise verstehen sich pro Person und inkl. 6,5% MwSt.):

1 Einzelzimmer Fr. 815.-
0 Annullations- und Extrartickreiseverischerung obligatorisch (ausser, wenn eigene) Fr. 15.-
[ 27.-31. August

2. Name

Strasse

PLZ/Ort

Tagsuber erreichbar unter Telefonnummer

Genossenschafter(in) bei Raiffeisenbank

Einsteigeort

Ausschneiden und einsenden an: «Panoraman»-Raiffeisen, Leserreise, Postfach, 9001 St. Gallen

19
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FINNCOMFORT !

sind herrlich bequem, besitzen eine
fussgerechte Passform und die einzig-
artigen, auswechselbaren Fussbettungen
zum Entspannen und Vitalisieren.

=

Klimatisieren ohne Wasser

~7] Die mobilen Klimagerate von

i SONNENKONIG funktionieren

| ohne Wasser und eignen sich

| deshalb ideal zum Kiihlen,

| Wérmen und lonisieren von
Wohn-, Schlaf- und Arbeits-
dumen, Wintergarten, Ferien-
wohnungen, Biiros usw.

Frisco E Frisco 14

Enffeuchten und Trocknen

P Mobile Kompakt-Geréte fiir den Einsatz
|’ in Wohn- und Arbeitsrdumen, Kellern,
| Waschkiichen, Trockenrdumen, Bade-
|

| zimmern, Wintergérten, Lagerrdumen,

| Neubauten. 8 verschiedene Modelle mit
Entfeuchtungsleistung von 8 bis 60 Litern

| in 24 Stunden. Sparsam, bedienungs-

. e reundlich, attraktives Design.
Secco 880 Secco MK 11
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MCSE-Prifung bestanden.

Erfolgreiche Microsoft Certified System
Engineers werden von DIGICOMP ausgebildet.

Planen Sie heute den Erfolg
von morgen. Mit der
fihrenden Informatik-Schule
in lhrer Néihe.

Telefon 0844 844 822

DIGICOMP
EXPERT SEMINARS

Zirich Luzern Winterthur
Schlieren Brugg Lausanne
Basel St. Gallen Genéve
Bern Rapperswil Lugano

Badkomfort hat viele Seiten. $
Die schonsten gibt’s fiir Sie gratis. 'z | Mnfl

Zehnder-Runtal bringt Wohlbefinden in Ihr Badezimmer. Wahlen  einen Blick in unser Sortiment nur warmstens empfehlen kénnen.
Sie aus vielen Formen, Gréssen und Uber 200 Farben den Badheiz-  Am besten bestellen Sie jetzt die kostenlosen Broschiren tber
korper, der Ihren Wiinschen entspricht. Und génnen Sie sich die  Badheizkdrper und Heizkdrper-Accessoires von Zehnder-Runtal,

8’(__—_—___

dazu passenden Accessoires, die das Bade-Erlebnis noch kom-  indem Sie dieses Inserat ausgefillt an uns senden oder faxen.
fortabler machen. Name/Vorname: _ _

Gerade im Badezimmer spielt das Zusammenwirken von Asthetik ~ Strasse/Nr.: _

und Funktionalitédt die entscheidende Rolle — weshalb wir lhnen  PLZ/Ort: Tel.: -

Zehnder-Runtal AG, Oberfeldstrasse 2, CH-5722 Granichen. Telefon 062/855 11 11, Fax 062/855 11 22.
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VICTORINOX

Das Schweizer «Offi-
ziersmesser» wird
heuer 100 Jahre alt.
Produziert wird es von

der 1884 gegriindeten

arum,
werden s1ch

Firma Victorinox — mit
die geneigten
Leser(innen)

rund 950 Beschaftigten
der grosste Arbeitgeber
im Kanton Schwyz.
fragen, ist denn

das Wort «Offiziersmesser» im
obigen Titel mit einem Anfiih-
rungs- und Schlusszeichen verse-

hen? Schliesslich handelt es sich

Von Markus Angst

dabei ja weder um ein Mundart-
noch um ein Fremdwort. Zugege-
ben, da haben Sie recht. Und den-
noch miissen die Zeichen sein.
Denn streng genommen gibt es
das «Offiziersmesser» gar nicht.

Schweizer Armee:

«Njet!»

Zwar liess der Schwyzer Pio-
nier Karl Elseneram 12. Juni 1897
sein neues Taschenmesser-Mo-
dell, dessen sechs Werkzeuge re-
volutionirerweise an nur zwei Fe-
dern hingen, als «Offiziers- und
Sportmesser» gesetzlich schiitzen.
Doch die Schweizer Armee ver-
wehrte dem neuen Messer den
Segen, und es wurde entgegen El-
seners Hoffnung nicht zum offi-
ziellen Ausriistungsgegenstand.
So schreibt die Firma Victorinox
die Bezeichnung «Offiziersmes-




Fotos: zVg.

Victorinox pro-
duziert nicht nur
Taschenmesser,
sondern 400
verschiedene
Messerarten.

Schweizer «Offiziersmesser»

ser» eben mit Anfiihrungs- und
Schlusszeichen.

Karl Elsener blieb der Trost,
dass er wenigstens sein Soldaten-
messer seit 1891 an die Schweizer
Armee liefern durfte. Weil dieses
zwar robust, aber auch relativ
schwer war, entwickelte er fiir die
Offiziere ein leichteres und vor
allem eleganteres Messer mit noch
mehr Verwendungsméglichkei-
ten. Doch die damalige EMD-
Fithrung hatte fiir die Schweizer
Top-Militirs kein Einsehen . . .

US-Army: «Oh, nice!»

Dem Erfolg des «Offiziersmes-
sers» tat diesaber keinen Abbruch.
Die Offiziere kaufen es halt auf
eigene Rechnung im Fachhandel,
und schon bald fand dieses vielsei-
tige Taschenwerkzeug iiberall
grossen Anklang. Den grossen
Durchbruch schaffte es mit dem
Ende des Zweiten Weltkriegs. In
Europastationierte amerikanische
Soldaten kauften in den Jahren
1945 bis 1949 in den sogenann-
ten PX-Liden grosse Mengen des
Victorinox-Produkts und gaben
ihm die Bezeichnung «Swiss Army

Khnife». Ein dhnliches Wirtschafts-
Meirchen wie vier Jahrzehnte spi-
ter die Swatch-Uhr hatte seinen
Anfang genommen.

Der weltweite Durchbruch des
praktischen Taschenwerkzeugs
und der Aufstieg der Firma Victo-
rinox zur grossten Messerfabrik
Europas (1945 knapp 200 Be-
schiftigte, heute deren 950!) war
nicht mehrzustoppen. Heute gibt
es das «Offiziersmesser» in 100
verschiedenen Variationen und
Kombinationen. Das Topmodell
«SwissChamp» hat 33 Funktio-
nen, besteht aus 64 Einzelteilen,
wiegt nur 185 Gramm, und zu
seiner Herstellung sind nicht we-
niger als 450 Arbeitsstationen er-
forderlich. In den Raumfihren der
NASA gehort das «Swiss Army
Khnife» zur notwendigen Ausstat-
tung der Space-Shuttle-Crews.

Nicht nur

Taschenmesser

90 Prozent der Produktion ge-
hen heute in den Export — vor-
zugsweise in die USA und nach
Deutschland. In Deutschland, Ja-
pan, Brasilien, Mexiko, Polen,

Indochina und Hongkong unter-
hilt Victorinox eigene Vertriebs-
gesellschaften. In iiber 100 ande-
ren Lindern erfolgt der Verkauf
durch selbstindige Vertreter.
Produziert wird jedoch aus-
schliesslich in Ibach — und zwar
keineswegs nur Taschenmesser.
Victorinox stellt nimlich ausser-

dem rund 400 verschiedene Haus-
halts-, Metzger- und andere Be-
rufsmesser her. Zugekauft werden
zur Abrundung des Sortiments
einzig erginzende Schneidegerite
wie Tafelbestecke, Scheren, Ma-
nicure- und Coiffeurartikel sowie
Abziehstihle und spezielle Kii-
chenwerkzeuge.

Victorinox in Stichworten

Grindungsjahr: 1884. Heutiger Firmenname - eine Verbindung
von Viktoria (Name der Mutter des Firmengrtnders Karl Elsener) und
Inox (rostfreier Stahl) — gultig seit 1909.

Firmensitz: Ibach/SZ.

Besitzverhaltnisse: Aktiengesellschaft im Besitz der Familie Else-
ner sowie Carl und Elise-Elsener-Gut-Stiftung.

Firmenchef: Carl Elsener II.

Beschéftigte: 950 (davon 900 in Ibach). Grosster Arbeitgeber im
Kanton Schwyz. Die Firma ist bekannt fr ihr grosses soziales Gewis-
sen. In der 113jdhrigen Firmengeschichte wurde noch nie einem
Mitarbeiter aus wirtschaftlichen Grunden gekundigt!
Jahresumsatz: 190 Millionen Franken.

Tagesprodultion: 34 000 «Swiss Army Knifes», 38 000 andere
Taschenwerkzeuge (300 Modelle), 38 000 Haushalt-, Kichen- und
Berufsmesser.

Auszeichnungen: DasNew Yorker Museum of Modern Art und das
Staatliche Museum fir angewandte Kunst in Minchen haben das
«Swiss Army Knife» als «Gutes Design» aufgenommen.

23

7-8/97 Panorama Raiffeisen



Dieses
nicht

Jungstes Kind in der VICTORINOX-Palette ist
Swisslite - ein Taschenmesser, das ganz
auf das Thema Licht ausgerichtet ist. In der
Handtasche, am Schliisselbund, in den Hosentaschen: Immer ist
dieses mit einer Leuchtdiode (LED) versehene kleine Lichtwunder
zur Stelle und erleuchtet Ihnen mit einem kurzen Klick auf das
VICTORINOX-Emblem in der Schale in dunkler Nacht des gesuchte
Tiirschloss, den Sicherungskasten, das Namensschild neben der
Haustire oder am Briefkasten. Die langlebige Knopfbatterie

Licht

Sie

lasst

im Stich

(bei durchschnittlichem Gebrauch zwei Jahre)
kann problemlos ausgewechselt werden.
Gewohnt erstklassig ist die Qualitat von
Klinge, Schere, Nagelfeile, Schraubendreher und Pinzette. Das
58 Millimeter lange Swisslite, gibt es in den Farben Blau, Rot
und Schwarz. Erhaltlich ist das Licht, das Sie nie im Stich lasst,
zum Preis von 25 Franken im Fachhandel, in Stahlwarengeschaf-

ten, in Einkaufszentren oder in @ VICTO RINOX

Souvenirshops.




Gletscher und Palmen

Zermatt St. IVIorltz Bernma Veltlm Comersee

Zermatt - Glacier Express . . . im Komforthus und
mit der Pferdekutsche auf einer malerischen Reise-
route: Matterhorn, Ortasee, Engadin und Rosegtal!

Zermatt — Glacier Express — Berninabahn — Veltlin
mit Weindegustation — romantischer Comersee mit
Schiffahrt — Lugano

22.-25. Juli 19.- 22. Aug. 16.- 19. Sept.
5. - 8. Aug. 2.- 5.5ept.  23.- 26.Sept. 1997
. gang in Poschiavo. Unvergesslich
Reiseprogramm A bleibt die abendliche Fahrt mit dem
Bus Uber den Berninapass zuriick
i nach St. Moritz. Nachtessen, Uber-
1. Reisetag nachtung u. Frilhst. wie am Vortag.

Beliebige Anreise 1. Klasse nach
Zermatt. Ankunft um die Mittags-
zeit. Nachmlttag zur freien Ver-
fligung. Wie wér's mit einem fakul-
tativen Ausflug zum Gornergrat,
dem stolzen Gegenliber des Mat-
terhorns, oder zum_ Kleinmatter-
horn? Nachtessen, Ubernachtung
und Frihstlcksbuffet in  einem
gemdtlichen Viersternhotel.

2. Reisetag
Grosse ganztagige Alpenfahrt im

exklusiven Panoramawagen 1.KI.
mit Reiseleitung im giamer-Ex-
press nach St. Moritz inkl. Lunch.
Nachtessen, Ubernachtung und
Friihstlicksbuffet in einem gemutli-

chen Viersternhotel.

Ein Tag voller Uberraschungen.
Fahrt mit der beriihmten Bernina-
bahn, vorbei am Morteratsch- und
PaIUgIetscher ins Puschlav und ins
italienische Tirano. Panoramafahrt
mit dem Bus nach Teglio, dem
alten, auf einem aussichtsreichen
Felssporn liegenden Hauptort des
Veltlins. Beim Apéro machen Sie
Bekanntschaft mit kraftigen Velt-
liner Weinen der Kellerei Triacca. In
unserer Trattoria schmecken die
echten Veltliner Pizzoccheri beson-
ders gut. Auf der Rickfahrt Kaffee-
halt und Zeit fir einen Dorfrund-

Das ist im Preis
alles inbegriffen

(Reise A + B)

® Bahnfahrt 1. Klasse ab allen
Bahnstationen @ Glacier-Express:
Neuer Panoramawagen 1. Klasse
inkl. Lunch @ Berninabahn 2. KI. @
Schweizer Komfortbus (Klimaan-
lage/WC/Nichtraucher) @ alle auf-
geflihrten Ausflige und Mahlzeiten
® Pro Zimmer ein «Reiseflhrer
Glacier-Express». ®  Detaillierter
Fahrplan fir die ganze Reise.

erem Bus entlang der Ober-
engadiner Seen, Uber den Maloja-

pass ins ferne Bergell und zum Co-
mersee. In einer gemiitlichen Trat-
toria geniessen Sie die italienische
Kiiche in ihrer ganzen Vielfalt und
Buntheit. - Auch der Tischwein ist
inbegriffen. Rundfahrt auf dem Co-
mersee (iber Menaggio - Bellaggio
nach Cadenabbia. Sie folgen der
Panoramastrasse, der schonsten
Partie des Comersees entlang,
nach Como und Lugano. Ab Luga-
no Bahnriickreise 1.KI. mit dem
Intercity (16.37/16.57 h). Fur Gaste
Richtung Luzern-Basel: Méglichkeit
fir Nachtessen im Speisewagen.
Reservation nicht erforderlich.

Preise und Leistungen
fiir Programme A + B

1. Klasse
Mit Halbtax-Abo 878.—
Mit General-Abo 1. KI. 796.—
Mit General-Abo 2. KI. 824.-
Zuschl. Einzelz. total 84.-

Zusatznacht in Zermatt
od. St. Moritz/Halbpension 147.-

Das Halbtax-Abo (glltig 1Jahr) kann
an jedem Bahnhof gekauft oder bei
Reisebuchung mitbestellt werden.

18.-21. Aug. 15.-18.Sept. 1997
21.-24. Juli 1.- 4.Sept. 1997
; Lago Maggiore nach Locarno, und
Reiseprogramm B Uber den Monte Ceneri nach
Lugano. Nachtessen, Ubernach-
tung und Frithstiicksbuffet in
1. Reisetag einem schonen Viersternhotel.

Bahnanreise nach Chur 1. Klasse.
Grosse Alpenfahrt im exklusiven
Panoramawagen 1.KI. mit Reiselei-
tung im Glacier-Express (Chur ab
8.55 h) nach Zermatt inkl. Lunch.
Ankunft am frlhen Nachmittag.
Mdglichkeit fir einen fakultativen
Ausflug zum Gornergrat oder Klein-
matterhorn.  Nachtessen, Uber-
nachtung und Frihstlicksbuffet in
einem schénen Viersternhotel.

2. Rei

Mit der Bahn nach Brig. Mit Kom-
fortbus (Klimaanlage/WC/Nichtrau-
cher) iber den Simplonpass nach
Orta, dem romantischen Stadtchen
am Ortasee. Kaffeepause auf der
Piazza. Uber die schéne Ufer-
strasse entlang des romantischen

MI nserem Komfortbus (Klima-
anlage / WC) via Como nach
Menaggio. Kaffeepause, weiter
dem Comersee entlang, durch die
Rebberge des Veltlins nach Teglio,
dem ehemaligen, auf einem Fels-
sporn liegenden, Hauptort des
Tales. In unserer Trattoria schmek-
ken die berlhmten Veltliner
Pizzoccheri besonders kréftig. Mit
Bus nach Poschiavo im sonnigen
Puschlav, Kaffeepause und Fahrt
mit der berihmten Berninabahn
nach St. Moritz.  Nachtessen,
Ubernachtung und Frihstlcks-
buffet im Viersternhotel.

Romantische Kutschenfahrt von
Pontresina ins Rosegtal. Das auto-
freie Rosegtal mit den Gletschern
des Berninamassivs und den alten
Arvenbestdnden zdhlt zu den
schonsten Alpentélern.

Ca. 15.00 Uhr Heimfahrt ab Pon-
tresina mit der Bahn (1.Klasse)
Uber die beriihmte Albulastrecke.

FURKA == === FERROVIA
OBRRAP === = CHEMIN DE FER
BAHN =

Furka-Oberalp-Bahn
Postfach 256, CH - 3900 Brig
Tel. 027 922 81 11, Fax 027 922 8101

Anmeldung

1 Reise A (1 Reise B Abreisebahnhof: g
Reisedatum von bis 8
(G}
Name, Vorname: Gewiinschte Zimmer:
Adresse: __ Doppelzimmer ____ Einzelzimmer
I Telefon: Anzahl Pers. insgesamt:

Weitere Teilnehmer bitte auf Beiblatt notieren. Danke
Einsenden an: Furka-Oberalp-Bahn, Postfach 256, CH-3900 Brig

__davon Inhaber 1/2-Preis-Abo
____davon Inhaber General-Abo ___KI.




FLUGANGST

iele Jahre sagte
sich die 55jih-
rige Verena M.:
«Lieber verzichte
ich auf das Flie-
gen, als dass ich mich der Angstim
Flugzeug aussetze.» Doch dann
heiratete die Tochter nach Au-
stralien. Frau M. und ihr Mann

Von Viviane Schwizer

wollten sie gerne besuchen. Die
Mutter fiihlte sich im Dilemma.
Als sie dann von einer Nachbarin
vom Kurs der Swissair gegen die
Flugangst hérte, war fiir sie klar:
«Das ist meine Chance, um der
Tochter wiederzu begegnen. Und
zwar ohne mich schrecklichen
Angsten aussetzen zu miissen.»

Sogar ein
Flugzeugmechaniker. ..
Freitag abend, 18.30 Uhr.
Acht véllig verschiedene Men-
schen treffen sich in einem ruhi-
gen Raum im Ziircher Haupt-
bahnhof. Sie sind sich (noch)
fremd, haben aber ein gemeinsa-
mes Problem, das sie in den kom-
menden zweieinhalb Tagen in ei-
nem Seminar der Swissair mitein-
ander angehen wollen: Sie alle lei-
den unter Flugangst.
Psychologin  Yvonne Stur-
zenegger, welche die Flugangst-
Seminare seit sieben Jahren leitet,
weiss, dass nicht nur eine be-

Foto: Wolfgang Kolbeck/swissair

Immer mehr Leute
fliegen in die Ferien.
Doch nicht alle steigen
freudig in einen Jet.
Denn Uber den Wolken
kann die Flugangst
manchmal grenzenlos
sein. Dem hilft die
Swissair ab — mit

Anti-Flugangst-Kursen.

Stres

stimmte Personengruppe unter
Flugingsten leidet. In den allmo-
natlichen Kursen traf sie bereits
auf alte und junge Menschen, auf
Leute aus den unterschiedlichsten
Berufen und verschiedenster Her-
kunft. Sie erlebte Direktionsse-
kretirinnen, Hoteliers und Biue-
rinnen, Leute aus der Versiche-
rungsbranche, Senioren, die sich
wiinschten, in Musse die Welt zu
erkunden, und Geschiftsleute, die
hiufig reisen miissen. Sogar ein
Flugzeugmechaniker hat einmal
einen Kurs belegt.

Vermehrt auch Manner

Manche glauben zu wissen,
woher ihre Flugangst kommt. Bei
den einen spielt ein schlechtes
Flugerlebnis mit. Bei anderen ist
ein diffuses, mulmiges Gefiihl
schon immer dagewesen. Bei drit-
ten taucht die Angst plétzlich wie
aus dem Nichts auf. Die vorder-
griindige Ursache ist nicht immer
zu erkennen, wie dies bei psycho-
logischen Phinomenen oft der
Fall ist.

Am Anfang haben mehr
Frauen die Kurse besucht. Das, so
Yvonne Sturzenegger, habe ver-
mutlich mit dem Rollenbild zu

tun. Frauen getrauten sich eben
schon friiher zu sagen: «Ich habe
Angst.» In letzter Zeit besuchen
aberzunehmend auch Minnerdie
Seminare, um sich von ihren pei-
nigenden Angsten zu befreien.

Atemiibungen

Der Freitagabend steht zuerst
im Zeichen des Kennenlernens.
Die Teilnehmer(innen) des Flug-
angst-Kursesstellen sich gegensei-
tig vor und kommen im Laufe des
Abends auch auf das Kernpro-
blem zu sprechen. Yvonne Stur-
zenegger baut verschiedene Ent-
spannungs- und Atemiibungen
ein, die auch in den folgenden
Kursstunden anderntags immer
wieder aufgefrischt werden. Die
Psychologin dazu: «<Mitdem Atem
kénnen wir die Angst beeinflus-
sen und regulieren. Auch im Flug-
zeug ist der Atem ein Werkzeug
gegen die Angst. Mit kontrollier-
tem Atem kénnen die Kursteil-
nehmer reagieren, wenn aufkom-
mende Angstgefiihle sie bedro-
hen.»

Gesprache mit Piloten
Neben dem Kérper wird aber
auch der Geist gefordert. Kon-



Infos

Anmeldung far Flugangst-
Kurse: llse Hauser, Swissair,
Telefon 01/828 12 40.

Kursdaten 1997:

15.-17. August, 5.-7. Sep-
tember, 26.—28 September,
31. Oktober bis 2. November,
21.-23. November (jeweils
Freitag, 18.30-21.30 Uhr und
Samstag/Sonntag, 9-17.30 Uhr.
Eventuell Wartefrist, da

die Kurse sehr begehrt sind).
Kosten: Kurspreis inklusive
Flugbillet: 770 Franken.

kret: Am Samstag fahren die ange-
henden Passagiere nach Kloten
und informieren sich in einer
Rundfahrt auf dem Flughafenge-
linde vor Ort. Spiter stossen ein
Pilot, im Rang eines Caprains,
und ein Flight Attendant, im Rang
eines Maitre de cabine, zu der
interessierten Gruppe, um im per-
sonlichen Gesprich Angste abzu-
bauen. Yvonne Sturzenegger er-
zihlt: «Vor allem das Erkliren der
unbekannten Geriusche im Flug-
zeug beruhigt die Leute.»

Das Fachpersonal beantwortet
zudem technische Fragen: Vor al-
lem interessiert, wie es moglich
ist, einen 360 Tonnen schweren
Jumbo-Jet in der Luft zu halten.

«Es gibt kein einheitliches
Flugangst-Profil»

Meist steigt auch das Vertrauen in
die Kompetenz des Caprains,
wenn die Zuhoérenden verwun-
dert vernehmen, dass selbst Pilo-
ten Wiederholungskurse zu absol-
vieren haben. Piloten miissen
nimlich alle sechs Monate im Si-
mulator eine Priifung bestehen,
damit ihre Lizenz erneuert wird.

Ab in die Lifte!

Nach diesen Vorbereitungen
auf geistiger und korperlicher
Ebene sind die grossten Hemm-
nisse bei den meisten bereits abge-
baut, wenn die Gruppe am Sonn-
tagmorgen die Flugzeugwerft
besucht und die zuvor so sehr
gefiirchteten Himmelsvégel im
Hangar besteigt. Langsam begin-
nen sich aber alle mit der Kré-
nung des Kurses auseinanderzu-
setzen. Am Sonntagnachmittag
besteigt die Gruppe nidmlich ein
Linienflugzeug, das sie iiber den
Wolken nach London Heathrow
und wieder zuriick nach Kloten
bringen wird. Yvonne Stur-
zenegger zum letzten Seminar:
«Mit einer einzigen Ausnahme
freuten sich nach Abschluss des
Kurses alle meine Passagiere iiber
ihren Erfolg im Bewiltigen der
Flugangst.»

Eine Schlussbemerkung fiir
ganz Kritische: Die Psychologin
hatin den letzten Jahren etwa 630
Menschen in die Liifte begleitet.
Eine Erfolgschance haben also die
allermeisten . . .

Foto: vs

Viele Passagiere ha-
ben kurz vor dem Abheben
des Jets ein mulmiges Gefihl.
Aber das ist wohl noch nicht
eigentliche Flugangst. Was
verstehen Sie genau darunter?

Doch. Schon das mulmige
Gefahl ist ein Ausdruck der
Flugangst. Beim Autofahren
fuhlen Sie sich ja nicht mul-
mig. Es ist eben nicht richtig,
von der Flugangst zu spre-
chen. Es gibt viele Flugang-
ste. Fliegen ist eine Situation,
um viele untergrindige Ang-
ste zu aktivieren.

Gibt es typische
Flugangste?

Ja.

Besonders haufig ist das Ge-
fahl, keinen Boden mehr un-
ter den Fussen zu haben. Auch
das Gefuhl, fremden Men-
schen oder der Technik ausge-
liefert zu sein, macht oft
Angst. Viele Menschen erle-

ben zudem einen enormen
Leidensdruck in geschlossenen
Raumen: Turen gehen zu,
wenn ich es nicht will, sondern
wenn andere es wollen. Wenn
das Panik auslost, sprechen
Fachleute von Claustrophobie.

Was tun Sie als Psy-

- chologin, um die Flugangst

aufzulésen?

Wir
ndhern uns der Angst in klei-
nen Schritten. In den zweiein-
halb Kurstagen sprechen wir
Uber unsere verschiedenen
Flugangste, informieren uns
aber auch bei Fachleuten. In-
formation baut Angst ab. Wir
arbeiten unsere Angstgeftihle
auf und Uberprafen auch un-
sere Vorstellungen. Zudem
bietet die Gruppe Schutz: Die
acht Teilnehmerinnen und
Teilnehmer des Kurses erle-

ben, dass sie mit ihrer Angst

nicht alleine sind und daruber
sprechen durfen.

Wie vielen Flugga-
sten bringen die Anti-Flug-
angst-Kurse Erfolg?

Schritte in die richtige Rich-
tung machen alle. Viele kom-
men mitdem Abbau der Angst

_ erstaunlich weit. Ein sehr ho-

her Prozentsatz hat nach dem
Kurs keine Flugangst mehr
und findet das Fliegen sogar
schon.

... undfliegt nach-
her mit Wonne allwochentlich
herum?

Nein.-
Nicht das haufige Fliegen ist
das Ziel des Kurses, sondern

- das angstfreie Fliegen. Und

damit haben wir Erfolg.

Zum Schluss noch
eine personliche Frage: Haben
Sie irgendwann in lhrem Le-
ben auch an Flugangst gelit-
ten?

Ja,
schon. Ich habe es gar nicht
geschatzt, wenn es im Jet
«schttelte» oder wenn Nebel
die Sicht verhinderte. Aber ich
habe die Angst im Jet durch
meine Kurse verloren.

Interview: Viviane Schwizer
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FERIEN OHNE STRESS

Ferien — endlich! Ein fas-
zinierendes Zauberwort,
das leider oft mit Stress
und Argerverbundenist.
Doch dies muss bei weit-
sichtiger Planung und
Organisation nicht sein.
«Panorama» gibt lhnen
Tips und hilft bei der Vor-
bereitung.

ervositit, Zeit-
druck, Stress,
schlechte Orga-
nisation, Un-
ordnung, Be-
quemlichkeit, Unkenntnis und
technische Mingel bilden die Ba-
sis fiir einen unerfreulichen Start
in die Ferien. Fiir viele Zeitgenos-

Von Roland P. Poschung

sen laufen gegenwirtig die Rei-
sevorbereitungen auf Hochtou-
ren: Die unzihligen, bunten
Ferienprospekte werden studiert,
die Reisetermine koordiniert, die
Sommermode wird aktualisiert.

Viele sparen sich ihr Geld fiir
die schénsten Tage im Jahr am
Mund ab und hungern sich so auf
schlank — eindeutige Symptome:
DasFerienfieber istausgebrochen.
Doch Reisen will geplant sein,
ansonsten darf man sich nicht
wundern, wenn einiges schief
lauft.

Prioritdaten setzen

Schéne Ferien brauchen eine
gute Reisevorbereitung. Diese be-
ginnt bei den eigenen Bediirfnis-
sen: Uberlegen Sie sich, wohin sie
fahren, fliegen oder gehen méch-
ten. Erstellen Sie ein Budget: Was
brauche ich fiir wie lange? Setzen
Sie Priorititen. Orientieren Sie
sich tiber die wichtigsten Formali-
titen wie Visum, Impfungen, Rei-
se-, Unfall-, Kasko- und Annulla-
tions-Versicherungen, Fahrzeug-
ausweis (mit Ubersetzung), Geld-
wechsel, Reisechecks, Einsatz von
Kreditkarten.
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Zeit fur die «

Informieren Siesich iiber Land
und Leute, ihre Kulturen und Sit-
ten. Nehmen Sie Riicksicht in
gewissen Situationen — beispiels-
weise auf die Bekleidung. Buchen
Sie rechtzeitig, und verlangen Sie
eine Bestitigung. Vergessen Sie
nicht Pass und/oder Identititskar-
te, Bahn-, Flug- und Horteltickets.
Organisieren Sie jemanden, der
vertrauensvoll zum Haus, zur
Wohnung und zu den Haustieren
sowie Garten und Pflanzen sorgt.
Lassen Sie die Post umleiten oder
lagern. Sichern Sie das Haus, die
Wohnung (Strom, Wasser, Hei-
zung, Einbruch, alle Tiiren und
Fenster zu?).

Kontrollieren Sie speziell die
technische Ausriistung auf die
Funktionstiichtigkeit (Radio fiir
Verkehrsnachrichten, Foto/Vi-
deo, Rasierapparat, Sportgerite,
Unterhaltungselektronik, Koffer-
schloss). Nehmen Sie passende
Batterien als Ersatz mit. Hinter-
lassen Sie bei Verwandten und
Freunden oder auch im Geschift
die Kontaktadressen. Vor Abreise
fillige Zahlungen ausfiihren.
Wertsachen gehdren in einen
Banksafe!

Mitdenken, mitfiihlen,

mittragen

Notieren Sie sich, was fiir
Gegenstinde Sie mitnehmen
miissen. Zum Beispiel fiir die

Familie, wenn Sie mit dem
Auto unterwegs sind: Passende
Kleider und Schuhe, Getrinke/
Verpflegung, Medikamente (Fie-
bermesser), Sonnenschutz/Cre-
men, Insektenspray, Moskito-
netz, Spielzeuge fiir die Kinder,
CD/Kassetten, Handarbeit, Le-
sestoff, Ersatzteile, Koffer mit Le-
derriemen, Badezeug, Sportuten-
silien, Taschenlampe, Regen-
schutz/Schirm,
Sonnenbrillen und — wenn Sie
mit dem Auto wegfahren — neue
Landkarten, Reservebenzinkani-
ster, Pannendreieck, entspre-
chende Ausweise (Griine Karte/
TCS/ETI-Schutzbriefe), Unfall-
protokoll, Kleingeld in der Lan-
deswihrung (Autobahngebiih-
ren/Vignetten).

Packen Sie den Kofferraum
nicht im letzten Moment, son-
dern passen Sie die Gepiackstiicke
dem Raumvolumen an. Kontrol-
lieren Sie friihzeitig die Fahrtiich-
tigkeit des Autos. In Stressituatio-
nen vergisst man gerne bekannte
Details. Erstellen Sie ein kleines
Notizbuch, und schreiben Sie sich
alle wichtigen Nummern auf:
Krankenkasse, Bankkonto, Versi-
cherung, Auto-, Pass-, Telefon-
nummern fiir Kartensperrungen,
Botschaften/Konsulate, die Name
und Adressen der Hersteller von
Medikamenten sowie der Namen
der wichtigen Substanzen.

Sonnenschutz/

Aufgaben teilen

Achtung: Schreiben Sie die
heiklen Informationen aus Sicher-
heitsgriinden nur mit einzelnen
Buchstaben oder mit Thnen be-
kannten Bezeichnungen auf. So
schiitzen Sie sich vor Missbrauch,
wenn die Unterlagen/Karten ver-
loren gehen oder falls Sie Opfer
eines Diebstahls werden.

Teilen Sie sich die Aufgaben
im Fahr- und Kinder-Hiitedienst.
Bei lingeren Fahrten mehrere
Pausen einschalten! Achten Sie auf
geniigend Bewegung und leichte
Nahrung wihrend der Reise. Lie-
bereine Nachtzusitzlich in einem
Hotel verbringen, als iibermiidet
nach einem Unfall in einem Spital
aufzuwachen.

Na denn, schéne Ferien!

Wichtige Adressen

Internationale Anwahl aus dem
Ausland in die Schweiz: 0041,
dann die erste Null (6rtliche
Vorwahl) weglassen!

B TCS/ETI-Schutz,

Telefon (0) 22 736 44 44,

Fax (0) 22 736 65 20.

W Schweizerische Rettungs-
flugwacht (Rega):

Telefon (0) 1 383 11 11

B Tropeninstitut, Socinstrasse 57,
4051 Basel, Telefon 157 10 02
oder 157 10 28.



Absprechen, planen - ruhig reisen

Selbst Last-Minute-Angebote er-
fordern eine Planung. Nicht im-
mer ist die Schnelligkeit gunstig.
Wer etwas vergisst oder in seinen
Reisevorbereitungen vernachlds-
sigt, kann das blaue Wunder erle-
ben. Einige Tips und Anregun-
gen:

I Vergleichen Sie die Reiseange-
bote. Tauschen Sie Erfahrungen
im Bekanntenkreis aus. Involvie-
ren Sie alle Familienmitglieder.
B Seien Sie tolerant. Machen Sie
Vereinbarungen tber Aufgaben
sowie Verantwortung unter den
Mitreisenden, insbesondere lhren
Kindern, ab.

B Welche Bedurfnisse haben Sie
in Dauer, Aktivitat, Luxus, Di-
stanz, Budget: Bade-, Kultur-,
Sport-, Abenteuer-, Kurferien?

Mit welchen Transportmitteln ist
es ideal?

M Verteilen Sie die Aufgaben vor,
wahrend und nach der Reise (Or-
ganisation, Betreuung, Formali-
taten aller Art).

M Planen Sie nicht zu kurzfristig.
Antrage fur allfallige Einreisebe-
willigungen brauchen ihre Zeit.
Auch Impfungen wirken nicht
umgehend.

# Orientieren Sie sich Uber Land,
Leute und Sitten. Kaufen Sie sich
ein Taschenworterbuch, um not-
fallsin der Landessprache ein we-
nig kommunizieren zu kénnen.
M Stellen Sie die Reiseutensilien
schonam Vortag bereit. Beim Ein-
packen beachten: Unwichtiges
zuerst einpacken, haufig benutz-
te Sachen oben, wichtige Gegen-
stande ins Handgepack (Auswei-
se, Reisetickets/Unterlagen/Land-

und Stadtplane, Bahn- und Flug-
karten, Hotelbestatigungen, Me-
dikamente, Sonnenbrillen, Schirm/
Regenmantel, Pullover, Jacke, Lese-
stoff, Babynahrung).
B Geldreserven gehéren an einen
sicheren, wieder findbaren Ort!
B Achten Sie auf die Notausgan-
ge (besonders in Flugzeugen und
Hotels).
B Auf dem Flughafen: Kommen
Sie friihzeitig zum Einchecken. So
haben Sie die grésseren Chan-
cen, einen guten Sitz beim Fen-
ster oder einen Platz mit mehr
Beinfreiraum zu erhalten.
B Geniessen Sie die schonsten
Tage und Wochen des Jahres.
E Lassen Sie die Funf gerade sein!
H Seien Sie freundlich, weltoffen
und gelassen. Wer lachelt, wirkt
sympathisch.

(ropo.)




Weil wir alle
Sicherheiten

bieten, machen

wir mit unserenfl

Raumsystemen
immer wieder

eine Bank auf:

Die Erne-Bank.

Die Verbindung von Tradition und Innovation steckt in jeder Erne-Bank.
Als Marktfithrer bieten wir das All-in-Konzept fir die komplette
Sicherheitsbank mit Schalteranlagen, Kundentresor und Bancomat. Die
Finanzierung ist flexibel: Kauf, Miete oder Leasing. Wir planen und reali-
sieren seit tiber 50 Jahren vorfabrizierte Systembauten mit dem 6kologi-
schen Basiswerkstoff Holz. Vorfabrikation bedeutet Trockenbauweise und
kurze Montagezeiten. Der hohe Fertigungsgrad und die erheblichen
Zeitersparnisse ergeben das giinstige Preis-Leistungs-Verhiltnis. Diese
Bauweise liegt nicht nur im Trend, sondern ist zukunftsweisend. Fragen Sie
uns — wir haben nicht nur Erfahrung im Bankenbusiness.

m ERNE

Intelligenter Systembau

Erne AG Holzbau, Werkstr. 3, 5080 Laufenburg, Tel. 062/869 81 81, Fax 062/869 81 00

Entwicklung und Produktion von Banken, Schulen, Kindergarten, Biiros, Kliniken,
Altersheimen, Hotels, Sanitdr- und Wohneinheiten und anderen Systembauten. -

B//!

Das Kraftpaket von
SIXMADUN-OLYMP

COP-Wert: bis 4,6! (S0/W35)

4,6 kw

Heizenergie

o FCKW-freies Kéltemittel

® Regler und Elektrotableau
eingebaut

e Héchster Wirkungsgrad

e Sehr niedrige Befriebskosten

e Geringster Platzbedarf

e Besonders gerduscharm

e Einfacher Einbau

Wdrmepumpe SMSK:
fast so klein wie ein PC!

sixmadun-orraae

Ja, bitte senden Sie mir Unterlagen iiber lhre Warmepumpe SMSK.

Name/Vorname:
Strasse/Nr.:
PLZ/Ort:

Coupon einsenden an: SIXMADUN-OLYMP AG, Bahnhofstrasse 25, 4450 Sissach

Panorama

Class

NﬁatUrlichter Tragkomfort in Vollendung

L Das
DER SCHWEIZER Laufwunder
QUALITATSSCHUH

Royal Class

Die Krénung fiir
Ihre Fiisse!

Feines Tieffussbett
‘mit erhéhtem Absatz
® Pflanzlich gegerbte
Decksohle VEGETABIL

Mit dem

superweichen ® Aktivkohle
wird ® Naturkork
Laufen zum ® Weiches Naturlatex
koniglichen @® Rubrex-Sohle aus
Erlebnis Naturgummi
B ST e e e S e e 3
1
: Bestell=€oupon |
1
: Name: Vorname: :
) 1
| Strasse: ]
| 1
: PLZ,Ort: ‘I
| 1
: Tel.-Nr.: Datum: ‘:
1
i Unterschrift: |
| 1
; Schuh-Grésse-Nr.: Farbe: [ ] rot (Palisander) E
1
: Bitte Coupon ausschneiden und einsenden an: D pla - gen :
' SOLEDOR SA 7 o :
, Gewerbestrasse 19 .,_“m \"'e‘s‘ Er\\a\tx,i g\tte ger' !
I 6314 Unterigeri 99,80 35’ eintr®
: _Fr. eding®
. Tel. 041/7500280 unbe
! Fax 041/75053 55 PAN 7/97 !




SCHWEIZER FERIENORTE: TESSERETE

Ine lerrasse
oberhalb

Luganos Taler

Tesserete, politischer
Hauptort der Capriasca,
ist der Startpunkt,

um die Schoénheiten der
Taler von Lugano zu
bewundern. Die Luga-
neser Taler bestehen
aus 34 Gemeinden

und bieten eine weite
Auswahl an kulturellen
Anlassen und touristi-
schen Sehenwiirdig-

keiten.

Panoramische
Fahrradausfliige
mit dem Moun-
tain Bike tiber
die Téler von
Lugano.

Fotos: z.V.g.

Der idyllische See
von Origlio.

Die Kirche von Santo
Stefano in Tesserete.

ie Capriasca-Ge-
gend und die
Tilerdes Vedeg-
gio und Colla
sind die Ziele,
fiir alle, die den Kontakt mit der
Natur in einem bezaubernden

Von Lorenza Pezzani-Storni

Szenarium suchen. Entdecken Sie
die Tiler von Lugano! Nicht aus
Zufall sind die touristischen Of-
ferten vielzihlig und verlockend.

In Tesserete wurde die «Regio-
ne Valli di Lugano» (RVL) 1977
amtlich gegriindet, und wird vom
Gesetz als «eine Zusammen-
schliessung von geographisch und
wirtschaftlich eng gegliederten
Gemeinden (34), die zusammen
einen Teil ihrer Pflichten ausiiben
mochten» definiert. Eine dieser
Pflichten ist die Tourismusférde-
rung, und deshalb ist Tesserete
(mitder RVL) als einzige Tessiner
Gemeinde Mitglied des Vereins
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Die charakteristischen

Bergspitzen der
«Denti della Vecchian».

Monte Tamaro aus.

Pferdetrekking
im Collatal.

Bigorio.

Gleitschirmfliige vom

Perspektive von oben
auf das des Dorfchen
Sala Capriasca, oben
links sieht man auch das
Kapuzinerkloster von

Lernen Sie
die Umgebung kennen

«Schweizer Familienorte» gewor-
den.

Seen, Fliisse und Berge

Einerseits ist die Region von
Fliissen und Seen und anderer-
seits von Bergen geprigt. Durch
die drei Tiler fliessen nimlich
die Vedeggio, Capriasca und
Cassarate, wihrend die kleinen
Seen Muzzano und Origliozuden
stillen Gewissern der Region ge-
horen. Nordlich finden wir die
Berge Gazzirola, Camoghé und
Monte Tamaro, die 2000 Meter
Hohe erreichen, 6stlich indes
befindet sich der Berg Denti della
Vecchia (Greisenzihne), der mit
seinen besonderen Gipfeln die
Region bis zum Luganersee iiber-
ragt.

Einer der Vorteile dieses Ange-
botes ist sicherlich die Méglich-
keit, aktive Ferien zu verbringen.
Und hier sind die Vorschlige un-
zihlig: Wanderausfliige, auch in
Begleitung ortlicher Fiihrer, wie
zum Beispiel die Uberquerung
vom Monte Lema zum Monte
Tamaro, die auch von Alpinski-
liebhabern geschitzt wird und
Vorzugsziel der Bewunderer von
Mario Bottas Kunstwerken ist.
Im letzten Sommer wurde nimlich
die Kappelle «Santa Maria degli
Angeli», deren Fresken vom italie-
nischen Kiinstler Enzo Cucchi
gemalt wurden, eingeweiht. Be-
zaubernde Pferdetrekkingausflii-
ge lassen sich von Bogno aus im
Collatal in Richtung San Lucio,
Gazzirola und Pairolo unterneh-
men.

Die unzihligen Wanderwege,
insgesamt 250 Kilometer, verbin-
den die schonsten Gegenden der
Capriasca, des Colla- und Vedeg-
giotals. Auch aus sportlicher Sicht
bietet diese Region viel: Tennis,
Schwimmen, Fischen, Vita-Par-
cours, Bergsteigen, Fahrradfahren

Tesserete, politischer Hauptort der Capriasca, befindet sich auf 530
Meter Uber Meer. Wegen seiner geographischen Position, in einem
sonnenreichen Becken, ist es zum naturlichen Zentrum geworden.
Die Gemeinde ist mit &ffentlichen Verkehrsmitteln gut ausgestattet
und bietet den Feriengasten zahlreiche Einkaufs-und Verpflegungs-
moglichkeiten an. Die Einwohner zdhlen in etwa 1300 auf drei
Quadratkilometer verteilt.

Die Gemeinde ist Mitglied des Vereins «Schweizer Familienor-
te» und geht deshalb besonders auf die Wiinsche von Kindern und
deren Eltern ein. Das Programm sieht begleitete Wander-und Kut-
schenausfliige; Besichtigung des Museums von Bigorio, Besuch bei
einem Webereiatelier, bei einer Kunstglasblaserei und bei der
Produktion von Holzschitzerei, Kanufahrten, Ausflug zu den jahr-
hundertalten Kastanienbdumen, Tenniskurse, Fahrrad-Tour rund
um den See von Origlio und Besuch bei der Schokoladenfabrik
«Alprose» in Caslano vor.

Zudem wurde der capriaschesische Hauptort letztes Jahr im
Kalender der hochkardtigen musikalischen Veranstaltung «Estival
Jazzx», die immer Anfang Juli in Lugano stattfindet, als weiterer
Veranstaltungsort aufgenommen. Tesserete ist auch wegen seiner
ambrosianischen Fasnacht bekannt. Das grosse, auf vier Tage
verteilte Karnevalfest zieht jedes Jahr viele Besucher aus der ganzen
Schweiz sowie aus dem nahegelegenen lItalien an.

Im Dorf Tesserete haben auch die zwei Hauptsitze der «Regioni
Valli di Lugano» sowie das Verkehrsburo der Taler von Lugano einen
Platz gefunden. Ausktnfte Uber Luganos Taler erhalten Sie unter:
Ente Turistico Valli di Lugano, Piazzale Stazione,

6950 Tesserete, Telefon 091/943 18 88, Telefax 091/943 42 12,
Internet: http://Awww.tourism@ticino.ch.

Lp.)

(besonders Mountainbiken) und
Gleitschirmfliegen sind nur eini-
ge Beispiele.

Kunst und Kultur

Den Kunst- und Kulturliebha-
bern bieten die «Valli di Lugano»
einige Kostbarkeiten: die Fresko-
Kopie des letzten Abendmahls in
der Kirche «Sant’Ambrogio» in
Ponte Capriasca, das Kapuziner-
kloster von Bigorio, die plebeji-
sche Kirche des «Santo Stefano»
in Tesserete, die Kirche von «San
Mamete» von Mezzovico, der
Nusskelter in Sonvico, das Land-
vogthaus in Rivera sowie der mit-
telalterliche Turm von Redde im
Sankt Klemenzer Wald in Vaglio.

Das besonders milde Klima,
Kennzeichen der Regionen aufder
Alpensiidseite, sowie eine noch
unberiihrte und bunte Natur sind
die von Touristen geschitzten
Visitenkarten — insbesondere von
Familien, die sich entscheiden,
ihre Ferien in dieser Ecke des
Tessins zu verbrigen. Ausserdem
konnen die Giste der Luganeser
Tiler auch mit Musik (heilig
und  weltlich), kulinarischer
Kost, Bauernhofbrunchs, Hand-
werk- und Alpenmirkten ver-
wohnt werden.

Geben Sie sich dieser aben-
teurlichen und idyllischen Natur
hin, und entdecken Sie viele klei-
ne Wunder unseres Landes.

Lesen Sie im nachsten Panorama ;

DV in Solothurn

Stockwerkeigentum

Es muss nicht immer ein Einfami-
lienhaus sein. Immer mehr jlingere
Leute leisten sich ihre eigenen eisenbanken (SVRB) fand heuer

vier Wande in Form von Stockwerk- in der Ambassadorenstadt Solothurn
eigentum. statt.

Die Delegiertenversammlung
des Schweizer Verbandes der Raiff-

Raiffeisen :
und «Panorama» im Internet:
http://www.raiffeisen.ch
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Mehr als eine Million Menschen
vertrauen dieser Bank.

Sie vertrauen der Grosse

Uber 1,3 Millionen Kunden aus allen
Kreisen der Bevélkerung, davon
600'000 als Genossenschafts-Mitglie-
der, verlassen sich in Geldfragen auf
ihre ortliche Raiffeisenbank. Sie
schatzen die faire und kompetente
Beratung.

Sie vertrauen der Starke
Raiffeisenbanken in 1300 Orten sind
im Schweizer Verband zusammenge-
schlossen. Gemeinsam unterhalten sie
eine leistungsfahige Infrastruktur, zum
Beispiel im Informatik-Bereich und
beim Zahlungsverkehr.

Sie vertrauen der Sicherheit
Gemeinsam verwalten die Schweizer
Raiffeisenbanken Uber 50 Milliarden
Franken an Kundengeldern. Der gross-
te Teil davon ist in Hypotheken - also
in Schweizer Wohneigentum - und
damit sehr sicher angelegt.

Vertrauen weltweit
Das Raiffeisensystem ist in Uber 100
Landern mit rund 350 Millionen
Genossenschafts-Mitgliedern veran-
kert. Selbsthilfe, Gemeinsamkeit und
aktuelle Dienstleistungen Uberzeugen
weltweit.

Wollen Sie mehr dartber wissen?
Am Schalter informieren wir Sie gerne.

RAIF

EISEN

Die Bank, der man vertraut.
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