Zeitschrift: Panorama / Raiffeisen
Herausgeber: Raiffeisen Schweiz Genossenschaft

Band: 84 (1998)
Heft: 5
Heft

Nutzungsbedingungen

Die ETH-Bibliothek ist die Anbieterin der digitalisierten Zeitschriften. Sie besitzt keine Urheberrechte
an den Zeitschriften und ist nicht verantwortlich fir deren Inhalte. Die Rechte liegen in der Regel bei
den Herausgebern beziehungsweise den externen Rechteinhabern. Siehe Rechtliche Hinweise.

Conditions d'utilisation

L'ETH Library est le fournisseur des revues numeérisées. Elle ne détient aucun droit d'auteur sur les
revues et n'est pas responsable de leur contenu. En régle générale, les droits sont détenus par les
éditeurs ou les détenteurs de droits externes. Voir Informations légales.

Terms of use

The ETH Library is the provider of the digitised journals. It does not own any copyrights to the journals
and is not responsible for their content. The rights usually lie with the publishers or the external rights
holders. See Legal natice.

Download PDF: 04.05.2025

ETH-Bibliothek Zurich, E-Periodica, https://www.e-periodica.ch


https://www.e-periodica.ch/digbib/about3?lang=de
https://www.e-periodica.ch/digbib/about3?lang=fr
https://www.e-periodica.ch/digbib/about3?lang=en

Pas Kundenmagazin der Raiffeisenbanken

"" Endlich Ferien.
|!*§‘ I‘E f(..l ~ c’_r Y ‘JJ')'

- Familie und Geld

Wann mussen
Kinder ins Bett?

RAIFFEISEN

= E— 1 ——— ]




Mide? Unkonzentriert? Ausgebrannt?

VITA-LOGOS® (Trinkldsung und Granulat), daus natiirliche Aufbaupréiparat mit der bewdhrten zuckerfreien Kombination aus 5 Wirkstoffen, enthiilt 4 wichtige
Aminostiuren + Vitamin B 12. Diese helfen inshesondere nach iibermissiger kirperlicher und geistiger Belastung, Stress am Arbeitsplatz oder in der Schule,
withrend der Schwangerschaft und Stillzeit sowie nach Krankheit oder Unfall. Lassen Sie sich in lhrer Apotheke beraten und lesen Sie die Packungsbeilage.
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jede zweite Familie etwas auf die hohe Kante legen.

Lehrstellen 8 Wer heute eine Lehrstelle sucht, braucht einige Hartnackigkeit.
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heimes heute in manchen Fallen glinstiger, als eine Wohnung zu
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gemeinsam mit Schweiz Tourismus zehn Moglichkeiten, wie Sie
lhre nachsten Ferien im eigenen Land verbringen kénnen.
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Editorial

13 Millionen Reisen macht die Schweizer
Bevélkerung pro Jahr. Etwas weniger als die
Halfte davon, 6 Millionen, finden im eigenen
Land statt. Die Schweiz ist und bleibt, aller
Unkenrufen und Problemen im Tourismus-
sektor zum Trotz, die Feriendestination
Nummer 1 bei unserer Bevélkerung. «Dar-
Uber sind wir happy», sagt Marco Hartmann,
seines Zeichens Direktor bei Schweiz Touris-
mus, im «Panoraman-Interview auf Seite 32.

Tatsachlich wurden in den vergangenen
Jahren grosse Anstrengungen unternommen,
um das ans Ausland verlorene Terrain wie-
dergutzumachen. 19 kinderfreundliche Orte
werben beispielsweise mit dem Gutezeichen
«Familien willkommen». Das ist kein Zufall.
Denn vor allem Familien fuhlten sich in der
Vergangenheit im eigenen Land zu oft vor
den Kopf gestossen. Das ist heute anders.
Ferien in der Schweiz sind auch fur vier- oder
funfkopfige Familien wieder bezahlbar. «Mit
allem Komfort und einem breiten Angebot

sind Ferien fur weniger als 1000 Franken pro
Woche fur die ganze Familie machbar. Wir
sind absolut konkurrenzfahig mit dem Aus-
land», sagt Marco Hartmann.

Als ausschliesslich in der Schweiz tatige
Bankengruppe freut sich natirlich auch
Raiffeisen, dass es mit dem Schweizer Touris-
mus wieder aufwarts geht. Und so zégerten
wir denn auch keinen Moment, als uns
Schweiz Tourismus vor einigen Monaten
anfragte, ob wir mit «Panoraman» bei einer
Ferienbeilage mitmachen wirden. Ab Seite
30 finden unsere Leser(innen) deshalb zehn
Angebote fur erholsame Tage in allen drei
Landesteilen. Viel Spass beim Aussuchen!

Markus Angst, Chefredaktor
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Bei der dlteren
Generation ist ein
grosserer Teil

der vorhandenen
Vermogen konzen-
triert.

Univox-Studie zum Thema Geld

Nur jede zweite Familie kann sparen

Das Bedurfnis nach Sicherheit
ist der bestimmende Faktor

fur das Spar- und Anlageverhal-
ten der Schweizer. Obwohl

aus Grinden der Vorsorge viele
etwas sparen mochten, ist die
Héalfte der Haushalte finanziell
nicht in der Lage dazu.

4 Panorama Raiffeisen 5/98

Was das Sparen betrifft, so verliuft ein
eigentlicher Graben mitten durch die
Schweiz. Die eine Hilfte der Bevilkerung
konnte im vergangenen Jahr Ersparnisse zu-
riicklegen — dieandere Hilfte verwendete simt-
liche Einnahmen fiir den Lebensunterhalt.
1997 hat der Anteil derjenigen Personen, die
alles zum Leben gebraucht haben, sogar leicht
zugenommen..

Knappes Budget hemmt Konsumlust.
Sehr viele Haushalte sind finanziell offenbar
am Anschlag, darunter befinden sich vor allem
viele Familien mit Kindern. Diese Zahlen ge-
hen aus der Univox-Studie des GfS-For-
schungsinstituts zum Thema Geld hervor.

Was das Konsumverhalten in der Schweiz
anbelangt, ldsst sich laut der Untersuchung die
in den vergangenen Jahren schwache Inland-
nachfrage nicht allein damit erkliren, dass die
Konsumentenstimmung oder die Zukunftser-
wartungen schlecht waren. Denn bei zumin-

Fotos: Maja Beck

dest der Hilfte der Haushalte hemmtder effek-
tiv enge finanzielle Spielraum die Konsumlust.
Eine Ankurbelung des Inlandkonsums ist so-
mit nur iiber die Konsumausgaben der bes-
sergestellten Hilfte der Bevélkerung, durch
Entsparen frither angelegter Vermégen oder
mittels Kreditaufnahme méglich.

Weniger Ersparnisse in der Romandie.
Der Trend einer erhéhten Sparquote wird sich
so rasch nicht umkehren, ist doch der Vorsor-
gegedanken und das Bediirfnis nach einer Ab-
sicherung in Form eines «Sicherheitssparens»
nach wie vor stark verbreitet. Mehr als die
Hiilfte der vom GfS-Forschungsinstitut befrag-
ten Personen will ihre Ersparnisse in diesem
Jahr stabil halten. 20 Prozent glauben, ihre
Ersparnisse ausbauen zu kénnen. 15 Prozent
rechnen mit einem Abbau. Ob 1997 zusitzli-
che Ersparnisse angelegt werden konnten, ist
von der Héhe des Haushaltseinkommens und

vom Bildungsgrad abhingig.
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Auffallend ist zudem, dass in der Romandie
lebende Personen weniger oft Geld auf die
hohe Kante legen konnten als Deutschschwei-
zer. «Das ldsst auf signifikante Unterschiede
beziiglich Lebensstandard, Rezessionsbetrof-
fenheit oder auch des Konsumverhaltens
schliessen», kommentiert Alex Martinovits,
Autor der Studie. In der Westschweiz istzudem
auch der Umfang der verfiigbaren Vermégen
im Durchschnitt tiefer. Damit ist es fiir die
Haushalte in der Romandie weniger gut mog-
lich, schwierige Zeiten durch Verwendung ih-
rer Ersparnisse zu tiberbriicken.

Beliebtes Spar- und Privatkonto. Der
Grundsatz, jegliches finanzielle Risiko klein
halten zu wollen, kommt auch in den bevor-
zugten Anlageformen klar zum Ausdruck: Fast
drei Viertel nennen Spar- und Privatkonto als
Anlageform ihrer Wahl. Ein Drittel verfiigt
iiber ein Postcheckkonto. Knapp cin Viertel
besitzt Obligationen und Kassenobligationen.
Ahnlichstark verbreitetsind Anlagen in Immo-
bilien. >

Fiir Familien mit
Kindern bleibt zum

Sparen oft nichts
ubrig.

So sparen die Schweizer
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Optionen, Derivative u. a. _ . i

Fonds (Aktien u. a.)

kolierte Aktien

GE)Id oder Devisen

Bei den Anlageformen der Schweizer Sparer haben die Faktoren Sicherheit und

Vorsorge einen hohen Stellenwert.

m'nfo,

Die Studie «Geldanlage- und Konsum-
verhalten» der Haushalte stammt aus
dem Forschungsprogramm Univox des
Forschungsinstituts fur praktische Sozial-
forschung (GfS). Die Untersuchung
beruht auf einer Befragung von 726
reprasentativ ausgewdahlten Schweizer
Stimmberechtigten. Die Befragung
wurde im Oktober und November 1997
durchgefihrt.

Informationen und Bezugsquelle:
GfS-Forschungsinstitut,

Abteilung Sozio6konomisches
Monitoring

Riedtlistrasse 9

8006 Zurich

Tel. 01/361 51 00

Fax 01/350 35 33

E-Mail: amartinovits@gfs-zh.ch
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o Kreuzfahrten in der Adria
e Natur- und Inselparadies

o quf der Suche nach dem «Schatz
im Silbersee» aus den Winnetou
Filmen

* Heimat der beliebten Hunderasse
der Dalmatiner

o Kiistenkreuzfahrt mit Vollpension
¢ Bordreiseleitung
o Bustransfer Chiasso -
Venedig — Chiasso
o Anschlussbillett,
2. KI. Basis !/2-Preis Abo
(Nicht inbegriffen: Ausflige, Versicherungen,
Getriinke, Trinkgeld, Hofentaxen Fr. 10.— pro Tag)

MS Dalmacija

Die 1997 renovierte MS Domlacija*** steht
als kleines, wendiges Kreuzfahrtschiff beziig-
lich Komfort und Service den grossen Ozean-
dompfern in nichts nach. Reisen in
Kiistenndhe wird im «Natur- und Inselpara-
dies Dalmatien» zu einem aussergewdhnli-
chen Ferienerlebnis. Die ibersichtliche Grds-
se schafft eine fomiligre Atmosphdre. Die
142 Kabinen sind verteilt auf fiinf Decks und

verfiigen Gber Bad/WC und Air-Condition.
Weiter bietet dos Schiff: Innen-Swimming-
pool, Fitnessraum, Sauna, Friseur, Shop und
Fotolabor. Alle Mahlzeiten werden in einer
Sitzung serviert. Abwechslung und Unterhal-
tung findet man in den beiden Bars, im
Restaurant und im Night Club. Die erfohrene
und freundliche Crew ist stets fiir dos Wohl
der Giste der MS Dalmacija besorgt.

Fortona
Definitive Deckzuteilung erfolgt

 erst kurz vor dem Erstellen der

' Dokumente und je nach Verfiig-

 barkeit, mindestens aber

Maindeck. i¥ed, 4

y

1Tog Ziirich = Venedig Indiiduelle Anreise
nach Chiasso. Bustransfer nach Venedig

2Tog Venedig — Pula Stadtrundgong in Pula.
(DM 25.—*). Ausflug nach Brijuni
(DM 60—%)

3log Crikvenica - «Silbersee» Ausflug zu
den einmaligen Plitvicer Seen (DM 88.—).

4Tog Kornati — Split Ausflug Inselwelt Komafi
(DM 15.—*). Stadiundgang Split und Aus-
flug nach Trogir (DM 48.~*).

5Tog Dubrovnik/Medjugorie Stadthesichti
qung Dubrovnk (DM 50.=*). Ausflug zum
Wallfahrtsort Medjugorie (DM 85.—*).

6Tog Dubrovnik — Mijet — Korcula Stodt-
besichtigung (DM 50.—*). Ausflug noch
Miet (DM 38.—*). Ausflug Korcula inkl.
Tanzgruppe Moreska (DM 45.-%).

7Tog Sibenik Zu den Wasserfillen von Skrodin
und Rundgang in Sibenik (DM 70.—*).

8Tog Venedig — Zirich Bustransfer nach
(hiasso. Individuelle Heimreise.

(*) fokultative Ausflige/Besichtigungen

ati — Dubrovn
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Dagegen erwerben nur 11 Prozent Aktien.
12 Prozent besitzen Anteile von Anlagefonds.
.Und 7 Prozent investieren in Gold- und Devi-
senanlagen. Mit einem Anteil von nur 2 Pro-
zent sind Anlagen mit 6kologischer Ausrich-
tung nur sehr wenig verbreitet. Ahnlich sieht es
bei Anlagen aus, die spezifischer Kenntnisse
(oder einer Beratung) bediirfen, engagieren sich
doch nur 3 Prozent in derivativen oder derivat-
ihnlichen Anlagen.

Tiefes Risiko wird bevorzugt. Einer
deutlich grésseren Beliebtheit erfreutsich dem-
gegeniiber das Versicherungssparen. Vor allem
der Weg des Primiensparens mit einer Lebens-
versicherung findet viele Anhinger (21 Pro-
zent). Die Zahlen der Studie sind allerdings
insofern etwas zu relativieren, als in Umfragen
zum Thema Geld und Anlage eher etwas unter-
trieben als iibertrieben wird. Die tatsichliche
Verbreitung der Anlageformen diirfte somit
etwas héher liegen, als es die Studie ausweist.
«Wichtig sind die Proportionen, und die gibt
die Umfrage sicher korrekt wieder», betont
Alex Martinovits.

«Kinder sind ein zunehmendes finanzielles Risiko geworden»

Flir Familien mit Kindern bleibt zum
Sparen oft nichts librig, erlautert Alex
Martinovits, Autor der Univox-Studie
zum Thema Geld. Angesichts der ge-
spannten Lage in manchem Haushalt-
budget seien Kinder zu einem finanziel-
len Risiko geworden.

«Panoraman»: Alex Martinovits, nur die Half-
te der Schweizerinnen und Schweizer lebt
in einem Haushalt, der 1997 Ersparnisse
zurucklegen konnte. Worin liegt der
Hauptgrund dafur?

Alex Martinovits, Projektleiter Univox
beim GfS-Forschungsinstitut: Zu einem
grosseren Teil handelt es sich sicherlich um
Personen in Haushalten, die tatsachlich ein
im Vergleich zur Haushaltsgrésse recht ge-
ringes Budget zur Verfigung haben. Zu
einem kleineren Teil sind es Personen, die
uberdurchschnittliche Konsumausgaben
tatigen — zum Beispiel fiir lange Reisen,
teure Anschaffungen oder fir Kultur und
Freizeit. Zur letzteren Gruppe gehéren vor
allem viele jungere Menschen. Oft kann
auch deshalb nichts gespart werden, weil
viele Léhne allenfalls fir Einpersonenhaus-
halte reichen, aber kaum fur mehrere Per-
sonen.

Die grosse Mehrheit scheint alles in allem
Anlagen mit méglichst tiefem Risiko den Vor-
zug zu geben, auch wenn damit oft eine ver-
gleichsweise niedrige Rendite verbunden ist.
Selbst der Erwerb von «Blue Chips», von Akti-
en erstklassiger Unternchmen, kommt fiir den
grossen Teil der Bevilkerung offenbar nicht in
Frage oder ist zu teuer. « Weniger berechenbare
wirtschaftliche Rahmenbedingungen — ins Be-
wusstsein gerufen etwa mittels Krisenerschei-
nungen auf den asiatischen Mirkten — fiihren
auch hierzu Absicherungsbediirfnissen», erliu-
tert Alex Martinovits vom GfS-Forschungsin-
stitut.

Ungleiche Vermégensverteilung. Die
Studie verdeutlicht, dass die Vermégensvertei-
lung in der Schweiz dhnlich ungleich ist wie
zum Beispiel in den angelsichsischen Lindern,
wihrend andere kontinentaleuropiische Lin-
der eine homogenere Verteilung aufweisen.

Rund die Hilfte der Personen gibt an, dass
sie weniger als 25 000 Franken oder gar kein
Vermdagen besitzen. Damit ist dieser Anteil
gleich hoch wie derjenige, der alles Geld zum

«Panorama»: Wie kénnen Sie die Bevolke-
rungskreise charakterisieren, die alles zum
Leben brauchen?

Alex Martinovits: Neben dem erwahnten
Spezialfall handelt es sich Uberpropor-
tional um Haushalte mitKindern. Vermehrt
sind dies nicht nur Alleinerziehende, son-
dern auch «vollstandige» Familienhaus-
halte. Kinder sind in den letzten Jahren
ein zunehmendes finanzielles Risiko ge-
worden. Daneben gibt es einen kleinen
Anteil von Pensionierten, die keine Er-
sparnisse anlegen kénnen — etwa wegen
ihrer Pflegebedurftigkeit bei gleichzei-
tig geringen Renten. Im allgemeinen han-
delt es sich oft um Personen mit gerin-
gerem Bildungsgrad und uberdurch-
schnittlich oft um Haushalte in der West-
schweiz.

«Panoraman: Verscharft sich die ungleiche
Vermogensverteilung in der Schweiz, so
dass eine kleine Gruppe einen immer grés-
seren Teil der Vermogen besitzt?

Alex Martinovits: Langerfristig betrachtet

scheint sich die im europaischen Vergleich
recht ungleiche Vermoégensverteilung in
der Schweiz nicht in grosserem Ausmasse
verandert zu haben. Seit den 90er Jahren
weisen jedoch verschiedene Indikatoren —

Leben gebraucht hat. Etwa 30 Prozent besitzen
zwischen 25 000 und 300 000 Franken Ver-
mogen. 4 Prozent geben an, iiber mehr als
300 000 Franken Vermdégen zu verfiigen.
Rund 20 Prozent gaben in der Umfrage des
GfS-Forschungsinstituts keine genaue Aus-
kunft iiber ihr Vermégen. Zieht man an-
dere verfiigbare Informationen bei, ergibt
sich folgendes Bild: Laut den neusten erhilt-
lichen Zahlen der Eidgené&ssischen Steuerver-
waltung (Vermdgensstatistik 1991) verfiigen
55 Prozent der Steuerpflichtigen iiber wenig
oder kein Vermégen (weniger als 30 000 Fran-
ken). Dieser Wert deckt sich weitgehend
mit demjenigen der Univox-Studie. Ande-
rerseits weist die Steuerverwaltung einen hé-
heren Anteil von sehr vermégenden Personen
aus. 10 Prozent besitzen laut Eidgendssi-
scher Steuerverwaltung mehrals 300 000 Fran-
ken. Und gemiss Steuerstatistik besitzen die
7000 reichsten Personen (Reinvermégen ab
5 Millionen) zusammen 100 Milliarden Fran-
ken — das ist etwa ein Fiinftel des gesamten
Vermogens natiirlicher Personen in der
Schweiz. JURG ZULLIGER

Foto: zVg.

so etwa auch Univox-Zahlen - darauf hin,
dass bei gesamthaft zunehmendem Ver-
mogen etwas weniger Haushalte daran
teilhaben.

«Panoraman»: Die von vielen bevorzugten
Anlageformen (Sparheft, Kassenobliga-
tion) werfen nur wenig Rendite ab. Warum
konnten sich andere Anlageformen in
der Schweiz bis jetzt nicht starker durch-
setzen?

Alex Martinovits: Das Sicherheitsdenken
Uberwiegt bis heute bei der alteren Gene-
ration — und dort ist ein grosserer Teil der
vorhandenen Vermoégen konzentriert.
Wahrend Jahrzehnten waren risikoreiche-
re Anlagetypen - und zu diesen gehéren
nicht unbedingt sogenannte «Blue Chips»
von Schweizer Grossunternehmungen -
kein Thema in der Schweiz. Deshalbwollen
sich viele Haushalte nicht mehr neu orien-
tieren. Bei der jingeren Generation inden
Agglomerationen ist allerdings ein gewis-
ses Umdenken bereits eingetreten. Die im
letztenJahrzehntbedeutend gréssere Ren-
dite hat dazu gefihrt, dass vermehrt, wie
inden angelsachsischen Landern schon seit
langerem, in Aktien oder Derivative mit
grosserem Gewinn- und Risikopotential in-

vestiert wird. Interview: Jirg Zulliger
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Lehrstellen

Das Eintrittsbillett
fUr den Arbeitsmarkt

Wer heute eine Lehrstelle sucht, braucht einige
Hartnackigkeit. Nach allen Prognosen werden

auch in den kommenden Jahren die Ausbildungs-
platze eher knapp sein. Andererseits wecken

die EinfGhrung neuer Berufe und die Reform des
Berufshildungssystems Hoffnungen.



er 19jihrige Yannick, Lehrling im vierten

Lehrjahrbei der Uhrenfirma Rolex, macht
ein zufriedenes Gesicht. Sein Tagwerk ist voll-
bracht. Etwa einen Tag lang hat er an der
Reparatur eines Rolex-Chronographen gear-
beitet, die Uhr gereinigt, abgenutzte Teile er-
setzt und einen vollstindigen Service und ver-
schiedenste Tests durchgefiihrt. Jetze erstrahlt
der Chronograph in neuem Glanz und liuft
einwandfrei. «Anfangs war ich unsicher, wel-
chen Ausbildungsweg ich gehen soll», erzihlt
er. In der Lehrwerkstatt der renommierten
Uhren-Manufaktur in Biel faszinierte ihn dann
aber die «subtile Technik aufkleinstem Raumn».

Eines Tages selbstindig? Seinen Ent-
scheid hater nie bereut. Denn Rolex entpuppte
sich als grossziigiger und hervorragend ausge-
statteter Lehrbetrieb. «Zu unserer Philosophie
gehort auch, den jungen Leuten viel Selbstin-
digkeit zu lassen und sie von Anfang an als
vollwertige Mitarbeiter zu behandeln», betont
JamesBill, der Ausbildungsverantwortliche von
Rolex.

Nach dem Abschluss der Ausbildung zum
Uhrmacher-Mikroelektroniker hat Yannick
gute Berufsaussichten. Denn qualifizierte Fach-
leute sind in der Uhrenindustrie auch in Zu-
kunft gefragt. Zudem stehen ihm verschiedene
Zusatzausbildungen zum Betriebsfachmann,
Techniker oder Ingenieur offen. Denkbar ist
fiir ihn personlich auch die Eroffnung eines
eigenen Uhrengeschiifts.

KV im Umbruch. So viel Gliick wie Yan-
nick haben lingst nicht alle jungen Leute.
Denn in den vergangenen Jahren hat sich die
Situation auf dem Lehrstellenmarke deutlich
verschlechtert. In der Rezession sind in vielen
Branchen nicht nur Arbeitsplitze abgebaut
worden, sondern allzu oft auch Lehrstellen.

Wurden 1984 gesamtschweizerisch noch rund
190 000 Lehrvertrige abgeschlossen, so betrug
diese Zahl 1996 nur noch 151 000.

Eine Lehrstelle zu finden, die sowohl den
eigenen Neigungen und Interessen entspricht
als auch echte Perspektiven auf dem Arbeits-
markt erdffnet, ist schwierig geworden. Galt
zum Beispiel das KV, die kaufminnische
Grundausbildung im Dienstleistungssekror,
lange Zeit als «sicherer Wert», so kann dies
heute nicht mehr ohne weiteres behauptet wer-
den. Die Zahl der KV-Lehrvertrige ist zwi-
schen 1990 und 1995 denn auch um einen
Viertel zuriickgegangen. Eine Ausnahme stel-
len die Raiffeisenbanken dar, welche die Zahl
der Lehrstellen stabil halten (130 Lehrstellen
pro Jahr).

Geld vom Bund. Bereits im letzten Jahr ist
der Mangel an Lehrstellen zu einem éffentli-
chen Thema geworden. Das eidgendssische
Parlament sprach einen Kredit von 60 Mil-
lionen Franken, um zu einer Verbesserung
beizutragen. Mit Vorlehren und Integrations-
kursen, die schwicheren Schulabgingern eine
Zwischenldsung bieten, sollen stellenlose Ju-
gendliche doch noch den Anschluss an eine
Berufslehre finden.

In die gleiche Richtungzielt die Einfiihrung
neuer Berufe. So bietet etwa die neue Ausbil-
dung zum «Mechapraktiker» den Vorteil er-
leichterter Anforderungen und stellt dennoch
eine vollwertige Lehre dar.

Werbung fir das Schweizer System.
Andererseits setzen sich die zustindigen Behor-
den und Berufsinspektoren in den Betrieben
verstirkt dafiir ein, die Zahl der Lehrstellen zu
erhhen. Ein Ansatzpunkt sind etwa auslindi-
sche Firmen, die das Schweizerische Berufsbil-
dungssystem zu wenig kennen, oder Betriebe,

Tips fur die
Lehrstellensuche

>

Lehrstellensuchende sollten sich so frith
wie moglich beraten lassen und erst
dann einen Entscheid fallen. Sehr zu
empfehlenist nach wievoreine Schnup-
perlehre. Sie vermittelt einen hautna-
hen Einblick und gibt sehr schnell Auf-
schluss dariiber, ob eine Wahl richtig ist
oder nicht.

Am wichtigsten ist es, sich frihzeitig zu
orientieren — am besten schon jetzt fur
den Lehrstellenmarkt 1999. Neben El-
ternhaus oder Schule bietet die unent-
geltliche offentliche Berufsberatung
kompetente Hilfe an.

Zusatzlich sollten sich die Lehrstellen-
suchenden in ihrem Freundes- und Be-
kanntenkreis erkundigen: Leute, die in
einem Betrieb arbeiten, wissen am be-
sten Bescheid tber das Betriebsklima,
die auszufiihrenden Arbeiten etc.

Die Suche nach einer geeigneten Lehr-
stelle bedarf einer gewissen Hartnak-
kigkeit. Wer dennoch mehrere Absa-
gen erhalt, sollte nach den konkreten
Grunden fragen. Liegt ein Manko im
schulischen Bereich vor, gilt es, seine
Qualifikation zu verbessern oder ein
Zwischenjahr einzuschalten.

Wer nicht gleich die Lehrstelle seiner
ersten Wahl findet, sollte offen sein fur
eine zweite Losung und sich nach ver-
wandten Ausbildungsgangen umsehen.
Allzu weitvom urspringlich anvisierten

Ziel sollte mansich allerdings nicht ent-

fernen. Denn die Folge falsch getroffe-
ner Entscheide ist meist ein frihzeitiger
Lehrabbruch. : (jz.)

5/98 Panorama Raiffeisen 9

Fotos: André Albrecht



LUGANO

EIN SONNENBAD FUR DIE SEELE

Lugano, Italy made in Switzerland. Die «capita morale», die
heimliche Hauptstadt, ist nicht nur drittgrosster Finanzplatz
der Schweiz, Kongress-, Banken- und Businesszentrum, son-
dern auch die Stadt der Parks und Blumen, der Villen und
Sakralbauten. Mit seinem mediterranen Flair voller siidlindi-
scher Lebensfreude bietet Lugano alle Vorteile einer Stadt von
Welt und zugleich das Cachet einer Kleinstadt. Den guten Ruf
als kulturelles Zentrum hat Lugano in erster Linie dem hohen
Niveau seiner Ausstellungen zu verdanken, welche regelmifig
im kantonalen Kunstmuseum, in der Villa Malpensata und in
anderen Museen der Stadt und der Region organisiert werden.
Doch auch im musikalischen Bereich kommt der Gast in Lugano
nicht zu kurz. Diese so einzigartige Mischung von italienischer
Atmosphire und Schweizer Effizienz wird auch Sie bezaubern.
Der verkehrsfreie historische Stadtkern, die herrlichen Bauten
im lombardischen Stil, exklusive Museen, das sonnige Klima,
die Berge, der See und ein voller Veranstaltungskalender laden
zum Besichtigen, zum Erleben — und zum Dolcefarniente ein.

WICHTIGSTE VERANSTALTUNGEN 1998:
22.4.-18.6. Primavera Concertistica di Lugano — Friih-
jahrs-Klassik-Konzerte im Kongresshaus; 5-6.6. Italien
Rad-Rundfahrt mit Etappe in Lugano; 2.-4.7. und
8.~11.7.98 Estival Jazz mit Gratis-Jazzkonzerten; 1.8.98
Grosses Kunstfeuerwerk in der Bucht von Lugano; 3.-6.9.98
Blues to Bop Festival mit Gratiskonzerten; 2.—4.10.98 Win-
zerfest mit Umzug.

SONDERANGEBOTE vom 3.4. bis zum 31.10.98
giiltig: 3 Ubernachtungen im Hotel (Doppelzimmer mit
Bad/Dusche und WC, Friihstiick inbegriffen) ab Frs. 175.—

pro Person.

Auskunft:
LUGANO TOURISMUS & KONGRESSE

Postfach 2533 , CH-6901 Lugano,

Tel. 0041-91 / 921 46 64 — Fax 0041-91 /922 76 53
Internet: http:/ www.lugano-tourism.ch

E-mail: info@lugano-tourism.ch




Heinrich Summer-
matter: «Die jun-
gen Leute sollen

vermehrt ganz-
heitliche Aufga-
ben wahrnehmen
kénnen - von

der Beratung und
Verkaufsver-
handlung bis zur
Fakturierung.»

die nur einen sehr speziellen Bereich abdecken
und daher keine Ausbildungsplitze anbieten.
Mit einem Ausbildungsverbund, der von
mehreren Firmen oder einem Verband oder
einer Stiftung getragen wird, lassensichauch in
solchen Fillen Lehrstellen schaffen. Wie gross
das Potential in der Schweizer Wirtschaft an
sich ist, verdeutlicht die Tatsache, dass von den
rund 300 000 Betrieben in der Schweiz bis jetzt
nur 30 Prozent Lehrlinge ausbilden.
Demographisch bedingt wird noch bis zum
Jahr 2005 der Anteil der 16jihrigen an der
Bevélkerung zunehmen, so dass die Lage auch
beieinem wiederanziehenden Angebotan Aus-
bildungsplitzen gespannt bleiben wird. Ande-
rerseits beklagen bestimmte Wirtschaftszweige
ein mangelndes Interesse der Lehrstellensu-
chenden. So bleiben Ausbildungsplitze in der
Baubranche, in der Nahrungsmittelindustrie,
in Metzgereiberufen, im Bereich Charcuterie
oder im Verkaufvon Lebensmitteln unbesetzt.
JURG ZULLIGER

Foto: Jirg Zulliger

«Keine Ausbildung
auf Halde»

Anfang 1998 ist das Bundesamt fiir
Berufsbildung und Technologie ent-
standen (BBT). Heinrich Summermat-
ter ist im neu geschaffenen Amt zu-
stindig fiir Berufsbildung und be-
schéaftigt sich unter anderem mit den
anstehenden Reformen.

«Panoraman»: Herr Summermatter, auf
dem Arbeitsmarkt herrscht neuerdings
eine grosse Nachfrage nach Fachleuten
im Bereich Computer, Internet und Mul-
timedia. Ist es ratsam, dementsprechend
eine Berufsbildungin diesem Bereich zu
wahlen?

Heinrich Summermatter: Wir missen die
Computertechnologie sehr ernst neh-
men. Andererseits ist das Potential nicht
allzu gross, auf diesem Fachgebiet wirk-
lich neue Lehrberufe zu schaffen. Denn
nach meiner Ansicht handelt essich um
Zusatzqualifikationen - die Informa-
tionstechnologie gewinnt heute fur
ganz verschiedene Berufe immer mehr
an Bedeutung.

«Panoraman: Als Lehrberuf tun sich also
far die grosse Mehrheit hier keine neu-
en Chancen auf?

Summermatter: Ein sehr gutes Projekt ist

die neu geschaffene Ausbildung zum
Mediamatiker — die Verschmelzung des
Kaufméannisch-Administrativen mit der
Informatik. Wir mussen uns aber be-
wusst sein, dass es sich dabei zahlen-
massig hochstens um einige hundert
neue Lehrstellen handelt.

«Panoraman»: Die Wirtschaft verlangt
mehr Nahe zur betrieblichen Praxis, zum
Beispiel in der kaufmannischen Ausbil-
dung. In welche Richtung geht die Re-
form des KV?2

Summermatter: Wir missen von der Fik-

tion wegkommen, dass in drei Jahren
eine breite Grundausbildung tber die
Anforderungen vom Kleinbetrieb, tber
das Baugeschéft, die Handelsfirma, den
Grossbetrieb, bis zu Banken und Versi-
cherungen alles vermittelt werden
kann. Im neuen Modell gibt es eine
Einstiegsphase, wahrend der die grund-
legenden betriebswirtschaftlichen Zu-
sammenhange, Sprache und Kommuni-
kation im Vordergrund stehen. Danach
sollen die betriebsspezifischen Kennt-
nisse in sogenannten Ausbildungsein-
heiten weitergegeben werden. Denn es
ist nun einmal nicht dasselbe, ob man in
einem Reiseburo, bei einer Raiffeisen-
bank oder einem Notar arbeitet. Zudem
sollen die jungen Leute vermehrt ganz-
heitliche Aufgaben wahrnehmen kén-
nen — von der Beratung und Verkaufs-
verhandlung bis zur Fakturierung.

«Panoraman: Fur das Schweizerische dua-

le Berufsbildungssystemist die VerknUtip-
fung von Theorie und Praxis in der Wirt-
schaft charakteristisch. Ist das System
grundsatzlich in Frage gestellt?

Summermatter: Anpassungensind sicher

ndtig, aber das System hat sich bewahrt.
Denn es bietet Gewahr dafir, dass die
Ausbildung nicht einfach auf Halde er-
folgt, sondern nach dem Bedarf. Wir
wissen, dass in Landern mit dem dualen
System wie dem unseren die Jugendar-
beitslosigkeit tiefer ist als in anderen
Staaten. Wir mussen auch sehen, dass
unsere Berufsbildung kostengunstig ist.
Wirden wir dasselbe in weiterfuhren-
den Schulen vermitteln, ware es prak-
tisch unbezahlbar.

«Panoraman: Ein Problem ist aber, dass

die Anforderungenan die jungen Leute
in der Berufsbildung stetig steigen. Ha-
ben schwéchere Schulabgéanger uber-
haupt noch eine Chance?

Summermatter: Damit legen Sie den Fin-

ger auf einen wunden Punkt. Schwa-
chere Jugendliche haben es schwerer
als vielleicht noch in den 80er Jahren.
Wenn es daran liegt, dass einfach je-
mand «den Knopf noch nicht aufge-
macht hat», so lasst sich mit Stutzkur-
sen, Zusatzqualifikationen oder einem
Zwischenjahr etwas machen. Fur dieje-
nigen, die ernsthafte Probleme haben,
versuchen wir im niederschwelligen
Ausbildungsbereich mehr anzubieten.
Dabei geht es um weniger anspruchs-
volle Tatigkeiten inder Arbeitswelt—so
wie sie es zum Beispiel in der mechani-
schen Fertigung oder im Burobereich
auch in Zukunftbrauchen wird. Wirsind
bestrebt, auch solche Ausbildungen zu
einem Lehrabschluss hinzufithren. Denn
entscheidend ist das Eintrittsbillett auf
den Arbeitsmarkt, sonst sind die Leute
sehr rasch vélligi demotiviert.

Interview: Jirg Zulliger



Wirtschaft und Gesellschaft haben sich in den vergangenen Jahren
stark gewandelt. Eines ist aber gleich geblieben: Die Wohntraume der
Schweizerinnen und Schweizer. Unverandert betrachtet eine Mehr-
heit individuelles Wohneigentum als die ideale Wohnform. Das gilt
genauso fur die jungere Generation. Planen und Bauen, die Suche
nach dem richtigen Objekt sind freilich eine aufwendige Sache. Die

Serie Einfamilienhaus, Teil 5:

Chance, aus Fehlern zu lernen und es beim zweiten Mal besser zu
machen, bietet sich oft nicht. «Ein Haus kauft man nur einmal im
Leben», sagtderVolksmund. Nurwersichrichtig vorbereitet, kannden
Weg zum eigenen Haus erfolgreich meistern. Mit der Serie «Der Weg
zum Einfamilienhaus» moéchte Sie «Panorama» in diesem Jahr dabei
begleiten und Ihnen konkrete Tips und Anregungen vermitteln. (z)

Finanzierung

Richtig budgetieren!

Angesichts der aktuell tiefen Zinsen kommt der Erwerb eines Eigenheimes heute in manchen Fallen

gunstiger, als eine Wohnung zu mieten. In jedem Fall ist es jedoch ratsam, frihzeitig ein Budget auf-

zustellen und sich zu Gberlegen, welche effektiven Wohnkosten verkraftbar sind.

Dcr Erwerb von Wokneigentum bedeutet
eine Investition von grosser Tragweite,
wie sie meist nur einmal im Leben vorkommt.
Durch Schenkung, Erbschaft oder das grosse
Los im Lotto zum nétigen Geld zu kommen, ist
die eine Moglichkeit. In den meisten Fillen ist
es aber das konsequente Sparen, das zum Ziel

hinfiihre.

Grenzen abschétzen. Sobald die nétigen
Mittel vorhanden sind, sollten Sie Thre Még-
lichkeiten und Grenzen beziiglich Eigenkapital
und den regelmissig anfallenden Kosten fiir
Verzinsung, Amortisation und Unterhalt ab-
schitzen. In einem zweiten Schritt sind diese
Vorgaben mit den tatsichlichen Kosten des
Objektes in Ubereinstimmung zu bringen.

Muss das urspriingliche Bauprojeke allen-
falls reduziert werden, damit die Kosten fiir Sie
tragbar sind? Lassen sich die Baukosten durch
gewisse Eigenleistungen oder das Aufschieben
des Dachausbaus reduzieren? Drittens heisst es,
das Budget beim Bauen auch tatsichlich einzu-
halten. Das verlangt nach klaren Vereinbarun-
gen fiir die Planung und entsprechenden Vor-
gaben im Pflichtenheft des Architekten. Je pri-
ziser das Raumprogramm definiert ist, desto
exakter kann der Planer die Kosten schitzen.

«Goldene Regeln» beachten. Die Bau-
kreditzinsen bewegen sich meist in der Hohe
des Satzes fiir erste Hypotheken — wobei noch
Kommissionen von % Prozent pro Quartal
vom héchstbenutzten Kredit hinzukommen.
Die Baukreditzinsen miissen in den Anlage-
kosten (Grundstiick, Erstellungskosten, Hono-
rare) budgetiert werden. Nach Abschluss des

Foto: Maja Beck



| Berechnungsbeispiel:

neuerstelltes Einfamilienhaus zu 650 000 Franken

Fremdkapital (80% von 650 000)

1. Hypothek 65%

2. Hypothek 15% NN 5 £
e\

A A_ b \
Daraus erg\ebgge’gjch folgende”
1. Hypothek zu 4% \ el
2. Hypothek 4,75%, R -
Amortisation 2. Hygothek 25 Jahre ma
Kosten fur UnterhaltBetrieb 0,7%

Gesamtkosten pro Jah#, <,

Bemerkungen: Das B}n
(Stand Marz 1998). Sol

uf einem tiefen Zinsniveau
die Zinsen um 1 Prozent steigen,

ergeben sich Kosten von 35063 Franken. Der Aufwand fur Unter-
halt und Betrieb ist entsprechend einem Neubau tief kalkuliert —
dieser Posten durfte allerdings bei alteren Liegenschaften deutlich

hoher liegen.

Baus wird der Kredit konsolidiert und in eine
normale Hypothek umgewandelt.

Ob Sie selbst als Bauherr agieren oder ein
schliisselfertiges Haus erwerben — einige «gol-
dene Regeln» in bezug auf die Tragbarkeit
gelten gleichermassen: 20 Prozent der Anlage-
kosten sollten Sie selbst als Eigenkapital ein-
bringen. Zweitens gilt der Grundsatz, dass die
regelmissiganfallenden Kosten fiir Verzinsung,
Amortisation und Unterhalt nicht mehr als
einen Drittel des Brurtoeinkommens ausma-
chen sollten.

Nicht zu knapp kalkulieren! Unter der
Voraussetzung des aktuell tiefen Zinsniveaus
kann sich jemand, der monatlich rund 2500
Franken aufbringen kann, ein Eigenheim von
rund 650 000 Franken leisten (siche Berech-
nungsbeispiel). Mit etwa 1725 Franken mo-
natlich ist ein Eigenheim zu 450 000 Franken
erschwinglich. Kalkulieren Sie aber nicht zu
knapp. Denn beim Bauen kann auch einmal
etwas Unvorhergesehenes passieren, das die
Fertigstellung verteuert. Vergessen Sie auch
nicht, dass beim Einzug ins neue Heim meist
noch Kosten fiir Mobel und Einrichtung anfal-
len. Hinzu kommt, dass auf lange Sicht die
Zinsen hoher sein diirften als heute. Sie sollten
also auch eine etwas héhere Zinsenlast noch
verkraften kénnen.

Seridse Prufung ist in lhrem Interesse.
In der Regel sind es Banken, welche die Finan-
zierung iibernehmen. Teils kommen auch Ver-
sicherungen, Vorsorgeeinrichtungen oder Ar-
beitgeber in Frage. In jedem Fall muss sich der
Kreditsuchende bewusst sein, dass seine priva-

ten Vermégens- und Einkommensverhiltnisse
sorgfiltig gepriift werden miissen. In einem
Vorgesprich kénnen Sie sich nach den Kondi-
tionen einer Hypothekar- oder Baufinanzie-
rung erkundigen.

Die Zinsen richten sich nach der Situation
auf dem Geld- und Kapitalmarke sowie nach
der Bonitit von Thnen als Schuldner und der
Qualitit des Objekts. Die Raiffeisenbanken
gewihren Kredite fiir selbstgenutztes Wohn-
eigentum giinstiger als solche fiir Ferienwoh-
nungen oder gewerblich genutzte Immobilien.

Zum Kreditgesuch fiir einen Neubau gehs-
ren folgende Unterlagen: Persénliche Angaben
zu Beruf, Vermégen, Einkommen, Betrei-
bungsauskunft, Hohe der gewiinschten Hypo-
thek, Baubeschrieb, Pline des Objekts, Foto,
Grundbuchauszug, Katasterplan, Kostenvor-
anschlag mit Handwerkerverzeichnis oder
Kaufvertrag, Vertrag mit Architekt oder Gene-
ralunternehmer, Schitzung der Liegenschaft,
Versicherungswert und Steuerschitzung, Ku-
batur. Bei Neubauten wird eine Kopie der
Baubewilligung und der Bauzeitversicherung
verlangt.

Feste oder variable Hypothek? Als
Sicherheit fiir die Hypothek dienen dem Kre-
ditgeber Schuldbrief oder Grundpfandver-
schreibung, die auf dem Grundstiick lasten
und im Grundbuch eingetragen werden. In
bezug auf die Hypothekarmodelle sind im we-
sentlichen zwei Grundvarianten zu unterschei-
den: Bei einer konventionellen Hypothek wird
der Zinssatz laufend dem aktuellen Geld- und
Kapitalmarkt angepasst, wihrend bei Festhy-
potheken fiir eine Zeitspanne von meist drei bis

fiinf Jahren der Zinssatz fixiert wird. Sobald die
Festhypothek ausliuft, miissen Schuldner und
Gliubiger neu verhandeln und die Verzinsung
den aktuellen Gegebenheiten anpassen. Még-
lich ist auch ein sogenanntes Splitting — eine
Aufteilung in Fest- und konventionelle Hypo-

thek.

Finanzierungskosten senken. «Schr
attraktiv ist es, anstelle der direkten Amortisa-
tion fiir die 2. Hypothek die indirekte Amorti-
sation zu wihlen — und zwar durch Aufnung
eines Kontos der 3. Siule», empfiehlt Hansjorg
Hilty vom Schweizer Verband der Raiffeisen-
banken (SVRB) in St. Gallen. Das Guthaben
wird der Bank verpfindet und kann alle fiinf
Jahre zur Schuldenreduktion verwendet wer-
den.

Zudem bietet sich die Méglichkeit, eine
3. Sdule mit einer Versicherungspolice anzu-
sparen und zu verpfinden, womit auch noch
ein Versicherungsschutz verbunden ist. Ins Ge-
wicht fallen die steuerlichen Vorteile, weil sich
die Beitrige in die 3. Siule gemiss vom Bun-
desratbestimmten Maximalbeitrigen vom Ein-
kommen abziehen lassen.

Abgesehen davon kénnen die Vorsorgegel-
der der Siulen 2 und 3 generell zur Finanzie-
rung von Wohneigentum herangezogen wer-
den —sei es durch eine Verpfindung oder einen
Vorbezug der 2. Siule bzw. durch Verpfin-
dung oder Bezug der 3. Siule.

Bei einem Vorbezug von Geldern der
2. Sdule ist allerdings zu priifen, ob der Versi-
cherungsschutz bzw. die Altersvorsorge gewihr-
leistet bleiben oder ob es einer Erginzung be-
darf. Weiter bieten sich Finanzierungshilfen
durch Biirgschaftsgenossenschaften (beispiels-
weise die  Raiffeisen-Biirgschaftsgenossen-
schaft) oder durch das Wohnbau- und Eigen-
tumsfdrderungsgesetz (WEG) des Bundes an.

Denkbar sind aber auch private Darlehen
oder ein Erbvorbezug. Entscheidend ist, dass
sich mit gezielten Massnahmen der Eigenkapi-
talbedarf oder die Finanzierungskosten senken
oder gemiss Thren Bediirfnissen staffeln lassen.

JURG ZULLIGER

Die jahrlich aktualisierte Publikation
«Das Handbuch des Bauherrn» bietet
auf mehr als 800 Seiten eine Fulle
von Informationen rund ums Bauen,
Modernisieren und Einrichten. Detailliert
behandelt werden auch alle Fragen der
Finanzierung. Ernsthafte Kauf- oder
Bauinteressenten erhalten das Buch
kostenlos bei den Raiffeisenbanken.
Einen guten Uberblick vermitteln auch
die Prospekte «Versicherungslésungen
von Raiffeisen» und «Die Eigenheim-
finanzierung» der Raiffeisenbanken.
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Balkonbepflanzung

Saison fUr
Sommerfrischler

it Zimmerpflanzen ist der Balkon im

Nu begriint, und fast alle belohnen ihr
Gastrechtim Freien mit ippigem Wuchs. Aber
Vorsicht: Pralle Sonne verursacht Sonnen-
brand, die «Stubenhocker» miissen zuerst im
Schatten an ihre neue Umgebung gewdhnt
werden!

Bliiten auf Etagen. Es miissen nicht nur
Geranien sein. Fiir die Balkonbepflanzung eig-
net sich die ganze bunte Palette von niedrig-
wiichsigen Gartenblumen. Ein Kistchen, das
mindestens 20 Zentimeter breit ist, lisst sich
dreistufig bepflanzen. Auf die Innenseite pla-
ziert man héhere Pflanzen, in die Mitte niedri-
gere und am #dussersten Rand hingende. Ach-
tung: Kistchen auf der Aussenbriistung des
Balkongelinders miissen sturzsicher befestigt
werden!

Noch sind die Setzlinge klein. Kaufen Sie
dennoch nicht zu viele, damit sie sich wihrend
der Wachstumszeit richtig entfalten konnen.
Lassen Sie sich notfalls beraten — auch punkto
Sorte und Standort. Einige Gewichse sind aus-
gesprochene Sonnenkinder, andere gedeihen
am besten im Schatten, und nur wenige mégen
einen windigen Platz in luftiger Hohe.

Drainage ist wichtig. Was draussen auch
mal im Platzregen steht, benétigt einen ein-
wandfreien Wasserabzug. Denn Staunisse
bringt die Wurzeln zum Faulen. Uber die Ab-
flusslocher der Pflanzgefisse legt man Ton-
scherben — und zwar mit der Wélbung nach
oben. Dann wird eine Drainageschicht aus
Blihtonkiigelchen, Kies oder Tonscherben ein-
gefiille.

Kréuter aus der Kiste. Fiir den Kriuter-
anbau auf dem Balkon wihlt man am besten
zwei Kistchen. Ins erste werden mehrjihrige
wie Estragon, Liebstéckel Salbei, Schnittlauch,
Thymian, Ysop oder Zitronenmelisse ge-
pflanzt.
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Nicht nur Ktubelpflanzen und
Balkonkistchen werden jetzt ins
rechte Licht gerlckt: Auch
Kakteen, Sukkulenten und die
meisten Zimmerpflanzen lieben
einen Sommeraufenthaltim
Freien.

In den zweiten Behilter kommen einjihrige
Arten wie Basilikum, Bohnenkraut, Borretsch,
Dill, Kapuzinerkresse und Majoran. Beim er-
sten Frost gehen diese Kriuter ein und werden
samt der Erde kompostiert oder der Griinab-

fuhr mitgegeben.

Griines in Hochform. Schlingpflanzen,an
Schniiren, einem Drahtgeflecht oder an Bam-
busstiben hochgezogen, verwandeln den Bal-
kon in eine Gartenlaube und bieten Schutz vor
neugierigen Einblicken. Edelwicken, Prunk-
winden, Schwarziugige Susanne und klettern-
de Kapuzinerkresse konnen direkt in Gefisse
gesit werden.

Feuerbohnen liefern nicht nur dichtes Blatt-
werk und karminrote oder weisse Bliiten, son-
dern auch kriftige Bohnengerichte, wenn Sie
die Schoten frithzeitig ernten. Der sonnige
Balkon bietet wirmeliebendem Gemiise ideale
Wachstumsbedingungen. Tip: T'omaten, Pe-
peroni, Speisepfeffer und Chiliin Tépfen kul-

tivieren! EDITH BECKMANN

Die unermudlich/
blithenden Fleis-
sigen Lieschen
gibt es auch in
Ziichtungen fir
Sonnenplatze.

Konkurrenz fir
bunte Bliiten:
Speisepfeffer im
Blumentopf.



ellen Sie sich vor:

[hr Architekt muss
bei seiner Raumidee keine Sekunde...

A - ..an das Vorhangproblem: denken:.
Gliicklicherweise:.

e ;
; % o, ; Strelfenvorhange von Silent Gliss.
8 '1;:;,;-55_---_---—-_-___; ___________________________________

I Senden Sie uns den | [ Senden Sie mir die Broschiire «Wohnen mit Silent Gliss» G
| g“: O@leg”rufen Sie uns E [] Rufen Sie mich an fiir einen Termin im Showroom

[.g Silent Gliss AG, Bernstrasse : B Name

£ Fax 032 384 29 20, e-mail \L;}'E S

oy '} Vorname

trasse, Nr.

B
w

|
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«Panorama»-Serie «Euron».

Die fur 1. Januar 1999 ge-
plante Einfihrung des Euro als einheitlicher europaischer Wahrung
wird weltweit zweifellos das beherrschende Wirtschaftsthema des
Jahres 1998 sein. Da die Realisierung der europaischen Wahrungs-

union weitreichende Auswirkungen auf die Wirtschaft — insbeson-

«Panoraman»-Serie Euro,

Wer zu spat kommt,

Teil 5

dere auf die Finanzmarkte - haben wird, behandeln wir in jeder
«Panorama»-Ausgabe des laufenden Jahres verschiedene Schwer-
punktthemen in Zusammenhang mit der Einfihrung des Euro und
deren moglicher Konsequenzen fur die Schweiz. (ff.)

den bestraft der Euro

Zahlreiche «Euro-Berater» ver-
treten die besorgniserregende
Einschatzung, dass besonders
kleine und mittelgrosse Unter-
nehmungen (KMU) in der
Schweiz die aus der Einfihrung
des Euro resultierenden Anpas-
sungs- und Massnahmenbedurf-
nisse unterschatzen.

M itdem Euro entsteht einerseits eine neue
und fiir die Schweiz eminent bedeuten-
de Wihrung, die in der Regel verschiedene
technische Massnahmen erforderlich macht.
Andererseits kommt man mit dem Euro auch
der Leitidee eines von wirtschaftlichen Hinder-
nissen freien und einheitlichen europiischen
Binnenmarktes einen wesentlichen Schritt ni-
her — woraus ein strategisch verindertes Wett-
bewerbsumfeld fiir alle Teilnehmer an diesem
Markt resultiert.

Nicht abwarten, handeln! Wir empfeh-
len daher all jenen in der (gewerblichen) Wirt-
schaft betroffenen Entscheidungstrigern, die
ihren betrieblichen Euro-Anpassungs- und Ent-
scheidungsprozess noch nicht in Angriff genom-
men oder abgeschlossen haben, dringend: Kli-
ren Sie raschméglichst die Betroffenheit ihrer
Betriebe von der Einfiihrung des Euro griindlich
sowie umfassend ab, definieren Sie Handlungs-
felder, und setzen Sie unverziiglich allfillig not-
wendige Massnahmen um! Nur so kann verhin-
dert werden, dass betroffene Unternehmungen
vom Euro iiberrascht und durch Nachteile im
Wettbewerb bestraft werden.

Der aktuelle Fahrplan zur Realisierung der
Europiischen Wihrungsunion (WU) siehtvor,
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dass beim Sondergipfel der Staats- und Regie-
rungschefs sowie der Wirtschafts- und Finanz-
minister der EU-Mirtgliedslinder am 2. Mai in
Briissel sowohl die definitiven Euro-Teilneh-
merlinder der ersten Stundeals auch die grund-
sitzlich ab 1. Januar 1999 geltenden fixen
bilateralen Wechselkurse zwischen den natio-
nalen Teilnehmerwihrungen beschlossen und
verkiindet werden. Damit tritt die Realisierung
der WU in ihre heisse Phase ein.

Unterschiedlich betroffen. Ausschlag-
gebend fiir die praktischen Auswirkungen des
Euro auf schweizerische KMU ist primir das
Ausmass der wirtschaftlichen Verflechtung des
einzelnen Betriebes durch Leistungsaustausch
mitdem (kiinftigen) Euro-Raum bzw. mit Kun-
den aus diesem. Direkrt betroffen von der Ein-
fithrung des Euro sind letztlich all jene Unter-
nehmungen, die Beschaffungsleistungen im
Euro-Raum einkaufen oder/und ihre Marktlei-
stungen im Euro-Raum bzw. an Kunden aus
dem Euro-Raum verkaufen. Aufgrund der
Verschiedenartigkeit der Markdleistungen, der
Absatz- und Beschaffungsmirkte, der Kunden-
struktur sowie der branchenmissigen Konkur-
renzsituation werden Art und Ausmass der Be-
troffenheit individuell sehr unterschiedlich sein.

Nachfolgend werden streiflichtartig einige
Aspekte und Massnahménbereiche aufgefiihrt.
Die technischen Massnahmen werden sich stets
auch auf die bei einem KMU im Einsatz be-
findlichen Computerprogramme fiir die ver-
schiedenen betrieblichen Anwendungsbereiche
erstrecken. Dort sind die entsprechenden Soft-
wareanpassungen vorzunchmen.

Verkauf, Einkauf und Rechnungs-
wesen. Unternechmungen, die Leistungen im
Euro-Raum oder an Kunden bzw. Giste aus
diesem verkaufen, miissen simtliche Wihrungs-
anwendungen um den Euro erweitern und nach

Maglichkeit feste Umrechnungskurse zu den
einzelnen Teilnehmerwihrungen inirgendeiner
Form hinterlegen. Allfillig vorhandene Anwen-
dungen fiir Euro-Teilnehmerwihrungen (bei-
spielsweise DM-Konten) sind ab 1. Januar 1999
zumindest rechnerisch automatisch auch Euro-
Anwendungen.

Aufgrund seiner tiberragenden wirtschaftli-
chen Bedeutung wird der Euro voraussichtlich
auch den benachbarten Lindern als Rech-
nungswihrung «aufgezwungen». Daher wer-
den simtliche Schweizer Anbieter mit EU-
Bezichungen aus Konkurrenzgriinden friiher
oder spiter ihre Marktleistungen auch in Euro
anbieten und das damitverbundene Wihrungs-
risiko gegeniiber dem Schweizer Franken tra-
gen miissen. Das bedeutet, dass entsprechende
Euro-Preise zu kalkulieren und auf Preislisten,
Prospekten, Rechnungen etc. auszuweisen sind.

Euro-Konten und -Zahlungsverkehr.
Fiir alle KMU, die zukiinftig Zahlungen in
Euro erhalten oder ausfiihren, empfehlen wir
fiir Anfang 1999 die Eréffnung eines Euro-
Kontos bzw. die Umwandlung eines oder aller
bereits bestehenden, auf Euro-Teilnehmer-
wihrungen lautenden Fremdwihrungskonten
in Euro. Diese Umwandlung erfolgt iibrigens
zwingend spitestens per 1. Juli 2002.

Die Schweizer Banken bieten voraussichtlich
ab Friihjahr 1999 den Inlandszahlungsverkehr
auch auf Euro-Basis an (SEC = Swiss Euro
Clearing). Damit wird den Bankkunden ein
direkter Anschluss an das zukiinftige europii-
sche Euro-Zahlungsverkehrssystem TARGET
erméglicht. Eingehende Euro-Zahlungen kon-
nen ohne Umtausch in Schweizer Franken auf
dem Euro-Konto gespeichert werden und von
diesem aus wieder fiir Zahlungen verwendet
werden. Damit kénnen auch innerhalb der
Schweiz Zahlungen in Euro ohne Umtausch in
Franken abgewickelt werden. FERDINAND FRANZE



losina Wachtmeister-Bettwische

verzaubert Ihr Schlafzimmer.
T

P BETTWASCHE

tradeac

Ein Bijou: die begehrte
Katzenbettwasche von
Rosina Wachtmeister mit
ihren frohlichen Kissen!
Eine exklusive Garnitur —
nicht nur fiir Katzen-
freunde! Bestellen Sie
auch per Telefon oder Fax.

éeschenkideen zm
Super Sparpreis!

B. Duvet 160 x 210 cm statt 89.—
nur noch 59.-. Profitieren Sie jetzt!

@ Beste Qualitat und Verarbeitung

@ 100% Baumwolle, waschbar bis 60°

@ Herrliche Farben, Duvet beidseitig bedruckt

@ Beriihmte Kiinstlerin — ein bleibender Wert

@ Dazu passend: Jersey-Fixleintuch — 100%
Baumwolle, Top-Qualitat

________________-_-__.><%____ ot e

Pano

Sujet “Katzen”: Ich bestelle ohne Risiko mit Riickgaberecht innerhalb von 5 Tagen die beliebten Rosina Wachtmeister Bettgarnituren:

Bettgarnitur Katzen blau Bettgarnitur Katzen griin

_ ExALW13Duvet160x210cm stattFr .88 nurFr. 50~ __ Ex ArtW 17 Duvet 160x 210 cm  statt Fr. .89~ nur fr. 59~  Schnell bestellt
__ Ex Art.W14 Duvet200x 210cm  statt Fr. 126°— nurFr. 89— ___ Ex.Art.W 18 Duvet 200 x 210 cm  statt Fr. 329°— nur Fr. 89—  per Telefon

_ Ex.Art. W15 Kissen 65 x 65 cm statt Fr. 25— nur Fr. 15— ___ Ex.Art. W 19 Kissen 65 x 65 cm statt Fr. .25~ nur Fr. 15.—

— Ex AL W16 Piuimen 10065 cm  stattFr 29 nurFr. 19~ __ Ex At W 20 Pfumen100x65cm stattFr 26~ nurfr 19~ 096/203 9009
Passendes Jersey Fixleintuch royalblau, 100% Baumwolle: Passendes Jersey Fixleintuch maisgelb, 100% Baumwolle: oder per Fax:

[ 90 200 cm, 19~ [ 160 200 cm, 29.- (] 180x 200cm, 39~ []90x 200 cm, 19.— [J 160 x 200 cm, 29— (1 180x 200 em, 39~ 056/221 26 29

Name/Vorname Coupon bitte einsenden an:

Strasse/Nr. PLZ/Ort Memo Trade AG, Riitistrasse 3, 5400 Baden.
Lief Rech 30T it

Telefon Datum Unterschrift \,L‘*,f::,’,‘?nﬂiﬂﬁ"ﬁ eqcu:ung, S

BESTELLGOUPON



Schule auf dem Bauernhof

Bauerinnen und Bauern
laden Klassen ein

Dass sich ein Landwirtschafts-
betrieb ausgezeichnet als Lern-
umfeld eignet, haben Romy und
Josef Muri aus Kriens bewiesen,
als sie Krienser Lehrer(innen)
auf ihren Studenhof einluden.
Die Lehrkrafte beschaftigten
sich mit Futterung, Tierhaltung,
Photosynthese und mit Hecken.

Isabelle Odermatt, Landwirtschaftliche
Beratungszentrale Lindau, 8315 Lindau,
Telefon 052/354 97 00

Hans Salzmann, Stiftung Umweltbildung
Schweiz (SUB), Rebbergstrasse 6,
4800 Zofingen, Telefon 062/746 81 20
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enn wir Schule auf dem Bauernhof an-

bieten, so stehen fiir uns das Anliegen
und die Bereitschaft im Vordergrund, vertief-
ten, hautnahen Einblick in unsere landwirt-
schaftliche Titigkeit und unser vergleichsweise
exotisches Leben zu geben. Hier geht es um
ganz Elementares, um Nahrungsmiteel, Pflan-
zen, Boden, Gebiude, Maschinen, Geriite, Tie-
re und Menschen. Noch vor wenigen Jahren
waren viele Zusammenhiinge selbstverstind-
lich. Heutesind sie es nicht mehr. SchuB, seriés
und pidagogisch geschicke praktiziert, schliesst
diese Liicke», meinen Markus und Brigitta
Huber, zwei weitere SchuB-Anbieter.

Schule auf dem Bauernhof ist national
organisiert. Muris gehéren zu 40 anderen
Bauernfamilien im Kanton Luzern, die Schule
auf dem Bauernhof anbieten. Sie haben sich zu
einer kantonalen Gruppe zusammengeschlos-
sen, die wiederum mit anderen Gruppen in der
Deutsch- und Westschweiz, national in «Schu-
le auf dem Bauernhof», kurz «SchuB» genannt,
organisiert sind. Dort entstand ein konstrukti-
ver Dialog zwischen Vertreter(inne)n der Be-
reiche Schule, Landwirtschaft und Umweltbil-
dung.

SchuB bringt eine Unterrichtsidee ins
Rollen. Schultage auf dem Bauernhof wollen
mehr sein als nur kurze Fiihrungen oder Rund-
ginge durch einen Bauernhof. Sie sollen the-
matisch in den Unterricht eingebettet sein und
von der Lehrperson und der Bauernfamilie
gemeinsam geplant, vorbereitet, durchgefiihre
und ausgewertet werden. Biuerinnen und Bau-
ern werden an Kursen auf ihre Aufgabe vorbe-
reitet. Einige Kantone bieten den Lehrer(inne)n
dhnliche Kurse an.

Warum sich ein Bauernhof als Umsetzungsort

eignet:

> Der Bauernhof schafft viele konkrete Bezii-
ge zu Lehrplinen.

> Seine Lernangebote sind ficherverbindend
und die Zugiinge zu Lerninhalten varian-
tenreich.

> Er ist gemeinsamer Lebensraum von Men-
schen, Tieren und Pflanzen und bietet da-

Fotos: Bruno Fah

" durch viele Moglichkeiten zum Einiiben
von Sozialkompetenzen und einem nach-
haltigen Umgang mit der Schépfung.

> AlsOrtder Nahrungsmittelproduktion und
Konsumobjekt der Freizeitgesellschaft hat
er wirtschaftspolitische Bedeutung. Die Ge-
staltungsméglichkeiten der Umwelt durch
den Menschen sind hier ersichtlich.

> Innen- und aussenpolitische, gesellschaftli-
che Auseinandersetzungen und geschichtli-
che, skonomische und ékologische Zusam-
menhinge werden hier hautnah erlebbar.

Welche konkreten Unterrichtshilfen
bietet SchuB? SchuB will Lehrerinnen und
Lehrern den ersten Schritt erleichtern. Daher
wurden bereits bestehende Unterrichtshilfen
koordiniert, bekanntgemacht und zu einem
praktischen Leitfaden fiir Lehrpersonen und
Bauernfamilien weiterentwickelt. SchuB bietet:

> Adressen von qualifizierten Bauernfamilien
und Lehrpersonen, eine fachliche und
didaktische Praxisanleitung (Leitfaden).
> Zusammenstellung konkreter Lernsequen-
zen und zahlreiche weitere Ideen. Wer
Schule auf dem Bauernhof einmal erlebt
hat, kann sich deren Faszination nicht mehr
entziehen.
ROGER BISIG



Der Steamer fiir zu Hause. \&k

Von |mper|al

Damit kochen Sie wie die hesten Profis.

Mit dem Steamer von imperial kochen Sie mit Dampf: schneller,

energiesparender und gesiinder. Denn die wertvollen Vitamine, Dank schnellem
Mineralsalze und Geschmacksstoffe der Nahrungsmittel bleiben Dampf und prziser,
vollstindig erhalten, ganz gleich, ob Sie ddmpfen, diinsten, blan- stufeniossr Tempe-

v A . . ratureinstellung
chieren, auftauen oder bereits vorgekochte Speisen wirmen! e

“Caramelkopfli” in

| | ]
imperial
perfekten Genuss!

_________________________________________________________________________________________________ >§ S—
Bitte informieren Sie mich iiber: [] den imperial-Steamer zum Einbauen [] Steamer-Vorfiihrdaten
Name/Vorname: Tel. G.: Tel. D.:
Adresse: PLZ/Ort:
PA 5/98

Einsenden an: imperial AG, Haushaltgerite, Nordringstrasse 9, 4702 Oensingen, Telefon 062 388 60 20, Telefax 062 388 60 25



Anzeige

Gesundheit &
Lebensfreude

Kennen Sie 1 hermalBaden?

Wo SICh schon im fruhen Mlttelalter Menschen von nah und fern trafen,
um Erholung im heilenden Verenabad zu finden, steht heute das roman-
tische Hotel Verenahof mit seinem Thermalschwimmbad — wie ehedem
ein Zentrum der Gesundheit, der Begegnung und der Lebensfreude.

Lebensfreude - Gesundheit
mit Genuss. Dies verspricht
ThermalBaden. Zu Recht,
denn seit Jahrhunderten spru-
delt hier das mineralreichste
Thermalwasser der Schweiz
aus 19 heissen Quellen. Abso-
lut naturbelassen und herrlich
warm (36 °C), erweist es sich
ganz im Sinne der heiligen
Verena als bestandiger Segen
fur alle, die Sinn fur (Bade-)

Kultur haben. Eine Ent-
deckungsreise in die Well-
ness-Oase vor den Toren

Zurichs lohnt sich. Thermal-
Baden ist einfach, in kurzer
Zeit, mit offentlichen wie pri-
vaten Verkehrsmitteln erreich-
bar.

s Hotel Verenahof bietet
Ruhe und Erholung in einer

Atmosphare dezenten Luxus.
Als einziges Hotel im ver-
kehrsfreien ThermalBaden
verfugt das romantische
Belle-Epoque-Hotel Verenahof
uber direkten Zugang zum
Thermalbad wie auch zum
modern ausgestatteten Trai-
nings- und Therapiezentrum.
Arzte und Fachkrafte kim-
mern sich dort um das Wohl
der Verenahof-Gaste, pflegen
und verwohnen mit Massa-
gen, Fango, Wickeln und revi-
talisierenden Therapien. Zum
umfassenden Angebot des
Hotels Verenahof gehoren
Beauty-Salon, Sauna, Sola-
rium und nattrlich eine feine,
marktfrische  Kiche  (auf
Wunsch auch Diaten) mit ve-
getarischen Menus und Voll-
wertmenus zur Wahl.

ThermalBaden bietet zudem
Unterhaltung nach Lust und
Laune! Kinos, Theater, Ca-
sino, Galerien und Museen
lassen reichlich Gestaltungs-
spielraum fir ein abwechs-
lungsreiches kulturelles Rah-
menprogramm. Auf der Lim-
matpromenade oder den Hu-
geln der naheren Umgebung
lasst es sich wunderbar spa-
zieren. Ausserdem ist Ther-
malBaden ein optimaler Aus-
gangspunkt fur Tagesausflige.

Ich erfahre gerne mehr lGber
ThermalBaden. Bitte senden
Sie mir Unterlagen:

Name
Adresse

PLZ/Ort

Einsenden an: Hotel Verenahof
ThermalBaden
5400 Baden

FU 11/97

Schon ab Fr. 298.- gibt es
Wochenendangebote
zum  Kennenlernen (zwei
Nachte/drei Tage, inkl. Halb-
pension, Thermalbad, Sauna
und Fitness und noch viel
mehr). Winschen Sie eine
ausfuhrliche Dokumentation?
Rufen Sie an: Tel. 056 203 93
93. Oder fullen Sie gleich den
Bestelltalon aus.

Gonnen Sie sich einen
Aufenthalt im  Verenahof.
Bringen Sie jetzt Korper und
Geist in Schwung!

Hotel Verenahof, 5400 Baden

Tel. 056 203 93 93

Sie haben es verdient!



Raiffeisen-Rundschau

Raiffeisenbank Grabs-Werdenberg
engagiert sich fiir Natur und Umwelt

Die Raiffeisenbank Grabs-Wer-
denberg im St. Galler Rheintal
hat das Patronat der neueroff-
neten Werdenberger Wald- und
Umweltschule ibernommen.
Ziel der neuen Schule ist es, bei
den Besuchern gleich welchen
Alters eine Faszination fur die
Feinheiten der Natur zu wecken.
Die Erlebnisse sollen eine starke
Basis fur einen liebevollen Um-
gang mit unserer naturlichen
Umgebung schaffen.

Mit ihrem Engagement will
die Raiffeisenbank Grabs-Wer-
denberg einen Beitrag zur Erhal-
tung unseres naturlichen Le-
bensraumes leisten. Direktor
Daniel Meier: «Gerade in einer
Zeit, in der die Kapitalrendite
oft starker gewichtet wird als
die Erhaltung von Arbeitsplat-
zen und der Schutz von Natur
und Umwelt, erscheint es uns

ausgesprochen wichtig, bewusst
einen Kontrapunkt zu setzen.

Es scheint mir von grosser Be-
deutung, dass gerade Kinder und
Jugendliche die Schénheiten

der Natur in ihrer allernachsten
Néahe erkennen und schatzen
und dass sie lernen, verantwor-
tungsvoll mit Natur und Umwelt
umzugehen.»

Laut Meier fuhlt sich die
Raiffeisen-Gruppe, die seit ihrer
Grandung vor fast 100 Jahren
dem Bauernstand und der Land-
wirtschaft besonders eng ver-
bunden ist, besonders verpflich-
tet, sich fur die Férderung von
Natur und Umwelt einzusetzen.
Das markante Symbol, die drei
Ahren mit dem Schlissel, ist
denn auch das Erkennungszei-
chen der Raiffeisen-Banken-
gruppe, die soziale Werte eben-
so pflegt wie moderne Bank-
dienstleistungen. So wollen die
Raiffeisenbanken fur ihre
Kund(inn)en nicht nur ein kom-
petenter und verlasslicher Part-
ner bei allen finanziellen Fragen
sein, sondern sich auch fur das

70 Jahre Mitglied
bei der
Raiffeisenbank
Niederhelfenschwil

Fur ein besonderes Jubilaum
wurde Hans Scherrer (Bild) an
der 96. Generalversammlung
der Raiffeisenbank Niederhel-
fenschwil im Kanton St. Gallen
geehrt. Der ehemalige Bankdi-
rektor ist seit 70 Jahren Mitglied
der Dorfbank! Verwaltungsrats-
prasident Otto Gehrig wardigte
an der GV die ausserordent-
lichen Verdienste des heute
90jahrigen, der wahrend Jahr-

zehnten die Raiffeisenbank
Niederhelfenschwil pragte und
markante Spuren hinterliess.

(pd.)

Foto: RBN

«Panorama» schenkt lhnen
«Auswahlen und Geniessen» - den neuen
«Midena HotelGuide Schweiz» 1998/99

und Geniessen» finden Sie 170
ausgewahlte und Uberprufte
Hotels. Ruhige und landschaft-
lich reizvolle Lage, gepflegte
Erscheinung, Uberschaubare
Grosse, angenehme, ungezwun-
gene Atmosphare, gepflegte
Kuche, feriengerechtes Umfeld,
gutes Preis-Leistungs-Verhaltnis
—sind die Kriterien, nach denen
die Hotels ausgewahlt wurden.
Auf 208 Seiten finden Sie
lhr Ferienziel, wo Sie sich rund-
um wohl fuhlen, wo Gastfreund-
schaft und persénliche Betreu-
ung gross geschrieben werden.
«Panorama» schenkt lhnen

Ob als Familie, Paar, Reisegruppe

oder Single - im dreisprachigen
(deutsch, franzésisch, englisch)
Midena HotelGuide «Auswéahlen

diesen Schweizer Ferienfuhrer
im Wert von Fr. 14.80 (solange
Vorrat).

Wohlergehen der Dorfgemein-
schaften und Gemeinde auf
allen Ebenen einsetzen und ak-
tiv Verantwortung fur unseren
Lebensraum wahrnehmen.

erleben

>

Bestellen Sie lhr Gratis-Exemplar «Midena HotelGuide» bei:
Midena Verlag GmbH, Bollackerweg 2, 5024 Kuttigen,

hegreifen
verstehen

(ma.)

Auskinfte und Anmeldungen:
Werdenberger Wald- und
Umweltschule, Geschéftsstelle,
Ortsgemeinde, 9472 Grabs,
Telefon 081/771 18 38,

Fax 081/771 30 16

Fax 062/827 02 30

Name, Vorname:

Strasse, Nr.:

PLZ, Ort:
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Bohmen-Erzgebirge-

VI ETE L ED

<& Das bohmische Béderdreieck

REISEPROGRAMM

1. Tag: Schweiz-Marienbad. Hinfahrt via St. Margrethen —
Ulm - Feuchtwangen — Niirnberg — Amberg — Weiden — und bei
Mihring iiber die deutsch-tschechische Grenze nach Marienbad.

2. Tag: Marienbad-Ausflug Karlsbad. Am Vormittag gefiihr-
ter Rundgang durch die «Perle der tschechischen Bider», den
Kurort Marienbad. Am Nachmittag Fahrt nach Karlsbad, dem
beriihmtesten Kurort Bshmens. Hier kurierten zu friiherer Zeit
Konige und Kaiser, russische Fiirsten und europiische Staats-
ménner sowie grosse Kiinstler wie Bach, Beethoven, und
Chopin ihre Magen- und Lebererkrankungen. Dank Restau-
rierungen findet das heutige Karlsbad seine ehemalige Schon-
heit wieder.

3. Tag: Marienbad-Ausflug Erzgebirge. Am Morgen Fahrt
nach Eger. Die unter Denkmalschutz stehende Stadt verfiigt
iiber sehr viele architektonisch bedeutsame Bauten. Nach einem
Besichtigungshalt fahren wir nordwirts und erreichen bald das
neue Bundesland Sachsen. Fahrt am Rande des Erzgebirges
entlang nach Oberwiesenthal, dem beriihmten Winterkurort.
Riickfahrt via Karlsbad nach Marienbad.

4, Tag: Marienbad-fakultativer Ausflug nach Prag. «Gol-
denes Prag» — wird die Hauptstadt Tschechiens mit ihren iiber

Bestellcoupon fiir unseren
Gratis-Katalog «Traumreisen’98»

Vorname

: Name

: Adresse

: PLZ/Ort

: Telefon

Coupon ausschneiden und an

100 Tiirmen und Kuppeln, imposanten Briicken und altehrwiir-
digen Hdusern gern genannt. Nicht nur die prachtvolle Lage auf
sieben Hiigeln in einer Talweitung der Moldau rechtfertigt
diesen Beinamen; es sind vor allem die herrlichen aus dem
frihen Mittelalter stammenden Bauten, wie die Prager Burg-
stadt (Hradschin), die Teynkirche oder das Altstidter Rathaus,
die eine unverwechselbare Silhouette voll einzigartiger
Schonheit schufen. Gefiihrte Stadtrundfahrt. Der Nachmittag
steht zur freien Verfiigung. Riickfahrt nach Marienbad.

5. Tag: Marienbad-Schweiz. Nach dem Friihstiick treten wir
die Heimreise an. Riickfahrt via Niirnberg — Ulm — St. Margre-
then — zuriick zu den Einsteigeorten.

Unsere Ferienhotels zur Auswahl

Hotel Zvon, offizielle Kategorie****: Im Jugendstil erbautes
Erstklasshotel. Grosse Zimmer mit Dusche oder Bad und WC,
TV, Direktwahltelefon, Minibar und Minisafe. Das Hotel befin-
det sich im Zentrum der Kurzone.

Hotel Flora, offizielle Kategorie ***: Gepflegtes Mittelklass-
hotel an guter Lage. Zimmer mit Dusche oder Bad und WC.

Einreisebestimmungen

Fiir die Einreise in die Tschechische Republik benétigen
Schweizer Burger einen noch 3 Monate Uber das Ein-
reisedatum hinaus gultigen Reisepass.

Damit alle gut fahren, seit 1895.

TWERENBOLD

Buchungs-Tel. 056 493 02 02

- im Hotel «Flora»
— im Hotel «Zvon»
Einzelzimmerzuschlag
— im Hotel «Flora»
— im Hotel «Zvon»
Fakultativer Ausflug Prag Fr.
Annullationsschutz oblig. Fr.

REISEDATEN

Friithling
10.05.-14.05.A
17.05.-21.05.A+B
24,05.-28.05.A
31.05.-04.06.A+B
07.06.-11.06.A
14.06.-18.06.A+B
21.06.-25.06.A
28.06.-02.07.A+B

Fr. 395.-
Fr. 475.-

Fr. 75.-
Fr. 90.-
50.-
15-

Sonntag bl
Donnerstag]

Herbst ‘
23.08.-27.08.A+f
30.08.-03.09.A |
06.09.-10.09.A+E
13.09.-17.09.A |
20.09.-24.09.A+E
27.09.-01.10.A |
04.10.-08.10.A+E

- Klimatisierter Fernreisebus

— Unterkunft im gewahlten Hotel

-4 x Halbpension (Abendessen
und Friihsticksbffet)

—Alle Zimmer mit Dusche/Bad+WC

—Alle aufgefihrten Ausfliige (ausg.
am 4.Tag nach Prag)

— Stadtrundgang in Marienbad

- Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

ABFAHRTSORTE

Route A Route B

07.00 Basel 06.30 Luzern
08.00 Baden-Riitihof 07.15 Zug
08.30 Ziirich 08.30 Ziirich
09.00 Winterthur 09.00 Winterthu

10.15 St.Gallen

10.15 St.Gallen

Fiir unsere Reise-Kundel
stehen 70 Gratis-Parkplatz

Fs

in Baden-Riitiho
zur Verfiigung



Raiffeisen-Rundschau
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So kénnen Sie behinderten Mitmenschen

Ferien ermdoglichen

Wer regelmaéssig ins Ausland in
die Ferien verreist, kennt das
Dilemma: Oft bringt man eine
Restmenge Fremdwahrungen
mit nach Hause. Mlinzen und
kleinere Noten kénnen bei den
Banken nicht mehr eingetauscht
werden und verstauben nicht
selten in einem Couvert - ob-
wohl man méglicherweise fur
lange Zeit oder gar nie mehr
ins betreffende Land reist.
Dabei kann das restliche Fe-
riengeld helfen, dass behinderte
Mitmenschen selber Ferien ma-
chen kénnen. Das geht ganz
einfach. Seit 1996 sammeln die
Raiffeisenbanken und die
Schweizerischen Bundesbahnen
in einer gemeinsamen Aktion
mit dem Schweizerischen Invali-

denverband (SIV) restliches Fe-
riengeld. In allen Raiffeisenban-
ken hat es wahrend der Ferien-
monate eine (Geld-)Saule, in die
Sie Mark, Schillinge, Lire, Francs
oder Dollars einwerfen kénnen.

Beim SIV werden die ein-
zelnen Wahrungen dann von ei-
nem treuen Helfer in Fronarbeit
sortiert und gegen Franken ein-
getauscht. Auf diese Weise kam
im vergangenen Jahr zwar die
beachtliche Summe von 45 000
Franken zusammen. Mario
Tonet, beim SIV fur Fundraising
zustandig, ist aber Uberzeugt,
«dass dies erst ein kleiner Pro-
zentsatz der Fremdwéahrungen
ist, die in all den Schweizer
Haushalten noch herumliegen».

Das Geld kommt ausschliess-
lich dem in Olten domizilierten
Reiseburo Nautilus zugute. Die-
ses ist seit Jahren auf Ferien

fur Behinderte spezialisiert.

Ob Rundreisen, Bade-, Wander-
oder Sportferien, ob in der
Schweiz oder im Ausland — dank
Nautilus-Reisen kénnen Geh-
behinderte, Rollstuhlganger
oder blinde Mitmenschen indivi-
duell oder in Gruppen unbe-
schwerte Ferien geniessen. Fur
behinderte Kinder organisiert
Nautilus-Reisen ausserdem be-
sondere Abenteuerferien.  (ma.)

Informationen und Buchungen:
Nautilus-Reisen

Postfach

4601 Olten

Telefon 062/212 33 49

Fax 062/212 97 67

Internet: http:/lwww.nautilus.ch
E-Mail: nautilus.ch@bluewin.ch

Raiffeisenbank
Fulenbach

sponsert Inline-
Skating-Rennen

Eine neue Sportart ist gross im
Kommen: Inline-Skating begei-
stert nicht nur Junge, sondern
auch Fitnessbewusste beiden
Geschlechts im fortgeschritte-
nen Alter. Bereits gibt es in der
Schweiz mehrere Rennen - als
bekanntestes jeweils im Juli

den Engadiner Inline-Marathon,
dessen Strecke nahezu parallel
zum legendaren Langlauf-Ma-
rathon verlauft.

Zum erstenmal findet am
Samstag, 13. Juni 1998, im
solothurnischen Fulenbach im
Rahmen der traditionellen
Fulenbacher Radsporttage ein
Inline-Skating-Rennen statt.

Als Organisator tritt der Rad-
fahrer-Verein Fulenbach auf.
Gesponsert wird der Anlass von
der ortlichen Raiffeisenbank.

Gestartet wird in zwei Kate-
gorien: Hobby (1 Runde a 10 Ki-
lometer, Start 15 Uhr, Start-
nummernausgabe 13.30-14.30
Uhr) und Aktive (2 Runden a
10 Kilometer, Start 16 Uhr, Start-
nummernausgabe 13.30-15.30
Uhr). Gefahren wird auf einer
von der Polizei abgesperrten
Strecke (Fulenbach-Harkingen—
Gunzger Allmend-Boningen-
Fulenbach). Start/Ziel: Clubhaus
RV Fulenbach, Industrie Farch.
Das Tragen von Helm und Hand-
gelenkschonern ist obligatorisch,
Ellbogen- und Knieschoner wer-
den empfohlen.

Startberechtigt ist jeder-
mann ab dem 7. Altersjahr.
Das Nenngeld betragt fur beide
Kategorien 15 Franken und ist
einzuzahlen auf PC 46-4624-5.
Anmelden kann man sich mittels
untenstehendem Talon bis
13. Mai 1998 (Nachmeldungen

sind nicht moglich). (ma.)

Fotos: Salomon

Anmeldung fiir das Inline-Skating-Renneh in Fulenbach

vom Samstag, 13. Juni 1998

Gewlnschte Kategorie:
O Hobby
O Aktive

Vorname:

Name:

Geburtsdatum:

Strasse:

PLZ/Ort:

Talon bis 13. Mai 1998 senden an:

René Wyss, Fahracker 10, 4628 Wolfwil

5/98 Panorama Raiffeisen 23



Raiffeisen-Rundschau

Die 50-Franken-Note «Ernte»
(1955), Motiv von Pierre
Gauchat, gestochen von
Bard (W), Druck Waterlow,
dann De La Rue, London,
herausgegeben 1957, zuriick-
gerufen 1980, Auflage

120 Millionen.

Die 50-Franken-Note «Holz-
faller» (1910), Motiv von
Ferdinand Hodler, gestochen
von Drummond (W), Druck
Waterlow & Sons, London,
herausgegeben 1911, zuriick-
gerufen 1958, Auflage

31,1 Millionen.

Eine Geschichte der
Schweizer Banknoten

Mit der seit 1. April im Umlauf
befindlichen 1000er-Note ist
die neue Notenserie der Schwei-
zerischen Nationalbank (SNB)
nahezu komplett. Es fehlt nun
nur noch die neue 100er-Note.
Banknoten gibt es in der
Schweiz seit dem Jahre 1907.
1991 veréffentlichte Michel
de Rivaz, friheres Mitglied des
SNB-Direktoriums, seine im
Berner Benteli Verlag erschie-
nene Monographie «Ferdinand
Hodler, Eugéne Burnand und
die schweizerischen Bankno-
ten». Diese Untersuchung gilt
heute als Standardwerk, werden
doch darin die fur die Bankno-
tenherstellung massgebenden
Prinzipien bereits klar formuliert.
In seinem neuen Buch «Die -
schweizerische Banknote 1907-
1997»* weitet der Autor sein
Forschungsfeld aus und legt
alles offen, was die SNB von 1907
bis heute fur ihre Geldscheine
ins Werk setzte: Vorarbeiten,
Besprechungen, Skizzen, reali-
sierte und fallengelassene Ent-
wiurfe sowie samtliche Noten,
die jemals zirkulierten, und jene,
die nie im Umlauf waren. Der

Grossteil der abgebildeten
Dokumente wurde nie zuvor
publiziert und blieb bis heute
vollig unbekannt.

Das Buch beschrankt sich
aber nicht auf eine blosse Bank-
notensammlung. Es zeigt auch,
wie ein Notensujet entsteht,
wie es sich im Wandel der Zeiten
und Gebréuche andert, bis hin
zur Perfektion dank moderner
Technologien. Der dreisprachige
Band (deutsch, franzésisch,
englisch) ist prachtig illustriert.
Zahlreiche Bildtafeln, die sich
auf die behandelten Sujets be-
ziehen, sind den reproduzierten
Banknoten beigefugt. Eine
durchdachte chronologische und
thematische Gliederung verleiht
dem Buch trotz dem nicht ge-
rade gut gelungenen Umschlag-
bild Frische und Lebendigkeit.

Das Design Center Langen-
thal hat die Herausgabe des
neuen Buches von Michel
de Rivaz zum Anlass fur eine
gelungene Ausstellung zum
Thema «Das Gesicht unseres
Geldes»** genommen. Die un-
ter dem Patronat der Schweize-
rischen Nationalbank stehende
Ausstellung, die méglicherweise
spater auch an anderen Orten

zwei Etagen einen Einblick in
die Arbeit der Expertenkom-
missionen, der Kiinstler, der gra-
phischen Gestalter und in die
Herstellung der verschiedenen
Banknotenserien. 25 Millionen
Franken sind als Schnipsel zu
sehen, und die neusten Noten
werden als Computeranimation
prasentiert. (ma.)
* Michel de Rivaz:
Die schweizerische Banknote
1907-1997. 312 Seiten, 350 Illu-
strationen, Format 30 x 30 cm.
Fr. 270.- (zuzuglich Verpackung
und Porto). Bezug beim Verlag
«Collection la mémoire de I'oeil»,
Jean Genoud SA, En Budron D4,
1052 Le Mont-sur-Lausanne,
Telefon 021/652 99 65,
Fax 021/652 47 24 oder
im Fachhandel.

** Ausstellung «Das Gesicht
des Geldes», Design Center,
Muhleweg, Langenthal.

Noch offen bis 3. Mai, Donners-
tag 10-19 Uhr, Freitag/Samstag/
Sonntag 10-17 Uhr. Eintritt:

Fr. 12.— (Studenten/AHVIGrup-
pen Fr. 6.-)

Bargeldlos bezahlen ist weiter im Trend

Auch wenn derzeit neue Bank-
noten in Umlauf gesetzt werden
- das bargeldlose Bezahlen ist
in der Schweiz weiter im Vor-
marsch. Wie Jacques Bischoff,
Vorsitzender der Geschaftslei-
tung der Europay (Switzerland)
SA an der Jahres-Medienkon-
ferenz der Telekurs Holding AG
in Zurich erlauterte, zahlte
Marktfuhrer Eurocard/Master-
Card auf dem Schweizer Markt
Ende 1997 1,5 Millionen Karten.
Das entspricht einem Wachstum
von 12 Prozent. Die Umséatze
erreichten eine neue Rekord-
marke von 8,6 Milliarden Fran-
ken (+13 Prozent), was den
intensiven Gebrauch des Plastik-
geldes im Alltag beweist.

Mit den insgesamt 2,7 Millio-
nen im Umlauf befindlichen ec-
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Bancomatkarten kann an 42 000
Verkaufspunkten und Tankstel-
len (+26 Prozent) bargeldlos be-
zahlt werden. Durchschnittlich
wird mit einer ec-Karte pro Jahr
13mal bezahlt und 7mal getankt
- und zwar fur durchschnittlich
127 Franken (Eink&aufe) bzw.

45 Franken (Tanken).

Auf dem Vormarsch ist mit
mittlerweile 14 000 Akzeptanz-
stellen auch das elektronische
Miuinz CASH. Im Verlaufe dieses
Jahres werden vor allem die
SBB einen grossen Teil ihrer Bil-
lettautomaten umristen, so
dass bargeldlos bezahlt werden
kann. Auch Parkhauser und
Parkuhren bieten zunehmend
Bezahlen mit CASH an.

(ma.)

Eurocard/MasterCard-
Umséatze
(in Mio. Fr.)

7562

6598

5975
5124
4332
3515 I

zu sehen sein wird, gibt auf
8608

1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997

Die Eurocard/MasterCard-Umsat-
ze (Schweizer weltweit und Aus-
lander in der Schweiz) stiegen in
den letzten Jahren stark an.

ec-Transaktionen
in der Schweiz
Handel und Tanken (in Millionen)

54
M
32
24
by I

1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997

Bargeldlos bezahlen an ec-Direkt-
Terminals wird immer populé-
rer. Allein im vergangenen Jahr
betrug die Steigerung 31 Prozent.

Quelle: Telekurs
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Kunsthandwerk live - Glasausstellung - grosser Verkaufsladen P

Schauglashiitte taglich fiir individuelle Gaste gedffnet (ausser Montag): - S AR N E R C RI STAL

Di~Fr 10-17.30 Uhr, Sa 10-16 Uhr, So 11-16 Uhr; Eintrittrei. ination in Gl
Kostenlose Gruppenfiihrungen. Voranmeldung erforderlich. Faszination in Glas

Artisanat d'art in vivo — exposition d'objets en verre - grand'point de vente SC Sarner Cristal AG - Schauglashiitte
|

La verrerie est ouverte chaque jour (sauf le lundi) aux visiteurs individ - s
mar.-vend. 10h-17h 30, sam. 10h-16h, dim. 11 h-16h; entrée libre. " Gliitschbachstrasse 2 - 3661 Uetendorf bei Thun

Visites de groupe guidées gratuites. Rendez-vous préalable indispensable. Tel: 033 346 85 85 - Fax: 033 346 85 95

" Freiraum mit Fernsicht

»
L J
- "Mit Glasfaltwdnden werden Traume Wirklichkeit.

orbis reisen

RELIGION UND KULTUR

Die besondere Reise

azoren
Die Wetterinseln im Atlantik
chartres .
Anfang und Héhepunkt der Gotik
rom
Rom und die Etrusker
malta
Von der Steinzeit zur Gegenwart
nordportugal Schaffen Sie sich eine Oase [ pi~i=o o oon ™ """TTTTT
; X : ch bin interessiert.
Das unbekannte Portugal d.erI W'(:hnII'Chketlt[.)Mlt urg;eren i Bitfs asriden:ala mir IteHaGSR IEEE
jakobsweg ::Iat:l::dgeilgs;vizn:;nSieaasu-s ! ] Glasfaltwande/Wintergdrten
Kunst und Kultur am Rande des Sitzplatz, Terrasse oder Balkon 1 K Bennenererols-Systems
mittelalterlichen Pilgerweges einen zusétzlichen Lebens- i anderes, namlich:
raum. Nach Ihren Wiinschen i Absender:
Weitere Programme: Stdengland, Frankreich/Pyrenden, und auf Mas¢. Bei Um- und i
Israel/Palastina (nur fur Frauen), Syrien, Yemen Neubauten. Nutzen Sie unsere
langjahrige Erfahrung und :
Verlangen Sie unseren neuen Katalog. unsere umfassende Beratung. ™ _____________________

Ernst Schweizer AG Glasfaltwéande,

orbis reisen Neugasse 40 ] Metallbau. Taren, Infoconcept®,
9001 St.Gallen Tel. 071 222 21 33 Schweizer IRINEIT o DI, P

Telefax 01 76188 51 Sonnenkollektoren.




Leserreise

Traumreise durch Osterreich

Von dieser einmalig schénen Leserreise werden Sie aussergewdhn-
liche Eindriicke mit nach Hause nehmen. Eine Traumreise zu den
schonsten Gegenden Osterreichs. Keine andere Nation bietet

eine innigere Verbindung aus Tradition, héfischer Art, kulturellem
Schaffen, Musik und einzigartigem Lebensstil.

Kérnten - die Osterreichische Riviera
Steiermark - das griine Herz Osterreichs
Kaiserstadt Wien

Wachau - Land der Donauprinzessin
Salzkammergut - Land der 50 Seen

werden Stationen dieser Reise sein.
Lassen Sie sich liberraschen!

100 Franken
Preisreduktion fur
Raiffeisen-Mitglieder

Raiffeisen-Genossenschafter erhalten
auf der «<Panoraman-Leserreise auf die
angegebenen Preise eine Reduktion
von 100 Franken. Notieren Sie auf der
Anmeldung, beiwelcher Raiffeisenbank
Sie Mitglied sind!

- sten zwei Néachte niederlassen.

Sonntag, 7. Juni

Schweiz-Villach. Fahrt via Feldkirch-Arlberg-
tunnel-Landeck-Innsbruck-Wérgl-Kitz-
buhel-Mittersill-Felber-Tauern-Tunnel-
Lienz—Spittal zur Baderstadt Villach.

Montag, 8. Juni

Karntner Seenlandschaft. Fahrt zum bekann-
ten Velden, dem eleganten Kurort am West-
ende des Sees. Besichtigungshalt und weiter
dem malerischen Wérthersee entlang nach
Klagenfurt. Unterwegs Halt bei der spatgoti-
schen Pfarrkirche in Maria Wérth, einem
Wahrzeichen des Worthersees. Gefuhrter
Stadtbummel durch die Hauptstadt Karntens.
In seinen alten Vierteln, mit den hibschen
Gassen und historischen Gebauden, zeigt die
Universitatsstadt manche Zuge von Behag-
lichkeit und Tradition. Auf der Ruckfahrt zu
unserem Hotel machen wir beim Pyramiden-
kogel, dem bekannten Aussichtspunkt Karn-
tens, einen Halt. Geniessen Sie aus 905 m Hohe
einen einzigartigen Rundblick Gber Karnten
und seine schéne Seenlandschaft.

Dienstag, 9. Juni
Villach-Graz-Wien. Auf dem Weg zur Steiri-
schen Landeshauptstadt Graz besuchen wir
das Gestut Piber. Hier werden die ursprang-
lich aus Spanien stammenden, spater in dem
Ort Lipica (Slowenien) beheimateten Lipizza-
ner far die Spanische Hofreitschule in Wien
ugezuchtet In unmittelbarer Nachbarschaft
I}egt Barnbach. Hierhatder Kunstler Friedens-

'-:\ reich Hundertwasser die Pfarrkirche nach sei-

1. Vorstellungen umgestaltet. Farblge Mo-

erreichen wir Wien, wo wir uns fur die nach-

o
. 4

Mittwoch, 10. Juni

Wien. Nach dem Frihstick lernen wir auf
einer gefuhrten halbtagigen Stadtrundfahrt
die einstige Haupt- und Residenzstadt der
deutschen Kaiser und der heutigen Republik
Osterreich kennen. Der Nachmittag steht zur
freien Verfiigung fur individuelle Besichti-
gungen und Shopping. Um 17 Uhr fahren wir
nach Wien-Grinzing. Auf dem Weingut-Heu-
rigen «Muller-Schmidt» werden Sie person-
lich durch die Winzerfamilie mit einem Glas
Wein empfangen. Anschliessend werden Sie
in die Geschichte des Weinbaus in Grinzig
eingefuhrt und lernen Wissenswertes tber
die wichtigsten Rebsorten, die Eigenschaften
und Besonderheiten typischer Grinzinger
Weine. Danach. gemutliches Beisammensein
bei einem Grinzinger Winzermen.

Donnerstag, 11. Juni

Wien-Wachau-Wels. Fahrt nach Krems und
Besichtigungsrundgang durch die sehenswer-
te Altstadt. Anschliessend erwartet uns eine
unvergessliche Donau-Schiffahrt durch die
Wachau bis nach Melk (10.40 bis 13.35 Uhr —
Verpflegungsmoglichkeiten an Bord). Als
Wachau bezeichnet man den 30 km langen
Donauabschnitt von Krems nach Melk — ein
Gebiet, in dem der Strom zwischen den Aus-
laufern des Béhmischen Massivs im Nordwe-
sten und dem Kundelsteiner Wald im Sud-
osten ein enges Felstal bildet. Alte, von sagen-
umwobenen Burgen und Ruinen Uberragte
und von Weinbergen umgebene Stadte pra-
gen das Bild dieser wohl schonsten Donau-
e Besichtigung durch
ems sichtbare, gSwaltlge

Ausflug SaIzkammergut‘ Den heutlgen Tag
widmen. wir dem seenreichen Salzkammer- .
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Fotos: 2Vg.

gut. Fahrt via Gmunden dem Traunsee ent-
lang nach Bad Ischl, wo sich die Sommerresi-
denz des Kaiserpaars Franz Josef und Elisa-
beth befindet. Gelegenheit zur Besichtigung
der kaiserlichen Villa und fur einen kleinen
Bummel durch die hiibsche Stadt. Um die Mit-
tagszeit erreichen wir den Ort St. Wolfgang,
derseinen Ruhm der Operette und dem gleich-
namigen Gasthof «Zum Weissen R&ssl» ver-
dankt. Am Nachmittag Schiffahrt bis nach
St. Gilgen und weiter im Car zum Mondsee, Sonntag, 14. Juni
dem warmsten See des Salzkammergutes. Wels-Schweiz. Nach dem Frihstick treten wir
Uber Attersee am gleichnamigen See zuriick die Heimreise an. Fahrt auf der Autobahn -
nach Wels. Umfahrung Salzburg-Innsbruck-Arlbergtun-
nel-Feldkirch — zurtick in die Schweiz.

Samstag, 13. Juni

Historische Kleinstadte. Fahrt Gber Krems-

munster-Bad Hall zum 1000jahrigen Steyr.

Ein Spaziergang durch die alten vertraumten

Gassen erweckt den Eindruck, die Zeit stehe

still. Am Nachmittag Weiterfahrt nach Enns.

Die Stadt entwickelte sich aus dem rémi-

schen Feldlager Lauriacum (heutiger Stadtteil

Lorch)f dem UmM%9005 einefvonideniBayerin s e S i N P A e S
gegen die Ungarn erbaute Ennsburg folgte.

1212erhieltsie ihr Stadtrecht undist damit die Ich/wir melde(n) folgende Person zur «Panoraman»-Leserreise an

alteste Stadt Osterreichs. Nachstes Ziel ist (die Preise verstehen sich pro Person, inkl. 6,5% MWSt.):

St. Florian — ein seit der Rdmerzeit historisch

gewachsenes Kulturzentrum in fruchtbarem, O Doppelzimmer Fr. 1045.— [ Einzelzimmer Fr. 1220.—
gepflegtem Bauernland mit machtigen Viers Fr. 20.— Annullationsversicherung obligatorisch (ausser, wenn eigene vorhanden)

kanthofen, die dem prachtigen Barockbaﬁf'
des Chorherrenstiftes nacheifern. Ob Stifts-

1. Name

2. Name

Strasse

PLZ/Ort

Tagsuber erreichbar unter Telefon

Genossenschafter(in) bei der Raiffeisenbank:

Einsteigeort:

Datum: Unterschrift:

Ausschneiden und einsenden an:
«Panoraman-Raiffeisen, Leserreise, Postfach, 9001 St. Gallen
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Grosse

Anzahl

Gesamtpreis

30x40 cm

30x40 cm

Microfaser-Bodentuch

30x60 cm

Duo-Pack (2 Stiick)

30x60 cm

Versandkostenanteil

Total

Name / Vorname

Strasse / N

PLZ / Ort

Datum

mmm Happy bringt Schwung
ins Badezimmr

— e, ™

Verlangen Sie die ausfihrliche Dokumentation.

Franke AG

CH-1680 Romont Badezimmermdbel
Tel. 026 652 33 03

Fax 026 652 36 40

M Technik M Qudlitat M Design

fCoupon, )
senden Sie mir lhren Prosp! “ ZUB AG

Name: —— j Wintergarten — Metallbau AG
Strasset ——

pLZ/OT: Hof 11 - 8737 Gommiswald
= Telefon 055/ 280 44 48
iNTERNATIONAL  Telefax 055/ 280 43 42




Raiffeisen-Units

Aktienanlage
mit Kapitalschutz

Das tiefe Zinsniveau am Schwei-
zer Kapitalmarkt sorgte in den
vergangenen Wochen fur eine
Fortsetzung der Bérsenhausse
und verhalf dem Swiss Market

Index (SMI) zu neuen Jahres-
hoéchststanden. Die neu lancier-
ten Raiffeisen-Units «SMI» eig-
nen sich besonders fur Anleger,

die sich auf dem erreichten Kurs-
niveau gegen allfallige Korrek-
turen absichern und dennoch an
der weiteren Borsenentwicklung
partizipieren wollen.

m ersten Quartal 1998 verzeichnete die

Schweizer Bérse Kursavancen von iiber 15
Prozent und hat damit bereits einen grossen
Teil der Gewinnerwartungen fiir dieses Jahr
vorweggenommen. Aktien aus dem Banken-
und Versicherungssektor sowie Chemie- und
Pharmawerte standen in letzter Zeit vermehrt
in der Gunst der Anleger. Defensive Werte aus
dem Nahrungsmittelsektor zihlten ebenfalls
zu den Anlagefavoriten.

Das aktuelle Bérsenumfeld mahnt jedoch
weiterhin zur Vorsicht. Nach den eindriickli-
chen Kursavancen rechnen Fachleute fiir die
kommenden Kursschwankungen am Schwei-
zer Aktienmarkt. Voriibergehende Kursriick-
schlige sind jederzeit moglich. Nach den ein-
driicklichen Kursavancen rechnen Marktbeob-
achter fiir die kommenden Monate mit zuneh-
menden Kursschwankungen und einer linger
Konsolidierungsphase am
Schweizer Aktienmarke.

anhaltenden

Vorteile der Raiffeisen-Units. Investo-
ren, die dennoch auf sicherem Boden von ho-
hen Bérsenkursen profitieren méchten, bietet

sich ein Engagement in den neu lancierten
Raiffeisen-Units «SMI». Kapitalgeschiitzte Pro-
dukte wie die Raiffeisen-Units sind sogenannte
Hybride. Sie vereinen zwei unterschiedliche
Merkmale insich. Einerseits sind sie eine Geld-
markranlage — andererseits eine Anlage in Op-
tionen. Wiihrend die Geldmarktanlage der Ab-
sicherung des Kapitals bei negativer Kursent-
wicklung dient, erméglichen die Optionen bei
guter Borsenentwicklung auch tiberproportio-
nale Gewinne.

Bei steigenden Aktienkursen ldsst sich mit
Units unbeschrinke am Gewinn partizipieren,
wihrend andererseits das Risiko im Falle einer
Trendwende an der Bérse beschrinke bleibr.
Entsprechend dem eigenen Sicherheitsbediirf-
nis kann der Anleger zwischen einem Kapirtal-
schutz von 90 oder 95 Prozent auswihlen.
Nach Ablauf der Laufzeit am 27. September
1999 erhilt der Anleger dank des Kapitalschut-
zes vollig unabhingig von der Borsenentwick-
lung eine garantierte Riickzahlung von minde-
stens 90 bzw. 95 Prozent des Emissionspreises.

et
((LULEEE

Mit Bank Vontobel. Die Raiffeisen-Units
wurden in Zusammenarbeit mitder Bank Von-
tobel & Co AG in Ziirich, einer der fithrenden
Schweizer Vermdgensverwaltungsbanken, ent-
wickelt. Die Units kénnen wihrend ihrer Lauf-
zeit jederzeit zu fairen Preisen verkauft und
gekauft werden. Die aktuellen Kurse sind in
den gréssten Zeitungen und im Internet publi-
ziert.

Zur Transparenz gesellt sich Flexibilitit.
Einerseits kénnen die Units als Einheit gehan-
delt werden, andererseits kann der Optionen-
oder der Kapitalteil auch einzeln an den Markt
gebracht werden. Damit besteht die Méglich-
keit, wihrend der Laufzeit einen Kursgewinn
im Optionenteil zu realisieren.

Da Raiffeisen-Units auf einen vergleichs-
weise niedrigen Emissionspreis ausgerichtet
sind, eignet sich dieses Instrument auch fiir ein
kleines Anlagekapital. Empfohlen wird jedoch
ein Mindestanlagebetrag von 5000 Franken.

BJORN FEDDERN

Raiffeisen-Units: Riickzahlungsbeispiele per Endverfall

Variante |

Kapitalschutz

Variante Il

Fr. 7416.

Kurs pro Unit (a
(Geld/Brief)

B 1, AR 996...
L U 10192
+20% 1042~

35Fr.1004.-/1008.—-

Fr.1010.-/1014.—-

Riickzahlung
(Fr. pro Unit)

Risiken: Die Berechnungen (Kapitalschutz, Partizipation) beziehen sich auf den Endverfall.
Wahrend der Laufzeit kann der Wert des Units unter den Kapitalschutz fallen.
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Endlich Ferien. Ilhre Schweiz.

Die Ferienangebote in der Schweiz sind so vielfaltig wie die Mentalitaten unseres Landes.
Velotouren, Familienferien, Stadtereisen, Wellness oder Festivals. Endlich Ferien. Ihre Schweiz.
In Zusammenarbeit mit Schweiz Tourismus macht lhnen «Panorama» zehn interessante Angebote.

Das Ferienland Schweiz mit all seinen Fa-
cetten auf véllig neue Art erleben oder
buchstiblich neu erfahren — mit dem Velo auf
einerder neun untereinander verkniipften Rad-
wanderrouten miteiner Gesamtlinge von 3300
Kilometern. Ein Ferienerlebnis der besonderen
Art und individuell gestaltbar. Am 30. Mai
wird dieses nationale Radwandernetz mit einer
Veloparade und einem grossen Fest in Bern
eroffnet.

Fiir Familien zeigt sich die Schweiz von
ihrer besten Seite. Spannend fiir die Kinder,
entspannend fiir die Eltern. Das Ferienland
Schweiz wartet mit einer Fiille von Angeboten
fir Familienferien zu attraktiven Ubernach-
tungspreisen auf. 19 Familienorte tragen das
Giitesiegel «Familien willkommen».

Klassik, Folklore, Rock, Jazz, Film, Tanz,
Theater und Cartoon — die Schweiz hat als
Land der Festivals Tradition. Weltbekannte
Kiinstler treffen sich regelmissig in der Schweiz,
und Giste aus aller Welt geniessen die besonde-
re Atmosphire der Kulturanlisse.

Die Schweiz bietet zudem eine breite Palette
von Wellness-Angeboten. Loslassen, entspan-
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nen, geniessen, auftanken — Wellnessferien
bedeuten eine Wohlrat fiir Kérper, Geist und
Seele und lassen sich dank ihrer Wetterunab-

hingigkeit immer einplanen.

Oder wie wiire es mit einem Stidtebummel
in einer unserer Stadte? Ob siidldindisches Flair,
traditionell geprigt oder mit Grossstadt-Am-
biance — die grosse Vielfalt der Schweiz wider-
spiegelt sich auch in den Stidten.

Fiir die Leserinnen und Leser von «Panora-
ma» offerieren wir Pauschalangebote in zehn
Destinationen. «Panorama» und Schweiz Tou-
rismus wiinschen Thnen viel Spass im Ferien-

land Schweiz! REGULA WYSS

( Berner Oberland

(2) Portes du Soleil

® Scuol im Engadin

@ Bissone-Lugano

(® Lotschental

(® Saas-Fee

@ Ferienregion Heidiland
Goms

(® Blatten-Belalp

@ Veloland Schweiz

Fur alle Angebote
(siehe folgende Seiten) gilt:

Weekendangebote

2 Ubernachtungen mit Friihsttick,

Freitag bis Sonntag.

Wochenangebote

7 Ubernachtungen mit Frihstiick,

buchbar ab jedem Wochentag.

Seite 31
33
33
35
35
36
36
37
37
31

Kinder bis 12 Jahre im Zimmer der Eltern

mit 50% Ermassigung.

Die Buchungsstellen erteilen Ihnen gerne

weitere Auskunfte.



Eurotrek
Veloland Schweiz

Das Fahrrad ist das ideale Reisemittel zum Er-Fahren der Schweiz.
Velofahren ist gut fiir Gesundheit und Wohlbefinden, macht fit und ist
eine Alternative zur Bewegungsarmut im Alltag. Im Veloland Schweiz
gibt es jetzt 9 attraktive Fernradrouten mit perfekter Markierung. Mit
Eurotrek kénnen Sie diese Velotouren unbeschwert geniessen, das
Hotelzimmer ist fiir Sie reserviert, und das Gepick wird zum neuen
Etappenort beférdert. Ganz individuell gestalten Sie Thren Tagesablauf
— fix ist nur das Etappenziel am Abend. Ferien im Veloland Schweiz, ein
unvergessliches Erlebnis.

Aare-Radweg
Mai bis Oktober 98

=

. 480.-
VO.-IKinder)

Destination

Reisebeginn

Freitag/Montag

Freitag/Sonntag/Montag
250.-/Kinder)
<)

Sonntag/Montag

tagl. Gepacktransport
Mietvelo «Dreambike»
Hotelibernachtungen
inkl. Frahsttck

Berner Oberland
Zum Gllck so nah

Das Paradies fiir Kinder und Eltern, ein Eldorado fiir Biker und
Abenteurer, Insel und Schlaraffenland fiir Ferienhungrige, Oase und
Mekka fiir Erholungsdurstige. Das Berner Oberland ist nicht nur ein
Ferienland, es ist eine Ferienwelt.

Ohne Airbag, dafiir mit jeder Menge Fahrtwind von Meiringen nach
Interlaken biken, jenseits der Angstgrenze durch die Liifte sausen,
Kindererlebnisse, die auf keine Kuhhaut gehen, und vielesmehr . . . das
ist das Berner Oberland.

Ein Spielplatz mit Gletschern, ein Klettergarten mit Palmen, erfri-
schenden Seen, treuen Sennenhunden, coolen Kiihen und freundlichen
Menschen.

Willkommen in der Ferienwelt!

Berner Oberland

Destination
1.6. bis 4.7.98 4.7. bis 22.8.98
22.8. bis 17.10.98

Weekend (3 Tage) Fr. 150.- -
Fr. 510.- Fr. 650.-

1 Woche

Regionalpass BO

3 Tage freie Fahrt

4 Tage 50% Ermassigung
auf den meisten
Transportunternehmen

1 Tageskarte der
Schiffsbetriebe
Thuner- und
Brienzersee

; Hotel Bellevue-Béren, Krattigen
“"i\'l'el. 033 655 61 44
Favl(.033 654 61 77
\Weitere Angebote:
efﬁ,éj‘g)berland Tourismus, Interlaken
2*35833 03 03, Fax 033 833 03 30
> www.berneroberland-hotels.ch

neroberland@hallweb.ch
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http://www.berneroberland-hotels.ch

Mit Insektenschutz von
Vossloh Décoration endlich
Ruhe vor lastigen Qudlgeistern.

Vossloh-

Insektenschuiz
wird sorgféltig
nach Mass ange-
fertigt, damit er
genau auf die
entsprechenden
Fenster passt.

Die Montage ist
auf der Innen-
oder Aussenseite

S e - g |
Fensternische 5 L
eingelassen oder aufgesetzt.

Zur Auswahl stehen 3 Ausfishrungsvarianten:

* Spannrahmen fix montiert ® Rollo  Fligeliire.
Vossloh-nsekienschutz wird ausschliesslich aus qualitativ

hochstehenden Komponenten hergestellt.
So haben Insekien keine Chance durchzuschlipfen!

-©-Y0ssLoH

DECORATION

SILGA Werk AG, CH-9545 Wang;,
Tel. 052 /369 55 11, Fax 052/ 369 55 22

&Love

Bitte senden Sie mir:
Gewilinschtes bitte ankreuzen

Hotelverzeichnis
Ferienwohnungsliste

Prospekt MTB- und Radwege
Wandervorschlage

Allg. Informationen Sommer
Schweiz. Bergsteigerschule
Delta- und Gleitschirm-Flugschule
Riverrafting & Adventure

OooooooO0 ®=

Name:

ACADEMIA
ENGIADINA

Ein Jahr Weichenstellung mit ...

= Weisst Dunoch nicht, was Du werden mochtest?

= Fehlen Dir die notwendigen Voraussetzungen?

= Bist Du einfach noch nicht reif fiir die Berufs- und
Arbeitswelt?

= Hast Du einen Traumjob in Aussicht, kannst aber
erst in einem Jahr beginnen?

Das Bildungs- und Berufswahljahr
der Academia Engiadina in Samedan

Vorname:

Adresse:

PLZ/Ort:

hilft Dir bei der Weichenstellung. In einer familiaren
Schulstruktur und mit individueller Betreuung holst Du
Dir das Rustzeug fur die berufliche Zukunft. Deine
Familie ist das Internat. Auf Gber 1700 m.4U.M erbringst
Du Spitzenleistungen in Schule und Sport.

Talon einsenden an:

Goms Tourismus, 3984 Fiesch
Tel. 027 970 10 70, Fax 027 970 10 75

... Ho6hentraining im Engadin

Informationen erhaltst Du von Alex Meyer, Leiter BBJ,
Academia Engiadina, Samedan, Tel. 081 851 06 12,
E-Mail: berufswahljahr@academia-engiadina.ch




«Wir sind konkurrenzfahig
mit dem Ausland»

Die Schweiz soll fiir die Schweizer Ferien-
destination Nummer 1 bleiben. Dies ist
die Zielsetzung von Schweiz-Tourismus-
Direktor Marco Hartmann, der «Panora-
ma» Red und Antwort stand.

«Panoraman»: Herr Hartmann, wo verbrach-
ten Sie lhre letzten Ferien?

Marco Hartmann, Direktor Schweiz Tou-
rismus: In Caux, oberhalb des Genfersees,
in der Nahe von Montreux, wunderschén
gelegen mit Aussicht auf den Genfersee
und Umgebung, einladend fir Familien.
Doch eigentlich spreche ich nicht gerne
Uber meine Ferienziele, da jeder Schweizer
Ort am liebsten hat, wenn ich zu ihm
komme - was ich gerne tate, leider aber
aus zeitlichen Grinden nicht kann.

«Panoraman: Sind fur eine Familie mit zwei

Kindern Ferien in der Schweiz Uberhaupt
noch erschwinglich?

Marco Hartmann: Attraktive Ferien sind flir

Familien in der Schweiz durchaus moglich.
Zum Beispiel bietet die Reka (Schweizer
Reisekasse) eine Ferienwoche fur eine vier-
kopfige Familie fiir 370 Franken an. Zudem
gibt es fur Kinder viele Verguinstigungen.
Oftmals sind Kinder bis 6 Jahre gratis. Mit
allem Komfort und einem breiten Angebot
sind Ferien fur weniger als 1000 Franken
pro Woche fir die ganze Familie machbar.
Wir sind absolut konkurrenzfahig mit dem
Ausland.

«Panoraman»: Reisen ins Ausland sind bil-

liger denn je. Was unternehmen Sie, damit
Ferien im eigenen Land an Attraktivitat
gewinnen?

Marco Hartmann: Unsere Schweiz ist die

Feriendestination Nummer 1 bei unserer
Bevolkerung. Dartber sind wir happy. Bei
13 Millionen Reisen der Gesamtbevolke-
rung pro Jahr finden immerhin 6 Millio-
nen Reisen im eigenen Land statt. Unsere
Anstrengungen gehen dahin, die Nummer
1 zu bleiben. Dabei gilt es, weiterhin ein
attraktives Preis-/Leistungs-Verhaltnis an-
zubieten. Hinzu kommt die Aufgabe, die
Dienstleistungs- und Servicequalitat zu op-
timieren. Der Gast Uberwindet heute die
Reisedistanzen in der Schweiz in kGrzester
Zeit - dank dem gut ausgebauten
Strassennetz und dem funktionierenden
offentlichen Verkehr. Er findet ein breites
Angebotsspektrum auf dem Serviertablett
vor. Das ist unsere Starke. Das Herauspik-
ken Uberlassen wir dem Gast.

«Panoraman: Es gibt bereits 19 Ferienorte

mit dem Gutesiegel «Familien willkom-
men». Mit welchen Vorteilen kann eine
Familie an diesem Ort rechnen?

Portes du Soleil

Wo Berge sich begegnen

Grenzenlos, im wahrsten Sinne des Wortes ist, die Region Portes du
Soleil, in welcher 12 franzésisch-schweizerische Ferienorte zusammen-
geschlossen sind.

Auf den 450 km Wanderwegen und 22 Bahnen vergniigen sich im
Sommer Wanderer, <Mountain Biker», Reiter und Gleitschirmflieger,
und im Winter ist die Region eines der grossten Skigebiete der Wel.

Die Schweizer Dérfer Champéry, Champoussin, les Crosets, Mor-
gins, Torgon und Val-d’Illiez weisen einerseits moderne Sportinfra-
strukturen auf und haben andererseits ihren urspriinglichen Charakeer
erhalten.

Portes du Soleil

30.5. bis 3.7.98
30.8. bis 24.10.98

Destination

4.7. bis 29.8.98

Weekend (3 Tage) ab Fr. 88.— ab Fr. 88.-
1 Woche ab Fr. 300.- ab Fr. 300~
Portes-du-Soleil-Pass Erwachsene
(Transportbetriebe) 1Tag Fr. 19.—-

6 Tage Fr. 75.=

Kinder

1 Tag Fr. 14.—

6 Tage Fr, 50.—

Promotion Suisse des Portes du Soleil (PSPS)
Tel. 024 479 33 75
Fax 024 479 36 27

Buchungen

E-Mail: psps@portesdusoleil.com : ;7

Scuol
Wellnesskdnigin der Alpen

im Engadin

Die Region Scuol mit ihrer traditionellen Bade- und Gesundheits-
Kultur ist das Herz der ritoromanischen Sprache und hat bis heute die
kulturellen Werte und eine intakte Natur behalten. Im Erlebnis- und
Gesundheitsbad «Bogn Engiadina Scuol» mit der grossen Bider- und
Saunalandschaft wird das Wasser zum Erlebnis.

In Scuol werden Ihre personlichen, individuellen Ferienwiinsche
wahr: durch unberiihrte Wilder im Schweizer Nationalpark wandern,
die Hochtiler des Engadins und die einmalige alpine Flora kennenler-
nen, Wildwasserkanufahren, Mountainbiken oder Riverraften. Oder
lautlos schwebend mit einem Gleitschirm den Traum des Fliegens
wahrmachen.

Destination Scuol im Engadin

1.6. bis 31.10.98 - 1.6 bis 31.10.
Mo-Fr (3 Tage) ab Fr. 400.- -
1 Woche - ab'Fr. 775.- e
Inbegriffene 1 Zusatziibernachtung 7 Eintritte Engadin |
Leistungen 3 Eintritte Engadin Bad Scuol§ ’
Bad Scuol 7 Tage Eintritt Fitne‘%,%@e
3 Tage Eintritt 1 Eintritt_:i om.-irisches Bad
Fitnesscenter 1 Teilmassage, Fango i
1 Eintritt rom.-irisches  klein, Kohlensaurebad
Bad
Buchungen Tel. 00800 805 505 05

An-/Abreise ab Wohnort mit Bahn inbegriffen!
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Marco Hartmann: Die Familie darf erwarten,

dass die Qualitat andiesem Ort stimmt. Der
Ferienort richtet sein Handeln nach den
Bedurfnissen, Wianschen und Erwartungen
der Familien aus. Eltern und Kinder finden
alles vor, was den Erfolg der Ferien sicher-
stellt. Trdume sollen wahr werden. Diese
Orte verfligen heute tber Naturschauplat-
ze, begehbare Wanderwege mit Kinder-
wagen, Schlechtwetter-und Alternativpro-
gramme, Tiere, familienfreundliche Unter-
kunfte, Kinderbetreuung vor Ort, Mietser-
vice fur Spielgerate, Familienpauschalen.
Eine Qualitatskommission Uberpruft zu-
dem regelmassig die Einhaltung der Stan-
dardkriterien.

«Panoraman: «Send a postcard per e-mail»

anstatt auf dem Postweg ist das neuste
Produkt von Schweiz Tourismus. Kann der
heutige Feriengast nicht auf die virtuelle
Welt in seinen Ferien verzichten?

Marco Hartmann: Ja, er kann. Bei uns ist

doch alles real. Der Gast befindet sich nicht
in einer virtuellen Welt. Die elektronische
Postkarte ist ein Gag. Der Tourismus
braucht heute diese modernen Telekom-
munikationsinstrumente fur rasche Infor-
mation und Buchung. Der Gast kann sie
auch in Form eines Grusses einsetzen. Fur
uns erfreulich, denn mit attraktiven Bil-
dern betreiben wir auch Werbung far die
Schweiz. Das Internet kann aber nie die
eigentlichen Erlebnisse vor Ort ersetzen.

«Panoraman»: Die vielzitierte Gastfreund-

schaft und die Qualitdt im Schweizer
Tourismus scheinen sich leicht zu bessern.
Hat die rasante Talfahrt das notwendige
Umdenken der Gastgeber beschleunigt?

Marco Hartmann: Seit zwei, drei Jahren un-

ternehmen die touristischen Betriebe ver-
mehrte Anstrengungen, auf allen Ebenen
Qualitatsmanagement zu betreiben. Im
Vordergrund stand vorerst eine Sensibili-
sierungskampagne. Heute sichern Gutesie-
gel die Qualitat der Dienstleistungsketten.
Betriebliche wie Uberbetriebliche Initiati-
ven samtlicher touristischer Leistungstra-
ger haben der Qualitat zu einem Schub
verholfen. Sogar Medienschaffende -sonst
eher mit einem kritischen Auge durch un-
ser Land reisend — stellen eine Verbesse-
rung fest. Ein weiterer Beweis ist die mar-
kante Abnahme der Reklamationen. Die
Trendwende sollte geschafft und das Lais-
ser-faire vortiber sein. Die mageren Jahre
haben das Qualitatsbewusstsein markant
gesteigert. Qualitatserhaltung und -ver-
besserung sind zu einer permanenten Auf-
gabe geworden. Die wandelnden Bedurf-
nisse des Gastes zwingen uns zu einer stan-
digen Anpassung. Mehr Flexibilitat und
Lernfahigkeit muss sich der Schweizer Tou-
rismus aneignen.

«Panoraman: Sind Sie des 6fteren als miste-

ry-man (geheimnisvoller Tester) unter-

wegs, um sofort vor Ort korrigierend ein-
zugreifen?

Marco Hartmann: Leider nicht personlich,

obwohl das eine attraktive Arbeit ware.
Dort wo ich unterwegs bin, schaue ich die
Sache mit einem fachkritischen Auge an.
Falls n6tig, beanstande ich direkt vor Ort.
Es ist aber nicht meine Aufgabe, gezielt
umherzureisen, um korrigierend einzu-
greifen. Es gibt aber Tourismusbetriebe,
die spezialisierte Unternehmen dafur ein-
setzen. Zudem entstehen mit dem neuen
Qualitatsgutesiegel zusatzliche Kontroll-

Marco Hartmann:

«Mit allem Komfort und einem brei-
ten Angebot sind Ferien fiir weniger
als 1000 Franken pro Woche fir die
ganze Familie machbar.»

Marco Hartmann

Seit 1995 ist Marco Hartmann Direktor von
Schweiz Tourismus, der Nachfolgeorgani-
sation der Schweizerischen Verkehrszen-
trale. Zu den Hauptaufgaben zahlen heu-
te: die Starkung der Ferien-Dachmarke
Schweiz, die kundenorientierte Angebots-
bindelung und -erneuerung, weltweite
Promotion und die Férderung der Zusam-
menarbeit im Tourismus. (cho.)

mechanismen, wobei die Eigenverantwor-
tung eines jeden Ferienmachers — sprich
Tourismusmitarbeiters — das wichtigste ist.

«Panoraman»: Tourismusexperten schwoéren

heute auf das Managen von Regionen
(Destinationsmanagement). Bindeln der
Mittel und Krafte, vereinfachte Strukturen
und Entpolitisierung sind nur einige weni-
ge Vorteile. Waskonkret profitiert der Gast
von dieser Professionalisierung?

Marco Hartmann: Alle Anstrengungen dir-

fen letztlich nur ein Ziel verfolgen: Der
Gast muss davon profitieren. Dies fuhrt
dazu, dass Unternehmungen die Uberbe-
triebliche Zusammenarbeit fordern. Es ent-
stehen verbesserte Leistungen, die aus ei-
ner Hand angeboten werden. Einzelne
Akteure mussen sich auf ein gemeinsames
Ziel abstimmen und sich auf eine Gesamt-
philosophie einigen. Der Gast soll spuren,

Foto: Keystone

dass alle an einem Strick und auf der glei-
chen Seite ziehen. Durch diese Prozesse
entstehen grosse Synergien. Der Kunde
profitiert letztlich von besseren Preisen bei
verbesserten Leistungen.

«Panoraman»: Die Tourismusindustrie in der

Schweiz besteht mehrheitlich aus Klein-
und Mittelbetrieben (KMU), die vielfach
hoch verschuldet sind. Sehen Sie nicht die
Gefahr, dass die Finanzierung dieser Tou-
rismusbetriebe durch die Grossbankenfu-
sion gefahrdet ist?

Marco Hartmann: Es ist tatsachlich ein

schwieriges Problem. Die Umorientierung
in der Kreditpolitik in den 90er Jahren und
die Neubewertung von Positionen durch
die Banken fuhren insgesamt zu héheren
Kreditkosten. Finanzierungsproblemesind
die Folgen. In den nachsten Jahren stehen
hohe Ersatzinvestitionen bei den Bergbah-
nen, Hotels und Kongresszentren an. Groés-
sere Investitionen in die elektronischen
Kommunikationsmittel sind ebenso nétig.
Deshalb brauchen wir eine veréanderte Kre-
ditpolitik gegentiber KMU im Tourismus.
Wichtig ist, eine flexible Kreditpolitik zu
haben. Tourismus beinhaltet nicht nur Ge-
fahren, sondern vorallem viele Marktchan-
cen. Der Tourismus ist — entgegen allge-
mein vorherrschender Meinungen - welt-
weit eine dynamische Wachstumsbranche.
Diese Chance kénnten vor allem die lokal
verankerten Banken wie Kantonal- und
Raiffeisenbanken wahrnehmen. Der Tou-
rismus findet doch lokal statt. Denken wir
an die 300 000 Arbeitsplatze in Rand- und
Zentrumsregionen. Touristische Betriebe
kommen in Zukunft nicht darum herum,
unter den veranderten Risikoaspekten be-
wertet zu werden. Ein professionelleres
Auftreten gegeniber den Banken ist
nétig.

«Panoraman: Es gibt immer mehr Senioren,

die Zeit und Geld fiir Ferien haben. Trotz-
dem setzen die Kurdirektoren auf die tren-
digen Angebote fiur Jugendliche. Sind die
Senioren out?

Marco Hartmann: Keinesfalls. Die Bedeu-

tung der Senioren (50 und alter) steigt
weiter an. [hnen stehen heute vielfaltige
Angebote in der ganzen Schweiz zur Ver-
fugung. Dieses Segment behielten wir
schonimmerimAuge. Das heisstaber nicht,
das man nichts fur die Jungen machen soll.
Eine Beziehung zu einem Ort baut sich
vielfach schon frah auf. Deshalb macht es
Sinn, auch in die jungeren Segmente zu
investieren. Es ist eine Investition fur die
Zukunft. Junge, trendige Sachen geben ein
bestimmtes Image her. Vielfach suchen
gerade deshalb die Senioren diese Orte
auf, auch wenn sie nicht die konkreten
Angebote nutzen. Jung und Alt sind far
den Schweizer Tourismus jedenfalls in.
Interview: Christoph Ottiger



Bissone-Lugano
Benvenuti in Ticino

Das Tessin, die «Sonnenstube» der Schweiz, mit dem milden Klima
entfaltet seine ganze mediterrane Kraft besonders am Lago di Lugano
und am Lago Maggiore. Auf einer Distanz von knapp hundert Kilome-
tern Luftlinie bietet das Tessin eine iiberaus kontrastreiche Landschaft:
hohe Berge und alpine Tiler im Norden, Rebberge, Palmen und
Zypressen im Siiden. Wassich in der Landschaft zeigt, widerspiegeltsich
auch im Charakter der Menschen: Italianita, gepaart mit berglerischer
Ruhe und Besonnenheit.

Ob Dolce Vitaauf der Piazza oder Sport, Kultur am Filmfestival oder
Tafelfreuden in einem Grotto, das Tessin bietet fiir alle etwas. Benvenuti
in Ticino.

Destination Bissone-Lugano, Ticino

1.5. bis 3.7.98
(ausg. Pfingsten)
22.8. bis 30.10.98

4.7. bis 21.8.98

Weekend (3 Tage) Fr. 356.- Fr. 404.-

1 Woche Fr. 989.- Fr. 1263.-
Inbegriffene Halbpension

Leistungen Ganztéagige Kinderbetreuung (ab 6 Monate),

akustische Babyuberwachung in den Appartements

Baden im See und'im Pool, Fahrrader, Gartenbillard,

Schwimminsel, Wasserski, Wasserball, Kanu, Tisch-
~tennis, Boccia, Tischfussball, Bus- und Boottransfer
‘von und nach Lugano

7=+ —=\UHotel Lago di Lugano, Bissone
Tel. 091 649 85 91
P‘ﬂ%ﬁﬁ’i 649 6181
[ 'I.;glagodilugano@famiIotel.com
Internet: www.lagodilugano.familotel.com

Eﬁ}'\i\(glt, Animationsprogramme gratis fir Kinder von

Lotschental
Das Tal der Taler

Eingebettet in die Bergketten der Berner und Walliser Alpen liegt das
Létschental. Das Abgeschnittensein bis zum Bau der Létschbergbahn
war Quelle fiir eine Vielzahl von Geschichten, Sagen und Mythen.
Wilde Gestalten jagen durch die Létschentaler Geschichre, religiose und
weniger gliubige Figuren hinterliessen ihre Spuren. 180 km markierte
Wanderwege lassen das Wandern zu einem Erlebnis fiir Kérper und
Geist werden. Idyllische Dérfer, Biche und Seen setzen Akzente. Das
Létschental ist ein echtes Bijou fiir Giste, die in der Natur Inspiration
und Erholung suchen.

Lotschental

1.6. bis 3.7.98 4.7.bis 29.8.98"
30.8. bis 3.10.98 4.10. bis 24,‘_!705.9‘8

Weekend (3 Tage) ab Fr. 100.- - o : 3
1 Woche - £00]

Inbegriffene
Leistungen

Destination

Létschental Tourism!
Tel. 027 939 13 88

Buchungen

Hauptsaisonangebot: freie Fahrt auf dem Netz de
Létschental und auf der Luftseilbahn Wiler Laug
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Saas-Fee
Die Blihne der Lebenslust

Saas-Fee bietet ein lustvolles Erwachen aus Threm Alltag und eine Quelle
unendlicher Lebensenergie. Glitzernde Gletscher, der Duft der Alpen-
rosen und das Rauschen der Bergbiche werden Sie aus der Spannung des
Alltags befreien. Sie haben Zeit fiir sich und die schéne Welt ringsum.
Das Gletscherdorf Saas-Fee liegt auf 1800 m ii.M. und hatseine Briuche
und Traditionen bis heute bewahrt. Dank der Autofreiheit im ganzen
Dorfgebiet weist Saas-Fee eine ausgezeichnete Luftqualitit auf und
bietet zudem eine ruhige Atmosphire. Die 280 km Wanderwege jegli-
cher Schwierigkeitsstufen bieten geniigend Platz fiir Wanderer und
Mountain-Bike-Fahrer.

Saas-Fee

20.6. bis 4.7.98
19.9. bis 17.10.98

Destination

4.7. bis 18.9.98

Weekend (3 Tage) ab Fr. 235.- -
1 Woche - ab Fr. 682.-
Inbegriffene 3 Tage Wanderpass Halbpension

inkl. Postauto und
Luftseilbahnen

1 Eintritt Eispavillon

1 Eintritt

Saaser Museum

™ und Backermuseum
[t _Eintritte ins Hallenbad
L Ausflug nach Zermatt

7 Tage Wanderpass
Saastal inkl. Postauto und
Luftseilbahnen

1 Eintritt Eispavillon

1 Eintritt Saaser Museum
und Backermuseum
Eintritte ins Hallenbad
Gefiihrte Wanderung

Buchungen: ;ﬁgﬁ7i?musorganisation Saas-Fee, Direktreservation
RS ~Tel. 027 958 18 68
\ ~~ " \Fax 027 958 18 70
" - Mai,l: to@saas-fee.ch, Internet: www.saas-fee.ch
inkl=1+Tag Ski- oder Snowboardspass!
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Ferienregion Heidiland

Ferien, die Ihnen richtig
gut tun

Heidiland ist eine Ferien- und Freizeitlandschaft von faszinierender
Schénheit und Vielfalt. Seine Ausdehnung reicht von oberhalb des
Weltkurortes Bad Ragaz bis nach Weesen am unteren Ende des Walen-
sees und umfasst auch die nach Siiden ausgerichteten, teilweise wildro-
mantischen Seitentiler, das Ski- und Wander-Eldorado Flumserberg
und die Sonnenterrasse Amden. Markante Gipfel, Schluchten, Tiler
und Seen geben der Gegend ihr ganz besonderes Geprige. Mondschein-
wanderungen im Pizolgebiet oder entlang dem Heidipfad, Ausspannen
in der Tamina-Therme mit anschliessender Kutschenfahrt , Abenteuer
pur beim Canyoning, extreme Mountain-Bike-Routen, gemiitliche
Rad- und Inline-Skate-Touren, Wanderferien mit der Familie, Wasser-
sport rund um den saubersten See der Schweiz, den Walensee . . . dies
alles hat die Ferienregion Heidiland zu bieten.

Destination

Heidiland ’ o
1.6. bis 24.10.98 _ "1,
ab Fr. 289.-

Weekend (3 Tage)

1 Woche -
Inbegriffene 1 Eintritt Tamina ==
Leistungen Therme %
1 Beautyanwendung, /.
oo THeidi
Buchungen Heidiland Tourismusve"rbahd«sy

Walensee, 7320 Sargans
Tel. 081 720 08 22

Fax 081 720 08 28 .
E-Mail: Heidiland@bluewi
Internet: www.heidilandto

Inklusive Besuch beim Alpéhi auf der Heidialp Schwa 74




Goms
Ein Wanderparadies

Wanderlustigen bietet das Goms 700 km markierte Wanderwege, von
Gebirgs-, Gletscher- und Passwanderungen bis zu gemiitlichen Talwan-
derungen.

Der 26 km lange Naturradweg und diverse Mountain-Bike-Trails
sind ein Fahrradspass fiir die ganze Familie. Einen Hauch von Abenteuer,
vermittelt das Riverrafting auf der jungen Rhone oder ein Maultiertrek-
king aufschmalen Saumpfaden. Wer hoch hinaus will, schwebt mit dem
Gleitschirm durch die Gommer Liifte oder geniesst bei einer Friih-
stiicksfahrt auf das Eggishorn die Bergwelt.

Destination Goms
1.6. bis 3.7.98 1.6.-24.10.98
30.8. bis 3.10.98
Weekend (3 Tage) Fr. 135.- - 55
1 Woche Fr. 385.- Fr. 630.- bis 670.-
Inbegriffene Kultur pur Paradleslllleg,l-llt
Leistungen Dorffihrung Ernen ¥ Wanderwoche auf
Bozenabend ; vorgegebenen Routen
Geflhrte Kultur- inkl. Halbpension, ¥
wanderung Rotten- ydh Hohenweg
Museumsbesuch Dokul ation 1
Gepa ice, zum
néchsten Halt, Gratls
platz be@ Starthot
Auf Wunsch Henkermahlzeit -9 :{
(ohne Getranke) 4 r N
Buchungen Verkehrsverein Ernen- Hotel Schmitta, FIGSCF

Muhlebach-Steinhaus
Tel. 027 971 15 62
Fax 027 971 3543

Tel. 027 970 10 20
Fax 027 970 10 30

Weitere Schweizer Ferienprospekte:

Schweiz Tourismus

Todistrasse 7
Postfach

CH-8027 Zirich

Telefon 0128812 12, Telefax 01288 12 05
Internet: www.schweizferien.ch

Blatten-Belalp

Die Ferienregion mit den
100 Gesichtern

Im bezaubernden Aletschgebiet lisst sich herrlich Ferien machen. Und
natiirlich spielt Gogol auch in diesem Sommer wieder seine Streiche bei
der lieblichen Belalphexe. Er sorgt fiir fesselnde Unterhaltung, die die
Kinder je nach Alter in Anspruch nehmen. In der «Stramplerbande» im
Ravensburger Spielland sind die Kleinsten fachfraulich betreut. Im
«Kids-Club» gehen die Neugierigen mit Gogol auf Entdeckungsreise in
Blatten-Belalp. Im «Adventure-Team» erleben die Abenteurer die Berg-
welt in kompetenter Begleitung eines Bergfiihrers des Alpin Centers
Belalp. Wihrend Gogol und die Bergfiihrer sich um die Sprosslinge
kiimmern, erleben Mama und Papa das siisse Nichtstun oder teilen mit
ihren Kindern die Freude auf der Entdeckungsreise rund um den
Grossen Aletschgletscher.

Blatten-Belalp wurde mit dem Qualititsgiitesiegel «Familien will-
kommen» ausgezeichnet. Der Ferienort im Oberwallis ist ein idealer
Ausgangspunke fiir zahlreiche Ausfliige und bietet im Ort auch eine
Vielzahl von attraktiven Angeboten: vom Spaziergang in Stéckelschu-
hen bis zum Free Climbing, Hochspannung in der Massaschlucht und
Gotterspass im Gogol-Animationsprogramm.

= 20 6. b 1 7.98 11.7. bis 15.8.98
: b 17 10.98

'1‘41. (Hotel)

Fr. 152.- (Hotel)

< Fr. 454.- (Hotel) Fr. 493.- (Hotel)
Fr. 2, = Fr.273.-
S8 (Fer enwo!mungll’ers ) (Ferienwohnung/Pers.)

i Freie' BenOtzung der Freie Benltzung der
4,{5 7 Minigolfanlage Blatten, MinigolfanlagenBlatten,
Retourfahrt Luftseilbahn Retourfahrt Luftseilbahn
Blatten-Belalp Blatten-Belalp

F{"i Belalp Tourismus, Postfach 41, 3914 Blatten
Tel. 027 923 13 85

Fax 027 924 36 78

E-Mail: info@belalp.ch, Internet: www.belalp.ch

5/98 Panorama Raiffeisen 37



rema GmbH :
sFabrik fiir'Geldzahlmaschinen
CH-4665:Oftringen
:Telefon' 062 797 59 59

Damit Sie piinktlich Feierabend
machen kéonnen

Hinter dem Erfolg unserer
Produkte steht die Kreativitat
und der Einsatzwille unserer
Mitarbeiter in den Bereichen
Entwicklung, Produktion und
Service.

Rotojet De La Rue

Sie garantieren fur die um-
fassende Funktionssicherheit
und lange Lebensdauer unserer
Gerdte.

Selfservice

Gartenhaus mit Langsgiebel

ndlich ein Garten- und
Geriatehaus, das sich
Thren Wiinschen anpasst.

Mit einer Vielfalt, die Sie
schon lange suchten. Und
dazu &dusserst preisgiinstig.

Gerdtehaus auf Wunsch+Mass

Verlangen Sie Unterlagen.
Besuchen Sie die grosse
Ausstellung in Diepoldsau.

Kuster Gartenhiuser
9444 Diepoldsau
Tel.: 071 733 15 25

i
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M
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Bestellen Sie noch heute die ausfihrlichen Prospektunterlagen oder besuchen Sie die Ausstellung des Sanitdrfachhandels in lhrer Nahe. BEKON-KORALLE AG, 6252 Dagmersellen, Telefon 062

ter Wonne. Koralle DU?

- e e
=y v =t

ol ¥

chel

5ner Duschen und Baden =
mit KORALLE-CORETTA.

- 756 00 10, Fox 062 - 766 23 18




Roland Huber (Scuol)

«Der Gastgeber
spielt die
wichtigste Rolle»

Scuol im Bundnerland ist ein typisches Beispiel, wie mit Investi-
tionen in touristische Infrastrukturen das Angebot flr Feriengaste
attraktiver gemacht werden kann - und wie Uberholte Tourismus-

strukturen modernisiert werden.

«Panoraman: Herr Huber, Sie leiten heute als
Direktor die Scuol Tourismus AG. Beklei-
den Sie trotzdem die Funktion eines Kur-
direktors?

Roland Huber, Direktor Scuol Tourismus
AG: Auch wenn wir auf dem Papier die
neue Struktur einer Aktiengesellschaft ge-
wahlt haben, so denke ich, braucht es doch
noch eine gewisse Zeit, bis ich vom traditio-
nellen Kurdirektor zum marktorientierten
Direktor der Scuol Tourismus AG erkannt
werde. Nach der einjdhrigen Erfahrung mit
der Aktiengesellschaft scheint es mir wich-
tig zu sein, dem Wandel von alt und tradi-
tionell zu neu und unternehmerisch doch
etwas mehr Zeit zu génnen.

«Panoraman: Profitiert der Gast von dieser
Veranderung?

Roland Huber: Ja, naturlich. Mit der Aufga-
benteilung sind wir direkt dem Markt und
dem Gast verpflichtet. Wir versuchen so, in
erster Linie die Kauferbedurfnisse zu er-
fahren und diese mit gezielten Angeboten
zu befriedigen.

«Panoraman: |hre Géste stellen heute hohe
Anforderungen. Eine intakte Natur, hohe
Service- wie Angebotsqualitat, eine lticken-
lose Angebotskette und ein attraktives
Preis-Leistungs-Verhaltnis sind Grundvor-
aussetzungen fur den Erfolg einer Destina-
tion. Welche Rolle spielen der Gastgeber
und die ortsansassige Bevolkerung?

Roland Huber: Ich meine die wichtigste! Mit
derTourismusorganisation Scuol Tourismus
haben wir eigentlich nur einen beschrank-
ten Einflussgrad auf die Qualitat des Feri-
enerlebnisses. Der Gastgeber hat es in der
Hand, aus dem Gast einen zufriedenen
wiederkehrenden Stammgast zu machen.
Dementsprechend sind Zielsetzungen wie
Logiernachtesteigerungen um x-Prozent
far eine Tourismusorganisation praktisch

Roland Huber:
«Der Gastgeber
hat es in der
Hand, aus dem
Gast einen
zufriedenen
wiederkehren-
den Stammgast
zu machen.»

Foto: zvg.

nicht realistisch, hat doch diese keine di-
rekten oder nur beschrankten Einfluss auf
die Angebotsgestaltung und Qualitat des
Gastgebers.

«Panoraman»: Der Name «Scuol» geniesst

keinen hohen Bekanntheitsgrad ausser-
halb der Schweiz. Die Anlehnung an eine
starke Marke drangt sich immer mehr auf.
Schliesst sich das Engadin in absehbarer
Zeit zu einer einzigen Marke zusammen?

Roland Huber: Eine aktuelle Umfrage vom

vergangenen Herbst im Grossraum Zurich
zeigt den Bekanntheitsgrad des Engadins
eindricklich auf. Mit der Marke St. Moritz
wird diese Stellung sicherlich auch interna-
tional noch verstarkt. Scuol tritt bereits
seit mehr als fanf Jahren unter der Marke
Engadin auf. Ausserhalb der Schweiz be-
wirbt sie die Markte erfolgreich in enger

Zusammenarbeit mit den Partnern des
Oberengadins unter der gemeinsamen
Dachmarke Engadin. Ein Zusammenschluss
des oberen und des unteren Engadins zu
einer einzigen Marketingorganisation En-
gadin ware sicherlich wunschbar. Dies
nimmt noch einige Zeit in Anspruch!

«Panoraman»: Scuolinvestierte inden letzten

Jahren grossziigig in den Ausbau der touri-
stischen Infrastruktur vor Ort. Dafur ernte-
ten die Verantwortlichen nicht nur Lob, es
wurden auch kritische Stimmen laut.

Roland Huber: Eine Unternehmung muss in

der heutigen Zeit mit mutigen Visionen der
Zukunft begegnen. Die getatigten Investi-
tionen zeigen auf, dass sich die verschie-
denen verantwortlichen Personen und
Organisationen weitsichtig mit der immer
schwieriger werdenden Zukunftsbewal-
tigung auseinandergesetzt haben. Heute
waren solche mutigen Investitionen sicher-
lich kaum mehr realisierbar. Meine Aufga-
be als Marketingfachmannistes, die beste-
henden Infrastrukturanlagen mit geziel-
ten, kundenorientierten Aktivititen an
den Markt zu bringen. Und: Sachliche, kon-
struktive Kritik hat noch nie geschadet.

«Panoraman: Die Er6ffnung des RhB-Vereina-

tunnels in zwei Jahren sollte einen Nach-
frageschub auslésen. Ist |hre Destination
far die Zukunft gewappnet?

Roland Huber: Seit mehreren Jahren beschaf-

tigt uns dieses fur uns wichtige Thema.
Eine speziell eingesetzte Projektgruppe
befasst sich sehr intensiv mit den direkten
und indirekten Auswirkungen sowie der
konkreten Angebotsgestaltung. Es ist ein
Glucksfall far die Region, dass dieses Werk
kurz vor der Jahrhundertwende eréffnet
wird. 1998 starten wir nun mit einer breit
angelegten Informationskampagne gegen
innen und aussen, um das Eréffnungsda-
tum sowie die Vorztige des neuen Zugan-
gebotes zu kommunizieren.

«Panoraman: Sie sind bekannt als visionar

denkende und innovative Personlichkeit.
Was darf der Gast in den nachsten Jahren
an Innovationen in Scuol erwarten?

Roland Huber: Es ist immer schwieriger, In-

novationen Uberhaupt noch zu formulie-
ren, geschweige denn umzusetzen. Ich
meine jedoch, dass die Erweiterung des
Schweizer Nationalparks, die Er6ffnung
des Vereinatunnels, der Bau eines Jugend-
hotels und die kommerzielle Vermarktung
des ortseigenen Mineralwassers genug
Aufgaben sind, uns auch in den nachsten
Jahren auf Trab zu halten. Auf jeden Fall
erhélt der Gast genligend neue Impulse,
seine Ferieninvestitionen in Scuol zu tati-
gen.

«Panoraman: Verbringen Sie |hre nachsten

Ferien in der Schweiz?

Roland Huber: Ja, in Scuol!

Interview: Christoph Ottiger

5/98 Panorama Raiffeisen 39



EIDUPLEX

Der Alleskonner.

Keller
Spiegelschrinke AG
CH-9306 Freidorf
Tel. 071/454 70 70
Fax 071/484 70 717

Weil wir alle
Sicherheiten
bieten, machen
wir mit unseren

Raumsystemen

| immer wieder

| eine Bank auf:

Die Verbindung von Tradition und Innovation steckt in jeder Erne-Bank.
Als Marktfihrer bieten wir das All-in-Konzept fiir die komplette
Sicherheitsbank mit Schalteranlagen, Kundentresor und Bancomat. Die
Finanzierung ist flexibel: Kauf, Miete oder Leasing. Wir planen und reali-
sieren seit tiber 50 Jahren vorfabrizierte Systembauten mit dem &kologi-
schen Basiswerkstoff Holz. Vorfabrikation bedeutet Trockenbauweise und
kurze Montagezeiten. Der hohe Fertigungsgrad und die erheblichen
Zeitersparnisse ergeben das gunstige Preis-Leistungs-Verhiltnis. Diese
Systembauweise liegt nicht nur im Trend, sondern ist zukunftsweisend.
Fragen Sie uns — wir haben nicht nur Erfahrung im Bankenbusiness.

modul technology

Erne AG Holzbau, Werkstr. 3, 5080 Laufenburg, Tel. 062/869 81 81, Fax 062/869 81 00

Entwicklung und Produktion von Banken, Schulen, Kindergirten, Biiros, Kliniken,
Altersheimen, Hotels, Sanitir- und Wohneinheiten und anderen Systembauten.

B/W

Hausverbot
fur
Insekten!

Mit der warmen Jahreszeit kommen auch wieder die ldstigen
Insekten ins Haus. Einen sicheren Schutz — ohne jegliche Che-
mie — bieten die Insektenschutz-Rollos von Windhager fiir
Fenster und Tiiren (Fliegengitter-Rouleau aus Aluminium und
Fiberglasnetz).

Die Vorteile auf einen Blick: Einfache Selbstmontage fiir geiibte
Heimwerker, lange Lebensdauer, kostengtinstig (ab Fr. 129.-),
geeignet fiir alle gdngigen Fenster- und Tiirgrossen.

Die frische Luft kommt rein — die Insekten bleiben draussen. Ein
ganz neues Gefiihl von echter Lebensqualitt!

Information und Bezugsquellen:

WINDHAGER Schweiz AG
Grundstrasse 22A, 6343 Rotkreuz
Tel. 041-799 72 22, Fax 041-799 72 27

In der Schweiz kommen

Einbrecher

auf Touren! Nicht alle, die hinter Schloss und Riegel geho-
ren, sind am richtigen Ort. Kein Wunder, fihlen sich viele von
uns nicht einmal mehr in den eigenen vier Wénden wohl. Gut
zu wissen, dass man sich auf Securitel verlassen kann. Das in
der Schweiz meistverkaufte von den Sachversicherern aner-
kannte Alarmsystem bietet immer den gewiinschten Schutz.
Beddirfnisgerecht und preiswert. Egal, ob es sich um eine ein-
fache Anlage oder ein komplexes System handelt. Und mit
Aufschaltmdglichkeiten auf die Certas-Alarm-
empfangszentrale mit Securitas-Intervention.
Rufen Sie uns an. Unsere Dokumentation
hilft Ihnen mit Sicherheit weiter.

Unser Hauptsitz: 3052 Zollikofen, Alpenstrasse 20

Securitel
geschutzt

I Telefon 031 910 11 22, Telefax 031 910 16 16 |
Internet: hiip://www.securiton chy/securiton |
0 E-wail: info@securiton.cf 1



Wann gehdren Kinder ins Bett?

«Schlaft, Kinder, schlaft!»

Ab in die Federn — aber wann?
Gibt es den richtigen Zeitpunkt
fur die Kinder einer bestimmten
Altersgruppe? Oder ist das
Schlafbedurfnis so individuell,
dass es gar keine Richtzeiten
geben kann? Die Bettzeit der
Kinder ist ein klassischer Streit-
punkt in Familien.

E s war fiir Irma und Peter ein eigentiimli-
ches Gefiihl, als sie erstmals vor ihren
Sprosslingen zu Bett gingen. Der 15jihrige
Andreas sass noch hinter den Hausaufgaben,
als seine Mutter die Zimmertiire des Sohnes an
diesem Freitagabend um 22 Uhr kurz 6ffnete,
um ihm eine «gute Nacht zu wiinschen. Toch-
ter Petra war zu diesem Zeitpunkt noch gar
nicht zu Hause. Die 17jihrige genchmigte sich
mit ihrer Clique einen Abend im Freundes-
kreis.

Diskussionen beziiglich Bettzeit gab es des-
wegen keine mehr. Die Eltern hatten mit den
beiden Jugendlichen iiber Selbstverantwortung
gesprochen—auch dariiber, dass zu wenig Schlaf
auf Dauer gesundheitlich bedenklich sei. Das
Thema gilt als abgehakt. Nun kénnen die Kin-

der selber entscheiden.

Dauerbrenner. Ein paar Jahre frither war
die leidige Bettgeh-Zeit aber ein Dauerbrenner
gewesen. Irma erinnert sich: «Immer gab es ein
Hickhack beziiglich der vereinbarten Zeit.»
Entweder lief gerade ein besonders interessan-
ter Film am Fernsehen, der Diskussionen iiber
eine Verlingerung der besprochenen Bettgeh-
Zeit ausldste. Noch hiufiger war aber das Tro-
deln der Kinder im Wohnzimmer, das vor
allem Irma halb nirrisch machte. Der 9jihrige

lllustration: B&S, Erik Vogelsang

Andreas machte dabei geltend, dass er iiber-
haupt noch nicht miide sei und noch lange
aufbleiben kénnte. Wihrend sein Vater halb-
wegs Verstindnis fiir die Wiinsche seines Nach-
wuchses zeigte, hitte die Mama lieber vorwirts
gemacht, um den Feierabend noch einen Mo-
ment lang ohne Kinder geniessen zu kénnen.

Auch Ursula und Armin kennen das Pro-
blem. Mit ihren vier Kindern stecken sie noch
mitten in den Diskussionen. Allerdings nicht
mitallen vieren in gleichem Mass. Die 8jihrige
Anita geht freiwillig gegen 20 Uhr ins Bett, weil
sie sich dann miide fiihlt. Auch bei ihrer 13jih-
rigen Schwester Katja bietet die vereinbarte
Uhrzeit normalerweise kein Problem. Beim
Gjihrigen Sandro lassen sich die Eltern nicht
auf Diskussionen ein. Er wird zur selben Zeit
wie Anita zu Bett gebracht. Einzig bei der
10jihrigen Regula scheiden sich die Geister.
Die Eltern hitten sie gerne gegen 20.30 Uhr in
der Kutsche. Aber das Midchen striubt sich
fast tiglich mit Erfolg gegen diesen Termin.
Die Zinkereien haben allen dreien schon (zu)
oft die Abendstunden verdorben und nicht nur
Tochter Regula zu Trinen geriihrt.

Unterschiedliche Bediirfnisse. Was

steckt hinter diesen leidigen Diskussionen? Fiir
den Psychologen Renato Biscioni sind die Pro-
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\ Schwein muss man haben!

Bei uns kommt nur Fleisch aus tier-
gerechter, natiirlicher Haltung auf
Ihren Teller.

roxk PO :
Hotel m@ethanien Davos
Bahnhofstrasse 7, 7270 Davos Platz

Telefon 081 41 55 855, Fax 081 41 55 856
http://www.forum.ch/bethanien-davos.htm

Lunorette
Waschetrockner

die andere Art Hoffnung geben!

der Waschetrocknung 3
von G.Kull AG —— 155:5 55

LIy

LUNOR G.Kull AG Aemtlerstr. 96 A CH-8003 Ziirich Tel. 01-455 50 70 Fax 01-451 16 26
Zweigstelle: Mattstettenstr. 8 CH-3303 Jegenstorf Tel. 031-761 1126 Fax 031-761 16 64

Blut spenden -

)/),’ a Thuner- und Brienzersee

BRIENZ ROTHORNBAHN et  Schiffsbetrieb der Létschbergbahn

Eine Reise in die Vergangenheit

Mit der Dampfkette Berner Oberland erfiillen die Schiffsbetriebe
der BLS-Lotschbergbahn und die Brienz Rothorn Bahn einen
vielgehegten Wunsch der Nostalgie-Freunde. Die Fahrt fiihrt
mit dem Schiff von Thun nach Interlaken. In Interlaken {ber-
nimmt das Dampfschiff «Lotschberg» die Géste fiir die Fahrt
iber den Brienzersee hinauf zum Schnitzlerdorf Brienz.
Gegeniiber der Schifflindte wartet bereits der rauchende
Dampfzug, der die Gaste zur letzten Bergfahrt des Tages erwar-
tet. Im gemiitlichen Berghotel Kulm gehdren Nachtessen, Uber-
nachtung und Friihstiick zum Pauschalarrangement. Die Riick-
fahrt erfolgt am ndchsten Tag, zuriick zum Ausgangsort Thun.

Spezialangebot Dampfkette Berner Oberland

Téglich vom 22. Juni bis 13. September 1998

2-Tageskarte Thuner- und Brienzersee 1. Klasse, inkl. Dampfzu-
schlag DS Bliiemlisalp, Retourfahrt mit der Dampfzahnradbahn
aufs Brienzer Rothorn, Bahntransfer Interlaken Ost-West, Nacht-
essen, Ubernachtung und Frihstiick im Berghotel Rothorn
Kulm.

Fr. 152.— mit Halbtaxabo oder Swiss Card
Fr. 212.— ohne Halbtaxabo oder Swiss Card
Fr. 52.— Kinder 6-16 Jahre mit Familienkarte
im Zimmer der Eltern
(Preise inkl. 6.5% MWSt.)




Dr. Renato Biscioni,
Winterthur,
Psychologe

bleme in den beiden genannten Familien
typisch. Meist gehe es um die verschiedenen
Bediirfnisse der Familienmitglieder. Miitter
wie Irma und Ursula, die den ganzen Tag mit
den Kindern beschiftigt sind, wiinschen sich
abends eher einen Moment der Ruhe oder ein
Gesprich unter Erwachsenen als eine Fortset-
zung des Kinderalltags.

Vielleicht wiinscht sich der Ehepartner die-
sen Austausch mit der Gattin ja auch. Viel-
leichtist der Vater aber weniger streng mit den
vereinbarten Bettgeh-Zeiten. Er hat seinen
Nachwuchs tagsiiber nur wenig erlebr, so dass
er noch Nervenkraft fiir den Abend mit den
Kindern in Reserve hat. Auch die umgekehrte
Variante ist moglich: Viter fiihlen sich im
Berufsalltag oftso gefordert, dass siesich abends
lieber der Zeitung als der fordernden «Brut»
widmen. Das «Ab ins Bett» wirkt dann fiir die
junge Generation wie ein Abschieben um der
Ruhe der Eltern willen.

Mit Ritual beenden. Renato Biscioni hat
grosses Verstandnis fiir den Wunsch der Eltern
nach Ruhe oder Zweisamkeit. Es ist ihm aber
auch klar, dass die Jungen deswegen noch kei-
neswegs miide sein miissen. Er empfiehlc da-
her, den Abend mit den Kindern mit einem
Ritual zu beenden. Kleinere Kinder héren ger-
ne eine Gute-Nacht-Geschichte, die den Tag
abrundet und das abschliessende «Schlaf gut»
fiir sie nicht abrupt heraufbeschwért. Auch ein
Lied oder ein gemeinsames — beruhigendes,
nicht wildes! — Spiel bietet sich an, um den Tag
gemeinsam zu beschliessen. '

Grosseren Kindern kann laut Biscioni offen
erklirt werden, dass die Eltern noch einen
Moment lang alleine im Wohnzimmer zusam-
men sein wollen. Den noch nicht miide gewor-
denen Kindern kénne aber erlaubt werden,
noch eine Zeitlang im Zimmer zu lesen, bevor
das Licht zu einem bestimmten Zeitpunke ge-
l6scht werden miisse.

Problematische Machtspielchen. Trotz
offenen Gesprichen iiber die unterschiedli-
chen Bediirfnisse kommt es in vielen Familien
zu Reibereien betreffend Bettgeh-Zeit. Man-
che Kinder versuchen die Verbindlichkeit der
elterlichen Vorschriften in diesem Punkt aus-
zuloten. Wie viel Toleranz mag es leiden? Wie
viele Minuten lassen sich, besonders wenn Be-
such da ist, herausscheffeln?

«Eine Zeitinsel
ohne Kinder reservieren»
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«Panoraman»: Renato Biscioni, die Bettzeit
der Kinder ist in vielen Familien ein Streit-
punkt zwischen Eltern und Kindern, aber
auch zwischen Vater und Mutter. Gibt es
gewisse Richtlinien, die helfen, das Pro-
blem in den Griff zu bekommen?

Dr. Renato Biscioni (Winterthur), Psycho-
loge: Wichtig ist zu wissen, dass das Schlaf-
bedurfnis von Kindern tatsachlich unter-
schiedlich ist. Es hdngt vom Alter der Kin-
der, aber auch von ihrer Personlichkeit ab.
Zudem spielen kulturelle Unterschiede
eine Rolle. Ein spanisches Kind hat bei-
spielsweise einen ganz andern Tag-Nacht-
Rhythmus als ein einheimisches Kind.

«Panoraman»: Da konnte der 8jahrige An-
dreas ja sagen, er sei abends einfach nie
mude, er wolle erst um 22.30 Uhr in die
«Kutsche» . ..

Renato Biscioni: Fur mich wére das jenseits
von Gut und Bése. In diesem Falle ginge es
nicht mehr um die Bettzeit des Kindes,
sondern um die Frage nach der Autoritat
der Eltern. Diese sollen sich nicht von den
Sprosslingen drangsalieren lassen, sondern
ihre Erziehungsaufgabe wahrnehmen. Das
heisst, sie massen auch gewisse Forderun-
gen durchziehen. Ein 8jahriges Kind sollte
etwa um 20 Uhr schlafen gehen.

«Panoraman: Gibt es einen Zeitpunkt, sagen
wir, wenn die Kinder 16- oder 17jahrig
sind, wo sie den Eltern zu Recht sagen
kénnen: «Punkto Bettzeit habt ihr mir rein
gar nichts mehr zu sagen»?

Foto: zVg.

Renato Biscioni: Bei Jugendlichen ist meist
nicht die Bettzeit das Problem. Altere Kin-
der sind in der Lehre oder in einer weiter-
fuhrenden Schule tagsuber oft so gefor-
dert, dass sie abends wieder gern schlafen
gehen. BeiJugendlichen geht die Diskussi-
onmitden Eltern eherumden abendlichen
Ausgang. Wie oft wochentlich und wie
lange ist dieser erlaubt? Auch hier geht es
um klare Richtlinien. Eltern sollen sich ein-
mischen und auch hier mitreden wollen.

«Panoraman: Und was ist mit dem Bedurfnis
der Eltern, abends einen Moment ohne
Kinder im Wohnzimmer beisammen zu sit-
zen?

Renato Biscioni: Eltern sollen sich dringend
ihre eigene Zeitinsel ohne Kinder reservie-
ren. Dies ist fur die Beziehung uberlebens-
wichtig. Vielleicht ist dies auch mehralsnur
einen Moment. Die Eltern sollen sich so
lange Zeit nehmen, wie sie eben brauchen.
Die Kinder sollen dann in ihr Zimmer ge-
schickt werden, wo sie abends vor dem
Schlafengehen eventuell noch lesen oder
spielen kénnen.

«Panoraman: Gibt es konstruktive Uberein-
kunfte, die Sie als Psychologe in Beratun-
gen schon empfohlen haben und die sich
bewahrt haben?

Renato Biscioni: Wichtig sind die Rituale
beim Zubettgehen. Vielleicht erzahlt die
Mutter oder der Vater denKindern am Bett
noch ein Bilderbuch. Eltern und Kinder
sollen es vor der trennenden Nacht noch-
mals einen Moment gut haben miteinan-
der. Gravierende Einschlafstérungen kén-
nen aber auch seelische Hintergriinde
haben. Darum ist wichtig nachzufragen:
Gibt es Dinge, die das Kind belasten und
die es tagsuber nicht verkraften konnte?
Etwa zu viel Hektik, schlechte Schulerleb-
nisse oder Dissonanzen in der Familie, die
das Kind bedrohen? Falls ein psychisches
Trauma vorliegt, gilt es zuerst dieses anzu-
sprechen und aufzuarbeiten. Unter Um-
stdnden lésen sich dann die bestehenden
Zubettgeh-Diskussionen wie von selbst.

Interview: Viviane Schwizer

Uneinige Eltern ihrerseits kénnen anhand
des Zubettgeh-Problems auch ein Machtspiel
gegeneinander austragen: Welcher Elcernteil
setzt sich durch? Wer gewinntdie Auseinander-
setzung? Wer gehtals Verlierer oder als Verlie-
rerin aus der Debatte hervor? Fiir Biscioni ist
klar, dass diese Art der «Problemlssung» letzt-
lich niemandem dient.

Es gibt Richtlinien. Trotz individuellem
Schlafbediirfnis von Kindern verweist Biscioni
auf gewisse grundsitzliche Richtlinien, wobei
sich das Problem bei Kleinkindern gar nicht
stelle, weil diese bei Miidigkeit «nach Bedarf»
ins Bett gebracht wiirden. Jiingere Schulkinder
(7- bis 9jihrige) gehéren zwischen 19 und 20

Uhr in die Federn. Richtzeit fiir die Schlafens-
zeit fiir Sprosslinge im Mittelstufenalter (bis zu
12 Jahren) ist laut dem Psychologen etwa 21
Uhr. Kinder im Oberstufenalter sollen zirka
um 22 Uhr zu Bett gehen.

Je dlter Jugendliche werden, desto mehr
sollen sie die Bettgeh-Zeit selber mitbestim-
men — aber auch die Verantwortung dafiir
iibernehmen. Ein Kennzeichen fiir die richtige
Bettgeh-Zeit der Kinder und Jugendlichen ist,
wie fit sich die Herrschaften nicht nur abends,
sondern auch am nichsten Morgen prisentie-
ren. Wer diese Feuerprobe wach und munter
besteht, hat einen guten Trumpf in Hinden,
um beim Zubettgehen ein wichtiges Wort mit-

reden zu kénnen. VIVIANE SCHWIZER
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Schweizer Seen. Unserland istreich an schonen Seen, die zu
Tagesausfligen, Ferienaufenthalten und verschiedensten (Wasser-)

Sportmoéglichkeiten locken. In jeder «Panorama»-Ausgabe dieses

Haubentaucher.

Schweizer Seen:

Der Sempachersee

Jahres stellen wir [hnen einen Schweizer See mit Umgebung vor. Viel
Spass beim Lesen — und beim Urlaubmachen!

Am See in Sempach.

Ein geschichtstrachtiger See

Der Sempachersee strahlt mit
den historischen Luzerner Land-
stadten Sursee und Sempach
eine idyllische Ruhe aus. Die
geschichtstrachtige Region mit
ihren einsamen Moorlandschaf-
ten, bewaldeten Higelzlgen,
zerstreuten Bauernhofen,
urchigen Gasthdusern und fréh-
lichen Menschen ladt zum
Verweilen ein.

Verkehrsverein Sursee, 6210 Sursee,
Telefon 041/921 19 77, Fax 041/926 80 89

Offizielles Verkehrsbiro Sempach, Luzer-
ner Kantonalbank, 6204 Sempach-Stadt,
Telefon 041/206 70 70, Fax 041/206 70 00

Verkehrsverband Sempachersee,
6204 Sempach-Stadt,
Telefon 041/460 14 66, Fax 041/460 47 66

eefliche 14,4 km? Uferlinge 19,8 km,

maximale Tiefe 87 m, Wasservolumen
0,64 km?, 504 m iiber Meer. Das sind die
geographischen und hydrologischen Daten des
Sempachersees. Er liegt innerhalb reizvoller
Seelandschaften im Mittelland und nahe der
Voralpen. Aus den umliegenden Wildern und
Feldern spenden muntere Biche ihr Wasser
dem See.

Das 6kologische Gleichgewicht verlo-
ren. Vor 1900 zappelten noch zahlreiche
Fische in den Netzen der Berufsfischer. Schon
damals konnten aber die hohen Ertrige nur
dank Jungfischeinsitzen aus Brutanstalten auf-
rechterhalten werden. Die Stérung des Gleich-
gewichts im Gewisserdkosystem hat seinen
Anfang genommen. Am 7./8. August 1983
folgt dann die Katastrophe: das Fischsterben
im Sempachersee, bewirkt durch Blaualgen-
Toxine. Jahrzehntelange Uberdiingung und
Ubernutzung des Sees widerspiegeln das Ver-
halten seiner Anwohner.

Zahlreiche Revitalisierungsmassnahmen
versprechen heute eine Stabilisierung und viel-
leicht in Zukunft eine substantielle Verbesse-
rung der Wasserqualitit. Mit der kiinstlichen
Sauerstoffzufithrung in den See wurde die
Wasserqualitdt schon wesentlich gesteigert.

Sempach... Dank der iiber 700 Jahre
alten Geschichte begegnet man in Sempach
vielen historischen Bauten. Das Rathaus mit
Heimatmuseum und die ehemalige Pfarrkirche
auf Kirchbiihl gehéren zu den iltesten Bau-
denkmilern der Schweiz. Das Luzernertor, das
Ochsentor, der Hexenturm und die zum Teil
noch gut erhaltene Stadtmauer zeugen von der

historischen Vergangenheit. Alljihrlich am
letzten Samstag im Juni findet die traditionelle
Gedenkfeier der Schlacht bei Sempach
(9. Juli 1386) statt. Gefeiert wird nicht nur der
Siegeszug iiber das habsburgische Ritterheer,
sondern auch der Friede nach dem Krieg. Die
Schlachtkapelle und das Winkelried-Denkmal
erinnern heute an dieses denkwiirdige Ereignis.

Grosse Tradition hatauch der jihrlich statt-
findende Umritt am Auffahrtstag (Bittgang)
mit iiber 150 Reitern mit Pferden. Kulturinter-
essierte suchen die kleine Galerie an der Gerbe-
gasse auf. Dort erwartet sie moderne Kunstvon
zeitgemissen Kiinstlern.

... und Sursee. Kunst und Kultur priigen
Sursee iiber Jahrhunderte hinweg. Architekto-
nische und plastische Kunstwerke charakeeri-
sieren das Stidtchen entscheidend: Rathaus,
Stadtkirche St.Georg oder Diebenturm mit
Zunftstube. Besonders stolz sind die Surseer >

< Olten Beromunster:

Luzern D>
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auf ihre Gepflogenheiten. Das fingt an mit
dem Griiezi auf der Strasse, fiihrt {ibers Fas-
nachtsfieber und endet mit einem Stiick
Brauchtum: der «Gansabhauet. Ein Meister-
werk gotischer Steinmetzkunst widerspiegelt
das Rathaus. Erfreuen diirfen sich Kulturinter-
essierte. Die Angebotspalette reicht vom Klein-
theater iiber Operetten und Konzerten bis zu
Ausstellungen.

Erlebnis- und Erholungsraum. Der See
offeriert Erholung auf, im und am Woasser.
Geduldige fronen dem Angeln, Sportliche ru-
dern um die Werte, und Balancekiinstler ver-
gniigen sich beim Surfen und Segeln. Die 6rt-
lichen Vereine, Klubs und die Korporation
(Sportfischverein, Surfclub, Ruderclub, Yacht-
club, offentliche Bootsvermietung und Boots-
club) stehen vielfach nicht nur Mitgliedern
offen. Der Gast profitiert von Mietméglichkei-
ten verschiedenster Sportgerite. Auch bieten
sie zahlreiche Kurse an.

Wasserratten und Sonnenhungrigen stehen
diverse Badegelegenheiten offen. Ob Strand-
bad mit grosser Liegewiese und Kinderplansch-
becken (Sempach) oder Seebad (Eich, Notewil,
Schenkon und Sursee), der See verspricht viel
Plausch. Die beste Moglichkeit, den Sempa-
chersee hautnah zu erleben, bietet Schwimm-
begeisterten die Seeiiberquerung. Jedes Jahr
messen sich jung und altam ersten Sonntag im
August.

Nostalgie pur: Der «Rote Zug»

der Sursee-Triengen-Bahn.

Blick ins Stadtchen Sempach vom
Rathaus zum Ochsentor.

Lesen Sie im nachsten Panorama

Geschéftsjahr 1997. Das Geschaftsjahr 1996
schlossen die Raiffeisenbanken mit einem
Rekordergebnis ab. In «Panorama» 6/98
sagen wir Ihnen, wie erfolgreich 1997 fur
unsere Bankgruppe war.

Golf und Voégel. Wer lieber Bille ab- oder
verschligt, findetsich wieder auf dem 18-Loch-
Golfplatz in Hildisrieden. Anfinger und An-
fingerinnen beniitzen mit Vorteil die Driving-
Range.

Fiir Vogelliebhaber ist ein Besuch bei der
Schweizerischen Vogelwarte in Sempach loh-
nenswert. Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
organisieren Fiihrungen fiir Interessierte. Eine
Gartenanlage mit Volieren erginzt das Angebot.

Ubernachten im Stroh, am und iiber
dem Wasser. Wer Ubernachtungsmoglich-
keiten unter freiem Himmel sucht, findet opti-
male Campinggelegenheiten vor. Als grosster
Campingplatz der Zentralschweiz gilt der Vier-
Stern-TCS-Campingplatz von Sempach. Zwei
weitere kleine Campingplitze (in Mauensee
und Notwwil) runden das Angebot ab. Wer
gerne frische Milch ab dem Hof trinke und
tierliebend ist, verbringt seine Ferien auf dem
Bauernhof. Vielfach darf sogar das Bett mit
dem Schlafen im Stroh getauscht werden.
Weitere Ubernachtungsmoglichkeiten bieten
Hotels und Gasthéfe in der niheren Umge-
bung. Fiir kulinarische Hohenfliige sorgt die
Gastwirtschaft. Einem breiten Angebotderein-
heimischen Kiichen stehen die auslindischen
Gaststitten nicht nach.

Ausfliige zu Fuss, per Bike, Bahn und
Kutsche. Wanderfreunden offenbart sich eine
Landschaft mit ganz besonderem Reiz. Der
Weg «Rund um den Sempachersee» zeigt alle
Facertten der Flora und Fauna. Er fiihrt teilwei-
se direkt dem See entlang, um die Schilfgebiete
und Uferzonen zu schonen. Die Wanderung
fiihrt durch satte Wiesen, durch Wilder, an
Bauernhéfen vorbei. Sie dauert fiinf bis sechs
Stunden.

Biker erfreuen sich an den verkehrsarmen
Wegen mit wenig Steigungsprozenten. Wer
trotzdem fester in die Pedalen treten will,
nimmtsich die nahen Hiigel vor. Eine beliebte,
gemiitliche und geschichtstrichtige Rundtour
fithrt von Sempach nach Beromiinster und
zuriick. Auf dieser Tour folgt man sprichwért-
lich der Geschichte der Schweiz: von Sempach
zum Schlachtfeld (wo Winkelried den Eidge-
nossen eine Gasse bahnte), weiter zur Kapelle
Gurmund, Stiftskirche Beromiinster und bis
zum ersten Landessender. Die Fahrzeit betrigt
zwei bis drei Stunden.

Organisieren Sie demnichst eine Hochzeit,
einen Jubiliumsanlass, eine Gruppenreise? Die
Sursee-Triengen-Bahn offeriert Dampfroman-

Es geht aufwarts. Nach den sieben mageren
Jahren geben sich die hiesigen Konjunk-
turforscher zuversichtlich, dass es mit der
Schweizer Wirtschaft endlich, endlich wie-
der bergauf geht.

Highlights 1998

Sempach: 21. Mai Auffahrtsritt, 11. Juni
Fronleichnamsprozession, 27. Juni Gedenkfei-
er Schlacht bei Sempach, 1. August Feier mit
Feuerwerk, 27. August Stadtlimarkt,

11.-13. September Schaufenster Sempach 98
(Gewerbeausstellung), 29. November
St.-Nikolaus-Einzug

Sursee: 30. Mai/26. September Warenmarkt,
27. Juni Altstadtfest, 11. November «Gansab-
hauet», 5. Dezember Klausmarkt.

Baden: Strandbé&der in Eich, Nottwil,
Schenkon, Sempach und Sursee.
Wassersport: Surfen 041/938 00 96 ,
Bootsvermietung Sursee 041/921 14 39,
Bootsvermietung Sempach 041/460 13 30,
Fischen Kantonale Fischereiverwaltung
041/228 51 11.

Camping: Vier-Stern-TCS-Campingplatz in
Sempach 041/460 14 66, weitere Camping-
platze in Mauensee und Nottwil.

Ferien auf dem Bauernhof:

Reka 031/329 66 33 (Reservation).

Schlafen im Stroh: Aventure sur la paille
021/617 14 61.

Dampfromantik im Surental:
Sursee-Triengen-Bahn 051/227 22 10.
Rosslifahrten:

Xaver Kunz, Mauensee 041/921 20 81

Stefan Kunzli, Nottwil, 041/937 15 60,
Roman Abt, Sempach Stadt 041/460 21 74.
Altstadtfithrungen Sursee/Sempach:
Stadtverwaltung Sursee 041/926 31 11,
Stadtverwaltung Sempach 0417462 50 00.
Schweizerische Vogelwarte Sempach:

far Fihrungen und individuelle Besuche
041/462 97 00.

Golfplatz: Golf-Club Sempachersee,
Hildisrieden 041/462 71 71, 18- und
9-Loch-Anlage (Handicap erforderlich),
Driving-Range, Approach Green, Putting
Green.

Minigolf: Sempach 041/460 34 32.

tik pur. Ob im Club- oder Salonwagen, ob
Blauer oder Roter Zug — das Erlebnis bleibt in
Erinnerung!

Gonnen Sie sich einmal einen Chauffeur,
der Sie mit 2 PS durch eine ruhige und
idyllische Landschaft kutschiert. Bei einer
«Blueschtfahrt» mit Ross und Wagen im Friih-
ling oder einem «Mostbummel» im Herbst
kommen Sie auf Thre Rechnung.

ISABELLE GUGLER/CHRISTOPH OTTIGER

Raiffeisen und «Panorama» im Internet:
www.raiffeisen.ch




Auf 3500 m ii. M. bietet Ihnen das hochst-
gelegene Drehrestaurant der Welt einen

szinierenden Panoramablick auf die Schweizer
Alpen und die nahe gelegenen Gletscher.

FEine der moderi
«Alpin-Express
etscherwelt bis zui
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Ihre direkte Linie zu Allalin

Tourismusbiiro Saas-Fee

7 Ubemachtungen im Hotel /HP

oder in Ferienwohnung CH-3906 Saas-Fee

plus 7-Tage-Wanderpass Saastal Telefon: ++41 (0)27 958 18 58
ab: Hotel: CHF 640.—/FeWo: CHF 332.— Fax:  ++41 (0)27 958 18 60
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Puccl, Sulzer

Die Raiffeisen-EUROCARD/MasterCard.
Weltweit willkommen - ein Jahr kostenlos.

Mit der Raiffeisen-EUROCARD/MasterCard
bezahlen Sie weltweit bargeldlos in 15 Millio-
nen Geschiften, Hotels, Restaurants und
Dienstleistungsfirmen. Sicher und bequem -
denn Ihre Unterschrift geniigt. Sie konnen mit
der EUROCARD/MasterCard auch
Bargeld beziehen oder bargeldlos
tanken. Die EUROCARD/MasterCard

Aktion bis 15. August 1998

http://www.raiffeisen.ch

Wir machen den Weg frei

hat aber noch mehr Vorteile. Nicht umsonst ist
sie die beliebteste Kreditkarte. Jetzt lohnt sich die
Raiffeisen-EUROCARD/MasterCard fiir Sie erst
recht. Wenn Sie bis zum 15. August 1998 Thre
personliche Raiffeisen-EUROCARD/MasterCard
anfordern, schenken wir Ihnen die erste Jahres-

gebiihr von Fr. 50.—. Wir be- ey

raten Sie gerne personlich.
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