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HSBC Marseille Provence :
I’évolution d'un établissement
franco-suisse

Monsieur Armand Amsallem, directeur de la Délégation Marseille Provence du groupe HSBC France
nous rappelle Iévolution de son entreprise au fil des ans. Entreprise qui fut au départ de nationa-

lité franco-suisse.

Quelques rappels historiques
tout d’abord :

- Juin 1894 : fondation de la Banque

Suisse et Francaise par Benjamin
Rossier et Ernest Meja qui diri-
gent depuis 1890 a Paris la
Succursale de la Banque Fédérale
SA.
Benjamin Rossier est né a Vevey
en Suisse, il est le fils du Docteur
Henri Rossier et par sa mere il est
issu d'une vieille famille de
Neuchatel, les Pourtales.

-Février 1914 : ouverture d’une
Succursale a Marseille.

- Janvier 1917 : la Banque Suisse et
Francaise devient le Crédit
Commercial de France, CCE.

-2000 : le CCF intégre le Groupe
HSBC.

- Novembre 2005 : Le réseau du CCF
adopte la marque HSBC sur l'en-
semble de ses agences.

Le Groupe HSBC est présent dans 82
pays avec plus de 10 000 implanta-
tions. Il compte 125 millions de
clients particuliers, 2,5 millions de
clients entreprises.

Le Groupe HSBC France emploie
14 500 collaborateurs et compte 380
agences sous l'enseigne HSBC et 800
sous enseignes régionales membres
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du Groupe HSBC. Nous sommes
présents dans 4 métiers : la Banque
de Réseau, la Banque de Grande
Clientele, la Gestion d’Actifs et d’as-
surance et la Banque Privée. En
Région PACA HSBC France compte
3 Délégations regroupant 40 implan-
tations.

La Délégation MARSEILLE PRO-
VENCE dont le siege est a Marseille,
étend son action sur Provence
Languedoc Roussillon et compte 13
implantations dont une Succursale 4
Montpellier, une Succursale et une
Agence a Aix en Provence, une
agence a Salon de Provence, i
Toulon et a Hyeres et 7 agences a
Marseille.

2006 a été pour notre Délégation
régionale une année de fort dévelop-
pement sur le marché des entrepri-
ses avec une progression de nos cré-
dits moyen long terme de 51,9 %, des
dépots entreprises de 224 %, des
commissions liées au marché des
entreprises de + 19,2 % générant au
total un PNB en hausse de 15,4 %.

HSBC en Région PACA comme sur
I'ensemble du territoire a une acti-
vité de banque universelle au service
des particuliers, des professionnels,
et des entreprises.

Sur chacun de ces Marchés, au tra-
vers de ses implantations et de 1'ex-
pertise de ses Chargés de Clientele,
HSBC propose une gamme de pro-
duits et services extrémement large
et adaptée aux besoins de chaque
interlocuteur : gestion des comptes,
placements, financements, gestion
privée, ingénierie financiere, ingé-
nierie patrimoniale, juridique et fis-
cale, cessions, acquisitions, transmis-
sions d’entreprises. A noter égale-
ment a Marseille, une implantation
de notre Banque Privée HSBC PRI-
VATE BANK.

Héritage du CCF mais aussi de I'im-
plantation HSBC, nous avons une
présence tres forte a Geneve et bien
entendu des relations privilégiées
avec nos collegues locaux.

Mais au-dela, nous sommes portés
par la forte notoriété du Groupe
HSBC, et la dimension d'un grand
Groupe bancaire international. Pour
nos clients PME, en matiere d’opéra-
tions internationales notamment,
avoir la méme banque aux deux
bouts de la chaine est indiscutable-
ment un gain de temps et d’argent.
Disposer du méme interlocuteur
solidement enraciné dans la culture
et les affaires locales est un atout
important.
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