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Tipps zum
Versicherungswechsel

(pd) Seit der Liberalisierung des Versicherungsmarktes
in der Schweiz ist es schwierig geworden, die Angebote
verschiedener Gesellschaften richtig miteinander zu

vergleichen. Vor dem Gespräch mit der Versicherung ist

es sinnvoll, zum Leistungsumfang allfällig vorhandene

Policen, Prospekte und Informationen aus dem Internet

zu studieren und erst dann zum Telefon zu greifen.
Wer seine bestehende Versicherung mit weiteren Angeboten

vergleichen möchte, holt die neuen Offerten mit
Vorteil auf der Basis der bestehenden Police ein. Im
Gespräch mit dem Berater erfährt man am ehesten, ob

der Umfang eines Angebots wirklich den Bedürfnissen

entspricht. Gute Versicherungsberater sind nicht daran

interessiert, eine möglichst umfangreiche Versicherung
auszuhandeln, sondern die Bedürfnisse der Kunden
abzudecken.

Bei verschiedenen Angeboten vergleiche man nicht
Bruttoprämien oder Rabatte und Bonusstufen
miteinander. Ausschlaggebend ist die Prämie, die die Kunden

wirklich bezahlen müssen. Auf keinen Fall sollte

man Verträge abschliessen, deren Dauer ein Jahr
übersteigt. So kann man die Versicherung auch schneller
wieder wechseln, wenn man mit ihr nicht zufrieden ist.

Der SIA hat mit Züritel ein Angebot ausgehandelt,
welches auf die Mehrheit der SIA-Mitglieder
abgestimmt ist. Um eine unverbindliche Offerte für eine

Auto-, Hausrat- oder Privathaftpflichtversicherung
zu erhalten, genügt ein Telefon auf 0848 848 021.

Informationen über Leistungen sind unter www.

zuritcl.net/grpni/sia und weitere Versicherungsangebote
für Mitglieder des SIA auf www.sia.ch/versicherungen zu
finden.

Eine «TopComfort» Haustür
von Hörmann: Die schönste
Visitenkarte Ihres Hauses!
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Hörmann Haustüren bieten mehr
Sicherheit
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TopComforl Hausturen: über
300 Motive Sie haben die Wahl!

Mit einer Hörmann TopComfort
Haustür wird auch die
Renovierung des Hauseinganges
ein Kinderspiel!
Hörmann TopComfort Haustüren

passen, durch die grosse Auswahl
an schönen Türmotiven und
Strukturoberflächen, natürlich
problemlos zu jedem neuen Haus.

Durch die Flexibilität und die
einfache Montage sind sie
ausserdem auch besonders
geeignet für die Altbausanierung
Ganz einfach: alte Haustür
raus, neue rein

fachgerecht und zuverlässig
eingebaut.

In wenigen Stunden ist der
Hauseingang total verändert.
Dank der massiven Bauweise
können Sie sich sicher fühlen
und sparen darüber hinaus
auch noch Energiekosten!

Geben Sie sich nicht mit weniger zufrieden!

:S>sbes

HÖRMANN
Tore »Türen • Zargen • Antriebe m

mmFür weitere Informationen:
Hörmann Schweiz AG, Nordringstrasse 14, 4702 Oensingen
Tel 062 388 60 60 • Fax 062 388 60 61

www.hoermann.ch • info@hoermann.ch
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