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Aus Bauwirtschaft und
Bautechnik

Swissbau 81:24. Febr. bis 1. Mérz

Mit 720 Ausstellern aus 11 Landern und
einer Nettostandfliche von 25600 m?
(Bruttoflache 54 650 m?) war schon die
letzte Swissbau zu einer der erfolgreich-
sten Fachmessen in Basel geworden. Die
Swissbau 81 wird durch die parallele
Durchfiihrung der 7. Baumaschinenmes-
se an Bedeutung gewinnen, so dass mit
iiber 100 000 Besuchern gerechnet wer-
den darf (1979: 80100 verkaufte Ein-
trittskarten).

Der Messeleitung ist es ein besonde-
res Anliegen, Architekten, Ingenieuren,
Bauplanern, Bauherren und auch dem
breiten Publikum ein attraktives Ange-
bot an Produktionen und Dienstleistun-
gen zu bieten. Gestiitzt auf die Erfahrun-
gen der letzten Jahre gliedert sich dabei
die Swissbau 81 in 8 umfassende Fachge-
biete auf.

Die Swissbau 81 will aber nicht nur
eine umfassende Ubersicht {iber Baupro-
dukte und Dienstleistungen bieten, son-
dern durch zahlreiche Sonderschauen,
Fachtagungen und Symposien zentrale
Fragen des Bauwesens und der Zukunft
der Bauwirtschaft im allgemeinen in den
Vordergrund stellen. Private wie offent-
liche Bauten sind heute gewissen Sach-
zwingen unterworfen: Energiekonzep-
tion, Gesetze des Umweltschutzes, so-
ziologische Aspekte, architektonische
Probleme. Die schweizerische Baubran-
che will und kann hier nicht abseits ste-
hen.

25 Jahre A. Brennwald AG

Vor 25 Jahren waren Brennstoffe noch
recht billig. Das Problem des sparsamen
Gebrauchs von Energie beschiftigte
aber- bereits vorausschauende Men-
schen. Die A. Brennwald AG in Oberrie-
den am Ziirichsee befasst sich schon seit
der Griindung vor 25 Jahren mit sparsa-
mem Energieverbrauch fiir Heizung und
Warmwasseraufbereitung.

Der Grund ist einfach: die Energie
Gas war im Verhiltnis zum Ol teuer.
Gas wurde, im Gegensatz zum heutigen
Erdgas, aus Kohle hergestellt. Der Ab-
bau von Kohle und die Gewinnung von
Gas waren arbeitsintensiv, wahrenddem
Ol billig aus dem Boden schoss. Dieser
Umstand brachte es mit sich, dass Unter-
nehmen, welche sich mit Gas fiir Hei-
zung und Warmwasseraufbereitung be-
fassten, nach Mitteln und Wegen such-
ten, um mit moéglichst wenig Energie
eine moglichst grosse Effizienz zu erwir-
ken. Die Zusammenarbeit und die Ver-
tretung von bedeutenden Firmen, wie
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Bosch-Junkers, Hydrotherm, AO Smith -
um nur einige zu nennen - l&sten wert-
volle Impulse aus.

Schon vor 18 Jahren brachte Brenn-
wald den ersten Gas-Niedertemperatur-
kessel auf den Markt. Kurze Zeit danach
erfolgte die Einfiihrung des Duplex-Sy-
stems, das heisst von der Gasheizung ge-
trennte Warmwasseraufbereitung. Diese
Anlageart wurde in der Gasindustrie
wegweisend und marktbestimmend. Es
wurde erkannt, dass in zwei getrennten
Systemen sehr grosse Energiesparmass-
nahmen liegen.

Ein neues, energiesparendes System,
welches von Brennwald verkauft wird,
ist der Boiler mit dem Maxitap-Einfiill-
rohr. Dieses Kaltwassereinlaufrohr ver-
hiitet das unnotige Anspringen des Bren-
ners bei der Entnahme von kleineren
Wassermengen aus dem Boiler. Damit
werden grossere Schaltintervalle er-
reicht, das heisst ldngere Brennerldufe
mit besserem Wirkungsgrad.

Die Entwicklung auf dem Energie-
markt, die Verknappung des Rohols und
der enorme Preisanstieg des Fliissig-
brennstoffes aus den OPEC-Landern

- zwingen die Heizungsindustrie zum Um-

denken. Eine Arbeit, die aus den obener-
wihnten Griinden schon vor Jahren von
der A.Brennwald AG erkannt und be-
wirtschaftet wurde. So ist es nur natiir-
lich, dass die im Gassektor fithrende Fir-
ma Erfahrungen mit sich bringt, welche
auch mit andern Energietragern gerne
genutzt werden. Das grosse Know-how
findet nun auch im neuen Brennwald-Hy-
drotherm-Niedertemperatur-Olschnell-
heizkessel seine Anwendung. Auch hier
wird ohne Mischer der Brenner direkt
angesteuert.

Die Brennwald-Hydrotherm-Multitemp-

Wérmezentralen fiir mittlere und grés-
sere Heizungen mit Leistungen von
86-530 KW.

Die Dynamik der Firma zeigt sich
auch darin, dass sie in der letzten Zeit
verschiedene Vertretungen fiir die Ge-
winnung von Alternativ-Energien tiber-
nommen hat. Sie vertritt die Firmen Gru-
mann und Fafco, zwei USA-Unterneh-
men, welche jahrzehntelange Erfahrun-
gen mitbringen. So konnte Brennwald
die grosste Solarheizung der Schweiz in
Egelsee/Basel mit Fafco-Solar-Nieder-
temperaturkollektoren beliefern.

Aussenisolation
als Energiesparer Nr. 1

Die Applikation moderner Ausseniso-
lationssysteme ist heute die wirksamste
Form effizienten Energiesparens. Es
werden mittlerweile Dammwerte er-
reicht, die noch vor wenigen Jahren als
unerfiillbar galten. Dies erklért das aus-
serordentliche Interesse an dem durch
die Bauunternehmung Robert Spleiss
AG veranstalteten Fachseminar an der
ETH Ziirich, das auch in der Wiederho-
lungsveranstaltung mit wiederum 400
Teilnehmern vollig ausverkauft war. Bei
der Vorstellung der gebrauchlichen Iso-
lationssysteme und der Erlduterung iso-
lationstypischer Schadenfille ist aller-
dings deutlich zum Ausdruck gekom-
men, dass nur enormes Fachwissen und
langjahrige Erfahrung zu einwandfreien
Resultaten fiihren. Dieser Aspekt ist um
so beachtenswerter, als sich diesem
neuen erfolgsversprechenden Marktseg-
ment zurzeit zahlreiche «Neueinsteiger»
zuwenden. Vor allem der Bauherr als
technischer Laie wird gut daran tun, hier
besondere Vorsicht walten zu lassen,
denn nicht wenige verarbeitende Hand-
werker sind beziiglich der bauphysikali-
schen Kriterien zurzeit zweifellos noch
tiberfordert. Praxisnahe Fachseminare
leisten deshalb einen wesentlichen Bei-
trag zum Verstdndnis einer zukunfts-
trachtigen, aber anspruchsvollen Tech-
nologie.

Wohnlichkeit auch mit
Unterhaltungselektronik

Auch modernste Technik ldsst sich
harmonisch mit Behaglichkeit kombinie-
ren. Dies zeigt eine Ausstellung in Zi-
rich, von zwei in ihrer jeweiligen Bran-
che beziiglich Qualitit und Design fiih-
renden Unternehmen gestaltet: Sony als
Vertreter der Unterhaltungselektronik
und Schoner Wohnen AG, welche ihr
15jahriges Bestehen feiern kann, als Re-
prasentant moderner Wohnkultur.

Neuheit auf dem Schweizer Markt:
Waschautomat mit
mikrocomputer-gesteuerter
Eingabelogik

AEG-Telefunken stellt auf Herbst 1980
einen Waschvollautomaten Lavamat
vor, dessen ~Waschprogramme aus-
schliesslich tiber einen Mikrocomputer -
ohne das bisherige elektromechanische
Programmschaltwerk - gesteuert wer-
den.

Neu ist bei diesem Gerét die Art der
Programmeingabe. Der Benutzer muss
keine Waschprogramme mehr vorwéh-
len. Er gibt nur noch wéschebezogene
Daten ein: Wischeart, Verschmutzungs-
grad und Waischemenge. Auf der
Schalterblende finden sich entsprechen-



de Eingabefelder. Fiir die Wischeart
gibt es neun Felder, fiir den Grad der
Verschmutzung drei - leicht, mittel und
stark verschmutzt - und fiir die Wische-
menge zwei, ndmlich volle und halbe
Trommelfiillung. Hinzu kommen drei
Felder fiir Sonderprogramme, und zwar
Vorwische extra, Weichspiilen-Starken-
Schleudern, Pumpen. Alle Felder sind
mit Symbolen gekennzeichnet.

Die  verschiedenen  Feldgruppen
leuchten in der Reihenfolge, in der die
Daten einzugeben sind. Sobald inner-
halb einer Gruppe die Wahl getroffen
ist, verloschen alle Felder mit Ausnahme
des gedriickten, und es leuchtet die nich-
ste Feldgruppe. Ist die Eingabe komplett,
wihlt der Mikrocomputer des AEG La-
vamat anhand der drei Daten das opti-
male Waschprogramm.

Moglich sind iiber 50 verschiedene
Programmkombinationen. Diese starke
Differenzierung bewirkt optimale An-
passung an die Wiasche und damit spar-
samen Energie- und Wasserverbrauch
bei grosstmoglicher Reinigungswirkung
und Gewebeschonung.

Ly
BADEWANNEN

Neubeschichtungen

lhr Profi(t)

in der ganzen Schweiz mit fast 20 Jah-
ren Erfahrung und den bekannt kurzen
Lieferfristen. Testen Sie uns!

Hauptsitz: Wintsch & Co. AG Ziirich
Tel.01-404140

Otto Schmidt

Samstagabend
bei der Familie A

Samstagabend. Das Ehepaar A hat Be-
such vom Ehepaar B. Man hat zusam-
men gegessen und sitzt jetzt gemiitlich
in bequemen Sesseln und trinkt Kaffee.
Da erscheint die 13jahrige Tochter des
Gastgebers mit einer Freundin und fragt,
zu ihren Eltern gewandt: «Du, wir méch-
ten noch in die Disco, wir sind aber be-
stimmt bis 10 Uhr zuriick.» Zuerst einen
Moment betretenes Schweigen, dann
meint der Vater betont ruhig: «Aber du
weisst doch, dass wir dagegen sind, dass
Du ausgehst am Abend. Wenn Du dann
vierzehn bist...» «Ja, aber einmal kdnntet
Ihr eine Ausnahme machen, und iibri-
gens bin ich bald vierzehn. Und mein
grosser Bruder ist auch in der Disco.»
«Aber Dein Bruder ist sechzehn, und der
durfte am Abend auch nicht allein ausge-
hen, als er so alt war wie Duy, mischt
sich nun die Mutter ein, «und im {ibrigen
habt Ihr’s ja schon zu Hause, es ist sowie-
so kiithl draussen, Ihr konntet.» Das
Maidchen studiert kurz den Wandkalen-
der und sagt dann resignierend: «Ich
hab’s mir schon so gedacht, Ihr seid halt
stur. Aber in 81 Tagen werde ich vier-
zehn, dann will ich ein Toffli, und dann
gehe ich auch jeden Samstagabend aus
bis um 10 Uhr.» Nun zogen sich die bei-
den Médchen in ein Nebenzimmer zu-
riick und veranstalteten dort ihre Privat-
disco.

Verstandlich, dass die Kaffeerunde
noch einige Zeit iiber das aufgeworfene
Problem diskutierte, iiber die eigenen
Kinder im besonderen und die Jugend
und die Erziehung im allgemeinen, was
in der Erkenntnis gipfelte: Man hat’s
nicht leicht, wenn man Kinder hat.

Die geschilderte Familienszene ist et-
was Alltagliches. Sie spielt sich in vielen
Familien am Samstagabend ab. Das Aus-
gehen, die Disco, das Toffli, die modi-
schen Kleider, das sind die drei Haupt-
wiinsche unserer Jugendlichen, wenig-
stens wenn man Wirtschaftsstatistiken
folgt. Daraus geht hervor, dass die Ju-

gendlichen die (15-20jdhrigen) fiir diese
drei Bereiche weitaus am meisten Geld
ausgeben: Kleider, Disco und Platten
und die entsprechenden Abspielgerite,
Mofas. Mit grossem Abstand folgen die
drei Gruppen Tabak, Kosmetika und Ge-
trinke.

Dass der Jugendliche als Konsument
interessant ist, das ist kein Geheimnis
mehr. Er wird auch entsprechend als
Kunde gepflegt, denn fiir Jugendliche
gibt es eigene Geschifte, Boutiquen, in
denen er seine Mode findet, Plattenge-
schifte, wo er die neuesten Hits kaufen
kann. Discos, Boutiquen, Plattengeschif-
te vermitteln dem Jugendlichen ein Ge-
fiihl von Geborgenheit, sie werben mit
dem Gefiihl: «kKomm zu uns, bei uns
wirst Du verstanden, wir haben alles,
was Du brauchst. Zu Hause versteht
Dich sowieso niemand.»

Und die Eltern? Sie haben es oft wirk-
lich nicht leicht der Jugend gegeniiber,
die zum Konsumieren erzogen und ver-
lockt wird. Die beiden 13jdhrigen Mad-
chen in der Familie A verbrachten iibri-
gens trotz dem Nein der Eltern einen
vergniigten Abend. Die Tochter meinte
spater zu ihren Eltern: «Eigentlich woll-
te ich gar nicht in die Disco, ich wollte
nur schauen, wie Ihr reagiert, wenn Be-
such da ist. Aber in 81 Tagen, wenn ich
dann vierzehn bin, miisst ihr mich gehen
lassen

Ubrigens, noch ein anderes Freizeit-
problem beschiftigt die Familie A, wie
sich in der Diskussion mit dem Ehepaar
B zeigte. Eine besondere Anziehungs-
kraft fiir die Kinder, die 13jéhrige Toch-
ter und den 16jdhrigen Sohn, besitzen
die Warenhduser und Einkaufszentren,
ganz speziell an schulfreien Nachmitta-
gen und beim Abendverkauf.

Die meisten Warenhduser und Ein-
kaufszentren haben eine Plattenabtei-
lung, wo man sich die Hits abspielen las-
sen kann. Man trifft sich mit Kollegen
und verbringt dort den Nachmittag oder
den Abend, wenn Abendverkauf ist. Aus-
ser der Plattenabteilung findet man ja
auch Kleider, Sportartikel, Mofas und
oft einen eigenen Rayon fiir Jugendliche.
Und offenbar wird eben auch gekauft.

Es sind Freizeitgewohnheiten der Ju-
gendlichen, nicht nur in der Stadt: Kon-
sumieren, Herumfahren mit den Mofas,
Platten horen. Es muss allerdings einge-
schrankt werden: Nicht alle tun dies -
aber viele.

Und das Gesprich der Ehepaare A
und B rundete sich ab, indem man darauf
kam, dass die Einstellung und Konsum-
haltung der Erwachsenen gar nicht viel
anders ist. Auch die Erwachsenen legen
Wert auf Kleider und geben dafiir viel
Geld aus. Was den Jungen die Disco und
die Platten, bedeuten den Alten der
Fernsehapparat und andere elektroni-
sche Apparate, die Jugend pflegt die Mo-
fas, die dltere Generation legt ihr Presti-
ge in ein schones Auto.
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